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«Корпорація може володіти однією або кількома
іншими корпораціями, кожна з яких є окремою 
обліковою одиницею і юридичною одиницею. 
Бухгалтер, проте, може підготувати звіти, щоб 
показати сім’ю корпорацій як єдину одиницю».
Smith & Ashburne « Financial and administrative
Accounting», 1960

Передмова

Ринкові перетворення в Україні, процеси приватизації й реструк-
туризації великих підприємств, а також галузевих комплексів при-
вели до утворення холдингових структур, об’єднань підприємств, до 
складу яких входять материнське та його дочірні підприємства. 

З юридичного погляду, учасники групи є окремими суб’єктами 
господарювання, які ведуть облік діяльності та складають власну 
звітність.

Разом з тим, група директорів (чи інший керівний орган) ма-
теринського підприємства володіє вирішальним голосом у радах 
директорів дочірніх підприємств. Тому зв’язані підприємства (ма-
теринське та дочірні) розглядаються як єдина економічна одини-
ця – група підприємств. З облікової точки зору, група підприємств 
є єдиною економічною одиницею.

Різні користувачі зацікавлені в інформації про фінансовий стан, 
результати діяльності й грошові потоки групи. Зрозуміло, акціоне-
рів (учасників) та кредиторів материнського підприємства цікавлять 
результати всіх операцій, що здійснюються під його контролем, 
зокрема дочірніми підприємствами. Звітність кожного окремого 
учасника групи не може надати такої інформації. У зв’язку з цим 
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особливої актуальності набуває облік діяльності групи підприємств 
як єдиної економічної одиниці. Інформація обліку операцій групи 
підприємств узагальнена у консолідованій фінансовій звітності, яка 
відображає фінансовий стан, результати діяльності та рух грошових 
коштів групи. Аналіз показників консолідованих фінансових звітів 
групи підприємств є важливим для користувачів для прийняття 
рішень. 

Проблеми відображення в обліку господарських операцій 
групи підприємств, складання консолідованих фінансових звітів та 
аналіз їхніх показників є для України відносно новими і майже не 
дослідженими. 

Мета цього посібника – розробити й обґрунтувати концептуаль-
ні положення, методологію, методику та організацію обліку й аналі-
зу діяльності групи підприємств як єдиної економічної одиниці, що 
ґрунтуються на вітчизняних і міжнародних стандартах, включають 
побудову теоретичних моделей консолідації обліку, фінансової звіт-
ності та аналізу, передбачають шляхи їхньої реалізації на практиці.

Практичний посібник складається з чотирьох розділів, у яких 
обґрунтовано теоретичні та економіко-правові засади об’єднання 
підприємств і консолідації фінансових звітів, розглянуто облік опе-
рацій материнського та дочірніх підприємств на підставі аналізу 
міжнародного досвіду та практики України, запропоновано мето-
дологію та методики консолідації фінансових звітів, досліджено 
методи фінансового аналізу консолідованої фінансової звітності та 
обґрунтовано застосування моделей оцінювання вартості групи під-
приємств з метою прийняття рішень.

Практичний посібник дасть змогу краще усвідомити сутність 
методологічних засад формування групи під приємств, до складу 
яких входять материнське та його дочірні під приємства, обліку 
операцій між учасниками групи, процесу консолідації фінансової 
звітності та прийомів аналізу показників консолідованої фінансової 
звітності з метою прийняття рішень.



 

Розділ 1.

ТЕОРЕТИЧНІ ТА ЕКОНОМІКО-ПРАВОВІ 
ЗАСАДИ КОНСОЛІДАЦІЇ ФІНАНСОВИХ ЗВІТІВ

1.1.  Економічна сутність та концептуальні основи 
консолідованної фінансової звітності

Однією з характеристик ринкової економіки є інтеграція госпо-
дарської діяльності економічних суб’єктів. Форми інтеграції різно-
манітні, але найбільшого поширення набула корпоративна група, 
яка створюється шляхом об’єднання підприємств.

Об’єднання підприємств поєднує разом чисті активи двох 
або більше підприємств в одну облікову одиницю. Історично 
популярність об’єднань бізнесу знаходиться під впливом еко-
номічного та політичного клімату. Відповідно, ступінь діяль-
ності щодо об’єднання і цілі бізнесу, які слугують об’єднанню, 
є об’єктом змін. Наприклад, для другої половини XIX ст. харак-
терною була екстенсивна діяльність по об’єднанню, яка стиму-
лювалась удоско наленням систем транспорту та зв’язку і мала 
спрямування на по бу дову горизонтальної інтеграції (horizontally 
integrated) бізнесових одиниць (в об’єднання вступали компанії 
з однаковим типом продукції або продажем однакового осно-
вного продукту) з широким контролем над деякими галузями. 
Об’єднання в цей період в основному мали місце у високих об-
сягах, продовженні процесів та посиленні капітальних галузей 
таких як виробництво харчів, сталі, нафти, де скорочувалися 
значні витрати і були отримані переваги в розподіленні.

Як зазначають Стенлі Фостер Рід та Олександр Рід Лажу, в США 
в 90-х роках XIX ст. «більшість залізничних компаній отримали від 
федерального уряду і штатів великі земельні ділянки в якості грандів. 
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Почалося будівництво тисяч залізниць, які потім об’єднувались у все 
більші компанії, більшість із яких були холдингами» [164, c. 832]. 

У 1832 р. компанія «Hartford and New Haven Railroad» почала со-
рокарічну програму об’єднання близько 125 невеликих залізниць.

Її зусилля досягли кульмінації в 1872 р., коли вона об’єдналася 
з компанією «New York and New Haven Railroad», щоб утворити 
компанію «New York, New Haven and Hartford (в свою чергу, вона 
була придбана в 1969 р. компанією «Pennsylvania Railroad» після її 
злиття з компанією «New York Central». У 1976 р. їхні активи роз-
ділилися, коли пасажирські перевезення були передані «Amtrak», 
а вантажні – компанії «Conral»). 

Серед стимулювальних факторів, що лежать в основі горизон-
тальної інтеграції, слід виділити такі:

1)  прагнення усунути конкуренцію, завдяки чому контроль 
виробництва та постачання приводить до створення моно-
польних умов, щоб установлювати ціни незалежно від кон-
куренції;

2)  прагнення використати ціноутворення для витиснення кон-
курента з бізнесу, щоб можна було його придбати за низькою 
ціною;

3)  прагнення контролювати як перевезення товарів з одного 
місця на інше, так і ціни перевезень, щоб привести конку-
рента в руки монополіста;

4)  прагнення придбавати засоби виробництва за низькими 
цінами або взагалі безкоштовно, як наприклад, земельні 
гранти;

5)  прагнення контролювати суди і таким чином працювати без 
правових обмежень;

6)  прагнення контролювати фінансові ресурси.
Іншими прикладами горизонтальної інтеграції є компанії 

США: «United States Steel», «Standard Oil Company», «American Sugar 
Refining Company», «American Tobacco Company». 

Друга хвиля діяльності щодо об’єднання, яка йшла за Першою 
світовою війною, виділила вертикальну інтеграцію об’єднаних 
одиниць (об’єднання компаній здійснювалося на різних етапах 
виробництва і розподілення суспільного продукту). Об’єднання 
в цій період були, в основному, ефективні в галузях розподілення 
та ринково-орієнтованих, де об’єднання гарантувало прибутки 
ефективних адміністративних функцій. Прикладами є компанії в 
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США «Continental Can», «General Electric», «General Motors», «Union 
Carbide».

Серед переваг вертикальної інтеграції варто виділити такі:
1)  кращий контроль якості, побудований на отриманні безпо-
середньо зворотного зв’язку від складальної лінії;

2)  краще управління запасами – планування поставок у міру 
необхідності;

3) звільнення від завищених цін;
4)  доступ до капіталу, необхідного для покриття затрат на авто-
матичні складальні лінії та виробниче устаткування;

5)  доступ до захищених технологій через патенти та торгові мар-
ки, які сприяють легальному монопольному ціноутворенню.

Третя хвиля об’єднань слідувала після Другої світової війни і 
досягнула свого піку в 60-ті роки ХХ ст. Більшість об’єднань здійсню-
валися через диверсифікацію бізнесових ризиків шляхом утворення 
великих мультиіндустріальних організацій, відомих як конгломера-
ти (conglomerates) (компанії об’єднуються таким чином, що відсутні 
горизонтальна та вертикальна інтеграція) [223, p. 249].

В основі утворення конгломератів лежали такі фактори:
1)  придбання було вигідним через те, що балансова вартість 
активів компаній старого типу не відображала ринкову вар-
тість. Як правило, суспільство про це не знало, і такі показ-
ники, як доходність активів, розраховувалися за балансовою 
вартістю, а не ринковою або вартістю відшкодування;

2)  більшість угод переслідували податкову мету – особливо 
виявлення податкових збитків компаній, що купуються. Ви-
користання боргового фінансування при придбанні компанії 
було зазвичай, оскільки відсотки вираховувалися із податко-
вої бази (при ставці податку 50% уряд брав на себе половину 
витрат по обслуговуванню боргу – за умови, щоб діяльність 
була прибутковою);

3)  продовження розширення ринку в роздрібних галузях. При-
кладом може бути компанія «Avis Car Rental», США. Її влас-
ник Уоррен Авіс об’єднав велику групу незалежних агентств 
з оренди автомобілів в одну велику компанію і уклав угоди 
з автовиробниками на придбання автомобілів із значною 
знижкою, використовуючи для оплати грошові кошти, які 
він позичив за пільговими ставками або зробив одержувача-
ми кредитів самих автовиробників;
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4)  продаж лише 20% придбаної компанії, давала компанії-
покупцеві можливість залучити кошти для придбання на-
ступних компаній або обміняти акції на акції;

5)  уникнення оподаткування через обмін акціями компаній, 
що об’єднуються.

Одним із перших засновників конгломератів був Чарлі Бладорн, 
який придбав компанію «National Lead» і потім установив конт-
роль над компанією, що виробляла запчастини «Gulf and Western». 
Надалі Бладорн продовжував робити придбання в різних галу-
зях – іподроми, шахти, цигарки і навіть видавництво «Paramount 
Communications».

Пік четвертої хвилі припадав на 80-ті роки ХХ ст., п’ятої – на 
90-ті роки ХХ ст. На сьогоднішній день продовжується шоста хвиля 
об’єднувань, яка розпочалася в 1998 р. [164, с. 843]. Її характерною 
ознакою є те, що об’єднуються дуже великі компанії. Серед факто-
рів, що лежать в основі цих об’єднань, можна виділити такі:

1)  ефективність комунікацій дозволяє здійснювати управління 
великими компаніями із центральних офісів;

2)  переваги великомасштабного виробництва є мотивуванням 
більшості угод про об’єднання;

3)  національні бар’єри зменшуються урядами, які орієнту-
ються на економічну реальність, а не на політичну ідеоло-
гію;

4)  зростання активності інституціональних інвесторів;
5)  конкурентна розвідка – особливе відстеження технологій – 
стала важливим фактором об’єднання підприємств;

6)  зростання валютної стабільності в силу того, що фінансові 
ринки консолідуються регіонально (Європейський валютний 
союз тощо).

Аналізуючи історичний аспект розвитку об’єднань підприємств, 
можна окреслити основні причини, які лежать в основі утворення 
об’єднань:

1)  можливість активно експлуатувати виробничий механізм, 
який склався історично, та ефективні схеми продаж компа-
нії – цілі;

2)  забезпечення складами постачальників та покупців, додатко-
вими виробничими ресурсами, включаючи кваліфікований 
виробничий персонал і групу кваліфікованих менеджерів;

3)  диверсифікація виробництва;



Розділ 1. Теоретичні та економіко-правові засади консолідації фінансових звітів

9

4)  видозміна організаційної структури ринку за незмінних кон-
куруючих сил;

5)  зовнішнє розширення привабливіше та ефективніше порів-
няно з внутрішнім розширенням;

6) економія на масштабі виробництва.
Термін «об’єднання підприємств» (business combination) у різних 

джерелах інтерпретується по-різному. Американські економісти 
Джоел Дж. Сіегел (Joel G. Ciegel) та Джей К. Шим (Jae K. Shim) наводять 
таке визначення об’єднання підприємств: «З’єднання підприємства 
з одним або декількома акціонерними або неакціонерними компа-
ніями в єдину облікову одиницю, яка продовжує види діяльності, 
якими ці компанії займалися до об’єднання» [157, c. 48].

Англійський економіст Крістофер Ноубc (Christifer Nobes) 
об’єднання підприємств визначає як «американське висловлювання 
для опису придбання та злиття за участю двох та більше компаній» 
[129, с. 45].

Російський економіст, д.е.н. Федоров Б.Г. категорію «об’єднання 
бізнесу» (business combination) не відділяє від категорії «злит тя» (mer-
ger). Так, він приводить визначення «злиття» (merger): «злиття: злиття 
двох і більше компаній для утворення нової компанії че рез взаємний 
обмін простими акціями (не оподатковується подат ками), придбан-
ня (поглинання) однією компанією акцій іншої або консолідацію 
компаній шляхом утворення нової, яка придбаває їх чисті активи; 
юридичним визначенням злиття є ситуація, коли одна з компаній 
зберігається як юридична особа після злиття» [180, с. 114]. 

У Міжнародному стандарті фінансової звітності (МСФЗ) 3 
«Об’єднання бізнесу», який набув чинності для об’єднання, що 
мало місце 31 березня 2004 р. або пізніше, об’єднання підприємств 
визначається «як об’єднання окремих господарських одиниць або 
бізнесу в одну звітну одиницю». При цьому бізнесом (business) 
є «інтегрований набір діяльностей та активів, якими керують з ме-
тою забезпечення доходу для інвесторів або зниження витрат чи 
інших економічних вигід, прямо або пропорційно його учасникам 
або утримувачам страхового полісу» [118, c. 328]. Звичайно бізнес 
включає ресурси, процеси, які до них застосовуються, та кінцевий 
результат, який використано або буде використано для отримання 
доходів. Якщо в сукупності діяльностей та активів, що придбава-
ються, присутній гудвіл, припускається, що така сукупність є біз-
несом.
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В МСФЗ 3 наведено визначення звітної одиниці (Reporting Entity), 
як господарської одиниці, для якої існують користувачі, що спира-
ються на фінансову звітність цієї одиниці для отримання інформації, 
яка буде корисною для прийняття рішень щодо розподілу ресурсів.

Відповідно до МСБО 22 «Об’єднання підприємств», який 
втратив чинність з введенням в дію МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу», 
об’єднання підприємств розглядалось як об’єднання окремих під-
приємств в одну господарську одиницю в результаті приєднання 
одного підприємства до іншого або отримання контролю одним 
підприємством над чистими активами та діяльністю іншого підпри-
ємства [117, с. 546].

Поняття «контролю» в економічному сенсі було визначено 
в МСБО 22, як повноваження керувати фінансовою й операційною 
політикою підприємства з метою отримання вигід від його діяль-
ності» [117, с. 546].

Визначення об’єднання підприємств ґрунтується на організацій-
ній формі об’єднання. Ричард Брейлі та Стюарт Майерс визначають 
такі організаційні форми операції об’єднання: «Одна з можливих 
форм – це власне злиття двох компаній, коли перша автоматично 
приймає на свій баланс усі активи та зобов’язання іншої. Подібна 
операція повинна отримати підтримку щонайменше 50% акціоне-
рів кожної компанії (Стандарти корпорації і закони штатів США 
інколи встановлюють більш високий відсоток голосів, необхідних 
для ухвалення такої операції).

Друга форма – це просто покупка акції компанії – цілі з оплатою 
готівкою, акціями або іншими цінними паперами. В цьому випадку 
покупець нерідко домовляється з акціонерами компанії, що купу-
ється на індивідуальній основі. Менеджери компанії – цілі (target 
company) можуть взагалі залишитися ні до чого. Зазвичай, покупець 
розраховує на їхню підтримку та ухвалення, проте, наштовхнувшись 
на супротив, він буде намагатися придбати абсолютну більшість 
акцій, що знаходяться в обігу. Якщо це вдається, покупець отримує 
кон троль над компанією і може завершити злиття.

Нарешті, третя можлива форма – це придбання частини або всіх 
активів компанії – цілі. Ця ситуація відрізняється від попередньої 
тим, що в цьому випадку права власності на активи обов’язково 
переходять від продавця до покупця, й оплата здійснюється безпо-
середньо компанії, що продається як юридичній особі, а не прямо її 
акціонерам» [24, с. 177].
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Таким чином, можна виділити такі організаційні форми най-
більш розповсюджені в міжнародній практиці:

1) злиття (merger);
2)  придбання акцій або чистих активів, поглинання (acquisition, 

takeover).
Якщо дві компанії формують і взаємно володіють третьою ком-

панією для досягнення певної локальної мети, мова йде про таке 
об’єднання підприємств, як спільна діяльність (joint venture). 

Дослідивши визначення організаційних форм об’єднання під-
приємств (табл. 1.1), доходимо таких висновків:

1)  відсутній єдиний підхід у розкритті сутності кожної органі-
заційної форми;

2)  англійські економісти Р. Кох, Д. Пірс при визначенні злит-
тя акцентують увагу на добровільній угоді між сторонами 
об’єднання; 

3)  в американській практиці, крім зазначених форм злиття 
та придбання, застосовують консолідацію, якщо об’єднані 
одиниці набувають форми новоствореної корпорації;

4)  «поглинання» – більш загальний термін, який використову-
ється для опису передання власності, «злиття» – більш вузь-
кий технічний термін для визначення юридичної процедури, 
яка може слідувати, а може не слідувати за поглинанням.

Організаційні форми об’єднання по-різному впливають на кор-
поративну структуру об’єднання підприємств. Деякі об’єднання 
підприємств створюють нову корпоративну структуру, в той час як 
інші використовують лише існуючі структури.

Так, з точки зору практики США, якщо об’єднані одиниці на-
бувають форми тільки створеної корпорації, такі об’єднання на-
зивають консолідацією (consolidation). Наприклад, корпорація «Х» 
і корпорація «У» об’єдналися шляхом консолідації, якщо об’єднане 
підприємство набуло форми тільки-но створеної корпорації «Z». 
З іншого боку, якщо об’єднане підприємство набуває форми одно-
го з існуючих корпоративних сторін до об’єднання, таке об’єднання 
називають злиттям (merger). Наприклад, якщо корпорація «А» і кор-
порація «В» об’єдналися таким чином, що об’єднане підприємство 
набуло форми корпорації «А», то можна говорити про об’єднання 
через злиття.
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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іо
н

е
р

ам
 в

и
б

р
ан

о
ї 

н
е

ю
 к

о
м

п
ан

ії 
[1

5
7

, 
c.

 2
3

1
]

ві
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о
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о
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5
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ц
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о
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о
м
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лі
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К
о
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о
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о
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о
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о
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р
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н
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со
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д
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и
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ф
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і-

ті
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[1
5

7
, c

. 7
8

]

Д
е

ві
д

 У
. П

ір
с 

(D
av

id
 W

. 
P

e
ar

ce
)

О
б

’є
д

н
ан

н
я 

д
во

х 
ко

м
п

ан
ій
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р

и
 п

о
го

д
ж

е
н

-
н

і 
ак

ц
іо

н
е

р
ів
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е

р
е

б
уд

ув
ат

и
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х 
ак

ц
іо

н
е

р
-

н
и

й
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ал
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о

р
м
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єд

и
н

о
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н
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во
ї к

о
м

п
а-

н
ії.

 У
го

д
и

 м
іж

 а
кц

іо
н

е
р

ам
и
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кл

ю
ча

є 
та
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ж

 
о

тр
и

м
ан

н
я 

ак
ц

ій
 н

о
во

ї 
ко

м
п

ан
ії 

в 
о

б
м

ін
 

н
а 

ак
ц

ії 
ст

ар
и

х 
п

о
 п

о
го

д
ж

е
н

ій
 н

о
р

м
і 

[4
4

, 
c.

 3
2

1
].

 Т
е

р
м

ін
 «

зл
и

тт
я»

 з
аз

ви
ча

й
 в

ж
и

-
ва

єт
ьс

я 
в 

ти
х 

ви
п

ад
ка

х,
 к

о
ли

 м
ає

 м
іс

ц
е

 
д

о
б

р
о

ві
ль

н
а 
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д
а 

м
іж

 
п

р
е

д
ст

ав
н

и
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-
м

и
 а

кц
іо

н
е

р
ів
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а 

д
и

р
е

кт
о

р
ів

 в
ід

п
о

ві
д

н
и

х 
ко

м
п

ан
ій

 [
5

0
, c

. 4
8

3
]

П
р

и
д

б
ан

н
я 

ко
м

п
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іє
ю

- «
аг

р
е

-
со

р
о

м
» 

(«
ra

id
e

r»
 f

ir
m

) 
б

іл
ьш

е
 

н
іж

 5
1

%
 а

кц
ій

 з
 п

р
ав

о
м
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о
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 і
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м

п
ан
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о
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о
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во
го

 в
и

-
п

ус
ку

Н
е

м
ає

С
те

н
лі

 
Ф

о
ст

е
р

 
Р

ід
, 

О
ле

кс
ан

д
р

 Р
ід

 Л
аж

у
З

ли
тт

я 
ві
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о
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о
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о
ю

 й
 р

о
зч

и
н

яє
ть

ся
 

в 
н
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о
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о
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о
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о

 в
о
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о
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о
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о
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о
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й
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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]
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о
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о
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о
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о
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іч

ку
 –

 О
га

й
о

. 
В

 ц
ьо

м
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о
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м
п

ан
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о
н

о
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о

р
ст

ко
 з

а-
р

е
гу

ль
о

ва
н

и
й

. 
В

сі
 о

п
е

р
ац

ії 
зд

ій
сн

ю
ю

ть
ся

 
п

р
и

 
су

во
р

о
м

у 
ви

ко
р

и
ст

ан
н

і 
вс

іх
 

н
о

р
м

 
за

ко
н

о
д

ав
ст

ва
, 

п
р

и
чо
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о
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д
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ст

ва
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о
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о
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о
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о
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ав
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іс
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о
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р
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о
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і п
о

вн
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тю
 

ко
н
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о

лю
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ти
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ін

ш
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 [
1

6
4

, c
. 2

3
–

2
4

].
З

ли
тт

я 
–

 б
іл

ьш
 в

уз
ьк

и
й

 т
е
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іч

н
и

й
 т

е
р

м
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н
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о
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о
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о

ж
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о

ж
е
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и
 з
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о
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ан
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. 2
4
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в
о

р
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т
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е
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л
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т
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 m
e

rg
e
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о
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ц
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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о
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р
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л
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 m
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 –
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о
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о
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о
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о
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ї 
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о
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е
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о
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н
н

я
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o
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ile

 
a

cq
u
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o
n
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Деякі об’єднання бізнесу приводять до ліквідації однієї або кількох 
корпоративних сторін до об’єднання. Корпоративна лікві дація – це 
процес перетворення всіх корпоративних активів в грошові кошти 
або інші форми, що підлягають розподілу, після сплати всім креди-
торам і оплати витрат, і розподілу будь-якого залишку акціонерам. 
Наприклад, якщо корпорація «А» та корпорація «В» об’єдналися 
через злиття в корпорацію «А», корпорація «В» може або не може 
ліквідуватися після цього. Подібно до цього, якщо корпорація «Х» 
та корпорація «У» консолідувалися в нову створену корпорацію «Z», 
то корпорації «Х» та «У» можуть бути ліквідовані; з іншого боку, після 
об’єднання корпорації «Х» та «У» можуть бути не ліквідовані.

Отже, структура об’єднання бізнесу залежить від того, об’єднан-
ня є злиттям чи консолідацією, й від того, компанія, яка купуєть ся, 
ліквідується чи продовжує існувати. Структура окремих об’єднань 
залежить від потреб і побажань компаній, що об’єднуються, які 
відображені в угоді про об’єднання. Закони про оподаткування при-
бутку мають важливий вплив на структуру об’єднання бізнесу. Крім 
того, на структуру впливають цілі керівництва компаній. 

Об’єднання бізнесу здійснюється на забезпечення виконання за-
конодавчих положень і до правил регулятивних органів, включаючи 
комісію з цінних паперів. Коли об’єднання бізнесу приводить до лік-
відації однієї із заснованих корпорацій (злиття чи консолідації), таке 
об’єднання є об’єктом законодавчих положень і називається злиттям 
або статутною консолідацією. Більшість законодавчих положень ви-
магають, щоб назва таких статутних об’єднань була затверджена ра-
дою директорів корпорацій, що об’єднуються. Акціонери компанії, 
що купується, повинні ратифікувати угоду про об’єднання, і інколи 
акціонери компанії покупця повинні робити теж саме.

Виходячи із аналізу впливу організаційних форм на структуру 
об’єднань, можна виділити такі типи об’єднань:

1) юридичне об’єднання, яке є наслідком злиття, консолідації, 
корпоративної ліквідації та статутного злиття (консолідації), при-
дбання (поглинання). 

Згідно з юридичним об’єднанням підприємств:
a)  або активи та зобов’язання одного підприємства передаються 
іншому підприємству і перше підприємство ліквідується;

б)  або активи та зобов’язання обох підприємств передаються 
новому підприємству, а обидва попередні підприємства 
ліквідуються.
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2) економічне об’єднання, яке є наслідком придбання (погли-
нання), при якому підприємства після об’єднання залишаються 
самостійними юридичними одиницями.

В результаті економічного об’єднання придбане підприємство 
набуває статусу дочірнього підприємства (subsidiary), а підприємст-
во-покупець стає материнською компанією (parent). 

К. Ноубс (Nobes) приводить таке визначення материнської ком-
панії: «Це компанія, якій належить більше ніж 50% акцій іншої (до-
чірньої) компанії» [129, с. 152]. Дочірнє підприємство, за Ноубсом, 
«це компанія, більше половини акцій якої належить іншій (мате-
ринській) компанії» [129, с. 184].

Згідно з МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу», материнським є підпри-
ємство, яке має одне або кілька дочірніх підприємств. Відповідно, 
дочірнім є підприємство (зокрема некорпоративне, наприклад 
товариство), яке перебуває під контролем іншого (материнського) 
підприємства.

Відповідно до Закону Великої Британії про Компанії 1985 р.: 
«Компанія є дочірньою по відношенню до іншої, якщо ця інша 
володіє більше ніж половиною номінальної вартості її акціонерного 
капіталу або має в ній якусь кількість акцій та контролює склад ради 
її директорів» [182, с. 188]. 

Облікові підходи до об’єднання бізнесу
З облікової точки зору, існують два типи об’єднання бізнесу – 

придбання (purchases) та об’єднання інтересів (pooling of interests). 
Категорія об’єднання через придбання відмінна від категорії 
об’єднання шляхом об’єднання інтересів. Відмінні облікові методи 
застосовуються до придбання і об’єднання інтересів.

Об’єднання бізнесу визначається як придбання або об’єднання 
інтересів на основі визначення їх операцій та посилаючись на крите-
рії, які визначені фінансовими обліковими стандартами. Теоретична 
відмінність між придбанням і об’єднання інтересів полягає в тому, 
що акціонери компанії, яка купується, поступаються своєю часткою 
в чистих активах компанії, що купується при придбанні, а не при 
об’єднанні інтересів. Наприклад, якщо значна кількість колишніх 
акціонерів компанії, що купується, приймає грошові кошти за влас-
ні акції, ці акціонери передають свою частку в цій компанії і таке 
об’єднання розглядається як придбання. За об’єднанням інтересів 
лише поєднуються дві групи акціонерів і пов’язані з ними чисті ак-
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тиви. Наприклад, якщо колишні акціонери компанії, що купується, 
просто обмінюють належні їм акції на акції компанії покупця, вони 
не передають належних їм часток. Швидше, колишні акціонери 
компанії, що купується, стають акціонерами об’єднаної економічної 
одиниці. (Теоретично об’єднання інтересів не утворює придбан-
ня. Отже, воно є більш відповідним до відображення об’єднаних 
сторін як компанії, яка випускає акції, і та, що об’єднується, ніж 
як компанія-покупець і компанія, яка купується.) Не враховуючи 
того, що об’єднання інтересів можливе, більшість об’єднань бізнесу 
є результатом передачі значних часток володіння в компанії, що 
купується і розглядається як придбання.

Не дивлячись на те, що відмінності між придбанням і об’єд нан-
нями інтересів достатньо прозорі для формулювання, придбання 
і об’єднання інтересів деякою мірою складні для розпізнавання 
на пра ктиці.

Щоб прояснити відмінності між цими двома типами об’єднання, 
стандарти фінансового обліку США встановлювали (до скасування 
методу об’єднання інтересів в 2001 р.) 12 умов – усі, з яких мали 
дотримуватися – для об’єднання, яке визначалось як об’єднання ін-
тересів. Наприклад, одна з умов вимагала, щоб компанія-покупець 
випускала звичайні акції з правом голосу для не менше ніж 90% 
акцій з правом голосу компанії, що купується. Ця важлива умова 
передбачала, що об’єднання інтересів може здійснюватися через 
суттєве придбання акцій в обмін на акції, і навпаки, об’єднання 
шляхом придбання може бути здійснено за будь-якою з базових 
форм об’єднання бізнесу (придбання чистих активів за грошові ко-
шти, придбання чистих активів за акції, придбання акцій за грошо-
ві кошти; придбання акцій за акції). Ці 12 умов були оприлюднені 
Радою з облікових принципів (Accounting Principles Board) у 1970 р. 

Умови визнання об’єднання підприємств як об’єднання інте-
ресів за законодавчими вимогами різних країн розглядаються в та-
блиці 1.2. Слід зазначити, що в Сьомій Директиві ЄС не передбачені 
критерії визнання об’єднання інтересів. Разом з тим застосування 
об’єднання інтересів не передбачено відповідно до загальноприйня-
тих принципів бухгалтерського обліку США з 2001 р. та МСФЗ для 
об’єднань, які мали місце після 31 березня 2004 р. 

Придбання обліковується методом придбання (purchase accoun-
ting method). Як зазначають Джон Дж. Сігел та Джей К. Шим, «цей 
метод використовується у випадку, коли для здійснення об’єднання 
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розподіляються грошові кошти та інші активи або приймаються 
на себе зобов’язання» [157, с. 290]. Метод об’єднання інтересів – 
це метод, який використовується при об’єднанні компаній (business 
combination). Цей метод, як зазначають Джоел Дж.Сігел та Джей 
К.Шим, «використовується у випадку, коли компанія-покупець ви-
пускає звичайні акції, які дають власникам право голосу, в обмін на 
звичайні акції, які дають власникам право голосу в компанії, що ку-
пується» [157, с. 273]. Для використання методу об’єднання інте ре сів 
необхідно, щоб були задоволені певні розглянуті критерії.

Отже, з позиції економічної сутності та облікового підходу, 
шляхи об’єднання підприємств – придбання (acquisition), поглинан-
ня (takeover), злиття (merger) не є адекватними методам придбання 
(purchases) та об’єднання інтересів (pooling of interests). Як зазначають 
Джоел Дж. Сігел та Джей К. Шим, що «часто процес злиття включає 
обмін акціями, який називається об’єднанням компаній шляхом об-
міну акціями (об’єднання інтересів) (pooling of interests), що виключає 
податки; також може бути використаний метод придбання (purchase 
method), при якому враховується гудвіл. Злиття може бути здійснено 
за одним із двох методів» [157, с. 231]. 

Результатом економічного об’єднання є утворення групи.
Категорія «група», за різними законодавчими вимогами має 

відмінну економічну сутність. Так, відповідно до МСБО 27 «Консо-
лідовані та окремі фінансові звіти» (чинний з 1.01.2005 р.), «група – 
материнське підприємство та всі його дочірні підприємства» [118, 
с. 1193]. Патрісія Баркер (Patricia Barker) та Сіерен Охагартей (Ciarán 
ƠhƠgartaigh) наводять визначення групи компаній як «звітної одини-
ці, яка складається з материнського підприємства, його дочірніх під-
приємств, асоційованих компаній, часток у спільних підприємствах 
та часток у спільних угодах, що не передбачають створення еконо-
мічної одиниці» [218, c. 1]. Таке визначення лежить в основі Сьомої 
Директиви ЄС від 13 червня 1983 р. №83/349/ЄС про консолідовану 
звітність, що ґрунтується на статті 54(3)(g) Договору.

Виходячи з положень Сьомої Директиви ЄС (ст.1), «група» вклю-
чає материнське підприємство, дочірні підприємства (як визначено, 
через дійсне здійснення контролю), асоційовані підприємства (над 
якими контроль відсутній, проте здійснюється суттєвий вплив) 
і спільну діяльність, у якій материнське підприємство має значний, 
але не контролюючий спільний інтерес.



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

20

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

б
у

х
г
а

л
т

е
р

с
ь

к
о

г
о

 о
б

л
ік

у
 у

 С
Ш

А

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

о
б

л
ік

у
 у

 В
е

л
и

к
ій

 Б
р

и
т

а
н

ії

М
іж

н
а

р
о

д
н

і 
с

т
а

н
д

а
р

т
и

 

ф
ін

а
н

с
о

в
о

ї 
з

в
іт

н
о

с
т

і

К
о

ж
н

а 
з 

ко
м

п
ан

ій
, 

щ
о

 о
б

’є
д

н
ую

ть
ся

, 
п

о
ви

н
н

а 
б

ут
и

 а
в-

то
н

о
м

н
о

ю
, 

то
б

то
 в

п
р

о
д

о
вж

 д
во

х 
о

ст
ан

н
іх

 р
о

кі
в 

д
о

 д
ат

и
 

п
р

и
й

н
ят

тя
 п

ла
н

у 
п

р
о

 о
б

’є
д

н
ан

н
я 

во
н

и
 н

е
 п

о
ви

н
н

і 
б

ут
и

 
д

о
чі

р
н

ім
и

 п
ід

п
р

и
єм

ст
ва

м
и

 а
б

о
 в

ід
д

іл
е

н
н

ям
и

 і
н

ш
и

х 
ко

р
-

п
о

р
ац

ій

Н
е

м
ає

Н
е

м
ає

К
о

м
п

ан
ія

, 
щ

о
 о

б
’є

д
ну

єт
ьс

я,
 м

ає
 б

ут
и

 н
ез

ал
еж

но
ю

, 
то

б
то

 
м

ат
и

 ін
ве

ст
и

ц
ію

 в
 ін

ш
у 

ко
м

п
ан

ію
, щ

о
 о

б
’є

д
ну

єт
ьс

я,
 н

е 
б

іл
ь-

ш
е 

ні
ж

 1
0

%
 з

ви
ча

й
ни

х 
ак

ц
ій

 з
 п

р
ав

о
м

 г
о

ло
су

 о
ст

ан
нь

о
ї

Ж
о

д
н

а 
зі

 с
то

р
ін

 н
е

 є
 п

о
ку

п
ц

е
м

 
аб

о
 п

р
о

д
ав

ц
е

м
Н

е
м

ає

О
б

’є
д

н
ан

н
я 

п
о

ви
н

н
о

 з
д

ій
сн

ю
ва

ти
ся

 з
а 

о
д

н
іє

ю
 о

п
е

р
ац

іє
ю

 
аб

о
 з

ав
е

р
ш

и
ти

ся
 в

ід
п

о
ві

д
н

о
 з

 і
н

д
и

ві
д

уа
ль

н
и

м
 п

ла
н

о
м

, 
за

 я
ки

м
 в

и
зн

ач
е

н
и

й
 ч

ас
 є

 о
б

м
е

ж
е

н
и

м
 (

н
е

 б
іл

ьш
е

 р
о

ку
 

ві
д

 д
ат

и
 ін

іц
ію

ва
н

н
я 

п
ла

н
у 

о
б

’є
д

н
ан

н
я 

та
 й

о
го

 р
е

ал
із

ац
ії)

Н
е

м
ає

Н
е

м
ає

К
о

р
п

о
р

ац
ія

 
п

р
о

п
о

н
ує

 
і 

ви
п

ус
ка

є 
ли

ш
е

 
зв

и
ча

й
н

і 
ак

ц
ії 

з 
п

р
ав

ам
и

, 
ід

е
н

ти
чн

и
м

и
 б

іл
ьш

о
ст

і 
ц

и
х 

зв
и

ча
й

н
и

х 
ак

ц
ій

 
з 

п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
, 

щ
о

 з
н

ах
о

д
ят

ьс
я 

в 
о

б
іг

у 
в 

о
б

м
ін

 з
а 

су
т-

н
іс

тю
 н

а 
вс

ю
 ч

ас
тк

у 
зв

и
ча

й
н

и
х 

ак
ц

ій
 з

 п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
 ін

-
ш

о
ї 

ко
м

п
ан

ії 
н

а 
д

ат
у 

п
ла

н
у 

п
о

 о
б

’є
д

н
ан

н
ю

. 
З

а 
су

тн
іс

тю
 

вс
і з

ви
ча

й
н

і а
кц

ії 
з 

п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
 о

зн
ач

ає
 н

е
 м

е
н

ш
е

 н
іж

 
9

0
%

 а
кц

ій
, 

щ
о

 з
н

ах
о

д
ят

ьс
я 

в 
о

б
іг

у 
ко

м
п

ан
ії,

 щ
о

 к
уп

ує
ть

-
ся

 н
а 

д
ат

у 
ви

ко
н

ан
н

я 
п

ла
н

у 
о

б
’є

д
н

ан
н

я,
 з

а 
ви

кл
ю

че
н

н
ям

 
б

уд
ь-

як
о

ї 
ча

ст
ки

: 
п

р
и

д
б

ан
о

ї 
д

о
 і

н
іц

ію
ва

н
н

я 
о

б
’є

д
н

ан
н

я;
 

п
р

и
д

б
ан

о
ї в

п
р

о
д

о
вж

 о
б

’є
д

н
ан

н
я 

в 
о

б
м

ін
 н

а 
ко

м
п

е
н

са
ц

ію
, 

ін
ш

у 
н

іж
 з

ви
ча

й
н

і а
кц

ії 
з 

п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
; щ

о
 н

ал
е

ж
и

ть
 с

то
-

р
о

н
ам

 ін
ш

и
м

, н
іж

 с
то

р
о

н
и

 д
о

 о
б

’є
д

н
ан

н
я

В
ід

ш
ко

д
ув

ан
н

я,
 

як
е

 
о

тр
и

м
ан

е
 

ак
ц

іо
н

е
р

ам
и

 
ка

п
іт

ал
у 

ко
ж

н
о

ї 
із

 
ст

о
 р

ін
, 

ск
ла

д
ає

ть
ся

 
п

е
р

е
ва

ж
н

о
 

із
 і

н
ст

р
ум

е
н

ті
в 

ка
п

іт
ал

у 
о

д
и

н
и

ц
і, 

щ
о

 о
б

’є
д

н
ує

ть
ся

, 
б

уд
ь-

як
е

 і
н

ш
е

 
ві

д
ш

ко
д

ув
ан

н
я 

о
тр

и
м

ан
е

 в
ід

н
о

с-
н

о
 н

е
су

тт
єв

е

К
о

м
п

ан
ії,

 щ
о

 о
б

’є
д

н
ую

ть
ся

, 
п

о
-

ви
н

н
і 

о
б

м
ін

ят
и

 
аб

о
 

о
б

’є
д

н
ат

и
 

зн
ач

н
у 

б
іл

ьш
іс

ть
 

(я
кщ

о
 

н
е

 
вс

і)
 

зв
и

ча
й

н
и

х 
ак

ц
ій

 з
 п

р
ав

о
м

 г
о

ло
су

 
о

б
’є

д
н

ув
ан

и
х 

ко
м

п
ан

ій

Ж
о

д
н

а 
з 

ко
м

п
ан

ій
, 

щ
о

 о
б

’є
д

н
ую

ть
ся

, 
н

е
 з

м
ін

ю
є 

ча
ст

ку
 

ка
п

іт
ал

у 
зв

и
ча

й
н

и
х 

ак
ц

ій
 з

 п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
 в

 о
чі

ку
ва

н
н

і 
зд

ій
сн

е
н

н
я 

о
б

’є
д

н
ан

н
я 

вп
р

о
д

о
вж

 д
во

х 
р

о
кі

в 
д

о
 в

и
ко

н
ан

-
н

я 
п

ла
н

у 
о

б
’є

д
н

ан
н

я 
аб

о
 д

ат
и

 о
б

’є
д

н
ан

н
я

Н
е

м
ає

Н
е

м
ає

К
о

ж
н

а 
з 

ко
м

п
ан

ій
, 

щ
о

 о
б

’є
д

н
ую

ть
ся

, 
ви

ку
п

о
ву

є 
ча

ст
ку

 
зв

и
ча

й
н

и
х 

ак
ц

ій
 з

 п
р

ав
о

м
 г

о
ло

су
 л

и
ш

е
 з

 м
е

то
ю

 ін
ш

о
ю

,
Н

е
м

ає
Н

е
м

ає

Та
бл
иц
я 

1.
 2

. 
 Ум
ов
и 
до
ся
гн
ен
ня

 с
пі
ль
но
го

 р
оз
по
ді
лу

 р
из
ик
ів

 т
а 
ви
гі
д 
пр
и 
об

’є
дн
ан
ні

 ін
те
ре
сі
в 

за
 р
із
ни
м
и 
за
ко
но
да
вч
им
и 
ви
м
ог
ам
и



Розділ 1. Теоретичні та економіко-правові засади консолідації фінансових звітів

21

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

б
у

х
г
а

л
т

е
р

с
ь

к
о

г
о

 о
б

л
ік

у
 у

 С
Ш

А

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

о
б

л
ік

у
 у

 В
е

л
и

к
ій

 Б
р

и
т

а
н

ії

М
іж

н
а

р
о

д
н

і 
с

т
а

н
д

а
р

т
и

 

ф
ін

а
н

с
о

в
о

ї 
з

в
іт

н
о

с
т

і

н
іж

 о
б

’є
д

н
ан

н
я 

б
із

н
е

су
, 

і 
ко

м
п

ан
ія

 н
е

 в
и

ку
п

о
ву

є 
б

іл
ьш

е
 

н
іж

 з
ви

ча
й

н
о

 к
іл

ьк
іс

ть
 а

кц
ій

 м
іж

 д
ат

ам
и

 ін
іц

ію
ва

н
н

я 
п

ла
н

у 
о

б
’є

д
н

ан
н

я 
та

 з
ав

е
р

ш
е

н
н

я

К
о

ж
н

и
й

 о
кр

е
м

и
й

 а
кц

іо
н

е
р

 з
ви

ча
й

н
и

х 
ак

ц
ій

, 
хт

о
 о

б
м

ін
яв

 
вл

ас
н

і а
кц

ії,
 о

тр
и

м
ує

 в
ід

со
то

к 
зв

и
ча

й
н

и
х 

ак
ц

ій
 з

 п
р

ав
о

м
 

го
ло

су
 т

о
чн

о
 в

 п
р

о
п

о
р

ц
ії 

д
о

 в
ла

сн
о

ї 
п

о
в’

яз
ан

о
ї 

ча
ст

ки
 

зв
и

ча
й

н
и

х 
ак

ц
ій

 д
о

 з
д

ій
сн

е
н

н
я 

о
б

’є
д

н
ан

н
я

Н
е

м
ае

А
кц

іо
н

е
р

и
 

ко
ж

н
о

го
 

з 
п

ід
п

р
и

-
є

м
ст

в,
 щ

о
 о

б
’є

д
н

ую
ть

ся
, 

п
о

ви
н

-
н

і 
зб

е
р

іг
а

ти
 

в 
о

сн
о

вн
о

м
у 

та
кі

 
са

м
і 

п
р

а
ва

 
го

л
о

су
 

та
 

ча
ст

ку
 

в 
о

б
’є

д
н

а
н

о
м

у 
п

ід
п

р
и

є
м

ст
ві

 о
д

н
е

 
щ

о
д

о
 о

д
н

о
го

 п
іс

л
я 

о
б

’є
д

н
а

н
н

я,
 

як
 і 

д
о

 н
ьо

го

П
р

и
 о

б
’є

д
н

ан
н

і 
ак

ц
іо

н
е

р
ів

 н
е

 п
о

зб
ав

ля
ю

ть
 і

 н
е

 о
б

м
е

-
ж

ую
ть

 п
р

ав
а 

го
ло

су
, 

як
 н

ап
р

и
кл

ад
, 

ко
ли

 ч
ас

тк
а 

го
ло

сі
в 

п
е

р
е

д
ає

ть
ся

 д
о

 г
о

ло
сі

в 
тр

ас
ту

У
сі

 с
то

р
о

н
и

 в
 о

б
’є

д
н

ан
н

і 
б

е
р

ут
ь 

уч
ас

ть
 у

 с
тр

ук
ту

р
і у

п
р

ав
лі

н
н

я 
н

о
-

во
ю

 г
о

сп
о

д
ар

сь
ко

ю
 о

д
и

н
и

ц
е

ю

Н
е

м
ае

О
б

’є
д

н
ан

н
я 

п
о

ви
н

н
о

 б
ут

и
 в

и
р

іш
е

н
и

м
 н

а 
д

ат
у 

ук
ла

д
ан

н
я 

п
ла

н
у 

і н
е

 з
аб

е
зп

е
чу

ва
ти

ся
 п

ла
н

о
м

 с
то

со
вн

о
 в

и
п

ус
ку

 ц
ін

-
н

и
х 

п
ап

е
р

ів
 а

б
о

 ін
ш

о
ю

 к
о

м
п

е
н

са
ц

іє
ю

 п
ід

 ч
ас

 о
б

’є
д

н
ан

н
я

Н
е

м
ае

Н
е

м
ае

О
б

’є
д

н
ув

ан
і к

о
р

п
о

р
ац

ії 
н

е
 п

о
го

д
ж

ую
ть

 п
р

ям
о

 ч
и

 н
е

п
р

ям
о

 
ан

ул
ю

ва
н

н
я 

аб
о

 в
и

ку
п

у 
вс

іх
 а

б
о

 ч
ас

ти
н

и
 в

и
п

ущ
е

н
и

х 
зв

и
-

ча
й

н
и

х 
ак

ц
ій

 д
ля

 з
д

ій
сн

е
н

н
я 

о
б

’є
д

н
ан

н
я

Н
е

м
ае

Н
е

м
ае

К
о

р
п

о
р

ац
ія

, щ
о

 о
б

’є
д

н
ує

ть
ся

, н
е

 у
кл

ад
ає

 ф
ін

ан
со

во
ї у

го
-

д
и

 д
ля

 в
и

го
д

и
 к

о
ли

ш
н

іх
 а

кц
іо

н
е

р
ів

 о
б

’є
д

н
ув

ан
о

ї к
о

м
п

ан
ії,

 
та

ко
ї 

як
 г

ар
ан

ті
ї 

п
о

зи
ки

, 
за

б
е

зп
е

че
н

о
ї 

ак
ц

ія
м

и
, 

ви
п

ущ
е

-
н

и
м

и
 п

р
и

 о
б

’є
д

н
ан

н
і, 

як
і н

е
га

ти
вн

о
 в

п
ли

ва
ти

м
ут

ь 
н

а 
о

б
-

м
ін

 ін
ст

р
ум

е
н

ті
в 

ка
п

іт
ал

у

Н
е

м
ае

Н
е

м
ае

К
о

р
п

о
р

ац
ія

, 
щ

о
 о

б
’є

д
н

ує
ть

ся
, 

н
е

 м
ає

 н
ам

ір
у 

аб
о

 п
л

ан
у 

п
р

о
д

ав
ат

и
 з

н
ач

н
у 

ча
ст

и
н

у 
ак

ти
ві

в 
о

б
’є

д
н

ув
ан

и
х 

ко
м

п
ан

ій
 

уп
р

о
д

о
вж

 д
во

х 
р

о
кі

в 
п

іс
л

я 
о

б
’є

д
н

ан
н

я,
 н

іж
 п

р
о

д
аж

 п
р

и
 

зд
ій

сн
е

н
н

і 
зв

и
ча

й
н

о
ї 

д
ія

л
ьн

о
ст

і 
о

кр
е

м
и

х 
ко

м
п

ан
ій

, 
і 

ви
-

кл
ю

ча
ти

 п
о

д
ві

й
н

і м
о

ж
л

и
во

ст
і а

б
о

 н
ад

м
ір

н
і в

л
ас

ти
во

ст
і

Н
е

м
ае

Н
е

м
ае

П
ро
до
вж
ен
ня

 т
аб
л.

 1
.2



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

22

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

б
у

х
г
а

л
т

е
р

с
ь

к
о

г
о

 о
б

л
ік

у
 у

 С
Ш

А

З
а

г
а

л
ь

н
о

п
р

и
й

н
я

т
і 

п
р

и
н

ц
и

п
и

 

о
б

л
ік

у
 у

 В
е

л
и

к
ій

 Б
р

и
т

а
н

ії

М
іж

н
а

р
о

д
н

і 
с

т
а

н
д

а
р

т
и

 

ф
ін

а
н

с
о

в
о

ї 
з

в
іт

н
о

с
т

і

Н
е

м
ае

Го
сп

о
д

ар
сь

кі
 о

д
и

н
и

ц
і, 

щ
о

 о
б

’є
д

-
н

ую
ть

ся
, 

є 
м

ай
ж

е
 

о
д

н
ак

о
ві

 
за

 р
о

з м
ір

ам
и

С
п

р
ав

е
д

ли
ва

 
ва

р
ті

ст
ь 

о
д

н
о

го
 

п
ід

п
р

и
єм

ст
ва

 іс
то

тн
о

 н
е

 п
о

ви
н

н
а 

ві
д

р
із

н
ят

и
ся

 
ві

д
 

сп
р

ав
е

д
ли

во
ї 

ва
р

то
ст

і і
н

ш
о

го

Д
ум

ка
 №

1
6

 К
о

м
іт

е
ту

 п
р

и
н

ц
и

п
ів

 б
ух

га
л

те
р

сь
ко

го
 о

б
л

ік
у 

(A
P

B
 O

p
in

io
n

 N
1

6
),

 І
н

те
р

п
р

е
та

ц
ія

 Д
ум

ки
 №

1
6

 А
м

е
р

и
-

ка
н

сь
ко

го
 

Ін
ст

и
ту

ту
 

д
и

п
л

о
м

о
ва

н
и

х 
б

ух
га

л
те

р
ів

 
(A

ІC
P

A
 

In
te

rp
re

ta
tio

n
 o

f O
p

in
io

n
 N

1
6

) 
(в

тр
а

ти
л

и
 ч

и
н

н
іс

ть
)

С
та

н
д

а
р

т 
ф

ін
а

н
со

во
ї 

зв
іт

н
о

ст
і 

6
 

«П
р

и
д

б
а

н
н

я 
та

 
зл

и
тт

я»
 

(F
R

S
 

6
 

«A
cq

u
is

iti
o

n
s 

a
n

d
 m

e
rg

e
rs

»)

М
С

Б
О

 2
2

 «
О

б
’є

д
н

а
н

н
я 

ко
м

п
а

н
ій

» 
(в

тр
а

ти
в 

чи
н

н
іс

ть
 д

л
я 

о
б

’є
д

н
а

н
ь 

п
ід

п
р

и
єм

ст
в,

 п
о

чи
н

а
ю

чи
 з

 3
1

 б
е

-
р

е
зн

я 
2

0
0

4
 р

о
ку

)

За
кі
нч
ен
ня

 т
аб

. 1
.2



Розділ 1. Теоретичні та економіко-правові засади консолідації фінансових звітів

23

В Оксфордському тлумачному словнику група компаній (group 
of companies) визначається як «холдингова (материнська) компанія 
та її філіали, дочірні підприємства. Якщо якась компанія має до-
чірні, а ті, в свою чергу, теж мають дочірні компанії – всі вони утво-
рюють одну групу» [182, с. 188].

Відповідно до стандартів обліку Австралії, «економічна 
одиниця» означає групу, що включає інвестора, його дочірні 
під приємства, і частку володіння інвестора в його асоційованих 
ком паніях» [234]. 

Виходячи з наведених визначень групи, слід сказати, що еконо-
мічна сутність цієї категорії інтерпретується по-різному за законо-
давчими вимогами різних країн, Євросоюзу та Ради з міжнародних 
стандартів бухгалтерського обліку.

У міжнародній практиці існують три концепції пояснення 
категорії «група» з метою бухгалтерського обліку, дві з яких були 
визначені в 1973 р. Групою досліджень міжнародних бухгалтерів. Ці 
три концепції включають:

концепцію материнської компанії ( ▪ Parent Company Concept);
концепцію господарської одиниці ( ▪ Entity Concept);
концепцію права власності ( ▪ Proprietary Concept).

Концепція материнської компанії виділяє юридичний конт-
роль і передбачає, що він є в капіталі для інвесторів (материнської 
компанії), які складають звіти групи і кому слід розкривати правдивий 
та справедливий погляд. Концепція не передбачає спроб розкриття 
правдивого та справедливого погляду для будь-якої частки меншості 
акціонерів у дочірніх компаніях або для інших сторін, які мають 
відсоток у капіталі. Ця концепція передбачає, що група включає 
материнську компанію, яка домінує в чисельних дочірніх компаніях 
через існування повноваження прав голосу, якими наділені держа-
телі простих акцій. Іншими словами, контроль, установлений наяв-
ністю повноважень до здійснення контролю ніж дійсне здійснення 
контролю (рис. 1.1). Юридична форма превалює над прибутковою 
сутністю. Такий підхід не допускає можливості, що група, створена 
злиттям двох або більше компаній, приблизно однакового розміру 
капіталу та не розглядає компанії, які знаходяться під контролем 
більше однієї материнської компанії або компанії, над якими інша 
компанія дійсно має суттєвий вплив, але не контроль. 

Концепція господарської одиниці виділяє фактичний контр-
оль і ґрунтується на економічній одиниці. Ця концепція заснована на 
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принципі, за яким група компаній складається з числених суб’єктів 
господарювання, об’єднаних єдиним управлінням, або дійсного іс-
нування контролю в економічних одиницях. Це однаково важливо 
для всіх акціонерів – і більшості, і меншості. Цей підхід до визна-
чення групи, ймовірно, найбільше відповідає таким користувачам, 
як працівники та менеджери. Група, яка включає дві еквівалентні 
великі компанії, може розглядатися за цією концепцією, як і ви-
падок, коли «сімейна» група власників володіє частками в двох та 
більше компаніях, між якими немає юридичного зв’язку, але який 
може, по суті не маючи юридичної форми, розглядатися як еконо-
мічна одиниця (рис. 1.2). Ця концепція може охоплювати випадок 
єдиного управління (рис. 1.3), коли є члени правління в об’єднаних 
численних компаніях, які діють в інтересах інших компаній, у яких 
вони є членами правління.

Дочірнє 

підприємство

Дочірнє 

підприємство

Дочірнє 

підприємство

Дочірнє 

підприємство

Материнське 
підприємство

51% 51% 80% 100%

Рис. 1.1. Концепція материнської компанії (юридичний контроль)

Додатково, домінуюча компанія (рис. 1.4) (наприклад, така як 
виробник автомобілів), яка купує всю продукцію малої компанії 
(наприклад, яка одна лише виробляє автомобільні втулки для основ-
ного виробника автомобілів), може розглядатися за цією теорією.

Комісія з цінних паперів США (SEC) (обов’язковий документ 
№ 45, 1985 р.) зазначає, що навіть за відсутності більшості власників, 
коли один суб’єкт господарювання по суті досягає того самого впли-
ву, як більшість власників, через контроль за контрактом або іншим 
чином, існують відносини групи з дочірньою компанією. Рішення 
Комісії з цінних паперів ґрунтується на обставинах, зазначених Твіді 
(Tweedie) та Келас (Kellas) (1987). У випадку дійсного існування контр-
олю компанія «А», контрольована компанією «В» в значенні, що вона 
забезпечує 95 % прибутковості її робочого капіталу для зазначення 
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конвертованих в компанію «В» простих акцій, гарантованих її фінан-
суванням, контрольована менеджментом їх обох, бізнес-плануванням 
і здатності до придбання всіх її простих акцій [258, с. 94].

Батько || Син || Мати || Тітка

Компанія

А

Мати || Дочка || Дядько

Компанія

B

Члени правління

Дідусь || Тітка || Син

Компанія

C

Рис. 1.2.  Концепція господарської одиниці (фактичний контроль)

X, Y, S, Z, P

Компанія

А

S, Z, N, M, X

Компанія

B

Члени правління

M, X, O, G, S, Z

Компанія

C

Рис. 1.3.  Концепція господарської одиниці (фактичний контроль): єдине 
керівництво

Компанія

А

Прибуток

Продаж

Компанія

C

Рис. 1.4.  Концепція господарської одиниці (фактичний контроль): 
існування суттєвого впливу

Концепція права власності передбачена для підприємств, які 
належать до більше ніж однієї групи або лише частково до групи. 
У цих випадках відсутня як єдина материнська компанія, так і част-
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ка меншості, немає юридичного контролю та економічної одиниці 
(рис. 1.5).

У Сьомій Директиві ЄС більше домінує концепція суб’єкта гос-
подарювання, за якою визначення дочірнього підприємства ґрун-
тується також на існуючому дійсному контролі, а не на юридичному 
повноваженні здійснення контролю.

Материнська 

компанія 1

Материнська 

компанія 1

Дочірнє

підприємство

Дочірнє

підприємство Підприємство

Х

Дочірнє

підприємство

Дочірнє

підприємство

70% 90% 50% 50% 100% 80%

Рис. 1.5. Концепція права власності

Категорія контролю визначена різними державними вимогами 
щодо звітів групи. Контроль є важливим у визначенні як окремої 
інвестиції, яка класифікується як інвестиція в дочірнє підприємство, 
і як інвестиції, яка вимагає консолідації звітів групи.

Відсоток володіння у визначенні існування контролю і відсоток, 
що відноситься до ефективного проценту материнської компанії, 
в дочірньому підприємстві можуть бути інакшими. Отже, відсоток, 
застосований у розрахунках з метою консолідації, відрізнятиметься 
від тих відсотків, які визначають, чи наявний відсоток, що надає 
контроль. 

Дві концепції контролю лежать в основі визначення цієї категорії:
концепція юридичного контролю; ▪
концепція економічного контролю. ▪

У Великій Британії та Ірландії до набрання чинності Сьомої Ди-
рективи юридичне визначення контролю ґрунтувалося на воло-
дінні понад 50% власного капіталу (а не правом голосу). Додатково 
контроль структури ради директорів приводив до взаємовідносин 
материнська-дочірня компанії.

У США та Австралії юридичний контроль визначений як право 
власності більшості акцій (часток) з правом голосу (інколи викорис-
товується категорія «юридичний підхід»). Право власності може 
бути набутим прямо або непрямо через інші дочірні підприємства. 
(рис. 1.6).
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Концепція юридичного контролю у визначенні дочірнього 
підприємства, наведеному в Сьомій Директиві ЄС, у якому воло-
діють більшістю правами голосу, приводить до взаємовідносин 
«материнська-дочірня компанія» через те, що це надає контроль 
структури ради директорів. Проте визначення в Сьомій Дирек-
тиві ЄС більше розширене і містить концепцію економічного 
конт ролю.

Відповідно до концепції економічного контролю (також 
використовується термін концепція фактичного контролю), що 
практикується в Німеччині, контроль розглядається посиланням 
до економічної дійсності відносин між сторонами. Отже, якщо 
управління юридично незалежними суб’єктами господарювання 
здійснюється за взаємно погодженою системою централізованого 
менеджменту, існування групи розуміють безвідносно до акціо-
нерів. Суб’єкти господарювання, які включають у групу компаній 
і формуються на основі економічної одиниці, консолідуються разом 
у визначенні, чи існує контроль, чи ні.

Структури групи
Існує різноманіття структур, що включають материнську компа-

нію та її дочірні підприємства в групу компаній. На практиці група 
компаній може формуватися в складну мережу холдингів.

Простий приклад альтернативних форм, або структур групи:
дочірнє підприємство, що знаходиться під прямим контро- ▪
лем;
дочірнє підприємство, що знаходиться під непрямим кон- ▪
тролем;
змішана група. ▪

Дочірнє підприємство, що знаходиться під прямим контролем. Існує 
багато шляхів для материнської (холдингової) компанії придбати 
відсоток у дочірньому підприємстві. Прямий контроль виникає тоді, 
коли материнська компанія контролює дочірнє підприємство через 
своїх власних акціонерів, а не через інші дочірні підприємства. 

Наприклад. Материнська компанія володіє більше ніж 50% 
простих акцій капіталу дочірнього підприємства. Отже, це дочір-
нє підприємство є дочірнім під прямим контролем материнської 
компанії. У випадку, коли материнська компанія має більше, ніж 
одне дочірнє підприємство, які знаходяться під прямим контролем, 
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такі дочірні підприємства розглядаються, як споріднені дочірні 
підприємства (Fellow Subsidiaries). Приклад споріднених дочірніх 
підприємств, які знаходяться під прямим контролем материнської 
компанії, наведено на рис. 1.7.

Дочірнє підприємство, що знаходиться під непрямим контролем. 
У випадку коли дочірнє підприємство материнської компанії має 
власне дочірнє підприємство, це дочірнє дочірнього підприємство 
(«онучка») автоматично є дочірнім підприємством материнської 
компанії. Структура групи, яка включає материнську компанію, до-
чірнє та «онучку», називають вертикальною групою.

Відсоток участі материнської компанії в «онучці» може бути 
менший ніж 50%. Наприклад, якщо материнська компанія воло-
діє 60% дочірнього підприємства, а дочірнє підприємство володіє 
60% «онучки», тоді відсоток участі материнської компанії в онучці 
становить 36% (60% матер. × 60% дочірнє = 36%). Оскільки материнська 
компанія контролює дочірнє підприємство, а дочірнє підприємство 
контролює «онучку», то «онучка» також знаходиться під контролем 
материнської компанії.

Змішана група. Інколи «онучка» контролюється через об’єднання 
прямого володіння акціями (частками) материнською компанією та 
непрямим володінням через акції, що належать дочірньому підпри-
ємству. Якщо об’єднаний відсоток контрольованих простих акцій 
більший, ніж 50%, інвестиція є інвестицією в дочірнє підприємство 
(навіть якщо відсоток участі групи в простих акціях дочірнього під-
приємства менший, ніж 50%).

Приклад 1.1. Материнській компанії належить 60% дочірньої 
компанії та дочірнє підприємство володіє 30% акцій, що належить 
«онучці». Дочірнє підприємство є дочірнім материнської компанії, 
але «онучка» не є дочірнім дочірнього підприємства. Проте мате-
ринська компанія володіє також 30% «онучки». Отже «онучка» 
є дочірнім підприємством материнського підприємства, оскільки 
об’єднує володіння материнської компанії та дочірнього підпри-
ємства більше ніж 50%. Материнська компанія контролює «онучку» 
через контроль 60% акцій «онучки». Відсоток участі групи в «онучці» 
становить лише 48% [30% матер. + (60% × 30% дочірнє)].

Приклади структури групи показано на рис. 1.6.
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Потреба в обліку групи
Швидкі зміни в технології, фінансуванні, побудові бізнесу, ди-

версифікації і поява «групи компаній» призвели до того, що стара 
практика обліку окремих підприємств стає недоречною. Бізнес по-
чав здійснюватися через внутрішні пов’язані компанії. Між ними 
існує дуже складний розвиток взаємовідносин. Облік, для того щоб 
отримати правдивий та справедливий погляд, стає необхідним 
не тільки для окремих компаній, а й для цілої групи компаній.
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Рис. 1.6. Структури групи

Дочірнє

підприємство 1

Дочірнє

підприємство 2

Материнська

компанія

Рис. 1.7. Споріднені дочірні підприємства

На американському континенті та в Європі облік групи розви-
вався по-різному. В США облік групи розвивався від прибуткової 
дійсності, існування групи та від пов’язаних потреб здійснення об-
ліку цього нового прояву.
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У ХХ ст., в США, компанія з обмеженою відповідальністю роз-
ширюється до некорпоративної групи об’єднаних компаній та 
холдингових компаній, які володіють частками в групі придбаних 
компаній. До початку 1990-х років вважалося, що група існувала там, 
де була корпоративна материнська компанія, яка мала юридичний 
контроль над дочірнім або дочірніми підприємствами. Іншими 
словами, розвиток консолідованих звітів ґрунтується на думці, що 
додатково до окремих підприємств також має бути інше підпри-
ємство, яке включає материнське підприємство і всі його дочірні 
підприємства разом.

Існували деякі протиріччя в поглядах на облік групи. З одно-
го боку, обліковці вважали, що в юридичній формі існують окремі 
компанії, які визнаються законом як окремі юридичні особи, які 
переслідуються судом, можуть оподатковуватися, розподіляти при-
буток і які повинні обліковувати свої прибутки та збитки та фінансо-
вий стан. З іншого боку, прибуткова сутність полягала в тому, що ці 
окремі компанії додатково складають частину іншого підприємства, 
не визнаного як окрема юридична особа, для якої має бути підготов-
лений комплект консолідованих звітів, об’єднуючий усі чисті акти-
ви, для відображення результатів і стану групи як єдиного цілого. 
Прибуткова сутність зазначала, що материнська компанія та дочірні 
підприємства діють у згоді і, ймовірно, мають єдиний менеджмент. 

Додатково було погоджено, що інвестиція в дочірні підпри-
ємства не достатньо достовірно відображається в окремому балансі 
за статею «Собівартість частки в дочірні підприємства», яка виникає 
в балансі материнської компанії. Було погоджено, що стан материн-
ської компанії та всіх її дочірніх підприємств буде відображений 
більш достовірно при складанні окремого комплекту консолідова-
них звітів, додатково до окремих звітів материнської компанії та до-
чірніх підприємств, і поєднує їх. Цей комплект звітів був би звітами 
одиниці, яку називають групою. Слід зазначити, що не було і немає 
такої юридичної одиниці, як «група», але, зрозуміло, існували й іс-
нують такі одиниці за прибутковою сутністю.

Діюче законодавство дійсно визнає цю прибуткову сутність 
через вимогу складання комплекту фінансових звітів для «групи», 
навіть якщо група не має директорів або акціонерів, жодного служ-
бовця, не сплачує податків, не переслідується судом.

З іншого боку, відповідно до керівних принципів, що застосову-
валися до 1992 р., лише юридична форма, а не прибуткова сутність 
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застосовувалася до вирішення питання, «які компанії слід розгляда-
ти як складову групи». Визначення дочірнього підприємства було 
наведено відповідно до законодавства, а звіти групи були підготовле-
ні, коли материнська компанія мала юридичне право на здійснення 
контролю над дочірнім підприємством. Існували обставини, за яких 
материнська компанія дійсно контролювала підприємство, але, 
оскільки вона не мала юридичних прав на здійснення його, підпри-
ємство виключалось із звітів групи. Це нібито дочірнє підприємство 
(або контрольоване не дочірнє підприємство) стало популярним 
механізмом, у якому для покриття збитків від діяльності і суттєвих 
позичань виключають їх із звітів групи.

Як зазначає Вебстер (Webster): «Впродовж часу більшість юристів 
були супротив подання консолідованих звітів компаніями для їх ак-
ціонерів, але провідні юристи зобов’язалися в корпоративній прак-
тиці спрадавна визнавати, що технічна юридична ситуація є менш 
важливою для акціонерів та громадськості, ніж суттєвий стан, і від-
повідно прийняли принцип консолідації звітів» [260, p. 259].

Нобес (Nobes) визначає чисельні причини для раптового збільшен-
ня потреби в консолідованому обліку, які нараз стали відомі [245]:

1.  Раптова хвиля об’єднань на зламі століть привела до оцінки 
бізнесу групи компаній.

2.  Домінуюче запровадження холдингових компаній замість 
материнської компанії приводило до потреби комплекту 
звітів групи.

3.  Відсутність юридичних вимог у США для материнської (хол-
дингової) компанії в поданні балансів. Це сприяло розвитку 
консолідованих балансів замість балансів материнської ком-
панії.

4.  Відсутність юридичних або регуляторних перешкод для но-
вовведеного обліку.

5.  Консолідовані звіти були прийняті з метою оподаткування 
(1917–1939).

6.  Нью-Йоркська фондова біржа прийняла принципи консолі-
дації в 1919 р.

У Великій Британії та Ірландії запроваджувати консолідацію 
стали набагато пізніше, ніж у США. Більшість факторів, які спону-
кали до запровадження консолідованих звітів у США, не діяли тут, 
і така діяльність щодо об’єднання не мала тенденції до залучення 
інвестицій холдингових компаній. Едвардс (Edwards) та Вебб (Webb) 
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визначають використання консолідованих звітів у Великій Британії 
та Ірландії до Першої світової війни, не дивлячись на те, що більшість 
публікацій раніше використовували техніку консолідації «Nobel 
Industries» у 1920 р. та «Dunlop» у 1930 р. [227]. Перше видання з 
дослідження цього об’єкта було видано в 1923 р. [232].

Едвардс та Вебб вважають, що менеджмент у Великій Британії 
був проти складання консолідованих звітів, особливо з причини існу-
вання менших можливостей для приховування резервів та прибут-
ку. Закон про компанії був переглянутий у 1929 р., але консолідовані 
фінансові звіти не були включені як законодавча вимога. В 1939 р. 
Лондонська фондова біржа вимагала консолідовану фінансову звіт-
ність як умову нової емісії акцій. Друга світова війна припинила дію 
всього законодавства щодо компаній до 1948 р., коли консолідовані 
фінансові звіти нарешті вимагалися за законодавством.

В Ірландії лише через 15 років Актом 1963 р. вимагалася кон-
солідація звітів від акціонерних товариств (public limited companies). 
В інших країнах Європи консолідовані звіти було запроваджено 
ще пізніше.

Внесенням змін до Закону про компанії 1989 р. у Великій Бри-
танії було запроваджено регулювання обліку в групах відповідно до 
Сьомої директиви ЄС у 1989 р., в Ірландії – в 1992 р.

В Європі для обліку «групи» набули розвитку такі методи: метод 
собівартості (Cost method); метод участі в капіталі (Equity accounting); 
метод обліку придбання (Acquisition accounting); метод пропорцій-
ного обліку (Proportional accounting); метод зведеного (сукупного) об-
ліку (Aggregate accounting);метод обліку об’єднання інтересів (Merger 
accounting).

Метод собівартості для інвестиції, здійсненої групою, перед-
бачає відображення собівартості інвестиції як активу в балансі гру-
пи і лише коригування собівартості, якщо директори вважають, що 
має місце постійне зменшення вартості. Коли об’єкт інвестування 
оголошує дивіденди, дивіденди отримані, і ті, що підлягають отри-
манню, обліковуються в Звіті про фінансові результати групи. Цей 
метод використовується для «простої інвестиції», за якою інвестор 
не здійснює ні контролю, ні суттєвого впливу, або інвестиції в до-
чірнє, асоційоване підприємство, яке виключається із звітів групи.

Метод участі в капіталі, метод врахування результатів підпри-
ємства групи після придбання до звітів групи базується на вклю-
ченні частки групи в результатах підприємства після придбання до 
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Звіту про фінансові результати і включення такої ж суми напряму 
до балансу групи, без відображення частки в кожній статті активів і 
зобов’язань у балансі.

Частка групи в нерозподіленому прибутку після придбання 
підприємства додається до резервів групи і на таку саму суму збіль-
шується актив «Інвестиція в асоційоване підприємство». Коли під-
приємство заробляє прибуток після дати придбання, група включає 
свою частку в прибутку асоційованого підприємства до Звіту про 
фінансові результати і збільшує вартість інвестиції в балансі.

Якщо підприємство розподіляє цей прибуток, група скорочує 
вартість інвестиції на той самий час і на таку суму, як воно включило 
свою частку в дивідендах до поточного рахунка материнського під-
приємства. Цей метод використовувався для дочірніх підприємств 
до 1920 р. Зараз він розглядається як найбільш відповідний метод 
для обліку підприємств, які не контролюються групою, але над 
якими здійснюється суттєвий вплив, по-іншому визначені як асоці-
йовані підприємства. 

Сутність методу обліку придбання полягає в тому, що до-
мінуюче підприємство (материнське) купує контрольну частку в ін-
шому підприємстві (дочірньому). Подібно до того, що ми купуємо, 
покупець визначає вартість того, що купує (справедливу вартість), 
а продавець визначає вартість компенсації при укладанні угоди. Ку-
плений актив не розглядається як частка в дочірньому підприємстві, 
а як активи підприємства, які представляють цю частку. Оскільки 
материнське підприємство відтепер контролюватиме всі ризики 
і вигоди підприємства, що купується, облік придбання – це заміна ак-
тиву «Інвестиція в дочірнє підприємство» на чисті активи дочірнього 
підприємства. Навіть якщо материнське підприємство не купує всіх 
акцій дочірнього підприємства (наприклад, якщо купує 80%), воно 
забезпечує контроль дочірнього підприємства; це розглядається як 
контролювання всіх чистих активів дочірнього підприємства. Проте 
заміна всіх чистих активів дочірнього підприємства на 80% акцій до-
чірнього підприємства буде причиною того, що решта 20% справед-
ливої вартості чистих активів у дочірньому підприємстві повинна бути 
включена в звіті групи як «Частка меншості», оскільки вона належить 
особам (особі) іншим ніж контролюючої частки. На дату придбання 
контролю над дочірнім підприємством, фінансові звіти групи будуть 
об’єднувати частку групи в прибутках і збитках дочірнього підприєм-
ства в резерви групи, незалежно від того, розподілені вони чи ні. По-
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точні стандарти обліку країн-учасниць ЄС вимагають застосовувати 
цей метод – облік придбання – для консолідації у фінансових звітах 
групи дочірніх підприємств, придбаних групою.

За методом пропорційного обліку, пропорційна частка 
активів і зобов’язань дочірнього підприємства включається в звіти 
групи. Якщо материнське підприємство придбало 80% чистих 
активів дочірнього підприємства, тоді 80% активів і зобов’язань до-
чірнього підприємства включатимуться до звітів групи. Цей метод 
широко використовується для дочірніх підприємств у Франції з тих 
пір, як була запроваджена Сьома Директива ЄС. Він використову-
ється у Великій Британії та Ірландії для спільних підприємств, коли 
внаслідок контрактних прав і зобов’язань контролюючих учасників 
кожний контролюючий учасник має окрему частку у вигодах, 
ризиках і зобов’язаннях підприємства. В Стандартах фінансової 
звітності Великій Британії та Ірландії, зокрема Стандартах фінан-
сової звітності (СФЗ) 9 «Асоційовані підприємства та спільна ді-
яльність» (FRS 9 «Associates and Join Ventures»), пропорційний метод 
не є об’єктом розгляду.

Метод зведеного (сукупного) обліку підготовки звітів групи 
був можливий до 1998 р., але його дію продовжено не було. Цей 
метод включав надання акціонерам материнського підприємства 
копій фінансових звітів материнського і всіх підприємств групи. 
Приймаючи їх до уваги, здійснювалося зведення або об’єднання 
статей, відповідно до власних інформаційних потреб користувачів.

Теоретично облік об’єднання інтересів (злиття) має місце там, 
де відсутнє придбання одного підприємства іншим домінуючим 
підприємством, проте здійснено об’єднання двох однакових підпри-
ємств з метою об’єднання їхніх інтересів. Оскільки теорія допускає, 
що відсутня купівельна діяльність, немає необхідності застосовувати 
справедливу вартість до придбаних активів або сплаченої компенса-
ції. На практиці, зокрема в країнах–учасницях ЄС, застосування ме-
тоду об’єднання інтересів трапляється дуже рідко (наприклад, при 
реструктуризації групи, здійсненої з метою оподаткування), хоча 
метод об’єднання інтересів, як правило, може використовуватись як 
спосіб поліпшення прибутку на акцію.

Консолідована фінансова звітність
З юридичного погляду, материнське підприємство та його до-

чірні підприємства є окремими юридичними особами і складають 
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свої фінансові звіти. Однак, оскільки рада директорів (чи інший 
керівний орган) материнського підприємства одночасно володіє 
вирішальним голосом у радах директорів дочірніх підприємств, 
то сукупність зв’язаних підприємств (материнського та дочірнього) 
може розглядатися як окрема економічна одиниця – група.

Учасників (акціонерів) та кредиторів материнського підприєм-
ства цікавлять результати всіх операцій, що здійснюються під його 
контролем, зокрема дочірніми підприємствами. У зв’язку з цим по-
ряд з фінансовими звітами окремих підприємств складається звіт-
ність, яка відображає фінансовий стан, результати діяльності та рух 
грошових коштів групи. Така звітність називається консолідованою 
фінансовою звітністю.

К. Ноубс зазначає, що «консолідована фінансова звітність – це за-
сіб подання стану та результатів діяльності материнської компанії та 
її дочірніх підприємств (філіалів) так, як нібито вони були єдиними 
господарюючими суб’єктами. При консолідації ігнорують розподіл 
материнської та дочірніх компаній, обумовлене юридичними та 
географічними факторами; групу компаній розглядають як єдиний 
господарюючий суб’єкт» [245, c. 62].

Ален Пірс (Aileen Pierce) та Н. Брінен (Niamh Brennan) зазначають, 
«що консолідовані звіти подають інформацію, яка міститься в окре-
мих звітах материнської компанії та її дочірніх підприємств, якщо їх 
обліковувати, як єдину одиницю» [246, с. 4].

Відповідно до МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» 
консолідовані фінансові звіти (Consolidated Financial Statements) – фі-
нансові звіти групи, подані як фінансові звіти одної економічної оди-
ниці. Характерною рисою консолідованої звітності є те, що активи, 
зобов’язання, доходи та витрати двох чи більше юридично самостійних 
одиниць об’єднуються в окрему систему фінансових звітів (рис.1.8).

Джонс (Jones) зазначає, що: «В той час, як група компаній ви-
знається Законом [про компанії, Велика Британія], властивості 
юридичної одиниці не обговорюються в групі як такі; вони зали-
шаються з кожною окремою компанією в межах групи. Кредито-
ри мають право шукати задоволення їх боргів лише щодо активів 
однієї компанії, якій вони надавали кредит. Може бути, звичайно, 
що компанія буде фінансово допомагати дочірньому підприємству 
у скрутний час, але це не є обмеженням робити саме так. Кредитор 
є на надійній основі, якщо він передбачає, що холдингова компанія 
буде скорочувати його збитки» [240, p. 120].
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Проте основою складання консолідованих фінансових звітів 
у міжнародній практиці є, безумовно, наявність контролю: «Немає 
компанії з філіалами, яка завжди думає, оприлюднюючи баланс, 
показати суми, належні цим або від цих філіалів… Крім того, коли 
філіал стає юридично самостійною одиницею – сумніви та питання 
виникають щодо бажаної консолідації сум дочірнього підприємства 
з материнською компанією. Де є контроль, має бути консолідація» 
[248, 132].

Окрема 

юридична особа

Материнська 

(холдингова) компанія

Фінансова 

звітність

Юридичний аспект

Окрема 

юридична особа
Дочірня компанія

Фінансова 

звітність

Група

(як окрема 

економічна одиниця)

Обліковий

аспект

Консолідована

фінансова звітність

Рис. 1.8.  Обліковий та юридичний аспекти взаємозв’язків материнського 
та дочірнього підприємств[37]
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Консолідація фінансових звітів поєднує разом окремі фінан-
сові звіти двох компаній, коли одна компанія контролює іншу. 
Фундаментальним концептуальним питанням є: чи форми консо-
лідованих звітів виділятимуть право власності контролюючої ком-
панії – економічної одиниці, чи активи і зобов’язання економічної 
одиниці відображатимуться як єдине ціле. В продовження кон-
цепції пояснення категорії «група» відомі дві теорії консолідації 
фінансової звітності:

теорія права власності; ▪
теорія господарської одиниці. ▪

Теорія права власності (proprietary theory) виділяє право влас-
ності на економічну одиницю власника – контролюючого акціонера 
групи, звичайно, акціонерів материнської компанії. Таким чином, 
теорія права власності відокремлює або виключає частки в капіталі 
меншості акціонерів і показує в консолідованих фінансових звітах 
основну частку акціонерів материнської компанії.

Теорія господарської одиниці (entity theory) виділяє активи і 
зобов’язання суб’єкта господарювання, представляє підсумок вза-
ємовідносин корпоративних одиниць і частку в капіталі меншості 
акціонерів, як складову капіталу власників. Теорія господарської 
одиниці відображає в консолідованих фінансових звітах усі сторони, 
які мають частки в економічній одиниці.

Теорія консолідації фінансових звітів права власності та суб’єкта 
господарювання є основою для окремих альтернативних концеп-
цій консолідованих фінансових звітів. Концепцією, яка найбільш 
наближена до поточної облікової практики, є «гібрид» концепцій 
права власності та господарської одиниці, яку називають концеп-
цією консолідації материнської компанії (Parent company concept 
of consolidation).

Концепція консолідації материнської компанії розглядає 
консолідовані фінансові звіти, як розширення фінансових звітів 
материнської компанії, призначене для надання більшого обсягу 
інформації про загальний підсумок вкладень, що надають право 
власності материнській компанії.

Відповідно до концепції материнської компанії, консолідована 
сума основних засобів визначається складанням сум основних засобів 
материнської компанії та її дочірнього підприємства без будь-яких 
коригувань частки власності, що належить меншості (неконтрольо-
вана) в частці дочірнього підприємства.
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Теорія права власності прямо пояснює, що слід виключити части-
ну активів і зобов’язань, пов’язаних з часткою меншості – практикою, 
що приводить до гудвілу. В протилежність до консолідації ідентифі-
кованих активів, консолідація капіталу за концепцією консолідації 
материнської компанії робить крок у напрямі теорії власності. 
Частка меншості в активах і зобов’язаннях дочірнього підприємства 
відображається у звітності окремо і, звичайно, виноситься із розділу 
власного капіталу консолідованого балансу. Потім, вона обліковуєть-
ся деякою мірою на основі, іншій ніж капітал більшості акціонерів. 
За теорією суб’єкта господарювання, частка меншості відображаєть-
ся як елемент консолідованого капіталу акціонерів та обліковується 
на тій самій основі, як і капітал більшості акціонерів.

Відповідно до концепції консолідації материнської компа-
нії, консолідована звітність групи складається з:

активів та зобов’язань материнської компанії та всіх активів  ▪
та зобов’язань дочірніх підприємств;
частки меншості, що класифікується як зобов’язання. ▪

Групу за концепцією консолідації материнської компанії по-
казано на рис. 1.9.

Рис. 1.9.  Складові елементів звітності групи за концепцією консолідації 
материнської компанії

Активи,

зобов’язання

та капітал

Активи,

зобов’язання та капітал

(частка меншості – 

зобов’язання)

Група

Материнська компанія Дочірнє підприємство
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При підготовці консолідованих звітів за концепцією консоліда-
ції материнської компанії:

коригування для операцій в межах групи охоплюють дві  ▪
сторони (стосовно суми частки материнської компанії 
в дочірньому підприємстві) і за процедурою виключаються 
повністю. Лише частка материнської компанії внутрішнього 
групового прибутку виключається у випадку, коли дочірнє 
підприємство є суб’єктом господарювання, що реалізує ак-
тиви в межах групи, але повністю прибуток виключається, 
коли материнська компанія є продавцем при внутрішньо 
груповому продажу. Логічне обґрунтування для цього 
ґрунтується на класифікації частки меншості як зобов’язання 
і потребує збільшення частки, що належить частці меншості, 
коли дочірнє підприємство заробляє прибуток на операціях 
з материнською компанією. Під твердження ґрунтується на 
необхідності точного відобра ження у звітності зобов’язання, 
що відноситься до частки меншості: частка меншості 
відображається у балансі в частині «Зобов’язання»; част-
ка меншості розраховується як їх пропорційна частка 
відображеного капіталу дочірнього підприємства без кори-
гувань на операції в межах групи.

Вектор цієї концепції спрямований на держателів капіталу 
материнської компанії як основних користувачів групи. Всі контр-
ольовані активи та зобов’язання включаються в консолідовані фінан-
сові звіти, але вимога держателів капіталу материнської компанії 
є звільненою від вимоги зобов’язання частки меншості.

За інтерпретацією теорії власності слід виключити частку мен-
шості із консолідованого балансу тільки як виключення частини 
частки меншості активів і зобов’язань з консолідованого балансу. 
Таку інтерпретацію теорії власності називають концепцією права 
власності (пропорційної консолідації); вона застосовується до окре-
мих угод, які називають спільною діяльністю.

Концепція консолідації права власності інколи відобра-
жається як концепція пропорційної консолідації. За цією кон-
цепцією:

група включає активи та зобов’язання материнської ком- ▪
панії і пропорційну частку материнської компанії в ак-
тивах і зобов’язаннях дочірнього підприємства. Звідси, 
консолідовані фінансові звіти не включають усіх чистих 
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активів дочірнього підприємства, лише частку материнської 
компанії;
оскільки частка меншості є за межами групи, частка, що на- ▪
лежить частці меншості в капіталі дочірнього підприємства 
не розкривається і не розкривається частка меншості в чи-
стих активах дочірнього підприємства.

Складові елементів звітності групи за теорією права власності 
показано на рис.1.10.

Активи,

зобов’язання

та капітал

Частка 

материнської 

компанії 
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і зобов’язаннях 

дочірнього 

підприємства

Частка 

меншості 

в активах 

і зобов’язаннях 

дочірнього 

підприємства

Група

Материнська компанія Дочірнє підприємство

Рис. 1.10.  Складові елементів звітності групи за теорією права власнос-
ті

При складанні консолідованих звітів за цією концепцією:
операції між материнською компанією та дочірнім під- ▪
приємством коригуються пропорційно (до суми відсотка, 
що належить материнській компанії в дочірньому під-
приємстві);
частка меншості не розкривається. ▪

Точна інтерпретація теорії суб’єкта господарювання приводить 
до концепції консолідації економічної (господарської) одиниці.

Відповідно до концепції консолідації(господарської) одини-
ці:
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група включає активи та зобов’язання материнської ком панії,  ▪
а також, усі активи та зобов’язання дочірніх підприємств;
частка меншості класифікується як капітал держателя (влас- ▪
ника) або співвласника капіталу групи за тих самих можли-
востей, як і держателів капіталу материнської компанії.

Елементи звітності групи за концепцією консолідації (господар-
ської) одиниці показано на рис. 1.11.

Активи,

зобов’язання

та капітал

Активи,

зобов’язання та капітал

(частка меншості – 

частина капіталу)

Група

Материнська 

компанія
Дочірнє підприємство

Рис. 1.11.  Складові елементів звітності групи за концепцією консолідації 
господарської одиниці

Прийняття концепції консолідації господарської одиниці при 
підготовці консолідованих фінансових звітів можна звести до тако-
го:

коли мають місце операції між членами групи, вплив цих  ▪
операцій коригується повністю. Ці записи здійснюються 
з позиції, що консолідовані фінансові звіти показуватимуть 
результати операцій між групою і сторонами, зовнішніми 
по відношенню до групи;
оскільки частка меншості класифікується як частка  ▪
співвласника капіталу групи, інформація про неї розкри-
вається в кон солідованій фінансовій звітності в частині ста-
тей капіталу;
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оскільки, частка меншості класифікується як капітал, її ви- ▪
мірювання ґрунтується на частині консолідованого капі-
талу, а не є частиною записаного капіталу дочірнього 
підприємства, в якому відсоток власності належить частці 
меншості.

Концепції консолідації можна пов’язати з двома теоріями фі-
нансової звітності, як показано на рис. 1.12 .

Рис. 1.12.  Теорії фінансової звітності, концепції консолідації та 
практика консолідації

Рада з міжнародних стандартів бухгалтерського обліку обрала 
концепцію консолідації господарської одиниці. Основними причи-
нами для цього вибору, ймовірно, були такі:

консолідовані фінансові звіти включають всі активи і зобов’язання  ▪
групи. Надання вибору контролю як кри терію консолідації, 
підтверджує, що всі консолідовані звіти включають усі активи, 
що знаходяться під контролем материнської компанії;
частка меншості не підпадає під визначення зобов’язання  ▪
за Концептуальними основами МСФЗ. У групи не вини-
кають зобов’язання щодо джерел асигнування на частку 
меншості. Частка меншості має ті ж самі вимоги на чисті ак-
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тиви дочірнього підприємства, як і материнська компанія. 
Частка меншості не має пріоритетної вимоги, які є, звичай-
но, у випадку з вимогами зобов’язання. 

Таким чином, концептуальні основи складання консолідованих 
фінансових звітів групи ґрунтуються на взаємовідносинах материн-
ського та його дочірніх підприємств, насамперед контролю. Існують 
різні концепції консолідації фінансових звітів групи, в основі яких 
лежать теорії права власності та господарської одиниці. Законодавчі 
вимоги різних країн прийняті на підставі розглянутих концепцій. Що 
стосується підготовки консолідованих фінансових звітів групи, то в 
основі її підготовки використана концепція господарської одиниці. 
Саме цієї концепції дотримувалася Рада з міжнародних стандартів 
бухгалтерського обліку при розробці МСБО 27 « Консолідовані та 
окремі фінансові звіти».

1.2.  Міжнародні підходи до консолідації фінансової звітності 

Консолідована фінансова звітність об’єднань підприємств, 
до скла ду яких входять материнське підприємство та його дочірні 
підприємства, в різних країнах має певні відмінності, які зумовлені 
економічними, політичними та соціальними факторами. У зв’язку 
з цим виникають ускладнення для аналізу інформації та прийняття 
рішень користувачами. 

Оскільки зовнішньополітичний курс України спрямований на 
інтеграцію до Європейського Союзу (ЄС), доцільно проаналізувати 
законодавства ЄС із питань консолідації фінансової звітності.

Європейські співтовариства, або Спільний ринок, є об’єд нанням 
держав, які прагнуть до політичної та економічної єдності при част-
ковій відмові від своїх національних суверенітетів.

До Європейських співтовариств входять:
Європейське об’єднання вугілля та сталі (відповідна угода  ▪
набула чинності в 1952 р.);
Європейське економічне співтовариство (угода набула чин- ▪
ності в 1958 р.);
Європейське об’єднання з атомної енергетики, Євроатом  ▪
(угода набула чинності в 1958 році).

Ці угоди доповнені та розширені Єдиними європейськими акта-
ми, які набули чинності в 1978 р. Єдині європейські акти є основою 
політичного співтовариства країн–членів Європейських співтовариств.
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На початку створення членами об’єднання були шість дер-
жав – Бельгія, Німеччина, Франція, Люксембург, Італія, Нідер-
ланди. Станом на 1 січня 2006 р. до цієї міжнародної організації 
входили 25 країн: Австрія, Бельгія, Данія, Фінляндія, Франція, 
Німеччина, Греція, Італія, Ірландія, Чехія, Естонія, Угорщина, 
Латвія, Литва, Польща, Словаччина, Словенія, Люксембург, Ні-
дерланди, Португалія, Іспанія, Швеція, Велика Британія, Норве-
гія, Ісландія. 1 січня 2007 р. до країн–учасниць ЄС приєднались 
Болгарія та Румунія.

Повноваження ЄС щодо регулювання правовідносин у сфері 
діяльності підприємств (зокрема бухгалтерського обліку) визначені 
статею 54 Договору про заснування Європейського економічного 
співтовариства.

З 1967 р. наднаціональними та міждержавними органами, що 
відіграють головну роль у регулюванні правовідносин, є:

Рада Міністрів – законодавчий орган; ▪
Європейська комісія – виконавчий орган. (Комісія має  ▪
виключ не право надавати на затвердження Раді Міністрів 
проекти законодавчих актів);
Європейський Парламент – контролюючий орган (здійснює  ▪
контроль за діяльністю комісії та затверджує бюджет);
Суд справедливості – вищий судовий орган. ▪

Діяльність Європейських спільнот регулюється відповідним 
законодавством, у межах якого розрізняють первинне та вторинне 
законодавства. До первинних законодавчих актів відносять:

Римську угоду 1957 р., відповідно до якої було створено  ▪
Європейське (Економічне) Співтовариство;
Паризьку угоду 1951 р., на якій засновано Європейське  ▪
співтовариство з атомної енергії (Євроатом). 

Створена відповідно до ст. 155–163 Римської угоди Європейська 
Комісія видає нормативні акти, які мають вторинний характер 
і обов’язкову силу.

До вторинних законодавчих активів відносять:
розпорядження ( ▪ Regulations), обов’язкові до виконання всіма 
членами Співтовариства;
рішення ( ▪ Decisions), обов’язкові для виконання виключно 
тих членів, до яких вони відносяться;
директиви ( ▪ Directives), обов’язкові для всіх держав – членів 
ЄС тощо.
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Директиви та регламенти є обов’язковими для застосування 
державами–членами, проте форми й методи їх виконання надані на 
розгляд окремих країн з урахуванням існуючих умов і можливос-
тей. 

У разі недотримання зобов’язань щодо застосування ди-
ректив та регламентів державою–членом, Європейська Комісія 
може звернутися з позовом до суду справедливості. Прикладом 
такої ситуації є справа, в якій відповідачем була Італійська Рес-
публіка, а позивачем – Європейська Комісія щодо невиконання 
Урядом Італійської Республіки зобов’язання щодо впровадження 
Четвертої Директиви ЄС у національне законодавство [Case 17/85 
Commission v Italian [1986] ECR 01199] та справа, у якій відповіда-
чем були Нідерланди щодо зволікання впровадження положень 
Восьмої Директиви у національне законодавство [236, с. 181]. Суд 
справедливості прийняв рішення накласти штрафи на Італійську 
Республіку та Нідерланди.

Правовідносини у сфері бухгалтерського обліку в ЄС, зокрема 
консолідації фінансової звітності, регламентуються такими дирек-
тивами:

Четвертою Директивою ради 78/660/ЄЕС, що ґрунтується  ▪
на пункті (3) (g) статті 54 Договору про річну звітність окре-
мих видів товариств від 25.07.1978 р.;
Сьомою Директивою Ради 83/349/ЄЕС, що ґрунтується  ▪
на пункті (3) (g) статті 54 Договору про консолідовану 
звітність від 13.06.1983 р.;
Директивою Ради 86/635/ЄЕС щодо річних звітів та  ▪
консолідованих звітів банків та інших фінансових установ 
від 8.12.1986 р.;
Директивою Ради 91/674/ЄЕС про річну звітність і кон со- ▪
лідовану звітність страхових підприємств від 19.12.1981 р.

25 липня 1978 р. Рада ЄС прийняла Четверту Директиву 78/660/
ЄЕС про узгодження національного законодавства, яке регулює річні 
звіти окремих типів компаній. Велика кількість компаній є членами 
об’єднань підприємств. З метою надання фінансової інформації 
про такі об’єднання їх членам та третім особам необхідно складання 
консолідованих звітів. Отже, Національне право, яким регулюються 
консолідовані звіти, повинно бути узгоджено з метою досягнення 
цілей порівняння та еквівалентності інформації, яку компанії пови-
нні оприлюднювати у рамках Співтовариства.
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З метою узгодження законодавства, яким регулюється порядок 
складання, подання, оприлюднення та аудиту консолідованих звітів 
у державах–членах Європейського Співтовариства, Рада ЄС ухвали-
ла Сьому Директиву 13 червня 1983 р. про консолідовані звіти, що 
ґрунтується на статті 54 (3) (g) Договору про заснування Європей-
ського Економічного Співтовариства (83/349/ЄЕС).

Сьома Директива 83/349/ЄЕС складається з:
Вступу (обґрунтування прийняття Директиви). ▪
Частини 1. Умови для складання консолідованих звітів  ▪
(статті 1–15).
Частини 2. Складання консолідованих звітів (статті 16–35). ▪
Частини 3. Консолідований річний звіт (стаття 36). ▪
Частини 4. Аудиторська перевірка консолідованих звітів  ▪
(стаття 37).
Частини 5. Оприлюднення консолідованих звітів (стат- ▪
тя 38).
Частини 6. Перехідні та заключні положення (статті 39–51). ▪

Відповідно до Сьомої Директиви 83/349/ЄЕС консолідовані 
звіти повинні надавати правдивий та справедливий погляд про 
активи та зобов’язання, фінансовий стан та фінансові результати 
(прибуток, збиток) всіх консолідованих підприємств як єдине ціле. 
Тому консолідація повинна, насамперед, включати усі такі підпри-
ємства. Така консолідація потребує повного об’єднання активів 
та зобов’язань, а також доходу та витрат таких підприємств методом 
повної консолідації та окремого розкриття інформації про інтереси 
осіб за межами таких підприємств. Необхідні коригування мають 
бути проведені для усунення впливу фінансових відносин між під-
приємствами, звіти яких консолідуються. 

Насамперед, взаємозалік балансової вартості акцій (часток) 
у капіталі підприємств, включених до консолідації, пропорційно 
частці, в якій вони представлені в капіталі та резервах цих підпри-
ємств (ст. 19). Директивою визначено, що залік повинен здійснюва-
тися на основі балансової вартості на дату, на яку такі підприємства 
були включені до консолідації вперше. Різниці, які виникають 
із таких заліків (дооцінка або уцінка), повинні включатися в ті статті 
консолідованого балансу, вартість яких вища або нижча від їхньої 
балансової вартості.

Директивою 83/349/ЄЕС передбачено, що держава–член може 
вимагати або дозволяти проведення заліку на основі справедливої 
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вартості ідентифікованих активів і зобов’язань на дату придбання 
акцій (часток), або в результаті придбання в два або більше етапів 
на дату, коли підприємство отримало статус дочірнього підпри-
ємства (поетапне придбання). Будь-яка різниця (гудвіл), що зали-
шається після застосування цієї статті, повинна бути відображена 
в консолідованому балансі як окрема стаття з відповідним заголо-
вком. Ця стаття, використані методи та будь-які значні зміни щодо 
попереднього фінансового року повинні бути роз’яснені в приміт-
ках до звітів. Якщо визнається позитивна або негативна різниця при 
взаємозаліку (гудвіл або негативний гудвіл), вимагається подання 
в примітках до звітів складових цієї суми.

Оскільки консолідовані звіти повинні показувати активи, паси-
ви, фінансовий стан, прибуток чи збиток підприємств, включених 
до консолідації, як єдине ціле, то підлягають виключенню:

а) борги і зобов’язання між підприємствами, які входять до кон-
солідації;

б) доходи та витрати, що відносяться до операцій між підпри-
ємствами, які входять до консолідації;

в) прибутки та збитки, які виникають від операцій між підпри-
ємствами, що входять до консолідації, коли вони включені до ба-
лансової вартості активів. Проте, продовж узгодження дочірніх під-
приємств держава-член може дозволити виключення пропорційно 
частки в капіталі, якою володіє материнська компанія в кожному 
дочірньому підприємстві. 

Недотримання цих положень можуть дозволятися, коли відпо-
відні суми несуттєві, з метою подання правдивого та достовірного 
погляду, а для останнього положення (в) може дозволятися відступ 
за умови, що операція була завершена за нормальних ринкових 
умов і виключення прибутку або збитку призвело до невиправданих 
витрат (ст. 26).

Сьома Директива ЄС передбачає розкриття в консолідованих 
звітах частки меншості. Стаття 21 містить вимогу показувати в консо-
лідованому балансі суму, що відноситься до акцій (часток) дочірніх 
підприємств, включених до консолідації, якими володіють інші осо-
би, ніж підприємства, які входять до консолідації, як окрему статтю 
з відповідним заголовком.

Стаття 23 містить вимогу показувати в консолідованому звіті 
про прибуток та збиток суму будь-якого прибутку або збитку, що 
відноситься до акцій дочірніх підприємств, включених до консо-
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лідації, якими володіють інші особи, ніж підприємства, включені 
до консолідації, як окрему статтю з відповідним заголовком.

Сьома Директива ЄС містить вимогу або дозвіл на застосування 
методу об’єднання інтересів (ст. 20).

Частка участі в капіталі підприємств, на які підприємства, що 
входять до консолідації, чинять суттєвий вплив, повинні включа-
тися до консолідованих звітів шляхом застосування методу участі 
в капіталі. Так, відповідно до статті 33 Директиви 83/349/ЄЕС, якщо 
підприємство яке входить до консолідації, чинить суттєвий вплив 
на операційну та фінансову політику підприємства, яке не входить 
до консолідації (асоційоване підприємство), в якому воно володіє 
часткою участі в капіталі, ця частка участі в капіталі повинна бути 
показана в консолідованому балансі окремою статею з відповідним 
заголовком. Підприємство повинно вважатися таким, що чинить 
суттєвий вплив на інше підприємство, якщо йому належить 20 % або 
більше прав голосу акціонерів або членів цього підприємства.

При застосуванні цієї статті вперше ця частка участі в капіталі 
повинна бути показана в консолідованому балансі або:

а) за її обліковою вартістю (різниця між цією вартістю та сумою, 
яка відповідає частині капіталу та резервів, яку ця частка участі 
представляє в капіталі, повинна підраховуватися на дату, коли цей 
метод було використано вперше і бути розкрита окремо в консолі-
дованому балансі або в примітках до звітів); або

б) за сумою, яка відповідає частині капіталу та резервів асоці-
йованого підприємства, яку ця частка участі представляє в капіталі 
(різниця між цією сумою та обліковою вартістю повинна підрахову-
ватися на дату, коли цей метод було використано вперше і бути роз-
крита окремо в консолідованому балансі або в примітках до звітів).

Держава–член може передбачити обов’язкове застосування 
одного із методів оцінки частки участі в асоційованому підприєм-
стві. Який з цих методів оцінки було застосовано має бути вказано 
в консолідованому балансі або примітках до звітів.

Щодо облікової вартості або суми, що відповідає частині капіта-
лу та резервів асоційованого підприємства, вимагається збільшувати 
або зменшувати її на суму будь-якої різниці, яка виникає продовж 
фінансового року пропорційно капіталу і резервам асоційованого 
підприємства, представленої цією часткою участі і зменшення 
її на суму дивідендів, нарахованих на цю частку участі. Позитивну 
різницю між балансовою вартістю і сумою, що відповідає частині 
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капіталу і резервів (гудвіл), вимагається обліковувати як позитивну 
різницю при консолідації, якщо її не можна віднести до жодної 
категорії активів або зобов’язань. Директивою 83/349/ЄЕС перед-
бачено, що держава–член може вимагати або дозволяти підрахунок 
різниці на дату придбання частки або, якщо вона була придбана 
у два та більше етапи, на дату, коли підприємство отримало статус 
асоційованого підприємства.

Частина прибутку чи збитку асоційованого підприємства, 
які відносяться до частки участі в капіталі, повинна бути показана 
в консолідованому звіті про прибуток та збиток окремою статею з 
відповідним заголовком. Внутрішньогрупові прибутки чи збитки 
повинні бути виключені при консолідації за умови, що ці факти ві-
домі або їх можна визначити. При виключенні внутрішньогрупових 
прибутків та збитків держава–член може дозволити недотримання 
цього положення, якщо відповідні суми несуттєві, з метою подання 
правдивого та достовірного погляду.

Метод участі в капіталі не застосовується, коли частка участі 
в капіталі асоційованого підприємства несуттєва, з метою подання 
правдивого та справедливого погляду.

Методи консолідації повинні застосовуватися послідовно від 
одного фінансового року до іншого. В той же час Директива 83/349/
ЄЕС дозволяє застосування пропорційної консолідації, якщо під-
приємство, яке входить до консолідації, контролює інше підприєм-
ство спільно з одним або кількома підприємствами, які не входять 
до консолідації. Держава–член може вимагати або дозволяти вклю-
чення такого підприємства до консолідованих звітів пропорційно 
частці прав у його капіталі, якими володіє підприємство, яке вхо-
дить до консолідації (ст. 32). Директивою передбачено, що вимоги, 
які застосовуються до повної консолідації з необхідними змінами, 
також застосовуються до пропорційної консолідації. Проте при за-
стосуванні пропорційної консолідації метод участі в капіталі не по-
винен застосовуватися, якщо підприємство, яке включене за пропо-
рційною консолідацією, є асоційованим.

Консолідована звітність повинна бути складена на ту саму 
дату, на яку складається річна звітність материнського підприєм-
ства (ст. 37). Проте, держава–член може вимагати або дозволяти 
складання консолідованої звітності на іншу дату, враховуючи дату 
балансу найбільшого числа або найбільш важливих підприємств, 
що входять до консолідації. Коли застосовується такий відступ, 
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сам факт розкривається в примітках до консолідованої звітності 
разом із обставинами, що його спричинили. До того ж звіт повинен 
бути підготовлений для розкриття важливих подій щодо активів 
та зобов’язань, фінансового стану або прибутку чи збитку підприєм-
ства, що включене до консолідації між датою балансу підприємства 
та датою консолідованого балансу. Коли дата балансу підприємства 
передує даті консолідованого балансу більше, ніж на три місяці, 
таке підприємство консолідується на підставі проміжних звітів, 
складених на дату консолідованого балансу.

Директивою 83/349/ЄС визначено, що консолідована звітність 
складається з:

консолідованого балансу; ▪
консолідованого звіту про прибуток та збиток; ▪
приміток до звітів. ▪

Ці документи складають єдине ціле (ст. 16).
Держави–члени можуть дозволяти або вимагати включення 

інших звітів до консолідованої звітності додатково.
Формати подання консолідованого балансу, консолідованого 

звіту про прибуток та збиток, приміток до консолідованих звітів 
відповідають вимогам формату подання річних звітів, визначені 
в статтях 3–10(а), 13-26 та 28-30 Четвертої Директиви Ради 78/660/
ЄЕС з урахуванням основних коригувань, які випливають з осо-
бливих властивостей консолідованих звітів, на відміну від річних 
звітів (ст. 17). Четверта Директива Ради від 25 липня 1978 року, що 
ґрунтується на пункті (3)(g) статті 54 Договору про річну звітність 
окремих видів товариств (78/660/ЄЕС), передбачає два основних 
формати балансу (ст. 9–10) (Додаток 1):

горизонтальний; ▪
вертикальний. ▪

З урахуванням змін, внесених статею 6 Директиви 2003/51/
ЄС від 18.06.2003 року до Четвертої Директиви (ст. 10а), замість 
подання статей балансу у відповідності зі статтями 9 та 10, 
держави-члени можуть дозволити або вимагати від товариств чи 
певних видів товариств надавати такі статті на основі різниці між 
існуючими та неіснуючими статтями за умови, що надана інфор-
мація є, принаймні, еквівалентного до тієї іншої, яка вимагається 
статтями 9 та 10.

Четвертою Директивою (ст. 23, 25) передбачено чотири формати 
звіту про прибуток і збиток (Додаток 1). Разом з тим держави–члени 
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можуть дозволяти або вимагати від цих товариств або будь-яких 
видів товариств надавати звіт про прибуток і збиток за іншою фор-
мою, якщо надана інформація, принаймні, еквівалентна до тієї, яка 
вимагається статтями 23, 25.

Статею 3 Директиви 78/660/ЄЕС передбачено, що форма балан-
су та звіту про прибуток і збиток не може змінюватися від одного 
фінансового року до іншого. Відступ від цього правила може дозво-
лятися лише у виняткових випадках та розкриватися в примітках до 
звітів разом із поясненням обставин, що його спричинили. Зокрема, 
держави–члени можуть вимагати спеціальну форму річної звітності 
інвестиційних товариств та фінансових холдингів за умови, що та-
кими формами буде забезпечено надання правдивого та справедли-
вого погляду про фінансовий стан і фінансові результати діяльності 
товариства (ст. 5).

Слід зазначити, що для цілей Четвертої Директиви «інвестицій-
ні товариства» повинні означати виключно:

а) ті товариства, єдиною метою діяльності яких є інвестування 
коштів у цінні папери, нерухомість або інші активи з метою знижен-
ня інвестиційних ризиків та забезпечення своїм акціонерам вигод, 
що виникають у результаті управління цими активами;

б) товариства, асоційовані з інвестиційними товариствами з фі-
нансовим капіталом, за умови, що єдиною метою їхньої діяльності 
є придбання повністю оплачених акцій, випущених такими інвести-
ційними товариствами.

«Фінансові холдингові товариства» означають тільки ті товари-
ства, єдиною метою діяльності яких є придбання часток володінь 
в інших підприємствах, управління такими частками та перетво-
рення їх у прибуток, не залучаючись прямо або опосередковано до 
управління такими підприємствами, якщо це не загрожує пору-
шенням їх прав як акціонерів.

У балансі та в звіті про прибуток і збиток статті мають зазна-
чатися окремо, у встановленому порядку. Детальніший поділ статей 
допускається за умови дотримання основної форми. Нові статті 
додаються за умови, що їх зміст не передбачено жодною зі статей 
установлених форм (ст. 4).

Держави–члени з урахуванням специфіки певного сектора еко-
номіки можуть змінювати назву та подання статей, які позначаються 
арабською нумерацією. Зокрема, такі статті можуть бути об’єднані, 
коли (ст. 4):
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а) вони несуттєві;
б) таке об’єднання сприяє більшій прозорості за умови, що 

статті, які об’єднані таким чином, подаються окремо в примітках 
до звітів.

Будь-який взаємозалік статей активів та зобов’язань або статей 
доходу та витрат забороняється (ст. 7).

Вимоги до подання та розкриття окремих статей балансу та зві-
ту про прибуток і збиток розкриваються відповідно у статтях 13–26 
та 28–30 Четвертої Директиви ЄС. Вимоги розкриття інформації 
в примітках до консолідованих звітів, зазначені в статтях 34–35 Сьо-
мої Директиви ЄС та узагальнені в табл. 1.3.

Таблиця 1.3.  Вимоги щодо розкриття інформації в примітках 
до  консолідованих звітів

№ Розкриття інформації

1 А. Методи оцінки, застосовані до різних статей консолідованих звітів.
Б. Методи, застосовані при проведені переоцінки.
В. Основи переведення іноземної валюти у валюту звітності

2 А. Назви та зареєстровані офіси підприємств, які входять до консолідації
Б.  Частки капіталу, якими володіють у підприємствах, включених до консоліда-

ції, підприємства інші ніж материнська компанія, включені до консолідації, 
або особи, які діють від власного імені, але в інтересах таких підприємств.

В.  Ті умови, які формують основу складання консолідованих звітів за винятком 
консолідованих звітів, складених на підставі пункту 1(а) статті 1 і коли частка 
капіталу дорівнює частці прав голосу.

Г.  Така сама інформація, як зазначена в пунктах 2 («а», «б», «в») статті 34 по від-
ношенню до підприємств, виключених із консолідації відповідно до статті 13.

Д.  Пояснення щодо включення підприємств, зазначених у статті 13

3 А.  Назви та зареєстровані офіси підприємств, асоційованих з підприємством, 
які входять до консолідації, як описано в статті 33.

Б.  Частку капіталу асоційованих підприємств, якою володіють підприємства, 
включені до консолідації або особи, які діють від власного імені, але в інте-
ресах таких підприємств.

В.  Інформація, зазначена в пунктах 3«а», «б» статті 34 по відношенню до 
асоційованих підприємств, зазначених у статті 33.9

4 А.  Назви та зареєстровані офіси підприємств, включених за пропорційною 
консолідацією.

Б. Фактори, на яких засноване спільне управління.
В.  Частки капіталу за пропорційною консолідацією підприємств, якими 

володіють підприємства, які входять до консолідації, або особи, які діють від 
власного імені, але в інтересах таких підприємств
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№ Розкриття інформації

5 Назви та зареєстровані адреси офісів кожного з підприємств, інших ніж ті, що 
зазначені вище, в яких підприємства, які входять до консолідації самостійно, 
або через осіб, які діють від власного імені, але в інтересах таких підприємств, 
які володіють найменшим відсотком у капіталі, яку держава–член не може 
встановити більше ніж 20%, показуючи частку капіталу, суму капіталу й резер-
вів, та прибуток чи збиток за останній фінансовий рік підприємства, звітність 
якого вже було затверджено. Ця інформація може не надаватися, якщо вона 
не має суттєвого значення для забезпечення правдивого та достовірного 
погляду. Інформація стосовно капіталу та резервів, прибутку чи збитку може 
також не надаватися, якщо відповідне підприємство не оприлюднює свій 
баланс і коли підприємства, зазначені вище, володіють (прямо або непрямо) 
менше ніж 50% в його капіталі

6 А.  Загальна сума, яка показана в консолідованому балансі як заборгованість, 
строк сплати якої настає пізніше, ніж через п’ять років.

Б.  Загальна сума, яка показана в консолідованому балансі як заборгованість, 
забезпечена цінними паперами, вказаними підприємствами, включеними 
до консолідації.

В. Зазначення характеру та форми цінних паперів 

7 А.  Загальна сума всіх фінансових зобов’язань, які не включені до консолідова-
ного балансу, оскільки така інформація допоможе оцінити фінансовий стан 
підприємств, включених до консолідації, поданих як єдиної одиниці.

Б.  Окремо всі зобов’язання, що стосуються пенсійних виплат і афілійованих 
підприємств, які не включаються до консолідації

8 Консолідований чистий оборот (дохід від реалізації) з поданням за видами 
діяльності та географічними ринками із врахуванням видів, за якими продаж 
продукції і надання послуг зменшуються в межах звичайної діяльності підпри-
ємств, які входять до консолідації і поданих як єдине ціле, організований так, 
що ці види і ринки суттєво різняться між собою

9 А.  Середня чисельність працівників, зайнятих протягом фінансового року 
підприємствами, включеними до консолідації, поділена за категоріями.

Б.  Витрати на персонал за фінансовий рік, якщо вони не були розкриті окремо 
в звіті про прибуток і збиток.

В.  Середня чисельність працівників, зайнятих протягом фінансового року 
підприємствами, які включені до консолідації

10 А.  У якій мірі на визначення консолідованого прибутку чи збитку фінансового 
року вплинула оцінка статей для отримання звільнення від оподаткування.

Б.  Подробиці, коли вплив такої оцінки на майбутній податок підприємств, 
включених до консолідації, поданих як єдине ціле, є суттєвим

11 Кумулятивна сума за окремою статею з відповідним заголовком різниці 
між податком, нарахованим у консолідованому звіті про прибуток і збиток 
за фінансовий рік і попередні роки та сумою податку, що підлягає сплаті за 
відповідні роки, забезпечивши ймовірність, що дійсний нарахований податок 
буде виникати в майбутньому

12 Суми грошової винагороди, наданої за фінансовий рік членам адміністратив-
них органів, органів управління та наглядових органів материнської компанії, 
за виконувані ними обов’язки в материнській компанії та її дочірніх

Продовження табл. 1.3
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підприємствах і тих зобов’язань, що виникають або вказані за пенсійними 
виплатами колишнім членам адміністративних органів, органів управління 
та наглядових органів із зазначенням підсумку за кожною категорією

13 А.  Суми позик та кредитів, наданих членам адміністративних органів, органів 
управління та наглядових органів материнської компанії цим підприємством 
або одним із її дочірніх підприємств.

Б. Зазначення підсумку за кожною категорією сум, зазначених у пункті 13 «а».
В. Зазначення ставки відсотка.
Г. Зазначення основних умов.
Ґ. Зазначення погашених сум.
Д.  Зобов’язання, укладені від імені членів адміністративних органів, органів 

управління та наглядових органів материнської компанії, із зазначенням 
підсумку за кожною категорією сум. За умови виконання пункту 1(а) статті 
34, в ці суми включаються позики та кредити, видані підприємствами, які 
входять до консолідації на пропорційній основі або оцінені за вартістю їхніх 
чистих активів

14 Коли застосовувалась справедлива вартість для оцінки фінансових інструмен-
тів у відповідності із Частиною 7 а Директиви 78/660/ЄЕС:
А.  Суттєві припущення, які лежать у основі моделей та технік оцінки у випадках 

справедливої вартості у відповідності із статтею 42 (1) (б).
Б.  Категорія фінансових інструментів, справедливу вартість, зміни у вартості, 

включені безпосередньо до звіту про прибуток і збиток, а також, відповідно 
до статті 42 (в), зміни включені до резерву справедливої вартості.

В.  Інформація про обсяг та характер цих інструментів, включаючи терміни та 
умови, які можуть вплинути на суму, термін виконання та майбутні грошові 
потоки для кожного класу деривативних фінансових інструментів.

Г.  Таблицю, що демонструє зміни резерву справедливої вартості протягом 
фінансового року

15 Там, де оцінка фінансових інструментів за справедливою вартістю не за-
стосовувалася відповідно до частини 7а Директиви 78/660/ЄЕС:
А.  Для кожного класу деривативних фінансових інструментів:

справедлива вартість інструментів, якщо така вартість може бути визначена  ▫
будь-яким із методів, зазначених у статті 42 б (1);
інформація про обсяг та характер таких інструментів. ▫

Б.  Для необоротних фінансових активів, на які поширюється дія статті 42 а, 
визначена сума перевищення їх справедливої вартості та щодо якої не було 
використано переоцінку їх вартості відповідно до статті 35 (1) (в) (аа): – Ба-
лансова вартість та справедлива вартість будь-яких окремо взятих активів 
чи відповідних груп таких активів. Причини, з яких балансову вартість не 
було зменшено, включаючи характер доказів, які забезпечують основу 
переконання, що балансову вартість буде відшкодовано

Відповідно до вимог статті 36 Сьомої Директиви ЄС, консолі-
дована річна звітність повинна охоплювати, принаймні, справед-
ливий огляд розвитку та ведення бізнесу та стану підприємств, які 
включені в консолідацію, розглядаючи їх у цілому, разом з описом 

Закінчення таблиці 1.3
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основних ризиків та непевностей, які вони собою являють. Огляд 
повинен бути урівноваженим та всеохоплюючим аналізом розвитку 
й ведення бізнесу та стану підприємств, які включені в консолідацію 
і розглядаються як єдине ціле, та співмірний з розміром та складніс-
тю бізнесу. У межах, необхідних для розуміння такого розвитку, ді-
яльності або стану, аналіз повинен включати як фінансові так і, якщо 
доцільно, не фінансові показники діяльності, які стосуються даного 
бізнесу, включаючи інформацію стосовно питань навколишнього 
середовища та службовців [226, p. 16, n. 2(10)].

При здійсненні такого аналізу консолідований річний звіт має, 
якщо це необхідно, передбачити посилання на додаткові пояснення 
сум, що відображені в консолідованих звітах. Стосовно цих підпри-
ємств звіт має надавати також відомості щодо:

а) усіх важливих подій, які мали місце після закінчення фінан-
сового року;

б) очікуваного майбутнього розвитку цих підприємств, які роз-
глядаються як єдине ціле;

в) діяльності у сфері дослідження та розробок цих підприємств, 
які розглядаються як єдине ціле;

г) кількості та номінальної вартості або, за відсутності номіналь-
ної вартості, облікової номінальної вартості всіх акцій материнської 
компанії, якими ця компанія володіє або дочірні підприємства цієї 
компанії, або особа, яка діє від власного імені, але в інтересах цих 
підприємств. Держава–член може вимагати або дозволяти розкри-
ти цю інформацію в примітках до звітів;

ґ) щодо використання підприємствами фінансових  інструментів 
та, коли це суттєво, для оцінки активів, пасивів, фінансового стану 
і прибутку або збитків:

цілі та політику управління фінансовими ризиками  ▪
компаній, включаючи політику хеджування кожного з основ-
них типів фінансових операцій, для яких використовується 
облік хеджування;
залежність компанії від цінових ризиків, кредитних ризиків,  ▪
ризиків ліквідності та ризиків руху грошових потоків.

Якщо консолідована річна звітність вимагається додатково 
до річної звітності, дві звітності можуть бути представлені як одна. 
При підготовці такої єдиної звітності може виникнути необхідність 
надати особливого значення тим питанням, які важливі для під-
приємств, які включені в консолідацію, і розглядаються як єдине 
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ціле. Річні звіти материнського підприємства повинні додаватися 
до консолідованих звітів (ст. 15 Директиви 83/349/ЄЕС).

Підприємство, яке складає консолідовану звітність, має здій-
снювати аудиторську перевірку таких звітів у однієї або декількох 
ліцензованих осіб, що уповноважені національним правом проводити 
аудиторські перевірки відповідно до Восьмої Директиви 84/253/ЄЕС від 
10 квітня 1984 року про призначення осіб відповідальних за проведення 
обов’язкового аудиту бухгалтерських документів (ст. 27) [228, с. 20].

Консолідована звітність, належним чином затверджена, а також 
консолідований річний звіт разом із висновком особи, відповідаль-
ної за аудит консолідованої звітності, повинні бути оприлюднені 
підприємством, яке складає консолідовану звітність (ст. 38). За умо-
ви невиконання цієї вимоги, повинна бути надана можливість для 
громадськості отримати копію всього або частини звіту за вимогою, 
за ціною, яка не перевищує адміністративні витрати на цю копію. 
Якщо підприємство, яке складає консолідовані звіти, не зобов’язане 
оприлюднювати свої консолідовані звіти, консолідований річний 
звіт разом з аудиторським висновком, то для таких підприємств 
передбачена вимога забезпечити можливість ознайомлення з ними 
у своєму головному офісі.

Оскільки Директиви ЄС визначають лише загальні вимоги 
до складу, змісту та подання консолідованих фінансових звітів у за-
конодавчих актах країн–учасниць ЄС, виникає багато розбіжностей 
щодо оцінки, подання та розкриття інформації в консолідованих 
фінансових звітах. 

Результати аналізу рівня гармонізації законодавства 15 дер-
жав – членів ЄС щодо консолідації фінансової звітності станом на 
1 січня 2005 року свідчать, що такі країни, як Австрія, Бельгія, Греція, 
Люксембург, Німеччина і Франція не передбачають складання до-
даткових консолідованих звітів (ст. 16.1). А законодавство Великої 
Британії, Данії, Ірландії, Іспанії, Італії, Нідерландів, Португалії, 
Фінляндії, Швеції передбачає складання додаткових консолідованих 
звітів, як правило, консолідованого звіту про рух грошових коштів. 
Метод повної консолідації активів та зобов’язань, а також доходу 
та витрат застосовується всіма державами–членами (ст. 18). Проте 
порядок складання консолідованих звітів у державах–учасницях ЄС 
дещо різний. Так, у законодавстві Великої Британії, Данії, Ірландії, 
Іспанії, Нідерландів, Португалії та Швеції не передбачено застосу-
вання таких вимог (дозволу) Сьомої Директиви (ст.19):
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1)  взаємозаліку балансової вартості акцій (часток) у капіталі 
підприємств, включених до консолідації, пропорційно част-
ці, в якій вони представлені в капіталі та резервах цих під-
приємств;

2)  здійснення заліку на основі балансової вартості на дату, на яку 
такі підприємства були включені до консолідації вперше;

3)  при здійсненні взаємозаліку балансової вартості, різниці 
включатимуться в ті статті консолідованого балансу, вартість 
яких вища або нижча від їхньої балансової вартості. 

Залік на основі справедливої вартості ідентифікованих активів 
і зобов’язань на дату придбання акцій (часток) або в результаті при-
дбання в два або більше етапів, на дату, коли підприємство отрима-
ло статус дочірнього підприємства, не дозволяється законодавством 
Греції та Італії (ст. 19.1). 

Дотримання методів консолідації від одного фінансового року до ін-
шого (принцип послідовності) передбачено законодавством усіх країн–
членів ЄС (ст. 25). Законодавство країн Великої Британії, Данії, Ірландії, 
Нідерландів, Фінляндії та Швеції забороняє складання консолідованої 
звітності на іншу дату в порядку врахування дат балансу значної кількості 
найважливіших підприємств, включених до консолідації (ст. 27.2).

Вимога або дозвіл в консолідованих звітах оцінювати активи згід-
но з національними законами передбачені в законодавстві більшості 
держав–членів (Австрія, Бельгія, Велика Британія, Греція, Данія, 
 Ірландія, Італія, Іспанія, Німеччина, Португалія, Фінляндія, Швеція).

Застосування методу пропорційної консолідації (ст. 32) вимага-
ється законодавством Франції, не дозволяється законодавством Гре-
ції. Усі інші держави–члени дозволяють застосовувати пропорційну 
консолідацію до консолідованих фінансових звітів при включенні 
підприємства, яке здійснює управління іншим підприємством 
спільно з одним або кількома підприємствами, які не консоліду-
ються. Застосування методу участі в капіталі для відображення 
інвестиції підприємства, яке чинить суттєвий вплив на політику 
неконсолідованого підприємства в консолідованому балансі перед-
бачено законодавством усіх держав–учасниць (ст. 33).

Щодо розкриття в консолідованій звітності додаткової інформа-
ції про важливі події, майбутній розвиток тощо (ст. 36), у законо-
давстві Фінляндії таке положення не передбачається. Законодавство 
всіх держав–членів містить вимогу оприлюднення консолідованих 
фінансових звітів (ст. 38).
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Важливим питанням при поданні консолідованої фінансової 
звітності є визначення материнських підприємств, на які поширю-
ється вимога складання консолідованих звітів та тих материнських 
підприємств (суб’єктів господарювання), які звільнені від такого 
обов’язку.

Відповідно до частини першої (ст. 1–15) Сьомої Директиви 
держава–член може вимагати від будь-якого підприємства, діяль-
ність якого регулюється національним законодавством, складання 
консолідованої звітності та консолідованого річного звіту, якщо ви-
конується одна з наведених вимог:

а) підприємство (материнське підприємство) володіє більшіс-
тю правами голосу акціонерів або членів у іншому підприємстві 
(дочірній компанії);

б) підприємство (материнське підприємство) має право при-
значати або звільняти більшість членів адміністративного органу, 
органу управління або наглядового органу іншого підприємства 
(дочірнього підприємства) і одночасно є акціонером або членом 
такого підприємства;

в) підприємство (материнське підприємство) є акціонером або 
членом підприємства і більшість членів адміністративних органів, 
органів управління або наглядових органів цього підприємства (до-
чірнього підприємства), які обіймали посади протягом фінансового 
року, попереднього фінансового року та до часу складання консолі-
дованих звітів, були призначені виключно в результаті використання 
цим підприємством свого права голосу;

г) підприємство (материнське підприємство) є акціонером або 
членом підприємства і самостійно контролює, згідно з угодою з ін-
шими акціонерами або членами такого підприємства (дочірнього 
підприємства), більшість прав голосу акціонерів або членів цього 
підприємства;

ґ) підприємство (материнське підприємство) має право чини-
ти суттєвий вплив на підприємство (дочірнє підприємство), акці-
онером або членом якого воно є згідно з контрактом, укладеним 
з цим підприємством, або згідно з положенням його меморандуму 
або статуту, коли закон (право), відповідно до якого діє дочірнє 
підприємство, дозволяє йому укладання таких контрактів або по-
ложень;

д) підприємство (материнське підприємство) має повнова-
ження чинити або фактично чинить суттєвий вплив чи контроль 
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над іншим підприємством (дочірнє підприємство), за вимогою 
держави-члена щодо будь-якого підприємства, на яке поширюється 
національне право;

і) підприємство (материнське підприємство) та інше під-
приємство (дочірнє підприємство) управляються материнським 
підприємством на єдиній основі, за вимогою держави-члена 
щодо будь-якого підприємства, на яке поширюється національне 
право;

к) підприємство, управління яким і одним або більше іншими 
підприємствами, з якими воно не пов’язано (як визначено в статті 
1.1 або 1.2), здійснюється на одній спільній основі, відповідно до уго-
ди, укладеної з таким підприємством або відповідно до положень 
меморандуму чи статуту таких підприємств;

л) підприємство, адміністративні органи, органи управління 
та наглядові органи якого та одного чи більше інших підприємств, 
з якими це підприємство не пов’язано (як визначено у статті 1.1 або 
1.2), складаються переважно (більшою частиною) з тих самих осіб, 
які займають керівні посади протягом фінансового року та до часу 
складання консолідованих звітів.

Ці підприємства, пов’язані між собою так, як визначено вище, 
разом з усіма своїми дочірніми підприємствами вважаються під-
приємствами, звітність яких повинна консолідуватися, якщо одне 
або більше цих підприємств засновані в одному з типів компаній, як 
зазначено в статті 1.1 Директиви 78/660/ЄЕС або статті 4 Директиви 
83/349/ЄЕС (табл. 1.4). Крім того, материнське підприємство і всі 
його дочірні підприємства повинні бути підприємствами, звітність 
яких консолідується незалежно від місця знаходження зареєстрова-
них офісів таких дочірніх підприємств.

Таблиця 1.4.  Типи господарських товариств, фінансові звіти яких 
включаються до консолідаці

Країна Організаційно-правова форма підприємств

Мовою оригіналу Переклад

Німеччина die Aktiengesellschaft,
die Kommanditgesellschaft auf 
Aktien,
die Gesellschaft mit beschränkter 
Haftung

Акціонерне товариство
Командитне товариство

Товариство з обмеженою 
відповідальністю
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Країна Організаційно-правова форма підприємств

Мовою оригіналу Переклад

Бельгія la société anonyme/de naamloze 
vennootschap,
la société en commandite par 
actions / de commanditaire 
vennootschap op aandelen,
la société de personnes 
à responsabilité limitée/de 
personenvennootschap met 
beperkte aansprakelijkheid

Акціонерне товариство

Командитне товариство

Товариство з обмеженою 
відповідальністю

Данія aktieselskaber,
kommanditaktieselskaber,
anpartsselskaber

Акціонерне товариство
Командитне товариство
Товариство з обмеженою 
відповідальністю 

Франція la société anonyme,
la société en commandite par 
actions,
la société à responsabilité limitée

Акціонерне товариство
Командитне товариство

Товариство з обмеженою 
відповідальністю

Ірландія public companies limited by shares 
or by guarantee,

private companies limited by 
shares or by guarantee

Публічне товариство з відпові-
дальністю, обмеженою акціями 
або гарантіями
Приватне товариство з відпові-
дальністю, обмеженою акціями 
або гарантіями

Італія la società per azioni,
la società in accomandita per 
azioni,
la società a responsabilità limitata

Акціонерне товариство
Командитне товариство

Товариство з обмеженою 
відповідальністю

Люксембург la société anonyme,
la société en commandite par 
actions,
la société à responsabilité limitée

Акціонерне товариство
Командитне товариство

Товариство з обмеженою 
відповідальністю

Нідерланди de naamloze vennootschap,
de besloten vennootschap met 
beperkte aansprakelijkheid

Акціонерне товариство
Товариство з обмеженою 
відповідальністю

Велика Британія public companies limited by shares 
or by guarantee

private companies limited by 
shares or by guarantee

Публічне товариство з відпові-
дальністю, обмеженою акціями 
або гарантіями
Приватні товариства з відпові-
дальністю, обмеженою акціями 
або гарантіями

Будь-яке дочірнє підприємство підприємства, яке є саме дочір-
нім підприємством, повинно розглядатися як дочірнє підприємство 

Закінчення табл. 1.4
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материнського підприємства що є материнським підприємством 
підприємства, звіти яких консолідуються (ст. 3). 

Підприємства, які звільнені від вимоги подання фінансових зві-
тів до консолідації подані в табл. 1.5.

Таблиця 1.5.  Умови звільнення від складання консолідованої звітності, 
визначені Директивою 83/349/ЄЕС

№ Підприємства, які не включаються 

до консолідованої звітності

Примітки

1 Підприємство, за умови що таке 
включення не суттєве, з метою надання 
правдивого та справедливого погляду 
про активи, зобов’язання, фінансовий 
стан та фінансові результати діяльності, 
включених до звітів підприємств як 
єдиного цілого (ст. 13.1)

Коли два або більше підприємств 
відповідають таким вимогам, вони 
повинні бути включені до консолідо-
ваної звітності, навіть якщо в цілому 
таке включення не суттєве для цілей 
надання правдивого та справедливого 
погляду про активи, пасиви, фінансовий 
стан та фінансові результати діяльності 
включених до звітності підприємств, як 
єдиного цілого (ст. 13.2)

2 Підприємство, за умови, коли жорсткі 
довготермінові перешкоди суттєво 
обмежують материнське підприємство 
у здійсненні своїх прав стосовно активів 
у такому підприємстві або управління 
ним (п.а (аа), ст. 13.3)

3 Підприємство, за умови, коли жорсткі 
довготермінові перешкоди суттєво 
обмежують здійснення спільного управ-
ління таким підприємством, коли вони 
перебувають у відносинах, визначених 
у статті 12(1); (п.а (бб), ст. 13.3)

4 Підприємство, за умови, коли 
інформацію, необхідну для складання 
консолідованої звітності не можливо 
отримати без невиправданих витрат 
або незапланованого затримання 
(п.(б). ст. 13.3)

5 Підприємство, за умови, коли володіння 
акціями такого підприємства здійсню-
ються виключно з метою наступного 
перепродажу (п.(с), ст. 13.3)

Аналіз рівня гармонізації законодавства станом на 1 січня 2005 р. 
15 держав–членів ЄС щодо суб’єктів господарювання та вимог скла-
дання консолідованої звітності свідчить про те, що вимоги щодо 
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суб’єктів, на які покладено обов’язок складання консолідованих зві-
тів, різняться в державах–членах ЄС. Абсолютно дотримана вимога 
складання консолідованих звітів всіма державами-членами, коли:

а) материнське підприємство володіє більшістю прав голосів 
акціонерів або членів у іншому підприємстві (ст. 1.1);

б) материнське підприємство має право призначати або звіль-
няти більшість членів адміністративного, управлінського або конт-
ролюючого (наглядового) органу іншого підприємства (дочірнього 
підприємства) і одночасно є акціонером або членом такого підпри-
ємства (ст. 1.1);

в) материнське підприємство є акціонером або членом під-
приємства і самостійно контролює, згідно з угодою з іншими 
акціонерами або членами такого підприємства (дочірнього під-
приємства), більшість прав голосу акціонерів або членів цього 
підприємства (ст. 1.1).

Законодавство всіх держав-членів містить, відповідно до Сьомої 
Директиви ЄС щодо звільнення материнського підприємства від 
обов’язку складання консолідованої звітності, такі вимоги:

а) якщо на дату балансу материнського підприємства ті під-
приємства, звітність яких повинна бути консолідована за даними 
їхньої останньої річної звітності, не перевищували обмеження щодо 
середнього підприємства, як визначено в ст. 27 Директиви 78/660/
ЄЕС (ст. 6.1);

б) якщо материнське підприємство є також дочірнім підпри-
ємством і діяльність його власного материнського підприємства 
регулюється законом держави-члена, в якій це материнське підпри-
ємство володіє всіма акціями (частками) підприємства, звільненого 
від обов’язку складати консолідовану звітність (ст. 7.1).

Відповідають вимоги держав–учасниць ЄС положенням Сьомої 
Директиви в частині виключення з консолідації окремого підпри-
ємства. Зокрема, дотримано такі вимоги:

а) виключається з консолідованих звітів підприємство, показ-
ники якого несуттєві для забезпечення правдивого та справедливого 
погляду (ст. 13.1);

б) виключається з консолідованих звітів підприємство, коли 
інформацію, необхідну для складання консолідованих звітів, немож-
ливо отримати без невиправданих витрат або надмірної затримки 
(ст. 13.3). Виняток щодо цієї вимоги містить законодавство Порту-
галії.
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в) виключається з консолідованих звітів підприємство, коли 
акції такого підприємства перебувають у власності винятково з ме-
тою наступного перепродажу після придбання більшою групою 
(ст. 13.3). У законодавстві Австрії немає такої вимоги.

На основі проведеного дослідження можна зробити такі ви-
сновки:

1.  В ЄС прийняті та застосовуються Директиви, що визначають 
правовідносини у сфері бухгалтерського обліку, зокрема 
консолідації фінансових звітів.

2.  Директиви 83/349/ЄЕС та 78/660/ЄЕС не встановлюють уні-
фікованих правил складання консолідованої звітності, а ви-
значають лише мінімальні вимоги щодо порядку складання 
консолідованих звітів, обсягу, оцінки та подання інформації 
в консолідованому балансі, консолідованому звіті про при-
буток і збиток, а також у примітках до консолідованих фі-
нансових звітів.

3.  Держави–члени ЄС можуть визначати додаткові, більш де-
талізовані правила подання та розкриття інформації в кон-
солідованій фінансовій звітності.

4.  Зберігаються суттєві розбіжності в підходах держав-членів 
до умов та порядку складання консолідованих фінансових звітів.

5.  Директиви не забезпечили того рівня прозорості фінансової 
інформації, який необхідний для розвитку внутрішнього 
ринку у сфері фінансових послуг.

У зв’язку з цим стратегічним напрямом подальшого розвитку 
правовідносин у сфері бухгалтерського обліку, зокрема подання 
консолідованої звітності, є застосування Міжнародних стандартів 
фінансової звітності (МСФЗ) для складання консолідованих фінан-
сових звітів товариств, цінні папери яких допущені до лістингу на 
фондових біржах країн–членів ЄС, та подальше узгодження Дирек-
тив з положеннями МСФЗ.

Так, для покращення функціонування внутрішнього ринку 
у сфері фінансових послуг, згідно з Регламентом (ЄС) № 1606/2002 
Європейського Парламенту та Ради від 19 липня 2002 року, за кож-
ний фінансовий рік, починаючи з 1 січня 2005 року, товариства, 
які регулюються національним правом держав-членів, зобов’язані 
готувати свою консолідовану звітність відповідно до МСФЗ, якщо на 
дату складання балансу їхні цінні папери дозволені до продажу на 
регульованому ринку будь-якої держави–члена.
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Держави–члени можуть дозволяти або зобов’язувати складати 
річну звітність відповідно до МСФЗ товариства, цінні папери яких на 
дату складання балансу дозволені до продажу на регульованому ринку 
будь-якої держави-члена. Крім того, для інших товариств, крім тих, що 
зазначені вище, держави-члени можуть дозволяти або зобов’язувати 
складати консолідовану та/або річну звітність відповідно до МСФЗ.

Поряд з цим, Регламент (ЄС) № 1606/2002 дозволяє державам-
членам застосовувати вимоги щодо використання МСФЗ, починаю-
чи з січня 2007 року,тільки для товариств:

а) чиї тільки боргові цінні папери допущені на регульований 
ринок держави-члена або

б) чиї цінні папери допущені до публічного продажу в державі–
нечлені та яка використовувала для цих цілей міжнародні визнані 
стандарти з фінансового року, який починається перед публікацією 
Регламенту в офіційному віснику Європейських співтовариств.

Для цілей цього Регламенту міжнародні стандарти фінансової 
звітності означають:

Міжнародні стандарти бухгалтерського обліку (IAS); ▪
Міжнародні стандарти фінансової звітності (IFRS);  ▪
відповідні тлумачення (SIC та IFRIC тлумачення); ▪
наступні доповнення цих стандартів та тлумачень; ▪
наступні стандарти або тлумачення, опубліковані або прий- ▪
няті Радою з міжнародних стандартів бухгалтерського 
обліку (IASB).

У відповідності з Регламентом (ЄС) № 1606/2002 Європейського 
парламенту та Ради, було прийнято Регламент Комісії (ЄС) № 1725/2003 
від 29 вересня 2003 р., яким було ухвалено всі МСФЗ та їх тлумачення 
станом на 14 вересня 2002 р., за винятком МСБО 32 «Фінансові інстру-
менти: розкриття та подання», МСБО 39 «Фінансові інструменти: ви-
знання та оцінка» і тлумачення цих стандартів: ПКТ5 «Класифікація 
фінансових інструментів – забезпечення непередбаченого погашення», 
ПКТ6 «Акціонерний капітал – викуплені інструменти власного капі-
талу (власні викуплені акції)» та ПКТ17 «Власний капітал – витрати 
на операції з власним капіталом». У 2004 р. Європейська Комісія прий-
няла МСБО 39, за винятком окремих положень, що стосуються оцінки 
опціонів за справедливою вартістю та обліку хеджування.

У 2005 р. прийняті МСБО 32 та МСФЗ: 2 «Платіж на основі ак-
ції»; 3 «Об’єднання бізнесу»; 4 «Страхові контракти»; 5 «Непоточні 
активи, утримувані для продажу, і припинена діяльність».
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Станом на 1 січня 2005 року дозволили застосовувати МСФЗ для 
річних звітів лістингових товариств Фінляндія, Німеччина, Ірландія, 
Польща, Нідерланди, Швеція, Велика Британія, Ісландія, Люксем-
бург, а Греція, Італія, Чехія, Естонія, Литва, Словаччина й Словенія 
вимагали цього. Поряд з тим, Данія, Франція, Німеччина, Греція, 
Італія, Ірландія, Естонія, Словенія дозволяють застосування МСФЗ 
іншими товариствами [146, с. 17].

Серед МСФЗ такі стандарти безпосередньо охоплюють питання 
підготовки та оприлюднення консолідованої фінансової звітності: 
МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти»; МСБО 28 
«Інвестиції в асоційовані підприємства»; МСБО 31 «Частки у спіль-
них підприємствах»; МСБО 1 «Подання фінансових звітів»; МСФЗ 
3 «Об’єднання бізнесу»; МСФЗ 5 «Непоточні активи, утримувані для 
продажу, і припинена діяльність».

Первісно питання консолідації фінансової звітності було роз-
глянуто в МСБО 3 «Консолідовані фінансові звіти», який було 
видано в 1976 р. 1990 р. МСБО 3 замінено двома стандартами: 
МСБО 27 «Консолідовані фінансові звіти та облік інвестицій у до-
чірні підприємства» та МСБО 28 «Облік інвестицій в асоційовані 
підприємства».

У 2003 р. МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» 
замінив МСБО 27 (переглянутий в 2000 році) «Консолідовані фінан-
сові звіти та облік інвестицій у дочірні підприємства». Цей стандарт 
також замінив ПКТ 33 «Консолідація і метод участі в капіталі – по-
тенційні права голосу та розподіл частки власності».

Рада з Міжнародних стандартів бухгалтерського обліку пере-
глянула МСБО 27 як складову частину їхнього проекту щодо удоско-
налення Міжнародних стандартів бухгалтерського обліку. Метою 
проекту було скорочення або виключення альтернативи, протиріч 
у стандартах. Зміни, внесені до цього стандарту Радою з Міжнарод-
них стандартів бухгалтерського обліку, в рамках реалізації проекту 
з удосконалення міжнародних стандартів бухгалтерського обліку 
стосуються сфери застосування, вивільнення від вимог щодо консо-
лідації інвестицій у дочірні підприємства, процедури консолідації, 
окремих фінансових звітів. Слід зазначити, що Рада не переглядала 
концептуальні основи щодо консолідації дочірніх підприємств, які 
покладено в основу МСБО 27.

Переглянутий МСБО 27 набув чинності з 1 січня 2005 р. Цей 
стандарт застосовується для складання і подання консолідованих 
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фінансових звітів групи підприємств, що контролюються їхнім 
материнським підприємством. Цей стандарт також поширюється 
на облік інвестицій у дочірні підприємства, спільно контрольовані 
компанії й асоційовані підприємства, коли підприємство вирішило 
або вимагається за місцевими законами подавати окремі фінансові 
звіти. МСБО 27 не поширюється на методи обліку об’єднання під-
приємств та його впливу на консолідацію, в тому числі на гудвіл, 
який виникає в результаті об’єднання підприємств.

Відповідно до МСБО 27 «Консолідовані й окремі фінансові зві-
ти» (ст. 4) групу утворюють материнське підприємство та всі його 
дочірні підприємства. Материнське підприємство може мати одне 
чи кілька дочірніх підприємств (суб’єкт господарювання, в тому 
числі незареєстрованний як корпорація, що перебуває під конт-
ролем іншого суб’єкта господарювання, відомого як материнське 
підприємство).

Під контролем розуміють повноваження керувати фінансовою 
й операційною політикою іншого суб’єкта господарювання з метою 
одержання вигод від його діяльності. Звичайно материнське підпри-
ємство контролює дочірнє підприємство, якщо воно володіє більше 
ніж половиною голосів останнього, крім випадків, коли існує чітке 
свідчення, що таке володіння не забезпечує контроль. Поряд з тим 
контроль може існувати, навіть якщо материнське підприємство во-
лодіє половиною або менше половини голосів іншого підприємства 
за умови наявності права (ст. 13):

1)  на понад половину голосів відповідно до угоди з іншими 
інвесторами;

2)  керувати фінансовою та операційною політикою підприєм-
ства, яке надано статутом або угодою;

3)  призначати та знімати більшість членів вищого керівного 
органа підприємства (ради директорів, правління тощо);

4)  більшість голосів при голосуванні на зборах вищого керівно-
го органа підприємства (ради директорів, правління тощо).

МСБО 27 передбачає, що підприємство може володіти часткою 
варантів, часткою опціонами «кол», борговими інструментами, що 
мають можливість у разі їх виконання або конвертації наділяти 
підприємство правом голосу або скорочувати інше право голосу 
повноваження керувати фінансовою і операційною політикою ін-
шого підприємства (потенційні права голосу). Існування і вплив по-
тенційних прав голосу, які є здійсненими і конвертованими, знахо-
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дяться в обігу, включаючи потенційні права голосу, які утримуються 
іншим підприємством, приймаються до уваги, коли здійснюється 
оцінка, чи підприємство має повноваження керувати фінансовою 
і операційною політикою іншого підприємства. Потенційні права 
голосу, реалізовані або конвертовані, які не знаходяться в обігу, не 
повинні вважатися реалізованими або конвертованими до майбут-
ньої дати або до майбутньої події, що матиме місце (ст.14).

При здійсненні оцінки, чи потенційні права голосу сприяють 
отриманню контролю, підприємство перевіряє всі факти і обставини 
(включаючи терміни існування потенційних прав голосу і будь-яких 
інших контрактних угод незалежно від того, розглядались окремо 
чи в об’єднанні), що містять вплив потенціальних прав голосу, ви-
ключаючи наміри керівництва або фінансову здатність реалізувати 
або конвертувати право (ст. 15).

Контроль вважається втраченим материнським підприємством, 
коли це втрата повноважень управляти фінансовою та операційною 
політикою об’єкту інвестування для отримання вигоди від його ді-
яльності.

Втрата контролю може мати місце зі змінами або без них в аб-
солютному або відносному рівнях прав власності. Це могло мати 
місце, наприклад, коли дочірнє підприємство стає об’єктом контр-
олю уряду, королівського двору, посадової особи або регулятивного 
органу. Це може також мати місце в результаті укладання угоди.

Материнське підприємство повинно складати і подавати кон-
солідовані фінансові звіти групи на основі консолідації всіх своїх 
інвестицій у дочірні підприємства як зарубіжні, так і національні, за 
винятком тих, котрі не включаються в консолідацію (ст. 9).

Відповідно до нової редакції МСБО 27, дочірнє підприємство 
виключається з консолідації, коли очевидно, що контроль коротко-
часний, оскільки дочірнє підприємство було придбано й утриму-
ється винятково з наміром продажу протягом дванадцяти місяців 
з дати купівлі й керівництво дійсно шукає покупця. Якщо дочірнє 
підприємство, попередньо виключене з консолідації, не було про-
дано впродовж дванадцяти місяців, то воно має бути консолідовано 
з дати придбання.

Дочірнє підприємство не виключається з консолідації тільки на 
тій підставі, що інвестором виступає організація венчурного капіта-
лу, взаємний фонд, траст чи подібний суб’єкт господарювання або 
його діяльність відрізняється від діяльності інших суб’єктів господа-
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рювання в складі групи. (Надання релевантної інформації забезпе-
чується консолідацією таких підприємств і розкриттям додаткової 
інформації в консолідованих фінансових звітах щодо різних видів 
діяльності дочірніх підприємств.)

У колишній редакції МСБО 27, дочірнє підприємство виключалося 
з процесу консолідації, коли:

1)  контроль мав тимчасовий характер через те, що дочірнє підпри-
ємство придбавалося й утримувалось винятково з метою його 
подальшого продажу в найближчому майбутньому; або

2)  воно діяло в умовах суворих тривалих обмежень, що істотно 
знижували його здатність переводити кошти материнському 
підприємству.

У новій редакції МСБО 27 «Консолідовані й окремі фінансові звіти» 
змінено умови вивільнення материнського підприємства від підготов-
ки і подання консолідованої звітності (ст. 10). Так, материнське підпри-
ємство не повинно подавати консолідовані фінансові звіти, якщо:

1)  материнське підприємство саме є дочірнім підприємством, 
що перебуває в повній власності чи практично в повній 
власності іншого підприємства, і його власники, включаючи 
аутсайдерів, сповіщені і не заперечують, що материнське 
підприємство не готує консолідовані фінансові звіти;

2)  боргові інструменти чи інструменти капіталу материнського 
підприємства не продавалися на відкритих ринках (націо-
нальних чи іноземних фондових біржах чи позабіржових 
ринках, включаючи місцеві та регіональні ринки);

3)  материнське підприємство не подавало, не брало участі 
в процесі подання своїх фінансових звітів комісії з цінних 
паперів чи іншому регулятивному органу з метою випуску 
інструментів будь-якого класу на відкритий ринок;

4)  первинне чи будь-яке проміжне материнське підприємство 
складає консолідовані фінансові звіти для публічного вико-
ристання, відповідно до МСФЗ.

Відповідно до колишньої редакції МСБО 27, материнське підприєм-
ство могло не подавати консолідовану фінансову звітність, якщо:

1)  материнське підприємство було дочірнім підприємством, що 
перебувало в повній власності іншого підприємства; чи

2)  отримано згоду власників частки меншості у випадку, якщо 
материнське підприємство перебувало практично в повній влас-
ності (90 % і більше голосів) іншого підприємства.
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Фінансові звіти материнського підприємства і всіх його дочірніх 
підприємств складають на ту саму звітну дату. Якщо звітні дати від-
різняються, дочірнє підприємство спеціально готує звітність станом 
на ту саму дату, що й група, за винятком тих випадків, коли це не-
можливо (ст. 26). 

Якщо фінансові звіти дочірнього підприємства, що використо-
вуються під час складання консолідованих фінансових звітів, було 
складено на іншу дату щодо фінансових звітів материнського підпри-
ємства, необхідно внести корективи відповідно до впливу істотних 
операцій чи інших подій, що відбулися між цими датами і датою 
фінансових звітів материнського підприємства. У будь-якому ви-
падку різниця між датами звітів не повинна перевищувати 3 місяці. 
Тривалість звітних періодів і будь-яка різниця в датах звітів повинна 
залишатися однаковою від одного періоду до іншого.

Консолідовані фінансові звіти слід складати на основі єдиної 
облікової політики для аналогічних операцій та інших подій у по-
дібних умовах (ст. 28). 

Облікова політика передбачає конкретні принципи, основи, 
домовленості, правила і процедури, прийняті підприємством для 
складання і подання фінансових звітів. Якщо член групи застосовує 
облікову політику, що відрізняється від прийнятої в консолідованих 
фінансових звітах для подібних операцій і подій за подібних обставин, 
у його фінансових звітах здійснюється відповідне коригування, що ви-
користовується під час складання консолідованих фінансових звітів.

Доходи і витрати дочірнього підприємства включають до консо-
лідованих фінансових звітів з дати придбання, відповідно до вимог 
МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» і з дати, на яку материнське підпри-
ємство припиняє свій контроль за дочірнім підприємством.

Процедури консолідації фінансових звітів передбачають:
складання звітів усіма підприємствами – учасниками групи; ▪
здійснення відповідних коригувань у процесі консолідації; ▪
підготовку і подання консолідованих звітів. ▪

При складанні консолідованих звітів фінансові звіти материн-
ського і дочірнього підприємств об’єднують постатейно додаванням 
аналогічних статей активів, зобов’язань, капіталу, доходів і витрат 
з урахуванням здійснених коригувань (ст. 22).

Для того щоб консолідовані фінансові звіти містили фінансову 
інформацію про групу як один суб’єкт господарювання, необхідні 
такі коригування при консолідації:
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1)  одночасне виключення балансової вартості фінансових інвес-
тицій материнського підприємства в кожне дочірнє підпри-
ємство і частини капіталу кожного дочірнього підприємства, 
що належить материнському підприємству;

2)  виключення внутрішньогрупових операцій і залишків по 
розрахунках усередині групи з балансу учасників групи;

3)  визначення і виділення частки меншості в чистих активах і 
чистому прибутку (збитку) дочірніх підприємств.

Частка меншості в чистих активах складається із:
а) суми частки меншості на дату первісного об’єднання та
б) частки меншості в змінах власного капіталу з дати об’єд-

нання.
Якщо існують потенційні права голосу, пропорційні частки 

прибутку чи збитку і зміни у власному капіталі, розподілені на ма-
теринське підприємство, та частка меншості визначаються на основі 
теперішньої частки власності і не відображають можливої реалізації 
чи конвертації потенційних прав голосу.

Частку меншості слід відображати в консолідованому балансі 
у складі власного капіталу окремо від акціонерного капіталу мате-
ринського підприємства. 

Прибуток або збитки відносяться до акціонерів материнсько-
го підприємства та до частки меншості. Оскільки і перше, і друге 
є власним капіталом, сума, яка відноситься до частки меншості, 
не є ні доходом, ні витратами. У прибутку чи збитку групи частку 
меншості також слід відображати окремо (ст. 33).

Збитки, які відносяться до частки меншості в консолідованому 
дочірньому підприємстві, можуть перевищувати частку меншості 
у власному капіталі дочірнього підприємства. Це перевищення 
і будь-які подальші збитки, які відносяться до меншості, списуються 
на частку більшості, за винятком тієї частини, за якою меншість має 
невідмовне зобов’язання і здатна покрити збитки. Якщо згодом до-
чірнє підприємство відображає у звіті прибуток, весь цей прибуток 
розподіляється на частку більшості, доки не будуть відшкодовані 
збитки частки меншості, сплачені раніше за рахунок частки біль-
шості.

Якщо дочірнє підприємство має кумулятивні привілейовані 
акції в обігу, які утримуються часткою меншості і класифікуються 
як власний капітал, материнське підприємство обчислює свою 
частку прибутку або збитків після коригування на суму дивідендів 
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за такими акціями, незалежно від того, були дивіденди оголошені 
чи ні (ст. 34–36).

З дати, коли об’єкт інвестування перестає бути дочірнім підпри-
ємством, інвестиції в таке підприємство будуть обліковуватись:

1)  згідно з МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані підприємства» 
методом участі в капіталі, якщо він стає асоційованим під-
приємством, або

2)  за собівартістю або відповідно до МСБО 39 «Фінансові інстру-
менти: визнання та оцінка».

Материнське підприємство чи його дочірнє підприємство 
можуть виступати інвестором асоційованої компанії чи контролюю-
чим учасником у спільно контрольованому суб’єкті господарювання. 
У таких випадках консолідовані фінансові звіти слід готувати відпо-
відно до вимог МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані компанії» і МСБО 
31 «Частка в спільній діяльності». Суб’єкт господарювання додатково 
до консолідованих фінансових звітів складає окремі фінансові звіти.

Окремі фінансові звіти – це звіти, подані материнським під-
приємством, інвестором в асоційовану компанію чи контролюючим 
учасником спільно контрольованого суб’єкта господарювання, 
у яких інвестиції обліковуються на основі частки прямої участі, 
а не на основі відображених у звітності результатів і чистих активів 
об’єкта інвестування. Окремі фінансові звіти слід додавати до консо-
лідованих звітів. 

При підготовці окремих фінансових звітів інвестиції в дочірні 
підприємства, у спільно контрольовані суб’єкти господарювання 
та в асоційовані компанії, які не класифікують як такі, що утриму-
ються для продажу (або включені до групи вибуття, які класифіку-
ють як такі, що утримується для продажу відповідно до МСФЗ 5), 
необхідно відображувати за собівартістю або відповідно до МСБО 39 
«Фінансові інструменти: визнання й оцінка» (ст. 37).

Фінансові звіти материнського підприємства, що не має дочір-
нього підприємства, асоційованої компанії чи частки контролюю-
чого учасника в спільно контрольованому суб’єкті господарювання, 
не є окремими фінансовими звітами. 

У випадку, якщо материнське підприємство вивільняється від 
подання консолідованих фінансових звітів, таке підприємство може 
подавати окремі фінансові звіти як свої єдині фінансові звіти.

Склад та форми подання консолідованих фінансових звітів для 
забезпечення їх порівняння з консолідованими фінансовими звітами 
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групи за попередні періоди, а також з фінансовими звітами інших 
суб’єктів господарювання визначені МСБО 1 «Подання фінансових 
звітів». Цей стандарт поширюється на всі суб’єкти господарювання, 
незалежно від того, чи треба їм складати консолідовані фінансові 
звіти або окремі фінансові звіти.

Відповідно до ст. 8 МСБО 1, склад повного комплекту консолідо-
ваних фінансових звітів такий:

а) консолідований баланс;
б) консолідований звіт про прибутки та збитки;
в) консолідований звіт про зміни у власному капіталі, який 

відображає або:
всі зміни у власному капіталі; ▪
зміни у власному капіталі, крім тих, що виникають від  ▪
операцій з акціонерами, які діють згідно з їх положенням 
акціонерів;

г) консолідований звіт про рух грошових коштів;
ѓ) примітки, які містять стислий виклад суттєвих облікових по-

літик та інші пояснювальні примітки.
Консолідовані фінансові звіти повинні достовірно відображати 

фінансовий стан, фінансові результати діяльності та потоки грошо-
вих коштів материнського підприємства та його дочірніх підпри-
ємств як єдиної економічної одиниці.

Оскільки МСБО 1 не визначає формати консолідованих звітів, 
розкриття інформації слід здійснювати відповідно до концепції сут-
тєвості. У МСБО 1 у ст.11 наведено визначення терміну «суттєвий», 
який означає «пропуск або викривлення статей є суттєвими, якщо 
вони можуть (окремо чи в сукупності) впливати на економічні рі-
шення користувачів, прийняті на основі фінансових звітів. Суттєвість 
залежить від розміру та характеру пропуску чи викривлення, що 
оцінюються за конкретних обставин. Розмір або характер статті, або 
їх поєднання, можуть бути визначальним чинником» [118, с. 665].

Застосування концепції суттєвості означає, що конкретну ви-
могу до розкриття інформації стандарту або тлумачення не треба 
виконувати, якщо інформація є несуттєвою. Кожний суттєвий клас 
подібних статей необхідно подавати окремо в консолідованих фі-
нансових звітах. Статті, не подібні за характером або функцією, слід 
подавати окремо (ст. 29 МСБО 1).

МСБО 1 не встановлює формат балансу, проте визначає підхід 
до класифікації статей балансу. Так, у ст. 51 МСБО 1 зазначено, що 
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суб’єкт господарювання має подавати поточні та непоточні активи, 
поточні та непоточні зобов’язання у вигляді окремої класифікації 
безпосередньо в балансі, за винятком випадків, коли подання, 
що базується на ліквідності, надає інформацію, що є обґрунтованою 
та доречнішою. У разі такого винятку всі активи та зобов’язання слід 
подавати прямо в порядку їхньої ліквідності. 

Актив класифікують як поточний, якщо він відповідає будь-
якому одному з таких критеріїв:

а) за очікуванням він буде реалізований або призначений 
для продажу чи споживання в нормальному операційному циклі 
суб’єкта господарювання;

б) утримується в основному з метою продажу;
в) за очікуванням, буде реалізований протягом дванадцяти мі-

сяців після дати балансу;
г) є грошовими коштами чи еквівалентами грошових коштів, 

якщо їх не обмежено щодо обміну чи використання для погашення 
зобов’язання, принаймні, протягом дванадцяти місяців після дати 
балансу.

Усі інші активи класифікуються як непоточні (ст. 57 МСБО 1).
Як поточне класифікують зобов’язання, якщо воно відповідає 

будь-якому з наведених критеріїв:
а) за очікуванням, буде реалізоване в ході нормального опера-

ційного циклу;
б) утримується в основному з метою продажу;
в) підлягає погашенню протягом дванадцяти місяців після дати 

балансу;
г) суб’єкт господарювання не має безумовного права відстро-

чити погашення зобов’язання, принаймні, протягом дванадцяти 
місяців після дати балансу.

Усі інші зобов’язання класифікуються як непоточні (ст. 60 МСБО 1).
Проте, незалежно від прийнятого методу подання, для кожного 

рядка активів та зобов’язань, який об’єднує суми, що очікуються 
до відшкодування або погашення протягом не більше дванадцяти 
місяців після дати балансу та більше дванадцяти місяців після дати 
балансу суб’єктові господарювання слід розкривати інформацію 
про суму, відшкодування чи погашення якої очікується пізніше, ніж 
через дванадцять місяців (ст. 52 МСБО 1).

Приклад виконання вимог МСБО 1 «Подання фінансових звітів» 
до подання консолідованого балансу наведено в табл. 1.6.
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Додаткові рядки, заголовки та проміжні підсумки необхідно по-
давати безпосередньо в консолідованому балансі, коли таке подання 
є доречним для розуміння фінансового стану групи.

МСБО 1 «Подання фінансових звітів» не визначає формату звіту 
про прибутки та збитки. Проте в статті 88 зазначено, що суб’єктові 
господарювання варто подавати аналіз витрат із застосуванням 
класифікації, яка ґрунтується на таких ознаках: характер витрат; 
функції витрат у суб’єкта господарювання залежно від того, який 
аналіз забезпечує обґрунтовану та доречнішу інформацію. При-
клади виконання вимог МСБО 1 до подання звіту про прибутки та 
збитки за альтернативними класифікаціями подано в табл. 1.7–1.8. 
Слід зазначити, що, відповідно до статті 93 МСБО 1, суб’єкту гос-
подарювання, який класифікує витрати за функціями, необхідно 
розкривати додаткову інформацію про характер витрат, у тому 
числі витрати на амортизацію та витрати на виплати працівникам. 
Додаткові рядки, заголовки та проміжні підсумки слід подавати без-
посередньо в консолідованому звіті про прибутки та збитки, коли 
таке подання є доречним для розуміння фінансових результатів ді-
яльності групи (ст. 83 МСБО 1).

Вимоги МСБО 1 щодо подання статей у консолідованому звіті 
про зміни у власному капіталі можна виконати такими способами 
(Додаток 2):

1)  формат у вигляді таблиці, у якій узгоджуються залишки 
кожного компонента власного капіталу на початок та кінець 
періоду;

2)  подання окремих статей, визначених МСБО 1, у звіті про 
зміни у власному капіталі.

Інші статті наводяться в примітках.
Вимоги до подання статей у консолідованому звіті про рух 

грошових коштів та розкриття відповідної інформації про грошові 
потоки установлює МСБО 7 «Звіти про рух грошових коштів».

В примітках до консолідованих фінансових звітів необхідно роз-
кривати таку інформацію:

характер відносин між материнським підприємством та  ▪
дочірнім підприємством, якщо материнське підприємство 
не володіє в дочірньому підприємстві, прямо чи непрямо, 
понад половиною голосів;
причини, з яких володіння, пряме чи непряме через дочірні  ▪
підприємства, понад половиною голосів або потенційним 
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правом голосу в суб’єкті інвестування, не являє собою кон-
троль;
дату підготовки фінансових звітів дочірнього підприємства,  ▪
якщо ці фінансові звіти використовуються для складання 
консолідованих фінансових звітів у випадках, коли ця дата, або 
охоплений у них період відрізняється від дати, на яку склада-
ються фінансові звіти материнського підприємства і причини, 
з яких використовується інша дата або період складання звітів;
характер і міру будь-яких суттєвих обмежень (наприклад,  ▪
в результаті угод про запозичення або регуляторних вимог) 
здатності дочірнього підприємства передавати кошти ма-
теринському підприємству у вигляді дивідендів у грошовій 
формі або повернення кредитів та авансів (ст. 40).

У примітках до консолідованих звітів варто:
подавати інформацію про основу складання консолідованих  ▪
фінансових звітів і про конкретні облікові політики;
розкривати інформацію, що її вимагають МСФЗ, і яку не  ▪
подано безпосередньо в консолідованому балан сі, кон-
солідованому звіті про прибутки та збитки, консо лі дованому 
звіті про зміни у власному капіталі або консолідованому 
звіті про рух грошових коштів;
надавати додаткову інформацію, яку не подано безпосе- ▪
редньо в консолідованих звітах, але яка є доречною для їх 
розуміння (ст. 103 МСБО 1).

Порядок складання та подання консолідованих фінансових зві-
тів групи підприємств, що їх контролює материнське підприємство, 
визначений у Сполучених Штатах Америки, Канаді та Австралії сут-
тєво не відрізняється від порядку, окресленому МСФЗ. Зміни, внесені 
до МСБО 27 «Консолідовані й окремі фінансові звіти», який набрав 
чинності після 1 січня 2005 року, були здійснені з метою вирішення 
деяких питань конвергенції та внесення інших удосконалень.

Таблиця 1.6.  Приклад формату консолідованого балансу згідно 
з МСБО 1

Стаття (у тисячах одиниць валюти)

20–2 р. 20–1 р.

АКТИВИ

Непоточні активи
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Стаття (у тисячах одиниць валюти)

20–2 р. 20–1 р.

Основні засоби Х Х

Гудвіл Х Х

Інші нематеріальні активи Х Х

Інвестиції в асоційовані підприємства Х Х

Інвестиції, доступні для продажу Х Х

Поточні активи

Запаси Х Х

Торговельна дебіторська заборгованість Х Х

Інші поточні активи Х Х

Грошові кошти та еквіваленти Х Х

Усього: активи Х Х

ВЛАСНИЙ КАПІТАЛ ТА ЗОБОВ’ЯЗАННЯ

Власний капітал, що відноситься до акціонерів

материнського підприємства

Вкладений акціонерний капітал Х Х

Інші резерви Х Х

Нерозподілений прибуток Х Х

Х Х

Частка меншості Х Х

Усього: власний капітал Х Х

Непоточні зобов’язання

Довгострокові позики Х Х

Відстрочений податок Х Х

Довгострокові забезпечення Х Х

Усього: непоточні зобов’язання Х Х

Поточні зобов’язання

Торговельна та інша кредиторська заборгованість Х Х

Короткострокові позики Х Х

Продовження табл. 1.6
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Стаття (у тисячах одиниць валюти)

20–2 р. 20–1 р.

Поточна частина довгострокових позик Х Х

Поточна заборгованість з податку Х Х

Короткострокові забезпечення Х Х

Усього: поточні зобов’язання Х Х

Усього: зобов’язання Х Х

Усього: власний капітал та зобов’язання Х Х

Таблиця 1.7.  Консолідований звіт про прибутки та збитки (класифіка-
ція витрат за функцією) згідно з МСБО 1

Стаття 20–2 р. 20–1 р.

Дохід від продажу Х Х

Собівартість продажу (Х) (Х)

Валовий прибуток Х Х

Інші прибутки Х Х

Витрати на збут (Х) (Х)

Адміністративні витрати (Х) (Х)

Інші витрати (Х) (Х)

Фінансові витрати (Х) (Х)

Частка прибутку асоційованих підприємств Х Х

Прибуток до сплати податків Х Х

Витрати з податку на прибуток (Х) (Х)

Прибуток за період Х Х

Що відноситься до:
акціонерів материнського підприємства Х Х

Частки меншості Х Х

Закінчення табл. 1.6
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Таблиця 1.8.  Консолідований звіту про прибутки та збитки (класифі-
кація витрат за характером) згідно з МСБО 1

Стаття 20–2 р. 20–1 р.

Дохід від продажу Х Х

Інший дохід Х Х

Зміни в запасах готової продукції та незавершеного 
виробництва

(Х) Х

Робота, виконана суб’єктом господарювання і капіталізо-
вана

Х Х

Сировина та використані витратні матеріали (Х) (Х)

Витрати на виплати працівникам (Х) (Х)

Витрати на амортизацію (Х) (Х)

Зменшення корисності основних засобів (Х) (Х)

Інші витрати (Х) (Х)

Фінансові витрати (Х) (Х)

Частка прибутку асоційованих підприємств Х Х

Прибуток до сплати податків Х Х

Витрати з податку на прибуток (Х) (Х)

Прибуток за період Х Х

Що відносяться до:

акціонерів материнського підприємства Х Х

частки меншості Х Х

1.3.  Економічні та правові основи консолідації фінансової 
звітності в Україні

Підприємства постійно приймають довгострокові стратегіч-
ні рішення щодо розширення й диверсифікації своєї діяльності 
шляхом злиття, приєднання з іншими підприємствами, створен-
ня спільних підприємств, укладення угод про спільну діяльність. 
Причини, що спонукають підприємства йти таким шляхом, 
по-перше – це досягнення економічної ефективності своєї ді-
яльності. Два підприємства об’єднують свої виробничі потуж-
ності, якщо спільно вони можуть функціонувати ефективніше (з 
меншими витратами), ніж окремо. Друга причина – це набуття 
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або підтримання конкурентних преваг, зокрема для отримання 
можливості встановлювати ціну вищу від конкурентного рівня, 
котра, зазвичай, дорівнює граничним витратам. Підприємство, 
що утворилося внаслідок об’єднання, може функціонувати чи як 
домінуюче підприємство з односторонньою ринковою владою, 
чи як олігополія, тоді воно може легше домовитися зі своїми 
суперниками. 

В Україні законодавчі акти визначають та регулюють порядок 
створення та функціонування об’єднань підприємств. До такої нор-
мативної законодавчої бази слід віднести: 

Господарський кодекс України (ГКУ) від 16.01.2003 №436-IV; ▪
Закон України від 19.09.91 №1576-ХІІ «Про господарські то- ▪
вариства» зі змінами та доповненнями;
Закон України від 11.01.2001 №2210-ІІІ «Про захист еконо- ▪
мічної конкуренції»;
Указ Президента України від 11.05.1994 №224/94 «Поло- ▪
ження про холдингові компанії, що створюються в процесі 
корпоратизації та приватизації»;
Закон України від 15.03.06 №3528-ІV «Про холдингові ком- ▪
панії в Україні»;
Закон України від 21.11.1995 №437/95-ВР «Про промислово- ▪
фінансові групи в Україні»;
Закон України від 16.07.1999 №996-XIV «Про бухгалтерський  ▪
облік та фінансову звітність в Україні»;
Класифікація форм власності ДК 001:2004, затверджена на- ▪
казом Державного комітету України з питань технічного ре-
гулювання та споживчої політики від 28.05.2004 №97
Класифікація організаційно-правових форм господарюван- ▪
ня ДК 002:2004, затверджена наказом Державного комітету 
України з питань технічного регулювання та споживчої 
політики від 28.05.2004 №97;
Положення про державну реєстрацію суб’єктів під- ▪
приємницької діяльності, затверджене постановою Кабінету 
Міністрів України від 25.05.98 №740 зі змінами та доповнен-
нями та ін.

Відповідно до ст. 118 ГКУ, об’єднанням підприємств є госпо-
дарська організація, утворена в складі двох або більше підприємств 
з метою координації їх виробничої, наукової та іншої діяльності для 
вирішення спільних економічних та соціальних завдань.
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Об’єднання підприємств утворюються підприємствами на не-
визна чений строк або як тимчасові об’єднання (консорціум, проми-
слово-фінансові групи) на добровільних засадах або за рішенням 
органів, які мають право утворювати об’єднання підприємств. 
В об’єднання підприємств можуть входити підприємства, утворені за 
законодавством інших держав, а підприємства України можуть вхо-
дити в об’єднання підприємств, утворені на території інших держав. 

Об’єднання підприємств є юридичною особою, власником 
переданого засновниками і придбаного самим об’єднанням майна, 
самостійно розпоряджається отриманим прибутком, здійснює від 
свого ім’я будь-яку діяльність, не заборонену законодавством, несе 
відповідальність за своїми зобов’язаннями. Це загальне правило 
поширюється на всі види об’єднань підприємств, крім промислово-
фінансових груп (статею 125 ГКУ передбачена спеціальна норма, згід-
но з якою промислово-фінансові групи не є юридичними особами).

Об’єднання підприємств, незалежно від того, чи виникає воно 
на добровільних засадах чи за рішенням компетентних органів, під-
лягає державній реєстрації (крім промислово-фінансових груп).

Метою створення й діяльності об’єднання підприємств може 
бути координація будь-якої господарської діяльності (виробничої, 
наукової, комерційної, інвестиційної, інноваційної та іншої). Види 
діяльності, які координуються підприємствами завдяки створенню 
об’єднань підприємств, визначаються залежно від виду об’єднань.

Згідно зі ст. 129 ГКУ, залежно від порядку заснування об’єднання 
підприємств, можуть утворюватися такі типи об’єднань:

господарські об’єднання приватної власності; ▪
державні чи комунальні господарські об’єднання. ▪

Господарське об’єднання приватної власності – об’єднання 
підприємств, утворене за ініціативою підприємств, незалежно від 
їх виду, які на добровільних засадах об’єднали свою господарську 
діяльність та діють на основі установчого договору та (або) статуту, 
який затверджується їх засновниками. Метою створення такого 
об’єднання є захист і реалізація інтересів його учасників, консоліда-
ція зусиль у забезпеченні роботи його структур.

Основні ознаки, які характеризують господарські об’єд нання 
приватної власності:

1)  засновниками (учасниками) об’єднання можуть бути тільки 
підприємства – комерційні юридичні особи, основною ме-
тою діяльністю яких є отримання прибутку;
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2)  учасники об’єднання зберігають свою юридичну самостій-
ність як суб’єкти права (ст. 121 ГКУ);

3)  добровільний порядок створення, який знаходить відобра-
ження в установчому документі;

4)  господарське об’єднання визнається новим і самостійним 
суб’єктом права (юридичною особою), який володіє переда-
ним йому засновниками (учасниками) майном.

Проте в ГКУ не передбачені вимоги до змісту установчих до-
кументів господарських об’єднань приватної власності. Як правило, 
в установчих документах об’єднання, як і інших юридичних осіб, 
повинні визначатися: найменування; місце знаходження; порядок 
управління діяльністю; склад і компетенція органів управління та 
порядок прийняття ними рішень (зокрема, перелік питань, рішення 
за якими приймаються одноголосно або кваліфікованою більшістю 
голосів учасників об’єднання); порядок розподілу майна, яке зали-
шається після його ліквідації.

Також в установчих документах передбачаються: мета та завдан-
ня, предмет діяльності об’єднання; джерела утворення майна; ство-
рювані фонди; органи управління та контролю; порядок реорганіза-
ції та ліквідації; права та обов’язки учасників об’єднання; порядок 
прийняття та виходу їх з об’єднання; розміри та види внесків, що 
вносяться ними до майна об’єднання. Слід зазначити, що в судовій 
практиці до установчого договору застосовуються загальні норми 
законодавства про угоди і зобов’язання [пункт 1].

Державне господарське об’єднання – це об’єднання підпри-
ємств, утворене державними підприємствами за рішенням Кабі-
нету Міністрів України або рішенням міністерств (інших органів, 
до сфери управління яких входять підприємства, що утворюють 
об’єднання) та діє на основі рішення про його утворення та статуту, 
який затверджується органом, що прийняв рішення про утворення 
об’єднання. 

Комунальне господарське об’єднання – це об’єднання підпри-
ємств, утворене комунальними підприємствами за рішенням Ка-
бінету Міністрів України або рішенням міністерств (інших органів, 
до сфери управління яких входять підприємства, що утворюють 
об’єднання) або рішенням компетентних органів місцевого само-
врядування.

Визначальною ознакою такого об’єднання є те, що воно створю-
ється не за волевиявленням його учасників-підприємств, а за рішен-
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ням відповідних органів – Кабінету Міністрів України, міністерств 
або компетентних органів місцевого самоврядування.

Згідно з чинним законодавством, у директивному порядку ство-
рені державні об’єднання у вугільній, нафтовій, газовій, нафтопере-
робній, електроенергетичній та деяких інших галузях.

Господарський кодекс передбачає право створювати державні 
господарські об’єднання, до складу яких входять державні підпри-
ємства та інші суб’єкти господарювання, засновані на державній 
власності, за рішенням компетентного державного органу в будь-якій 
галузі економіки. Аналогічне право надане компетентним органам 
місцевого самоврядування щодо комунальних підприємств та інших 
суб’єктів господарювання, заснованих на комунальній власності.

Установчими документами державного чи комунального гос-
подарського об’єднання є рішення про його утворення, прийняте 
компетентним державним органом або органом місцевого самовря-
дування, що вирішив його утворити, а також затверджений таким 
органом статут об’єднання.

Проте законодавчі акти не встановлюють будь-яких спеціальних 
вимог щодо форми та змісту рішення про створення та змісту ста-
туту. Судова практика виходить з того, що рішення про створення 
об’єднання має бути оформлене актом управління, виданим влас-
ником майна (уповноваженим органом) відповідно до його компе-
тенції, визначеної чинним законодавством [122, с. 200].

Підприємства-учасники господарського об’єднання зберігають 
статус юридичної особи і мають право:

добровільно вийти з об’єднання на умовах і в порядку, виз- ▪
начених установчим договором про його утворення чи ста-
тутом господарського об’єднання;
бути членом інших об’єднань підприємств, якщо законом чи  ▪
статутом господарського об’єднання не встановлено інше;
одержувати від господарського об’єднання в установленому  ▪
порядку інформацію, пов’язану з інтересами підприємства;
одержувати частину прибутку від діяльності господарського  ▪
об’єднання відповідно до його статуту. Підприємство може 
мати також інші права, передбачені засновницьким дого-
вором чи статутом господарського об’єднання відповідно 
до законодавства.

Підприємство, яке входить до складу державного або комуналь-
ного господарського об’єднання, не має права без згоди об’єднання 
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виходити з його складу, а також об’єднувати на добровільних засадах 
свою діяльність з іншими суб’єктами господарювання та приймати 
рішення про припинення своєї діяльності (ст. 121 ГКУ).

Управління господарським об’єднанням здійснюють органи 
об’єднання. Вищим органом господарського об’єднання є загальні 
збори учасників. До повноважень вищого органу господарських 
об’єднань відносяться:

затвердження статуту господарського товариства та внесен- ▪
ня змін до нього;
вирішення питань про прийняття в господарське об’єднання  ▪
нових учасників та виключення учасників з його складу;
утворення виконавчого органу господарського об’єднання  ▪
відповідно до його статуту чи установчого договору;
вирішення фінансових та інших питань відповідно до уста- ▪
новчих документів господарського об’єднання.

У господарському об’єднанні утворюється також виконавчий ор-
ган, передбачений статутом об’єднання (правління, дирекція тощо), 
якщо згідно із спеціальною нормою, здійснення управління поточною 
діяльністю не доручено адміністрації одного з підприємств.

Виконавчий орган господарського об’єднання створюється 
вищим органом об’єднання та може бути колегіальним або одно-
особовим. Виконавчий орган вирішує питання поточної діяльності, 
які, відповідно до статуту або установчого договору, віднесені до 
його компетенції. Здійснення управління поточною діяльністю 
об’єднання підприємств може бути доручено адміністрації одно-
го з підприємств (головного підприємства об’єднання) на умовах, 
передбачених установчими документами об’єднання. Здійснення 
управління поточною діяльністю господарського об’єднання підпри-
ємств, створеного на добровільній основі, здійснюється за рахунок 
вступних та членських внесків учасників об’єднання, інших джерел 
фінансування. У статутних документах державних та комунальних 
господарських об’єднань може передбачатися вилучення частини 
прибутку підприємств, інші джерела фінансування управління по-
точною діяльністю об’єднання.

Управління державним, комунальним господарським об’єд-
нанням здійснюють його правління і генеральний директор. Порядок 
формування правління державного, комунального господарського 
об’єднання, його склад та особливості правового статусу визна-
чаються органом, що прийняв рішення про утворення об’єднання, 
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в статуті об’єднання. На практиці до складу правління державного, 
комунального об’єднання входять директори підприємств та інших 
суб’єктів господарювання, що є учасниками об’єднання. Генераль-
ний директор призначається на посаду та звільняється з посади 
органом, що прийняв рішення про утворення об’єднання. Порядок 
управління державним, комунальним господарським об’єднанням 
визначається статутом об’єднання відповідно до закону.

Припинення об’єднання підприємств відбувається в результаті:
1) реорганізації в інше об’єднання;
2) ліквідації.
Реорганізація господарського об’єднання здійснюється за рішен-

ням підприємств-учасників. Порядок і умови реорганізації об’єднань, 
створених на добровільних засадах, визначаються установчими 
документами. Тому рішення державних органів, уповноважених 
управляти державним майном, про реорганізацію таких об’єднань 
визнаються недійсними як такі, що прийняті з перевищенням повно-
важень і не відповідають чинному законодавству [п. 11].

Рішення про реорганізацію приймається загальними зборами 
учасників одноголосно, якщо установчим договором чи статутом 
не встановлений порядок прийняття рішення загальних зборів 
учасників з питання реорганізації простою або кваліфікованою біль-
шістю голосів.

Реорганізація й ліквідація державного (комунального) господарсько-
го об’єднання здійснюється за рішенням органу, що прийняв рішення 
про утворення об’єднання. Рішення про ліквідацію господарського 
об’єднання може бути прийнято лише підприємствами-учасниками.

Органи державного управління не мають права приймати 
рішення про ліквідацію об’єднань підприємств, створених на до-
бровільних засадах [103, п. 2]. Рішення державних органів, уповно-
важених управляти державним майном, про ліквідацію об’єднань, 
створених на добровільних засадах, визнаються недійсними як такі, 
що прийняті з перевищенням повноважень і не відповідають чинно-
му законодавству [148, п. 11].

Державні й комунальні господарські об’єднання утворюються 
переважно у формі корпорації або концерну, незалежно від найме-
нування об’єднання (комбінат, трест тощо).

Господарські об’єднання приватної власності утворюються як 
асоціації, корпорації, консорціуми, концерни, інші об’єднання під-
приємств.
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Характеристика організаційно-правових форм об’єднань під-
приємств подана в табл. 1.9.

Господарським Кодексом України, ст. 126 передбачено створення 
асоційованих підприємств. Асоційовані підприємства (господарські 
організації) – це група суб’єктів господарювання – юридичних осіб, 
пов’язаних між собою відносинами економічної та/або організацій-
ної залежності у формі участі в статутному фонді та/або управлінні. 

Залежність між асоційованими підприємствами може бути 
простою і вирішальною. Проста залежність між асоційованими 
підприємствами виникає в разі, якщо одне з них має можливість 
блокувати прийняття рішень іншим (залежним) підприємством, які 
повинні прийматися відповідно до закону та/або установчих доку-
ментів цього підприємства кваліфікованою більшістю голосів. Про-
ста залежність виникає в тих випадках, коли одне із асоційованих 
підприємств володіє значним за розміром пакетом акцій (значною 
часткою у статутному фонді) та/або такою кількістю голосів, що до-
зволяє блокувати на загальних зборах прийняття рішень з питань, 
які відповідно до закону та/або установчих документів потребують 
кваліфікованої більшості голосів. У відповідності зі статтею 42 За-
кону «Про господарські товариства», наприклад, для прийняття 
рішень загальними зборами акціонерів з питань змін у статуті това-
риства, припинення діяльності товариства, створення і припинення 
діяльності дочірніх підприємств, філій і представництв потрібна 
більшість у ¾ голосів акціонерів, які беруть участь у зборах. Проте 
загальні збори визнаються правомочними, якщо в них беруть участь 
акціонери (учасники або представники учасників), що мають, від-
повідно до статуту товариства, більше як 60 % голосів. Необхідність 
кваліфікованої більшості голосів може встановлюватися не тільки 
законом, а й установчими документами залежного підприємства. 
Звичайно відносини вирішальної залежності забезпечуються воло-
дінням контрольним пакетом акцій, що не обов’язково має пере-
вищувати половину всієї їх вартості. При великій розпорошеності 
акцій цей пакет може бути контрольним і в разі значно меншої 
сукупної їх вартості. Рішення щодо підтвердження наявності контр-
ольного пакета акцій, якщо його розмір становить менш як 51%, 
приймає Антимонопольний комітет України з урахуванням кон-
кретних особливостей установчих документів і структури статутних 
фондів господарюючих суб’єктів у порядку, який установлює цей 
Комітет [6].
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Вирішальна залежність між асоційованими підприємствами 
виникає в разі, якщо між підприємствами встановлюються від-
носини контролю-підпорядкування за рахунок переважної участі 
контролюючого підприємства в статутному фонді та/або загальних 
зборах чи інших органах управління іншого (дочірнього) підприєм-
ства, зокрема володіння контрольним пакетом акцій. Відносини ви-
рішальної залежності можуть встановлюватися за умови отримання 
згоди відповідних органів Антимонопольного комітету України.

Про наявність простої та вирішальної залежності має бути за-
значено у відомостях державної реєстрації залежного (дочірнього) 
підприємства та опубліковано в органах преси (ст. 126 ГКУ).

Найбільш поширеним різновидом асоційованих підприємств 
є холдингова компанія. Холдинговою компанією визнається суб’єкт 
господарювання, що володіє контрольним пакетом акцій дочірнього 
підприємства (підприємств) (ст. 126 ГКУ). Створення холдингових 
компаній має кілька переваг, до яких слід віднести: концентрацію 
капіталів; розвиток інвестиційних проектів; диверсифікацію вироб-
ництва; зниження ризику при вступі на ринок чи виходу з нього; 
розширення масштабів виробництва; спільного здійснення науко-
вих та проектних досліджень тощо.

Також створення холдингових компаній дозволяє: розширюва-
ти діяльність; розвинути ділові стосунки; набути податкові, кредитні 
та інші переваги; здійснювати єдину виробничо-технологічну, інвес-
тиційну, збутову політику в масштабах всієї холдингової компанії та 
координувати цю політику.

Основна направленість, яка характеризує холдингову компанію 
(незалежно від її визначених цілей), – це здійснення управлінських, 
контрольних, фінансово-кредитних та інших функцій у відношенні 
контрольних пакетів акцій дочірніх підприємств, якими вона воло-
діє [186, с. 285].

Економічною передумовою створення холдингових компаній 
в Україні стали процеси акціонування і приватизації великих дер-
жавних підприємств і об’єднань. Законодавчою основою заснування 
та діяльності холдингових компаній в Україні став Указ Президента 
України від 11 травня 1994 р. «Про холдингові компанії, що створю-
ються в процесі корпоратизації та приватизації».
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Таблиця 1.9.  Організаційно-правові форми об’єднань підприємств
Форма 

об’єднання

Характеристика Особливості 

функціонування

Асоціація Договірне об’єднання, створене 
з метою постійної координації 
господарської діяльності підпри-
ємств, що об’єдналися, шляхом 
централізації однієї або кількох 
виробничих та управлінських 
функцій, розвитку спеціалізації і 
кооперації виробництва, організа-
ції спільних виробництв на основі 
об’єднання учасниками фінан-
сових та матеріальних ресурсів 
для задоволення переважно 
господарських потреб учасників 
асоціації, а не отримання прибутку 
(ст. 120 ГКУ). Асоціація не має 
права втручатися в господарську 
діяльність підприємств – учасників 
асоціації. За рішенням учасників 
асоціація може бути уповно-
важена представляти їх інтереси 
у відносинах з органами влади, 
іншими підприємствами та орга-
нізаціями

Установчі документи:
Установчий договір і статут.
Асоціація може здійснювати 
координацію спільних розробок 
і досліджень, надавати учасникам 
послуги, зокрема: юридичні 
(консультації з питань правового 
регулювання підприємницької 
діяльності, включаючи експортно-
імпортні операції, кредитування); 
інформаційні (забезпечення 
учасників інформацією, рекламою 
для стимулювання попиту на рин-
ках, забезпечення інформацією по 
технічним розробкам, промис-
ловим стандартам і промисловій 
статистиці); інші (пошук нових 
ринків збуту, сфер споживання, 
розробка і встановлення стандар-
тів асоціації; з питань галузевих 
класифікаторів якості, надійності, 
умов праці, рівня кваліфікації 
працівників). Асоціація набула 
значного поширення як один 
з провідних видів господарських 
об’єднань, оскільки є універсаль-
ним способом ведення спільної 
діяльності. Приваблива для 
учасників можливістю поєднання 
участі в її діяльності з участю 
в інших асоціаціях і господарських 
об’єднаннях із збереженням усієї 
повноти юридичної самостійності. 
В рамках асоціацій їх учасники 
координують виконання окремих 
завдань або спільно здійснюють 
лише частину неосновних функцій. 
Така обмеженість зв’язку поміж 
учасниками робить неможливою 
взаємну майнову відповідальність 
за боргами учасників та асоціації 
в цілому

Корпорація Договірне об’єднання, створене 
на основі поєднання виробничих, 
наукових і комерційних інтересів 
підприємств, що об’єдналися, 
з делегуванням ними окремих 
повноважень централізованого

Установчі документи:
Установчий договір і статут.
В корпорації можлива централіза-
ція функцій – їх перелік визна-
чається у договорі. Корпорація 
виконує лише ті функції і здійснює
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регулювання діяльності кожного 
з учасників органам управління 
корпорації (ст. 120 ГКУ)

ті повноваження, які на добро-
вільних засадах передали їй 
учасники. Отже, учасники можуть 
передбачити вилучення окремих 
функцій або зменшення їх обсягів 
з передачею відповідних ви-
ключених повноважень корпорації 
в цілому. Корпорація має право 
втручатися в господарську ді-
яльність підприємств – учасників 
лише в межах делегованих їй 
повноважень

Консорціум Тимчасове статутне об’єднання 
підприємств для досягнення 
його учасниками певної спільної 
господарської мети (реалізація 
цільових програм, науково-
технічних, будівельних проектів 
тощо). Консорціум використовує 
кошти, якими його наділяють 
учасники, централізовані ресурси, 
виділені на фінансування відпо-
відної програми, а також кошти, 
що надходять з інших джерел, у 
порядку, визначеному його стату-
том. У разі досягнення мети його 
створення, консорціум припиняє 
свою діяльність (ст.120 ГКУ)

Установчі документи: Статут
Визнання консорціуму само-
стійним видом господарських 
об’єднань дозволяє вважати його 
юридичною особою. Консорціум 
не передбачає високу ступінь 
централізації та концентрації 
управління

Концерн Статутне об’єднання підпри-
ємств, а також інших організацій, 
на основі їх фінансової залежності 
від одного або групи учасників 
об’єднання, з централізацією 
функцій науково-технічного і ви-
робничого розвитку, інвестиційної, 
фінансової, зовнішньоекономічної 
та іншої діяльності. Учасники 
концерну наділяють його частиною 
своїх повноважень, у тому числі 
правом представляти їх інтереси 
у відносинах з органами влади, 
іншими підприємствами та орга-
нізаціями. Учасники концерну не 
можуть бути одночасно учасника-
ми іншого концерну (ст. 120 ГКУ)

Суб’єкти господарювання, 
пов’язані відносинами фінансової 
залежності, укладають між собою 
установчий договір про створення 
концерну з метою централізації 
їх діяльності. Без такого до-
говору асоційовані підприємства, 
пов’язані відносинами економічної 
залежності, не можуть визнавати-
ся концерном. Документальним 
оформленням установчого 
договору є статут. Статут є єдиним 
установчим документом, у якому 
відображаються всі особливості 
правового статусу концерну: як ті, 
що передбачені законодавством, 
так і ті, що встановлені в договір-
ному порядку.
Концерн надає можливість 
об’єднати ресурси і зусилля його 
учасників при збереженні їхньої

Продовження табл. 1.9
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повної правової самостійності та 
юридичної можливості вступу в 
інші стосунки з іншими суб’єктами 
підприємницької діяльності.
Відмінність концерну від інших 
видів господарських об’єднань у 
високому ступені централізації та 
глибини зв’язку між учасниками. 
Концерн є єдиним виробничо-
господарським комплексом, 
учасники якого пов’язані між 
собою технологічною та коопера-
ційною єдністю

Фактично за період 1995–2000 рр. було створено 35 холдингових 
компаній та державних акціонерних компаній, до статутного капіталу 
яких було передано пакети акцій 305 господарських товариств.

До прийняття Закону України «Про холдингові компанії в Укра-
їні» основним нормативно-правовим актом, який визначав порядок 
створення і діяльність холдингових компаній в Україні, можна на-
звати Указ Президента України від 11.05.94 р. «Про холдингові ком-
панії, що створюються в процесі корпоратизації та приватизації». 
Відповідно до цього Указу:

холдингова компанія ▪  – господарюючий суб’єкт, який володіє 
контрольними пакетами акцій інших, одного або більше го-
сподарюючих суб’єктів;
контрольний пакет акцій ▪  – кількість акцій (пай, частка 
в статутному капіталі), яка дає право холдинговій компанії 
здійснювати фактичний контроль над господарюючим 
суб’єктом. Рішення щодо підтвердження наявності кон-
трольного пакета акцій, якщо його розмір становить менше 
як 51 %, приймає Антимонопольний комітет України з ура-
хуванням конкретних особливостей установчих доку ментів 
і структури статутних фондів господарюючих суб’єктів у по-
рядку, що встановлює цей Комітет;
дочірнє підприємство ▪  – господарюючий суб’єкт, контроль-
ним пакетом акцій якого володіє холдингова компанія.

Дочірнє підприємство зберігає юридичну самостійність. Оскіль-
ки дочірнє підприємство є юридичною особою, воно може самостій-

Закінчення табл. 1.9
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но виступати в господарському обороті, проте вирішальний вплив на 
управління має холдингова компанія. Холдингові компанії можуть 
бути дочірніми підприємствами інших холдингових компаній.

Відповідно до Указу Президента України від 11 травня 1994 р. 
«Про холдингові компанії, що створюються в процесі корпоратиза-
ції та приватизації», передбачалося створення холдингової компанії 
у формі відкритого акціонерного товариства шляхом об’єднання 
у статутному капіталі контрольних пакетів акцій дочірніх підпри-
ємств та інших активів у результаті:

1)  заснування їх органами, уповноваженими управляти дер-
жавним майном, державними органами приватизації само-
стійно або разом з іншими засновниками;

2)  поглинання одного господарського суб’єкта іншим (при-
дбання контрольного пакету акцій) у процесі приватизації. 
При цьому господарюючий суб’єкт, що поглинає, визнається 
холдинговою компанією, а поглинутий – дочірнім підпри-
ємством.

У Законі України від 15 березня 2006 р. № 3528- IV «Про хол-
дингові компанії в Україні» холдингові компанії поділяються на два 
види:

1)  холдингову компанію – відкрите акціонерне товариство, яке 
володіє, користується та розпоряджається холдинговими 
корпоративними пакетами акцій (часток, паїв) двох або 
більше корпоративних підприємств;

2)  державну холдингову компанію – холдингова компанія утво-
рена у формі відкритого акціонерного товариства, не менш 
як 100 % акцій якого належить державі.

Слід зазначити, що Закон «Про холдингові компанії в Україні» 
обмежив коло суб’єктів господарювання, які вважаються холдинго-
вими компаніями згідно з ГКУ:

1)  холдинговою компанією може бути тільки відкрите акціонер-
не товариство, в той час, як ст. 126 ГКУ дозволяла будь-яким 
суб’єктам господарювання бути холдинговою компанією;

2)  холдингова компанія має володіти, користуватися та розпо-
ряджатися лише холдинговими корпоративними пакетами 
акцій (часток, паїв), причому одночасно двох і більше корпо-
ративних підприємств.

Під холдинговим корпоративним пакетом акцій (часток, паїв) 
розуміють пакет акцій (часток, паїв) корпоративного підприємства, 
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який перевищує 50 % (тобто контрольний пакет), чи становить 
величину, яка забезпечує право вирішального впливу на господар-
ську діяльність корпоративного підприємства. Якщо Закон «Про 
холдингові компанії в Україні», на відміну від попереднього Указу 
Президента України від 11 травня 1994 р. № 224 «Про холдингові 
компанії, що створюються в процесі корпоратизації та привати-
зації», окреслив межу контрольного пакету акцій в розмірі 50 %, 
то сутність пакету, який «забезпечує право вирішального впливу 
на господарську діяльність корпоративного підприємства» залишив 
без розгляду.

Закон України «Про холдингові компанії в Україні» змінив під-
хід до визначення підконтрольних підприємств. Так, у ст. 126 ГКУ 
підконтрольні підприємства називали дочірніми підприємствами 
у формі акціонерних товариств. В Законі «Про холдингові компанії 
в Україні» підконтрольні підприємства визначені як корпоративні 
підприємства, під якими розуміють господарське товариство (без 
обмежень щодо організаційно-правової форми), холдинговим кор-
поративним пакетом акцій (часток, паїв) якого володіє, користується 
та розпоряджається холдингова компанія. Для того щоб вважатися 
холдинговою компанією необхідно володіти контрольним пакетом 
двох або більше корпоративних підприємств (ст. 126 ГКУ визначала 
володіння контрольним пакетом одного підприємства). Залишення 
у статутному капіталі холдингової компанії холдингового корпора-
тивного пакета акцій (часток. паїв) тільки одного корпоративного 
підприємства приводить до ліквідації холдингової компанії (ст. 10 
Закону № 3528-IV).

Крім Законів, які регулюють порядок створення і здійснення 
діяльності холдингових компаній, визначення дочірнього підприєм-
ства наведено в п. 3.1.7. Класифікації організаційно-правових форм 
господарювання ДК 002-2004, затвердженої наказом Державного 
комітету України з питань технічного регулювання та споживчої по-
літики від 28.05.2004 №97: «Дочірнє підприємство – підприємство, 
єдиним засновником якого є інше підприємство ( підприємство, 
залежне від іншого)».

Відповідно до чинного законодавства України, а саме – Ци-
вільного Кодексу України (ЦКУ), Господарського Кодексу Укра-
їни (ГКУ), Закону України «Про господарські товариства», Закону 
України «Про холдингові компанії в Україні», Указу Президента 
України «Про холдингові компанії, створені в процесі приватизації 
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та корпоратизації», інших законів та нормативно-правових актів, 
передбачені такі шляхи створення дочірніх підприємств:

1.  Господарське товариство має право створювати на території 
України та за її межами дочірні підприємства (ст. 9 Закону 
«Про господарські товариства»):

а) акціонерне товариство – за рішенням загальних зборів, яке 
приймається більшістю у ¾ голосів акціонерів, які беруть участь 
у зборах (загальні збори визначаються правомочними, якщо в них 
беруть участь акціонери, які мають відповідно до статуту товариства 
більше, як 60 відсотків голосів) (ст. 41 та 42 Закону від 19 вересня 
1991 р. № 1576- ХІІ);

б) товариство з обмеженою (додатковою) відповідальністю – за рі-
шенням зборів учасників товариства, яке приймається більшістю у ¾ 
голосів учасників, які беруть участь у зборах (збори учасників вважа-
ються повноважними, якщо на них присутні учасники (представники 
учасників), що володіють у сукупності більше як 60 % голосів) (ст. 59, 60, 
65 Закону України від 19 вересня 1991 р. № 1576-ХІІ).

2.  Заснування холдингових компаній передбачає створення до-
чірніх підприємств:

а) на договірних засадах власники холдингових корпоративних 
пакетів акцій (часток, паїв) приймають рішення про утворення 
холдингової компанії та формують статутний капітал холдингової 
компанії за рахунок вкладів у формі холдингових корпоративних 
пакетів акцій (часток, паїв), що становить не менше ніж 80 % статут-
ного капіталу холдингової компанії;

б) органи, уповноважені управляти державним майном та/
або державні органи приватизації самостійно або разом з іншими 
засновниками формують статутний фонд державної холдингової 
компанії за рахунок належних державі акцій (часток, паїв) відповід-
них господарських товариств. 

Дочірнім визнається корпоративне підприємство (господарське 
товариство), холдинговим корпоративним пакетом акцій (часток, 
паїв) якого володіє, користується та розпоряджається холдингова 
компанія.

3.  Заснування холдингових компаній в процесі корпоратизації 
та приватизації передбачає створення дочірніх підпри-
ємств:

а) органи, уповноважені управляти державним майном, дер-
жавні органи приватизації самостійно або разом з іншими заснов-
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никами приймають рішення про створення холдингової компанії 
та об’єднують у статутному фонді контрольні пакети акцій дочірніх 
підприємств та інші активи.

Контрольний пакет акцій – кількість акцій (пай, частка у ста-
тутному капіталі), яка дає право холдинговій компанії здійснювати 
фактичний контроль над господарюючим суб’єктом.

Дочірнім підприємством визнається господарюючий суб’єкт, 
контрольним пакетом акцій якого володіє холдингова компанія [6];

б) господарюючий суб’єкт придбаває контрольний пакет акцій 
(поглинає) іншого господарюючого суб’єкта у процесі приватизації.

Господарюючий суб’єкт, що поглинає визнається холдинговою 
компанією, а поглинутий – дочірнім підприємством [6].

4.  Підприємства з іноземними інвестиціями (в статутному 
капіталі якого не менш як 10 відсотків становить іноземна 
інвестиція) мають право бути засновниками дочірніх під-
приємств на території України і за її межами з додержанням 
вимог чинного законодавства України та законодавства від-
повідних держав [ст. 116]

Як суб’єкт господарювання, дочірнє підприємство має статус 
юридичної особи, підлягає державній реєстрації, здійснює госпо-
дарську діяльність на підставі статуту. Створення, реорганізації, 
ліквідації та здійснення діяльності регламентується загальними 
нормами ГКУ та іншими нормативними актами.

Порядок утворення холдингових компаній подібний до утворен-
ня господарських об’єднань. Згідно зі ст. 3 Закону «Про холдингові 
компанії в Україні», холдингові компанії можуть утворюватися:

а) органами, уповноваженими управляти державним майном, 
державними органами приватизації самостійно або разом з іншими 
засновниками шляхом об’єднання у статутному капіталі холдинго-
вих корпоративних пакетів акцій (часток, паїв);

б) іншими суб’єктами на договірних засадах.
Рішення про утворення холдингової компанії приймається 

власниками холдингових корпоративних пакетів (акцій, часток) 
та оформлюється відповідним договором. Оскільки, холдингова 
компанія є акціонерним товариством, то таким договором має бути 
договір про створення акціонерного товариства (ст. 153 ЦКУ), який 
не належить до числа установчих документів товариства.

Статутний капітал холдингової компанії формується за рахунок 
вкладів засновників у формі холдингових корпоративних пакетів 
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акцій (часток, паїв), а також додаткових вкладів у формі майна, 
коштів та нематеріальних активів, необхідних для забезпечення ді-
яльності холдингової компанії. Частка у формі майна, коштів та не-
матеріальних активів не повинна перевищувати 20 % статутного 
капіталу холдингової компанії. Отже, частка у формі холдингових 
корпоративних пакетів (часток, паїв) повинна становити не менше 
ніж 80 % у статутному капіталі. Господарське товариство не може 
мати у власності цінні папери холдингової компанії корпоративним 
підприємством якої воно є.

Вищим органом управління холдингової компанії є загальні 
збори учасників. Статутом холдингової компанії встановлюються 
обмеження щодо правочинів, які мають право вчиняти органи 
управління компанії, а також випуску цінних паперів. До виключної 
компетенції загальних зборів холдингової компанії належить вирі-
шення питань:

формування єдиної фінансової, інвестиційної, виробничо- ▪
господарської та науково-технічної політики щодо корпо-
ративних підприємств;
визначення напрямів та порядку використання прибутку  ▪
корпоративних підприємств;
затвердження планів виробничого та соціального розвитку  ▪
корпоративних підприємств;
вирішення інших питань відповідно до статуту та чинного  ▪
законодавства.

До виключної компетенції загальних зборів холдингової компа-
нії належить прийняття рішення про відчуження будь-яких пакетів 
акцій (часток, паїв) корпоративних підприємств або ліквідацію хол-
дингової компанії. У разі якщо до порядку денного загальних зборів 
акціонерів холдингової компанії включено питання про відчуження 
будь-яких пакетів акцій (часток, паїв) корпоративних підприємств 
та/або ліквідацію холдингової компанії, такі загальні збори визна-
ються правомочними за умови реєстрації для участі у них акціоне-
рів (їх представників), що мають відповідно до статуту холдингової 
компанії більш як 80 % голосів.

Порядок утворення державних холдингових компаній затвер-
джується центральним органом виконавчої влади з питань економіки 
та Фондом державного майна України. Державні холдингові компа-
нії, в тому числі в процесі корпоратизації та в процесі приватизації 
державних підприємств, утворюються органами, уповноваженими 
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управляти державним майном та/або державними органами при-
ватизації.

Ініціатором утворення державної холдингової компанії в про-
цесі корпоратизації може бути:

державне підприємство; ▪
орган, уповноважений управляти державним майном. ▪

Ініціатором утворення державної холдингової компанії в про-
цесі приватизації може бути:

державний орган приватизації; ▪
підприємство, щодо якого прийнято рішення про прива- ▪
тизацію;
господарські товариства, утворені в процесі корпо- ▪
ратизації.

Ініціатор утворення державної холдингової компанії подає ор-
гану, уповноваженому управляти державним майном:

обґрунтування доцільності утворення державної холдингової  ▪
компанії;
перелік підприємств та їх структурних підрозділів, на  ▪
базі яких пропонується утворити державну холдингову 
компанію та її корпоративні підприємства;
проект статуту державної холдингової компанії. ▪

У разі якщо ініціатором утворення державної холдингової 
компанії є орган, уповноважений управляти державним майном, 
перелік підприємств та їх структурних підрозділів, на базі яких 
пропонується утворити державну холдингову компанію та її кор-
поративні підприємства, і проект статуту державної холдингової 
компанії готує цей орган.

Рішення про утворення державної холдингової компанії в про-
цесі корпоратизації та приватизації приймає орган, уповноважений 
управляти державним майном, та/або державний орган приватиза-
ції за погодженням з Кабінетом Міністрів України.

Єдиним акціонером державної холдингової компанії від момен-
ту її утворення до завершення процедури приватизації або припи-
нення є держава.

Статутний капітал державної холдингової компанії форму-
ється за рахунок належних державі акцій (часток, паїв) відповід-
них господарських товариств у встановленому законодавством 
порядку. Пакети акцій (часток, паїв) або інше майно, передані 
до статутного капіталу державної холдингової компанії, пере-
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бувають у державній власності і закріплюються за нею на праві 
господарського відання. 

Акції державних холдингових компаній не можуть бути переда-
ні в управління будь-яким особам. Державні пакети акцій (часток, 
паїв) та державне майно, передані державою до статутного капіталу 
державної холдингової компанії не можуть бути відчужені або пере-
бувати в заставі, використані для формування статутних капіталів 
будь-яких підприємств.

Ст. 6 Закону «Про холдингові компанії в Україні» передбачено, 
що державна холдингова компанія не може бути корпоративним 
підприємством іншої холдингової компанії.

Холдингова компанія набуває статусу юридичної особи з дня її 
державної реєстрації в Державному реєстрі холдингових компаній 
України, який є невід’ємною частиною Єдиного державного реєстру 
юридичних осіб та фізичних осіб – підприємців. Державна реєстра-
ція холдингових компаній проводиться державним реєстратором 
у порядку, встановленому Кабінетом Міністрів України відповідно 
до Закону України «Про державну реєстрацію юридичних осіб та 
фізичних осіб – підприємців» та інших нормативно-правових актів.

Між холдинговою компанією та її корпоративними (дочір-
німи) підприємствами встановлюються відносини контролю-
підпорядкування, основу яких складає вирішальна залежність. 
Необхідною вимогою установлення вирішальної залежності є попе-
реднє отримання на це згоди органів Антимонопольного комітету 
України, що здійснюється на основі правил контролю за концентра-
цією суб’єктів господарювання.

У Законі України «Про захист економічної конкуренції» від 
11.01.2001 р. № 2210 – ІІІ визначено поняття концентрації суб’єктів 
господарювання, учасники концентрації та визначено випадки, 
за яких необхідно отримувати дозвіл на концентрацію суб’єктів гос-
подарювання, а також підстави надання дозволу на концентрацію 
суб’єктів господарювання. Відповідно до ст. 22 Закону, концентраці-
єю визнається:

1)  злиття суб’єктів господарювання або приєднання одного 
суб’єкта господарювання до іншого;

2)  набуття безпосередньо або через інших осіб контролю одним 
або кількома суб’єктами господарювання, зокрема, шляхом:

а) безпосереднього або опосередкованого придбання, набуття 
у власність іншим способом активів у вигляді цілісного майнового 
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комплексу або структурного підрозділу суб’єкта господарювання, одер-
жання в управління, оренду, лізинг, концесію чи набуття в інший спосіб 
права користування активами у вигляді цілісного майнового комплексу 
або структурного підрозділу суб’єкта господарювання, в тому числі 
придбання активів суб’єкта господарювання, що ліквідується;

б) призначення або обрання на посаду керівника, заступника 
керівника спостережної ради, правління, іншого наглядового чи вико-
навчого органу суб’єкта господарювання особи, яка вже обіймає одну 
чи кілька з перелічених посад в інших суб’єктах господарювання, або 
створення ситуації, при якій більше половини посад членів спостереж-
ної ради, правління, інших наглядових чи виконавчих органів двох чи 
більше суб’єктів господарювання обіймають одні й ті самі особи;

3)  створення суб’єкта господарювання двома і більше 
суб’єктами господарювання, який протягом тривалого пе-
ріоду буде самостійно здійснювати господарську діяльність, 
але при цьому таке створення не призводить до координації 
конкурентної поведінки між суб’єктами господарювання, 
що створили цей суб’єкт господарювання, або між ними 
та новоствореним суб’єктом господарювання;

4)  безпосереднє або опосередковане придбання, набуття у влас-
ність іншим способом чи одержання в управління часток 
(акцій, паїв), що забезпечує досягнення чи перевищення 25 
або 50 % голосів у вищому органі управління відповідного 
суб’єкта господарювання.

Поняття «контроль» є визначальним при визначенні еконо-
мічної концентрації. В Законі України «Про захист економічної 
конкуренції» контроль визначається як вирішальний вплив однієї 
чи декількох пов’язаних юридичних та/або фізичних осіб на госпо-
дарську діяльність суб’єкта господарювання чи його частини, який 
здійснюється безпосередньо або через інших осіб, зокрема завдяки:

праву володіння чи користування всіма активами чи їх знач- ▪
ною частиною;
праву, яке забезпечує вирішальний вплив на формуван- ▪
ня складу, результати голосування та рішення органів 
управління суб’єкта господарювання;
укладенню договорів і контрактів, які дають можливість виз- ▪
начати умови господарської діяльності, давати обов’язкові 
до виконання вказівки або виконувати функції органу 
управління суб’єкта господарювання;
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заміщенню посади керівника, заступника керівника спосте- ▪
режної ради, правління, іншого наглядового чи виконавчо-
го органу суб’єкта господарювання особою, яка вже обіймає 
одну чи кілька із зазначених посад в інших суб’єктах госпо-
дарювання;
обійманню більше половини посад членів спостережної ра ди,  ▪
правління, інших наглядових чи виконавчих органів суб’єкта 
господарювання особами, які вже обіймають одну чи кілька 
із зазначених посад в іншому суб’єкті господарювання.

Пов’язаними особами є юридичні та/або фізичні особи, які спільно 
або узгоджено здійснюють господарську діяльність, у тому числі спіль-
но або узгоджено чинять вплив на господарську діяльність суб’єкта гос-
подарювання. Зокрема, пов’язаними фізичними особами вважаються 
такі, які є подружжям, батьками та дітьми, братами та/або сестрами.

Основними правовими наслідками використання відносин 
контролю-підпорядкування є можливість притягнення до додатко-
вої відповідальності контролюючого підприємства за зобов’язанням 
дочірнього та/або покладення обов’язку на контролююче підпри-
ємство компенсувати дочірньому підприємству збитки, заподіяні 
в результаті такого впливу. Обов’язок компенсації виникає, якщо 
з вини контролюючого підприємства дочірнім підприємством було 
укладено (здійснено) невигідні для нього угоди або операції (при 
цьому компенсації підлягають завдані дочірньому підприємству 
збитки). У результаті компенсації відновлюється майнова база до-
чірнього підприємства і, відповідно, забезпечується захист інтересів і 
самого підприємства, і його учасників, і кредиторів. Додаткова відпо-
відальність контролюючого підприємства за зобов’язаннями дочір-
нього підприємства пов’язується з випадками неплатоспро можності 
останнього та визнання його банкрутом. Однак для застосування такої 
відповідальності необхідна наявність вини контролюючого підпри-
ємства в доведенні дочірнього до такого стану (неплатоспроможності 
та пов’язаного з цим банкрутства). Подібний захід спрямований на 
забезпечення інтересів кредиторів дочірнього підприємства.

Підприємства та інші суб’єкти господарювання мають право 
створювати інші форми об’єднання інтересів підприємств, союзи, 
спілки, асоціації підприємців, а також інші об’єднання підприєм-
ців – торгово-промислові палати, об’єднання роботодавців, перед-
бачені ст. 21 ГКУ. Види господарських об’єднань та їх організаційно-
правові форми узагальнено на рис. 1.13.
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Відповідно до статті 19 ГКУ, усі суб’єкти господарювання, зо-
крема об’єднання підприємств, зобов’язані здійснювати первинний 
(оперативний) та бухгалтерський облік результатів своєї роботи, 
складати статистичну інформацію, а також надавати фінансову 
звітність та статистичну інформацію щодо своєї господарської ді-
яльності, інші дані. Указом Президента України від 11 травня 1994 р. 
№ 224/94 «Положення про холдингові компанії, що створюються 
в процесі корпоратизації та приватизації» передбачено, що холдин-
гові компанії повинні один раз на рік публікувати в засобах масової 
інформації відомості про свої баланси, прибутки і збитки, а також 
про належні їм частки (акції, паї) інших підприємств за формою, 
встановленою Міністерством фінансів України та Антимонополь-
ним комітетом України.

Згідно зі ст. 9 Закону України від 15 березня 2006 р. № 3528-IV 
«Про холдингові компанії в Україні», холдингова компанія повинна 
оприлюднювати інформацію: 

протягом місяця з дня державної реєстрації публікувати  ▪
інформацію про напрями своєї діяльності в офіційному 
друкованому виданні Державної комісії цінних паперів 
та фондового ринку;
щороку публікувати консолідовану фінансову звітність  ▪
та фінансову звітність своїх корпоративних підприємств.

У ст. 12 Закону України від 16 липня 1999 р. № 996-Х IV «Про бух-
галтерський облік та фінансову звітність в України» зазначено, що:

1)  підприємства, які мають дочірні підприємства, крім фінан-
сових звітів про власні господарські операції, зобов’язані 
складати та подавати консолідовану фінансову звітність;

2)  об’єднання підприємств крім власної звітності складають 
і подають зведену фінансову звітність щодо всіх підприємств, 
які входять до їх складу, якщо це передбачено установчими 
документами об’єднань підприємств;

3)  Міністерства та інші центральні органи виконавчої влади, 
крім власних звітів, складають:

а) зведену фінансову звітність щодо господарських товариств, 
акції (частки, паї) яких перебувають відповідно в державній та кому-
нальній власності;

б) зведену фінансову звітність щодо всіх підприємств (заснова-
них на державній та комунальній власності), що належать до сфери 
їх управління.
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Рис. 1.13.  Організаційно-правові форми об’єднання підприємств в Україні

Згідно зі ст. 9 Закону України від 15 березня 2006 р. № 3528-IV 
«Про холдингові компанії в Україні», холдингова компанія повинна 
оприлюднювати інформацію: 
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інформацію про напрями своєї діяльності в офіційному 
друкованому виданні Державної комісії цінних паперів та 
фондового ринку;
щороку публікувати консолідовану фінансову звітність та  ▪
фінансову звітність своїх корпоративних підприємств.

У статті 12 Закону України від 16 липня 1999 р. № 996- Х IV «Про 
бухгалтерський облік та фінансову звітність в України» зазначено, що:

1)  підприємства, які мають дочірні підприємства, крім фінан-
сових звітів про власні господарські операції, зобов’язані 
складати та подавати консолідовану фінансову звітність;

2)  об’єднання підприємств, крім власної звітності, складають 
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які входять до їх складу, якщо це передбачено установчими 
документами об’єднань підприємств;

3)  Міністерства та інші центральні органи виконавчої влади, 
крім власних звітів, складають:

а) зведену фінансову звітність щодо господарських товариств, 
акції (частки, паї) яких перебувають відповідно у державній та ко-
мунальній власності;

б) зведену фінансову звітність щодо всіх підприємств (заснова-
них на державній та комунальній власності), що належать до сфери 
їх управління.

Порядок складання консолідованої фінансової звітності групи 
підприємств, організацій та інших юридичних осіб, яка складаєть-
ся з материнського (холдингового) підприємства та його дочірніх 
підприємств, визначено у Положеннях (стандартах) бухгалтерсько-
го обліку, зокрема, П(с)БО 20 «Консолідована фінансова звітність», 
П(с)БО 19 «Об’єднання підприємств», П(с)БО 12 «Фінансові інвести-
ції», П(с)БО 1 «Загальні вимоги до фінансової звітності», П(с)БО 2 
«Баланс», П(с)БО 3 «Звіт про фінансові результати», П(с)БО 4 «Звіт 
про рух грошових коштів», П(с)БО 5 «Звіт про власний капітал».

Аналіз зазначених нормативних документів з обліку та складання 
фінансової звітності об’єднань та нормативно-правових актів, що регу-
люють порядок утворення та здійснення діяльності об’єднань підпри-
ємств свідчить про суттєві розбіжності в тлумаченні термінів. Аналіз 
відповідності термінів, які застосовуються в П(с)БО, інших документах, 
що визначають порядок складання консолідованих фінансових звітів та 
чинного правового законодавства, узагальнено в табл. 1.10.

Аналіз законодавства України про холдингові компанії та 
нормативних актів з бухгалтерського обліку та фінансової звітності 
щодо узгодженості термінів, які використовуються в правовій базі, 
свідчить про таке:

1.  Терміни, які використовуються у правових актах, не відпові-
дають аналогічним термінам, що використовуються в Поло-
женнях з бухгалтерського обліку. Зокрема, йдеться про такі 
терміни, як об’єднання підприємств, контроль, асоційовані 
підприємства тощо.

2.  Терміни, які використовуються в нормативних актах з бух-
галтерського обліку та фінансової звітності, не мають відпо-
відних аналогів у правовому полі. Зокрема, йдеться про такі 
терміни, як злиття, приєднання, група.
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3.  Різні терміни використовуються в правових актах і норма-
тивній базі з бухгалтерського обліку для визначення одного 
об’єкта. Наприклад, проста залежність і суттєвий вплив.

4.  Виключно у законодавстві про холдингові компанії однакові 
терміни мають різне значення. Наприклад, холдингове під-
приємство.

5.  Окремі терміни в законодавстві про холдингові компанії 
та нормативних актах з бухгалтерського обліку не знаходять 
пояснення. Зокрема, право вирішального впливу.

6.  У законодавстві про холдингові компанії використовуються 
різні терміни для визначення одного об’єкта. Наприклад, 
дочірнє підприємство і корпоративне підприємство; контр-
ольний пакет акцій та холдинговий корпоративний пакет 
акцій тощо.

Такі розбіжності в нормативних актах приводять до ускладнень 
при веденні обліку та складанні фінансової звітності учасників та консо-
лідованої звітності групи як єдиної економічної одиниці та потребують 
негайного узгодження. До можливого узгодження нагальним постає 
питання застосування принципу превалювання сутності над формою.



 

Розділ 2

ОБЛІК ОПЕРАЦІЙ МАТЕРИНСЬКОГО 
ТА ЙОГО ДОЧІРНІХ ПІДПРИЄМСТВ

2.1.  Обліку інвестицій у дочірні підприємства

Інвестицію в інше підприємство можна класифікувати як інвес-
тицію в:

дочірнє підприємство (коли є можливість здійснювати кон- ▪
троль);
спільну діяльність (коли існує спільний контроль); ▪
асоційоване підприємство (якщо інвестиція є часткою учас- ▪
ті, яка не є дочірнім підприємством, проте існує суттєвий 
вплив);
просту інвестицію (відсутність цих пов’язаних відносин). ▪

Порядок відображення простої інвестиції, як в індивідуальних, 
так і консолідованих фінансових звітах, залежить від намірів. Якщо 
інвестицію мають намір використовувати «на продовженій основі 
в діяльності підприємства», вона повинна обліковуватись як довго-
строковий актив. Якщо такий намір відсутній, інвестиція повинна 
бути показана, як оборотний актив.

Довгострокова інвестиція може відображатися в складі необо-
ротних активів за собівартістю, справедливою вартістю або методом 
участі в капіталі.

Методи обліку інвестицій у дочірні підприємства визначені 
у П(с)БО 12 «Фінансові інвестиції». Зокрема, інвестиції в дочірні під-
приємства можуть обліковуватись за:

собівартістю; ▪
справедливою вартістю; ▪
методом участі в капіталі. ▪
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Метод обліку собівартості інвестиції в дочірні підприємства 
в практиці українських підприємств може застосовуватись у таких 
випадках:

1)  при первісному оцінюванні фінансових інвестицій у дочірнє 
підприємство відповідно до принципу історичної (фактич-
ної) собівартості;

2)  при оцінюванні на дату балансу за умови, що справедливу 
вартість фінансових інвестицій достовірно визначити не-
можливо, якщо:

а) фінансові інвестиції в дочірні підприємства, придбані та 
утри муються виключно для продажу протягом дванадцяти місяців 
з дати придбання (п. 17 П(с)БО 12);

б) дочірнє підприємство веде діяльність в умовах, які обмеж-
ують його здатність передавати кошти інвестору протягом періоду, 
що перевищує дванадцять місяців.

Визначення собівартості фінансових інвестицій у дочірнє під-
приємство під час первісного оцінювання залежить від способу 
оплати вар тості придбаної фінансової інвестиції. Так, фактично 
фінансова інвестиція в дочірнє підприємство може бути придбана 
шляхом:

1) оплати грошовими коштами;
2) обміну на цінні папери власної емісії;
3) обміну на інші активи.
Витрати, безпосередньо пов’язані з придбанням фінансової ін-

вестиції, включаються у собівартість.
Формування собівартості фінансової інвестиції в дочірнє підпри-

ємство залежно від способу оплати вартості показано на рис. 2.1.
При здійсненні оцінки фінансової інвестиції у дочірнє підпри-

ємство на дату балансу за визначених умов застосовується собівар-
тість з урахуванням зменшення корисності інвестиції.

Порядок обліку та розкриття інформації про зменшення корис-
ності активів визначає П(с)БО 28 «зменшення корисності активів». 
Але положення П(с)БО 28 не застосовуються до фінансових активів, 
що обліковуються за справедливою вартістю.

Зменшення корисності активу – фінансової інвестиції в дочірнє 
підприємство – означає втрату економічної вигоди в сумі переви-
щення балансової вартості активу над сумою його очікуваного від-
шкодування.
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Рис. 2.1.  Формування собівартості фінансової інвестиції в дочірнє 
підприємство при первісному визнанні

Сумою очікуваного відшкодування активу є найбільша з двох 
оцінок:

чиста ціна реалізації або ▪
теперішня (дисконтована) вартість майбутніх чистих грошо- ▪
вих надходжень, очікуваних від використання активу.

Чиста ціна реалізації активу дорівнює справедливій вартості 
активу за вирахуванням очікуваних витрат на його реалізацію. 
До складу витрат на реалізацію включаються всі додаткові витрати, 
пов’язані з вибуттям активу, крім фінансових витрат (відсотків) і ви-
трат з податку на прибуток.

Для оцінювання зменшення корисності активу – фінансової ін-
вестиції в дочірнє підприємство, яка обліковується за собівартістю, 
підприємство на кожну дату балансу має визначити, чи існують 
ознаки того, що корисність активу може зменшитись. Ознаки, які 
вказують на зменшення корисності активу, можна класифіку-
вати на внутрішні та зовнішні по відношенню до підприємства 
(рис. 2.2).
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Виходячи з принципу обачності, частина балансової вартості 
такого активу підлягає списанню на витрати з метою доведення 
її до суми очікуваного відшкодування. Величина, на яку балансова 
вартість активу перевищує суму його очікуваного відшкодування, 
є втратою зменшення корисності.

ОЗНАКИ МОЖЛИВОГО ЗМЕНШЕННЯ КОРИСНОСТІ АКТИВУ

Протягом періоду ринкова вартість активу зменшилася зна-
чно більше, ніж могла зменшитися за очікуванням, унаслідок 
плину часу або звичайного використання

Протягом періоду відбулися або відбудуться найближчим 
часом значні зміни з негативним впливом на підприємство 
в технологічному, ринковому, економічному або правовому 
довкіллі, в якому діє підприємство, чи на ринку, для якого 
призначено актив

Ринкові ставки доходу від інвестицій збільшилися протягом 
періоду, і це збільшення, можливо, вплине на ставку дискон-
ту, застосовану при обчисленні вартості при використанні, 
і суттєво зменшить суму очікуваного відшкодування активу

Балансова вартість чистих активів підприємства більша, ніж 
їхня ринкова капіталізація

Є свідчення кризового стану, що впливає на вартість активу

Протягом періоду відбулися суттєві зміни, які негативно 
впливають на підприємство (або очікується, що вони 
відбудуться в близькому майбутньому) такою мірою чи таким 
способом, якими використовують цей актив або використо-
вуватимуть

Дані внутрішньої звітності вказують, що економічна 
ефективність є або буде гіршою, ніж очікувана

Зовнішні Внутрішні

Рис 2.2.  Ознаки можливого зменшення корисності активу [37]
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Втрати від зменшення корисності фінансової інвестиції в дочірнє 
підприємство відображаються в складі інших витрат з одночасним 
зменшенням балансової вартості фінансової інвестиції.

Відповідно до п. 4 П(с)БО 19 «Об’єднання підприємств», спра-
ведлива вартість – це сума, за якою може бути здійснений обмін ак-
тиву, або оплата зобов’язання в результаті операції між обізнаними, 
зацікавленими та незалежними сторонами.

Фінансові інвестиції в дочірні підприємства на дату балансу 
відображаються за справедливою вартістю, якщо їх справедливу 
вартість можна достовірно визначити та:

а) фінансові інвестиції в дочірні підприємства придбані та утри-
муються виключно для продажу протягом дванадцяти місяців з дати 
придбання;

б) дочірнє підприємство веде діяльність в умовах, які обме жують 
його здатність передавати кошти інвесторові протягом періоду, що 
перевищує дванадцять місяців.

У разі переоцінювання справедливої вартості фінансової інвес-
тиції на дату балансу сума збільшення або зменшення балансової 
вартості фінансових інвестицій відображається в складі інших до-
ходів або інших витрат відповідно (п. 8 П(с)БО 12).

Усі інші фінансові інвестиції в дочірні підприємства на дату 
балансу відображаються за вартістю, що визначена методом участі 
в капіталі.

Відповідно до п. 4 П(с)БО 3 «Звіт про фінансові результати», 
метод участі в капіталі визначено як метод обліку інвестицій, згідно 
з яким балансова вартість інвестицій відповідно збільшується або 
зменшується на суму збільшення або зменшення частки інвестора 
у власному капіталі об’єкта інвестування (крім тих змін загальної 
величини власного капіталу об’єкта інвестування, що є результатом 
операцій між інвестором і об’єктом інвестування).

Алгоритм застосування методу участі в капіталі наведено 
на рис. 2.3.

Порядок обліку інвестицій у дочірні підприємства, визначений 
у Міжнародних стандартах фінансової звітності, зокрема:

МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти»: облік  ▪
інвестицій у дочірні підприємства в окремих фінансових 
звітах материнської компанії;
МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані підприємства»: облік  ▪
інвестицій у дочірнє підприємство з дати, коли воно 
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перестає бути дочірнім підприємством за умови, що стає 
асоційованим підприємством;
МСБО 31 «Частки у спільних підприємствах»: облік ін- ▪
вестицій у дочірнє підприємство з дати, коли воно перестає 
бути дочірнім підприємством за умови, що стає спільно 
контрольованим суб’єктом господарювання;

Балансова вартість інвестиції на початок звітного періоду

Частка в чистому прибутку

дочірнього підприємства

Частка в іншому збільшенні 

капіталу дочірнього підприємства

Амортизація негативної вартісної 

різниці (уцінки активів)

Нереалізований збиток від опера-

цій з дочірнім підприємством

Частка в чистому збитку

дочірнього підприємства

Частка в іншому зменшенні 

капіталу дочірнього підприємства

Амортизація позитивної вартісної 

різниці (дооцінки активів)

Нереалізований прибуток від опе-

рацій з дочірнім підприємством

Дивіденди, отримані від дочірнього підприємства

Збиток від зменшення корисності інвестиції

Балансова вартість інвестиції на кінець звітного періоду

+

+

+

+

–

–

–

–

–

–

=

Рис. 2.3.  Метод участі в капіталі при визначенні балансової вартості 
фінансової інвестиції в дочірнє підприємство [37]

МСБО 39 «Фінансові інструменти: визнання та оцінка»:  ▪
облік інвестицій у дочірнє підприємство з дати, коли воно 
перестає бути дочірнім підприємством за умови, що воно 
не стає асоційованим підприємством або ж спільно контро-
льованим суб’єктом господарювання;
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МСФЗ 5 «Непоточні активи, утримувані для продажу та при- ▪
пинена діяльність»: облік інвестицій у дочірнє підприємство, 
що утримується для продажу.

У положеннях МСФЗ передбачені методи обліку інвестицій 
у дочірні підприємства в окремих фінансових звітах. Відповідно 
до п. 4 МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти», окремі 
фінансові звіти – це звіти, подані материнським підприємством, 
інвестором в асоційоване підприємство або контролюючим учас-
ником спільно контрольованого суб’єкта господарювання, в яких 
інвестиції обліковуються на основі частки прямої участі, а не на 
основі відображених у звітності результатів та чистих активів 
об’єкта інвестування.

При підготовці окремих фінансових звітів інвестиції в дочірні 
підприємства і в підприємства, які не є класифікованими як такі, 
що утримуються для продажу (або включені до ліквідаційної гру-
пи, яка класифікована як утримувана для продажу) відповідно до 
МСФЗ 5, слід:

а) відображати за собівартістю або
б) відповідно до МСБО 39.
Визначення методу собівартості наведено в п. 4 МСБО 27 «Кон-

солідовані та окремі фінансові звіти». Так, метод собівартості – 
це метод обліку інвестицій, згідно з яким інвестицію визнають за 
собівартістю. Інвестор визнає прибуток від інвестиції лише тією 
мірою, якою він одержує виплату як частину накопичених при-
бутків від об’єкта інвестування, що виникає після дати придбання. 
Отримані виплати, що перевищують такі прибутки, розглядаються 
як відшкодування інвестиції та визнаються як зменшення собівар-
тості інвестиції.

Окремі фінансові звіти складаються і подаються додатково 
до консолідованих фінансових звітів. 

При підготовці окремих фінансових звітів інвестиції в дочірні 
підприємства слід відображати за МСБО 39 «Фінансові інструменти: 
визнання та оцінка», як фінансовий актив за справедливою вартістю, 
з відображенням переоцінки як прибутку або збитку.

Фінансовий актив за справедливою вартістю, з відображенням 
переоцінки як прибутку або збитку – це фінансовий актив, який за-
довольняє будь-яку з таких умов:

а) класифікується як утримуваний для продажу. Фінансовий 
актив класифікується як утримуваний для продажу, якщо:
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придбаний або створений в основному з метою продажу  ▪
або перепродажу в близькому майбутньому;
є частиною портфелю ідентифікованих фінансових інстру- ▪
ментів, якими управляють разом та щодо яких існують 
свідчення останньої фактичної схеми отримання коротко-
строкового прибутку;
є похідним інструментом (за винятком похідного інстру- ▪
мента, який є призначеним інструментом та інструментом 
ефективного хеджування);

б) після первісного визнання він призначається суб’єктом госпо-
дарювання як оцінений за справедливою вартістю з відображенням 
переоцінки як прибутку чи збитку.

Будь-який фінансовий актив може бути призначеним при пер-
вісному визнанні як фінансовий актив за справедливою вартістю 
з відображенням переоцінки як прибутку або збитку, за винятком 
інвестицій в інструменти власного капіталу, які не мають ринкової 
ціни котирування на активному ринку і справедливу вартість яких 
не можна достовірно оцінити (п. 9 МСБО 39).

Згідно з п. 11 МСБО 32 «Фінансові інструменти: розкриття та по-
дання», фінансовий актив – це будь-який актив, що є:

а) грошовими коштами;
б) інструментам власного капіталу іншого суб’єкта господарювання;
в) контрактним правом:

отримувати грошові кошти або інший фінансовий актив від  ▪
іншого суб’єкта господарювання;
обмінювати фінансові інструменти з іншим суб’єктом го- ▪
сподарювання за умов, які є потенційно сприятливими;

г) контрактом, розрахунки за яким здійснюватимуться або 
можуть здійснюватися власними інструментами капіталу суб’єкта 
господарювання, який є:

непохідним фінансовим інструментом, за який суб’єкт го- ▪
сподарювання зобов’язаний або може бути зобов’язаний 
отримати змінну кількість власних інструментів капіталу 
суб’єкта господарювання;
похідним інструментом, розрахунки за яким здійснюва ти- ▪
муться або можуть здійснюватися іншим чином, ніж обміном 
фіксованої суми грошових коштів або іншого фінансового 
активу на фіксовану кількість власних інструментів капіталу 
суб’єкта господарювання.
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Інструменти власного капіталу – це будь-який контракт, який 
засвідчує залишкову частину в активах суб’єкта господарювання 
після вирахування всіх його зобов’язань (п.11 МСБО 32).

Якщо материнське підприємство або його дочірнє підпри-
ємство виступає інвестором асоційованого підприємства або конт-
ролюючим учасником у спільно контрольованому суб’єкті госпо-
дарювання, то в таких випадках консолідовані фінансові звіти, які 
складаються і подаються, також слід готувати у відповідності до ви-
мог МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані підприємства» та МСБО 31 
«Частки у спільних підприємствах».

Для такого суб’єкта господарювання (материнського або його 
дочірнього підприємства) окремими фінансовими звітами є такі 
звіти, що складаються і подаються додатково до фінансових звітів. 
Окремі фінансові звіти не потрібно додавати до цих звітів і вони не 
повинні супроводжувати ці звіти.

Фінансові звіти суб’єкта господарювання, який не має дочірнього 
підприємства, асоційованого підприємства або частки контролюю-
чого учасника у спільно контрольованому суб’єкті господарювання, 
не є окремими фінансовими звітами.

Інвестиції в дочірні підприємства, спільно контрольовані 
суб’єкти господарювання і в асоційовані підприємства, класифіко-
вані як такі, що утримуються для продажу (або включені до ліквіда-
ційної групи, яка класифікована як утримувана для продажу), слід 
відображати в обліку відповідно до вимог МСФЗ 5.

Материнське підприємство повинно класифікувати непоточний 
актив (або ліквідаційну групу) як утримуваний для продажу, якщо 
його балансова вартість буде в основному відшкодовуватися шляхом 
операції продажу, а не поточного використання (п. 6, МСФЗ 5).

Для цього актив має бути придатним для негайного продажу 
в тому стані, в якому він перебуває на момент продажу, на умовах, 
яких зазвичай дотримуються при продажу таких активів, і цей про-
даж повинен бути високо ймовірним. Щоб підвищити ймовірність 
продажу, управлінський персонал відповідного рівня повинен:

1) скласти план продажу активу;
2)  ініціювати програму щодо визначення покупця і виконання 
плану.

До того ж такий актив мають активно просувати для продажу 
на ринку за ціною, поміркованою з огляду на їх поточну справед-
ливу вартість. Очікується, що продаж буде визнано завершеним 
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протягом одного року з дати класифікації, а дії, вчинені для вико-
нання плану, повинні свідчити про неможливість відміни плану або 
внесення до нього будь-яких важливих змін.

У п. 15 МСФЗ 5 зазначено, що материнському підприємству слід 
оцінювати непоточний актив як утримуваний для продажу за ниж-
чою з оцінок або за балансовою вартістю, або за справедливою вар-
тістю з вирахуванням витрат на продаж.

Якщо фінансова інвестиція в дочірнє підприємство перестає 
бути інвестицією в дочірнє підприємство, а стає інвестицією в асо-
ційоване підприємство, для оцінювання такої інвестиції застосову-
ється метод участі в капіталі (п. 13 МСБО 28).

Відповідно до п. 2 МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані підпри-
ємства», метод участі в капіталі – це метод обліку, згідно з яким 
інвестицію первісно визнають за собівартістю, а потім коригують 
відповідно до зміни частки інвестора в чистих активах об’єкта інвес-
тування після придбання. Прибутки чи збитки інвестора включають 
частку інвестора в прибутку чи збитку об’єкта інвестування.

Починаючи з дати, коли дочірнє підприємство стає спільно 
контрольованим суб’єктом господарювання, контролюючий учас-
ник відображає в обліку свою частку, згідно з вимогами МСБО 31 
«Частки в спільних підприємствах».

Відповідно до п. 3 МСБО 31, контролюючий учасник – це сто-
рона, яка є учасником спільного підприємства і здійснює спільний 
контроль за цим спільним підприємством.

Спільне підприємство – це контрактна угода, за якою дві або 
кілька сторін здійснюють економічну діяльність, яка підлягає спіль-
ному контролю.

Спільний контроль – це погоджений контрактом розподіл 
контролю за економічною діяльністю, який існує лише, якщо 
стратегічні фінансові та операційні рішення, пов’язані з діяльністю, 
потребують одностайної згоди сторін угоди про розподіл контролю 
(контролюючих учасників).

Відповідно до п. 30 МСБО 31, контролюючому учасникові слід 
визнавати свою частку участі в спільно контрольованому суб’єкті 
господарювання, застосовуючи:

1) метод пропорційної консолідації або
2) альтернативний метод участі в капіталі.
Пропорційна консолідація – це метод обліку і звітності, згід-

но з яким частка контролюючого учасника в кожному з активів, 
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зобов’язань, доходів і витрат спільно контрольованого суб’єкта 
господарювання об’єднується на постатейній основі з подібними 
статтями у фінансових звітах контролюючого учасника або відо-
бражається як окрема стаття у фінансових звітах контролюючого 
учасника.

Контролюючий учасник визнає свою частку в спільно конт-
рольованому суб’єкті господарювання, застосовуючи метод участі 
в капіталі, незалежно від того, чи має він інвестиції в дочірні під-
приємства, чи визнає свої фінансові звіти як консолідовані фінансові 
звіти (п. 39 МСБО 31).

Статею 29 Сьомої Директиви Ради від 13 червня 1983 р. про 
консолідовану звітність передбачено, що активи та зобов’язання, які 
включаються до консолідованої звітності, оцінюються за єдиними 
методами та згідно зі статтями 31–42 та 60 Четвертої Директиви 
Ради 78/660/ЄЕС.

Підприємство, що складає консолідовану звітність, має застосо-
вувати ті ж самі методи оцінки, які воно використовує при складан-
ні своєї річної звітності. Проте держава–член може вимагати або 
дозволяти при складанні консолідованої звітності використовувати 
інші методи оцінювання відповідно до зазначених статей Дирек-
тиви 78/660/ЄЕС. Факт застосування від відступу має розкриватися 
в примітках до консолідованих звітів із викладом обставин, що його 
спричинили.

Статею 39 Четвертої Директиви Ради від 25 липня 1978 р. про 
річну звітність окремих видів товариств передбачено, що поточні ак-
тиви мають оцінюватися за ціною придбання. Коригування вартості 
поточних активів має відбуватися з такої позиції, щоб показати їх за 
нижчою ринковою ціною або, за певних обставин, за іншою вартіс-
тю, притаманною ним на дату балансу.

Держави–члени можуть дозволяти виняткове коригування вар-
тості у випадках, коли на підставі поміркованої комерційної оцінки 
воно є необхідним і якщо оцінювання таких статей не буде зміню-
ватися в найближчому майбутньому внаслідок коливання вартості. 
Суми такого коригування вартості мають бути окремо розкриті 
в звіті про прибуток і збиток або в примітках до звітів.

Відповідно до порівняльно-правового дослідження регулюван-
ня правовідносин у сфері бухгалтерського обліку та аудиту в ЄС та 
в Україні, проведеного фахівцями Федерації професійних бухгалтерів 
та аудиторів на замовлення Центру європейського та порівняльного 
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права, в державах-членах існують вимоги щодо методів первісного 
оцінювання часток участі в капіталі у статтях балансу [146, с. 64]. 
Методи первісного балансового оцінювання часток участі в капіталі 
держав–учасниць ЄС наведено в табл. 2.1.

Таблиця 2.1.  Методи первісного балансового оцінювання часток 
участі в  капіталі

Методи оцінювання Дозволяється Не дозволяється Не застосовується

На основі собівартості Данія 
Італія 

Люксембург 
Нідерланди 
Португалія

– Інші держави

На основі альтернативних 
методів оцінювання 
(наприклад, відновленої 
вартості)

Нідерланди (за 
певних обставин)

Данія 
Італія 

Люксембург 
Португалія

Інші держави

У сумі, пропорційній частці 
капіталу (чистих активів 
об’єкту інвестування)

Данія, Італія, Нідер-
ланди, Люксембург, 

Португалія

– Інші держави

Методи обліку інвестицій у дочірні підприємства розглянемо 
на прикладі законодавства Великої Британії, держави–учасниці ЄС. 
Законом Великої Британії про компанії 1986 р. передбачене оці-
нювання довгострокових інвестицій за собівартістю, переоціненою 
вартістю. Переоцінена сума повинна бути за її ринковою вартістю, 
поточною собівартістю або будь-якою іншою вартістю, яку директо-
ри вважають відповідною. (В останньому випадку прийнятий метод 
оцінювання і причини для обрання його слід розкрити.)

Будь-яке позитивне відхилення від переоціненої вартості слід 
відображати як доходи або збільшення резерву переоцінки.

Перевірка на зменшення корисності інвестиції повинна здій-
снюватись, якщо події або зміни обставин зазначають, що балансова 
вартість інвестиції не може бути відшкодована. Відповідно до ч. 2, 
п. 7 Закону про компанії 1986 року, у Великій Британії забезпечення 
слід створити для будь-якого постійного зменшення вартості. Будь-
яка уцінка при переоцінюванні може бути приведена за рахунок 
резерву переоцінки на суму, яку резерв представляє як надлишок 
переоцінювання у відношення до тієї самої інвестиції. Уцінку при 
попередньому надлишку за переоцінюванням по тій самій інвести-
ції слід відносити на Звіт про фінансові результати.
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Якщо інвестиції відображаються в балансі за нижчою із собівар-
тості або чистої реалізаційної вартості, будь-яке зменшення у вар-
тості відноситься на Звіт про фінансові результати. Закон Великої 
Британії про компанії 1986 року альтернативно дозволяє оцінювати 
поточну інвестицію за поточною собівартістю [222, Sch. 19].

Частина 5 UITF [Urgent Issues Task Force] торкається переведення 
поточних активів до довгострокових активів. Коли активи пере-
водяться із складу поточних до довгострокових, правила повинні 
застосовуватися до дати переведення, якою є дата, коли менедж-
мент змінює власні наміри з погляду на активи (маючи намір для 
продовження їх використання в бізнесі). Переведення, таким чином, 
повинно здійснюватися за нижчою оцінкою із собівартості або чи-
стої реалізаційної вартості. Коли чиста реалізаційна вартість нижча 
за собівартість, зменшення в оцінці слід відносити на Звіт про фі-
нансові результати до переведення активу. Оцінка, за якою актив 
переводиться, потім стає оцінкою, за якою актив обліковується як 
довгостроковий [259, Abstract 5, para. 6].

Прибуток, відображений у Звіті про фінансові результати у від-
ношенні інвестиції, слід відображати за звітний період як дивіденди 
(або відсоток у випадку позики) отримані або такі, що підлягають 
отриманню. Цей прибуток слід розкривати окремо.

Прибуток або збиток від вибуття інвестицій (незалежно чи 
довгострокові або поточні активи), показаний у Звіті про фінансові 
результати, є різницею між балансовою сумою оприбуткування 
і списання на дату вибуття [230, para. 21].

Аналіз відповідності методів обліку інвестицій у дочірні підпри-
ємства за нормами українського законодавства, правил, визначених 
Європейським правом та Міжнародними стандартами фінансової 
звітності, наведено в табл. 2.2.

Порівняння методів оцінки інвестицій у дочірні підприємства 
за нормами, визначеними П(с)БО, Директивами ЄС та МСФЗ дає 
змогу сформулювати такі висновки: 

1.  Відповідно до національних положень бухгалтерського об-
ліку облік інвестицій у дочірні підприємства здійснюється 
методом участі в капіталі, в окремих випадках за собівартіс-
тю та справедливою вартістю.

2.  За МСФЗ передбачено методи обліку інвестицій у дочірні 
підприємства для відображення їх в окремих фінансових 
звітах, зокрема за собівартістю та справедливою вартістю. 
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Метод участі в капіталі для оцінювання інвестиції в дочірні 
підприємства не застосовується ні з метою складання консо-
лідованих фінансових звітів, ні з метою підготовки окремих 
фінансових звітів.

3.  Європейським правом визначено, що підприємство, яке скла-
дає консолідовану звітність, має застосовувати ті самі методи 
оцінювання, які воно використовує при складанні своєї річної 
звітності. Проте держава–член може вимагати або дозволяти 
при складанні консолідованої звітності використовувати інші 
методи оцінювання. Виходячи із законодавчих вимог різних 
країн–учасниць ЄС, інвестиції в дочірні підприємства можуть 
оцінюватися за собівартістю, на основі альтернативних мето-
дів оцінювання (наприклад, відновленої вартості), у сумі, пропо-
рційній частці капіталу (чистих активів об’єкту інвестування), 
переоціненою вартістю (переоцінена сума повинна бути за її 
ринковою вартістю, поточною собівартістю або будь-якою ін-
шою вартістю, яку директори вважають відповідною), за ниж-
чою із собівартості або чистої реалізаційної вартості.

У той же час не слід забувати що підприємства, цінні папери 
яких перебувають у лістингу на Європейських фондових біржах, 
консолідовані фінансові звіти готують відповідно до МСФЗ.

Таким чином методи оцінювання інвестицій у дочірні підпри-
ємства, які передбачені національними П(с)БО, не відповідають ні 
МСФЗ, ні правилам, визначеним Європейським правом.

У зв’язку з проведеним аналізом постає питання, чи доречно 
застосовувати метод участі в капіталі, метод, який потребує вра-
хування всіх змін у капіталі дочірнього підприємства, внутрішньо 
групових операцій та, відповідно, складних розрахунків для оцінки 
інвестицій у дочірні підприємства як з метою складання консолідо-
ваних фінансових звітів групи так і власне фінансових звітів мате-
ринської компанії? Аналіз публікацій з питань застосування методів 
оцінювання інвестицій у дочірні підприємства свідчить про те, що 
це питання не розглядалося.

Щоб дати відповідь на поставлене запитання, на наш погляд, 
доречно порівняти вплив методів оцінювання інвестицій у дочірні 
підприємства на вартість інвестиції. Розглянемо приклад.

Приклад 2.1. У січні 2005 р. підприємство «М» придбало контроль-
ний пакет акцій (60%) ВАТ «Д» за 2500 тис. грн. Протягом 2005 року ВАТ 
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«Д» отримало чистий прибуток у сумі 300 тис. грн і сплатило дивіденди 
100 тис. грн. Станом на 31 грудня 2005 року справедлива вартість інвести-
ції підприємства «М» знизилася на 100 тис. грн. Облік інвестицій у ВАТ 
«Д» із застосуванням різних методів та їх вплив на окремі показники 
фінансових звітів материнського підприємства наведено в табл. 2.3.

Таблиця 2.2  Аналіз узгодженості норм українського законодавства 
Правил, визначених Європейським правом, та норм 
Міжнарод них стандартів бухгалтерського обліку щодо 
обліку інвестицій у дочірні підприємства в окремих 
фінансових звітах материнської компанії

Норма українського 

законодавства

Правило, визначене 

Європейським правом

Норма Міжнародних стандартів 

фінансової звітності (МСФЗ)

Фінансові інвестиції 
в дочірні підприєм-
ства на дату балансу 
відображаються за 
вартістю, що визна-
чається за методом 
участі в капіталі 
(ст. 11)

Немає При підготовці окремих фінансових 
звітів інвестиції в дочірні підприємства, 
у спільно контрольовані суб’єкти госпо-
дарювання і в асоційовані підприємства, 
які не є класифікованими як такі, що 
утримуються для продажу (або включені 
до ліквідаційної групи, яка класифікована 
як утримувана для продажу) відповідно 
до МСФЗ 5, слід:
(a) відображати за собівартістю; або
(б) відповідно до МСБО 39. 
До кожної категорії інвестицій слід засто-
совувати однакові облікові підходи. Інвес-
тиції в дочірні підприємства, у спільно 
контрольовані суб’єкти господарювання 
і в асоційовані підприємства, класифіко-
вані як такі, що утримуються для продажу 
(або включені до ліквідаційної групи, 
яка класифікована як утримувана для 
продажу) відповідно до МСФЗ 5, слід 
відображати в обліку відповідно до вимог 
цього МСФЗ

Ст. 11 Положення 
(стандарту) 
бухгалтерського 
обліку 12 «Фінансові 
інвестиції»

Директива Ради 
83\349\ЄЕС від 
13 червня 1983 р. про 
консолідовані звіти

Ст. 37 Міжнародного стандарту бух-
галтерського обліку 27 «Консолідовані 
та окремі фінансові звіти»

Порівняння методів обліку інвестиції в дочірнє підприємство 
свідчить, що:

1)  метод участі в капіталі, метод справедливої вартості та со-
бівартості по-різному впливають на вартість інвестицій у до-
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чірні підприємства, суму доходу від інвестицій, що знайдуть 
відображення в консолідованому та окремому балансі, звіті 
про фінансові результати материнського підприємства;

Таблиця 2.3.  Порівняння методів обліку інвестицій у дочірні підпри-
ємства

Зміст запису Облік інвестиції (тис. грн)

За собівартістю Методом участі 

в капіталі

За справедливою 

вартістю

Придбання 
інвестиції

Д-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 2500
К-т «Грошові кошти»
 2500

Д-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 2500
К-т «Грошові кошти»
 2500

Д-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 2500
К-т «Грошові кошти»
 2500

Визначення частки 
в прибутку дочір-
нього підприємства 
(300×0,6)

Д-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 180
К-т «Дохід від участі 
в капіталі дочірніх 
підприємств» 180

Відображення 
отриманих дивіден-
дів (100×0,6)

Д-т «Грошові кошти»
 60
К-т «Дохід від 
інвестицій у дочірні 
підприємства» 60

Д-т «Грошові кошти»
 60
К-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 60

Д-т «Грошові кошти»
 60
К-т «Дохід від 
інвестицій у дочірні 
підприємства» 60

Зниження спра-
ведливої вартості 
інвестиції

– –

Д-т «Втрати від зне-
цінення інвестиції»
 100
К-т «Інвестиції у до-
чірні підприємства»
 100

Балансова вартість 
інвестиції на 
31 грудня 2005 року

2 500 2 620 2 400

2)  найбільшої вартості набуває інвестиція, яка обліковується 
методом участі в капіталі у випадку прибутковості об’єкта 
інвестування;

3)  вартість інвестиції залишається без змін при використанні 
методу собівартості;

4)  вартість інвестиції зменшується при використанні методу 
справедливої вартості в разі суттєвого зниження ринкової 
вартості інвестиції.
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Залежно від методу обліку інвестиції в дочірнє підприємство 
підсумок активів балансу та фінансовий результат материнського 
підприємства будуть різними.

При підготовці власних фінансових звітів материнського під-
приємства слід врахувати те, що з 1 січня 2005 р. внесені зміни та 
доповнення до МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти». 
Зокрема, в стандарті наведено визначення окремих фінансових звітів, 
переглянуто методи обліку інвестицій у дочірні підприємства, які 
застосовуються при складанні окремих фінансових звітів материн-
ського (холдингового) підприємства, зокрема використання методу 
участі в капіталі усунено.

За попередньою редакцією п. 29 МСБО 27, дозволялось оці-
нювати інвестицію в дочірні підприємства в окремих фінансових 
звітах материнського підприємства одним із трьох способів, а саме: 
за собівартістю, методом участі в капіталі або як наявні для продажу 
фінансові активи відповідно до МСБО 39 «Фінансові інструменти: 
визнання та оцінка».

Аналогічно до цього, п. 12 МСБО 28 дозволяв робити такий 
самий вибір для відображення в окремих фінансових звітах інвес-
тицій в асоційовані підприємства, а в п.38 МСБО 31 зазначалося, 
що МСБО 31 не визначає пріоритету будь-якого конкретного під-
ходу до відображення в окремих фінансових звітах часток конт-
ролюючого учасника, якими він володіє в спільно контрольованих 
суб’єктах господарювання. Відповідно до внесених змін, відобра-
ження всіх інвестицій, які включаються до окремих фінансових 
звітів, вимагається за собівартістю або із дотриманням положень 
МСБО 39.

У зв’язку з внесеними змінами до МСФЗ збільшилися розбіжнос-
ті між національними Положеннями (стандартами) бухгалтерського 
обліку та міжнародними стандартами в частині відображення інвес-
тицій у дочірні підприємства в звітах материнського підприємства, 
що впливають, у свою чергу, на процес консолідації та підготовку 
консолідованих фінансових звітів групи. І оскільки метод участі 
в капіталі надає користувачам певну інформацію про прибуток та 
збиток, зміни в складі власного капіталу об’єкта інвестування, поді-
бну до тієї, яку надає консолідація, і така інформація відображається 
у фінансових звітах економічного суб’єкта господарювання інвесто-
ра, немає потреби подавати її в окремих фінансових звітах. Таким 
чином, доречно відмовитися від застосування методу участі в капіта-
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лі для відображення інвестицій у дочірні підприємства, асоційовані 
підприємства, в спільно контрольовані суб’єкти господарювання.

2.2. Метод обліку придбання підприємств

Структурне об’єднання підприємств може бути здійснено 
різними способами, що визначаються юридичними, податковими 
або іншими причинами. З позиції діючих стандартів їх облік мож-
ливий за одним з двох методів – або придбання (поглинання), або 
об’єднання інтересів (злиття ).

В «Большом бухгалтерском словаре» за ред. А.М. Азріліяна 
метод «придбання» визначено як «один из способов, при помощи 
которого холдинговая компания может включить бухгалтерские 
документы дочерней компании в консолидированные бухгал-
терские отчеты. Если дочерняя компания должна быть включена 
в консолидированные отчетные документы, это обычно делается 
методом «приобретения», также известным как «поглощение». 
В этом случае поглощение дочерней компании рассматривается 
как присоединение ее активов и пассивов. Разница между ценой 
холдинговой компании в целом и ценой ее реального основного 
капитала называется «гудвилл» или неосязаемый основной капи-
тал. При использовании метода «приобретения» эмитированные 
акции регистрируются по их «справедливой стоимости», а лю-
бое превышение над их номинальной ценой показывается как 
нераспределенный резерв капитала, акционная надбавка. Также 
следует заметить, что при приобретении распределяемые резервы 
компании-приобретателя после приобретения рассматриваются 
как распределенные группой» [23, с. 220–221].

В «Словаре бухгалтерских терминов» Джоела Дж. Сігела та 
Джея К. Шима метод придбання (purchase (accounting) method) визна-
чено, як «метод бухгалтерского учета объединения компаний. Этот 
метод используется в случае, когда для осуществления объединения 
распределяются денежные средства и другие активы или прини-
маются на себя обязательства. По методу приобретения приобре-
тающая корпорация учитывает чистые приобретенные активы по 
справедливой (текущей) рыночной стоимости. Любое превышение 
цены покупки над текущей рыночной стоимостью чистых активов 
учитывается как стоимость торговой марки и репутации (гудвилл). 
Далее приобретающая корпорация относит на счет прибыли пе-
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риодические начисления на амортизацию превышение цены над 
учетной стоимостью чистых определяемых активов и на амортиза-
цию гудвилл. Обратите внимание, что стоимость гудвилл, которая 
уже находится в книгах приобретенной компании, не переносится. 
Чистая прибыль приобретенной компании переносится от даты 
приобретения до конца года. Прямые расходы на покупку уменьша-
ют стоимость выпущенных ценных бумаг в справедливых (текущих) 
ценах. Непрямые расходы списываются в расход» [157, с. 291].

У Стандартах фінансової звітності (Financial Reporting Standard, 
FRS) Великої Британії та Ірландії, а саме, в FRS 6 «Облік придбання 
і злиття» метод обліку придбання визначений так: «Метод, за яким 
ідентифіковані активи і зобов’язання придбаних підприємств, будуть 
включатися в консолідований баланс покупця за їх справедливою 
вартістю на дату придбання. Результати і грошові потоки придба-
них підприємств повинні включатися до звітів групи лише від дати 
придбання. Показники попередніх періодів звітності одиниці слід 
коригувати. Різниця між справедливою вартістю придбаних чистих 
ідентифікованих активів і справедливою вартістю компенсації є гуд-
віл, позитивний чи негативний [231, с. 20].

Основні положення методу придбання розглянуті в МСФЗ.
До 31 березня 2004 р. відображення в бухгалтерському обліку 

і фінансовій звітності процесів і результатів об’єднання підпри-
ємств здійснювалось згідно з МСБО 22. МСБО 22 «Облік об’єднання 
підприємств» затверджений у листопаді 1983 р., набрав чинності 
з 1 січня 1985 р. Після перегляду у 1993 р. МСБО 22 набрав чинності 
під назвою «Об’єднання підприємств». У 1996–1999 рр. та в грудні 
2003 р. до тексту МСБО 22 внесено окремі зміни та уточнення 
у зв’язку з прийняттям або переглядом відповідних стандартів.

МСБО 22 дозволяв обліковувати об’єднання бізнесу за допо-
могою одного з двох методів: методу об’єднання інтересів або ме-
тоду придбання. Хоча МСБО 22 обмежував використання методу 
об’єднання інтересів об’єднаннями бізнесу, класифікованими як 
об’єднання інтересів, аналітики та інші користувачі фінансової звіт-
ності зауважили, що дозвіл двох методів до схожих за суттю операцій 
зменшило можливості порівняння фінансової звітності. Інші ствер-
джували, що існування більш ніж одного методу обліку створювало 
стимули для структуризації таких операцій, щоб досягти бажаного 
облікового результату, враховуючи, зокрема, те, що ці два методи 
дають досить різні результати. Зазначені фактори, разом із заборо-
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ною методу об’єднання інтересів в Австралії, Канаді та Сполучених 
Штатах, спонукали Раду міжнародних стандартів бухгалтерського 
обліку (РМСБО) розглянути переваги конвергенції міжнародних 
стандартів до стандартів Австралії та Північної Америки в частині 
заборони методу об’єднання інтересів.

До обліку об’єднання підприємств, для яких датою угоди про 
об’єднання є 31 березня 2004 р. або пізніше, слід застосовувати 
МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу». МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» було 
затверджено в 2004 р., і він замінив:

МСБО 22 «Об’єднання підприємств»; ▪
Тлумачення ПКТ-9 «Об’єднання підприємств – Класифікація  ▪
або як Придбання або як Об’єднання інтересів»;
Тлумачення ПКТ-22 «Об’єднання підприємств – подальше  ▪
коригування первісно відображених справедливої вартості 
та гудвілу»;
Тлумачення ПКТ-28 «Об’єднання підприємств – «Дата  ▪
обміну та справедлива вартість інструментів капіталу».

МСФЗ 3 вимагає обліковувати всі об’єднання бізнесу, що підпада-
ють під його дію, із застосуванням методу придбання. Застосування ме-
тоду придбання розпочинається з дати придбання, що є датою, на яку 
покупець фактично отримує контроль над об’єктом придбання.

Об’єднання бізнесу, яке приводить до отримання покупцем 
контролю, може бути здійснено такими способами:

придбання підприємством капіталу іншого підприємства; ▪
придбання всіх чистих активів іншого підприємства (чисті  ▪
активи – це активи за вирахуванням зобов’язань);
присвоєння зобов’язань іншого підприємства; ▪
купівля деяких чистих активів іншого підприємства, що ра- ▪
зом створюють один або кілька бізнесів.

Воно може бути здійснене за допомогою:
випуску інструментів капіталу (цінних паперів); ▪
передачі коштів, грошових еквівалентів чи інших активів; ▪
об’єднання того й іншого. ▪

Операція об’єднання може мати місце між:
акціонерами підприємств, що об’єднуються; ▪
одним підприємством і акціонерами іншого підприємства. ▪

Результатом об’єднання бізнесу може стати:
заснування нового підприємства, що контролює під- ▪
приємст ва, що об’єднуються;
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реорганізація одного чи кількох підприємств, що об’єд- ▪
нуються;
передача чистих активів одного чи кількох підприємств, що  ▪
об’єднуються, іншому підприємству.

Способи і форми об’єднання бізнесу подано на рис. 2.4.
Якщо господарська одиниця отримує контроль над однією або 

кількома іншими господарськими одиницями, які не є бізнесом, то 
об’єднання таких одиниць не є об’єднанням підприємств. 

Якщо господарська одиниця придбала групу активів або чистих 
активів, які не є бізнесом, вартість такої групи слід розподілити між 
окремими ідентифікованими активами і зобов’язаннями групи про-
порційно до їх справедливої вартості на дату придбання.

Метод обліку придбання розглядає об’єднання бізнесу під 
кутом зору перспективи підприємства, що об’єднується, яке визна-
чається як покупець. Покупець придбає чисті активи і визнає при-
дбані (прийняті) активи, зобов’язання і непередбачені зобов’язання, 
включаючи ті, що спочатку не визнавалися підприємством, яке 
купують. Ця операція не впливає на оцінку активів і зобов’язань по-
купця, не приводить до виникнення будь-яких додаткових активів 
чи зобов’язань у покупця, оскільки вони не є об’єктами операції 
купівлі.

Застосування методу обліку придбання передбачає виконання 
таких кроків:

1)  визначення покупця;
2)  визначення вартості об’єднання бізнесу;
3)  розподіл (на дату придбання) вартості об’єднання на при-
дбані активи і зобов’язання, а також прийняті непередбачені 
зобов’язання.

Визначення покупця. Покупця й об’єкт придбання (підприєм-
ство, бізнес, який купують) слід визначити для кожного об’єднання 
бізнесу. Визначення покупця ґрунтується на фактах і обставинах уго-
ди. Покупцем є підприємство, що об’єднується, яке отримує конт-
роль над іншими підприємствами, що об’єднуються, чи бізнесами.

Згідно з МСФЗ 3, контроль (control) – це повноваження з управ-
ління фінансовою й операційною політикою підприємства чи біз-
несу з метою одержання вигід від їх діяльності.

Вважають, що при об’єднанні одне підприємство отримує 
контроль над іншим, якщо це підприємство купує більше від по-
ловини прав голосу в іншому підприємстві, що об’єднується, за 
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винятком випадків, коли можна продемонструвати, що таке воло-
діння не встановлює контролю. Навіть якщо одне з підприємств, що 
об’єднуються, не купує більше ніж половини прав голосу іншого, це 
підприємство може мати контроль, якщо в результаті об’єднання 
воно одержує такі повноваження:

розпоряджатися (управляти) більше ніж половиною голосів  ▪
іншого підприємства внаслідок угоди з іншими інвесторами;
управляти фінансовою й операційною політикою іншого  ▪
підприємства відповідно до статуту чи угоди;
призначати чи зміщувати більшість членів ради директорів  ▪
чи аналогічного органу управління (п. 19 МСФЗ 3).

ОБ’ЄДНАННЯ БІЗНЕСУОБ’ЄДНАННЯ БІЗНЕСУ

Випуск інструментів капіталу  ▫
Передавання коштів, їх  ▫
еквівалентів або інших активів
Комбінації інструментів капіталу  ▫
та активів

Придбання капіталу іншого підприємства ▫
Придбання всіх чистих активів іншого підприємства ▫
Присвоєння зобов’язань іншого підприємства ▫
Купівля деяких чистих активів іншого підприємства, що разом  ▫
створюють один чи кілька бізнесів

Заснування нового підприємства, що контролює підприємства, які  ▫
об’єднуються
Реорганізація одного чи кількох підприємств, що об’єднуються ▫
Передача чистих активів одного чи кількох підприємств,  ▫
що об’єднуються, іншому підприємству

Група як єдина економічна одиниця ▫

Підприємство-
покупець

БІЗНЕС

Підприємство-
продавець

БІЗНЕС

Рис. 2.4. Об’єднання бізнесу за МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу»
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Іншими показниками, що визначають сторону як покупця при 
об’єднанні бізнесу, є такі:

справедлива вартість одного підприємства значно більша,  ▪
ніж справедлива вартість іншого; у таких випадках більше 
підприємство з вищою справедливою вартістю є покупцем;
об’єднання бізнесу здійснюється обміном звичайних акцій  ▪
із правом голосу на гроші; у таких випадках покупцем є 
підприємство, що віддає гроші;
об’єднання бізнесу веде до того, що керівництво одного  ▪
підприємства одержує можливість домінувати при доборі 
кадрів управління підприємства, що виникає в результаті 
об’єднання; при цьому домінуюче підприємство є покуп-
цем (п. 20 МСФЗ 3).

В об’єднанні бізнесу, що відбувається обміном частками капіта-
лу (цінними паперами), підприємство, яке їх емітувало, звичайно 
вважають покупцем. Однак усі відносини, факти й обставини, що 
мають місце при цьому, повинні бути розглянуті при визначенні, 
яке з підприємств, що об’єднуються, має повноваження управляти 
фінансовою й операційною політикою іншого підприємства (або 
підприємств) для одержання вигід від його (чи їхньої) діяльності. 
У деяких об’єднаннях бізнесу, на які звичайно посилаються як на 
зворотне придбання, покупцем є підприємство, яке придбало акції 
(частки) капіталу, а підприємство, що їх емітує, є придбаним. Це 
може мати місце, коли, наприклад, приватне підприємство пого-
джується бути одноосібно придбаним меншим відкритим підпри-
ємством з метою отримання реєстрації на фондовій біржі.

Незважаючи на те, що за законом публічне підприємство, що 
здійснює емісію цінних паперів, розглядається як материнське, 
а приватне підприємство – як дочірнє підприємство, законне дочірнє 
підприємство є покупцем, якщо воно має повноваження управляти 
фінансовою й операційною політикою законного материнського 
підприємства для одержання вигід від його діяльності. Звичайно 
покупцем є більше підприємство. Однак факти й обставини, що 
супроводжують об’єднання бізнесу, іноді вказують на те, що менше 
підприємство купує більше підприємство.

Коли нове підприємство створено шляхом випуску інструментів 
капіталу (цінних паперів) для здійснення об’єднання бізнесу, одне з 
підприємств, що об’єднується, яке існувало до об’єднання, слід ви-
значати як покупця на основі очевидної його наявності. Подібним 
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чином, коли в об’єднання бізнесу ввійшло більше двох підприємств, 
що об’єднуються, одне з підприємств, які об’єднуються, що існувало 
до об’єднання, необхідно розглядати як покупця на основі очевидної 
його наявності.

Визначаючи покупця в таких випадках, серед інших чинників 
варто враховувати при розгляді, яке з підприємств, що об’єднуються, 
знову ввійшло в об’єднання, й активи та доходи якого з підприємств, 
що об’єднуються, значно перевищують відповідні показники іншого 
(п. 23 МСФЗ 3).

Вартість об’єднання. Покупець повинен визначати вартість 
об’єднання як сукупність оцінених за справедливою вартістю на дату 
обміну переданих активів, прийнятих зобов’язань та інструментів 
капіталу, випущених покупцем, в обмін на контроль над придбаним 
підприємством (бізнесом) плюс усі витрати, що прямо відносять до 
об’єднання. Отже, вартість об’єднання складається з двох компонен-
тів, як показано на рис. 2.5.

ВАРТІСТЬ 

ОБ’ЄДНАННЯ

Активи, оцінені 

за справедливою 

вартістю

Зобов’язання, оцінені 

за справедливою 

вартістю

Інструменти капіталу, 

випущені покупцем, 

оцінені за справедливою 

вартістю

КОМПЕНСАЦІЯ

ЗА ОБ’ЄДНАННЯ

ПРЯМІ ВИТРАТИ, 

ПОВ’ЯЗАНІ 

З ОБ’ЄДНАННЯМ

= +

Рис. 2.5.  Компоненти вартості об’єднання підприємств (бізнесу)

Дата обміну пов’язана з датою придбання. Датою придбання 
є дата, на яку покупець одержує контроль над підприємством (біз-
несом), що продається. Коли об’єднання відбувається за допомогою 
однієї обмінної операції, дата обміну збігається з датою придбання. 
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Однак об’єднання підприємств (бізнесу) може передбачати більше 
від однієї обмінної операції, наприклад, коли воно здійснюється 
поетапно за допомогою послідовної купівлі акцій. У такому разі 
вартість об’єднання дорівнює сумарній вартості окремих операцій, 
а датою обміну буде дата кожної обмінної операції (дата, на яку 
окрему інвестицію було визнано у фінансових звітах покупця) (п. 25 
МСФЗ 3).

Згідно з МСФЗ 3, справедлива вартість компенсації, наданої в 
обмін на контроль над придбаним підприємством (бізнесом), визна-
чається з урахуванням форми та умов такої компенсації (табл. 2.4).

Таблиця 2.4.  Визначення справедливої вартості компенсації, наданої 
в обмін на контроль придбаного підприємства (бізнесу)

Компенсація за придбання Оцінка справедливої вартості

Надані активи та прийняті 
зобов’язання

Справедлива вартість активів або зобов’язань на дату 
обмінної операції

Відстрочена компенсація Теперішня вартість кредиторської заборгованості 
з урахуванням можливої премії або дисконту при 
розрахунках

Інструменти капіталу, випущені 
покупцем

Ринкова ціна інструменту капіталу на дату обмінної 
операції. Зрідка, коли ця ціна є недостовірним по-
казником справедливої вартості або коли відсутні 
ко ти ру вання для випущених інструментів капіталу, їх 
справедлива вартість може бути визначена, виходячи 
з її пропорційної частки у справедливій вартості покупця 
або придбаного підприємства залежно від того, яке 
свідчення надійніше. Водночас справедлива вартість 
може бути визначена на основі справедливої вартості 
монетарних активів на дату обміну, наданих акціонерам 
придбаного підприємства як альтернатива інструментам 
капіталу.
Подальші керівництва щодо визначення справедливої 
вартості інструментів капіталу надає МФБО 39 «Фінан-
сові інструменти: визнання і оцінка»

До вартості об’єднання не включають майбутні збитки та інші 
витрати, які, як очікується, виникнуть в результаті об’єднання. 

Окрім компенсації за придбання, вартість об’єднання підпри-
ємств (бізнесу) включає прямі витрати, що пов’язані з об’єднанням. 
Вони включають, зокрема, витрати на оплату послуг аудиторів, 
юристів, оцінювачів та інших консультантів.

Витрати, які не можуть бути прямо віднесені до певного 
об’єднання підприємств, визнаються як витрати під час придбання 
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та не включаються до вартості об’єднання. Прикладом таких витрат 
є витрати на утримання відділу з питань придбання та аналогічні 
загальні й адміністративні витрати.

Витрати, пов’язані з випуском фінансових зобов’язань або інстру-
ментів капіталу для забезпечення підприємств, до вартості об’єднання 
не включаються, а визначаються, як складова таких зобов’язань або 
вираховуються з вартості випущеного капіталу.

Угода про об’єднання підприємства (бізнесу) може містити 
застереження щодо можливості коригування вартості придбання 
залежно від майбутніх (непередбачених) подій. Такими можливими 
подіями можуть бути підтримання необхідного рівня прибутковос-
ті, ринкової ціни акцій, рішення в судовій справі, стороною якої 
є придбане підприємство (бізнес).

Тому, якщо угода про придбання передбачає можливість кори-
гування вартості об’єднання залежно від майбутніх подій, покупець 
має включити суму коригування до вартості об’єднання на дату при-
дбання, якщо таке коригування є ймовірним і може бути достовірно 
оцінене. Якщо майбутні події не відбудуться або зроблені оцінки 
потребують зміни, вартість об’єднання слід відповідно скоригувати.

Аналогічно, коригування, не включене до вартості об’єднання, 
в подальшому стає ймовірним і може бути достовірно оцінене, тоді 
додаткову компенсацію слід розглядати як коригування вартості 
об’єднання.

За певних обставин покупець може бути змушений здійснювати 
подальші платежі продавцю як компенсацію за зниження вартості 
наданих активів, прийнятих зобов’язань або випущених інструмен-
тів капіталу в обмін на контроль продавця. Наприклад, коли поку-
пець гарантує ринкову ціну боргових інструментів або інструментів 
капіталу, випущених як частину вартості об’єднання, це може ви-
магати випуску додаткових боргових інструментів або інструментів 
капіталу для відновлення первісно визначеної вартості.

У таких випадках збільшення вартості об’єднання підприємств 
не визнається. Справедлива вартість додаткових інструментів капі-
талу згортається із сумою зниження вартості первісно випущених 
інструментів капіталу, а додатковий випуск боргових інструментів 
розглядається як зменшення премії або зростання дисконту первіс-
ного випуску.

Розподіл вартості об’єднання. На дату придбання покупець 
має розподілити вартість об’єднання підприємств шляхом визнання 
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ідентифікованих активів, зобов’язань і непередбачених зобов’язань, 
які відповідають критеріям визнання за їх справедливою вартістю, 
крім непоточних активів, утримуваних для продажу.

Непоточні активи (або ліквідаційна група), що класифіковані як 
утримувані для продажу згідно з МСФЗ 5, слід визнати за справед-
ливою вартістю за вирахуванням витрат на продаж.

Ідентифіковані активи, зобов’язання і непоточні зобов’язання 
слід окремо визнавати на дату придбання, в разі якщо вони задо-
вольняють такі критерії на цю дату (п. 37 МСФЗ 3):

щодо активу (крім нематеріального активу) – існує ймо- ▪
вірність отримання покупцем майбутніх вигід, пов’язаних із 
цим активом, і його справедливу вартість можна достовірно 
визначити;
щодо зобов’язання (крім непередбаченого зобов’язання) –  ▪
існує ймовірність відтоку ресурсів, що втілюють економічні 
вигоди для погашення зобов’язання і його справедливу вар-
тість можна достовірно визначити;
щодо нематеріального активу або непередбаченого зо бов’я- ▪
зання – якщо їх справедливу вартість можна достовірно 
оцінити.

Підходи до визначення справедливої вартості окремих іденти-
фікованих активів і зобов’язань узагальнено в табл. 2.5.

Таблиця 2.5.  Визначення справедливої вартості ідентифікованих 
активів, зобов’язань та непередбачених зобов’язань

№ з/п Об’єкт оцінювання Оцінка, що використовується

1 Ринкові фінансові інстру-
менти

Поточна ринкова вартість 

2 Неринкові фінансові 
інструменти

Оцінена вартість, обчислена з урахуванням 
співвідношення ціни і прибутку на акцію, доходу 
від дивідендів та очікуваного темпу зростання 
вартості порівнюваних цінних паперів підприємств 
із подібними характеристиками

3 Дебіторська заборгованість, 
вигідні контракти та інші 
ідентифіковані активи

Теперішня (дисконтована) вартість майбутніх 
надходжень, визначена відповідною поточною 
ставкою відсотка мінус резерв (знижка) для 
сумнівних боргів, і витрати на інкасацію (в разі 
необхідності). Дисконтування не вимагається 
для короткострокової заборгованості, вигідних 
контрактів та інших ідентифікованих активів, якщо
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№ з/п Об’єкт оцінювання Оцінка, що використовується

різниця між її номінальною та теперішньою сумою 
незначна відповідна частка прибутку, визначена, 
виходячи з норми прибутку для подібної готової 
продукції

4 Матеріали Поточна відновлювана собівартість

5 Основні засоби: 
Земля та будівлі
Машини та обладнання

Ринкова вартість
Ринкова вартість, яка звичайно визначається шляхом 
експертного оцінювання. За відсутності інформації 
про ринкову ціну через специфічність машин та 
обладнання або тому, що такі об’єкти зрідка прода-
ються (крім випадку, коли вони є частиною постійно 
діючого підприємства), для їхнього оцінювання 
може застосовуватись підхід на основі доходу або 
амортизованої відновлюваної собівартості

6 Нематеріальні активи Справедлива вартість, обчислена шляхом 
посилання на активний ринок. У разі відсутності 
активного ринку – вартість, що відображає суму, 
яку підприємство сплатило б за актив у операції 
між обізнаними, зацікавленими та незалежними 
сторонами, виходячи з найбільш повної наявної 
інформації

7 Чисті активи за виплатами 
працівникам і зобов’язання 
за програмами пенсійного 
забезпечення з визначеною 
виплатою

Теперішня вартість зобов’язання за визначеною 
виплатою за вирахуванням справедливої вартості 
активів програми, які є доступними для підпри-
ємства (шляхом повернення або зменшення 
наступних внесків)

8 Податкові активи 
та зобов’язання

Сума податкових пільг, що виникають внаслідок 
податкових збитків або податків, що підлягають 
сплаті та оцінюються з позиції об’єднаного 
підприємства або групи після придбання. 
Податковий актив (або зобов’язання) визна-
чається після врахування податкового впливу 
щодо переоцінювання ідентифікованих активів, 
зобов’язань і непередбачених зобов’язань до 
їхньої справедливої вартості та не дисконтується

9 Рахунки та векселі, що підля-
гають сплаті, довгострокова 
заборгованість, нараховані 
та інші зобов’язання

Теперішня вартість майбутніх платежів для по-
гашення зобов’язання, визначена за відповідними 
поточними ставками відсотка. Дисконтування 
поточних зобов’язань не вимагається, якщо 
різниця між номінальною та дисконтованою 
сумою незначна

10 Обтяжливі контракти та інші 
ідентифіковані зобов’язання

Теперішня вартість сум, що підлягають сплаті для 
погашення зобов’язання, визначених за відповід-
ними поточними ставками відсотка

11 Непередбачені зобов’язання Сума, яка відображає всі очікування щодо 
можливих грошових потоків і не є просто найбільш 
імовірною або очікуваним максимальним чи 
мінімальним потоком коштів

Закінчення табл. 2.5
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На відміну від МСБО 22 «Об’єднання підприємств» МСФЗ 3 
«Об’єднання бізнесу» передбачає, щоб більшість нематеріальних 
активів, які раніше включали в категорію «гудвіл», були визнані 
окремо й оцінені за справедливою вартістю на дату придбання. 
МСФЗ 3 містить керівництво для визнання таких нематеріальних 
активів.

Так, актив вважають ідентифікованим нематеріальним активом, 
коли він виникає від контрактних чи інших юридичних прав або є 
віддільним, тобто таким, що підлягає відокремленню від підпри-
ємства і його можна продати, передати, орендувати чи обміняти 
окремо або разом з іншим активом чи зобов’язанням, передбаченим 
контрактом.

МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» містить перелік нематеріальних 
активів, визнання яких передбачається окремо від гудвілу. Прикла-
ди таких нематеріальних активів подано в табл. 2.6.

МСФЗ 3 також потребує визнання непередбачених зобов’язань.
Непередбачені зобов’язання придбаного підприємства будуть 

більш очевидними, якщо їх буде визнано в консолідованому балансі 
за справедливою вартістю.

Таблиця 2.6.  Приклади нематеріальних активів, придбаних під час 
об’єднання бізнесу, що визнаються окремо (ілюстративні 
приклади МСФЗ 3)

№ з/п Найменування / зміст

І. Нематеріальні активи, пов’язані з маркетингом

1 Торгові марки, знаки (trademarks) (Слова, найменування, символи чи інші 
емблеми, що використовуються в торгівлі для позначення виробника продукту 
і для його відокремлення від продукції інших виробників)
Знаки обслуговування (service marks) (Визначення і виділення виробника послуг)
Загальні торгові марки (collection marks) (Визначення товарів чи послуг учасників 
групи)
Сертифікаційні знаки (certification marks) (Свідоцтво географічного походження 
чи інших характеристик товару чи послуги)

2 Назви доменів в Інтернеті (Internet domain names) (Унікальна літерно-цифрова на-
зва, що використовується для визначення конкретної цифрової Інтернет-адреси)

3 Фірмовий стиль (trade dress) (Унікальний колір, розробка фасону чи упакування)

4 Місце на перших шпальтах газети (newspaper mastheads)

5 Угоди про заборону конкуренції (non-compete agreements)
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№ з/п Найменування / зміст

ІІ. Нематеріальні активи, пов’язані з клієнтами

1 Реєстри клієнтів (customer lists) (Інформація про клієнтів: назва і контакти. Може 
бути у вигляді бази даних, що охоплює іншу інформацію про клієнтів, наприклад, 
історію замовлень клієнтів і демографічну інформацію. Інформація не виникає від 
контрактних чи інших юридичних прав, але, вона цінна і вільно може здаватися 
в оренду чи обмін)

2 Портфель замовлень чи виробництва (order or production backlog)
(Походить від контрактів, таких як на постачання і продаж)

3 Контракти з клієнтом і обумовлені клієнтські взаємини (Customer contracts and 
the customer relationships) (Якщо підприємство встановлює взаємини зі своїми 
клієнтами через контракти, такі клієнтські взаємини виникають від договірних прав)

4 Неконтрактні (позадоговірні) взаємини з клієнтом (Non-contractual customer 
relationships)

ІІІ. Нематеріальні активи, засновані на контракті

1 Угоди про ліцензування, роялті та угоди про відмову від боргу

2 Контракти на рекламу, будівництво, управління, обслуговування чи постачання 
(Advertising, construction, management, service or supply contracts)

3 Угода про оренду (Lease agreements)

4 Дозволи на будівництво (Construction permits)

5 Угода про привілеї (Franchise agreements)

6 Права на радіо-телемовлення й операційну діяльність 
(Operating and broadcasting rights)

7 Права на використання, які дозволяють проводити буріння, використовувати воду, 
повітря, копалини, здійснювати лісозаготівлі і повноваження на розпорядження 
трасою (Use rights, such as trilling, water, air, mineral, timber-cutting and route 
authorities)

8 Контракти на обслуговування іпотеки (Servicing contracts such as mortgage 
servicing contracts)

IV. Нематеріальні активи, засновані на технології

1 Запатентовані технології (Patented technology)

2 Комп’ютерне програмне забезпечення (Computer software)

3 Непатентована технологія (Unpatented technology)

4 Бази даних (Databases) (Збирання інформації, часто в електронній формі 
(комп’ютерні диски чи файли). База даних, що включає оригінальні авторські 
роботи, може бути захищена копірайтом)

5 Торгові таємниці (Trade secrets) (Секретні формули, рецепти, моделі і прототипи)

Закінчення Табл. 2.6
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Щоб визначити справедливу вартість непередбаченого зобов’я-
зання, покупець використовує суми, які будуть понесені третьою 
стороною в разі прийняття таких непередбачених зобов’язань. Така 
сума відображатиме всі надходження ймовірних грошових потоків. 
Якщо справедливу вартість непередбаченого зобов’язання не можна 
достовірно виміряти, то покупець розкриває інформацію про таке 
зобов’язання відповідно до вимог МСБО 37 «Забезпечення, неперед-
бачені зобов’язання і непередбачені активи».

Визнання непередбачених зобов’язань збільшуватиме вартість, 
віднесену до гудвілу, і, отже, збільшуватиме ризик знецінювання. 
Наявність непередбачених зобов’язань завжди непрямо впливає 
на зниження ціни, тим самим відображаючи ризик, який такі 
зобов’язання уособлюють.

Після первинного визнання за справедливою вартістю неперед-
бачені зобов’язання не переоцінюються до справедливої вартості на 
кожний звітний період, а є об’єктом, на який поширюються вимоги 
МСБО 37 «Забезпечення, непередбачені зобов’язання і непередбаче-
ні активи» і МСБО 18 «Дохід».

Визнання ідентифікованих нематеріальних активів окремо від 
гудвілу і непередбачених зобов’язань призведе до зміни змісту форм 
фінансової звітності: консолідованого балансу і консолідованого зві-
ту про прибутки і збитки.

Приклад 2.2. Припустимо, підприємство «Муза» придбало під-
приємство «Орфей» за 6000 тис. гр. од. Гудвіл, що виник внаслідок 
придбання, амортизується протягом 20 років. Термін корисної дії 
торгової марки становить 20 років, клієнтських взаємин – 5 років. 
Вплив цієї операції на показники консолідованої фінансової звіт-
ності при заданих показниках подано в табл. 2.7. 

Тією мірою, якою ідентифіковані активи, зобов’язання та непе-
редбачені зобов’язання об’єкту придбання відповідають критеріям 
щодо окремого визнання на дату придбання, існує кінцевий вплив 
на суму, яка визнається як гудвіл. Це відбувається тому, що гудвіл 
оцінюється як залишкова вартість об’єднання бізнесу після визнання 
ідентифікованих активів, зобов’язань та непередбачених зобов’язань 
об’єкта придбання.

Гудвіл, придбаний в результаті об’єднання бізнесу, відображає 
платіж, здійснений покупцем в очікуванні майбутніх економічних 
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вигод від активів, які не можна визначити індивідуально чи визнати 
окремо.

Таблиця 2.7.  Вплив на показники консолідованої фінансової звітності 
визнаних нематеріальних активів і непередбачених 
зобов’язань (тис. гр. од.)

Міжнародний стандарт бухгалтерського 

обліку 22 «Об’єднання компаній»

Міжнародний стандарт фінансової 

звітності 3 «Об’єднання бізнесу»

Вплив на консолідований баланс об’єднаного підприємства «Муза»

Сплачена ціна 6000 Сплачена ціна 6000

Матеріальні активи за справедли-
вою вартістю

2500 Матеріальні активи за справедли-
вою вартістю

2500

Забезпечення на реструктуризацію (500) Нематеріальні активи за справедли-
вою вартістю:

торговий знак ▫ 500

клієнтські взаємини ▫ 2500

Непередбачені зобов’язання (750)

Гудвіл 4000 Гудвіл 1250

Розподіл вартості придбання 6000 Розподіл вартості придбання 6000

Вплив на консолідований звіт про прибутки і збитки об’єднаного підприємства «Муза»

Прибуток до нарахування відсотків, 
податків, амортизації

700 Прибуток до нарахування відсотків, 
податків, амортизації

700

Амортизація гудвілу (200) Амортизація гудвілу 0

Амортизація нематеріальних активів (530)

Знецінювання гудвілу (?)

Прибуток до податків і відсотків 500 Прибуток до податків і відсотків 170

Відсотки (300) Відсотки (300)

Прибуток до податків 200 Прибуток до податків (130)

Гудвіл (goodwill) – це майбутні економічні вигоди, що виникають 
від активів, які не піддаються окремій ідентифікації й визнаються 
окремо.

Для визначення величини гудвіла зіставляють такі показники:
вартість об’єднання бізнесу; ▪
частку покупця в чистій справедливій вартості іденти фі- ▪
кованих активів, зобов’язань і непередбачених зобов’язань 
(рис.2.6).
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Покупець на дату придбання має:
визнати гудвіл, придбаний від об’єднання бізнесу як актив;  ▪
первісно оцінити цей гудвіл за його собівартістю, враховуючи  ▪
перевищення вартості об’єднання бізнесу над часткою покуп-
ця в чистій справедливій вартості ідентифікованих активів, 
зобов’язань і непередбачених зобов’язань (п. 51 МСФЗ 3).

Після первинного визнання, покупець оцінює гудвіл, придбаний 
в результаті об’єднання, за собівартістю, зменшеною на всю суму на-
копичених збитків від зменшення корисності (п. 54 МСФЗ 3).

Сума

Показник

Вартість об’єднання

Вартість об’єднання

Частка покупця в чистій справедливій 
вартості ідентифікованих активів, 

зобов’язань і непередбачених зобов’язань

Гудвіл

Гудвіл
негативний

Рис. 2. 6. Визначення гудвілу (негативного гудвілу)

Відповідно до п. 55 МСФО 3 «Об’єднання бізнесу», гудвіл, 
придбаний у результаті об’єднання бізнесу, не амортизується. За-
мість амортизації покупець здійснює його тестування на предмет 
зменшення корисності щорічно або частіше, якщо події обставини 
указують, що його корисність може зменшуватися згідно з МСБО 36 
«Зменшення корисності активів».

Згідно з МСБО 22, гудвіл амортизувався на систематичній 
основі протягом терміну його корисного використання. Період 
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амортиза ції мав відображати найкращу оцінку періоду, впродовж 
якого очікується надходження майбутніх економічних вигід на під-
приємство. Існувало спрощене припущення, що термін корисного 
використання гудвілу не перевищує двадцяти років від первісного 
визнання.

За наявності негативного гудвілу, коли частка покупця в чистій 
справедливій вартості ідентифікованих активів, зобов’язань і не-
передбачених зобов’язань перевищує вартість об’єднання бізнесу, 
покупець повинен:

переглядати визначення й оцінку придбаних активів,  ▪
зобов’я зань і непередбачених зобов’язань і оцінку вартості 
об’єднання; 
невідкладно визнати в звіті про прибутки і збитки будь-яке  ▪
перевищення, що залишилося після такого перегляду.

Для порівняння, згідно з МСБО 22 «Об’єднання компаній», будь-
яке перевищення на дату обмінної операції частки покупця в спра-
ведливій вартості придбаних ідентифікованих активів і зобов’язань 
над вартістю придбання слід було визнавати як негативний гудвіл.

МСБО 22 передбачав два підходи до обліку негативного гудві-
лу. Перший підхід був пов’язаний з очікуванням майбутніх збит-
ків і витрат. Тією мірою, якою негативний гудвіл був пов’язаний 
з очікуванням майбутніх збитків і витрат, що визначалися в плані 
придбання покупця і могли бути достовірно оцінені, однак не від-
ображали зобов’язання, які мають бути ідентифіковані на дату 
придбання, цю частину негативного гудвілу слід було визнавати як 
прибуток у звіті про прибутки і збитки, коли визнавалися майбутні 
збитки й витрати.

Другий підхід був не пов’язаний з майбутніми збитками і ви-
тратами. Тією мірою, якою негативний гудвіл не пов’язаний з очі-
куваними майбутніми ідентифікованими збитками і витратами, 
які можна було достовірно оцінити на дату придбання, негативний 
гудвіл слід було визнавати як прибуток у звіті про прибуток і збит-
ки так:

суму негативного гудвілу, що не перевищувала справедливої  ▪
вартості придбаних немонетарних ідентифікованих активів, 
потрібно було визнавати як прибуток на систематичній 
основі протягом середньозваженого строку, що залишився, 
корисного використання куплених ідентифікованих активів, 
які підлягали амортизації;
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суму негативного гудвілу, що перевищувала справедливу  ▪
вартість ідентифікованих немонетарних активів, треба було 
визнавати як прибуток невідкладно.

Звіт про прибутки та збитки покупця має містити прибутки та 
збитки придбаного підприємства після дати придбання шляхом 
включення доходу і витрат придбаного підприємства, які базують-
ся на вартості об’єднання підприємства. Зокрема, амортизаційні 
відрахування щодо активів придбаного підприємства після дати 
придбання мають бути відображені у звіті про прибутки та збитки 
покупця, виходячи із справедливої вартості активів, що амортизу-
ються, на дату придбання.

Якщо покупець придбав не всі акції підприємства, то частина ка-
піталу належить іншим акціонерам, які становлять частку меншості.

Частка меншості (Minority Interest) – частина прибутку (збитку) 
і чистих активів дочірнього підприємства, які відносяться до часток у 
капіталі, що не належать прямо або непрямо – через дочірні підпри-
ємства материнському підприємству. У цьому випадку ідентифіковані 
активи та зобов’язання придбаного підприємства розподіляються на:

частку підприємства, що отримало контроль; ▪
частку меншості. ▪

Відповідно частка меншості визначається як відсоток чистої 
справедливої вартості ідентифікованих активів, зобов’язань і непе-
редбачених зобов’язань на дату придбання.

Застосування методу придбання розпочинається з дати прид-
бання.

Якщо придбане підприємство стає дочірнім підприємством по-
купця, в обліку останнього відображається придбання фінансових 
інвестицій у дочірнє підприємство. Якщо ж придбане підприємство 
ліквідується, то покупець повинен з дати придбання визнати в ба-
лансі ідентифіковані активи та зобов’язання придбаного підприєм-
ства та будь-який гудвіл (або негативний гудвіл у звіті про прибуток 
та збиток), що виник внаслідок об’єднання підприємств.

Поетапне придбання. Об’єднання бізнесу може здійснюва-
тися за допомогою однієї обмінної операції чи кількох обмінних 
операцій, коли, наприклад, має місце подальше придбання акції 
на фондовій біржі. У такому разі йдеться про поетапне об’єднання 
бізнесу.

При поетапному придбанні кожна суттєва обмінна операція 
має бути відображена покупцем окремо, на основі інформації про 
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собівартість чи справедливу вартість інвестиції на дату кожної об-
мінної операції для визначення суми гудвілу, пов’язаного з цією 
операцією. Гудвіл у разі поетапного придбання є результатом по-
крокового порівняння собівартості окремих інвестицій з часткою 
покупця в справедливій вартості придбаних ідентифікованих акти-
вів, зобов’язань і непередбачених зобов’язань на кожному кроці.

У разі послідовного придбання акцій справедлива вартість 
ідентифікованих активів, зобов’язань і непередбачених зобов’язань 
підприємства, що придбається, може бути різною на дату кожної 
операції обміну. Це пояснюється тим, що:

ідентифіковані активи, зобов’язання і непередбачені • 
зобов’язання об’єкта придбання – підприємства, що купу-
ють, є знову заявленими за їх справедливою вартістю на 
дату кожної обмінної операції з метою визначення гудвілу, 
пов’язаного з кожною операцією;
ідентифікувати активи, зобов’язання і непередбачені • 
зобов’язання повинні надалі бути визнані покупцем за їх 
справедливою вартістю, визначеною на дату придбання.

Будь-які коригування цієї справедливої вартості, що стосуються 
попередньої частки володіння покупця, вважають переоцінкою. 
Однак, оскільки ця переоцінка здійснюється покупцем у разі пер-
винного визнання придбаних активів, зобов’язань і непередбачених 
зобов’язань, не матиме значення, яку облікову політику вибрав 
покупець для відображення цих статей після первинного визнання 
(наприклад, відповідно до МСБО 16 «Основні засоби»).

Облік придбання при поетапному об’єднанні бізнесу передба-
чає послідовне виконання таких етапів (Додаток 3):

Відображення первинних інвестицій в об’єкт інвестування.1. 
Визначення вартості об’єднання.2. 
Визначення гудвілу (негативного гудвілу).3. 
Визнання частки меншості.4. 
Складання консолідованих фінансових звітів.5. 

До отримання контролю (об’єднання бізнесу) операція може 
бути визначена як інвестиція в асоційоване підприємство і врахову-
ватися відповідно до МСБО 28 «Інвестиції в асоційовані компанії» з 
використанням методу участі в капіталі.

Зворотне придбання. Компенсація при об’єднанні бізнесу 
може надаватися в обмін на контроль у вигляді випущених інстру-
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ментів капіталу (акцій), переданих грошових коштів та їхніх еквіва-
лентів чи інших активів, або поєднання того й іншого.

Коли одне підприємство (номінальний покупець) випускає 
акції для придбання акцій іншого підприємства (номінальне 
підприємство, що придбається), контроль за об’єднаним під-
приємством переходить до власників підприємства, акції якого 
було придбано. У такому разі підприємство, що випустило акції, 
формально можна вважати материнським. Проте, власне кажу-
чи, покупцем є те підприємство, акціонери якого контролюють 
об’єднане підприємство.

Такий спосіб об’єднання при якому підприємство, що випусти-
ло акції, вважається придбаним іншим підприємством, яке вважа-
ється покупцем і застосовує метод придбання для обліку активів і 
зобов’язань підприємства, яке випустило акції, називають зворотним 
придбанням (Reverse Acquisition).

Правовий і обліковий підходи до операції об’єднання за зво-
ротним придбанням будуть різними: номінальне підприємство, 
що придбається, стає покупцем з метою складання консолідованої 
фінансової звітності.

Відображення зворотного придбання в обліку пов’язане зі 
значними труднощами при визначенні та розподілі вартості 
об’єднання, визначення частки меншості й прибутку на акцію, 
складання консолідованих фінансових звітів на дату зворотного 
придбання й у подальші періоди, порівнянні консолідованої 
фінансової звітності, що охоплює періоди, які передують зворот-
ному придбанню.

Облік зворотного придбання передбачає визначення та розподіл 
вартості об’єднання бізнесу на дату придбання і не застосовується 
щодо операцій після об’єднання.

Особливості застосування методу придбання при зворотному 
об’єднанні показано в Додатку 3.

У переліку національних положень (стандартів) бухгалтерського 
обліку П(с)БО 19 «Об’єднання підприємств», затверджене Наказом 
Міністерства фінансів України 07.07.1999 № 163, визначає порядок 
відображення в обліку і звітності об’єднання підприємств (придбан-
ня інших підприємств та злиття підприємств). 

Об’єднання підприємств передбачає з’єднання окремих підпри-
ємств у результаті приєднання одного підприємства до іншого або 
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внаслідок одержання контролю одним підприємством над чистими 
активами та діяльністю іншого підприємства. 

Згідно з П(с)БО 19, придбання – це об’єднання підприємств, 
в результаті якого покупець набуває контроль над чистими актива-
ми та діяльністю інших підприємств в обмін на передачу активів, 
прийняття на себе зобов’язань або випуск акцій (п. 4 П(с)БО 19).

Основні облікові підходи придбання викладені в п. 5–13 П(с)БО 
19 «Об’єднання підприємств». Так, якщо підприємство внаслідок 
придбання його чистих активів іншим підприємством (покупцем) 
ліквідується, то покупець, починаючи з дати придбання, відображає 
в балансі активи та зобов’язання придбаного підприємства та будь-
який гудвіл, що виникає в результаті придбання. 

У разі придбання контрольного пакета акцій (капіталу) іншого 
підприємства покупець, починаючи з дати придбання, повинен 
відображати придбані акції (частку в капіталі) в складі фінансових 
інвестицій. Придбання відображається в обліку за вартістю, яка 
є сумою сплачених грошових коштів або їх еквівалентів. Якщо 
придбання здійснюється шляхом передачі інших активів або при-
йняття на себе зобов’язання, то вартість дорівнює справедливій 
вартості (на дату придбання) активів або зобов’язань, наданих 
покупцем в обмін на контроль за чистими активами іншого під-
приємства, збільшеної на суму витрат, які безпосередньо пов’язані 
з придбанням.

Придбані покупцем ідентифіковані активи та зобов’язання ви-
знаються окремо на дату придбання та відображаються за їх спра-
ведливою вартістю в порядку, наведеному в додатку до Положення 
(стандарту) 19.

У випадку перевищення вартості придбання над часткою по-
купця у справедливій вартості придбаних ідентифікованих активів і 
зобов’язань на дату придбання визнається гудвіл. Гудвіл відобража-
ється в балансі за залишковою вартістю. Первісна (балансова) вар-
тість гудвілу зменшується щомісячним рівномірним нарахуванням 
амортизації протягом строку корисного його використання, але не 
більше ніж 20 років.

Строк корисного використання гудвілу визначається з урахуван-
ням:

а) прогнозованого строку діяльності підприємства;
б) нормативно-правових актів або контрактів, що впливають на 

строк корисного використання;
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в) зміни попиту на продукцію (роботи, послуги) підприємства 
тощо.

Якщо гудвіл на кінець року не відповідає ознакам активу, то він 
списується з включенням залишкової вартості до витрат.

У випадку перевищення вартості частки покупця у справедли-
вій вартості придбаних ідентифікованих активів і зобов’язань над 
вартістю придбання на дату придбання визнається негативний 
гудвіл. Порядок обліку негативного гудвілу залежить від того, чи 
прогнозуються в майбутньому збитки від діяльності придбаного 
підприємства.

Якщо діяльність придбаного підприємства прогнозується із об-
числюваними збитками в майбутньому, то вартість негативного гудві-
лу визнається рівномірно протягом періоду утворення таких збитків.

Якщо діяльність придбаного підприємства прогнозується 
в  май бутньому без збитків, то вартість негативного гудвілу визна-
ється доходом:

а) у сумі, що не перевищує справедливої вартості немонетар-
них активів, – рівномірно протягом строку корисного використання 
(амортизації) придбаних необоротних активів, що залишився;

б) у сумі, що перевищує справедливої вартості немонетарних 
активів, – у періоді придбання.

Негативний гудвіл відображається за залишковою вартістю 
в балансі від’ємною величиною.

Відповідно до Закону України «Про бухгалтерський облік та фі-
нансову звітність в Україні», національне положення (стандарт) бух-
галтерського обліку не суперечить міжнародним стандартам. П(с)БО 
19 було розроблено відповідно до положень МСБО 22 «Об’єднання 
підприємств», яке було чинним на той час (1 липня 1999 року), та 
не враховує останні зміни, які були внесені до МСФЗ. Тому, зросла 
кількість об’єктів, облік яких за П(с)БО 19 відмінний від положень 
МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу». Зокрема, йдеться про: методи обліку 
об’єднання; оцінку визнання придбаних активів і зобов’язань; об-
лік гудвілу; облік негативного гудвілу; частку меншості; розкриття 
інформації в примітках до консолідованої звітності.

Основні відмінності між національним П(с)БО 19 та МСФЗ 3 по-
дані на рис. 2.7.

Таким чином, метод обліку придбання при об’єднанні підпри-
ємств є зараз визначальним для відображення в обліку об’єднання. 
Оскільки існують суттєві розбіжності між МСФЗ та національними 
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положеннями (стандартами) бухгалтерського обліку в сфері обліку 
об’єднання бізнесу, слід привести у відповідність національну за-
конодавчу базу до МСФЗ.

2.3. Облік частки меншості

Частка меншості може виникати в групі, до складу якої входить 
материнське та дочірнє підприємства, і капітал дочірнього підпри-
ємства належить материнському неповністю. 

У МСФЗ і П(с)БО наведено визначення частки меншості й по-
рядок обліку частки меншості в активах і зобов’язаннях (чистих ак-
тивах), прибутках і збитках дочірнього підприємства групи. Частка 
меншості, яку слід розкривати в консолідованому балансі, визначена 
як «частина чистих активів дочірнього підприємства, яка відносить-
ся до часток участі в капіталі, що не належать прямо або непрямо, 
через дочірні підприємства, материнському підприємству» [118, А]. 
Подібно до МСФЗ, у П(с)БО 19 «Об’єднання підприємств» частка 
меншості визначена як частина чистих активів дочірнього підпри-
ємства, яка не належить материнському підприємству (прямо або 
через інші дочірні підприємства).

За сутністю представлення частки меншості, ймовірно, її визначен-
ня буде більш точним як неконтрольована частка дочірнього підпри-
ємства. В деяких випадках материнське підприємство може не мати 
більшості акцій (часток) дочірнього підприємства або безперечно 
(у випадку укладання контракту про контроль) може не володіти будь-
якою часткою взагалі. Термін «частка меншості», який використовуєть-
ся для опису частки учасників, інших ніж материнське підприємство, 
є, в деяких випадках, правильним визначенням, коли «меншість» може 
володіти більшістю прав або всіма частками дочірнього підприємства. 

Величину частки меншості в чистих активах визначають, як 
добуток відсотка голосів, що не належать материнському підпри-
ємству на власний капітал дочірніх підприємств. 

При визначенні частки меншості на дату придбання дочірнього 
підприємства у МСБО 22 «Об’єднання компаній» було передбачено 
два підходи до оцінювання частки меншості в чистих активах при-
дбаного підприємства: базовий та альтернативний (рис. 2.8).

За базовим підходом частка меншості визначалась як частка 
балансової вартості чистих ідентифікованих активів дочірнього під-
приємства. За альтернативним підходом частка меншості складала 
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частку справедливої вартості чистих ідентифікованих активів при-
дбаного підприємства.

Вартість придбаних чистих ідентифіко-

ваних активів

Частка підприємства, що придбало 

контроль

Частка справедливої вартості придбаних 

чистих ідентифікованих активів на дату 

придбання

Частка балансової вартості чистих 

ідентифікованих активів дочірнього 

підприємства 

Частка справедливої вартості чистих 

ідентифікованих активів

Частка справедливої вартості придбаних 

чистих ідентифікованих активів на дату 

придбання

Частка меншості

Базовий підхід

Альтернативний підхід

Рис. 2. 8.  Підходи до оцінювання частки меншості за МСБО 22 
«Об’єднання компаній»

Відповідно до МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу», що замінив МСБО 
22, для об’єднань підприємств, які мали місце 31 березня 2004 р. і 
пізніше, будь-яку частку меншості в підприємстві, що придбається, 
розраховують на підставі відсотка меншості й справедливої вартості 
чистих ідентифікованих активів (альтернативний підхід).

Суму частки меншості, згідно з п. 12 П(с)БО 20 «Консолідована 
фінансова звітність», визначають відповідно до базового підходу. 

У Сьомій Директиві ЄС від 13 червня 1983 року про консолідо-
вані звіти (83/349/ЄЕС) порядок розрахунку частки меншості не ви-
значено.

За МСФЗ, капітал дочірнього підприємства включає капітал, 
який відображений у дійсних записах дочірнього підприємства, 
крім того, будь-які резерви оцінки об’єднання бізнесу на дату 
придбання, якщо ідентифіковані активи і зобов’язання дочірнього 
підприємства записано за сумою, що відрізняється від їхньої спра-
ведливої вартості. 
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Існування частки меншості не впливатиме на записи оцінки для 
вартісної різниці між обліковою і справедливою вартістю на дату 
придбання. Всі ідентифіковані активи, зобов’язання і непередбачені 
зобов’язання дочірнього підприємства переоцінюються до спра-
ведливої вартості. Факт, що материнське підприємство придбало 
лише частину капіталу дочірнього підприємства, не стосується ви-
моги показувати всі активи і зобов’язання дочірнього підприємства 
за справедливою вартістю на дату придбання. 

Частка меншості надає право на частину капіталу дочірнього 
підприємства на дату балансу, який включає капітал на дату при-
дбання плюс будь-які зміни в цьому капіталі між датою придбання 
і звітною датою. Розрахунок частки меншості в капіталі на визна-
чений час можна здійснити в три кроки:

1)  визначення частки меншості в капіталі дочірнього підпри-
ємства на дату придбання;

2)  визначення частки меншості в зміні капіталу дочірнього під-
приємства між датою придбання і початком звітного періо-
ду, для якого готується консолідована фінансова звітність;

3)  визначення частки меншості в змінах капіталу дочірнього 
підприємства за поточний період.

Розрахунок частки меншості може бути представлений у ви-
гляді діаграми (рис. 2.9). Слід зазначити, що інформація, пов’язана 
з часткою меншості в кроках 1 та 2, в розрахунку частки меншості 
в капіталі на кінець поточного періоду повинна бути взята з поперед-
ніх робочих таблиць для консолідації фінансових звітів.

Крок 1

Відображення частки 
капіталу на дату придбання 

Час Дата придбання Початок 

звітного 

періоду

Кінець 

звітного 

періоду 

Крок 2

Частка в зміні капіталу від 
дати придбання до початку 

звітного періоду 

Крок 3

Частка в капіталі за 
звітний період

Рис. 2.9.  Розрахунок частки меншості у капіталі дочірнього підпри-
ємства
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Виключно для обліку частки меншості при складанні робочої 
таблиці необхідно відкрити тимчасовий рахунок «Частка меншос-
ті», який може мати такі субрахунки:

1) «Частка меншості в прибутках (збитках)»;
2) «Частка меншості в чистих активах».
Розглянемо розрахунок частки меншості на прикладі.

Приклад 2.3. Є така інформація підприємства «Д» за п’ятирічний 
період:

Нерозподілений прибуток на 1 січня 2001 р.  15 000
Нерозподілений прибуток на 31 грудня 2004 р.  75 000
Прибуток за 2005 р. 22 500
Нерозподілений прибуток на 31 грудня 2005 р.  97 500
Припустимо, що підприємство «М» придбало 80% капіталу 

підприємства «Д» 1 січня 2001 р. Консолідована фінансова звітність 
була підготовлена на 31 грудня 2005 року.

Частка меншості 20% у капіталі підприємства «Д» надає право 
на частину нерозподіленого прибутку 97 500 гр. од. і еквівалентна 
сумі 19 500 гр. од. на підставі розрахунку в три кроки, гр. од.: 

1.  Частка в залишку нерозподіленого прибутку 
на 1 січня 2001 р. 3000

2.  Частка в зміні нерозподіленого прибутку від дати 
придбання до початку звітного періоду 12 000

3.  Частка в збільшенні нерозподіленого прибутку за звітний 
період 4500

Разом частка меншості в нерозподіленому прибутку  19 500

Збільшення нерозподіленого прибутку розбито на три кроки, 
оскільки облік ґрунтується на часових періодах. Частці меншості 
належить право на частину прибутків минулого періоду і, крім того, 
частина прибутку звітного періоду.
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При розрахунку частки меншості в нерозподіленому прибутку 
на 31 грудня 2006 р. (один рік після приведеного розрахунку), під-
сумок кроків 1 та 2 для 2006 р. становитиме 19 500 гр. од. Лише до-
датковий розрахунок слід здійснити для визначення частки в змінах 
капіталу за 2006 рік.

Колонка «Частка меншості» в робочій таблиці містить суми, 
що відносяться до трьох кроків. Облікові записи, необхідні для ви-
значення сум, які заносяться в колонку «Частка меншості» робочої 
таблиці, ґрунтуються на розглянутому підході в три кроки. 

Розрахунок та відображення в обліку частки меншості за МСФЗ 
відрізняється від П(с)БО. Так, частка меншості в чистих активах, на 
підставі альтернативного підходу, на дату придбання за МСФЗ відо-
бражається такими записами:

Дебет «Статутний капітал»
Кредит «Частка меншості»
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»
Кредит «Частка меншості»
Дебет «Нерозподілені прибутки»
Кредит «Частка меншості»

Частка меншості в чистих активах на дату придбання за П(с)БО, 
на основі базового підходу, відображається так:

Дебет «Статутний капітал»
Кредит «Частка меншості»
Дебет «Нерозподілені прибутки»
Кредит «Частка меншості»

Резерв оцінки об’єднання за П(с)БО не нараховується, оскільки 
розрахунок частки меншості ґрунтується на балансовій вартості 
чистих активів. 

Відображення частки меншості при складанні робочої таблиці 
при визначенні кроків 2 та 3 за П(с)БО та МСФЗ ідентичні, оскільки 
враховуються зміни в капіталі дочірнього підприємства.

Облікові записи:
1.  Частка меншості в змінах капіталу між датою придбання і по-

чатком звітного періоду:
Дебет «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок)
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Кредит «Частка меншості»
2.  Частка меншості в змінах капіталу за поточний період:
а)  Дебет «Частка меншості в прибутку(збитку)»
Кредит «Частка меншості»

б)  Дебет «Частка меншості»
Кредит «Розрахунки за нарахованими дивідендами»

Якщо дочірнє підприємство має позицію чистих зобов’язань 
(а не чистих активів), то група повинна створити забезпечення в роз-
мірі будь-якого зобов’язання (торгового або юридичного, правового 
або умовного) для забезпечення фінансування, яке може не покри-
вати чисті зобов’язання, що відносяться до частки меншості. Воно 
може мати місце, наприклад, коли материнське підприємство га-
рантує додаткове фінансування дочірньому підприємству. В цьому 
випадку гарантування фінансування повинно бути забезпеченим. 
Материнське підприємство може також мати внутрішньогрупову 
дебіторську заборгованість дочірнього підприємства, яка не утри-
мується і яку не слід виключати при консолідації (як частину кори-
гувань при консолідації), коли вона не покривається материнським 
підприємством, але повинна бути забезпечена у фінансових звітах 
групи до розміру, який вона не відшкодовує. 

Під час визначення частки меншості окремі внутрішньогрупові 
операції потребують коригування частки меншості. Поясненням 
для розгляду коригувань на внутрішньогрупові операції при роз-
рахунку частки меншості в капіталі є те, що, відповідно до концеп-
ції консолідації економічної одиниці (entity concept of consolidation), 
аутсайдери, які складають частку меншості, класифікуються як 
співучасники капіталу групи. Отже, розрахунок частки меншості 
ґрунтується на частці консолідованого капіталу, а не капіталу, вра-
хованого дочірнім підприємством. Консолідований капітал визна-
чається як сума капіталу материнського підприємства і дочірніх 
підприємств після здійснення коригування на вплив внутрішньо-
групових операцій. Частка меншості в консолідованому капіталі 
повинна, таким чином, базуватися на капіталі дочірнього підпри-
ємства після коригування на вплив внутрішньогрупових операцій, 
які змінюють капітал дочірнього підприємства. 

Операції, які потребують складання коригувальних записів під 
час розрахунку частки меншості в капіталі, мають відповідати таким 
характеристикам:
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операція повинна приводити до відображення прибутку  ▪
або збитку дочірнього підприємства;
після операції інший учасник операції (наприклад, ма- ▪
теринське підприємство для групи, до складу якої вхо-
дять материнське і дочірнє підприємства) повинен мати 
в наявності актив, такий як запаси, до вартості якого вклю-
чено нереалізований прибуток;
первісне коригування при консолідації для операції повин- ▪
но торкатися і балансу, і звіту про фінансові результати, а не 
таких як платежі відсотка по борговому зобов’язанню, які 
впливають лише на звіт про фінансові результати.

При виокремленні операцій, для яких необхідні коригувальні за-
писи частки меншості, важливо визначити, які операції включають 
нереалізований прибуток. Критерієм визначення цього є залучення 
зовнішнього учасника по відношенню до групи на основі концепції, 
що консолідована фінансова звітність відображає зв’язки групи в 
межах їхньої поведінки зі сторонами, зовнішніми по відношенню 
до групи.

Таким чином, консолідовані прибутки є реалізованими прибут-
ками, оскільки вони виникають від стосунків з партнерами, зовніш-
німи по відношенню до групи. Прибутки, зароблені в операціях 
у межах групи, є нереалізованими, оскільки не пов’язані із зовнішні-
ми партнерами. Коли прибутки (збитки) за внутрішньогруповими 
операціями стають реалізованими, частка меншості в капіталі біль-
ше не потребує коригувань на вплив внутрішньогрупових операцій, 
оскільки прибутки (збитки), відображені дочірнім підприємством 
є повністю реалізованими прибутками.

На наш погляд, внутрішньогрупові операції з такими акти-
вами, як запаси, необоротні активи, які підлягають амортизації, 
призво дять до коригування частки меншості. А внутрішньогрупове 
надання послуг та сплата відсотка на коригування частки меншості 
не впливають.

Розглянемо вплив внутрішньогрупових операцій на визначення 
частки меншості.

Запаси. Реалізація запасів для групи відбувається тоді, коли 
підприємство, що придбавається, реалізує запаси підприємству, що 
знаходиться за межами групи. Коригування при консолідації для 
запасів здійснюється для прибутків (збитків), які включені у вартість 
запасів, що залишаються на кінець звітного періоду. Якщо запаси 
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реалізовані в звітному періоді дочірнім підприємством материн-
ському з прибутком, подаючи частку меншості, слід збільшити част-
ку меншості в консолідованому капіталі, оскільки група не визнає 
прибуток до реалізації запасів за межі групи. Звідси, кожний раз, 
коли коригування здійснюється для прибутку, що залишається в за-
пасах на кінець періоду, коригування частки меншості необхідні для 
зменшення частки меншості в прибутку звітного періоду і загальної 
частки меншості. Відповідно до коригувань при консолідації для не-
реалізованого прибутку в запасах, коригувальний запис частки мен-
шості здійснюється в колонці «Частка меншості» робочої таблиці.

Основний коригувальний запис буде такий:
Дебет «Частка меншості»
Кредит «Частка меншості в прибутку(збитку)»

Якщо мають місце запаси на початок звітного періоду, частка мен-
шості за попередній період повинна бути зменшена, оскільки дочірнє 
підприємство за попередній рік відображало прибуток, що включає 
нереалізований прибуток. Оскільки група реалізує прибуток у звіт-
ному періоді, коли запаси реалізовані зовнішнім партнерам, частка 
меншості в прибутку звітного періоду повинна бути збільшена.

Відповідно до коригувань для прибутку, що залишається в за-
пасах на початок звітного періоду, коригувальний запис для частки 
меншості буде такий:

Дебет «Частка меншості в прибутку (збитку)»
Кредит «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок)

Необоротні активи, які підлягають амортизації. По відно-
шенню до необоротних активів прибуток є реалізованим, тому що 
актив використовується в межах групи. Реалізація прибутку має 
місце, оскільки майбутні вигоди, втілені в активи, спожиті групою 
пропорційно до амортизації активу. Якщо дочірнє підприємство 
реалізує необоротний актив материнському підприємству в звітно-
му періоді, коригування здійснюється для прибутку від реалізації, 
оскільки прибуток нереалізований для групи. Частку меншості 
в прибутку за звітний період слід зменшити. Відповідно до кори-
гувань для прибутку від продажу, коригування частки меншості 
слід здійснювати в колонці «Частка меншості» робочої таблиці для 
консолідації. 

Основний коригувальний запис буде такий:
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Дебет «Частка меншості»
Кредит «Частка меншості в прибутку (збитку)»

Оскільки актив амортизується, частково прибуток стає реалі-
зованим, збільшуючи частку меншості в прибутку. Відповідно до 
коригувальних записів для амортизації, слід здійснити запис для 
частки меншості в колонці «Частка меншості» робочої таблиці.

Основний коригувальний запис для частки меншості, який відо-
бражає збільшення частки прибутку, є такий:

Дебет «Частка меншості в прибутку (збитку)»
Кредит «Частка меншості»

Внутрішньогрупове надання послуг і сплата відсотка. Для 
операцій, які включають надання послуг і сплату відсотка, прибуток 
групи не підпадає під їх вплив, оскільки основні коригування при 
консолідації зменшують як витрати, так і доходи. Проте з погляду 
на частку меншості, мають місце зміни капіталу дочірнього підпри-
ємства. Наприклад, дочірнє підприємство може відображати дохід 
від відсотка як результат платежу материнського підприємства, 
пов’язаного з внутрішньогруповою позикою. Дохід є нереалізова-
ним, оскільки зовнішній партнер не залучений до операції. Теоре-
тично, частка меншості повинна бути скоригована на такі операції. 
Проте, як зазначено в п. 25 МСБО 27 «Консолідовані та окремі фі-
нансові звіти», прибутки і збитки, визначені за статтями активів, ви-
ключаються повністю. Іншими словами, коли мають місце операції 
між підприємствами, які не приводять до утримання в межах групи 
активів, за якими нараховується прибуток, припускають, що при-
буток є реалізований групою негайно відповідно до платежу в меж-
ах групи. Для операцій, таких як платежі за внутрішньогруповими 
послугами, відсотками й дивідендами, відсутній актив, відображе-
ний з нарахованими прибутками, оскільки операції є грошовими 
операціями. Звідси, припускають, що прибуток повинен бути не-
гайно реалізованим. Причина для припущення негайної реалізації 
прибутків усіх цих типів операцій ґрунтується на затратах-вигодах 
при визначенні точки реалізації.

Приклад 2.4. Припустимо, що впродовж поточного періоду, 
дочірнє підприємство, в якому частка меншості становить 20%, ві-
добразило прибуток у сумі 20 000 гр. од. Ця сума включає дохід від 
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реалізації запасів материнському підприємству на суму 18 000 гр. од. 
(валовий прибуток 2000 гр. од.). На кінець звітного періоду запаси ще 
не реалізовані.

Припустимо, що податок на прибуток становить 25%. У колонці 
коригувань робочої таблиці для складання консолідованих звітів 
знайдуть відображення коригувальні записи для реалізації запасів: 

а)  Дебет «Дохід від реалізації інших оборотних активів»  18000
Кредит «Собівартість реалізованих виробничих запасів» 16000
Кредит «Виробничі запаси» 2000

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи»  500
Кредит «Податок на прибуток»  500

Група не розглядатиме прибуток після оподаткування в сумі 
1500 гр. од., як частину консолідованого прибутку. Звідси, при 
роз рахунку частки меншості від консолідованого прибутку, частці 
меншості належатиме право на 3700 гр. од. [20% × (20 000–1500)].

Таким чином, частка меншості в капіталі коригується на вплив 
внутрішньогрупових операцій. Слід зазначити, що частка меншості 
в консолідованому капіталі в основному ґрунтується на частці капіта-
лу дочірнього підприємства. Отже, лише внутрішньогрупові опера-
ції, які впливають на капітал дочірнього підприємства потребують 
врахування при консолідації. Прибутки, які виникають від продажу 
запасів материнським підприємством дочірньому, не впливають 
на розрахунок частки меншості, оскільки прибуток, відображений 
материнським підприємством, а не дочірнім. На капітал дочірнього 
підприємства операція не впливатиме. 

Розрахунок частки меншості ґрунтується на обліку капіталу 
дочірнього підприємства, який враховуватиме вплив внутрішньо-
групових операцій. При розрахунку частки меншості за трьома кро-
ками, повинні бути здійснені майбутні коригування дочірнім під-
приємством для врахування впливу внутрішньогрупових операцій. 
Коригування для частки меншості є визначеними, коли здійснені 
коригування на вплив внутрішньогрупових операцій взамін здій-
снення коригувань до цих операцій при записах частки меншості, 
що відносяться до процесу з трьох кроків.

Розглянемо приклад, наведений вище, коли дочірнє підприєм-
ство, в якому частка меншості становить 20%, відображає прибуток 
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20 000 гр. од. Ця сума включає валовий прибуток від продажу запасів 
материнському підприємству (прибуток до оподаткування) в сумі 
2000 гр. од. У кроці 3 при розрахунку частки меншості коригуваль-
ний запис буде такий:

Дебет «Частка меншості в прибутку (збитку)»  4000
Кредит «Частка меншості» 4000

При здійсненні коригувань на вплив внутрішньо групових опе-
рацій, слід зробити такі записи:

на суму прибутку в залишку запасів на кінець періоду,  ▪
реалізованих дочірнім підприємством материнському:

а)  Дебет «Дохід від реалізації інших оборотних активів» 18 000
Кредит «Собівартість реалізованих виробничих запасів» 16 000
Кредит «Виробничі запаси» 2000

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи» 500
Кредит «Податок на прибуток» 500

Оскільки це коригування впливає на прибуток дочірнього під-
приємства в сумі 1500 гр. од. після оподаткування (2000–500), слід 
здійснити коригування частки меншості:

Дебет «Частка меншості» 300
Кредит «Частка меншості в прибутку (збитку)» 300

Об’єднання запису кроку 3 при визначенні частки меншості 
і останнього запису надає загальну суму частки меншості 3700 гр. од. 
(4000–300).

Приклади, які були розглянуті, стосуються групи, в якій виключ-
но материнське підприємство має частку в капіталі дочірнього. До-
чірнє підприємство часток у капіталі інших підприємств групи (ма-
теринського та дочірнього) не має. В той же час, як свідчить практика, 
створюються групи, до складу яких входять дочірні підприємства 
зі складною структурою, тобто коли дочірнє підприємство має частку 
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в капіталі іншого дочірнього підприємства групи або материнського 
підприємства (взаємне володіння). В цьому випадку виникає пряма й 
непряма частка меншості, які потребують детального розгляду.

Пряма і непряма частки меншості
Однією з особливостей складної структури дочірнього підпри-

ємства, коли материнське підприємство має частку в дочірньому 
підприємстві, яке саме є материнським підприємством іншого до-
чірнього підприємства, є потреба класифікувати частку меншості 
володіння дочірніх підприємств на пряму частку меншості (ПЧМ) 
та непряму частку меншості (НЧМ). Приклад групи з прямою і не-
прямою частками меншості наведено на рис. 2.10.

70%

М 70%

ПЧМ 30%

М 42 %

ПЧМ 40%

НЧМ 18%

60%

Рис. 2.10. Група з прямою і непрямою частками меншості

По відношенню до Д1, частка меншості є прямою часткою в цьо-
му підприємстві. Отже, частка меншості 30% визначається як пряма 
частка меншості. По відношенню до Д2, так як материнське підпри-
ємство Д1 володіє 60% Д2, пряма частка меншості складає 40% (тобто, 
частка меншості, яка володіє частками прямо в Д2).

Підприємство Д1 володіє 60% Д2, проте це підприємство Д1 має 
двох власників: материнське підприємство «М» (70%) і пряму частку 

меншості (30%). Отже, «М» володіє 42% підприємства Д2 , 

в той час як непрямій частці меншості належить в Д2 18% .

Пряма частка меншості в Д1 відображається як непряма частка мен-
шості в підприємстві Д2, оскільки пряма частка меншості в Д1 прямо 
не володіє частками в підприємстві «Д2». Важливо зазначити, що не-
пряма частка меншості в підприємстві Д2 є такою самою стороною 
(учасником), як пряма частка меншості в підприємстві «Д1».
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Порядок обліку частки меншості для складної структури дочір-
нього підприємства, такої як відображено на рис. 2.10, залежить від 
послідовності, в якій було здійснення придбання. На наш погляд, 
слід розрізняти послідовні та непослідовні придбання. Послідовним 
придбанням є таке придбання, коли материнське підприємство 
«М» купує частки в дочірньому підприємстві «Д1» до того, як під-
приємство «Д1» купує свої частки в підприємстві «Д2», або обидва 
придбання здійснюється на одну дату. Непослідовне придбання – це 
таке придбання, коли підприємство «Д1» купує свої частки в підпри-
ємстві «Д2» раніше, ніж підприємство «М» купує свої частки в під-
приємстві «Д1». В цьому випадку одним із активів підприємства Д1 
є частка в підприємстві Д2 і на справедливу вартість чистих активів 
підприємства «Д1» впливає справедлива вартість чистих активів під-
приємства «Д2».

Щодо підготовки консолідованих фінансових звітів, то слід 
зазначити, що кроки, здійснені при підготовці робочої таблиці є 
в основному такими самими як були розглянуті раніше. Основна 
відмінність полягає в тому, що мають місце два об’єднання, а не 
одне. Об’єднання підприємств «М» і «Д1» та об’єднання підприємств 
«Д1» і «Д2» аналізуються в такий самий спосіб, як для будь-яких двох 
підприємств, що об’єднуються, оскільки об’єднання стосується двох 
підприємств в операції. Таким чином, можна констатувати таке:

1)  аналіз придбання, записи оцінки об’єднання і записи до 
об’єднання для материнського підприємства «М1», яке отри-
мало контроль над підприємством «Д1» є такими самими, як 
при об’єднанні двох підприємств;

2)  аналіз придбання, записи оцінки об’єднання і записи до 
об’єднання для підприємства «Д1», яке отримало контроль 
над підприємством «Д2», є аналогічними, як при об’єднанні 
двох підприємств.

Важливою відмінністю є розрахунок частки меншості в капіталі, 
оскільки виникають пряма і непряма частки меншості. Основними 
правилами визначення частки меншості слід вважати такі:

1)  пряма частка меншості є пропорційною часткою всіх скла-
дових капіталу, відображених дочірнім підприємством, – 
залишок капіталу включатиме суми до придбання і після 
придбання;

2)  непряма частка меншості пропорційна лише частці капіталу 
дочірнього підприємства після придбання;
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3)  при розрахунку частки меншості в частині капіталу капітал 
консолідується, а не записується капітал, за яким розрахова-
на частка меншості.

Таким чином, розраховуючи пряму й непряму частки меншості 
в капіталі, слід здійснити коригування для виключення будь-яких не-
реалізованих прибутків (збитків), які виникають внаслідок операцій 
у межах групи. Розрахунок непрямої частки меншості включатиме 
лише два кроки розрахунку частки меншості, оскільки весь капітал 
на дату придбання є до придбання, а непрямої частки меншості на 
цю дату не було.

Розглянемо приклад складання записів робочої таблиці для 
консолідації фінансових звітів за МСФЗ при послідовному придбан-
ні. При застосуванні П(с)БО розрахунок прямої частки меншості 
ґрунтується на балансовій вартості чистих активів.

Приклад 2.5. Використовуючи приклад М–Д1–Д2, наведений на 
рис. 2.10., припустимо, що підприємство «Д1» сплатило 55 500 гр. од. 
за свою частку 60% у підприємстві «Д2». Капітал підприємства «Д2» 
на 1 січня 2003 р. становив, гр. од.:

Статутний капітал  40 000
Резервний капітал  30 000
Нерозподілений прибуток  15 000
Усі ідентифіковані активи і зобов’язання підприємства «Д2» 

 відображені за справедливою вартістю, за винятком таких активів:

Актив Балансова вартість Справедлива вартість

Основні засоби 50 000 55 000

Запаси 20 000 25 000

Очікується, що основні засоби використовуватимуться в май-
бутньому п’ять років. Щодо запасів, то 90% було реалізовано на 
30 груд ня 2003 р. і всі запаси були реалізовані 30 грудня 2004 р. Став-
ка податку на прибуток – 25%.

За звітний період, який закінчується 31 грудня 2005 року, при-
буток становив 10 000 гр. од., залишок нерозподіленого прибутку на 
1 січня 2004 року – 24 000 гр. од.

Складемо коригувальні записи, пов’язанні з придбанням під-
приємством «Д1» контролю над підприємством «Д2», враховуючи 
записи частки меншості, які відносяться до підприємства «Д2».
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Аналіз придбання, гр. од.:
Вартість об’єднання  55 500
Балансова вартість придбаних чистих активів 51 000

Вартісна різниця 4500
Дооцінка:
▪ основних засобів

 2250

▪ запасів
 2250

Гудвіл 0

Коригувальні записи на 31 грудня 2005 року:
1. Записи оцінки об’єднання підприємств 

на суму дооцінки основних засобів ▪
Дебет «Основні засоби»  5000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 1250
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств» 3750

на суму амортизації дооцінки основних засобів ▪
Дебет «Амортизація основних засобів» 1000
Дебет «Нерозподілені прибутки» (1.01.04) 1000
Кредит «Знос основних засобів» 2000

на суму тимчасової різниці при дооцінці основних засобів  ▪
за звітний період

Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання»  500
Кредит «Податок на прибуток» 250
Кредит «Нерозподілені прибутки» 250

на суму дооцінки запасів ▪
Дебет «Виробничі запаси» 5000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 1250
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 3750
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на суму дооцінки запасів за звітний період, які були  ▪
реалізовані в звітному періоді (10%)

Дебет «Собівартість реалізації» 500

Кредит «Податок на прибуток» 125
500×0,25

Кредит «Перенесення з резерву оцінки об’єднання» 375

2.  Записи, які враховують капітал дочірнього підприємства до 
придбання:
на 1 січня 2003 р. ▪

Виключення частки підприємства «Д1» в капіталі підприємства 
«Д2»:

Дебет «Статутний капітал» 24 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 24 000
(0,60×40 000)

Дебет «Резервний капітал»  18 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 18 000
(0,60×30 000)

Дебет «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  4500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  4500
0,6×[5000(1−0,25)+5000(1−0,25)]

Дебет «Нерозподілені прибутки»  9000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  9000
(0,60×15 000)

На 31 грудня 2004 р. всі запаси були реалізовані. Сума дооцінки 
запасів на дату придбання переноситься до нерозподіленого при-
бутку.

Виключення частки підприємства «Д1» в капіталі підприємства 
«Д2»:

Дебет «Нерозподілені прибутки»  11 025
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 11 025
(0,60×[15000+0,90(5000−1250)]

(запаси, реалізовані в попередньому періоді)
Дебет «Статутний капітал»  24 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 24 000
Дебет «Резервний капітал» 18 000
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Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 18 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  2475
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  2475
4500−0,60[0,90(5000−1250)]

перенесення частки підприємства «Д ▪ 2» в дооцінці запасів 
до нерозподіленого прибутку при реалізації 10% в поточ-
ному періоді:

Дебет «Перенесення з резерву оцінки об’єднання»  225
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  225
0,60×(500−125)

3.  Частка меншості в капіталі на дату придбання на 1 січня 
2003 р. (крок 1 визначення частки меншості).

Пряма частка меншості – це отримана частка капіталу на дату 
придбання. Оскільки цей капітал є в наявності до придбання, то не-
пряма частка меншості не визначається.

Дебет «Нерозподілені прибутки» (1.01.2003)   6000
Кредит «Частка меншості»  6000
0,40×15000

Дебет «Статутний капітал»  16 000
Кредит «Частка меншості»  16 000
0,40×40000 

Дебет «Резервний капітал»  12 000
Кредит «Частка меншості»  12 000
0,40×30000

Дебет «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  3000
Кредит «Частка меншості»  3000
0,40×[5000(1−0,25)+5000(1−0,25)]

4.  Частка меншості в змінах капіталу підприємства «Д2» від 
1 січня 2003 р. до 31 грудня 2004 р. (крок 2 визначення частки 
меншості).

Пряма частка меншості 40% у підприємстві «Д2» надає право на 
частину в змінах капіталу з 1 січня 2003 року до 31 грудня 2004 року. 
Залишок нерозподіленого прибутку був змінений з 15 000 гр.од. 
на дату придбання до 24 000 гр.од. на 31 грудня 2003 року. Для уник-
нення подвійного рахунку частки меншості в капіталі, коригувальний 
запис слід здійснити для виключення амортизації основних засобів:
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Дебет «Нерозподілені прибутки»( 1.01.2004) 3300
Кредит «Частка меншості» 3300
0,40×[24000−15000−(1000−250)]

На пряму частку меншості впливає перенесення при консоліда-
ції доходу з резерву оцінки 90% реалізованих запасів (3375 гр. од.):

Дебет «Частка меншості» 1350
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  1350
0,40×0,90×[5000−(0,25×5000)]

Непряма частка меншості 18% у капіталі підприємства «Д2» на-
дає право на частину змін у капіталі після придбання відносно цього 
періоду. Залишок нерозподіленого прибутку в сумі 24 000 гр. од. 
на 31 грудня 2003 р. включає три статті, пов’язані з капіталом до 
придбання:

залишок у сумі 15 000 гр. од. на дату придбання; ▪
3375 гр. од., перенесених з резерву оцінки об’єднання  ▪
підприємств, пов’язані з 90% реалізованих запасів;
витрати на амортизацію в сумі 750 гр. од. після оподатку- ▪
вання, пов’язані з основними засобами.

Щодо двох перших статей, то вплив може бути визначений із 
аналізу записів до придбання на 31 грудня 2004 р. В цьому записі 
коригування дебетується нерозподілений прибуток (1.01.2004 р.) 
у сумі 11025 гр. од. Ця сума відображає 60% (частка материнського 
підприємства) в залишку нерозподіленого прибутку дочірнього 
підприємства до придбання на 1 січня 2004 р. Загальний залишок 

нерозподіленого прибутку підприємства «Д2» до придбання: 

, або 18375.

Капітал після придбання в сумі нерозподіленого прибутку 
на 1.01.2004 р. буде:

24000−  − (1000−250) = 4875 гр. од.

Непряма частка меншості становить 

Коригувальний запис на 31 грудня 2004 р., гр. од.:
Дебет «Нерозподілені прибутки» (1.01.2004) 878
Кредит «Частка меншості» 878
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Складати будь-який запис, пов’язаний з резервом оцінки 
об’єднання, немає необхідності, оскільки:

1) це капітал до придбання;
2) вплив перенесення здійснений при консолідації в розрахун-

ку нерозподіленого прибутку.
5.  Частка меншості в капіталі від 1 січня 2004 р. до 31 грудня 

2004 р. (крок 3). Упродовж цього періоду підприємство «Д2» 
визнало прибуток у сумі 10 000 гр. од.

Пряма частка меншості. Пряма частка меншості в прибутку ко-
ригується на вплив амортизації основних засобів і дохід від продажу 
залишку запасів:

Дебет «Частка меншості в прибутку» 3850
Кредит «Частка меншості» 3850
0,40×[10000−(1000−0,25×1000)−(500−0,25×500)]

Крім збільшення в капіталі через надбання прибутку, капітал 
підприємства «Д2» за поточний період змінюється через перене-
сення з резерву оцінки об’єднання до нерозподіленого прибутку 
375 гр. од. як результат продажу запасів, які були на дату придбання. 
Ця зміна в капіталі є рухом капіталу в межах капіталу до придбання 
і, отже, впливає лише на пряму частку меншості, а не на непряму 
частку меншості.

Дебет «Перенесення з резерву оцінки об’єднання» 150
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 150

Непряма частка меншості. В записі до придбання на 31 грудня 
2004 року відсутні коригування прибутку поточного періоду. Відсут-
ні статті, які знаходяться під впливом капіталу до придбання, і по-
требують коригування при розрахунку непрямої частки меншості 
в прибутку звітного періоду. Проте, як у прикладі прямої частки 
меншості, слід здійснити коригувальні записи для амортизації 
основ них засобів і продажу залишку запасів: 

Дебет «Частка меншості в прибутку» 1598
Кредит «Частка меншості» 1598
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Непослідовне придбання
Розглянемо групу, в якій підприємство «У» є дочірнім підпри-

ємством «Х», а підприємство «Z» є дочірнім підприємством «У» 
(рис. 2.11).

50%

ПЧМ 50%

Підприємство 

«Х»

Підприємство 

«У»

Підприємство 

«Z»

ПЧМ 40%

НЧМ 30%

60%

Рис. 2.11. Група з прямою та непрямою частками меншості

Були здійснені два придбання:
1 січня 2004 р. підприємство «У» придбало частку підприємства 

«Z».
1 січня 2005 р. підприємство «Х» придбало частку підприємства 

«У».
Проблемою непослідовного придбання є те, що по відношенню 

до придбання частки підприємства «У» підприємством «Х», один із 
активів підприємства «У» є часткою в підприємстві «Z». На дату при-
дбання частки підприємства «У» підприємством «Х», справедлива 
вартість інвестиції в підприємство «Z» буде збільшеною за рахунок 
збільшення справедливої вартості чистих активів підприємства 
«Z». Тобто, коли підприємство «Х» розглядає справедливу вартість 
компенсації, сплаченої за частки підприємства «У», воно розглядає 
не лише вартість підприємства «У», а й вартість підприємства «Z». 
Справедлива вартість інвестиції підприємства «У» в підприємство 
«Z» залежить від збільшення вартості підприємства «Z» між 1 січня 
2004 р. та 1 січня 2005 р.

Приклад 2.6. Припустимо, що підприємство «У» придбало 60% 
участі в капіталі підприємства «Z» на 1 січня 2004 року за 42 000 гр. 
од., коли чисті активи підприємства «Z» становили:

Облікова вартість Справедлива вартість

Статутний капітал 30 000

Нерозподілений прибуток 23 000

Разом 53 000
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Облікова вартість Справедлива вартість

Земля 20 000 30 000

Інші активи 33 000 33 000

Разом 53 000

Аналіз придбання підприємством «У» частки підприємства «Z», 
гр. од.:

Вартість об’єднання 42 000
Балансова вартість придбаних чистих активів  31 800
0,60×(30000+23000) 

Вартісна різниця  10 200
Дооцінка землі 4500
0,60×10000×(1−0,25)

Гудвіл 5700

Записи для робочої таблиці на дату придбання 1 січня 2004 р.
1. Оцінка вартості об’єднання – підприємство « Z », гр. од.:
Дебет «Земельні ділянки»  10 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 2500
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  7500
2. Записи до придбання.
Виключення частки підприємства «У» у капіталі підприємства 

«Z»:
Дебет «Статутний капітал» 18 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 18 000
(0,60×30000)

Дебет «Нерозподілені прибутки» 13 800
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 13 800
(0,60×23000)

Дебет «Резерв оцінки об’єднання» 4500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 4500
(0,60×7500)

Дебет «Гудвіл при придбанні» 5700
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 5700
3. Частка меншості на дату придбання:
Дебет «Статутний капітал» 12 000
Кредит «Частка меншості» 12 000
(0,40×30000)

Дебет «Нерозподілені прибутки» 9200
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Кредит «Частка меншості» 9200
(0,40×23000)

Дебет «Резерв оцінки об’єднання бізнесу» 3000
Кредит «Частка меншості» 3000
(0,40×7500)

Припустимо, що на 1 січня 2005 р. підприємство «Х» придбало 
50% капіталу підприємства «У» за 65 000 гр. од., коли чисті активи 
підприємства «У» і підприємства «Z» були такими:

Показник Підприємство «У» Показник Підприємство «Z»

Облікова 

вартість

Спра-

ведлива 

вартість

Облікова 

вартість

Спра-

ведлива 

вартість

Статутний капітал 50 000 Статутний капітал 30 000

Нерозподілений 
прибуток 

60 000 Нерозподілений 
прибуток 

30 000

Резерв оцінки 
об’єднання *

12 120 Резерв оцінки 
об’єднання *

15 000

Зобов’язання * 5000

Довгострокові 
інвестиції в «Z»

42 000 54 120 Земельні ділянки 20 000 40 000

Інші активи 68 000 68 000 Інші активи 40 000 40 000

* Пов’язано з оцінкою активів та землі після вирахування податків

Отже, по відношенню до підприємства «Z» на 1 січня 2005 р.:
нерозподілений прибуток збільшився на 7000 гр. од.  ▪
(з 23 000 до 30 000 гр. од.);
справедлива вартість земельних ділянок збільшилася  ▪
на 10 000 гр. од. (з 30 000 до 40 000 гр. од.).

Записи для робочої таблиці на 1 січня 2005 р. 
Крім того, що підприємство «Х» придбало групу підприємств 

«Х–Z», активи цих підприємств «У» і «Z» були переоцінені на 1 січня 
2005 р.

1. Записи оцінки об’єднання – підприємство «Z»:
Дебет «Земельні ділянки» 10 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 2500
Кредит «Резерв оцінки об’єднання»  7500
Дебет «Земельні ділянки»  10 000
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Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 2500
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 7500
Такі окремі записи необхідні для визначення частки меншості 

(в наступних періодах ці записи можна об’єднувати).

2. Запис до придбання на 1 січня 2005 р.: підприємство «У–Z».
Запис незмінний на 1 січня 2004 р. (дату придбання):
Дебет «Статутний капітал» 18 000 
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 18 000
Дебет «Нерозподілені прибутки» 13 800
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 13 800
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  4500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 4500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  5700
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 5700

3. 40% прямої частки меншості на дату придбання.
Відсутні зміни у запису на 1 січня 2004 р.:
Дебет «Статутний капітал» 12 000
Кредит «Частка меншості» 12 000
Дебет «Нерозподілені прибутки»  9200
Кредит «Частка меншості»  9200
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  3000
Кредит «Частка меншості»  3000

4.  40% прямої частки меншості капіталу від 1 січня 2004 р. 
до 1 січня 2005 р.:

Дебет «Нерозподілені прибутки» 2800
Кредит «Частка меншості» 2800
(0,40×7000)

Дебет «Резерв оцінки об’єднання» 3000
Кредит «Частка меншості» 3000
(0,40×7500 – земля)

Пряма частка меншості 30% не визначається на цьому етапі, 
оскільки відсутній прибуток підприємства «Z» після придбання. 
Частка меншості в підприємстві «У» (є такою самою частиною як 
непряма частка меншості в підприємстві «Z») отримує частину 
резервів оцінки об’єднання в підприємстві «У» на 1 січня 2005 року 
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внаслідок збільшення вартості підприємства «Z» між 1 січня 2004 р. 
та 1 січня 2005 р. Отже, капітал після придбання, в якому непряма 
частка меншості в підприємстві « Z» має право на частку, має врахо-
вуватися після 1 липня 2005 р.

5. Записи оцінки об’єднання – підприємство «У» на 1 січня 2005 р.:
Дебет «Довгострокова фінансова інвестиція в «Z»  12120
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 12120
(54120−42000)

Слід зазначити, що тільки 42 000 гр. од. виключається з записів 
до придбання для підприємства «У» та «Z». 

Розрахунок здійснено на підставі аналізу придбання для під-
приємства «Х–У», гр. од.:

Вартість об’єднання  65 000
Балансова вартість придбаних чистих активів 55 000
0,50×(50 000+60 000)

Вартісна різниця  10 000
Дооцінка довгострокової фінансової інвестиції в «Z» 6060
0,50×12 120

Гудвіл   3940

6. Записи до придбання: підприємство «Х–У».
виключення інвестиції в «У»: ▪

Дебет «Статутний капітал» 25 000
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «У» 25 000
0,50×50 000

Дебет «Нерозподілені прибутки» 30 000
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «У» 30 000
0,50×60 000

Дебет «Резерв оцінки об єднання» 6060
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «У» 6060
0,50×12 120

Дебет «Гудвіл при придбанні» 3940
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «У» 3940
Дебет «Нерозподілені прибутки» 4200
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «Z» 4200
0,60×7000

Дебет «Резерв оцінки об єднання» 4500
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Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «Z» 4500
0,60×7500

Дебет «Гудвіл при придбанні» 3420
Кредит «Довгострокова фінансова інвестиція в «Z» 3420

Частка «У» у перевищенні гудвілу між 1.01.2004 р. та 1.01.2005 р. 
Гудвіл не переоцінюється на 1.01.2005 р. Отже, відсутні частки 

в капіталі, визнані як понесені з активами, такими як земля.

7. 50% пряма частка меншості в підприємстві «У»:
Дебет «Статутний капітал» 25 000
Кредит «Частка меншості» 25 000
0,50×50000

Дебет «Нерозподілені прибутки» 30 000
Кредит «Частка меншості» 30 000
0,50×60000

Дебет «Резерв оцінки об’єднання» 6060
Кредит «Частка меншості» 6060
0,50×12120

Робочу таблицю для консолідації фінансових звітів узагальнено 
(табл. 2.8).

Відображення частки меншості в консолідованих фінансових 
звітах групи залежить від правил, якими керуються при складанні 
звітності. Відповідно до МСБО 27 « Консолідовані та окремі фінан-
сові звіти», частка меншості повинна бути представлена в консо-
лідованому балансі в межах статей капіталу, окремо від капіталу 
материнського підприємства. 

Згідно з колишньою редакцією МСБО 27 «Консолідовані фінан-
сові звіти та облік інвестицій в дочірні підприємства», в консолідо-
ваному балансі частку меншості в чистих активах дочірніх підпри-
ємств розраховували і вказували окремо від зобов’язань і капіталу 
акціонерів материнського підприємства:

1) між статтями зобов’язань і власного капіталу;
2) у складі власного капіталу, розділеного на частку власників 

материнського підприємства і частку інших акціонерів – меншості.
У П(с)БО 20 передбачено відображення частки меншості в консо-

лідованому балансі окремо від зобов’язань і власного капіталу мате-
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ринського підприємства в окремому рядку, що вписується, «Частка 
меншості». У консолідованому звіті про фінансові результати частку 
меншості відображають в окремому рядку, що вписується, «Частка 
меншості» від’ємною величиною у дужках.

Статті 21,23 Сьомої Директиви охоплюють вимоги розкриття 
в консолідованих звітах частки меншості. Так, стаття 21 містить вимо-
гу показувати в консолідовану балансі суму, що відноситься до акцій 
(часток) дочірніх підприємств, включених до консолідації, якими 
володіють інші особи, ніж підприємства, які входять до консолідації, 
як окрему статтю з відповідним заголовком. Стаття 23 містить вимо-
гу показувати в консолідованому звіті про прибуток та збиток суму 
будь-якого прибутку або збитку, що відноситься до акцій (часток) 
дочірніх підприємств, включених до консолідації, якими володіють 
інші особи ніж підприємства, включені до консолідації, як окрему 
статтю з відповідним заголовком. 

2.4. Особливості обліку внутрішньогрупових операцій

Кожний раз коли пов’язані сторони здійснюють продаж 
товарно-матеріальних цінностей або надання грошових коштів 
один одному, окремі юридичні підприємства розкривають вплив 
цих операцій на активи та зобов’язання, прибутки та збитки, відо-
бражені в індивідуальних звітах. Наприклад, якщо дочірнє підпри-
ємство реалізує запаси материнському підприємству, це дочірнє 
підприємство відображає продаж запасів, включаючи прибуток 
від продажу і зменшення запасів в активах, а материнське підпри-
ємство відображає в обліку придбання запасів за сумою, сплаченою 
дочірньому підприємству.

При підготовці консолідованих фінансових звітів, показники 
індивідуальних фінансових звітів юридичних одиниць складаються 
разом. Отже, консолідовані фінансові звіти включають не лише ре-
зультати групи при операціях із зовнішніми сторонами (тобто, за 
межами групи), але й також результати операцій у межах групи. 
Ці протиріччя виникають у зв’язку з метою складання консолідова-
них фінансових звітів, що полягає в забезпеченні інформацією про 
фінансові результати й фінансовий стан групи як результат їхніх 
ділових стосунків із зовнішніми партнерами. Отже, вплив операцій 
у межах групи повинен бути скоригованим для підготовки консолі-
дованих фінансових звітів.
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Вимога для повного коригування на вплив внутрішньогрупових 
операцій зазначена в п. 24 МСБО 27 «Консолідовані та окремі фі-
нансові звіти», в якому зазначається: «Внутрішньогрупові залишки, 
операції, прибуток і витрати слід виключати повністю».

В п. 11 П(с)БО 20 «Консолідована фінансова звітність» вказано, 
що при складанні консолідованої фінансової звітності підлягають 
виключенню:

сума внутрішньогрупових операцій та внутрішньогрупового  ▪
сальдо;
сума нереалізованих прибутків та збитків від внут ріш- ▪
ньо групових операцій (крім збитків, які не можуть бути 
відшкодовані).

Вимога коригування на повний вплив операцій є такою, що 
узгоджується з концепцією консолідації економічної одиниці, так 
як материнське і дочірнє підприємство є групою.

Поряд з коригуванням на вплив операцій, які здійснені за по-
точний період, також необхідне коригування консолідованих фі-
нансових звітів на вплив операцій за попередні періоди. Оскільки 
регулюючі запаси застосовуються лише в робочій таблиці, а не на 
рахунках ні материнського, ні дочірнього підприємства, повинен 
бути розглянутий будь-який продовжений вплив операцій попе-
редніх періодів. Це вплив таких операцій, як позика між материн-
ським і дочірнім підприємствами, коли залишок, належний на кі-
нець чисельних періодів, скорочується впродовж періоду внаслідок 
часткового відшкодування. Подібно до цього, коли активи, такі як 
запаси, переносяться на кінець одного періоду і потім залишаються 
на початок наступного періоду, коригування при консолідації слід 
здійснити за два періоди.

Деякі внутрішньогрупові операції не впливають на поточні суми 
активів і зобов’язань (наприклад, коли винагорода менеджменту 
сплачена одним підприємством іншому в межах групи). У цьому 
випадку під впливом знаходяться статті доходів та витрати. Проте за 
інших обставин мають місце активи і зобов’язання, визнані групою в 
сумах, що відрізняються від сум, визнаних окремими юридичними 
особами. Наприклад, коли дочірнє підприємство реалізує запаси 
материнському за 2000 гр. од., собівартість яких для дочірнього 
становить 1600 гр. од.. Материнське підприємство визнає запаси 
за собівартістю 2000 гр. од., тоді як собівартість запасів для групи 
становить лише 1600 гр. од. Регулюючі записи необхідно здійснити 
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для коригування прибутку внутрішньогрупової операції й облікової 
суми запасів.

Відповідно до МСБО 12 «Податки на прибуток» та П(с)БО 17 
«Податок на прибуток», повинні бути задіяні рахунки відстроче-
них податків, коли мають місце тимчасові різниці між обліковою 
сумою активу й зобов’язання та їхньою податковою базою. Будь-яка 
різниця між обліковою сумою активу й зобов’язання та їхньою по-
датковою базою в юридичної особи в межах групи обліковується 
юридичною особою. Проте при консолідації, по відношенню до 
внутрішньогрупових операцій, коригування повинні бути здійснені 
до облікової вартості активу або зобов’язання. Звідси, при коригу-
ванні внутрішньогрупових операцій, де мають місце зміни облікової 
вартості активів і зобов’язань, будь-який пов’язаний вплив податку 
повинен бути розглянутий. У п. 25 МСБО 27 «Консолідовані та окре-
мі фінансові звіти» зазначено про необхідність застосовувати облік 
податкового впливу для тимчасових різниць, які виникають при ви-
ключенні прибутків і збитків у разі внутрішньогрупових операцій.

Наприклад, припустимо, що актив визнано дочірнім підприєм-
ством за обліковою сумою 2000 гр. од., і що податкова база становить 
1600 гр. од. В обліку дочірнього підприємства буде враховано тим-
часову різницю 400 гр. од. та збільшення податкового зобов’язання 
на 100 гр. од. (при ставці податку на прибуток 25%). Якщо при кон-
солідації коригування здійснюються для зменшення облікової суми 
активу, наприклад 1900 гр. од., то регулюючі записи при консолі-
дації повинні включати коригування податкового впливу зміни об-
лікової суми активу, зменшуючі відстрочене податкове зобов’язання 
на 25 гр. од. (0,25 × 100 гр. од.). У консолідованих фінансових звітах 
буде показане відстрочене податкове зобов’язання в сумі 75 гр. од. 
(100−25). Об’єднання записів податкового впливу в дочірнього під-
приємства і коригувань податкового впливу при консолідації буде 
враховувати тимчасові різниці і примушуватиме групу показувати 
актив за 1900 гр. од. і податкову базу 1600 гр. од., відстрочені подат-
кові зобов’язання 75 гр. од. [0,25 × (1900 – 1600)].

Цей приклад показує, що при підготовці коригувань при консо-
лідації необхідно розглянути записи податкового впливу, здійснені 
окремими підприємствами в групі. 

У п. 25 МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» за-
значено, що прибутки та збитки, які виникають внаслідок внутріш-
ньогрупових операцій, потребують здійснення коригування для 
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визнання за статтями активів. Ці прибутки можуть бути описані як 
«нереалізовані прибутки». Критерієм реалізації є залучення зовніш-
ньої сторони до активу, задіяного у внутрішньогруповій операції. 
Якщо актив (запаси) передано від дочірнього підприємства до ма-
теринського (або навпаки), то зовнішнє підприємство не залучено 
до цієї операції. Прибуток, зароблений дочірнім підприємством, 
нереалізований для групи. Якщо материнське підприємство потім 
реалізує ці запаси підприємству, зовнішньому по відношенню до 
групи, внутрішньогруповий прибуток стає реалізованим по відно-
шенню до групи. Наприклад, припустимо, що дочірнє підприємство 
«Д» продає запаси материнському підприємству «М» за 1000 гр. од. 
і що собівартість запасів для підприємства «Д» становить 900 гр. од. 
Прибуток за цією операцією нереалізований. Якщо материнське 
підприємство реалізує запаси зовнішньому по відношенню до гру-
пи підприємству за 1000 гр. од., то внутрішньогруповий прибуток 
стає реалізованим.

Група продала запаси зовнішньому підприємству за 1000 гр. 
од., собівартість яких становила 900 гр. од. Група заробила прибуток 
100 гр. од. Отже, коригування прибутків при внутрішньогруповому 
продажі запасів залежить від того, чи підприємство групи реалізу-
вало запаси підприємству, зовнішньому по відношенню до групи. 
Іншими словами, коригування залежить від того, чи підприємство 
групи ще утримує деякі або всі передані в межах групи запаси як 
кінцеві запаси на кінець звітного періоду. 

Коли запаси передані в межах групи в поточному періоді й деякі 
або всі запаси ще не реалізовані на кінець звітного періоду, основні 
регулюючі записи будуть такими:

Дебет «Дохід від реалізації»
Кредит «Собівартість реалізації»
Кредит «Виробничі запаси»
Коригування до запасів ґрунтується на прибутку, що залиша-

ється в запасах на кінець періоду:
Дебет «Відстрочені податкові активи»
Кредит «Податок на прибуток»
При складанні консолідованих фінансових звітів для усунення 

подвійного впливу на статті активів, зобов’язань, доходу та витрат 
слід врахувати та здійснити коригування таких внутрішньогрупових 
операцій:

продаж запасів; ▪
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продаж необоротних активів; ▪
реалізація прибутків (збитків) при продажу активу, який  ▪
підлягає амортизації;
переведення активу зі складу запасів до складу необоротних  ▪
активів;
переведення активу зі складу необоротних активів до складу  ▪
запасів;
внутрішньогрупові послуги; ▪
внутрішньогрупові запозичення; ▪
внутрішньогрупові дивіденди, оголошені й сплачені після  ▪
придбання.

Продаж запасів. Припустимо, що підприємство «М» володіє 
всіма акціями підприємства «Д», і процес консолідації завершуєть-
ся на 31 грудня 2006 р. Ставка податку на прибуток 25%. 1 червня 
2006 р. підприємство «М» придбало за 20 000 гр. од. запаси в під-
приємства «Д». Собівартість запасів у підприємства «Д» становить 
16 000 гр. од.

Облікові записи 1 червня 2006 р.:
підприємство «Д»: ▪

Дебет «Рахунки в банках» 20 000
Кредит «Дохід від реалізації» 20 000
Дебет «Собівартість реалізованих» 16 000
Кредит «Виробничі запаси» 16 000

підприємство «М»: ▪
Кредит «Виробничі запаси» 20 000
Кредит «Рахунки в банках» 20 000

З точки зору групи, ця операція не пов’язана з продажем за-
пасів будь-якому підприємству за межі групи, в той час група не ку-
пує запасів від зовнішніх підприємств. Отже, якщо фінансові звіти 
підприємств «М», «Д» скласти з метою консолідації, статті «Дохід 
від реалізації», «Собівартість реалізації», «Виробничі запаси» слід 
скоригувати при консолідації, оскільки консолідовані фінансові 
звіти повинні показувати лише результати операцій із зовнішніми 
підприємствами по відношенню до групи.

1.  Припустимо, на 31 грудня 2006 р. всі запаси, реалізовані 
підприємством «Д» підприємству «М», ще залишаються не-
реалізованими.

Регулюючі записи на 31 грудня 2006 р.: 
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а)  Дебет «Дохід від реалізації» 20 000
Кредит «Собівартість реалізації» 16 000
Кредит «Виробничі запаси»  4 000

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи» 1000
Кредит «Податок на прибуток» 1000

(0,25 × 4000) 

Визнання відстроченого податкового активу засвідчує, що група 
очікує заробити прибутки в майбутньому і відсутня необхідність 
сплати податку до бюджету. Коли запаси будуть реалізовані мате-
ринським підприємством у майбутньому періоді, тимчасова різни-
ця буде віднесена на резерви.

Коригування продажу є необхідним для виключення впли-
ву первісного продажу в поточному періоді. Оскільки зовнішнє 
підприємство не залучене до продажу запасів, весь прибуток від 
внутрішньогрупової операції є нереалізованим. Фрагмент робочої 
таблиці для консолідації показано в табл. 2.9.

2.  Припустимо, на 31 грудня 2006 р. материнське підприємство 
реалізувало зовнішньому підприємству запаси собівартістю 
15 000 гр. од. за 28 000 гр. од. Отже, запаси на суму 5000 гр. од. 
залишилися на 31 грудня 2006 р.

Регулюючі записи на 31 грудня 2006 р. з метою підготовки кон-
солідованих фінансових звітів:

Дебет «Дохід від реалізації» 20 000
Кредит «Собівартість реалізації» 19 000
Кредит «Виробничі запаси»  1000

Таблиця 2.9.  Фрагмент робочої таблиці для консолідації фінансових 
звітів

Стаття Материнське 

підприємство

Дочірнє 

підпри-

ємство

Коригування Група

№ Дебет Кредит №

Дохід від реалізації 0 20 000 а 20 000 -

Собівартість 
реалізації

0 16 000 16 000 а -

Валовий прибуток 4 000 -

Витрати на податок 1000 1000 б -

Прибуток 3000 -
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Запаси 20 000 0 4 000 а 16 000

Відстрочений 
податковий актив

0 0 б 1000 1000

Загальний дохід від продажу, врахований юридичними осо-
бами, становить 48 000 гр. од. (зокрема, 20 000 гр. од. зароблених 
підприємством «Д» і 28 000 гр. од., зароблених підприємством «М»). 
Дохід від продажу групи, при продажі зовнішньому підприємству 
становить 28 000 гр. од. Коригування до доходу від реалізації скла-
датиме 20 000 гр. од. – суму, необхідну для виключення доходу від 
реалізації в межах групи.

Загальна собівартість реалізації, врахована підприємствами 
групи, становить 31 000 гр. од. (16 000 гр. од. у підприємства «Д» 
і 15 000 гр. од. (0,75 × 20 000) у підприємства «М»). Собівартість про-
дажу групи 12 000 гр. од. (0, 75 × 16 000). Звідси, коригування при 
консолідації на 19 000 гр. од. (31 000 − 12 000), тобто суму собівартості 
продажу за вирахуванням собівартості групи. 

Слід зазначити, що поєднання коригувань доходу від реалізації 
і собівартості реалізації призводить до суми 1000 гр. од., які вплива-
тимуть на зменшення прибутку до оподаткування.

При передачі запасів від підприємства «Д» до підприємства 
«М», в той час як ¾ запасів було реалізовано підприємством «М» зо-
внішньому підприємству, сума прибутку 3000 гр. од. є реалізованою 
групою і лише 1000 гр. од. прибутку залишається в кінцевих запасах 
нереалізованою. Ця сума нереалізованого прибутку коригується 
з метою складання робочої таблиці для консолідації.

Коригування податкового впливу. Облікова сума запасів зменшу-
ється на 1000 гр. од., оскільки облікова сума запасів групи становить 
1000 гр. од. і менша за облікову суму запасів підприємства «М». 
Це призводить до збільшення вираховуваної тимчасової різни-
ці 1000 гр. од. Отже, відстрочений податковий актив становить 
250 гр. од. (25% : 100 × 1000). 

Коригувальний запис: 
Дебет «Відстрочені податкові активи» 250
Кредит «Податок на прибуток» 250 
3.  Припустимо, на кінець року 31 грудня 2006 р. материнське 
підприємство «М» реалізувало всі запаси зовнішньому під-
приємству за 36 000 гр. од.
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Розрахунок прибутку, гр. од.:
підприємство «Д» 4 000 (20 000 – 16 000)
підприємство «М» 16 000 (36 000 – 20 000)
Загальний прибуток 20 000
Прибуток групи = 
Ціна продажу зовнішньому підприємству – Собівартість для групи
Прибуток групи 20 000 (36 000 – 16 000)
Обліковий прибуток еквівалентний прибутку групи, тому немає 

необхідності коригувати прибуток для консолідації. Оскільки всі за-
паси були реалізовані зовнішньому підприємству, внутрішньогру-
повий прибуток є реалізованим для групи. Проте коригування для 
доходу від реалізації та собівартості реалізації необхідно здійснити: 

Дебет «Дохід від реалізації» 20 000
Кредит «Собівартість реалізації» 20 000
Дохід від реалізації в межах групи становить 36 000 гр. од., тоді 

як дохід від реалізації юридичних одиниць – 56 000 гр. од. (20 000 + 
+ 36 000). Отже, дохід від продажу повинен бути зменшений 
на 20 000 гр. од.

Загальна сума визнаної собівартості реалізації 36 000 гр. од., для 
дочірнього підприємства «Д» – 16 000 гр. од. і для материнського 
підприємства «М» – 20 000 гр. од. Собівартість реалізації групи ста-
новить первісна собівартість переданих запасів 16 000 гр. од. Звідси, 
собівартість реалізації зменшується на 20 000 гр. од. при консолідації. 
Оскільки відсутнє коригування облікових сум активів і зобов’язань, 
немає необхідності для будь-якого коригування податкового впливу.

Будь-які передані запаси можуть залишатися нереалізованими 
на кінець одного періоду і на початок наступного періоду. Оскільки 
коригування здійснюються лише в робочій таблиці і не відобража-
ються в обліку юридичної одиниці, будь-які різниці в залишках між 
юридичними особами і консолідованою групою на кінець одного 
періоду повинні існувати на початок наступного періоду.

Приклад 2.7. На 1 січня 2006 р. дочірнє підприємство «Д» мало 
запаси собівартістю 14 000 гр. од., придбані в материнського підпри-
ємства «М» у грудні 2005 р. Запаси обліковувались у підприємства 
«М» за 9000 гр. од. Ставка податку на прибуток – 25%.

При підготовці консолідованих звітів на 31 грудня 2005 р. такі 
регулюючі записи для 5000 гр. од. нереалізованого прибутку в кін-
цевих запасах слід здійснити в робочій таблиці:
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а)  Дебет «Дохід від реалізації» 14 000
Кредит «Собівартість реалізації» 9000
Кредит «Виробничі запаси» 5000

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи» 1250
Кредит «Податок на прибуток» 1250

Оскільки кінцеві запаси на 31 грудня 2005 року стають запасами на 
початок наступного року, то необхідно здійснити коригування в кон-
солідованих фінансових звітах, підготовлених на 31 грудня 2006 р.:

Дебет «Нерозподілені прибутки» 5000
Кредит «Собівартість реалізації» 5000
Припустимо, що запаси реалізовані зовнішньому підприємству 

в поточному періоді. При здійсненні останнього коригування со-
бівартість реалізації зменшується на суму 5000 гр. од. Собівартість 
реалізації відображена підприємством «Д» в 2006 р. на 5000 гр. од. 
більше ніж та, що група хотіла показати, оскільки собівартість 
реалізації, відображена материнським підприємством «М», стано-
вить 14 000 гр. од., в той час як собівартість реалізації групи – лише 
9000 гр. од. Зменшення собівартості реалізації означає збільшення 
прибутку. Звідси, в 2006 р. прибуток групи є більшим за суму при-
бутку юридичних одиниць.

Дебетове коригування початкового залишку нерозподіленого 
прибутку зменшує цей залишок. Це означає, що група відображає 
менший прибуток в попередніх роках, ніж суму нерозподіленого 
прибутку, враховану юридичними одиницями. Це має місце, 
оскільки в грудні 2005 р. підприємство «М» відобразило 5000 гр. од. 
прибутку від продажу запасів підприємству «Д», і цей прибуток 
не визнаватиметься групою до 2006 р.

Записи, що відображають податковий вплив:
якщо коригування податкового впливу за попередній період  ▪
було здійснено в наступних періодах:

Дебет «Відстрочені податкові активи» 1250
Кредит «Нерозподілені прибутки» (01.01.2006) 1250
При продажу запасів у 2006 р. відстрочений податковий актив 

резервується:
Дебет «Податок на прибуток» 1250
Кредит «Відстрочені податкові активи» 1250
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При об’єднанні цих двох записів:
Дебет «Податок на прибуток» 1250
Кредит «Нерозподілені прибутки» (01.01.2006) 1250
Коригування собівартості продажу, нерозподіленого прибутку 

і податку на прибуток можна об’єднати в один запис:
Дебет «Податок на прибуток» 1250
Дебет «Нерозподілені прибутки» 3750
Кредит «Собівартість реалізації» 5000
Цей запис не впливає на кінцевий залишок нерозподіленого 

прибутку на 31 грудня 2006 року. Оскільки запаси реалізовані за межі 
групи, то прибуток по внутрішньогруповим операціям є реалізова-
ним для групи. 

Якщо запаси передані в попередньому періоді і частина або всі 
запаси залишаються на початок звітного періоду, то регулюючі за-
писи будуть такі:

а)  Дебет «Нерозподілені прибутки» (на початок періоду)
Кредит «Собівартість реалізації» 

б)  Дебет «Податок на прибуток»
Кредит «Нерозподілені прибутки» (на початок періоду)

Щоб підготувати регулюючі записи, необхідно визначити роз-
поділ часу операції (на які звітні періоди вона припадає). 

Продаж необоротних активів. Поряд з продажем запасів 
можливий продаж необоротних активів у межах групи.

Регулюючі записи показуються в двох аспектах:
1)  записи для коригування будь-якого прибутку або збитку від 
продажу необоротного активу;

2)  записи щодо амортизації необоротного активу після продажу. 
Реалізація прибутку чи збитку від продажу стосується аморти-

зації переданого активу, тому слід здійснити записи по амортизації. 
Якщо передано актив, який не амортизується, лише перший з цих 
двох записів слід здійснити і визнати реалізований прибуток або 
збиток, подібно запасам у момент продажу необоротного активу 
зовнішньому підприємству.

У рік передачі регулюючі записи для консолідованої звітності 
будуть такі:

а)  Дебет «Дохід від реалізації необоротних активів»
Кредит «Собівартість реалізованих необоротних активів»
Кредит «Основні засоби»
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б)  Дебет «Відстрочені податкові активи»
Кредит «Податок на прибуток»

В наступний рік після передачі:
а)  Дебет «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок)
Кредит «Основні засоби»

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи»
Кредит «Нерозподілені прибутки» ( залишок на початок )

Якщо отримано збитки від передачі необоротного активу, то ко-
ригування потребують виключення збитку і приведення необорот-
ного активу до собівартості групи. Запис податкового впливу здій-
снюється тоді, коли визнається відстрочене податкове зобов’язання. 
Запис при консолідації буде такий:

а)  Дебет «Основні засоби»
Дебет «Дохід від реалізації необоротних активів»
Кредит «Собівартість реалізованих необоротних активів»

б)  Дебет «Податок на прибуток»
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»

У наступний рік після передачі регулюючі записи будуть такі:
а)  Дебет «Основні засоби»
Кредит «Нерозподілені прибутки» (на початок)

б)  Дебет «Нерозподілені прибутки» (на початок)
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»

У п. 25 МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» зазна-
чається, що внутрішньогрупові збитки можуть означати зменшення 
корисності. В цьому випадку збиток від зменшення корисності й 
пов’язані накопичені збитки від зменшення корисності будуть ви-
знаватися в робочій таблиці для консолідації звітів.

Приклад 2.8. 1 січня 2006 р. материнське підприємство «М» реалі-
зувало дочірньому підприємству «Д» устаткування за 37 000 гр. од. Со-
бівартість устаткування у підприємства «М» становила 40 000 гр. од. 

Витрати на амортизацію у підприємства «М» становили 10% собі-
вартості, а в підприємства «Д» – 6% собівартості. Сума нарахованого зно-
су у підприємства «М» – 4000 гр. од. Ставка податку на прибуток – 25%.

Облікові записи у підприємств на дату придбання 1 січня 2006 р. 
будуть такі:

Материнське підприємство «М»: ▪
а)  Дебет «Рахунки в банках» 37 000
Кредит «Дохід від реалізації необоротних активів» 37 000
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б)  Дебет «Собівартість реалізованих необоротних активів» 36 000
Дебет «Знос основних засобів» 4000
Кредит «Основні засоби» 40 000

Дочірнє підприємство Д»: ▪
Дебет «Основні засоби»  37 000
Кредит «Рахунки в банках» 37 000

Регулюючий запис для робочої таблиці:

Дебет «Дохід від реалізації необоротних активів»  37 000
Кредит «Собівартість реалізованих необоротних активів 36 000
Кредит «Основні засоби» 1000

З точки зору групи, відсутній продаж основних засобів зовніш-
ньому по відношенню до групи підприємству. Тоді як юридична 
одиниця підприємство «М» відображає в обліку дохід від реалізації 
необоротних активів, регулюючі записи пов’язані з виключенням 
впливу доходу від реалізації необоротних активів. Як результат 
продажу устаткування відображається в обліку підприємства «Д» 
за собівартістю 37 000 гр. од. З точки зору групи, вартість устатку-
вання на час передачі в межах групи – це облікова сума, відображена 
підприємством продавцем «М» (36 000 гр. од.). Отже, цей актив 
відображається в консолідованих фінансових звітах за собівартістю 
групи. Регулюючий запис необхідно здійснити, щоб зменшити 
вартість активу від відображеної суми 37 000 гр. од. до собівартості 
групи 36 000 гр. од. Звідси, необхідно кредитувати рахунок «Основні 
засоби» на 1000 гр. од.

За МСФЗ, немає необхідності розкривати окремо дохід від про-
дажу необоротних активів, облікову вартість реалізованого активу. 
Деякі записи можуть розкривати на основі «нетто» прибуток або 
збиток від продажу необоротних активів.

У прикладі прибуток від продажу устаткування для материн-
ського підприємства «М» становить 1000 гр. од. Якщо підприємство 
«М» відобразить прибуток від продажу необоротних активів, регу-
люючий запис буде такий:

Дебет «Прибуток від реалізації необоротних активів» 1000
Кредит «Основні засоби» 1000
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У консолідованому звіті про фінансові результати буде відобра-
жений прибуток або збиток від продажу необоротного активу.

Регулюючі записи зменшать вартість устаткування на 1000 гр. од. 
Подібно до запасів, будь-яке коригування при консолідації обліко-
вої вартості активу забезпечує різницю між обліковою вартістю і 
податковою базою активу. Тому, має місце вирахування тимчасової 
різниці по відношенню до устаткування. Необхідно визнати відстро-
чений податковий актив і скоригувати податок на прибуток на суму 
250 гр. од. .

Регулюючий запис:
Дебет «Відстрочені податкові активи» 250
Кредит «Податок на прибуток» 250

Відстрочений податковий актив визнається, оскільки має місце 
зменшення облікової вартості активу. Це може фактично бути змен-
шенням відстроченого податкового зобов’язання, яке з’являється 
в юридичної особи, якщо з деяких причин облікова сума активу 
в юридичної особи більша за податкову базу активу.

До тих пір доки актив, що амортизується залишається в межах 
групи, регулюючий запис слід здійснити для зменшення прибутку 
попереднього періоду і зменшення собівартості активу, як записано 
в обліку підприємства «Д». Регулюючий запис у наступний рік після 
року продажу активу:

Дебет «Нерозподілені прибутки»(на початок) 1000
Кредит «Основні засоби» 1000

Реалізація прибутків (збитків) при продажу активу, який 
підлягає амортизації. Для внутрішньогрупових операцій, таких 
як передача запасів або продаж землі, визначення реалізованого 
прибутку від внутрішньогрупового продажу є простим. Прибуток 
є реалізованим, коли підприємство-покупець, наприклад, мате-
ринське підприємство, продає придбані в межах групи запаси 
(або землю) зовнішньому по відношенню до групи підприємству. 
Проте коли операції пов’язані з активами, які амортизуються, зо-
внішнє підприємство не стає прямо залученим до цієї операції, 
тому що переданий об’єкт залишається в межах групи. Звідси, 
прибуток чи збитки від продажу цих активів розглядатимуться 
як ніколи не реалізовані. Коригування прибутку будуть здійснені 
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для кожного року строку корисного використання групи після 
здійсненої операції.

Реалізація прибутку або збитку по переданому активу, який 
підлягає амортизації в межах групи, вважається здійсненою, якщо 
майбутні вигоди, втілені в актив, споживаються групою. Іншими сло-
вами, актив, який амортизується і передається в межах групи, ніколи 
не буде реалізований зовнішньому підприємству, але буде викорис-
таний у межах групи для генерування прибутку групи. Оскільки 
актив використовується в межах групи, то прибутки отримує група. 
Прикладом отриманих вигод групою може бути посилання до ви-
трат на амортизацію (знос) активу. Розподіл амортизації стосується 
отримання вигоди від використання активу. Звідси, для активів, які 
амортизуються, залучення зовнішнього підприємства в операцію 
має місце на непрямій основі за припущенням, що реалізація узго-
джується з розподілом амортизації необоротного активу.

Припустимо, дочірнє підприємство реалізувало актив, який 
підлягає амортизації, материнському підприємству з прибутком 
у сумі 100 гр. од. Материнське підприємство нараховує амортизацію 
на прямолінійній основі за ставкою 10%. На дату продажу нереалі-
зований прибуток складає 100 гр. од. В першій рік після придбання, 
10 гр. од. (тобто ) цього прибутку є реалізованим, на кінець 
року залишається нереалізованим прибуток 90 гр. од. У цей рік 
група покаже на 90 гр. од. менше прибутку, ніж сума прибутків 
материнського і дочірнього підприємства. За другий рік група ре-
алізує майбутній прибуток 10 гр. од. і покаже на 10 гр. од. більше 
прибуток, ніж сума чистих прибутків материнського і дочірнього 
підприємства. Процес реалізації має місце через коригування амор-
тизації активу послідовно до дати продажу.

У перший рік продажу в межах групи необоротних активів, які 
підлягають амортизації, основні записи при консолідації для амор-
тизації переданого активу будуть такі:

а)  Дебет «Знос основних засобів»
Кредит «Амортизація основних засобів»

б)  Дебет «Податок на прибуток»
Кредит «Відстрочені податкові активи»

У наступний рік після передачі:
а)  Дебет «Знос основних засобів»
Кредит «Амортизація основних засобів»
Кредит «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок)
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б)  Дебет «Податок на прибуток»
Дебет «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок)
Кредит «Відстрочені податкові активи»

Якщо має місце збиток при продажу, то ці записи повинні 
бути зворотними, і запис податкового впливу буде зменшувати від-
строчене податкове зобов’язання, створене як результат збитку при 
передачі. Внутрішньогрупові збитки можуть вказувати на збитки 
від зменшення корисності, які необхідно визнати при консолідації.

Приклад 2.8. (продовження). Регулюючий запис щодо амортизації 
на кінець першого року після продажу визначається порівнянням 
витрат на амортизацію, виходячи із собівартості юридичної особи 
з витратами на амортизацію, виходячи із собівартості групи:

Підприємство «Д», гр. од.:
Собівартість активу 37 000
Витрати на амортизацію 2220
0,06 × 37 000

Група
Собівартість активу 36 000
Витрати на амортизацію 2160
0,06 × 36 000

Коригування 60
2220 – 2160

При консолідації амортизація зменшується на 60 гр. од.
Регулюючий запис, гр. од.
Дебет «Знос основних засобів» 60
Кредит «Амортизація основних засобів» 60

Це коригування збільшує прибуток групи на 60 гр. од. Коригу-
вання прибутку від продажу зменшує прибуток групи до 1000 гр. 
од., а коригування амортизації приводить до визнання частини цьо-
го прибутку, реалізованого як актив, який використовується. Сума 
реалізованого прибутку пропорційна до витрат на амортизацію, 
тобто 6% норми амортизації дочірнього підприємства «Д».

Різниця між обліковою вартістю активу в юридичної одиниці 
і відповідною вартістю в групі на дату продажу становила 1000 гр. од. 
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(37 000 – 36 000). На кінець першого року після продажу різниця 
становила 940 гр. од., тобто коригування для 6% амортизації,

.

Зменшення в обліковій вартості на 60 гр. од., приводить до пер-
вісної тимчасової різниці в 15 гр. од. ( ).

Регулюючий запис податкового впливу, гр. од:
Дебет «Податок на прибуток» 15
Кредит «Відстрочені податкові активи»  15

Чистий вплив амортизації й коригування податкового впливу 
на чистий прибуток групи – збільшення на 45 гр. од. (60 – 15). При-
буток від продажу устаткування після оподаткування 750 гр. од. 
(1000 – 250) є реалізованим на 45 гр. од. (0,06 × 750).

У той же час актив залишається, отже, амортизацію слід на-
раховувати. Звідси, при підготовці консолідованих фінансових 
звітів за період 2006–2007 рр. коригування на амортизацію повинно 
відображати вплив різниць амортизації за поточний і попередній 
період. Коригування щодо амортизації, пов’язане з попереднім 
періодом, здійснюється за рахунок нерозподіленого прибутку (за-
лишок на початок). Коригування на 31 грудня 2007 р.:

Дебет «Знос основних засобів» 120
Кредит «Амортизація основних засобів» 60
Кредит «Нерозподілені прибутки» 01.01.07 60

Регулюючий запис на 31 грудня 2007 р. для податкового впливу:
Дебет «Нерозподілені прибутки» 01.01.07 15
Дебет «Податок на прибуток» 15
Кредит «Відстрочені податкові активи» 30

У відношенні реалізованого прибутку від продажу, нереалізова-
ний прибуток від продажу устаткування після оподаткування стано-
вить 750 гр. од. [1000 × (1 – 0,25)]. Прибуток реалізований – 45 гр. од. 
(60 – 15). На кінець другого року після продажу загальна сума при-
бутку 90 гр. од. є реалізованою, зокрема 45 гр. од. за попередній рік 
і 45 гр. од. за звітний період. Коли актив повністю буде амортизова-
но, то прибуток від продажу реалізується в повній сумі.
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Переведення активу із складу запасів до складу необо-
ротних активів. Можливо, об’єкт, який розглядається одним 
підприємством у межах групи як запаси, класифікується як нео-
боротний актив іншим підприємством групи. Основою до визна-
чення регулюючих записів у цих випадках є підготовка облікових 
записів для внутрішньогрупових операцій в обліку залучених 
підприємств.

Розглянемо приклад, коли підприємство-продавець розглядає 
переданий актив як запаси, а підприємство-покупець класифікує 
його як актив, що амортизується.

Приклад 2.9. 1 червня 2006 р. дочірнє підприємство «Д» 
реалі зувало материнському підприємству «М» одиниці запасів 
за 12 000 гр. од. Собівартість запасів у підприємства «Д» становила 
6000 гр. од. Підприємство «М» планує використовувати актив як 
актив, що амортизується зі строком корисного використання 10 ро-
ків, і без ліквідаційної вартості. Норма прямолінійної амортизації 
становить 10%. Ставка податку на прибуток – 25%.

Облік переведення передбачає розгляд двох етапів: продажу 
і амортизації.

Продаж. Записи в обліку двох підприємств:
Дочірнє підприємство «Д», гр. од.: ▪

а)  Дебет «Рахунки в банках» 12 000
Кредит «Дохід від реалізації інших оборотних активів» 12 000

б)  Дебет «Собівартість реалізованих виробничих запасів» 6000
Кредит «Виробничі запаси» 6000
Материнське підприємство «М», гр. од.: ▪

а)  Дебет «Малоцінні необоротні матеріальні активи» 12 000
Кредит «Рахунки в банках» 12 000

З точки зору «юридичної одиниці», має місце продаж запасів 
і придбання необоротного активу. З точки зору групи, не здійсню-
ється ні продаж запасів, ні придбання необоротного активу. На-
томість, актив, попередньо визначений як запаси, класифікується 
як необоротний актив, собівартість якого для групи становить 
6000 гр. од.

Регулюючий запис на 31 грудня 2006 р.:
Дебет «Дохід від реалізації інших оборотних активів» 12 000
Кредит «Собівартість реалізованих виробничих запасів» 6000
Кредит «Малоцінні необоротні матеріальні активи» 6000
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При порівнянні з переведенням зі складу запасів до запасів, 
дохід від реалізації і собівартість реалізації є регулюючими запи-
сами до звіту про фінансові результати дочірнього підприємства 
«Д».

Коригування зменшує облікову вартість необоротного активу 
до 6000 гр. од. Це приводить до виникнення тимчасової різниці з ви-
знанням відстроченого податкового активу і коригування податку 
на прибуток в сумі ( ).

Регулюючий запис:
Дебет «Відстрочені податкові активи» 1500
Кредит «Податок на прибуток» 1500
У майбутньому прибуток 6000 гр. од. буде відображений у за-

лишку нерозподіленого прибутку на початок підприємства «Д».
Регулюючий запис на 31 грудня 2007 р., гр. од.:
а)  Дебет «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.07) 6000
Кредит «Малоцінні необоротні матеріальні активи» 6000

б)  Дебет «Відстрочені податкові активи» 1500
Кредит «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.07) 1500

Амортизація. Підприємство «М» обліковує актив за 12 000 гр.
од. і витрати на амортизацію за нормою 10% від собівартості. Ви-
трати на амортизацію за рік становлять 1200 гр. од. За півроку на 
31 грудня 2006 р. витрати на амортизацію становлять 600 гр. од. 
З точки зору групи, амортизація розраховується на основі со-
бівартості 6000 гр. од., яка приводить до амортизації за півроку 
300 гр. од. Для перетворення суми 600 гр. од. юридичної особи 
в 300 гр. од., необхідні для групи, слід здійснити регулюючий запис 
на 31 грудня 2006 року:

Дебет «Знос основних засобів» 300
Кредит «Амортизація основних засобів» 300
Запис податкового впливу:
Дебет «Податок на прибуток» 75
Кредит «Відстрочені податкові активи» 75

На кінець 31 грудня 2007 року записи для амортизації:
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а)  Дебет «Знос основних засобів» 900
Кредит «Амортизація основних засобів» 600
Кредит «Нерозподілені прибутки» (01.01.07) 300

б)  Дебет «Податок на прибуток» 150
Дебет «Нерозподілені прибутки» (01.01.07) 75
Кредит «Відстрочені податкові активи» 225

Переведення активу зі складу необоротних активів до складу 
запасів. Припустимо, дочірнє підприємство «Д» реалізувало необо-
ротний актив материнському підприємству «М», яке класифікується 
ним як запаси. На дату продажу активу дочірнє підприємство «Д» 
здійснить обліковий запис, релевантний до продажу необоротного 
активу, в той час як материнське підприємство «М» відобразить 
придбання запасів. У майбутньому, оскільки материнське підпри-
ємство «М» розглядає об’єкт як запаси, амортизація нараховуватися 
не буде. З точки зору групи, має місце зміна в класифікації активу – 
необоротного активу на запаси.

Припустимо, що запаси не реалізовані за межі групи на кінець 
року. Основні регулюючі записи в цей рік будуть такі:

Дебет «Дохід від реалізації необоротних активів»
Кредит «Собівартість реалізованих необоротних активів»
Кредит «Собівартість реалізованих виробничих запасів»

Внутрішньогрупові послуги. Існують різноманітні приклади 
послуг між пов’язаними підприємствами, зокрема:

материнське підприємство може перевести в розпоряд- ▪
ження дочірнього підприємства окремі кадри на визна-
чений період часу для завершення особливого завдання, 
поставленого перед дочірнім підприємством. За цю по-
слугу материнське підприємство може призначити ви-
нагороду або очікує на виконання інших послуг дочірнім 
підприємством;
одне підприємство може надати в оренду або орендувати  ▪
об’єкт основних засобів від іншого;
дочірнє підприємство може існувати виключно з ме- ▪
тою виконання деяких окремих завдань материнського 
підприємства. Наприклад, дослідницька діяльність для ма-
теринського підприємства (винагорода для таких досліджень 
повинна бути сплачена своєчасно). За такої ситуації всі дохо-
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ди від послуг, зароблені дочірнім підприємством, сплачені 
материнським підприємством і повинні бути скориговані в 
процесі консолідації.

Приклад 2.10. Упродовж 2005–2006 рр. материнське підприєм-
ство «М» запропонувало послугу спеціалістів-службовців дочірньо-
му підприємству «Д» на два місяці, в обмін за яку дочірнє підпри-
ємство сплатить 50 000 гр. од. материнському підприємству. Річна 
заробітна плата службовців, яку сплачує материнське підприємство 
«М», становить 355 000 гр. од.

Облікові записи в обліку підприємств:
материнське підприємство «М», гр. од.: ▪

Дебет «Рахунки в банках» 50 000
Кредит «Дохід від реалізації робіт і послуг» 50 000

дочірнє підприємство «Д», гр. од.: ▪
Дебет «Собівартість реалізованих робіт і послуг» 50 000
Кредит «Рахунки в банках» 50 000

Група не заробляє доходу від послуг і не несе витрат, пов’язаних 
із зовнішнім підприємством по відношенню до групи, тому коригу-
вання будуть такі:

Дебет «Дохід від реалізації послуг» 50 000
Кредит «Собівартість реалізованих послуг» 50 000

Коригування не здійснюються по відношенню до заробітної 
плати службовців, оскільки, з точки зору групи, зарплата, сплачена 
службовцям, – це платіж зовнішній стороні. Відсутній вплив на об-
лікові суми активів і зобов’язань, відсутні тимчасові різниці й необ-
хідність коригувань податку на прибуток.

Приклад 2.11. Материнське підприємство «М» орендує при-
міщення офісу дочірнього підприємства за 250 000 гр. од. За цією 
операцією, материнське підприємство обліковує витрати на оренду 
250 000 гр. од., а дочірнє підприємство визнає дохід від оренди в сумі 
250 000 гр. од. З точки зору групи, внутрішньогрупова оренда є по-
вністю внутрішньою угодою. Дохід і витрати необхідно виключити.

Регулюючий запис, гр. од.:
Дебет «Дохід від операційної оренди активів» 250 000
Кредит «Інші витрати операційної діяльності» 250 000
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Немає необхідності відображати податковий вплив на активи 
і зобов’язання.

З наданням послуг у межах групи коригування при консолідації не 
впливають на прибуток групи. При операції залучений платіж мате-
ринського підприємства до дочірнього підприємства за надані послуги, 
материнське підприємство показує витрати, а дочірнє підприємство 
показує дохід. Чистий вплив на прибуток групи дорівнює нулю. 

Внутрішньогрупові позики. Учасники групи часто позичають 
і надають грошові позики один одному й відображають у складі 
витрат відсоток щодо позичених грошових коштів. У деяких випад-
ках підприємство може бути визначене в межах групи виключно 
з метою управління фінансами групи і позичення грошових коштів 
на міжнародному валютному ринку. Коригування при консолідації 
необхідне по відношенню до цих внутрішньогрупових позичень 
і відсотка, оскільки, виходячи з позиції групи, ці операції створюють 
активи і зобов’язання, і доходи, і витрати, які не існують в умовах 
взаємовідносин групи із зовнішніми підприємствами.

Приклад 2.12. Материнське підприємство «М» 1 червня 2006 р. 
випустило 1000 облігацій номінальною вартістю 200 гр. од. зі став-
кою відсотка 15%. Відсоток підлягає сплаті 1 червня кожного року. 
Дочірнє підприємство «Д», яке повністю належить материнському 
підприємству, придбало половину випущених облігацій.

Облікові записи, здійснені материнським і дочірнім підприєм-
ствами, гр. од.:

Материнське підприємство «М» ▪
1 червня 2006 р.:
Дебет «Рахунки в банках» 200 000
Кредит «Зобов’язання за облігаціями» 200 000
31 грудня 2006 р.
Дебет «Фінансові витрати» 15 000
Кредит «Розрахунки за іншими операціями» 15 000

Дочірнє підприємство «Д» ▪
1 червня 2006 р.
Дебет «Довгострокові фінансові інвестиції» 100 000
Кредит «Розрахунки в банках» 100 000
31 грудня 2006 р.
Дебет «Розрахунки за нарахованими доходами» 7500



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

190

Кредит «Відсотки одержані» 7500
Регулюючі записи для коригування облікових записів юридич-

них осіб:
а)  Дебет «Зобов’язання за облігаціями» 100 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 100 000

б)  Дебет «Розрахунки за іншими операціями» 7500
Кредит «Розрахунки за нарахованими доходами» 7500

в)  Дебет «Відсотки одержані» 7500
Кредит «Фінансові витрати» 7500

Внутрішньогрупові дивіденди, 
оголошені й сплачені після придбання

Зміни, внесені до МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові 
звіти», зокрема щодо обліку інвестицій у дочірні підприємства, 
в окремих фінансових звітах обумовлюють новий підхід до обліку 
дивідендів. Так, на відміну від дивідендів до придбання, які обліко-
вуються як зменшення вартості інвестицій, дивіденди після при-
дбання обліковуються як дохід в облікових записах материнського 
підприємства.

У межах групи можуть мати місце такі ситуації:
дивіденди, оголошені в поточному періоді, але не сплачені; ▪
дивіденди, оголошені й сплачені в поточному періоді; ▪
дивіденди, оголошені й сплачені акціями. ▪

Дивіденди, оголошені в поточному періоді, але не сплачені. 
Припустимо, що материнське підприємство, що очікує отримати 
дивіденди, визнає доходи, коли дивіденди оголошені.

Приклад 2.13. 25 січня 2006 року дочірнє підприємство «Д» 
оголосило дивіденди в сумі 6000 гр. од. із нерозподіленого при-
бутку від дати придбання. На кінець періоду дивіденди не спла-
чувалися.

Бухгалтерські записи, здійснені юридичними особами:
Дочірнє підприємство «Д» ▪

Дебет «Нерозподілені прибутки» (Дивіденди оголошені) 6000
Кредит «Розрахунки за нарахованими дивідендами» 6000

Материнське підприємство «М» ▪
Дебет «Розрахунки за нарахованими доходами» 6000
Кредит «Дивіденди одержані» 6000
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Обліковий запис, здійснений дочірнім підприємством, зменшує 
суму нерозподіленого прибутку і збільшує зобов’язання. 

З точки зору групи, не відбувається зменшення в капіталі, й гру-
па не має зобов’язання по сплаті дивідендів за межі групи. Подіб-
но до цього, група не очікує отримати дивіденди від зовнішнього, 
по відношенню до групи, підприємства.

Звідси, регулюючими записами при консолідації будуть такі:
а)  Дебет «Розрахунки за нарахованими дивідендами» 6000
Кредит «Нерозподілені прибутки»(Дивіденди оголошені) 6000

б)  Дебет «Дивіденди одержані» 6000
Кредит «Розрахунки за нарахованими доходами» 6000

У наступному періоді, коли дивіденди будуть сплаченими, ко-
ригування в робочій таблиці здійснювати не слід. Оскільки доходу 
від дивідендів немає, відсутні дивіденди оголошені і заборгованість 
за дивідендами на кінець періоду, в такому випадку позиція групи 
така сама, як сума у фінансових звітах юридичних осіб.

Дивіденди оголошені й сплачені в звітному періоді. Дочір-
нє підприємство може, зазвичай, сплачувати дивіденди в звітному 
періоді.

Приклад 2.14. Припустимо, дочірнє підприємство «Д» оголо-
сило і сплатило проміжні дивіденди в сумі 6000 гр. од. у звітному 
періоді.

Бухгалтерські записи в юридичних осіб групи будуть такі, гр. од.:
Материнське підприємство «М» ▪

Дебет «Рахунки в банках» 6000
Кредит «Дивіденди одержані» 6000

Дочірнє підприємство «Д» ▪
Дебет «Нерозподілені прибутки» (Проміжні дивіденди) 6000
Кредит «Рахунки в банках» 6000

З точки зору групи, дивіденди не були сплачені й дохід від 
дивідендів не було отримано. Звідси, коригування, необхідні для 
складання консолідованих звітів, будуть такі:

Дебет «Дивіденди одержані» 6000
Кредит «Нерозподілені прибутки» (Проміжні дивіденди) 6000
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Дивіденди, оголошені й сплачені акціями. Дочірнє підприємство 
може, зазвичай, сплачувати дивіденди материнському підприємству 
у формі акцій, а не грошовими коштами.

Приклад 2.15. Припустимо, дивіденди у формі акцій на суму 
10 000 гр. од. були сплачені дочірнім підприємством «Д» з нерозпо-
діленого прибутку після придбання.

Бухгалтерські записи дочірнього підприємства «Д», гр. од.:
Дебет «Нерозподілені прибутки» 10 000
(Дивіденди, сплачені акціями)
Кредит «Статутний капітал» 10 000
В обліку материнського підприємства «М» записів немає, оскіль-

ки дивіденди акціями, надані материнському підприємству «М», не 
приводять до збільшення вартості інвестиції дочірнього підпри-
ємства «Д». Крім того, якщо інвестиція відображена за історичною 
вартістю придбання для капіталу до придбання дочірнього підпри-
ємства, на вартість інвестиції не впливатимуть дивіденди акціями, 
оголошені з капіталу після придбання.

З метою консолідації можливі два альтернативні коригування:
1. Виключення дивідендів акціями, сплаченими з капіталу до-

чірнього підприємства:
Дебет «Статутний капітал» 10 000
Кредит «Нерозподілені прибутки» 10 000
(Дивіденди, сплачені акціями)
Якщо використовується такий регулюючий запис, фактично 

те, що дочірнє підприємство забезпечує дивіденди акціями, не 
відображається в консолідованій фінансовій звітності, за винятком 
розкриття способу виплати дивідендів у примітках. Капіталізація 
нерозподіленого прибутку дочірнього підприємства «Д» не впливає 
на консолідований нерозподілений прибуток, проте робить резуль-
тат включеним до залишку консолідованої суми нерозподіленого 
прибутку цього прибутку, що був капіталізований і не є наявним 
для сплати дивідендів.

2. Дивіденди, сплачені акціями, не виключаються, проте ство-
рюється новий резерв капіталізованого прибутку в робочій таблиці.

Регулюючі записи, гр. од.:
Дебет «Статутний капітал» 10 000
Кредит «Резерв капіталізованого прибутку» 10 000
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Метою створення резерву капіталізованого прибутку є розкрит-
тя факту, що частина нерозподіленого прибутку групи була капіта-
лізована дочірнім підприємством і, отже, не є більше наявного для 
сплати грошових дивідендів материнському підприємству.

Слід зазначити, що, відповідно до МСФЗ, друга альтернатива 
рекомендована як кращий підхід щодо дивідендів, сплачених акці-
ями, тому що виникає резерв капіталізації прибутку в консолідо-
ваних фінансових звітах, який є нерозподіленим резервом. З точки 
зору групи, розподіл цього резерву капіталізованого прибутку 
учасникам (акціонерам) групи є неможливий і, отже, таким, що не 
розподіляється.

З розглянутого обліку внутрішньогрупових операцій з метою 
складання консолідованих фінансових звітів можна сформулювати 
ряд висновків.

По-перше, внутрішньогруповий продаж запасів, необоротних 
активів, надання послуг, оголошення та сплати дивідендів, виник-
нення боргових зобов’язань потребують коригування в процесі 
консолідації, а об’єкти обліку, пов’язані з цими операціями, потре-
бують розгляду застосування обліку податкового впливу в процесі 
консолідації.

По-друге, розглянуті внутрішньогрупові операції між учасника-
ми групи з точки зору впливу цих операцій на показники консолі-
дованих звітів можна поділити на :

1)  внутрішньогрупові операції, що пов’язані з внутрішніми 
розрахунками і, відповідно, призводять до виникнення за-
боргованості та доходів і витрат, що пов’язані з останньою;

2)  внутрішньогрупові операції, що пов’язані з внутрішніми 
результатами від продажу активів. 

Прикладами внутрішньогрупових операцій, що пов’язані 
з внутрішніми розрахунками, можуть бути: надання позик; емісія 
облігацій; передача основних засобів у фінансову оренду; продаж 
активів; надання послуг тощо. При відображенні таких операцій 
в обліку кожного учасника групи складається запис про дебітор-
ську та кредиторську заборгованість. Відповідно, в процесі кон-
солідації такі записи виключаються, оскільки з точки зору групи 
як єдиної економічної одиниці, ні позик, ні зобов’язань не існує. 
Виключення здійснюється в робочій таблиці на підставі складан-
ня зворотних записів до записів, що мали місце при здійсненні 
операції.
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Внутрішньогрупові операції першого типу призводять до ви-
никнення:

внутрішньогрупового сальдо (сальдо дебіторської  ▪
заборгованості та зобов’язань на дату балансу), яке підлягає 
виключенню з Балансу;
внутрішньогрупових доходів та витрат (доходів та витрат за  ▪
позикою, емісією облігацій, фінансовою орендою тощо), які 
підлягають виключенню зі Звіту про фінансові результати. 

Доходи та витрати, які виникають внаслідок здійснення внутріш-
ньогрупових операцій за розрахунками, на фінансовий результат 
групи не впливають.

Одна з найбільш складних проблем, яка виникає при консо-
лідації фінансових звітів групи, пов’язана з внутрішньогруповими 
операціями з продажу активів. До звітності окремих підприємств 
включається результат внутрішньогрупового продажу. Проте, з точ-
ки зору групи як єдиної економічної одиниці, не всі результати за 
такими операціями можуть визнаватися в консолідованих звітах, 
оскільки об’єкт купівлі-продажу може залишатися в межах групи. 
На цій підставі всі подібні результати слід виключити в процесі 
консолідації зі Звіту про фінансові результати. Такі результати мо-
жуть бути результатами від продажу одним підприємством групи 
іншому:

1)  активів, реалізованих останнім зовнішньому контрагенту за 
межі групи на звітну дату;

2)  активів, врахованих останнім у складі власних активів на звіт-
ну дату;

3)  активів, що підлягають нарахуванню амортизації, врахова-
них останнім у складі власних активів на звітну дату.

При реалізації активів за межі групи внутрішньогрупові опе-
рації з продажу не впливатимуть на фінансовий результат групи. 
Проте показники «Дохід від реалізації товарів (робіт, послуг)» та 
«Собівартість реалізованої продукції (товарів, послуг)» є завище-
ними на величину доходу, відображеного в обліку підприємства, 
що здійснило внутрішньогруповий продаж, і на суму первісної 
вартості (собівартості), яку відображено в обліку покупця. Якщо 
активи не реалізовано за межі групи на звітну дату, то результат 
внутрішньогрупового продажу впливає на статті Балансу, на яких 
відображаються активи внутрішньогрупового покупця та на статті 
Звіту про фінансові результати («Дохід від реалізації товарів (робіт, 
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послуг)» та «Собівартість реалізованої продукції (товарів, послуг)». 
Різниця становить суму прибутку (збитку), включену продавцем 
до балансової вартості активів при реалізації активів покупцеві-
учаснику групи [нереалізовані прибутки (збитки) від внутрішньо-
групових операцій].

Особливістю внутрішньогрупових результатів від продажу ак-
тивів є те, що вони підлягають виключенню не лише з балансової 
вартості залишку нереалізованих запасів, а й з прибутку (збитку) 
дочірнього підприємства при визначенні доходу від участі в капі-
талі в інвестора (у випадку застосування методу участі в капіталі 
для обліку інвестицій у дочірні підприємств), податку на прибуток 
материнського та дочірнього підприємств, при визначенні кон-
солідованої суми податку на прибуток групи. Внаслідок виклю-
чення внутрішньогрупових результатів від продажу активів при 
розрахунку консолідованої суми податку на прибуток виникають 
тимчасові різниці, які підлягають оподаткуванню або вирахуванню 
і призводять до відображення в консолідованому Балансі відстро-
чених податкових активів та відстрочених податкових зобов’язань. 
Крім того, операції такого типу призводять до донарахування 
(зменшення) амортизації за реалізованими в межах групи необо-
ротними активами.

Приклад 2.16. Є така інформація з фінансових звітів та аналітич-
них регістрів за звітний період материнської компанії та дочірнього 
підприємства, тис. грн:

Стаття Материнська 

компанія

Дочірнє 

підприємство

Основні засоби (залишкова вартість) - 400

Дебіторська заборгованість (чиста реалізаційна 
вартість)

400 195

Грошові кошти та грошові еквіваленти 200 80

Заборгованість перед постачальниками 250 110

Нерозподілений прибуток на початок періоду 790 1080

Дохід від реалізації продукції, товарів, послуг (нетто) 4980 3520

Дохід від оренди 0 215

Дохід від дивідендів 280 0

Витрати звітного періоду 4260 2770
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Додаткова інформація:
1)  материнська компанія має борг перед дочірнім підприєм-
ством у сумі 80 тис. грн;

2)  материнській компанії належить 100% капіталу дочірнього під-
приємства. Протягом звітного періоду дочірнє підприємство 
сплатило материнській компанії дивіденди на суму 280 тис. грн;

3)  дочірньому підприємству належить будівля, яку орендує 
материнська компанія за 215 тис. грн;

4)  протягом звітного періоду материнська компанія реалізува-
ла дочірньому підприємству товари за 2200 тис. грн, собівар-
тістю 1400 тис. грн. Дочірнє підприємство реалізувало товари 
непов’язаним сторонам за 3000 тис. грн.

Щоб визначити вплив внутрішньогрупових операцій на фінан-
сові результати групи, здійснимо розрахунки.

1. Розрахуємо фінансовий результат материнської компанії та до-
чірнього підприємства, як окремих юридичних одиниць, тис. грн:

Показник Материнська 

компанія

Дочірнє підпри-

ємство

Дохід від реалізації продукції, товарів, послуг 4980 3520

Дохід від оренди – 215

Дохід від дивідендів 280 –

Витрати (4260) (2770)

Чистий прибуток 1000 965

2. Розрахуємо консолідовані суми окремих статей консолідо-
ваних фінансових звітів. Для цього здійснимо такі бухгалтерські 
записи: 

1)  виключимо дебіторську заборгованість у сумі 80 тис. грн 
материнської компанії перед дочірнім підприємством :

Дебет «Заборгованість перед постачальниками» 80 тис. грн.
Кредит «Дебіторська заборгованість» 80 тис. грн.

2)  виключимо дивіденди в сумі 280 тис. грн, які одержала мате-
ринська компанія від дочірнього підприємства :

Дебет «Дивіденди одержані» 280 тис. грн.
Кредит «Нерозподілені прибутки» 280 тис. грн.
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3)  виключимо дохід від оренди в сумі 215 тис. грн, який отри-
мує дочірнє підприємство від оренди будівлі материнською 
компанією.

Дебет «Дохід від оренди» 215 тис. грн.
Кредит «Витрати на оренду» 215 тис. грн.

4)  виключимо внутрішньогруповий продаж товарів на суму 
2200 тис. грн:

Дебет «Дохід від реалізації продукції, товарів, 
послуг»

2200 тис. грн.

Кредит «Собівартість реалізованої продукції» 2200 тис. грн.

3. Складемо робочу таблицю для визначення консолідованих 
сум:

Стаття Мате-

ринська 

компанія

Дочірнє 

підпри-

ємство

 Регулюючі записи Консо-

лідовані 

суми
№ Дебет Кредит №

Основні засоби – 400 400

Дебіторська 
заборгованість

400 195 80 1 515

Грошові кошти 200 80 280

Заборгованість перед 
постачальниками

250 110 1 80 280

Нерозподілений 
прибуток на початок 
періоду

790 680 280 2 1750

Дохід від реалізації 
продукції

4980 3520 4 2200 6300

Дохід від оренди – 215 3  215 –

Дохід від дивідендів 280 – 2  280 –

Витрати 4260 2770 215
2200

3
4

4615

4. За даними робочої таблиці розрахуємо консолідований фі-
нансовий результат, тис. грн:

Консолідо-
вана сума 

фінансового 
результату

=

Консолідо-
вана сума 
доходу від 
реалізації

+

Консолідо-
вана сума 
доходу від 

оренди

+

Консолідо-
вана сума 
доходу від 
дивідендів

–
Консолідо-
вана сума 

витрат

1685 6300 0 0 4615



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

198

Консолідована сума нерозподіленого прибутку на кінець звітно-
го періоду становить 3435 тис. грн:

Консолідована сума 
нерозподіленого при-

бутку на кінець звітного 
періоду

=

Консолідована сума 
нерозподіленого 

прибутку на початок 
звітного періоду

+

Консолідована сума 
чистого прибутку за 

звітний період

3435 1750 1685

Як бачимо, наведені в прикладі внутрішньогрупові операції 
не впливають на фінансові результати групи підприємств як єдиної 
економічної одиниці.

У цілому, проводячи аналіз обліку внутрішньогрупових опера-
цій, які здійснюються між учасниками групи, слід констатувати, що 
для визначення регулюючих записів щодо внутрішньогрупових пе-
реведень, можна застосувати підхід, послідовність виконання якого 
полягає в такому:

а) здійснення аналізу операцій і подій у межах облікових записів 
юридичних одиниць, пов’язаних із внутрішньогруповими переве-
деннями. Визначення, до якого періоду відноситься операція – по-
переднього чи поточного;

б) здійснення аналізу операції з точки зору групи;
в) складання регулюючих записів від позиції юридичного під-

приємства до цієї групи;
г) розгляд регулюючих записів податкового впливу.
Немає сенсу здійснювати регулюючі записи окремих юри-

дичних підприємств, які утворюють групу. Проте за необхідності 
окремі журнальні реєстри можуть бути передбачені материнським 
підприємством для збереження коригувань, здійснених у процесі 
підготовки консолідованих фінансових звітів. Процес консолідації 
може бути виконаний з використанням спеціальної робочої табли-
ці. 



 

Розділ 3

МЕТОДИЧНІ ОСНОВИ КОНСОЛІДАЦІЇ ФІНАНСОВИХ ЗВІТІВ
3.1.  Консолідація фінансових звітів за МСФЗ

Метод обліку придбання застосовується для консолідації фі-
нансових звітів материнського підприємства і його дочірніх підпри-
ємств, у яких група як єдина економічна одиниця показує ресурси, 
контрольовані групою, зобов’язання групи і результати, досягнуті 
з цими ресурсами.

Фінансові звіти групи, таким чином, складають підготовлені 
консолідований баланс, консолідований звіт про фінансові ре-
зультати, консолідований звіт про рух грошових коштів та консо-
лідований звіт про власний капітал. Фінансові результати, активи 
і зобов’язання, грошові потоки, зміни в складі власного капіталу 
материнського підприємства і всіх його дочірніх підприємств є 
сукупними елементами єдиного комплекту консолідованих фі-
нансових звітів. Основ ний принцип консолідації полягає в тому, 
що показники звітів про фінансові результати, балансів, звітів про 
рух грошових коштів і звітів про власний капітал власне материн-
ського і всіх дочірніх підприємств задаються в робочій таблиці і 
додаються для отримання показників консолідованих фінансових 
звітів групи.

На практиці мають місце деякі облікові коригування для роз-
рахунку результатів за період до придбання і у випадку, коли ма-
теринське підприємство може не повністю контролювати належні 
дочірні підприємства. Проте такі розрахунки можна здійснити 
в робочій таблиці і, оскільки базові принципи подвійного обліку 
для всіх коригувань виконуються, сукупність показників звітів про 
фінансові результати і балансів будуть узагальнені в показниках 
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консолідованого звіту про фінансові результати і консолідованому 
балансі. 

Група не є юридичною одиницею, відокремленою від її учасни-
ків. Таким чином, група не матиме встановленого законодавством 
окремого самостійного обліку. Підготовка фінансових звітів групи 
повинна виходити із комплекту звітів, які скомплектовані для уза-
гальнення фінансових звітів групи підприємств. Звичайно, це озна-
чає підготовку робочої таблиці.

Формат робочої таблиці для складання консолідованих фі-
нансових звітів може бути використаний такий, як представлений 
у табл. 3.1. або табл. 3.2. 

До початку підготовки робочої таблиці для консолідації фінан-
сових звітів необхідно розглянути численні питання, які виникають 
до консолідації. Вони включають:

застосування погодженої справедливої вартості; ▪
виключення внутрішньогрупових залишків; ▪
виключення внутрішньогрупових залишків запропонова- ▪
них дивідендів.

Застосування погодженої справедливої вартості. Як тільки 
дочірнє підприємство придбавається, на дату придбання повинна 
бути розрахована справедлива вартість придбаних активів і спла-
ченої компенсації. На практиці визначення справедливої вартості 
придбаних активів і сплаченої компенсації (яка може бути у формі 
грошових і не грошових активів) включатиме належну перевірку і пе-
реговори між партнерами. Це може привести, ймовірно, до деяких 
коригувань вартості деяких активів і зобов’язань групи підприємств.

Перш ніж скласти робочу таблицю для визначення результатів і 
вартості материнського і дочірніх підприємств, слід здійснити відпо-
відні коригування індивідуальних фінансових звітів підприємств або 
коригування при складанні робочої таблиці. Так, якщо, наприклад, 
справедлива вартість запасів придбаного дочірнього підприємства 
складає 2 млн гр. од. і менша за облікову вартість, та вартість запасів 
повинна бути скоригована на дату придбання і результат (збитки) 
повинні бути віднесені на статті звіту про фінансові результати до-
чірнього підприємства на дату придбання. 

У МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» та П(с)БО 19 «Об’єднання під-
приємств» не визначено, оцінка активів дочірнього підприємства 
на дату придбання повинна бути здійснена в робочій таблиці для 
консолідації чи в записах дочірнього підприємства. Передбачається, 
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що більшість записів буде зроблено при коригуваннях до робочої 
таблиці з таких причин:

коригування для активів, таких як гудвіл і запаси, не до- ▪
зволяються в дійсних записах дочірнього підприємства. 
Гудвіл не дозволено переоцінювати, оскільки це буде сума 
до визнання внутрішньо генерованого гудвілу, в той час як 
запаси не можуть бути записаними до суми, яка перевищує 
собівартість;
переоцінювання необоротних активів в облікових записах  ▪
дочірнього підприємства означає, що дочірнє підприємство 
застосовує модель переоцінювання для цих активів. МСБО 
16 вимагає, щоб активи відображалися за сумами, що 
несуттєво відмінні від справедливої вартості.

Для підприємств, які оцінюють активи за моделлю собівартості, 
активи дочірнього підприємства повинні бути переоцінені в робочій 
таблиці для консолідації.

Записи оцінювання об’єднання бізнесу, застосовані в робочій 
таблиці для основних засобів, відповідають записам для переоці-
нювання основних засобів за стандартами бухгалтерського обліку. 
Тому, консолідовані фінансові звіти на дату придбання повинні бути 
такими самими, незважаючи на те, переоцінювання здійснювалося 
при консолідації чи шляхом облікових записів дочірнього підпри-
ємства. В наступні періоди відмінності виникатимуть, оскільки не 
буде необхідності оцінювати в робочій таблиці для наступних змін 
у справедливій вартості активів.

Додатково, як тільки материнське і дочірнє підприємства будуть 
готувати фінансові звіти на основі однакових облікових політик, об-
лік дочірнього підприємства буде скоригований до запровадження 
його записів до політик групи. Ці коригування слід згрупувати в 
окремих облікових книгах придбаного дочірнього підприємства, які 
більш важливі для підготовки фінансових звітів групи. Суми кори-
гувань включатимуться до консолідованих фінансових звітів.

Виключення внутрішньогрупових залишків. Внутрішньо-
групові залишки виникають внаслідок здійснення внутрішньогру-
пових операцій. Внутрішньогрупові операції – це операції між 
материнським підприємством і дочірніми підприємствами однієї 
групи. Прикладами внутрішньогрупових операцій є реалізація 
товарів, передача основних засобів, надання кредитів, виплата ди-
відендів тощо.
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Внутрішньогрупові операції відображуються в обліку підпри-
ємства відповідно як доходи і витрати, в тому числі:

1)  дохід від продажу продукції, виробничих запасів, необорот-
них активів та ін.;

2)  собівартість реалізованої продукції, виробничих запасів, 
необоротних активів та ін.;

3)  інші доходи (прибуток) і витрати (збитки).
Такі доходи (прибуток) і витрати (збитки) виключаються при 

консолідації, оскільки вони є тільки переміщенням ресурсів з одно-
го підприємства цієї групи на інше підприємство і не змінюють 
консолідованої суми чистих активів групи. 

Наслідком внутрішньогрупових операцій можуть бути внутріш-
ньогрупові залишки за розрахунками, а також нереалізований при-
буток і збиток. Внутрішньогрупові залишки за розрахунками – це 
залишки дебіторської заборгованості й зобов’язань на дату балансу, 
що утворилися внаслідок внутрішньогрупових операцій.

Нереалізований прибуток і збитки від внутрішньогрупових опе-
рацій – це прибутки та збитки, що виникають унаслідок внутріш-
ньогрупових операцій і включаються до балансової вартості активів 
підприємства. 

Відповідно до МСФЗ та П(с)БО, прибутки та збитки, що ви-
никають унаслідок внутрішньогрупових операцій, відображаються 
в складі фінансового результату підприємства тільки після пере-
продажу оборотних активів іншим особам або в міру амортизації 
необоротних активів. Залишки за розрахунками усередині групи, 
операції усередині групи, а також прибутки та збитки від таких 
операцій, що визнаються за статтями активів, таких як запаси чи 
основні засоби, повинні повністю виключатися. Збитки від операцій 
усередині групи можуть означати зменшення корисності, що по-
требує визнання в консолідованих фінансових звітах.

Тимчасові різниці, що виникають у результаті виключення 
нереалізованого прибутку і збитків від операцій усередині групи, 
відображаються:

відповідно до МСБО 12 «Податки на прибуток», якщо  ▪
звітність складається за МСФЗ або
відповідно до П(с)БО 17 «Податок на прибуток», якщо звіти  ▪
підготовлено за національними положеннями.

До початку складання фінансових звітів материнського підприєм-
ства й усіх його дочірніх підприємств необхідно усунути внутрішньо-
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групові залишки, що з’являються як однакові і протилежні суми у 
відповідних підприємств групи. Наприклад, якщо материнське під-
приємство «М» і дочірнє підприємство «Д» реалізують продукцію 
одне одному, то зрозуміло, що з’являться неоплачені залишки на 
дату балансу. Так, якщо материнське підприємство реалізує запаси 
дочірньому підприємству «Д», в балансі «М» буде показуватися за-
лишок дебіторської заборгованості 10 000 гр. од., в балансі «Д» буде 
показуватися дзеркальний залишок кредиторської заборгованості 
10 000 гр. од. Ці два залишки є дійсними в балансах підприємств «М» 
і «Д» відповідно і ці індивідуальні залишки не будуть змінені. Проте 
вони втрачають сенс, якщо підприємства «М» та «Д» розглядаються 
як єдина економічна одиниця, група. Якщо група покаже суму 10 000 
гр. од. у складі дебіторської заборгованості і 10 000 гр. од. у складі 
кредиторської заборгованості, баланс групи буде показувати, що, 
з одного боку їй винні грошові кошти, а з іншого – вона винна сама.

Таким чином, щоб скласти баланс групи, залишки дебіторської і 
кредиторської заборгованості 10 000 гр. од. слід анульовати в кожної 
із сторін і не треба показувати їх у консолідованому балансі групи, 
хоча вони виникають в індивідуальних балансах підприємства «М» 
і «Д» відповідно. На практиці, залишки дебіторської і кредиторської 
заборгованості можуть не узгоджуватися на дату балансу внаслідок 
особливого доставляння, грошових коштів у дорозі, або товарів 
у дорозі на дату списання. В цьому випадку, узгодження повинно 
бути завершеним до складання консолідованих фінансових звітів 
групи. Наприклад, якщо материнське підприємство «М» показує 
залишок дебіторської заборгованості в сумі 10 000 гр. од., а підпри-
ємство «Д» показує дзеркальну кредиторську заборгованість у сумі 
8000 гр. од., то різниця повинна бути знайдена. Це можна показати 
так, що підприємство «Д» списало з поточного рахунка для підпри-
ємства «М» якраз на дату балансу суму 2000 гр. од., яка не дійшла 
до підприємства «М» на цю дату. В цьому випадку, індивідуальні 
баланси будуть залишатися незмінними, але з метою підготовки 
консолідованих фінансових звітів групи, зрозуміло, що група мати-
ме актив «Грошові кошти на рахунку в банку» в сумі 2000 гр.од., які 
не з’являться в фінансових звітах підприємств «М» та «Д». Так, щоб 
підготувати консолідовані звіти групи, суму 2000 гр. од. потрібно 
додати до залишку «Грошові кошти на рахунку в банку» групи, 
і залишок дебіторської заборгованості у балансі підприємства «М» 
зменшиться до 8000 гр. од.
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Виключення внутрішньогрупових залишків дивідендів, за-
пропонованих дочірнім підприємством. Якщо дочірнє підпри-
ємство пропонує до сплати дивіденди, ця операція зменшуватиме 
його нерозподілений прибуток і виникатиме поточне зобов’язання 
за розрахунками з учасниками в його балансі. Підприємство групи, 
яке здійснює інвестицію, буде включати «нараховані доходи з дивіден-
дів до отримання» як поточні активи в балансі й зменшення вартості 
інвестицій – або дохід від дивідендів у звіті про фінансові результати. 
Це коректно для індивідуальних фінансових звітів дочірнього підпри-
ємства й материнського підприємства групи, проте ця сума вимагає 
коригування з метою підготовки консолідованих фінансових звітів 
групи. Якщо, наприклад, материнське підприємство «М» володіє 75% 
простих акцій і 60% привілейованих акцій підприємства «Д» і підпри-
ємство «Д» пропонує дивіденди за привілейованими й простими ак-
ціями в своїх фінансових звітах, коригування буде необхідним з метою 
консолідації. 

Є така додаткова інформація підприємства «Д», гр. од.:
Нерозподілений прибуток 100 000
Поточні зобов’язання з учасниками по запропонованих диві-

дендах за:
привілейованими акціями 10 000
простими акціями  20 000
Підприємство «М» зменшуватиме вартість інвестиції на суму 

дивідендів до отримання 21 000 гр. од. [10 000 × 60%] + (20 000 × 75%) 
та показуватиме поточну дебіторську заборгованість за розрахунками 
з нарахованих доходів у своєму балансі або включатиме цю суму до зві-
ту про фінансові результати як дохід від дивідендів і до складу активів 
дебіторську заборгованість з нарахованих доходів, зокрема за статею 
«Розрахунки за нарахованими доходами» (Дивіденди до отримання):

за привілейованими акціями 6000; ▪
за простими акціями 15 000. ▪

До початку підготовки консолідованих звітів залишок дебітор-
ської заборгованості в сумі 21 000 гр.од. у балансі підприємства «М» 
слід виключити разом із сумою 21 000 гр.од. поточних зобов’язань 
у балансі підприємства «Д». Сума 9000 гр.од., (4000 – дивіденди 
за привілейованими акціями і 5000 – дивіденди за простими акція-
ми) буде залишатися в балансі підприємства «Д», яка буде консолі-
дована в баланс групи як «Розрахунки за нарахованими доходами» 
(дивіденди до сплати частці меншості).
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Консолідація балансу від дати придбання
Положення МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» та П(с)БО 19 

«Об’єднання підприємств» вимагають, щоб група включала дочірнє 
підприємство до фінансових звітів групи, починаючи з дати, коли 
материнське підприємство набуло над ним контроль. Подібно до 
цього група перестане обліковувати дочірнє підприємство за прави-
лами методу обліку придбання від дати, на яку контроль втрачено. 
З цього виходить, що нерозподілений прибуток та інші складові 
власного капіталу дочірнього підприємства, які були накопичені до 
переходу контролю до материнського підприємства не слід включа-
ти до консолідованих фінансових звітів, нібито вони були зароблені 
до контролю, отриманого материнським підприємством. Ці скла-
дові власного капіталу є такими, що були придбані материнським 
підприємством, а не зароблені ним. Таким чином, з метою складан-
ня консолідованих фінансових звітів групи вони будуть виключені 
з окремих статей власного капіталу звітів дочірнього підприємства 
(наприклад, нерозподілений прибуток, додатково вкладений капі-
тал, інший додатковий капітал тощо) і взаємозараховані за рахунок 
справедливої вартості сплаченої компенсації за дочірнє підприєм-
ство материнським.

У процесі виключення балансової вартості фінансових інвести-
цій материнського підприємства в кожне дочірнє підприємство ви-
значають вартісну різницю, що потребує перекласифікації. Вартісна 
різниця – це різниця між вартістю придбання чистих ідентифікова-
них активів (капіталу) дочірнього підприємства і балансовою вартіс-
тю цих активів на дату придбання. Перекласифікація цієї вартісної 
різниці означає розподіл її між відповідними активами:

гудвілом;  ▪
дооцінкою (уцінкою) балансової вартості активів до їхньої  ▪
справедливої вартості (оборотних активів; необоротних 
активів, що не амортизуються; необоротних активів, що 
амортизуються);
дооцінкою (уцінкою) балансової вартості зобов’язань до  ▪
їхньої справедливої вартості.

Якщо в результаті перекласифікації вартісної різниці частина фі-
нансових інвестицій материнського підприємства в дочірні підпри-
ємства визнається в консолідованому балансі як гудвіл та необоротні 
активи, що амортизуються, необхідно нарахувати амортизацію цих 
активів за період після придбання і врахувати суму амортизації при 
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розрахунку балансової вартості фінансових інвестицій материнсько-
го підприємства за методом участі в капіталі. Нарахування і відо-
браження цих активів здійснюється відповідно до стандартів :

П(с)БО 7 «Основні засоби» і П(с)БО 8 «Нематеріальні акти- ▪
ви», якщо звітність складається за національними положен-
нями (стандартами);
МСБО 16 «Основні засоби» і МСБО 38 «Нематеріальні ак- ▪
тиви», якщо консолідована звітність буде підготовлена за 
міжнародними стандартами.

Разом з тим слід зазначити, що відповідно до:
МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» для об’єднань бізнесу, що ма- ▪
ють місце після 30 березня 2004 р. гудвіл не амортизується, 
а не рідше ніж один раз на рік перевіряється на пред-
мет зменшення корисності згідно з МСБО 36 «Зменшення 
корисності активів» та
МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» метод  ▪
участі в капіталі для відображення інвестицій в дочірні 
підприємства в окремих фінансових звітах материнського 
підприємства не застосовується.

Згідно з колишньою редакцією МСБО 22 «Об’єднання компа-
ній», і відповідно, П(с)БО 19 «Об’єднання підприємств», первісна 
(балансова) вартість гудвілу зменшується щомісячним рівномірним 
нарахуванням амортизації протягом терміну його корисного вико-
ристання, але не більше ніж 20 років.

Інший порядок обліку гудвілу (негативного гудвілу) передба-
чено в положеннях Сьомої Директиви ЄС 83/349/ЄЕС. Так, у статті 
30 зазначається, що правила для порядку відображення позитив-
ної різниці при консолідації (гудвілу) в консолідованих звітах такі 
самі, які визначені для статті «гудвіл» при складанні річних звітів 
(стаття 37) Директиви 78/660/ЄЕС. Якщо національне законодавство 
уповноважує включення витрат на створення до складу «Акти-
вів», вони мають бути списані не пізніше ніж через 5 років. Проте 
держави–члени ЄС можуть дозволяти товариствам систематичне 
списання гудвілу упродовж певного періоду, що перевищує 5 років, 
за умови, що такий період не перевищує корисного економічного 
життя активу та має бути розкритий у примітках до звітів разом із 
поясненням супровідних обставин.

Держава–член ЄС може дозволити списання позитивної різниці 
при консолідації негайно і остаточно за рахунок резервів.
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Стаття 31 окреслює порядок відображення негативного гудвілу 
в консолідованих звітах. Директивою 83/349/ЄЕС визначено, що не-
гативна різниця при консолідації може бути віднесена до консолідо-
ваного звіту про прибуток чи збиток тільки:

а) коли ця різниця на дату придбання відповідає небажаним 
майбутнім результатам, очікуваним у цьому підприємстві, або очі-
куваним витратам, які це підприємство понесе, оскільки це очіку-
вання здійснюється; або

б) коли така різниця відповідає реалізованому прибутку.
В МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти» дату, 

на яку складається перший комплект консолідованої фінансової 
звітності не визначено. Проте в п. 2 зазначено, що цей стандарт не 
поширюється на методи обліку об’єднання бізнесу та його впливу 
на консолідацію.

П(с)БО 20 «Консолідована фінансова звітність» також не розгля-
дає дату першої консолідації.

На наш погляд, більш доцільно складати перший комплект 
консолідованої фінансової звітності на дату придбання. Пояснення 
такого підходу полягає в такому:

1.  Материнське підприємство відображає свою інвестицію 
в дочірнє підприємство на дату придбання за собівартістю 
придбання (об’єднання), яка еквівалентна справедливій 
вартості сплаченої компенсації. Якщо вартість придбання 
(об’єднання) перевищує частку покупця в справедливій вар-
тості чистих активів, об’єкта придбання, визнається гудвіл. 
Якщо відбувається навпаки, перевищення визначається як 
негативний гудвіл.

2.  На дату придбання необхідно визнати ідентифіковані 
активи і зобов’язання дочірнього підприємства за спра-
ведливою вартістю. За МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» таке 
визнання може привести до визнання активів, зобов’язань 
і непередбачених зобов’язань, які не визнавалися в об-
лікових записах дочірнього підприємства. Наприклад, 
об’єднання бізнесу може привести до визнання немате-
ріальних активів, які не можна було визнавати в обліку 
дочірнього підприємства.

3.  Якщо материнське підприємство отримало контроль не над 
усіма чистими активами об’єкта придбання, на дату при-
дбання слід визнати частку меншості.
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Разом з тим, законодавчі акти з бухгалтерського обліку деяких 
країн, зокрема, Стандарти фінансової звітності (FRS) Великої Бри-
танії, Ірландії та Положення з бухгалтерського обліку Росії перед-
бачають підготовку першого комплекту консолідованої звітності на 
кінець першого року придбання.

Розглянемо консолідацію балансу на дату придбання на прикладі. 
Правила для складання оберемо МСФЗ, оскільки групи, які 

здійснюють операції з цінними паперами на фондовому ринку 
України та держав-учасниць ЄС свою звітність повинні готувати за 
цими правилами.

Приклад 3.1. На 1 січня 2006 р. материнське підприємство «М» придбало 
всі випущені акції дочірнього підприємства «Д» в обмін на 100 000 акцій ма-
теринського підприємства, справедлива вартість яких 5 гр. од. за одну акцію. 
На дату придбання справедлива вартість активів і зобов’язань материнського 
й дочірнього підприємств були такими як показано в табл. 3.3.

Таблиця 3.3.  Справедлива вартість активів і зобов’язань материнсько-
го й дочірнього підприємств на дату придбання
Стаття Материнське 

підприємство 

гр. од.

Дочірнє підприємство, гр. од

Балансова 

вартість

Справедлива 

вартість

Активи 
І. Необоротні активи

Основні засоби:
 залишкова вартість
 первісна вартість
 знос
Довгострокові фінансові інвестиції в «Д»
Земельні ділянки
 Усього за розділом І

ІІ. Оборотні активи

Запаси 

620 000
(380 000)
500 000
120 000
860 000

92 000

480 000
(170 000)

150 000
460 000

75 000

330 000

170 000

80 000

Грошові кошти
 Усього за розділом ІІ

 Баланс

15 000
107 000
967 000

5000
80 000

540 000

5000

Пасив 

І. Власний капітал

Статутний капітал
Нерозподілений прибуток
 Усього за розділом І

ІІ. Забезпечення наступних витрат 

і платежів

 Забезпечення виплат 
 персоналу

550 000
350 000
900 000

30 000

300 000
140 000
440 000

60 000 60 000
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Стаття Материнське 

підприємство 

гр. од.

Дочірнє підприємство, гр. од

Балансова 

вартість

Справедлива 

вартість

IV. Поточні зобов’язання

Кредиторська заборгованість за товари
Розрахунки з бюджетом
 Усього за розділом IV

 Баланс 

27 000
10 000
67 000

967 000

34 000
6 000

100 000
540 000

34 000
6000

На дату придбання дочірнє підприємство мало неврахований 
патент, справедлива вартість якого становить 20 000 гр.од. Ставка по-
датку на прибуток 30%. Підготуємо робочу таблицю для складання 
консолідованого балансу на дату придбання. 

Аналіз на дату придбання включає порівняння компенсації 
і справедливої вартості ідентифікованих чистих активів. Справедлива 
вартість чистих активів дочірнього підприємства повинна бути роз-
рахована переоцінюванням балансової вартості активів і зобов’язань 
дочірнього підприємства до справедливої вартості. Слід враховува-
ти, що, згідно з МСБО 12 «Податок на прибуток», переоцінювання 
активів вимагає визнання податкового впливу переоцінювання, 
оскільки існують різниці між обліковою сумою і податковою базою 
внаслідок переоцінювання.

1. Розрахуємо результат придбання дочірнього підприємства 
на 1 січня 2006 року, гр. од.:

Вартість об’єднання (100 000 × 5) 500 000
Балансова вартість чистих активів (300 000 + 140 000) 440 000
Вартісна різниця 60 000
Дооцінка:
основних засобів (330 000 – 310 000) × (1–30%) 14 000
інших необоротних активів (170 000 – 150 000) (1–30%) 14 000
запасів (80 000 – 75 000) (1–30%) 3 500
патенту 20 000 × (1–30%) 14 000
Разом 45 500
Гудвіл (60 000 – 45 500) 14 500

Аналіз вартісної різниці при об’єднанні за методом придбання 
показано на рис. 3.1.

Оскільки за положеннями МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» слід 
визнавати ідентифіковані чисті активи підприємства, що купуються 
за справедливою вартістю, перші коригування, які робляться при 

Закінченнґя табл. 3.3
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консолідації, є коригування будь-яких активів або зобов’язань, для 
яких існують різниці між справедливою і балансовою вартістю 
на дату придбання.

Гудвіл = 14 500 Дооцінка = 45 500

Вартісна різниця = 60 000

Вартість об’єднання

500 000

Справедлива вартість 

чистих активів

485 500

Балансова вартість чистих 

активів 440 000

Рис. 3.1.  Аналіз вартісної різниці на дату придбання підприємства

Щодо МСФЗ, які передбачають визнання нематеріальних акти-
вів і непередбачених зобов’язань, слід зазначити таке. Незважаючи 
на те, що ідентифіковані нематеріальні активи і непередбачені 
зобов’язання дочірнього підприємства можуть не бути визнані в 
облікових записах дочірнього підприємства, вони визнаються як 
частина об’єднання бізнесу. Ці коригування здійснюються при 
консолідації в робочій таблиці через записи оцінки об’єднання біз-
несу. Де материнське підприємство має інвестиції в частки (акції) 
дочірнього підприємства, коригування через записи до придбання 
є необхідним для уникнення подвійного рахунку активів і капіталів 
групи. Як частина аналізу на дату придбання, здійснюється визна-
чення гудвілу або негативного гудвілу.

2. Різниця між справедливою і балансовою вартістю активів 
не визнається дочірнім підприємством, проте визнається як частина 
об’єднання підприємств – на резерв оцінки об’єднання підприємств. 
Цей резерв не визнається в облікових записах дочірнього підпри-
ємства, а визнається в процесі консолідації як частина об’єднання 
підприємств. Регулюючі записи з оцінювання об’єднання підпри-
ємств будуть такі:

1) Дооцінювання основних засобів:
а)  Дебет «Знос основних засобів»  150 000

Кредит «Основні засоби» 150 000
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б)  Дебет «Знос основних засобів»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  14 000

2) Дооцінювання землі: 
Дебет «Земельні ділянки»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  14 000 
3) Дооцінювання запасів: 
Дебет «Виробничі запаси»   5000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  1500
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»   3500
4) Визнання патенту:
Дебет «Нематеріальні активи»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  14 000
5)  Виключення балансової вартості інвестиції 

материнського підприємства і капіталу дочірнього 
підприємства:

Дебет «Нерозподілені прибутки»  140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  140 000
Дебет «Статутний капітал»  300 000
Кредит «Довгострокові інвестиції»  300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання підприємств»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  14 500

Таблиця 3.4. Робоча таблиця для складання консолідованого балансу

Стаття Материн-

ське підпри-

ємство

Дочірнє 

підпри-

ємство

Коригування Консолі-

дована 

сума
№ Дебет Кредит №

АКТИВИ

І. Непоточні активи

Нематеріальні 
активи

4 20 000 20 000

Основні засоби:

залишкова вартість

первісна вартість 620 000 480 000 1 150 000 950 000
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Стаття Материн-

ське підпри-

ємство

Дочірнє 

підпри-

ємство

Коригування Консолі-

дована 

сума
№ Дебет Кредит №

знос (380000) (170000) 1
1

150 000
20 000

(380 000)

Довгострокові фінан-
сові інвестиції в «Д»

500 000 500 000 5 -

Земельні ділянки 120 000 150 000 2 20 000 290 000

Гудвіл 5 14 500 14 500

Усього за розділом І 860 000 460 000 894 500

ІІ. Поточні активи

Запаси 92 000 75 000 3 5000 172 000

Грошові кошти 15 000 5000 20 000

Усього за розділом ІІ 107 000 80 000 192 000

 Баланс 967 000 540 000 1 086 500

ПАСИВ 

І. Власний капітал

Статутний капітал 550 000 300 000 5 300 000 550 000

Нерозподілений 
прибуток

350 000 140 000 5 140 000 350 000

Резерв оцінки 
об’єднання

5 45 500 14 000
14 000
3 500

14 000

1
2
3
4

–

Усього за розділом І 900 000 440 000 900 000

ІІ. Непоточні 

зобов’язання

Відстрочені податко-
ві зобов’язання

6000
6000
1500
6000

1
2
3
4

19 500

ІІІ. Поточні 

зобов’язання

Кредиторська 
заборгованість

27 000 34 000 61 000

Розрахунки з 
бюджетом

10 000 6000 16 000

Короткострокові 
забезпечення

30 000 60 000 90 000

Продовження табл. 3.4
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Стаття Материн-

ське підпри-

ємство

Дочірнє 

підпри-

ємство

Коригування Консолі-

дована 

сума
№ Дебет Кредит №

Усього за розділом IІІ 67 000 100 000 167 000

 Баланс 967 000 540 000 1 086 500

Регулюючі записи після дати придбання
Записи оцінки об’єднання бізнесу, які є наслідком визнання 

активів і зобов’язань економічної одиниці на дату придбання, не 
відображаються у обліку дочірніх підприємств. Отже, зміни в цих 
активах і зобов’язаннях мають місце, коли активи амортизуються 
або реалізуються і зобов’язання сплачуються.

Зміни в капіталі до придбання також мають місце, коли дивіденди 
сплачені або оголошені, і здійснене перенесення в межах капіталу.

Розглянемо порядок здійснення регулюючих записів після дати 
придбання на прикладі 3.1. За даними умови прикладу 3.1. мали 
місце чотири статті, для яких було здійснено оцінкювання: земельні 
ділянки, основні засоби, запаси, патенти. Припустимо, що впродовж 
трирічного послідовного періоду після дати придбання (1 січня 2006 
року) мали місце такі операції:

1)  земельні ділянки були реалізовані в 2007 р.;
2)  основні засоби амортизуються на прямолінійній основі 
впродовж п’яти років;

3)  запаси, наявні на 1 січня 2006 р. були реалізовані 31 грудня 
2006 р.;

4)  патент має необмежений строк використання і перевіряєть-
ся на предмет знецінення щорічно. В 2007 р. визнано збиток 
від знецінення в сумі 5000 гр. од.

Кожний з цих активів слід проаналізувати окремо з метою скла-
дання робочої таблиці для консолідації за 2006–2007 рр.

1. Земельні ділянки. На дату придбання 1 січня 2006 р. був 
здійснений запис оцінки об’єднання бізнесу, гр. од.:

Дебет «Земельні ділянки»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

На 31 грудня 2006 р., оскільки земельні ділянки ще не реалізова-
ні, слід зробити такий самий запис оцінки в робочій таблиці на цю 

Закінчення табл. 3.4
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дату. Припустимо, що в цей період актив не був призначений для 
продажу і визнавався за собівартістю.

У 2007 р. земельні ділянки було класифіковано як утримувані 
для продажу. Відповідно до МСФЗ 5 «Непоточні активи, утри-
мувані для продажу та припинена діяльність», земельні ділянки 
будуть записані за нижчою із облікової і справедливої вартості за 
вирахуванням витрат на продаж. Припустимо, що облікова вартість 
є нижчою вартістю, і запис оцінки об’єднання в робочій таблиці для 
консолідації, підготовлений на 31 грудня 2007 р., буде такий, як на 
31 грудня 2006 р.

Припустимо, в 2007 р. земельні ділянки були реалізовані за 
200 000 гр. од., з витратами пов’язаними з продажем в сумі 1000 гр. од. 
Дочірнє підприємство «Д» визнаватиме прибуток від продажу 
в сумі 49 000 гр. од. (200 000 – 150 000 – 1000). З точки зору перспек-
тиви групи, прибуток від продажу складатиме лише 29 000 гр. од. 
(200 000 – 170 000 – 1000). 

При консолідації необхідно здійснити запис для зменшення 
прибутку на 20 000 гр. од. Причиною різниці в прибутку від прода-
жу є облікова вартість реалізованої земельної ділянки. Собівартість 
землі для групи вища, ніж для дочірнього підприємства.

На 31 грудня 2006 р. здійснено запис дочірнім підприємством:
Дебет «Земельні ділянки» 20 000
Кредит «Податок на прибуток»  6 000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання бізнесу»  14 000

Альтернативно, якщо у звітах дочірнього підприємства показа-
но прибуток від продажу:

Дебет «Дохід від реалізації необоротних активів» 20 000
Кредит «Податок на прибуток» 6 000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

У наступні періоди буде здійснено такий запис оцінки:
Дебет «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок) 14 000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання»  14 000

Цей запис не впливає на загальну суму капіталу. Він відображає 
той факт, що в той час, як дочірнє підприємство визнає збільшення 
вартості землі в нерозподілених прибутках, група визнає збільшення 
вартості в резервах оцінки об’єднання. У випадку, коли переоціне-
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ний актив списано, як зазначено в п. 41 МСБО 16 «Основні засоби», 
то застосовується звичайна практика переносити резерв переоцінки 
на нерозподілені прибутки.

Якщо цей принцип застосовується при консолідації, тоді записи 
оцінки об’єднання в рік продажу земельних ділянок будуть такі:

Дебет «Земельні ділянки» 20 000
Кредит «Податок на прибуток»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

Одночасно:
Дебет «Резерв оцінки об’єднання» 14 000
Кредит «Нерозподілені прибутки» 14 000

Ці два записи можна об’єднати у один:
Дебет «Земельні ділянки» 20 000
Кредит «Податок на прибуток»  6000
Кредит «Нерозподілені прибутки» 14 00

2.  Основні засоби. Записи оцінки об’єднання бізнесу на 1 січня 
2006 р.:

Дебет «Знос основних засобів»  150 000
Кредит «Основні засоби» 150 000
Дебет «Знос основних засобів» 20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

Актив амортизується на прямолінійній основі впродовж п’яти-
річного періоду (норма амортизації 20% на рік). Оскільки актив 
визнано при консолідації в сумі, що на 20 000 гр. од. більше, ніж 
визнано в облікових записах дочірнього підприємства, витрати 
на амортизацію групи повинні бути також більшими.

Різниця в амортизації відображає додаткову суму, сплачену 
за об’єкт основних засобів групою. Коригування для амортизації 
приводять до змін облікової вартості активу. Різниці між податко-
вою базою і обліковою сумою відображаються у складі відстрочених 
податкових зобов’язань.

Записи оцінки об’єднання на 31 грудня 2006 р., гр. од.:
на суму дооцінки ▪

Дебет «Знос основних засобів»  150 000
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Кредит «Основні засоби»  150 000
Дебет «Знос основних засобів»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання» 6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

на суму зносу ▪
Дебет «Амортизація основних засобів»  4000
Кредит «Знос основних засобів»  4000
(20% : 100 × 20000)

Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання»  1200
Кредит «Податок на прибуток»  1200
(20% : 100 × 6000, або 30% : 100 × 4000)

Слід зазначити, що перший запис відповідає запису, здійснено-
му на дату придбання. Два наступні відображають послідовний знос 
і зміни податкового впливу.

Записи оцінки на 31 грудня 2008 р. повинні відображати коригу-
вання зносу за три роки (два попередні періоди і поточний період), 
гр. од.:

Дебет «Знос основних засобів»  150 000
Кредит «Основні засоби»  150 000
Дебет «Знос основних засобів»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

на суму зносу за три періоди: ▪
Дебет «Амортизація основних засобів»  4000
Дебет «Нерозподілені прибутки» на 01.01.2008 8000
Кредит «Знос основних засобів» 12 000
(20% : 100 × 20000)

Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання»  3600
Кредит «Податок на прибуток»  1200
Кредит «Нерозподілені прибутки»  2400
(20% : 100 × 6000, або 30% : 100 × 4000)

Основні засоби повністю перенесуть вартість на витрати на 
31 грудня 2010 р. В цей рік записи оцінки вартості об’єднання для 
об’єкту основних засобів будуть такими:

Дебет «Знос основних засобів» 150 000
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Кредит «Основні засоби» 150 000
Дебет «Знос основних засобів»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання бізнесу»  14 000

на суму нарахованого зносу впродовж строку корисного ви- ▪
користання:

Дебет «Амортизація основних засобів»  4000
Дебет «Нерозподілені прибутки»(01.01.2010)  16 000
Кредит «Знос основних засобів» 20 000
(20% : 100 × 20000)

Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Податок на прибуток»  1200
Кредит «Нерозподілені прибутки» (01.01.2010)  4800
(20% : 100 × 6000, або 30% : 100 × 4000)

при списанні об’єкту ▪
Дебет «Знос основних засобів» 150 000
Кредит «Основні засоби»  150 000

3.  Запаси. Запис оцінки запасів на дату придбання, 1 січня 
2006 р., гр. од.:

Дебет «Виробничі запаси»  5000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  1500
Кредит «Резерв оцінки об’єднання»  3500

Ключовою подією, що впливає на облік запасів, є їх продаж 
дочірнім підприємством. Припустимо, що запаси реалізовані 
в 2006 році за 90 000 гр. од. Дочірнє підприємство запише со-
бівартість продажу за обліковою сумою 75 000 гр. од., в той час 
як собівартість продажу для групи складатиме 80 000 гр. од. В 
робочій таблиці слід відображати запис на збільшення запасів на 
5000 гр. од. та коригування собівартості продажу на 5000 гр. од. 
При списанні активу резерв оцінки переноситься до нерозподі-
леного прибутку.

Запис оцінки на 31 грудня 2006 р., гр. од.:
Дебет «Собівартість реалізації»  5000
Кредит «Податок на прибуток»  1500
Кредит «Нерозподілені прибутки»  3500
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Оскільки цей запис має нульовий вплив при закритті нерозпо-
ділених прибутків, при складанні робочої таблиці для консолідації 
необхідно здійснювати запис в наступні роки.

Порівняння записів, здійснених дочірнім підприємством і які 
показані в консолідованих фінансових звітах на 31 грудня 2006 р. по-
дано в табл. 3.5.

Таблиця 3.5.  Порівняння коригувальних записів щодо запасів, здій-
снених у фінансових звітах дочірнього підприємства 
і консолідованих фінансових звітах

Стаття Дочірнє підпри-

ємство

Консолідована 

звітність

Примітки

Дохід від реалізації продукції 90 000 90 000

Собівартість реалізованої продукції 75 000 80 000 (75 000 + 5000)

Валовий прибуток 15 000 10 000

Податок на прибуток 4500 3000 (4500 – 1500)

Прибуток 10 500 7000

Якщо на 31 грудня 2006 р. було реалізовано лише 80% запасів, 
тоді запис оцінки повинен відображати собівартість реалізації та 
20% кінцевих запасів:

Дебет «Собівартість реалізованої продукції»  4000
Кредит «Податок на прибуток»  1200
Кредит «Нерозподілені прибутки»  2800

Цей запис не відображається у робочій таблиці за послідовні 
періоди.

Дебет «Виробничі запаси»  1000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  300
Кредит «Резерв оцінки об’єднання»   700

Припустимо, всі запаси реалізовані 31 грудня 2007 р. Запис 
оцінки на цю дату:

Дебет «Собівартість реалізації»  1000
Кредит «Податок на прибуток»  300
Кредит «Нерозподілені прибутки»  700
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4.  Патент. Запис оцінки на дату придбання, 1 січня 2006 р.:
Дебет «Нематеріальні активи»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

Такий запис здійснюється кожний звітний період впродовж 
строку використання патенту. Зміни в записах матимуть місце при 
знеціненні активу. В прикладі збитки складають 5000 гр. од. Запис 
оцінки об’єднання на 31 грудня 2007 р.:

Дебет «Нематеріальні активи»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання»  14 000
Дебет «Втрати від знецінення»  5000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення»  5000

на 31 грудня 2008 р.: ▪
Дебет «Нематеріальні активи»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14000
Дебет «Нерозподілені прибутки» (01.01.08)  5000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення»  5000

Записи оцінки об’єднання на 31 грудня 2007 р.:
1.  На дату реалізації земельних ділянок
Дебет «Земельні ділянки» (за собівартістю) 20 000
Кредит «Податок на прибуток»  6000
Кредит «Перенесення резерву оцінки об’єднання» 14000

2.  На суму дооцінки основних засобів на дату придбання:
Дебет «Знос основних засобів» 150 000
Кредит «Основні засоби» 150 000
Дебет «Знос основних засобів»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання бізнесу» 14 000

нарахування амортизації основних засобів: ▪
Дебет «Амортизація основних засобів»  4000
Дебет «Нерозподілені прибутки» (01.01.08)  8000
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Кредит «Знос основних засобів»  12 000
(20% : 100 × 20000)

коригування впливу податкових наслідків: ▪
Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання»  3600
Кредит «Податки на прибуток»  1200
Кредит «Нерозподілені прибутки» (01.01.08)  2400
(30% : 100 х 4000)

3.  На суму визнання патенту на дату придбання:
Дебет «Нематеріальні активи»  20 000
Кредит «Відстрочені податкові зобов’язання»  6000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

на суму збитків від знецінення: ▪
Дебет «Нерозподілені прибутки» (01.01.08)  5000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення»  5000

Записи до придбання на дату придбання:

Виключення балансової вартості інвестиції материнського під-
приємства в капітал дочірнього підприємства:

Дебет «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.06) 140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 140 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500

Слід зазначити, що певні типи операцій можуть бути причиною 
змін у записах після дати придбання, а саме:

1)  знецінення гудвілу;
2) зміни в записах оцінки об’єднання;
3)  дивіденди, оголошені або сплачені дочірнім підприємством 
до придбання;

4)  перенесення з/до нерозподіленого прибутку до придбання 
до інших резервів.
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У будь-який визначений звітний період деякі з цих операцій 
будуть понесені в попередніх періодах, а деякі будуть понесені 
у звітний період. Записи до придбання за звітний період включати-
муть поєднання записів до придбання на початок звітного періоду 
(записи до придбання на дату придбання скориговані на вплив усіх 
змін у капіталі до придбання на початок звітного періоду) і записів, 
пов’язаних із змінами в капіталі до придбання поточного періоду.

Знецінення гудвілу. Знецінення гудвілу впливає на запис до 
придбання. Тест на знецінення гудвілу здійснюється щорічно. При-
пустимо, що гудвіл списано в сумі 5000 гр. од. у 2007 р. внаслідок 
тесту на знецінення. При підготовці робочої таблиці на 31 грудня 
2007 р. в записі до придбання визнаватиметься гудвіл при придбанні 
в сумі 14 500 гр. од. Проте слід здійснити запис для визнання зне-
цінення гудвілу:

Дебет «Втрати від знецінення»  5 000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення»  5 000

Припустимо, що на 31 грудня 2008 р. не було знецінення. Запис 
до придбання, пов’язаний із знеціненням гудвілу:

Дебет «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.08) 140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 140 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500
Дебет «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.08)  5000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення гудвілу»  5000

Зміни в записах оцінки об’єднання. На записи до придбання 
на 31 грудня 2006 р. впливатиме продаж запасів:

Дебет «Нерозподілені прибутки» 140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 140 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
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Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  3500
Кредит «Нерозподілені прибутки»  3500

Припустимо, що на 31 грудня 2007 р. відсутні інші перенесення 
і операції. Записи до придбання об’єднують два записи попередньо-
го періоду та враховують запис знецінення гудвілу:

Дебет «Нерозподілені прибутки» (на 01.01.07) 143 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 143 500
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  42 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 42 000
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500
Дебет «Втрати від знецінення»  5000
Кредит «Накопичені втрати від знецінення»  5000

У 2007 р. (поточний період) на залишок до придбання вплива-
тиме продаж земельної ділянки. В поточному періоді здійснюється 
перенесення з резерву оцінки об’єднання до нерозподіленого при-
бутку суми 14 000 гр. од.:

Дебет «Нерозподілені прибутки»  14 000
Кредит «Резерв оцінки об’єднання» 14 000

Дивіденди, оголошені дочірнім підприємством до прид-
бання. Якщо дочірнє підприємство сплачує або пропонує до спла-
ти дивіденди впродовж року, частка групи в дивідендах повинна 
бути переведена з колонки дочірнього підприємства і занесена до 
колонки материнського підприємства в робочій таблиці. Ця опера-
ція в міжнародній практиці називається «зміна місця дивідендів» 
(dividend shuffle). Вона не впливає на колонку «Консолідована сума», 
проте надає точний підсумок нерозподіленого прибутку материн-
ського і дочірнього підприємств.

Якщо дочірнє підприємство було придбано впродовж року, 
лише частка групи в дивідендах після придбання повинна «змінити 
місце». Частина до придбання вже була виключена при розрахун-
ку нерозподіленого прибутку до придбання. Таким чином, лише 
прибуток дочірнього підприємства після придбання включений 
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до консолідації, а частина частки меншості вже була виключена при 
розрахунку частки меншості.

Інколи акції можуть придбаватися на основі включення дивіден-
дів (cum. div. basis) або виключення дивідендів (ex. div. basis).

Включення дивіденду передбачає зазначення ціни акцій, при-
дбання за якою надає право на отримання чергового оголошеного 
дивіденду [180, с. 187].

Виключення дивіденду передбачає зазначення ціни акції, 
придбання якої не надає ніяких додаткових прав на отримання 
дивіденду[180, с. 253].

Отже, акції, придбані з включеним або невключеним дивіден-
дом, означають, що дочірнє підприємство показало свій намір 
сплатити дивіденди на акції, придбані в існуючих акціонерів з або 
без права на дивіденди. Якщо, наприклад, материнське підпри-
ємство «М» придбало 80% простих акцій без включення дивіденду 
дочірнього підприємства «Д», і контроль перейшов 30 червня, 
а дивіденди сплачені 4 липня, 20% дивідендів буде сплачено частці 
меншості і 80% буде сплачено особам, які не є більше акціонерами, 
але хто продав свої акції підприємству «М». В цьому випадку група 
не платитиме проміжних дивідендів за акціями після придбання, 
хоча вона матиме 80% акцій будь-яких наступних дивідендів.

Якщо акції підприємства «Д» були придбані підприємством 
«М» з включенням дивіденду, то ціна за акцію буде більшою, ніж 
ціна без включення. В цьому випадку 80% проміжних дивідендів 
буде отримано підприємством «М» 4 липня і у власному обліку 
підприємство «М» буде їх вираховувати із рахунку «Собівартість 
інвестицій» «Д», оскільки дивіденди були придбані, а не зароблені. 
Це, безперечно, є лише питанням року придбання акцій.

Приклад 3.1 (продовження). Припустимо, що на дату придбання 
одна із заборгованостей підприємства «Д» була за розрахунками 
з учасниками за нарахованими дивідендами в сумі 10 000 гр. од. 
Акції підприємства «Д» були придбані на основі включення диві-
дендів. В цьому випадку, якщо материнське підприємство сплатило 
500 000 гр. од. за акції підприємства «Д», в обліку «М» буде зроблено 
такий запис, гр. од.:

Дебет «Довгострокові фінансові інвестиції» 490 000
Дебет «Розрахунки за нарахованими доходами»  10 000 
Кредит «Рахунки в банку»  500 000
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Іншими словами, материнське підприємство придбало два ак-
тиви: інвестицію в дочірнє підприємство і дивіденди, які підлягають 
отриманню. Результат об’єднання буде розрахований так:

Вартість придбання (об’єднання) 490 000
(100 000 × 5) – 10 000 
Балансова вартість ідентифікованих чистих активів 440 000
300 000 + 140 000
Вартісна різниця 50 000
Дооцінка:
Основних засобів (330 000 – 310 000)(1–30%) 14 000
Інших необоротних активів (170 000 – 150 000)(1–30%) 14 000
Запасів (80 000 – 75 000)(1–30%) 3500
Патенту 20 000 × (1–30%) 14 000
Разом 45 500
Гудвіл 4500

Виключення балансової вартості інвестиції й капіталу дочірньо-
го підприємства буде проводитися таким записом:

Дебет «Нерозподілені прибутки» 140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 140 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні»  4500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  4500

При складанні робочої таблиці також необхідно зробити за-
пис:

Дебет «Розрахунки за нарахованими дивідендами» 10 000
Кредит «Розрахунки за нарахованими доходами» 10 000

Розрахунки дивідендів до придбання. Мають місце цікаві 
методичні обговорення навколо питання з приводу того, як при-
буток розподіляється після сплати дивідендів. Наприклад, дочірнє 
підприємство «А» заробило 12 000 гр. од. прибутку впродовж року, 
що закінчується 31 грудня, і сплатило дивіденди 31 березня в сумі 
2000 гр. од. і запропонувало сплатити в майбутньому 2000 гр. од., 
щоб привести підсумкові дивіденди за рік до суми 4000 гр. од. Ма-
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ють місце різні інтерпретації дивідендів до придбання. Припусти-
мо, що 80% контролю перейшло до материнського підприємства 
31 березня:

1.  Можна припустити, що 4000 гр. од. є дивідендами за рік, які 
виникають з прибутку поточного року, який був зароблений 
рівномірно впродовж року дочірнім підприємством. За та-
ких умов, з метою складання звітів групи 400 гр. од. із кожних 
сплачених дивідендів (у сумі 800 гр. од. (80% × 4000 × 3/12)) 
є дивідендами до придбання.

2.  Можна припустити, що прибуток повинен бути наявним 
до розподілу до сплати дивідендів, проміжні дивіденди є 
сплаченими з прибутку, заробленого до 31 березня. Так, 
1600 гр. од., частка групи в усіх проміжних дивідендах (80% × 
× 2000 гр. од.), буде розглядатися як до придбання. У відно-
шенні до запропонованих дивідендів можна припустити, що 
вони зароблені рівномірно за рік, або на 31 березня. У запро-
понованій ситуації 400 гр. од. будуть до придбання, в іншому 
випадку – ні.

3.  Можна припустити, що дивіденди сплачені на основі ФІФО 
(first in, first out). Якщо є достатньо в наявності прибутку 
до розподілення в періоди до року придбання, можна ствер-
джувати, що дивіденди і, безперечно, всі майбутні дивіденди 
до розподілення на дату переходу контролю використову-
ються з точки зору їх як до придбання. Проте це твердження 
припускає, що весь нерозподілений прибуток є в кінцевому 
випадку розподіленим й ігнорує той факт, що вони часто ви-
користовувалися для реінвестиції.

У будь-якій події, суми залучені не можуть бути значно суттє-
вими для виправдання складних обставин, і повинна бути прийнята 
послідовна політика.

Перенесення нерозподіленого прибутку до резервів 
до  придбання. Час від часу дочірнє підприємство може переносити 
нерозподілений прибуток до резервів або здійснювати перенесення 
з резервів до нерозподіленого прибутку.

Таке перенесення не приводить до зміни загальної суми капі-
талу до придбання, проте змінює складові капіталу. Таким чином, 
відсутні зміни на рахунку «Інвестиції» материнського підприємства. 
Фактично ці перенесення не впливають на статті материнського під-
приємства.
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Припустимо, що в прикладі 3.1 відбулися такі операції:
1.  Перенесено дочірнім підприємством з нерозподіленого при-
бутку до резервного капіталу 4000 гр. од. у 2006 р.:

Дебет «Нерозподілені прибутки»  4000
Кредит «Резервний капітал»  4000

Записи на дату придбання:
Дебет «Нерозподілені прибутки» на 01.01.06 140 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 140 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Гудвіл при придбанні» 14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500
Дебет «Резервний капітал»  4000
Кредит «Нерозподілені прибутки»  4000

2.  Перенесено з резервного капіталу 1000 гр. од. до нерозподі-
леного прибутку в 2007 р.:

Дебет «Резервний капітал»  1000
Кредит «Нерозподілені прибутки»  1000

Записи до придбання за 2007 р.:
Дебет «Нерозподілені прибутки» на 01.01.07 136 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 136 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Резервний капітал»  4000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  4000
Дебет «Гудвіл при придбанні» 14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500
Дебет «Нерозподілені прибутки» 1000
Кредит «Резервний капітал»  1000

У наступні періоди буде зроблено такий запис до придбання:
Дебет «Нерозподілені прибутки» (залишок на початок) 137 000
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Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 137 000
Дебет «Статутний капітал» 300 000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 300 000
Дебет «Резерв оцінки об’єднання»  45 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 45 500
Дебет «Резервний капітал»  3000
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції»  3000
Дебет «Гудвіл при придбанні»  14 500
Кредит «Довгострокові фінансові інвестиції» 14 500

Консолідація звіту про фінансові результати
Принципи консолідації фінансових звітів материнського і до-

чірнього підприємств однаково застосовуються до звіту про фінансові 
результати, як і до балансу. Формат робочої таблиці може бути ви-
користаний для комплекту звітів з колонками для материнського під-
приємства, кожного дочірнього підприємства і консолідації в цілому.

Консолідований звіт про фінансові результати складається на 
прямолінійній основі на підставі показників підприємств групи.

Якщо будь-яке дочірнє підприємство належить материнському 
підприємству не повністю, то частка меншості розраховується після 
визначення податку на прибуток і зменшує прибуток або збиток 
групи за період відповідно до національних положень (стандартів) 
бухгалтерського обліку. За МСФЗ частка меншості розраховується 
після визначення прибутку або збитку групи за період.

При складанні консолідованого звіту про фінансові результати 
слід врахувати кілька важливих моментів, які впливатимуть на про-
цес підготовки звіту:

придбання дочірнього підприємства впродовж року; ▪
внутрішньогруповий продаж запасів, їх залишки і нереалі- ▪
зований прибуток;
внутрішньогруповий продаж активів інших, ніж запаси; ▪
частку меншості. ▪

Придбання дочірнього підприємства впродовж року. 
Якщо будь-яке дочірнє підприємство було придбане впродовж 
року, необхідно буде розрахувати, яка частина його прибутку після 
оподаткування пов’язана з періодом до придбання. Це може бути 
здійснено на дійсній основі, якщо відомо, який прибуток був на 
дату придбання, і який виник при підготовці комплекту фінансових 
звітів як частина відповідного процесу. Якщо ж точна сума прибутку 
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на початок року до дати придбання відсутня, то річний прибуток 
може бути визначений на часовій основі.

Так, якщо дочірнє підприємство заробило прибуток у рік при-
дбання і група отримала контроль через три місяці поточного року, 
то 3/12 прибутку після оподаткування слід виключити із консолідо-
ваного звіту про фінансові результати як прибуток до придбання. 
Таким чином, лише частина прибутку/збитку дочірнього підпри-
ємства від дати придбання повинна бути включена до звіту про 
фінансові результати групи.

У випадку складання першого комплекту консолідованих звітів 
на дату придбання прибуток буде врахований у складі власного ка-
піталу дочірнього підприємства по статті «Нерозподілені прибутки 
(непокриті збитки)».

Розглянемо порядок складання робочої таблиці для консоліда-
ції звіту про фінансові результати на прикладі. Перший консолідо-
ваний звіт про фінансові результати складемо на першу звітну дату 
після придбання.

Приклад 3.2. Материнське підприємство придбало 75% акцій 
дочірнього підприємства 1 липня 2005 року і, отже, отримало контр-
оль. Дочірнє підприємство сплатило проміжні дивіденди, наступні 
за придбанням. Звіти про фінансові результати за період, у якому 
відбулося придбання, подано в табл. 3.6.

Таблиця 3.6. Звіти про фінансові результати (тис. гр. од.)
Стаття Материнське 

підприємство

Дочірнє 

підприємство

Дохід від продажу 400 300

Собівартість продажу (100) (100)

Валовий прибуток 300 200

Інші прибутки 20 10

Витрати на збут та адміністративні витрати (50) (20)

Фінансові витрати (30) (10)

Прибуток до сплати податків 240 180

Витрати з податку на прибуток (90) (40)

Прибуток за період 150 140

Інформація про дивіденди:

Дивіденди: сплачені
           оголошені

10
40

20
30
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Припустимо, материнське підприємство ще не включило ди-
віденди отримані й ті, що підлягають отриманню від дочірнього 
підприємства. Робоча таблиця для консолідації буде мати вигляд, 
як подано у табл. 3.7.

Таблиця 3.7.  Робоча таблиця для консолідації, тис. гр. од.

Стаття Материнське 

підприємство

Дочірнє 

підприємство

Після 

придбання

Консолідова-

на сума

Дохід від продажу 400 300 150 550

Собівартість продажу (100) (100) (50) (150)

Валовий прибуток 300 200 100 400

Інші прибутки 20 10 5 25

Витрати на збут та адміністра-
тивні витрати

(50) (20) (10) (60)

Фінансові витрати (30) (10) (5) (35)

Прибуток до сплати податків 240 180 90 330

Витрати з податку на прибуток (90) (40) (20) (110)

Прибуток за період 150 140 70 220

Частка меншості (25%) - - 17,5 17,5

Частка групи в прибутку після 
придбання

150 140 52,5 202,5

Дивіденди після придбання 18,75 18,75

(75% × 6/12 × 50000 =18750) 168,75 33,75 202,50

Дивіденди сплачені (10) (20) (10)

Оголошені дивіденди (40) (30) (40)

Нерозподілений прибуток 118,75 90 33,75 152,50

У цьому прикладі проміжні дивіденди, припустимо, були заро-
блені однаково впродовж року і сплачені дочірнім підприємством 
слідом за придбанням акцій материнським підприємством. Хоча 
дивіденди сплачені під контролем материнського підприємства, 
вони вважаються частиною прибутку до придбання дочірнього під-
приємства.

Внутрішньогруповий продаж товарів (продукції). Як зазна-
чалося раніше, у відношенні до робочої таблиці для консолідації 
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фінансових звітів будь-які внутрішньогрупові залишки, які виник-
ли до консолідації, повинні бути виключені. Якщо материнське 
підприємство «М» придбає сировину в дочірнього підприємства, 
то материнське підприємство матиме запаси, включені за «собівар-
тістю їх продажу», а дочірнє підприємство матиме таку саму суму 
по показнику «Дохід від продажу». В той час як ці суми є релевант-
ними в індивідуальних фінансових звітах «М» і «Д», то вони не ма-
тимуть сенсу у випадку додавання показників підприємства «М» 
і «Д» і підготовки Звіту про фінансові результати групи, оскільки 
група не може продати запаси сама собі. Відображення показника 
«Дохід від продажу» не має сенсу, і будь-який прибуток, пов’язаний 
з цією операцією, не буде включений у прибуток групи, навіть якщо 
він є прибутком для підприємства, яке здійснює продаж, коли дві 
компанії розглянуті як окремі.

Таким чином, при консолідації з метою підготовки звітів групи 
внутрішньогруповий продаж і собівартість повинні бути виключені. 
Отже, однакові суми виключатимуться, не будуть впливати на суму 
прибутку, проте дохід від продажу та собівартість продажу будуть 
точно відображати собівартість запасів, придбаних групою зовні, 
і дохід від продажу товарів за межі групи.

Наприклад, якщо одне підприємство в межах групи «М» здійс-
нило продаж продукції іншому «Д», і «Д» реалізувало цю продук-
цію третій стороні за межі групи, тоді в індивідуальних фінансових 
звітах «М» і «Д» ці операції будуть відображені. Якщо «М» сплатить 
10 000 гр. од. за продукцію, реалізовану потім «Д» за 20 000 гр. од., 
і потім «Д» реалізує їх третій стороні за 30 000 гр. од., відповідно 
в звітах про фінансові результати буде показано, як у табл. 3.8.:

Таблиця 3.8.  Відображення внутрішньогрупового продажу товарів 
(продукції) в індивідуальних і консолідованому звіті про 
фінансові результати

Показник Звіт про фінансові результати

«М» «Д» Консолідований

Дохід від продажу 20 000 30 000 30 000

Собівартість продажу 10 000 20 000 10 000

Валовий прибуток 10 000 10 000 20 000
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Слід зазначити, що при консолідації внутрішньогрупова опе-
рація (продаж продукції підприємством «М» підприємству «Д» 
за 20 000 гр. од.) виключається з обох показників групи – доходу від 
продажу і собівартості продажу групи.

Прибуток у запасах. Суми доходу від продажу й собівартість 
придбання слід скоригувати. Це необхідно для того, щоб з’ясувати, 
чи будь-яка продукція, яка передана в межах групи, ще включена 
в кінцеві запаси покупця. Якщо так, то вони будуть включені за со-
бівартістю підприємства (яка розрахована для індивідуального звіту 
підприємства). Проте при консолідації, коли всі підприємства роз-
глядаються як одна економічна одиниця (група), запаси не будуть 
записані за собівартістю в звітах групи, оскільки вони включатимуть 
елемент внутрішньогрупового прибутку. 

Таким чином, з метою консолідації прибуток включений у за-
паси, які були передані від одного підприємства групи до іншого, 
слід виключити. Таке виключення досягається зменшенням суми 
кінцевих запасів і валового прибутку групи. Це виключення слід 
врахувати в наступному році, і запаси на початок слід записати 
у фінансових звітах групи за скоригованою сумою, за якою вони 
з’являлись як запаси на кінець у попередньому періоді.

Операції на відстані руки не виключаються за таких обставин. 
Так, коли дочірнє підприємство постачає продукцію або активи 
іншому підприємству групи за ціною, що включає прибуток, але 
ця ж ціна зазначається при продажу їх покупцем за межі групи, 
прибуток не повинен виключатися.

У наведеному прикладі всі внутрішньогрупові запаси були 
реалізовані за межі групи. Проте, якщо деякі із запасів ще залиша-
ються в межах групи, прибуток слід виключити з метою складання 
звітів групи. Припустимо, що підприємство «М» закупило запаси 
за 10 000 гр. од. й реалізувало їх підприємству «Д» за 20 000 гр. од. 
Підприємство «Д» потім реалізувало 75% цих запасів третім сторо-
нам за 22 500 гр. од. Прибуток за всіма запасами однаковий. Звіт про 
фінансові результати показано в табл. 3.9.

У наступному році нереалізований прибуток у запасах може 
бути винесений до консолідованого звіту про фінансові результати, 
коли, ймовірно, запаси будуть реалізовані групою. Так, у фінансових 
звітах групи на наступний рік запаси на початок підприємства «Д» 
(які будуть показані у власних фінансових звітах «Д» за 5000 гр. од.) по-
винні бути скориговані коригувальним записом на суму 2500 гр. од. 
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*Таблиця 3.9. Звіт про фінансові результати, гр. од.
Показник «М» «Д» Консолідована

сума

Дохід від продажу 20 000 22 500 22 500

Собівартість продажу (10 000) (15 000) 
(0,75 × 20000)

(10 000)

Коригування в запасах групи* (2500) 2500

Валовий прибуток 10 000 5000 15 000

Хоча цей прибуток виключено з поточного року і віднесено на-
далі до майбутнього періоду коли група реалізує прибуток з метою 
консолідації, окремі підприємства будуть відображати у звітах при-
буток, як зароблений у поточному році. Оскільки корпоративний 
податок впливає на індивідуальні підприємства, а не на групу, то ви-
трати на податок будуть розраховуватися на підставі припущення, 
що прибуток був зароблений у поточному році. 

Таким чином, застосований податок на прибуток, якщо він 
суттєвий, повинен також бути відкладений на наступний рік у кон-
солідованому звіті про фінансові результати. По суті, це є тимчасова 
різниця групи, яка буде включена до відкладеного податку групи.

У прикладі, розглянутому вище, якщо ставка корпоративного 
податку складатиме 30%, тоді при додаванні витрат на податок 
материнського і дочірнього підприємства коригування групи в сумі 
750 гр. од. (2500 гр. од. × 30% : 100%) повинно зменшувати витрати на 
податок групи. У наступному році 750 гр. од. буде додаватися до ви-
трат на податок у консолідованому звіті про фінансові результати.

Частка меншості. Коли група підприємств, у яких є частка 
меншості, здійснила реалізацію іншій групи підприємств, то сума 
запасів на кінець повинна бути зменшена на повний прибуток 
по операції. Проте прибуток групи повинен лише бути зменшений 
на частку групи в дочірньому підприємстві, а частку меншості слід 
зменшити на їхню частку в прибутку.

Таким чином, пропорційне виключення прибутку (тобто, коли 
лише частка групи в прибутку виключається із запасів, залишаючи 
частку меншості незмінною) не допускається.

Продаж активів інших, ніж запаси. Коли підприємство групи 
реалізує необоротні активи будь-якому іншому підприємству групи, то 

*  Інший запис цього коригування – це зменшення суми запасів групи в консолі-
дованому балансі. Норма націнки становить 50% [(22500 – 15000) : 15000 × 100%]. Сума 
нереалізованого прибутку в залишку становить 0,50 × (20000 – 15000) = 2500.
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застосовуються ті ж самі принципи – прибуток, закладений в активі, по-
винен бути виключений з метою консолідації фінансових звітів. Так, якщо, 
наприклад, дочірнє підприємство, 75% простих акцій якого належить 
материнському підприємству, продає певний вид устаткування іншому 
підприємству групи за 2000 гр. од., собівартістю 1000 гр. од., вартість активу 
повинна бути зменшена до 1000 гр. од. для консолідованого балансу і не-
розподілений прибуток групи слід зменшити на 750 гр. од. (їх частка при-
бутку) і частку меншості слід зменшити на 250 гр. од. Слід також здійснити 
коригування амортизації відповідно – річну амортизацію і накопичений 
знос слід розрахувати на 1000 гр. од. з метою консолідації з відповідним 
коригуванням прибутку групи і частки меншості.

Приклад складання консолідованого балансу і звіту про фінан-
сові результати згідно з МСФЗ наведено в Додатку 4.

Консолідація звіту про рух грошових коштів
Мета підготовки фінансових звітів групи – показати групу як 

єдину економічну одиницю. Це, зокрема, стосується цілей звіту про 
рух грошових коштів групи. Зрозуміло, що звіт про рух грошових 
коштів групи повинен охоплювати лише грошові потоки, зовнішні 
по відношенню до групи. Таким чином, при підготовці звіту про 
рух грошових коштів групи слід бути обізнаним у двох ключових 
питаннях:

1.  Чи відображається грошовий потік у фінансових звітах гру-
пи (тобто материнського та всіх його дочірніх підприємств, 
які консолідуються) внаслідок цієї операції?

2.  Чи змінюється залишок грошових коштів групи внаслідок 
цієї операції?

Якщо відповідь на поставлені питання – «ні», то операція 
не  потребує розгляду при підготовці звіту про рух грошових коштів. 
Якщо «так», то слід визначити, який чистий рух цього грошового 
потоку на грошовий потік групи.

У п. 4 П(с)БО 4 «Звіт про рух грошових коштів» зазначено, що 
особливості складання консолідованого звіту про рух грошових 
коштів визначаються окремим Положенням (стандартом). Проте, 
в переліку національних Положень (Стандартів) бухгалтерського 
обліку відсутнє таке Положення. Разом з тим, у п. 17.1. П(с)БО 20 
«Консолідована фінансова звітність» вказано про те, що консолідо-
ваний звіт про рух грошових коштів складається на основі консолі-
дованого балансу, консолідованого звіту про фінансові результати 



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

235

та консолідованого звіту про власний капітал згідно з положеннями 
(стандартами) бухгалтерського обліку 4 «Звіт про рух грошових 
коштів» і 21 «Вплив змін валютних курсів». Методика підготовки 
консолідованого звіту про рух грошових коштів відсутня. 

Враховуючи те, що національне положення (стандарт) бухгал-
терського обліку – нормативно-правовий акт, що не суперечить 
міжнародним стандартам, при визначенні порядку складання кон-
солідованого звіту про рух грошових коштів слід керуватися МСБО 
7 «Звіти про рух грошових коштів».

Додаткові питання, які виникають і які слід розглянути під час 
підготовки звіту про рух грошових коштів групи, такі:

грошові потоки, внутрішні по відношенню до групи; ▪
дивіденди, сплачені частці меншості; ▪
грошові потоки асоційованих підприємств, які обліко- ▪
вуються методом участі в капіталі;
грошові потоки, які виникають внаслідок придбання і про- ▪
дажу дочірніх підприємств.

Грошові потоки, внутрішні по відношенню до групи. Вну-
трішні грошові потоки по відношенню до групи слід виключити 
при підготовці консолідованого звіту про рух грошових коштів. 
Наприклад, сплату дивідендів, погашення позики або платежі при 
продажу або придбанні між підприємствами, консолідованими 
в фінансових звітах групи, не слід відображати в звіті про рух грошо-
вих коштів групи, оскільки тимчасово грошовий потік не приводить 
до змін у грошових потоках у межах або за межами групи.

Приклад 3.3. Материнське підприємство «М» володіє 80% капіталу 
підприємства «Д», контролює склад ради директорів і включає фінан-
сові звіти «Д» до консолідованих фінансових звітів групи. Впродовж 
року підприємство «М» придбало меблі для дочірнього підприємства 
«Д» вартістю 150 000 гр. од. Підприємство «Д» розрахувалось у звітному 
періоді з материнським підприємством «М» за придбані меблі.

Бухгалтерські записи підприємства «М»:
Дебет «Рахунки в банках»  150 000
Кредит «Розрахунки з іншими дебіторами» 150 000

Бухгалтерські записи підприємства «Д»:
Дебет «Розрахунки з іншими кредиторами»  150 000
Кредит «Рахунки в банках» 150 000
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Ця операція не впливатиме на грошовий потік групи, оскільки 
підприємство «Д» сплатило грошові кошти, а підприємство «М» їх 
отримало. Як результат, операція не відображається у звіті групи. 

Практично, звіт про рух грошових коштів готується шляхом 
порівняння статей балансу на початок і кінець звітного періоду. Вну-
трішньогрупові залишки виключаються при консолідації, а отже, 
виключається вплив внутрішньогрупових операцій.

Дивіденди, сплачені частці меншості. Дивіденди, виплачені 
частці меншості, впливають на грошовий потік групи як економіч-
ної одиниці. Лише частка меншості в дивідендах є зовнішньою по 
відношенню до звіту про рух грошових коштів групи, в той час як 
сума дивідендів, отриманих материнським підприємством, зали-
шається в межах групи. Бухгалтерські записи в обліку дочірнього 
підприємства розглянемо на прикладі.

Приклад 3.4. Материнське підприємство «М» володіє 80% капі-
талу підприємства «Д», маючи більшість прав голосу в підприємстві 
«Д» і консолідуючи звіти в фінансових звітах групи. Впродовж року 
підприємство «Д» сплатило дивіденди в сумі 75 000 гр. од., зокрема 
60 000 підприємству «М» і 15 000 різним аутсайдерам, що складають 
частку меншості.

Бухгалтерські записи підприємства «Д»:
сплачені дивіденди материнському підприємству ▪

Дебет «Розрахунки за нарахованими дивідендами» 60 000
Кредит «Рахунки в банках»   60 000

сплачені дивіденди частці меншості ▪
Дебет «Розрахунки за нарахованими дивідендами» 15 000
Кредит «Рахунки в банках» 15 000

Ця операція впливає на грошовий потік групи і повинна бути 
відображена в звіті про рух грошових коштів групи. Чистий вплив на 
грошові кошти групи складає 15 000 гр. од., те, що було сплачено різ-
ним аутсайдерам – частці меншості. Платіж 60 000 гр. од. не впливає на 
грошовий потік групи, оскільки він був сплачений підприємством «Д» 
і отриманий материнським підприємством «М». Таким чином, виключ-
но дивіденди в сумі 15 000 гр. од., сплачені частці меншості, знаходять 
відображення в звіті про рух грошових коштів групи. Цей платіж пови-
нен класифікуватися як фінансова діяльність і розкриватися окремо.
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Слід зазначити, що всі інші грошові потоки, пов’язані з часткою 
меншості, повинні включатися за відповідним заголовком так, як 
вони були направлені до окремого підприємства. Це розповсю-
джується не лише на сплату дивідендів, а й, наприклад, на випуск 
і викуп акцій, які повинні включатися до фінансової діяльності звіту 
про рух грошових коштів.

Грошові потоки асоційованих підприємств, які облікову-
ються методом участі в капіталі. Грошові потоки між групою 
і асоційованим підприємством, яке обліковується методом участі 
в капіталі, слід включати до звіту про рух грошових коштів групи. 
Гроші, отримані і сплачені за товари й послуги, наприклад, між під-
приємствами групи і асоційованим підприємством, повинні бути 
включені до консолідованого звіту про рух грошових коштів як час-
тина руху коштів від операційної діяльності. Дивіденди, отримані 
від асоційованого підприємства, включаються в окрему категорію 
інвестиційної діяльності.

Отже, асоційовані підприємства, які обліковуються методом 
участі в капіталі, розглядаються як зовнішні по відношенню до гру-
пи з метою складання звіту про рух грошових коштів. 

В МСБО 7 «Звіти про рух грошових коштів» у п. 37 зазначено, 
що коли облік інвестицій в асоційоване або дочірнє підприємство 
здійснюється із застосуванням методу участі в капіталі або методом 
обліку за собівартістю, інвестор обмежує своє звітування в звіті про 
рух грошових коштів грошовими потоками між ним та об’єктом 
інвестування, наприклад дивідендами й авансами.

У Стандарті фінансової звітності 9 «Асоційовані підприємства та 
спільна діяльність» Великої Британії (Financial Reporting Standard 9 
«Associates and joint ventures»), у параграфі, присвяченому поданню 
грошового потоку з асоційованим (спільним) підприємством у кон-
солідованому звіті про рух грошових коштів, зазначено, що «інвестор 
у консолідований звіт про рух грошових коштів повинен включати ди-
віденди, отримані від асоційованих підприємств як окрему статтю між 
операційною діяльністю і поверненням на інвестицію та обслуговування 
фінансування. Будь-які інші грошові потоки між інвестором і його асоці-
йованим підприємством слід включати під відповідним заголовком для 
діяльності, яка приводить до грошових потоків. Інші операції з грошо-
вими потоками з асоційованим підприємством не включаються».

Грошові потоки, які виникають від придбання і продажу 
дочірніх підприємств. Коли дочірнє підприємство купується 
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або продається впродовж періоду, слід з’ясувати, чи впливає ця 
операція на грошовий потік групи. Якщо впливає, слід з’ясувати 
чистий вплив цього потоку на грошові кошти і грошові еквівален-
ти групи. 

Грошові потоки внаслідок придбання або продажу дочірнього 
підприємства можуть включати два аспекти:

грошові кошти сплачені або отримані як частина придбан- ▪
ня або продажу дочірнього підприємства;
грошові кошти в балансі дочірнього підприємства, які вклю- ▪
чаються (у випадку придбання) або виключаються (у випад-
ку продажу) з консолідованого балансу.

Ці грошові потоки слід показати на основі «нетто» як частину 
придбання або продажу групи.

При придбанні або продажу дочірнього підприємства вимагає 
пояснення залишок грошових коштів дочірнього підприємства та 
дата придбання або продажу дочірнього підприємства. Так, залишок 
грошових коштів, придбаний або проданий, є залишком дочірнього 
підприємства на дату придбання або продажу. Дата придбання або 
продажу з метою складання звіту про рух грошових коштів є тією 
самою, як і для звіту про фінансові результати.

У п. 39 МСБО 7 «Звіти про рух грошових коштів» зазначено, що 
сукупні грошові потоки, які виникають від придбання та продажу 
дочірніх підприємств або інших господарських одиниць, подаються 
окремо і класифікуються як інвестиційна діяльність.

Сукупна сума грошових коштів, сплачених або отриманих як 
компенсація за придбання або продаж, визнається у звіті про рух 
грошових коштів за вирахуванням грошових коштів або їх еквіва-
лентів, що були придбані або продані.

Материнське підприємство повинно розкривати в узагальне-
ному вигляді придбання і продаж дочірніх підприємств протягом 
звітного періоду за кожним із таких пунктів:

загальна компенсація за придбання або продаж; ▪
та частина компенсації, яку виплачено грошовими кошта- ▪
ми або їх еквівалентами;
сума грошових коштів та їх еквівалентів у дочірньому  ▪
підприємстві, які були придбані або продані;
сума активів та зобов’язань за кожною основною категорією,  ▪
за винятком грошових коштів або їх еквівалентів у дочірньо-
му підприємстві, які були придбані чи продані.
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Для відображення зазначеної інформації у форматі Звіту про 
рух грошових коштів у складі II розділу «Рух коштів у результаті 
інвестиційної діяльності» слід передбачити додаткові рядки: «Реалі-
зація дочірніх підприємств» та «Придбання дочірніх підприємств».

Додаткову інформацію, пов’язану з придбанням і продажем 
дочірнього підприємства, зокрема, суму активів та зобов’язань за 
кожною основною категорією та загальну компенсацію за при-
дбання або продаж, слід розкривати в Примітках до консолідованої 
фінансової звітності.

Приклад 3.5. Група «М» включає материнське підприємство «М» 
та два дочірніх підприємства «Д1» та «Д2». 30 червня підприємство 
«М», продало «Д2» підприємству «Н» за 1,5 млн гр. од. Залишок 
грошових коштів «Д2» впродовж року складав, гр. од.: 

1 січня  150 000
30 червня  225 000
31 грудня  263 000 
Різниця між грошовим залишком на 1 січня та 1 липня 

75 000 гр. од. (225 000 – 150 000) включає грошові потоки від опера-
ційної діяльності. 

• Якщо платіж здійснений в обмін на акції, то консолідований 
звіт про рух грошових коштів підприємства «М» на 31 грудня пови-
нен включати таке:

Грошові надходження від операційної діяльності  75 000
Придбання і продаж 
Грошові потоки внаслідок продажу дочірнього
підприємства (чисті грошові потоки від продажу)  (225 000)
Зменшення в грошових коштах  150 000 

• Якщо компенсація отримана «М» грошовими коштами в пов-
ній сумі 1, 5 млн гр. од., то консолідований звіт про рух грошових 
коштів повинен включати:

Чисті грошові надходження від операційної діяльності 75 000 
Придбання і продаж
Грошові надходження внаслідок продажу дочірнього
підприємства (чисті грошові надходження від продажу
(1 500 000 – 225 000)  1 275 000
Збільшення в грошових коштах  1 350 000
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Збільшення в грошах 1 275 тис. гр. од. подано в звіті про рух гро-
шових коштів групи як компенсацію за «Д2» 1, 5 млн гр. од., зменше-
ну на операційний залишок грошових коштів «Д2» (225 тис. гр. од.)

В той час як статті в звіті про рух грошових коштів подані на нетто-
основі розкриття в примітках інформації є необхідним щоб показати:

1.  Склад чистих грошових коштів, які виникли під впливом 
придбання або продажу дочірнього підприємства шляхом:
грошових коштів сплачених або отриманих як компенсацію  ▪
при придбанні або продажу; і
грошові кошти дочірнього підприємства придбаного  ▪
на дату придбання або продажу.

В прикладі таке розкриття включатиме:
Аналіз чистого надходження грошових коштів внаслідок про-

дажу дочірнього підприємства (гр. од.)
Грошова компенсація 1 500 000
 Грошові кошти на рахунку в банку передані 
при продажу  (225 000)
Чисте надходження грошових коштів від продажу
дочірнього підприємства  1 275 000

2.  Де суттєво, грошові потоки дочірнього підприємства придба-
ного або проданого включаються за кожним загальноприй-
нятим заголовком (лише в рік придбання або продажу).

Розкриття суттєвих негрошових операцій
Відповідно до МСБО 7 «Звіти про рух грошових коштів», суттєві 

операції, які не потребують використання грошових коштів або їх 
еквівалентів групи як єдиної економічної одиниці слід розкривати 
в примітках до звіту про рух грошових коштів, якщо розкриття 
необхідне для розуміння операцій.

Відсутня необхідність показувати складові таких операцій безпо-
середньо у звіті про рух грошових коштів, достатньо щоб вони були 
розкриті. На наш погляд, слід розкривати такі статті, навіть якщо від-
сутній рух грошових коштів. Наприклад, така ситуація включає: 

укладання угоди про фінансову оренду; ▪
придбання активів за компенсацію іншу, ніж грошові кош- ▪
ти, наприклад, через випуск акцій або цінних паперів.

Особливою компетенцією по відношенню до групи є при-
дбання або продаж дочірнього підприємства, де вся або частина 
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компенсацій включає акції або цінні папери. В контексті звіту про 
рух грошових коштів групи, де необхідно для розуміння операцій, 
складові таких операцій слід розкривати.

Консолідовані фінансові звіти групи надають інформацію про 
групу як єдину економічну одиницю. В сучасній обліковій практиці, 
таке відображення економічної субстанції відокремлене від юри-
дичної одиниці. Проте інколи правова форма і правові обмеження 
можуть перешкоджати такому поданню або створенню нової суб-
станції у групових відносинах, особливо з погляду щодо ліквідності 
і платоспроможності. Обмеження угод за позиками, іноземною 
валютою або інші примушення можуть означати, що «грошові ко-
шти» подані в звіті про рух грошових коштів групи, можуть не бути 
наявними грошовими коштами по відношенню до групи.

Договір позики дочірнього підприємства може, наприклад, 
вимагати підтримання визначеного коефіцієнта ліквідності, який 
утримує дочірнє підприємство від передавання грошових коштів 
іншому дочірньому підприємству або його материнському підпри-
ємству. Цей договір, таким чином, обмежує ліквідність групи.

За загальноприйнятими принципами обліку, договори позики 
(особливо дочірнього підприємства) немає необхідності розкривати, 
якщо вони не були порушені або відсутні обставини, які вказують на 
можливість їх порушення. За відсутності такого розкриття в складанні 
консолідованого звіту про рух грошових коштів не буде необхідності.

На наш погляд, у примітках до консолідованого звіту про рух 
грошових коштів слід розкрити інформацію про ідентифіковані суми 
і надати пояснення обставин обмежень передавання грошових коштів 
від одного учасника групи для дотримання зобов’язань перед іншим.

Приклад складання консолідованого звіту про рух грошових 
коштів наведено в Додатку 5.

3.2.  Методика консолідації фінансових звітів за П(с)БО 20 
«Консолідована фінансова звітність»

Об’єднання підприємств, як єдина економічна одиниця, відпо-
відно до чинного законодавства України повинна розкривати інфор-
мацію про результати діяльності, фінансовий стан та рух грошових 
коштів у консолідованій фінансовій звітності. У П(с)БО 20 «Консолі-
дована фінансова звітність» визначено загальний порядок складання 
консолідованої фінансової звітності та загальні вимоги до розкриття 



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

242

інформації про складання консолідованої фінансової звітності. Пи-
тання методики консолідації фінансової звітності в Україні, окремі 
питання процесу консолідації залишаються поза увагою законодав-
чої бази. Не знайшли відображення у П(с)БО питання урахування 
внутрішньогрупових операцій при визначенні таких показників, як 
прибуток дочірнього підприємства, дохід від участі в капіталі до-
чірнього підприємства, частка материнського підприємства (біль-
шості) та частка меншості, питання визначення консолідованої суми 
податку на прибуток материнського підприємства та його дочірніх 
підприємств. 

Аналіз вітчизняних та зарубіжних публікацій свідчить про певні 
розробки щодо вирішення цієї проблеми, насамперед шляхом ви-
користання робочої таблиці для складання консолідованих фінансо-
вих звітів. В той же час оприлюднені результати досліджень містять 
вибіркові пропозиції та рекомендації щодо коригувань у процесі 
консолідації та послідовності заповнення робочої таблиці [25, с. 694]; 
основних напрямів процедури консолідації звітності з виділенням 
певних підготовчих процедур [170, с. 162] ; процесу консолідації капі-
талу, статей балансу, пов’язаних із внутрішньогруповими розрахун-
ками та операціями, фінансових результатів від внутрішньогрупової 
реалізації продукції [156, с. 19]. Питання методики поетапного скла-
дання консолідованої фінансової звітності в них не розглядаються.

Процес консолідації фінансових звітів групи підприємств за звіт-
ний період за допомогою робочої таблиці, на наш погляд, включає 
послідовні етапи, які узгоджуються зі стовпчиками робочої таблиці 
для складання консолідованих звітів: звіту про фінансові результати, 
звіту про власний капітал у частині «Нерозподілений прибуток», 
балансу (табл. 3.1., п. 3.1.). Слід зазначити, що для здійснення консо-
лідації фінансових звітів групи можна використати формат робочої 
таблиці, представлений у табл. 3.2, п. 3.1.

Послідовність етапів консолідації фінансових звітів показано 
на рис. 3.2.

Етап 1 передбачає підготовку окремих фінансових звітів, що 
входять до складу групи, до процесу консолідації.

На цьому етапі материнське підприємство та його дочірні під-
приємства повинні здійснити кроки, показані в табл. 3.10. Консолі-
дацію фінансової звітності здійснює материнське підприємство. 

Крок 1 передбачає визначення та розподіл всіх внутрішньо-
групових операцій, що призводять до виникнення нереалізованих 



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

243

Етап 1
Підготовка окремих фінансових звітів підпри-

ємств, що входять до складу групи, до процесу 

консолідації

Етап 2
Внесення показників статей окремих фінансових 

звітів материнського підприємства у відповідний 

стовпчик «Материнське (М)» Робочої таблиці

Етап 3
Внесення показників статей окремих фінансових 

звітів дочірнього підприємства у стовпчик «До-

чірнє (Д)» Робочої таблиці

Етап 4
Розрахунок і внесення сум коригувань, здійснених 

у процесі консолідації до відповідного стовпчика 

«Дебет» (р
д
) чи «Кредит» (р

к
), об’єднаних загаль-

ною назвою «Регулюючі запаси»

Етап 5
Розрахунок і внесення сум частки меншості в 

чистому прибутку (збитку) та в чистих активах 

дочірнього підприємства у стовпчик «Частка 

меншості» (ч
м

) Робочої таблиці

Етап 6
Розрахунок консолідованих сум відповідних 

фінансових звітів у стовпчику «Консолідована 

сума» (к) Робочої таблиці

Рис. 3.2. Етапи консолідації фінансових звітів

прибутків та збитків внаслідок відсутності перепродажу оборотних 
активів іншим особам за межі групи підприємств, на такі типи:

а) внутрішньогрупові операції з продажу запасів дочірнім 
підприємством материнському підприємству (операції «знизу-
вгору»);

б) внутрішньогрупові операції з продажу необоротних активів 
дочірнім підприємством материнському (операції «знизу-вгору»);

в) внутрішньогрупові операції з продажу запасів материнським 
підприємством дочірньому підприємству (операції «зверху-вниз»);
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г) внутрішньогрупові операції з продажу необоротних активів 
материнським підприємством дочірньому підприємству (операції 
«зверху-вниз»).

Приклад 3.7. 1 січня 2002 року корпорація «М» придбала 80% про-
стих акцій з правом голосу корпорації «Д» за 2700 тис. грн. На цю дату 
акціонерний капітал корпорації «Д» становив 2600 тис. грн, у тому 
числі випущені прості акції за номінальною вартістю 2000 тис. грн і не-
розподілений прибуток 600 тис. грн. Справедлива вартість чистих ак-
тивів корпорації «Д» дорівнює їхній балансовій вартості, за винятком 
устаткування, справедлива вартість якого на 25 тис. грн вища від його 
балансової вартості. Це устаткування має залишковий термін експлуа-
тації 5 років і амортизується методом прямолінійного списання.

Після придбання між материнським та дочірнім підприємства-
ми відбулися такі операції:

1)  1 липня 2002 р. корпорація «М» реалізувала корпорації 
«Д» устаткування за 540 тис. грн, ПДВ 108 тис. грн (первісна 
вартість 600 тис. грн, накопичена амортизація 340 тис. грн, 
залишковий термін експлуатації 7 років);

2)  1 січня 2003 р. корпорація «Д» реалізувала корпорації «М» 
устаткування за 65 тис. грн, ПДВ 13 тис. грн (первісна вартість 
140 тис. грн, накопичена амортизація 70 тис. грн, залишко-
вий термін експлуатації 5 років);

3)  протягом 2003 р. корпорація «Д» реалізувала товари кор-
порації «М» за 680 тис. грн, ПДВ 136 тис. грн, з прибутком 
120 тис. грн. На кінець року 30% цих товарів ще не були 
 пе репродані корпорацією «М»;

4)  упродовж 2003 р. корпорація «Д» придбала товар у корпора-
ції «М» на суму 120 тис. грн (у тому числі націнка 25%), ПДВ 
24 тис. грн. Половина цих товарів на кінець року залишилася 
на складі запасів корпорації «Д».

Звіти про фінансові результати за 2003 рік та баланси на 
31.12.2003 року материнського та дочірнього підприємств представ-
лені в табл. 3.11.
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Таблиця 3.11.  Фінансові звіти материнського та дочірнього підпри-
ємств, тис. грн
Показник Підприємство «М» Підприємство «Д»

Звіт про фінансові результати за 2003 рік

Дохід від реалізації 5232 340

Податок на додану вартість (872) (640)

Чистий дохід від реалізації 4360 3200

Собівартість реалізації (2100) (1840)

Валовий прибуток 2260 1360

Адміністративні витрати (у тому числі витрати 
на амортизацію)

(310) (200)

Інші операційні витрати (559) (645)

Фінансові результати від операційної діяльності: 
прибуток

1 391 515

Дохід від участі в капіталі 264 -

Збиток від продажу основних засобів (5)

Фінансові результати від звичайної діяльності 1655 510

Податок на прибуток (315) (103)

Чистий прибуток 1340 407

Звіт про власний капітал (нерозподілений 
прибуток)

Нерозподілений прибуток на 31.12.2002 2800 1400

Чистий прибуток за рік 1340 407

Розподіл прибутку:

Дивіденди за простими акціями (300) (180)

Нерозподілений прибуток на 31.12.2003 року 3840 1627

Баланс 

І. Активи

Необоротні активи

Основні засоби:

залишкова вартість 3844 2410

первісна вартість 5122 3100

знос (1278) (690)

Довгострокові фінансові інвестиції:

які обліковуються за методом участі в капіталі 
інших підприємств

3136 -
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Показник Підприємство «М» Підприємство «Д»

ІІ. Оборотні активи

Запаси:

товари 2080 1600

Дебіторська заборгованість за товари, роботи, 
послуги:

чиста реалізаційна вартість 1440 515

первісна вартість 1455 520

резерв сумнівних боргів 15 5

Грошові кошти у національній валюті 500 475

Разом активи 11 000 5000

Пасиви

І. Власний капітал

Статутний капітал (прості акції) 6000 2000

Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 3840 1627

ІV. Поточні зобов’язання

Кредиторська заборгованість за товари, роботи, 
послуги

1160 1373

Разом власний капітал та зобов’язання 11 000 5000

Визначення та розподіл внутрішньогрупових операцій, що при-
зводять до виникнення нереалізованих прибутків та збитків:

1.  Внутрішньогрупові операції дочірнього підприємства з ма-
теринським підприємством:

а) внутрішньогруповий продаж запасів: упродовж 2003 р. кор-
порація «Д» реалізувала товари корпорації «М» за 680 тис. грн, ПДВ 
136 тис. грн;

б) внутрішньогруповий продаж необоротних активів: 1 січня 
2002 р. корпорація «Д» реалізувала корпорації «М» устаткування за 
65 тис. грн., ПДВ 13 тис. грн.

2.  Внутрішньогрупові операції материнського підприємства 
з дочірнім підприємством: 

а) внутрішньогруповий продаж запасів: протягом 2003 р. кор-
порація «Д» придбала товар у корпорації «М» на суму 120 тис. грн;

б) внутрішньогруповий продаж необоротних активів. 1 липня 
2002 р. корпорація «М» реалізувала корпорації «Д» устаткування 
за 540 тис. грн, ПДВ 108 тис. грн.

Закінчення табл.  3.11
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Крок 2 передбачає визначення суми нереалізованих прибутків 
та збитків від внутрішньогрупових операцій, а саме:

а) внутрішньогрупового продажу запасів;
б) внутрішньогрупового продажу необоротних активів.
Сума нереалізованого прибутку внаслідок внутрішньогрупового 

продажу запасів визначається за формулою:

     або (3.1)

 (3.2)

Якщо нереалізований прибуток визначається на одиницю нереа-
лізованих запасів, то загальна сума нереалізованих прибутків внаслідок 
внутрішньогрупового продажу запасів визначається за формулою:

 (3.3)

Сума нереалізованого прибутку внаслідок внутрішньогрупового 
продажу необоротних активів визначається за формулою

=

 (3.4)

Сума збитку внаслідок внутрішньогрупового продажу необо-
ротних активів визначається за формулою
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=

 (3.5)

При визнанні прибутку та збитку внаслідок внутрішньогрупо-
вого продажу необоротних активів слід скоригувати амортизацію 
реалізованих необоротних активів. Сума коригування на додаткову 
амортизацію розраховується за формулою

 (3.6)

Сума коригування на зменшення амортизації розраховується 
за формулою

 
(3.7)

Сума нереалізованого прибутку і збитку відображається в скла-
ді фінансового результату підприємства лише після перепродажу 
оборотних активів іншим особам або в міру амортизації необорот-
них активів.

Приклад 3.7 (продовження). Визначення суми нереалізованих 
прибутків та збитків від внутрішньогрупових операцій.

1)  Корпорація «Д»:
а) внутрішньогруповий продаж запасів і нереалізований 

прибуток. Нереалізований прибуток у запасах корпорації «М» на 
31.12.2003 визначаємо за формулами (3.1; 3.2), тис. грн:

собівартість: 680 – 120 = 560
націнка: 120 : 560 × 100% = 21,43
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або
 

 
;

б) фінансовий результат внутрішньогрупового продажу устат-
кування материнському підприємству, визначаємо за формулами 
(3.5, 3.7), тис. грн:

збиток: 140 – 70 – (78 – 13) = 5
зменшення амортизації внаслідок продажу необоротних активів:
5 : 5 років = 1.
2.  Корпорація «М»:
а) внутрішньогруповий продаж запасів і нереалізований при-

буток.
Нереалізований прибуток у запасах корпорації «Д» на 31.12.2003 

розраховуємо за формулами (3.1; 3.2), тис. грн:

 

;

 
;

б) Прибуток та додаткову амортизацію від внутрішньогрупово-
го продажу устаткування дочірньому підприємству розраховуємо 
за формулами (3.4; 3.6), тис. грн:

Прибуток: 648 – 108 – (600 – 340) = 280.
Додаткова щорічна амортизація 280 : 7 = 40.

Крок 3 передбачає визначення вартісної різниці при придбанні 
та її розподіл між відповідними активами. Для розрахунку вартісної 
різниці при придбанні слід врахувати: 

Умова 1.
Вартість 

придбання
>

Частка материнського підпри-

ємства в справедливій вартості 

придбаних ідентифікованих чистих 

активів на дату придбання



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

251

де вартість (собівартість) придбання – це сума фактичних витрат 
підприємства, пов’язаних з отриманням контролю над чистими ак-
тивами іншого підприємства.

 (3.8)

Вартість придбання визначається з урахуванням форми та умов 
надання компенсації за придбане підприємство (таблиця 3.12).

Таблиця 3.12. Визначення вартості придбання

Компенсація за придбання Оцінка вартості придбання

Монетарні активи 
та зобов’язання

Справедлива вартість на дату обмінної операції

Відстрочена компенсація Теперішня вартість компенсації з урахуванням можливої 
премії або дисконту при розрахунках

Ринкові цінні папери, 
випущені покупцем

Справедлива вартість цінних паперів, яка є ринковою 
ціною на дату обмінної операції. Якщо внаслідок несподі-
ваних коливань або обмеженості ринку ринкова вартість 
на певну дату не є надійним показником, необхідно брати 
до уваги зміни цін протягом певного періоду до і після 
оголошення умов придбання. Коли ринок ненадійний або 
відсутні котировки, справедлива вартість цінних паперів 
оцінюється, виходячи з пропорційної частки таких цінних 
паперів за справедливою вартістю: 
а) підприємства – покупця; або
б) придбаного підприємства.
Поряд з тим справедлива вартість може бути визначена на 
основі компенсації за придбання, що сплачується акціоне-
рам придбаного підприємства. Як допоміжна інформація 
для визначення справедливої вартості цінних паперів 
можуть бути використані оцінки незалежних експертів

Прямі витрати, що пов’язані з придбанням, включають витрати на 
оплату послуг аудиторів, юристів, оцінювачів та інших консультантів.

Умова 2.
Вартість 

придбання

Вартість 

придбання

<

= +

Частка материнського підпри-

ємства в справедливій вартості 

придбаних ідентифікованих чистих 

активів на дату придбання,

Сплачені грошові 

кошти або їх 

еквіваленти

Справедлива 

вартість переда-

них активів

Будь-які ви-

трати, пов’язані 

з придбанням

Компенсація за придбання
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Витрати, які не можуть бути прямо віднесені до певної операції 
з придбання підприємства (що відображена в обліку), визнаються як 
витрати під час придбання та не включаються до вартості придбання. 
Прикладом таких витрат є витрати на утримання відділу з питань 
придбання та аналогічні загальні й адміністративні витрати.

 (3.9)

 (3.10)

Під ідентифікованими активами та зобов’язаннями розуміють 
придбані активи та зобов’язання, які на дату придбання можуть 
бути відокремлені від підприємства та відповідають критеріям ви-
знання статей Балансу, а саме:

а) їх оцінка може бути достовірно визначена;
б) очікується отримання (або зменшення) в майбутньому 

еко но мічних вигод внаслідок використання активу (погашення зо-
бов’язання).

Наприклад, на момент придбання може виникнути зобов’язання 
щодо виплати компенсації персоналу придбаного підприємства, 
який підлягає звільненню.

На дату придбання не слід визнавати зобов’язання:
а) які є результатом намірів або дій покупця;
б) щодо майбутніх збитків або інших витрат, очікуваних у ре-

зультаті придбання (незалежно від того, пов’язані вони з покупцем 
чи продавцем).

Винятком з цього правила є ситуація, коли покупець роз-
робив плани, що пов’язані з господарською діяльністю продавця, 
та зобов’язання є безпосереднім наслідком придбання.

Справедлива вартість придбаних ідентифікованих чистих ак-
тивів визначається окремо для кожного ідентифікованого активу 
та ідентифікованого зобов’язання (табл. 3.13).

Частка ма-

теринського 

підприємства 

в справедливій 

вартості при-

дбаних ідентифі-

кованих чистих 

активів на дату 

придбання

Ідентифіковані 

чисті активи

Відсоток голосів, 

що належать 

материнському 

підприємству

Ідентифіковані 

активи

Ідентифіковані 

чисті активи 

дочірнього 

підприємства на 

дату придбання 

за справедливою 

вартістю

Ідентифіковані 

зобов’язання

:100=

=

×

–
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Таблиця 3.9.  Визначення справедливої вартості ідентифікованих 
активів та зобов’язань

№ 

пп

Об’єкт оцінки Оцінка, що використовується

1 Ринкові цінні папери Поточна ринкова вартість

2 Неринкові цінні папери Оцінена вартість, обчислена з урахуванням співвід-
ношення ціни і прибутку на акцію, доходу від диві-
дендів та очікуваного темпу зростання вартості по-
рівнюваних цінних паперів підприємств з подібними 
характеристиками

3 Дебіторська заборгованість Теперішня (дисконтована) вартість майбутніх над-
ходжень, визначена відповідною поточною ставкою 
відсотка мінус резерв (знижка) для сумнівних боргів, 
і витрати на інкасацію (у разі необхідності). Дискон-
тування не вимагається для поточної заборгованос-
ті, якщо різниця між її номінальною та теперішньою 
сумою незначна

4 Запаси:

Готова продукція та товари Ціна реалізації мінус витрати на збут і відповідну суму 
прибутку, визначену, виходячи з норми прибутку для 
подібної готової продукції та товарів

Незавершене виробництво Ціна реалізації готової продукції мінус витрати на за-
вершення виробництва, витрати на збут і відповідна 
частка прибутку, визначена, виходячи з норми при-
бутку для подібної готової продукції

Матеріали Поточна відновлювальна вартість

5 Основні засоби:

Земля та будівлі Ринкова вартість

Машини та обладнання Ринкова вартість, яка звичайно визначається шляхом 
експертної оцінки. За відсутності інформації про рин-
кову ціну через специфічність машин та обладнання 
або тому, що такі об’єкти зрідка продаються (крім 
випадку, коли вони є частиною постійно діючого під-
приємства), для їх оцінки застосовується амортизо-
вана відновлювальна собівартість 

6 Нематеріальні активи Справедлива вартість, обчислена шляхом посилання 
на активний ринок. У разі відсутності активного рин-
ку – вартість, що відображає суму, яку підприємство 
сплатило б за актив у операції між обізнаними, за-
цікавленими та незалежними сторонами, виходячи 
з найбільш повної наявної інформації

7 Чисті активи за виплатами 
працівникам і зобов’язання за 
програмами пенсійного забез-
печення з визначеною виплатою

Теперішня вартість зобов’язання за визначеною ви-
платою за вирахуванням справедливої вартості активів 
програми, які є доступними для підприємства (шляхом 
повернення або зменшення наступних внесків)
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№ 

пп

Об’єкт оцінки Оцінка, що використовується

8 Податкові активи та 
зобов’язання

Сума податкових пільг, що виникають внаслідок по-
даткових збитків або податків, що підлягають сплаті 
та оцінюються з позиції об’єднаного підприємства 
або групи після придбання. Податкові активи (вклю-
чаючи будь-який відстрочений податковий актив по-
купця, який не був визнаний раніше, але відповідає 
критеріям визнання згідно П(с)БО 17 "Податок на 
прибуток» внаслідок об’єднання підприємств) визна-
чаються після врахування податкового впливу щодо 
переоцінювання активів і зобов’язань за їхньою спра-
ведливою вартістю та дисконтуються

9 Рахунки та векселі, що під-
лягають сплаті, довгострокова 
заборгованість, нараховані та 
інші зобов’язання

Теперішня вартість майбутніх платежів для погашен-
ня зобов’язання, визначена за відповідними поточ-
ними ставками відсотка. Дисконтування поточних 
зобов’язань не вимагається, якщо різниця між номі-
нальною та дисконтованою сумою незначна

10 Обтяжливі контракти та інші 
ідентифіковані зобов’язання

Теперішня вартість сум, що підлягають сплаті для по-
гашення зобов’язання, визначених за відповідними 
поточними ставками відсотка 

11 Забезпечення для припинення 
або скорочення діяльності 
підприємства, що купується

Сума, визначена згідно з П(с)БО 11 «Зобов’язання»

Алгоритми для розрахунку справедливої вартості ідентифікова-
них чистих активів при виконанні умови 1, розраховують за такими 
формулами:

 (3.11)

 (3.12)

 (3.13)

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

активів

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

зобов’язань

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

чистих активів

Балансова 

вартість 

ідентифікованих 

активів

Балансова 

вартість 

ідентифікованих 

зобов’язань

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

активів

Дооцінка (уцінка) 

ідентифікованих 

активів

Дооцінка (уцінка) 

ідентифікованих 

зобов’язань

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

зобов’язань

=

=

=

+(–)

+(–)

– 

Закінчення табл. 3.9
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або:

Вартісна різниця при придбанні розраховується за формулою

 (3.14)

Розподіл вартісної різниці здійснюється за такою формулою:

 (3.15)

Частка ма-

теринського 

підприємства 

в балансовій вар-

тості придбаних 

чистих активів на 

дату придбання

Справедлива 

вартість 

ідентифікованих 

чистих активів

Вартісна різниця 

при придбанні

Відсоток голосів, 

що належать 

материнському 

підприємству

Балансова 

вартість власного 

капіталу

Вартість 

придбання

Балансову 

вартість при-

дбаних чистих 

активів на дату 

придбання

Дооцінка (уцінка)

ідентифікованих 

чистих активів

Частка ма-

теринського 

підприємства 

в балансовій вар-

тості придбаних 

чистих активів на 

дату придбання

: 100=

=

=

×

+(-)

–

–

–

=

–

Вартість придбання

Частка материнського підприємства в сумі дооцінки балансової вартості 

необоротних активів до їх справедливої вартості на дату придбання

Частка материнського підприємства в сумі дооцінки балансової вартості 

оборотних активів до їх справедливої вартості на дату придбання

Частка материнського підприємства в сумі дооцінки балансової вартості

зобов’язань до їх справедливої вартості на дату придбання

Гудвіл на дату придбання
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Складові формули 3.15 розраховуються так:

Приклад 3.7 (продовження)
Визначення вартісної різниці при придбані та її розподіл між 

відповідними активами.
1.  Справедлива вартість ідентифікованих чистих активів визна-
чається за формулою (3.13), тис. грн:

2000 + 600 + 25 = 2625.
2.  Частку материнського підприємства в справедливій вартості 
ідентифікованих активів на дату придбання розраховують за 
формулою (3.9), тис. грн:

0,80 × 2625 = 2100
3. Виконання умови 1: 2700 > 2100.
4. Вартісну різницю при придбанні розраховують за формулою 

(3.14), тис. грн:
2700 – ( 0,8 х 2600 ) = 2700 – 2080 = 620.

5. Розподіл вартісної різниці визначають за формулою (3.15), тис. грн:
а) частка материнського підприємства в сумі дооцінки балансо-

вої вартості необоротних активів, тис. грн:
0,80 х 25 = 20;

Частка материнського 

підприємства в сумі до-

оцінки балансової вартості 

необоротних активів до їхньої 

справедливої вартості

Відсоток голосів, 

що належать 

материнському 

підприємству

Сума дооцінки 

балансової 

вартості необо-

ротних активів до 

їхньої справедли-

вої вартості

: 100%= ×

Частка материнського 

підприємства в сумі до-

оцінки балансової вартості 

оборотних активів до їхньої 

справедливої вартості

Відсоток голосів, 

що належать 

материнському 

підприємству

Сума дооцінки 

балансової вар-

тості оборотних 

активів до їхньої 

справедливої 

вартості

: 100%= ×

Частка материнського підпри-

ємства в сумі дооцінки балан-

сової вартості зобов’язань до 

їхньої справедливої вартості

Відсоток голосів, 

що належать 

материнському 

підприємству

Сума дооцінки 

балансової вар-

тості зобов’язань 

до їхньої 

справедливої 

вартості

: 100%= ×
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б) гудвіл, тис. грн: 620 – 20 = 600.
При виконанні умови 2 вартісна різниця при придбані розрахо-

вується за формулою:

 (3.16)

Розподіл негативного гудвілу здійснюється за такою формулою, 
якщо діяльність підприємства прогнозується без збитків у майбут-
ньому:

 (3.17)

Приклад 3.8. У грудні 2002 року корпорація «А» придбала за 
3200 тис. грн підприємство «Б», активи та зобов’язання якого на 
момент придбання складали (табл. 3.14)

Таблиця 3.14.  Активи та зобов’язання підприємства «Б» на дату 
придбання

Стаття Балансова вартість, 

тис. грн

Справедлива вартість, 

тис. грн

Основні засоби:

залишкова вартість 400 960

первісна вартість 2000 2800

знос 1600 1840

Товари 300 330

Дебіторська заборгованість за товари, 
роботи, послуги:

Чиста реалізаційна вартість 4000 3500

Вартісна різниця 

при придбанні 

(негативний 

гудвіл)

Частка ма-

теринського 

підприємства в 

балансовій вар-

тості придбаних 

чистих активів на 

дату придбання

Вартість 

придбання= –

=

+

Негативний гудвіл при придбанні

Негативний гудвіл у сумі, що не перевищує справедливої вартості 

придбаних немонетарних активів

Негативний гудвіл у сумі, що перевищує справедливу вартість 

придбаних немонетарних активів
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Стаття Балансова вартість, 

тис. грн

Справедлива вартість, 

тис. грн

Первісна вартість 4120 3605

Резерв сумнівних боргів 120 105

Грошові кошти та їх еквіваленти 100 100

Кредиторська заборгованість за 
товари, роботи, послуги

200 290

Примітка. Товари, що придбані в складі активів підприємства 
«Б», були реалізовані в 2003 році. Середній залишковий термін 
корисного використання придбаних основних засобів становить 
6 років.

Визначення вартісної різниці при придбанні та її розподіл між 
відповідними активами:

1. Справедлива вартість ідентифікованих активів (табл. 3.15) (3.11).

Таблиця 3.15. Справедлива вартість ідентифікованих активів
Стаття Балансова 

вартість, тис. грн

Дооцінка (уцінка), 

тис. грн

Справедлива 

вартість, тис. грн

Основні засоби: 2000 800 2800

знос 1600 240 1840

Товари 300 30 330

Дебіторська заборгованість: 4120 (515) 3605

резерв 120 (15) 105

Грошові кошти та їх еквіваленти 100 100

Разом 4800 90 4890

2) справедлива вартість ідентифікованих зобов’язань (табл. 3.16) 
(3.12):

Таблиця 3.16. Справедлива вартість ідентифікованих зобов’язань
Стаття Балансова 

вартість, тис. грн

Дооцінка, 

тис. грн

Справедлива 

вартість, тис. грн

Кредиторська заборгованість 200 90 290

3.  Справедлива вартість ідентифікованих чистих активів, 
тис. грн (3.13):

4890 – 290 = 4600.

Закінчення табл. 3.14
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4. Частка материнського підприємства в справедливій вартості 
ідентифікованих чистих активів, тис. грн (3.9):

1 х 4600 = 4600.
5. Виконання умови 2:

3200 < 4600.
6.  Вартісна різниця при придбанні – негативний гудвіл, тис. грн 

(3.16):
4600 – 3200 = 1400.

7. Розподіл негативного гудвілу (3.17):
а)  негативний гудвіл, що належить до немонетарних активів 
становить, тис. грн:

2800 – 1840 + 330 = 1290.
б)  негативний гудвіл, що пов’язаний з монетарними активами, 
тис. грн:

1400 – 1290 = 110.

Крок 4. Нарахування амортизації гудвілу (негативного гудвілу) 
та суми дооцінки необоротних активів, що підлягають аморти-
зації, здійснюється згідно з відповідними стандартами П(с)БО 19 
«Об’єднання підприємств», П(с)БО 7 «Основні засоби», П(с)БО 8 
«Нематеріальні активи».

Амортизація гудвілу
Гудвіл слід амортизувати на систематичній основі протягом пе-

ріоду його корисного використання. Передбачається (але жорстко 
не встановлюється), що період корисного використання гудвілу не 
перевищуватиме 20 років з первісного визнання. Амортизація гудві-
лу нараховується прямолінійним методом, якщо не існує перекон-
ливого свідчення, що застосування іншого методу більш доречне. 
Амортизацію за кожний період слід визнавати як витрати.

Первісну (балансову) вартість гудвілу слід зменшувати що-
місячним нарахуванням амортизації протягом терміну корисного 
використання, але не більше ніж 20 років з первісного визнання.

Прямолінійний метод амортизації:

 
(3.18)Річна сума 

амортизації 

гудвілу

Гудвіл

Очікуваний період корисного 

використання гудвілу

=
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Звідси

Амортизація суми дооцінки необоротних активів, 
що підлягають амортизації

Річна сума амортизації вартісної різниці в сумі дооцінки необо-
ротних активів, що підлягають амортизації, розраховується за кож-
ним об’єктом, що переоцінений, за формулою:

 (3.19)

Приклад 3.7. (продовження)
1. Амортизація гудвілу
Припустимо, що термін амортизації гудвілу становить 10 років. 

Річна сума амортизації гудвілу розраховується за формулою (3.18), 
тис. грн:

600 : 10 = 60.
2.  Амортизація суми дооцінки необоротних активів, що підля-
гають амортизації

Річна сума амортизації дооцінки розраховується за формулою 
(3.19), тис. грн:

20 : 5 = 4.

Амортизація негативного гудвілу
При нарахуванні амортизації негативного гудвілу слід врахувати 

виконання умови:
1)  діяльність придбаного підприємства прогнозується з обчис-
лювальними збитками в майбутньому;

2)  діяльність придбаного підприємства прогнозується в май-
бутньому без збитків.

Місячна сума 

амортизації 

гудвілу

Річна сума 

амортизації суми 

дооцінки нео-

боротних активів, 

що підлягають 

амортизації

Річна сума 

амортизації 

гудвілу

12

Сума дооцінки необоротних 

активів, що підлягають 

амортизації

Залишковий термін корисного 

використання необоротних 

активів

=

=
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При виконані умови 1:

 (3.20)

Амортизацію негативного гудвілу за кожний період утворення 
збитків слід визнавати доходом.

При виконанні умови 2:
Амортизація негативного гудвілу в сумі, що не перевищує 

справедливої вартості придбаних немонетарних активів, за якими 
нараховується амортизація, нараховується за формулою:

 (3.21)

 (3.22)

Визнається доходом одночасно з нарахуванням амортизації 
немонетарних активів. Вартість негативного гудвілу в сумі, що не 
перевищує справедливої вартості придбаних немонетарних активів, 
за якими амортизація не нараховується, визнається доходом одно-
часно з вибуттям відповідних немонетарних активів.

Приклад 3.7 (продовження). Амортизація негативного гудвілу. 
1.  Річна сума амортизації негативного гудвілу, що належить 
до вартості основних засобів розраховується за формулою 
(3.21), тис. грн:

Річна сума 

амортизації 

негативного 

гудвілу

Місячна сума 

амортизації 

негативного 

гудвілу

Річна сума 

амортизації 

негативного 

гудвілу

Негативний 

гудвіл

Очікуваний 

період утворення 

збитків

Річна сума 

амортизації 

негативного 

гудвілу

12

Негативний гудвіл у сумі, що 

не перевищує справедливої 

вартості придбаних немоне-

тарних активів

Середньозважений термін 

корисного використання 

(зносу) придбаних необорот-

них активів, що залишився

=

=

=
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960 / 6 = 160.
Визнається доходом одночасно з нарахуванням амортизації 

основних засобів.
2.  Одночасно з реалізацією товарів буде визнано доходом від-
повідну суму негативного гудвілу: 330 тис. грн.

Примітка. Негативний гудвіл у сумі, що перевищує справедли-
ву вартість придбаних немонетарних активів, визнається доходом 
у період придбання.

Крок 5 передбачає розрахунок доходу від участі в капіталі до-
чірнього підприємства за таким алгоритмом:

Чистий прибуток дочірнього підприємства за звітний період

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збутків унаслідок 
внутрішньогрупових операцій дочірнього підприємства зі спорідненими дочірніми 

підприємствами та материнським підприємством (операції «знизу–вгору»)

«+» «−»

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на початок звітного періоду 

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на кінець звітного періоду

Визнаний збиток від продажу необорот-
них активів за звітний період

Визнаний прибуток від продажу нео-
боротних активів за звітний період

Визнана додаткова амортизація вна-
слідок продажу необоротних активів

Визнане зменшення амортизації вна-
слідок продажу необоротних активів

=

Скоригований чистий прибуток дочірнього підприємства

×

Відсоток голосів що належить материнському підприємству

=

Частка материнського підприємства у скоригованому чистому прибутку дочірнього 
підприємства

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків внаслідок 
внутрішньогрупових операцій материнського підприємства 

з дочірніми підприємствами (операції «зверху–вниз»)

«+» «−»

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на початок звітного періоду

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на кінець звітного періоду

Визнаний збиток від продажу необорот-
них активів за звітний період

Визнаний прибуток від продажу нео-
боротних активів за звітний період



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

263

Визнана додаткова амортизація вна-
слідок продажу необоротних актівів

Визнане зменшення амортизації вна-
слідок продажу необоротних актівів

=

Частка материнського підприємства в чистому прибутку дочірнього підприємства 
з урахуванням всіх коргувань

−

Амортизація вартісної різниці 
(гудвілу та дооцінки необоротних активів, які підлягають амортизації)

=

Дохід від участі в капіталі (3.23)

Приклад 3.7. (продовження).
Розрахунок доходу від участі в капіталі дочірнього підприєм-

ства, тис. грн.

Чистий прибуток дочірнього підприємства за 2003 рік 407

Нереалізований прибуток від продажу товарів материнському підприємству 
на 31.12.2003 року

(36)

Збиток від продажу устаткування материнському підприємству 5

Визнане зменшення амортизації внаслідок продажу устаткування материн-
ському підприємству

(1)

Скоригований чистий прибуток дочірнього підприємства 375

Частка материнського підприємства у скоригованому чистому прибутку 
корпорації «Д» (375 х 0,8)

300

Нереалізований прибуток від продажу товарів дочірньому підприємству 
на 31.12.2003 року

(12)

Визнана додаткова амортизація внаслідок продажу устаткування дочірньо-
му підприємству

40

Частка материнського підприємства в чистому прибутку корпорації «Д» 
з урахуванням всіх коригувань

328

Амортизація вартісної різниці (60 + 4) (64)

Дохід від участі в капіталі 264

Крок 6 передбачає здійснення аналізу балансової вартості інвес-
тиції в дочірнє підприємство.

При цьому слід врахувати, що балансова вартість інвестиції в до-
чірнє підприємство, звітність якого консолідується, розраховується 
за методом участі в капіталі за формулою:
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Балансова вартість інвестиції в дочірнє підприємство на початок звітного періоду

+

Дохід від участі в капіталі за звітний період

+

Частка материнського підприємства в збільшенні інших складових власного капіталу 
дочірнього підприємства

−

Частка материнського підприємства в сумі оголошених дивідендів 
дочірнім підприємством

−

Частка материнського підприємства в зменшенні інших складових власного капіталу 
дочірнього підприємства

=

Балансова вартість інвестиції в дочірнє підприємство на кінець 
звітного періоду (3.24)

Аналізу підлягає кожний складовий чинник зазначеного 
алгоритму розрахунку балансової вартості інвестиції в дочірнє 
підприємство, звітність якого консолідується, за методом участі 
в капіталі.

Приклад 3.7. (продовження)
Аналіз балансової вартості інвестиції в корпорацію «Д» 

на 31.12.2003, тис. грн (табл. 3.17):
Таблиця 3.17. Аналіз балансової вартості інвестиції в корпорацію «Д»

Собівартість інвестиції на 1.01.2002 р. 2 700

Дохід від участі в капіталі за 2002 р.

0,8 [(1400 – 600) – 280 + 20 – 64] 316

Балансова вартість інвестиції на 31.12.2002 р. 3 016

Дохід від участі в капіталі за 2003 рік 264

Дивіденди отримані (180 × 0,8) (144)

Балансова вартість інвестиції на 31.12.2003 р. 3 136

Крок 7 передбачає розрахунок податку на прибуток.
Порядок відображення в фінансових звітах материнського 

та дочірнього підприємств податку на прибуток залежить від того, 
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що податок на прибуток у податкових деклараціях підприємств 
відображається як окремий податок на прибуток (не консолідова-
ний).

Розрахунок окремих сум податку на прибуток материнського та 
дочірнього підприємств здійснюється в такій послідовності:

1. Розрахунок підсумку окремих сум облікового податку на 
прибуток материнського та дочірнього підприємств без врахування 
внутрішньогрупових операцій.

2. Розрахунок окремих сум податку на прибуток материнсько-
го та дочірнього підприємств з урахуванням внутрішньогрупових 
операцій.

3. Розрахунок відстрочених активів та зобов’язань на підставі 
окремих сум податку на прибуток материнського та дочірнього під-
приємств, здійснення відповідних бухгалтерських записів.

Пункт 1 передбачає розрахунок сум облікового податку на 
прибуток від звичайної діяльності за звітний період материнського 
підприємства та дочірнього підприємства (без врахування внутріш-
ньогрупових операцій). Розрахунок окремого податку на прибуток 
материнського підприємства за звітний період здійснюється за фор-
мулою:

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування материнського підприємства 
(за вирахуванням доходу від участі в капіталі)

×

Ставка податку на прибуток : 100

=

Окремий податок на прибуток від звичайної діяльності 
материнського підприємства (3.25)

Розрахунок окремої суми податку на прибуток від звичайної 
діяльності дочірнього підприємства за звітний період:

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування дочірнього підприємства

×

Ставка податку на прибуток : 100%

=

Окремий податок на прибуток від звичайної діяльності 
дочірнього підприємства (3.26)
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Розрахунок підсумку окремих сум податку на прибуток мате-
ринського та дочірнього підприємств:

Окремий податок на прибуток від звичайної діяльності материнського підприємства

+

Окремий податок на прибуток від звичайної діяльності дочірнього підприємства

=

Підсумок окремих податків на прибуток материнського 
та дочірнього підприємств (3.27)

Пункт 2 передбачає розрахунок окремих сум податку на при-
буток з врахуванням внутрішньогрупових операцій материнського 
підприємства. Розрахунок окремої суми податку на прибуток 
з врахуванням внутрішньогрупових операцій материнського під-
приємства:

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування материнського підприємства

−

Дохід від участі в капіталі дочірнього підприємства

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків 
внаслідок внутрішньогрупових операцій материнського підприємства 

з дочірніми підприємствами (операції «зверху–вниз»)

«+» «−»

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на початок звітного періоду 

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на кінець звітного періоду

Визнаний збиток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнаний прибуток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнана додаткова амортизація 
внаслідок продажу необоротних активів

Визнане зменшення амортизації 
внаслідок продажу необоротних активів

×

Ставка податку на прибуток

=

Окремий податок на прибуток материнського підприємства 
з урахуванням внутрішньогрупових операцій (3.28)

Розрахунок окремої суми податку на прибуток з урахуванням 
внутрішньогрупових операцій дочірнього підприємства:
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Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування дочірнього підприємства

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків 
внаслідок внутрішньогрупових операцій дочірнього підприємства 

з материнським підприємством (операції «знизу–вгору»)

«+» «−»

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на початок звітного періоду 

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на кінець звітного періоду

Визнаний збиток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнаний прибуток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнана додаткова амортизація 
внаслідок продажу необоротних активів

Визнане зменшення амортизації 
внаслідок продажу необоротних активів

×

Ставка податку на прибуток : 100%

=

Окремий податок на прибуток дочірнього підприємства 
з урахуванням внутрішньогрупових операцій (3.29)

Підсумок окремих сум податку на прибуток материнського 
та дочірнього підприємств з урахуванням внутрішньогрупових опе-
рацій розраховується так:

Окрема сума податку на прибуток материнського підприємства 
з урахуванням внутрішньогрупових операцій

+

Окрема сума податку на прибуток дочірнього підприємства 
з урахуванням внутрішньогрупових операцій

=

Підсумок окремих сум податку на прибуток материнського 
та дочірнього підприємств (3.30)

Пункт 3 передбачає визначення сум відстрочених активів та 
зобов’язань на підставі окремих сум податку на прибуток материн-
ського та дочірнього підприємств. Сума відстрочених активів та від-
строчених зобов’язань материнського підприємства визначається 
на підставі коригувань на суми нереалізованих прибутків та збитків 
внаслідок внутрішньогрупових операцій материнського підпри-
ємства з дочірнім підприємством (операції «зверху-вниз»). Сума 
відстрочених активів розраховується за формулою:
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Тимчасова різниця,   Ставка податку (3.31)що підлягає вирахуванню × на прибуток : 100 %

Сума відстрочених зобов’язань визначається за формулою:
Тимчасова різниця,   Ставка податку (3.32)що підлягає оподаткуванню × на прибуток : 100 %

Відстрочені податкові активи та зобов’язання відображаються 
в консолідованій фінансовій звітності згідно з П(с)БО 17 «Податок 
на прибуток».

Приклад 3.9. Корпорація «А» володіє 90% простих акцій під-
приємства «В». При придбані вартісна різниця, що виникла була 
визнана як гудвіл, і корпорація «А» продовжує амортизувати гудвіл 
у сумі 5000 грн за рік. За 2002 рік корпорація «А» мала прибуток від 
звичайної діяльності до оподаткування (за вирахуванням доходу від 
участі в капіталі дочірнього підприємства) 200 000 грн, дочірнє під-
приємство «В» сплатило грошові дивіденди в сумі 32 000 грн (із них 
28 000 грн корпорації «А»). Впродовж 2002 року мали місце такі 
внутрішньогрупові операції:

а) дочірнє підприємство «В» реалізувало материнському під-
приємству товарів на суму 60 000 грн, що не були ним надалі реалі-
зовані і привело до виникнення нереалізованого прибутку на кінець 
року в сумі 16 000 грн.;

б) материнське підприємство «А» реалізувало дочірньому під-
приємству товари на суму 50 000 грн, які не були реалізовані, що 
призвело до нереалізованого прибутку в сумі 12 000 грн. Відсутні 
зміни в тимчасових різницях. Ставка податку на прибуток 30%. 

1.  Розрахунок підсумку окремих сум податку на прибуток ма-
теринського та дочірнього підприємств (грн):

а) окремий податок на прибуток підприємства «А»:
Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 200 000

Ставка податку на прибуток 0,30

Окремий податок на прибуток материнського підприємства «А» 60 000

б) окремий податок на прибуток підприємства «В»:
Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 100 000

Ставка податку на прибуток 0,30

Окремий податок на прибуток дочірнього підприємства «В» 30 000
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в)  підсумок окремих податків на прибуток підприємств групи 
(60 000 + 30 000) 90 000

2.  Розрахунок окремих сум податку на прибуток материнсько-
го підприємства «А» та дочірнього підприємства «В» з ура-
хуванням внутрішньогрупових операцій (грн):

а) окрема сума податку на прибуток материнського підприєм-
ства «А» з урахуваннями внутрішньогрупових операцій:

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 200 000

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків внаслідок 
внутрішньогрупових операцій материнського підприємства (операції 
«зверху-вниз»):

Нереалізовані прибутки від продажу товарів на кінець звітного періоду (12 000)

Скоригований прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 188 000

Ставка податку на прибуток 0,30

Окремий податок на прибуток материнського підприємства «А» 56 400

б) окрема сума податку на прибуток дочірнього підприємства 
«В» з урахуванням внутрішньогрупових операцій: 

Прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 100 000

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків внаслідок 
внутрішньогрупових операцій дочірнього підприємства з материнським 
підприємством (операції «знизу-вгору»):

Нереалізовані прибутки від продажу товарів на кінець звітного періоду (16 000)

Скоригований прибуток від звичайної діяльності до оподаткування 84 000

Ставка податку на прибуток 0,30

Окремий податок на прибуток дочірнього підприємства «В» 25 200

в)  підсумок окремих податків на прибуток материнського та до-
чірнього підприємств 81 600

3.  Розрахунок відстрочених активів та зобов’язань на підставі 
окремих сум податку на прибуток материнського підпри-
ємства «А» та дочірнього підприємства «В» (грн).

Материнське підприємство «А»:
Відстрочене зобов’язання: 12000 × 0,30 = 3600
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Бухгалтерські записи
Дебет «Прибуток, використаний у звітному періоді» 56 400
Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання» 3600
Кредит «Розрахунки за податками й платежами» 60 000

Дочірнє підприємство «В»
Відстрочене зобов’язання: 16 000 × 0,30 = 4 800
Бухгалтерський запис:
Дебет «Прибуток, використаний у звітному періоді» 25 200
Дебет «Відстрочені податкові зобов’язання» 4800
Кредит «Розрахунки за податками й платежами» 30 000

Етапи 2 і 3 передбачають внесення показників статей окремих 
фінансових звітів материнського та дочірнього підприємств у відпо-
відні стовпчики Робочої таблиці, у звіти: звіт про фінансові резуль-
тати, звіт про власний капітал (нерозподілений прибуток), баланс.

При заповненні показників фінансових звітів материнського 
та дочірнього підприємств слід перевірити, щоб:

1)  сума чистого прибутку, що відображена у звіті про фінансові 
результати відповідала сумі чистого прибутку, відображеній 
у звіті про власний капітал;

2)  сума нерозподіленого прибутку на кінець звітного періоду 
відповідала сумі відповідного нерозподіленого прибутку на 
кінець звітного періоду, відображеній у Балансі.

При заповненні статей Балансу слід врахувати, що інвестиції 
в дочірні підприємства потрібно відображати в обліку та звітності 
материнського підприємства:

а) із застосуванням методу участі в капіталі;
якщо дочірні підприємства не включаються до консолідованої 

фінансової звітності:
б) за собівартістю;
в) за справедливою вартістю.
Етап 4 передбачає розрахунок і внесення до Робочої таблиці 

сум коригувань, які здійснюються в процесі консолідації, за такими 
кроками:

Крок 1. Одночасне виключення в робочій таблиці, відповідно 
в стовпцях «Дебет» та «Кредит», об’єднаних загальним заголовком 
«Регулюючі записи», балансової вартості фінансових інвестицій 
материнського підприємства в кожне дочірнє підприємство та 
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частки материнського підприємства у власному капіталі кожного 
дочірнього підприємства.

Крок 2. Виключення в Робочій таблиці відповідно в стовпцях 
«Дебет» та «Кредит», об’єднаних загальним заголовком «Регулюючі 
записи», всіх внутрішньогрупових операцій та сальдо.

Крок 1 передбачає здійснення регулюючих запасів при консолі-
дації щодо одночасного виключення балансової вартості фінансових 
інвестицій материнського підприємства в кожне дочірнє підпри-
ємство, звітність якого консолідується, та частки материнського під-
приємства у власному капіталі кожного дочірнього підприємства, 
а саме: 

а) виключення дивідендів, отриманих від дочірнього підприєм-
ства, доходу від інвестицій у дочірнє підприємство та частки мате-
ринського підприємства в збільшенні (зменшенні) інших складових 
власного капіталу;

б) виключення балансової вартості інвестицій у дочірні підпри-
ємства;

в) розподіл вартісної різниці та списання суми дооцінки запасів;
г) нарахування амортизації гудвілу та суми дооцінки необорот-

них активів за звітний період.
Слід відзначити, що регулюючі записи для здійснення розгля-

нутих коригувань робляться лише в Робочій таблиці та не відобра-
жаються в облікових реєстрах підприємств групи.

У Робочій таблиці на підставі здійснених регулюючих записів 
слід одночасно виключити балансову вартість фінансових інвести-
цій в кожне дочірнє підприємство та частки материнського підпри-
ємства у власному капіталі кожного дочірнього підприємства у від-
повідних стовпцях об’єднаних під загальною назвою «Регулюючі 
записи».

Приклад 3.7. (продовження). На основі здійснених розрахунків 
(етап 1) можна зробити відповідні регулюючі записи, тис. грн:

1.  Виключення доходу від участі в капіталі та дивідендів, отри-
маних від дочірнього підприємства:

Дебет «Дохід від інвестицій в дочірні підприємства» 264
Кредит «Прибуток нерозподілений корпорації «Д» 144
Кредит «Інвестиції пов’язаним сторонам за методом 
  обліку участі в капіталі» 120
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2.  Виключення балансової вартості інвестицій у дочірні підпри-
ємства:

Дебет «Статутний капітал» (0,8 × 2000) 1600
Дебет  «Прибуток нерозподілений» (0,8 × 1400) 1120
Дебет  «Вартісна різниця» 620
Кредит «Інвестиції пов’язаним сторонам 
  за методом обліку участі в капіталі» 3340

3.  Розподіл вартісної різниці та списання суми дооцінки запасів:
Дебет «Основні засоби» 20
Дебет «Гудвіл» 600
Кредит «Вартісна різниця» 620

Одночасно на суму амортизації вартісної різниці (через два роки 
або більше після придбання дочірнього підприємства)

Дебет «Інвестиції пов’язаним сторонам 
  за методом обліку участі в капіталі» 64
Кредит «Знос основних засобів» 4
Кредит «Амортизація нематеріальних активів» 60

4.  Нарахування амортизації гудвілу та суми дооцінки необо-
ротних активів за звітний період:

Дебет  «Витрати на амортизацію основних засобів» 4
Кредит  Знос основних засобів 4
Дебет «Витрати на амортизацію нематеріальних активів» 60
Кредит «Амортизація нематеріальних активів» 60

Крок 2 передбачає здійснення регулюючих записів при консолі-
дації щодо виключення всіх внутрішньогрупових операцій та сальдо.

У Робочій таблиці на підставі здійснення регулюючих записів слід 
виключити всі внутрішньогрупові операції та сальдо у відповідних 
стовпцях, об’єднаних під загальним заголовком «Регулюючі записи».

Приклад 3.7. (продовження). Регулюючі записи, тис. грн:
5.  Виключення внутрішньогрупового продажу товарів мате-
ринському підприємству:

Дебет  «Доходи від реалізації» 680
Кредит « Собівартість реалізації» 680



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

273

6.  Виключення нереалізованого прибутку від внутрішньо-
групового продажу товарів материнському підприємству 
на 31.12.2003 р.:

Дебет  «Собівартість реалізації» 36
Кредит «Товари» 36

7.  Виключення внутрішньогрупового продажу товарів дочір-
ньому підприємству в звітному періоді:

Дебет  «Дохід від реалізації» 120
Кредит «Собівартість реалізації» 120

8.  Виключення нереалізованого прибутку від внутрішньо-
групового продажу товарів дочірньому підприємству 
на 31.12.2003 р.:

Дебет  «Собівартість реалізації» 12
Кредит «Товари» 12

9.  Виключення прибутку від внутрішньогрупового продажу 
устаткування дочірньому підприємству за попередній звіт-
ний період:

Дебет  «Інвестиції пов’язаним сторонам 
  за методом обліку участі в капіталі» 280
Дебет «Основні засоби» 20
Кредит «Знос» 300

10.  Виключення додаткової амортизації, що нарахована внаслі-
док внутрішньогрупового продажу устаткування дочірньому 
підприємству за попередній звітний період:

Дебет  «Знос основних засобів 60
Кредит «Витрати на амортизацію основних засобів» 40
Кредит «Інвестиції пов’язаним сторонам 
  за методом обліку участі в капіталі» 20

11.  Виключення збитку від продажу устаткування материнсько-
му підприємству за звітний період:

Дебет  «Основні засоби» 75
Дебет «Дохід від реалізації основних засобів» 65
Кредит «Собівартість реалізованих основних засобів»  70
Кредит «Знос основних засобів» 70
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12.  Виключення зменшення нарахованої амортизації внаслідок 
внутрішньогрупового продажу устаткування дочірньому 
підприємству у звітному періоді:

Дебет  «Витрати на амортизацію» 1
Кредит «Знос основних засобів» 1

Результати зроблених вище розрахунків і наведених регулюю-
чих записів узагальнено в табл. 3.18.

Етап 5 передбачає розрахунок суми частки меншості в чистому 
прибутку (збитку) та в чистих активах дочірнього підприємства. Част-
ка меншості розраховується на дату придбання та на звітну дату.

Частка меншості на дату придбання розраховується за такими 
формулами:

Частка меншості в 
статутному капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Статутний капітал 
дочірнього підпри-
ємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.33)

+

Частка меншості 
в додатковому 
капіталі дочірнього 
підприємства

=

Додатковий 
вкладений капітал 
дочірнього підпри-
ємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.34)

+

Частка меншості 
в іншому до-
датковому капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Інший додатковий 
капітал дочірнього 
підприємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.35)

+

Частка меншості 
в резервному 
капіталі дочірнього 
підприємства

=
Резервний капітал 
дочірнього підпри-
ємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.36)

–

Частка меншості 
в неоплаченому 
капіталі дочірнього 
підприємства

=
Неоплачений 
капітал дочірнього 
підприємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.37)

–
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Частка меншості у 
вилученому капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Вилучений капітал 
дочірнього підпри-
ємства

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.38)

+

Частка меншості в 
нерозподіленому 
прибутку

=
Нерозподілений 
прибуток

×
Відсоток голосів, що 
не належать материн-
ському підприємству

: 100% (3.39)

Частка меншості на звітну дату розраховується у шість кроків.
Крок 1. Розрахунок частки меншості в скоригованому чисто-

му прибутку дочірнього підприємства та занесення розрахованої 
суми до стовпчика «Консолідована сума» звіту про фінансові ре-
зультати.

Крок 2. Перенесення розрахованої суми частки меншості в ско-
ригованому чистому прибутку дочірнього підприємства (крок 1) 
у стовпчик «Частка меншості» в звіт про власний капітал, стаття 
«Чистий прибуток».

Крок 3. Розрахунок частки меншості в скоригованому нерозпо-
діленому прибутку дочірнього підприємства на початок звітного 
періоду та частки меншості в сумі оголошених дивідендів за приві-
лейованими та простими акціями та частки меншості у відрахуванні 
за рахунок чистого прибутку за звітний період дочірнім підприєм-
ством, занесення розрахованих сум у стовпчик «Частка меншості» 
звіту про власний капітал за відповідними статтями.

Крок 4. Розрахунок частки меншості в нерозподіленому при-
бутку дочірнього підприємства на кінець звітного періоду та пере-
несення розрахованої суми до балансу статті «Нерозподілений при-
буток», стовпчика «Частка меншості».

Крок 5. Розрахунок частки меншості у власному капіталі дочір-
нього підприємства (за винятком нерозподіленого прибутку) та за-
несення розрахованих сум до стовпчика «Частка меншості» балансу, 
за статтями власного капіталу.

Крок 6. Розрахунок частки меншості в загальній сумі власного 
капіталу дочірнього підприємства і перенесення розрахованої суми 
із стовпчика «Частка меншості» до стовпчика «Консолідована сума» 
балансу, стаття «Частка меншості».

За кроком 1 розрахунок частки меншості в чистому прибутку 
(збитку) слід здійснити за формулою:
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Частка меншості 
в скоригованому 
чистому прибутку 
(збитку) дочірньо-
го підприємства

=

Скоригований 
чистий при-
буток (збиток) 
дочірнього 
підприємства

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.40)

Показник «Скоригований чистий прибуток (збиток) дочірнього 
підприємства» повинен відповідати показнику «Скоригований чистий 
прибуток (збиток) дочірнього підприємства», визначеного на етапі 1 
при розрахунку доходу від участі в капіталі дочірнього підприємства.

Розрахована сума частки меншості в чистому прибутку (збитку) 
вноситься в стовпчик «Частка меншості» за відповідною статею звіту 
про фінансові результати «Частка меншості» та переноситься до 
стовпчика «Консолідована сума» звіту про фінансові результати як 
стаття, що вираховується.

Крок 2 передбачає перенесення розрахованої суми частки мен-
шості в скоригованому чистому прибутку дочірнього підприємства, 
що визначена під час здійснення кроку 1 у стовпчик «Частка мен-
шості» звіту про власний капітал, стаття «Чистий прибуток».

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок суми частки меншості в 
скоригованому чистому прибутку дочірнього підприємства «Д» та 
перенесення її до консолідованого звіту про власний капітал (нероз-
поділений прибуток) подано в Робочій таблиці для складання кон-
солідованих фінансових звітів групи підприємств «М» (табл. 3.18).

Крок 3 передбачає розрахунок частки меншості в скориговано-
му нерозподіленому прибутку дочірнього підприємства на початок 
звітного періоду, частки меншості в сумі оголошених дивідендів за 
привілейованими та простими акціями та частки меншості у від-
рахуванні за рахунок чистого прибутку за звітний період дочірнім 
підприємством. 

Частка меншості в скоригованому нерозподіленому прибутку 
дочірнього підприємства на початок звітного періоду розраховуєть-
ся за формулою:
Частка меншості в скори-
гованому нерозподіле-
ному прибутку на початок 
звітного періоду

=

Скоригований 
нерозподілений 
прибуток на початок 
звітного періоду

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.41)
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Скоригований нерозподілений прибуток на початок звітного 
періоду розраховується за формулою:

Нерозподілений прибуток дочірнього підприємства на початок звітного періоду

Коригування на суми нереалізованих прибутків та збитків 
що відносяться до попередніх звітних періодів внаслідок внутрішньогрупових операцій

дочірнього підприємства зі спорідненими дочірніми підпрємствами 
та материнським підприємством (операції «знизу–вгору»)

«+» «−»

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на початок звітного періоду 

Нереалізовані прибутки від продажу 
запасів на кінець звітного періоду

Визнаний збиток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнаний прибуток від продажу 
необоротних активів за звітний період

Визнана додаткова амортизація 
внаслідок продажу необоротних активів

Визнане зменшення амортизації 
внаслідок продажу необоротних активів

=

Скоригований нерозподілений прибуток дочірнього підприємства 
на початок звітного періоду (3.42)

Розрахована сума частки меншості в нерозподіленому прибутку 
на початок року заноситься в стовпчик «Частка меншості» звіту про 
власний капітал, стаття «Нерозподілений прибуток на початок року».

Частка меншості в сумі оголошених дивідендів за привілейова-
ними та простими акціями за звітний період дочірнім підприєм-
ством розраховується за формулою:
Частка меншості в ого-
лошених дивідендах 
за привілейованими та 
простими акціями за 
звітний період

=

Оголошені 
дивіденди за при-
вілейованих та 
простими акціями 
за звітний період

×

Відсоток голосів, 
що не належать
материнському 
підприємству

: 100% (3.43)

Розраховані суми частки меншості в оголошених дивідендах 
за привілейованими (простими) акціями заносяться в стовпчик 
«Частка меншості» звіту про власний капітал, стаття «Оголошені 
дивіденди за привілейованими (простими) акціями».

Частка меншості відрахувань за рахунок чистого прибутку 
за звітний період розраховується за формулою:
Частка меншості в сумі 
відрахувань за рахунок 
чистого прибутку за 
звітний період

=

Відрахування за 
рахунок чистого 
прибутку за 
звітний період

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.44)
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Розрахована сума частки меншості в сумі відрахувань за раху-
нок чистого прибутку заноситься в стовпчик «Частка меншості» 
звіту про власний капітал, стаття «Відрахування за рахунок чистого 
 прибутку».

Крок 4 передбачає розрахунок частки меншості в нерозподі-
леному прибутку дочірнього підприємства на кінець звітного пері-
оду.

Частка меншості в нерозподіленому прибутку дочірнього під-
приємства на кінець року розраховується за формулою:

Частка меншості в скоригованому нерозподіленому прибутку 
дочірнього підприємства на початок звітного періоду

+

Частка меншості в скоригованому чистому прибутку 
дочірнього підприємства за звітний період

−

Частка меншості в оголошених дивідендах за привілейованими 
та простими акціями дочірнім підприємством за звітний період

−

Частка меншості в сумі відрахувань за рахунок чистого прибутку за звітний період

=

Частка меншості в нерозподіленому прибутку 
дочірнього підприємства на кінець звітного періоду (3.45)

Розрахована сума частки меншості в нерозподіленому прибут-
ку дочірнього підприємства на кінець звітного періоду заноситься 
в стовпчик «Частка меншості» балансу, стаття «Нерозподілений 
 прибуток».

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок частки меншості в не-
розподіленому прибутку дочірнього підприємства «Д» на початок 
звітного періоду, частки меншості в оголошених дивідендах за 
простими акціями дочірнім підприємством «Д» за звітний період 
та перенесення розрахованої суми частки меншості в нерозпо-
діленому прибутку дочірнього підприємства на кінець звітного 
періоду до консолідованого балансу подано в Робочій таблиці для 
складання консолідованих фінансових звітів групи підприємств 
«М» (табл. 3.18).
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Крок 5 передбачає розрахунок частки меншості у власному 
капіталі дочірнього підприємства (за винятком статті «Нерозподі-
лений прибуток»).

Частка меншості у власному капіталі дочірнього підприємства 
розраховується за формулою:

Частка меншості в сатутному капіталі дочірнього підприємства

+

Частка меншості в додатковому вкладеному капіталі дочірнього підприємства

+

Частка меншості в іншому додатковому капіталі дочірнього підприємства

+

Частка меншості в резервному капіталі дочірнього підприємства

−

Частка меншості в неоплаченому капіталі дочірнього підприємства

−

Частка меншості у вилученому капіталі дочірнього підприємства

=

Частка меншості у власному капіталі дочірнього підприємства (3.46)

Складові розрахунку частки меншості у власному капіталі до-
чірнього підприємства за звітний період (t) розраховуються так:

Частка меншості в 
статутному капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Статутний капітал до-
чірнього підприємства 
(t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.47)

Частка меншості в 
додатковому капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Додатковий вкладе-
ний капітал дочірнього 
підприємства (t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.48)

Частка меншості в 
іншому додатковому 
капіталі дочірнього 
підприємства

=
Інший додатковий 
капітал дочірнього 
підприємства (t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.49)

Частка меншості в 
резервному капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Резервний капітал до-
чірнього підприємства 
(t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.50)
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Частка меншості 
в неоплаченому 
капіталі дочірнього 
підприємства

=
Неоплачений капітал 
дочірнього підпри-
ємства (t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.51)

Частка меншості у 
вилученому капіталі 
дочірнього підпри-
ємства

=
Вилучений капітал до-
чірнього підприємства 
(t – t – 1)

×

Відсоток голосів, 
що не належать 
материнському 
підприємству

: 100% (3.52)

Визнана сума частки меншості у власному капіталі дочірнього 
підприємства заноситься до стовпчика «Частка меншості» балансу, 
за статтями власного капіталу.

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок частки меншості 
в статутному капіталі дочірнього підприємства «Д» та занесення 
розрахованої суми до стовпчика «Частка меншості» балансу подано 
в Робочій таблиці для складання консолідованих звітів групи під-
приємств «М» (табл. 3.18).

Крок 6 передбачає розрахунок частки меншості в загальній сумі 
власного капіталу дочірнього підприємства.

Частка меншості в загальній сумі власного капіталу дочірнього 
підприємства розраховується за формулою:

Частка меншості 
в загальній сумі 
власного капіталу

=
Частка меншості 
у власному 
капіталі (крок 5)

+

Частка меншості в не-
розподіленому прибутку 
на кінець звітного періоду 
(крок 4)

(3.53)

Розрахована сума частки меншості в загальній сумі власного 
капіталу переноситься в стовпчик «Консолідована сума» балансу, 
стаття «Частка меншості».

Якщо частка меншості в збитках консолідованого дочірнього 
підприємства перевищує частку меншості в капіталі цього підпри-
ємства, то сума такого перевищення та наступні збитки, що віднесені 
до частки меншості, списуються за рахунок частки материнського під-
приємства. Це правило не стосується тієї частини збитків, щодо якої 
меншість має невідмовне зобов’язання і здатна відшкодувати збитки.

Якщо з часом дочірнє підприємство отримає прибуток, то весь 
цей прибуток включається до частки материнського підприємства, 
доки не будуть відшкодовані збитки частки меншості, які були спи-
сані раніше за рахунок частки материнського підприємства.
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Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок частки меншості у за-
гальній сумі власного капіталу дочірнього підприємства «Д» подано 
в Робочій таблиці для складання консолідованих звітів групи під-
приємств «М» (табл. 3.18).

Етап 6 передбачає розрахунок консолідованих сум кожного 
консолідованого звіту, а саме: звіту про фінансові результати, звіту 
про власний капітал, балансу та внесення їх до стовпчика «Консолі-
дована сума» за відповідними статтями.

Звіт про фінансові результати
Консолідовані суми статей звіту визначаються так.
Консолідовані доходи за статтями доходів:

Консолідова-
ні доходи

=

Доходи
материн-

ського під-
приємства

+
Доходи 

дочірнього 
підприємства

+

Доходи 
(кредит 

регулюючі 
записи)

−

Доходи
(дебет 

регулюючі 
записи)

(3.54)

Консолідовані витрати за статтями витрат:

Консолідова-
ні витрати

=

Витрати ма-
теринського 

підпри-
ємства

+

Витрати 
дочірнього 

підпри-
ємства

+

Витрати 
(дебет 

регулюючі 
записи)

−

Витрати 
(кредит 

регулюючі 
записи)

(3.55)

Консолідова-
ний податок 
на прибуток

=
Податок на прибу-
ток материнського 

підприємства
+

Податок 
на прибуток 
дочірнього 

підприємства

(3.56)

Консолідований прибуток (збиток) (3.57):
Консолі-
дований 
прибуток 
(збиток)

= Консолідо-
вані доходи

− Консолідо-
вані витрати

−

Консолідо-
ваний 

податок на 
прибуток

−

Частка 
меншості 

в скоригова-
ному чистому 

прибутку

(3.57)

Консолідований чистий прибуток за звітний період можна роз-
рахувати й так:

Чистий прибуток материнського підприємства за звітний період

+

Чистий прибуток дочірнього підприємства за звітний період

+
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Прибуток (кредит–регулюючі записи)

−

Прибуток (дебет–регулюючі записи)

−

Чистий прибуток, що належить частці меншості за звітний період

=

Консолідована сума чистого прибутку за звітний період (3.58)

Розрахована консолідована сума чистого прибутку за звітний 
період повинна збігатися з консолідованою сумою чистого прибут-
ку, визначеною у звіті про фінансові результати.

Чинники, які прийнято, для розрахунку консолідованого чисто-
го прибутку за звітний період переносять у звіт про власний капітал 
за відповідними статтями.

Підсумок стовпчика «Регулюючі записи – дебет» розраховують 
як алгебричну суму показників, що подані в цьому стовпчику.

Визначений прибуток (збиток) за стовпчиком «Регулюючі за-
писи – дебет» переноситься у відповідну статтю «Чистий прибуток 
за звітний період» звіту про власний капітал.

Підсумок стовпчика «Регулюючі записи – кредит» розраховують 
як алгебричну суму показників, що подані в цьому стовпчику.

Визначений прибуток (збиток) за стовпчиком «Регулюючі запи-
си – кредит» переноситься у відповідну статтю «Чистий прибуток за 
звітний період» звіту про власний капітал.

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок консолідованих сум ста-
тей консолідованого звіту про фінансові результати групи підпри-
ємств «М» подано в Робочій таблиці для складання консолідованих 
фінансових звітів (табл. 3.18).

Звіт про власний капітал 
(по стовпчику «Нерозподілений прибуток»)

Звіт про власний капітал призначений для розрахунку консолі-
дованої суми нерозподіленого прибутку на кінець звітного періоду.

Консолідовані суми звіту про власний капітал у частині нероз-
поділеного прибутку розраховують таким чином. Консолідований 
нерозподілений прибуток (збиток) на початок звітного періоду:



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

283

Нерозподілений прибуток (збиток) 
на початок звітного періоду материнського підприємства

+

Нерозподілений прибуток (збиток) на початок звітного періоду дочірнього підприємства

+

Нерозподілений прибуток (кредит–регулюючі записи)

−

Нерозподілений прибуток (дебет–регулюючі записи)

−

Нерозподілений прибуток на початок звітного періоду, що належить частці меншості

=

Консолідована сума нерозподіленого прибутку (збутку) 
на початок звітного періоду (3.59)

Консолідовану суму чистого прибутку та чинники, що фор-
мують цей показник, переносять до звіту про фінансові результати.

Консолідовані суми розподілу прибутку за звітний період ви-
значаються так:

Консолідована сума оголошених дивідендів за привілейованими акціями

+

Консолідована сума оголошених дивідендів за простими акціями

+

Консолідована сума відрахувань за рахунок чистого прибутку

=

Консолідована сума розподілу прибутку за звітний період (3.60)

Складові розрахунку консолідованих сум розподілу прибутку 
за звітний період слід розраховувати так:

Консолідована сума оголошених дивідендів за привілейованими 
акціями:

Оголошені дивіденди за привілейованими акціями материнським підприємством

+

Оголошені дивіденди за привілейованими акціями дочірнім підприємством

+

Оголошені дивіденди за привілейованими акціями (дебет–регулюючі записи)

−

Оголошені дивіденди за привілейованими акціями (кредит–регулюючі записи)

−
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−

Оголошені дивіденди за привілейованими акціями частки меншості

=

Консолідована сума оголошених дивідентів 
за привілейованими акціями (3.61)

Консолідована сума оголошених дивідендів за простими акціями:
Оголошені дивіденди за простими акціями материнським підприємством

+

Оголошені дивіденди за простими акціями дочірнім підприємством

+

Оголошені дивіденди за простими акціями (дебет–регулюючі записи)

−

Оголошені дивіденди за простими акціями (кредит–регулюючі записи)

−

Оголошені дивіденди за простими акціями частки меншості

=

Консолідована сума оголошених дивідентів за простими акціями

Консолідована сума відрахувань за рахунок чистого прибутку:

Відрахування за рахунок чистого прибутку материнського підприємства

+

Відрахування за рахунок чистого прибутку дочірнього підприємства

+

Відрахування за рахунок чистого прибутку (дебет–регулюючі записи)

−

−

Відрахування за рахунок чистого прибутку (кредит–регулюючі записи)

−

Відрахування за рахунок чистого прибутку частки меншості

=

Консолідована сума відрахувань за рахунок чистого прибутку (3.62)

Консолідована сума нерозподіленого прибутку на кінець звітно-
го періоду:
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Консолідована сума нерозподіленого прибутку (збитку) на початок звітного періоду

+

Консолідована сума чистого прибутку (збитку) за звітний період

−

Консолідована сума розподілу прибутку за звітний період

=

Консолідована сума нерозподіленого прибутку (збитку) 
на кінець звітного періоду (3.63)

Підсумок стовпчика «Регулюючі записи – дебет» розраховують 
як алгебричну суму всіх показників, що подані в цьому стовпчику.

Розрахована сума нерозподіленого прибутку (збитку) на кінець 
звітного періоду (регулюючі записи – дебет) заноситься по стовпчи-
ку «Регулюючі записи – дебет» у баланс, статтю «Нерозподілений 
прибуток (збиток)».

Підсумок стовпчика «регулюючі записи – кредит» розраховують 
як алгебрична суму всіх показників, що подані у цьому стовпчику.

Розрахована сума нерозподіленого прибутку (збитку) на кінець 
звітного періоду заноситься в стовпчик «Регулюючі записи – кредит», 
звітну форму – баланс, статтю «Нерозподілений прибуток (збиток)».

Визначена сума частки меншості в нерозподіленому прибутку 
на кінець звітного періоду переноситься по стовпчику «Частка мен-
шості» до балансу, стаття «Нерозподілений прибуток (збиток)».

Визначена консолідована сума нерозподіленого прибутку 
(збитку) на кінець звітного періоду переноситься по стовпчику 
«Консолідована сума» в баланс, статтю «Нерозподілений прибуток 
(збиток)».

Виконання етапів 2–6 процесу консолідації фінансових звітів 
групи за допомогою Робочої таблиці показано в табл. 3.19.

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок консолідованих сум 
статей консолідованого Звіту про власний капітал (нерозподілений 
прибуток) групи підприємств «М» подано у Робочій таблиці для 
складання консолідованих фінансових звітів (табл. 3.18).

Баланс
Консолідовані суми Балансу за звітний період розраховуються 

таким чином:
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Консолідовані суми статей активів:
Активи материнського підприємства за статтями

+

Активи дочірнього підприємства за відповідними статтями

+

Активи за відповідними статтями (дебет–регулюючі записи)

−

Активи за відповідними статтями (кредит–регулюючі записи)

=

Консолідовані суми активів за відповідними статтями (3.64)

Консолідована сума відстрочених податкових активів розрахо-
вується за формулою:

Відстрочені податкові активи материнського підприємства

+

Відстрочені податкові активи дочірнього підприємства

=

Консолідована сума відстрочених податкових активів (3.65)

Консолідовані суми статей зобов’язань:
Зобов’язання материнського підприємства за статтями

+

Зобов’язання дочірнього підприємства за відповідними статтями

+

Зобов’язання за відповідними статтями (кредит–регулюючі записи)

−

Зобов’язання за відповідними статтями (дебет–регулюючі записи)

=

Консолідовані суми зобов’язань за відповідними статтями (3.66)

Консолідована сума відстрочених податкових зобов’язань роз-
раховується за формулою:

Відстрочені податкові зобов’язання материнського підприємства

+

Відстрочені податкові зобов’язання дочірнього підприємства
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=

Консолідована сума відстрочених податкових зобов’язань (3.67)

Консолідовані суми власного капіталу (за винятком статті «Не-
розподілений прибуток (збиток)»:

Консолідована сума статутного капіталу

+

Консолідована сума додатково вкладеного капіталу

+

Консолідована сума іншого додаткового капіталу

+

Консолідована сума резервного капіталу

−

Консолідована сума неоплаченого капіталу

−

Консолідована сума вилученого капіталу (3.68)

Консолідовані суми статей власного капіталу розраховують 
за відповідними формулами, що наведені нижче.

Консолідована сума статутного капіталу:
Статутний капітал материнського підприємства

+

Статутний капітал дочірнього підприємства

+

Статутний капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Статутний капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості в статутному капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума статутного капіталу (3.69)

Консолідована сума додатково вкладеного капіталу:
Додатковий вкладений капітал материнського підприємства

+
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Додатковий вкладений капітал дочірнього підприємства

+

Додатковий вкладений капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Додатковий вкладений капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості в додатковому вкладеному капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума додаткового вкладеного капіталу (3.70)

Консолідована сума іншого додаткового капіталу:
Інший додатковий капітал материнського підприємства

+

Інший додатковий капітал дочірнього підприємства

+

Інший додатковий капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Інший додатковий капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості в іншому додатковому капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума іншого додаткового капіталу (3.71)

Консолідована сума резервного капіталу (3.72):
Резервний капітал материнського підприємства

+

Резервний капітал дочірнього підприємства

+

Резервний капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Резервний капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості в резервному капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума резервного капіталу (3.72)
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Консолідована сума неоплаченого капіталу:
Неоплачений капітал материнського підприємства

+

Неоплачений капітал дочірнього підприємства

+

Неоплачений капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Неоплачений капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості в неоплаченому капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума неоплаченого капіталу (3.73)

Консолідована сума вилученого капіталу:
Вилучений капітал материнського підприємства

+

Вилучений капітал дочірнього підприємства

+

Вилучений капітал (кредит–регулюючі записи)

−

Вилучений капітал (дебет–регулюючі записи)

−

Частка меншості у вилученому капіталі дочірнього підприємства

=

Консолідована сума вилученого капіталу (3.74)

Приклад 3.7. (продовження). Розрахунок консолідованих сум 
статей консолідованого балансу групи підприємств «М» подано 
в робочій таблиці для складання консолідованих фінансових звітів 
(табл. 3.18).

Консолідований звіт про рух грошових коштів складається за 
методикою складання та подання, що розглянута у параграфі 3.1. 
Консолідований звіт про власний капітал складається на основі 
консолідованого балансу та консолідованого звіту про фінансові 
результати.
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Таблиця 3.18.  Робоча таблиця для складання консолідованих фінансо-
вих звітів групи підприємств «М», тис. грн

Стаття Окремі фінансові 

звіти

Регулюючі записи Частка 

меншості

Консолі-

дована 

сума
«М» «Д» Дебет Кредит

Звіт про фінансові 

результати 

Дохід від реалізації
5232 3840

5) 680
7) 120

– – 8 272

Податок на додану 
вартість

(872) (640) – – (1512)

Чистий дохід від реалізації 4360 3200 – – – 6760

Собівартість реалізації
(2100) (1840)

6) 36
8) 12

5) 680
7) 120

– (3188)

Адміністративні витрати 

(в т.ч. витрати на аморти-
зацію)

(310) (200)
4) 64
12) 1

10) 40 – (535)

Інші операційні витрати (559) (650) 11) 5 (1204)

Дохід від участі в капіталі 264 – 1) 264 – – –

Збиток від продажу 
основних засобів

– (5) – 11) 5 – –

Податок на прибуток (315) (103) – – – (418)

Частка меншості (375×0,2) – – – – 75 (75)

Чистий прибуток 1340 407 1177 845 75 1340

Звіт про власний капітал 

(нерозподілений 

прибуток)

Нерозподілений прибуток 
на 31.12.2002

2800 1400 2) 1120 –
280

(1 400х0,2)
2800

Чистий прибуток за 
звітний період

1340 407 1177 845 75 1340

Дивіденди за простими 
акціями

(300) (180) – 1) 144
(36)

(180×0,2)
300

Нерозподілений при-

буток на 31.12.2003
3840 1627 2297 989 319 3840

БАЛАНС

Активи

І. Необоротні активи

Основні засоби

залишкова вартість 3844 2410 6050
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Стаття Окремі фінансові 

звіти

Регулюючі записи Частка 

меншості

Консолі-

дована 

сума
«М» «Д» Дебет Кредит

первісна вартість
5 122 3 100

3) 20
11) 75
9) 20

– – 8337

знос

(1 278) (690) 10) 60

3) 4
4) 4

9) 300
11) 70
12) 1

– (2287)

Довгострокові фінансові 
інвестиції, що облікову-
ються методом участі в 
капіталі 

3 136 –
9) 280
3) 64

1) 120
2) 3 340
10) 20

– –

Гудвіл – – 3) 600 – – 600

Амортизація гудвілу
– – –

3) 60
4) 60

– (120)

Вартісна різниця – – 2) 620 3) 620 –

ІІ. Оборотні активи – – – –

Запаси:

Товари
2080 1600 –

6) 36
8) 12

– 3632

Дебіторська заборгова-
ність за товари, роботи, 
послуги:

чиста реалізаційна 
вартість

1440 515 – – – 1955

первісна вартість 1455 520 – – – 1975

резерв сумнівних боргів (15) (5) – – – (20)

Грошові кошти 500 475 – – – 975

Разом активи 11 000 5000 1739 4647 – 13 092

Пасиви

І. Власний капітал

Статутний капітал 6000 2000 2) 1600 – 400 6000

Нерозподілений прибуток 
(непокритий збиток)

3 840 1 627 2 297 989 319 3840

Частка меншості – – – – (719) 719

Разом власний капітал 

і зобов’язання
11 000 5000 4952 4952 0 13 092

Закінчення табл. 3.10 
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Запропонована методика поетапної консолідації фінансових 
звітів надасть можливість:

1)  охопити всі етапи підготовки та складання консолідованих 
звітів відповідно до робочої таблиці;

2)  врахувати внутрішньогрупові операції при визначенні таких 
показників, як прибуток дочірнього підприємства, дохід від 
участі в капіталі дочірнього підприємства, частка материн-
ського підприємства та частка меншості;

3)  врахувати внутрішньогрупові операції при розрахунку кон-
солідованих сум податку на прибуток та консолідованих сум 
відстрочених податкових активів і відстрочених податкових 
зобов’язань;

4)  уникнути подвійного оподаткування підприємств групи.

3.3.  Консолідація фінансових звітів 
в іноземній валюті

Материнське підприємство може мати дочірні підприємства, 
які здійснюють свою діяльність в іноземній країні. В більшості ви-
падків фінансові звіти іноземного дочірнього підприємства підго-
товлені у валюті іноземної країни. Для того щоб фінансові звіти, які 
відображають іноземні операції, були включені до консолідованих 
фінансових звітів материнського підприємства, необхідно перевести 
такі звіти у валюту, яка використовується материнським підприєм-
ством для консолідації. 

По суті, коли існують стосунки материнське-дочірнє підпри-
ємства, група є звітною одиницею і консолідовані фінансові звіти 
представляють активи і зобов’язання, прибутки й збитки, грошові по-
токи групи. У попередніх параграфах передбачалося, що ці елементи 
фінансових звітів дочірніх підприємств були у валюті консолідованих 
звітів групи («валюті подання»). Коли дочірнє підприємство готує 
свої фінансові звіти в іншій валюті, ніж та, в якій група готує фінансові 
звіти, ці фінансові звіти повинні бути переведені у валюту подання 
групи, а потім консолідуватися за методом придбання.

Як свідчить практика, компанії здійснюють інвестування в під-
приємства, які функціонують за іншими юрисдикціями. Метою 
здійснення таких інвестицій є розширення діяльності шляхом при-
дбання, для набуття нових ринкових можливостей, диверсифікації 
діяльності. В той же час значимість іноземних валют для окремих 
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підприємств може зменшитися з повним введенням або викорис-
танням єдиної валюти, наприклад, євро. Іноземна валюта для скла-
дання консолідованих фінансових звітів буде залишатися такою, що 
потребує уваги для звітних одиниць, які здійснюють інвестиції за 
межі зони використання євро. 

В Україні методологічні засади формування в бухгалтерському 
обліку інформації про операції в іноземних валютах та відображен-
ня показників статей фінансової звітності господарських одиниць за 
межами України в грошовій одиниці України визначає П(с)БО 21 
«Вплив змін валютних курсів». Відповідно до параграфу 4 П(с)БО 21, 
господарська одиниця за межами України – це дочірнє, асоційоване, 
спільне підприємство, філія, представництво або інший підрозділ 
підприємства, які перебувають або ведуть господарську діяльність 
за межами України.

Слід зазначити, що на дату затвердження П(с)БО 21 Міністер-
ством фінансів (10 серпня 2000 р.) та на дату набрання чинності 
(1 січня 2001 р.), цей стандарт не суперечив міжнародним стандар-
там, зокрема МСБО 21 «Вплив змін валютних курсів». 

В П(с)БО 21 «Вплив змін валютних курсів» розглянуті підходи 
до переведення: 

1) операцій в іноземній валюті та 
2) фінансової звітності в іноземній валюті.
Операції в іноземній валюті під час первісного визнання відо-

бражаються у валюті звітності (грошовій одиниці України) шляхом 
перерахунку суми в іноземній валюті із застосуванням валютного 
курсу на дату здійснення операції (дата визнання активів, зобов’язань, 
власного капіталу, доходів і витрат (п. 5, П(с)БО 21).

На кожну дату балансу, відповідно до параграфа 7 стандарту:
а) монетарні статті в іноземній валюті відображаються з вико-

ристанням валютного курсу на дату балансу;
б) немонетарні статті, які відображені за історичною собівартістю і 

зарахування яких до балансу пов’язано з операцією в іноземній валюті, 
відображають за валютним курсом на дату здійснення операції;

в) немонетарні статті за справедливою вартістю в іноземній 
валюті відображаються за валютним курсом на дату визначення цієї 
справедливої вартості.

Показники статей фінансової звітності господарської одиниці 
за межами України включаються у валюті звітності до фінансової 
звітності підприємства у такому порядку (п. 10, П(с)БО 21):
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а) монетарні і немонетарні статті (крім статей власного капіталу) 
господарської одиниці за межами України підлягають перерахунку 
за валютним курсом на дату балансу;

б) статті доходів, витрат та руху грошових коштів підлягають 
перерахунку за валютним курсом на дату здійснення операцій, 
за винятком випадків, коли фінансова звітність господарської оди-
ниці складена у валюті країни з гіперінфляційною економікою.

Для перерахунку доходів, витрат і руху грошових коштів за кож-
ний місяць може застосовуватися середньозважений валютний курс 
за відповідний місяць.

Показники статей власного капіталу (крім нерозподіленого при-
бутку або непокритого збитку) відображаються за валютним курсом 
на дату визнання показника відповідної статті.

Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) на дату балан-
су, визначається за формулою:

Нерозпо-
ділений 

прибуток 
(непокритий 

збиток) 
на дату 
балансу

=

Нерозпо-
ділений 

прибуток 
(непокритий 

збиток) на 
початок 

року

+
(–)

Чистий при-
буток (збиток) 

за даними 
перерахо-

ваного звіту 
про фінансові 

результати 
за звітний 

період

–

Розподілений у 
звітному періоді 

прибуток (списаний 
збиток), перерахо-
ваний за валютним 

курсом на дату 
розподілу прибутку 
(списання збитку)

(3.75)

У параграфі 10 П(с)БО 21 відмічено, що зазначений порядок 
переведення фінансової звітності в іноземних валютах застосову-
ється лише до перерахунку фінансової звітності тих господарських 
одиниць за межами України, які відповідають усім наведеним 
ознакам:

1)  операції з материнським підприємством становлять незна-
чну частину в обсязі діяльності господарської одиниці;

2)  основним джерелом фінансування діяльності дочірнього 
підприємства є доходи від власних операцій або місцеві по-
зики;

3)  витрати на заробітну плату, матеріали та інші елементи опе-
раційних витрат дочірнього підприємства сплачуються або 
відшкодовуються переважно в іноземній валюті;

4)  оплата реалізованої дочірнім підприємством продукції (ро-
біт, послуг) здійснюється переважно в іноземній валюті;
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5)  рух грошових коштів материнського підприємства відокрем-
лено від поточної діяльності дочірнього підприємства за 
межами України і не зазнає прямого впливу його господар-
ської діяльності.

Включення статей фінансової звітності дочірнього підприємства 
за межами України, перерахованих у валюту звітності, до консолі-
дованої фінансової звітності здійснюється згідно з П(с)БО 20 «Кон-
солідована фінансова звітність». Курсова різниця між підсумком 
перерахованих у валюту звітності показників статей активу та па-
сиву балансу дочірнього підприємства відображається у вписаному 
рядку консолідованого балансу «Накопичена курсова різниця».

При застосуванні положень П(с)БО 21 «Вплив змін валютних 
курсів» для переведення фінансової звітності дочірнього підприєм-
ства в іноземних валютах у валюту звітності виникають ряд проблем, 
які потребують вирішення. По-перше, для переведення фінансових 
звітів в іноземних валютах положеннями П(с)БО 21 передбачено 
лише один метод за умови дотримання ознак класифікації, визна-
чених для іноземного дочірнього підприємства. В інших випадках 
йдеться про переведення операцій в іноземній валюті.

По-друге, з метою аналізу та порівняння діяльності груп, зокре-
ма, однієї галузі, слід з’ясувати, чи відповідають методи, передба-
чені П(с)БО 21 міжнародним підходам переведення статей звітності 
в іноземній валюті дочірніх підприємств? 

Використання різних методик переведення приводить до різ-
них значень прибутку, прибутковості інвестицій, розподілу витрат, 
бюджетів та інших операційних показників. Це може призвести 
до проблем при здійсненні фінансового планування й застосуванні 
технік контролю. У випадку зміни валютного курсу статті, що пере-
водилися за поточним курсом обміну, подаються до розгляду, в той 
час як окремі статті ще продовжують переводитися за історичним 
валютним курсом (на час, коли вони були придбані) і не подаються 
до розгляду. Поточні моделі оптимальних політик відображення 
збитків від переведення ґрунтуються на обліковому визначенні по-
дання і можуть призвести до використання невідповідних джерел, 
оскільки облікове визначення подання пов’язане із застосованими 
методиками переведення. 

Таким чином, наявність і використання різноманітних методик 
переведення, які приводять до різних результатів, крім того по-
роджують сумніви про «об’єктивність» таких облікових звітів, по-
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роджують важливі питання для фінансового менеджера материн-
ського підприємства. На наш погляд, слід не лише обирати метод, 
а й, як доповнення, оцінювати його відповідність при визначенні 
збитку або прибутків від переведення для окремої групи. Потрібно 
визначати ступінь, за яким фінансова політика залежить від таких 
показників.

По-третє, слід з’ясувати, на якій основі повинні обиратися ме-
тодики переведення для окремих підприємств. Чи можуть однакові 
методики переведення використовуватися для всіх підприємств гру-
пи? Можливо, різні методики переведення можуть підходити для 
різних дочірніх підприємств.

По-четверте, слід визначитися, чи можна буде потім змінити 
обраний метод та як саме отримані відмінності в результатах будуть 
інтерпретовані і як будуть порівняні переведені фінансові звіти 
за різними методиками за проміжний період, оскільки прийняті 
різні методи.

По-п’яте, коли прибуток або збиток від переведення, показаний 
через застосовану методику переведення, відображатиме зміни 
в еконо мічній вартості, пов’язаній зі зміною валютного курсу?

По-шосте, яку методику слід застосовувати при здійсненні про-
цесу консолідації фінансових звітів?

Щоб дати відповідь на поставлені питання, на наш погляд, слід 
проаналізувати міжнародний досвід з практики переведення фінан-
сових звітів, складених в іноземній валюті. 

Відповідно до міжнародних стандартів фінансової звітності, по-
рядок відображення операцій і статей в іноземній валюті в обліку 
та звітності підприємства визначає МСБО 21 «Вплив змін валютних 
курсів».

У параграфі 3 МСБО 21 «Вплив змін валютних курсів» зазначено, 
що двома сферами застосування цього стандарту є:

переведення результатів діяльності і фінансового станови- ▪
ща зарубіжних підприємств, які включаються в фінансову 
звітність підприємства шляхом консолідації, пропорційної 
консолідації або методом участі в капіталі;
переведення результатів діяльності і фінансового становища  ▪
підприємства у валюту подання.

Слід зазначити, що йдеться про два різних процеси переведення. 
Для того щоб зрозуміти це, необхідно розрізняти три різних типи 
валют:
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місцеву (локальну) валюту ▪  (валюта, в якій оцінена іноземна 
діяльність і відображені операції);
функціональну валюту ▪  (в параграфі 8 МСБО 21 визначена 
як «валюта основного економічного середовища, в якому 
підприємство здійснює свою діяльність»);
валюту подання ▪  (в параграфі 8 МСБО 21 зазначається як «ва-
люта, в якій подаються фінансові звіти»).

Щоб пояснити це, припустимо, що підприємство «Іноземець» – 
дочірнє підприємство материнського підприємства. Материнське 
підприємство – українське підприємство, а підприємство «Інозе-
мець» здійснює діяльність у Росії. Діяльність у Росії полягає в про-
дажі продукції, виробленої в Литві. У цьому випадку підприємство 
«Іноземець» здійснюватиме облік і складатиме звітність у російських 
рублях, місцевій валюті, в той час як функціональною валютою будуть 
литовські літи, які відображають важливі економічні операції в Лит-
ві. У консолідованих фінансових звітах материнського підприємства 
валютою подання буде українська гривня. Оскільки звіти, складені в 
російських рублях, то вони мають бути переведені у функціональну 
валюту, літи, а потім – в українську гривню з метою подання звітів. 

Отже, для здійснення господарських операцій та складання 
фінансової звітності підприємство може використовувати одну або 
кілька валют. Насамперед кожне підприємство має визначити свою 
функціональну валюту згідно з МСБО 21.

Розглянемо обґрунтування, які лежать в основі вибору функці-
ональної валюти. Необхідність розуміння обґрунтування раціональ-
ної основи вибору курсу обміну в міру застосування функціональної 
валюти підприємства розглядалась і була оприлюднена Лоуренсом 
Ревзеном (Lawrence Revsine) у 1983 р. Як зазначав Ревзен, «найбільш 
дійсна небезпека полягає в тому, що підприємства, їх аудитори, та 
зовнішні аналітики можуть не розуміти тонкої філософії, яка лежить 
в основі вибору функціональної валюти. Як наслідок, неправильний 
вибір може бути здійснений і узгодженість може бути не досягнута» 
[250, pp. 505–514].

Відповідно до параграфів 4 (а) та 4 (в) Стандарту фінансового 
обліку (FAS) 52 США «Переведення іноземної валюти», цілями про-
цесу переведення є:

1)  забезпечення інформацією, яка є в основному узгодженою 
з очікуваними економічними вигодами від зміни курсу об-
міну за грошовими потоками й капіталом підприємства;
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2)  відображення в консолідованих звітах фінансових результатів 
і відносин окремих консолідованих підприємств, які оцінено 
в їх функціональній валюті згідно з US GAAP.

Слід виділити, зокрема, першу ціль. Оскільки, іноземне дочірнє 
підприємство здійснює діяльність в іншій країні, то важливо, щоб 
фінансовий вплив на материнське підприємство від зміни у валют-
ному курсі виникав унаслідок процесів переведення. Материнське 
підприємство має інвестицію в іноземну діяльність і, отже, має 
активи, які зазнають змін у валютному курсі. Уловлювання ступе-
ня цього впливу слід відобразити при виборі методу переведення. 
Економічні відносини між материнським і дочірнім підприємством 
діють на ступінь, за яким зміна у валютному курсі діє на материн-
ське підприємство. Це можна продемонструвати на прикладі трьох 
ситуацій адаптованих за дослідженням Ревзена [250, pp. 505].

Ситуація перша. Підприємство «А» є українською компанією, 
яка хоче продавати свою продукцію в Росії. На 1 січня 2006 р., коли 
валютний курс становив RUR 10 = UAН 1,8, підприємство «А» при-
дбало будівлю в Росії для розподілу української продукції. Вартість 
будівлі становить 10 млн рос. рублів (RUR), що еквівалентно 1 800 
000 грн. Підприємство також поклало грошові кошти на депозит 
у сумі UAН 360 000 (еквівалент RUR 2000 000) в банку Росії. 31 січня 
2004 р. підприємство здійснило продаж з наступною оплатою в Росії 
на суму RUR 550 000. Валютний курс на цю дату становив RUR 10 = 
UAН 1,8. Собівартість продажу продукції становила UAН 80 000 для 
виробника. Дебіторська заборгованість була погашена в лютому 2004 
р., коли валютний курс був RUR 10 = UAН 1,75. Ці грошові надходжен-
ня переведені до України негайно.

Зазначимо, що в цьому випадку підприємство не має дочірнього 
підприємства, проте придбало іноземний актив, поклало депозит 
до банку і реалізувало продукцію за кордоном. Підприємство пови-
нно відобразити так операції в українській гривні:

а)  Дебет «Будинки та споруди»   1800 000
Кредит «Поточні рахунки в іноземній валюті» 1800 000

б)  Дебет «Інші рахунки в банку в іноземній валюті»  360 000
(банк Росії)
Кредит «Поточні рахунки в іноземній валюті»  360 000

в)  Дебет «Розрахунки з покупцями та замовниками»  99 000
Кредит «Дохід від реалізації готової продукції»  99 000
Дебет «Собівартість реалізованої готової продукції»  80 000
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 Кредит «Готова продукція»  80 000
г)  Дебет «Витрати від операційної курсової різниці»  2750

Кредит «Розрахунки з покупцями та замовниками»  2750
(збиток за дебіторською заборгованістю, коли валютний курс 

змінився з 1,8:10 до 1,75:10)
д)  Дебет «Поточні рахунки в іноземній валюті»  96 250

Кредит «Розрахунки з покупцями та замовниками»  96 250
ж)  Дебет «Втрати від операційної курсової різниці»  10 000

Кредит «Інші рахунки в банку в іноземній валюті»   10 000
(pбиток від володіння RUR 2000000, коли валютний курс змінив-

ся з 1,8:10 до 1,75:10)
Відмітимо два наслідки облікової процедури:

операція в іноземній валюті, незалежно від того, завершена  ▪
вона (продаж) чи незавершена (депозит), має негайний або 
потенційно негайний вплив на майбутні грошові потоки 
материнського підприємства. Як наслідок, відображаються 
прибутки (збитки) в іноземній валюті, так як вони були 
понесені і негайно впливають на прибуток;
немонетарні активи, які належать підприємству в іноземній  ▪
країні, обліковуються за історичною собівартістю і не пере-
бувають під впливом зміни валютного курсу.

Ситуація друга. Припустимо, що натомість прямих операцій 
з покупцями в Росії, підприємство «А» створило дочірнє підпри-
ємство «Д» для здійснення операцій у Росії. Як у першому випадку, 
вся продукція переведена від українського материнського підпри-
ємства до дочірнього підприємства в Росії, яка продана потім у Росії, 
і зменшений прибуток повернувся до українського материнського 
підприємства.

Отже, підприємство «Д» засновано з капіталом у сумі 
RUR 12000 000 (еквівалентній UAН 2160 000), необхідній для при-
дбання будівлі й відкриття банківського рахунка. При продажі за-
пасів підприємству «Д» підприємство «А» здійснить такі облікові 
записи:

Дебет «Розрахунки з покупцями і замовниками» 
(підприємство «Д») 99 000
Кредит «Дохід від реалізації готової продукції»  99 000
Дебет «Собівартість реалізованої готової продукції»  80 000
Кредит «Готова продукція»  80 000
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Припустимо, що рахунки материнського підприємства, випи-
сані дочірньому підприємству в рублях у сумі RUR 550 000. Оплата 
здійснена грошовими коштами. Бухгалтерські записи материнсько-
го підприємства:

Дебет «Втрати від операційної курсової різниці»  2750
Дебет «Поточні рахунки в іноземній валюті»  96 250
Кредит «Розрахунки з покупцями та замовниками» 99 000

Дочірнє підприємство буде відображати, RUR:
Фрагмент звіту про фінансові результати:
Дохід від реалізації продукції  550 000
Собівартість реалізованої готової продукції  550 000
Валовий прибуток   –

Фрагмент балансу:
Власний капітал  12 000 000
Будівля  10 000 000
Грошові кошти та їх еквіваленти  2 000 000
 12 000 000
Зазначимо, що обґрунтування операції однакові, як у ситу-

ації один, так і в ситуації два. Організаційна форма не змінює 
обґрунтування економічних наслідків операцій. Переміщення 
дочірнього підприємства до Росії повинно показувати можли-
вість, нібито материнське підприємство здійснювало операції 
самостійно. В цьому полягає мета вибору підходу функціональ-
ної валюти.

Якщо дочірнє підприємство є просто провідником для перетво-
рення операцій в іноземній валюті в гривневі грошові потоки, підхід 
до консолідації пояснює звіти дочірнього підприємства в іноземній 
валюті як такі, що повинні бути переведені у валюту материнського 
підприємства.

У випадку другої ситуації переведення звітів дочірнього підпри-
ємства повинно показувати:

активи дочірнього підприємства за собівартістю для ма- ▪
теринського підприємства, що означає, що материнське 
підприємство сплатило в своїй валюті на дату придбання;
доходи і витрати дочірнього підприємства за собівартістю  ▪
материнського підприємства в його валюті на дату здійснен-
ня цих операцій;
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прибутки та збитки від монетарних статей визнані негайно  ▪
за рахунок прибутку, так ніби вони прямо знаходяться під 
впливом материнського підприємства. 

У другому випадку функціональною валютою дочірнього 
підприємства є українська гривня. Це валюта основного еко-
номічного середовища, в якому підприємство здійснює свою 
діяльність. Запаси вимірюються в українській гривні, грошовою 
одиницею фінансування дочірнього підприємства є українська 
гривня, і грошові потоки, які виникають від дій материнського 
підприємства при продовженні операцій в Росії, є українська 
гривня.

Основою для визначення функціональної валюти в другому ви-
падку є визнання дочірнього підприємства як посередницького для 
діяльності материнського підприємства.

Ситуація третя. Припустимо, що підприємство «А» заснувало 
дочірнє підприємство у Росії за RUR 12 000 000, які використову-
ються для придбання будівлі і відкриття рахунку в банку. Проте 
в цьому випадку, дочірнє підприємство засновано для виробництва 
продукції в Росії й продажу продукції в Росії. Праця російських 
робітників використовується в процесі виробництва, а прибутки 
використовуються для реінвестування в бізнес з метою його роз-
ширення. Переведення грошових коштів до материнського підпри-
ємства здійснюється у формі дивідендів. 

Економічна сутність третьої ситуації відрізняється від ситуації 
другої. Дочірнє підприємство не тільки діє як «провідник» мате-
ринського підприємства. Крім первісної інвестиції, грошові потоки, 
як надходження так і видатки, для дочірнього підприємства більше 
залежать від економічного середовища Росії, ніж України.

Зміна валютного курсу не впливає негайно на операції дочірньо-
го підприємства, яке діє в Росії. Безперечно, під впливом перебуває 
вартість інвестиції материнського підприємства в дочірнє, проте 
відсутній негайний вплив грошових потоків на материнське під-
приємство. За цих обставин функціональною валютою є російський 
рубель, а не українська гривня.

При аналізі закордонного дочірнього підприємства, взаємо-
відносини між змінними такими, як дохід від реалізації, прибутки, 
активи й капітал повинні бути такими, нібито вони виражені в ро-
сійських рублях або українській гривні. Тобто процес переведення 
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повинен скоригувати всі статті на однаковий валютний курс, щоб 
зберегти ці взаємовідносини.

Важливим моментом статті Ревзена є те, що вибір методу пере-
ведення повинен бути таким, як для відображення обґрунтування еко-
номічного змісту операції. Зокрема, необхідно вибрати функціональну 
валюту для відображення цього обґрунтування економічних подій.

У параграфах 9–12 МСБО 21 «Вплив змін валютних курсів» на-
водиться інформація для визначення функціональної валюти.

Основним економічний середовищем, у якому діє підприєм-
ство, звичайно є те, в якому воно насамперед генерує та витрачає 
кошти. Для визначення функціональної валюти підприємству слід, 
насамперед, розглядати такі основні чинники: 

валюта, яка переважно впливає на ціни продажу товарів  ▪
і послуг. Часто такою буде валюта, в якій зазначено вартість 
товарів і послуг та здійснюються розрахунки;
країна, конкурентні сили та регулювання якої переважно  ▪
визначають ціни продажу товарів та послуг;
валюта, яка впливає в основному на витрати на оплату праці,  ▪
матеріали та інші витрати, пов’язані з реалізацією товарів 
або наданням послуг. 

Поряд з цим такі фактори можуть надавати свідчення щодо 
функціональної валюти:

валюта, в якій підприємство отримує кошти від фінансової  ▪
діяльності (тобто випускає боргові інструменти та 
інструменти капіталу);
валюта, в якій підприємство звичайно зберігає надходжен- ▪
ня від операційної діяльності.

Такі додаткові чинники розглядають для визначення функціо-
нальної валюти закордонного підприємства:

чи є діяльність закордонного підприємства продовженням  ▪
діяльності підприємства, що звітує, чи вона здійснюється зі 
значним ступенем автономності;
яку частину (велику чи малу) діяльності закордонного  ▪
підприємства становлять його операції з підприємством, 
що звітує;
чи мають грошові потоки від діяльності закордонно- ▪
го підприємства прямий вплив на грошові потоки 
підприємства, що звітує, та доступні для переведення остан-
ньому;
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чи достатньо грошових потоків від діяльності закордонно- ▪
го підприємства для обслуговування існуючих та звичайно 
очікуваних боргових зобов’язань без залучення доступних 
коштів підприємства, що звітує. 

Розглянуті ознаки визначення функціональної валюти узагаль-
нено в табл. 3.12.

Коли ці ознаки змішані та функціональна валюта не є очевид-
ною, то керівництво підприємства застосовує судження для визна-
чення функціональної валюти, яка найточніше подає економічний 
вплив основоположних операцій, подій та умов. Керівництво надає 
пріоритет розглянутим вище основним чинникам до розгляду ін-
ших ознак, які надають додаткові свідчення для визначення функці-
ональної валюти.

Ці фактори не суттєво відрізняються від тих, що визначенні 
в параграфі 42 Стандарту фінансового обліку США (FAS) 52 «Пере-
ведення іноземної валюти». Економісти Джетер (Jeter) і Чені (Chaney) 
забезпечили основу для інформації, яка вказує на показники функ-
ціональної валюти, зазначені в FAS 52 [238, p. 618].

Таблиця 3.12.  Ознаки, покладені в основу визначення функціональ-
ної валюти закордонного дочірнього підприємства 
за МСФЗ

Ознака

Показники, які вказують, що 

функціональною валютою 

закордонного дочірнього 

підприємства є валюта 

материнського підприємства 

Показники, які вказують, 

що функціональною 

валютою закордонного 

дочірнього підприємства 

є місцева валюта

Ступінь автономності за-
кордонної господарської 
одиниці

Операції закордонного 
підприємства є продовженням 
операцій материнського 
підприємства. 
Наприклад, зарубіжне підпри-
ємство лише продає товари, 
отримані від підприємства, що 
звітує

Діяльність закордонного 
підприємства здійснюється 
зі значним ступенем авто-
номності від материнського 
підприємства.
Операції закордонного 
підприємства (витрати, 
дохід, позики) та його кошти 
здійснюються та накопичу-
ються переважно в місцевій 
валюті

 Частка операцій з мате-
ринським підприємством 

Більшу частину діяльності 
закордонного підприємства 
становлять операції з мате-
ринським підприємством

Операції з материнським 
підприємством не ста-
новлять значної частини 
діяльності закордонного 
підприємства 
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 Основні джерела 
фінансування 

Діяльність закордонного 
підприємства фінансується 
переважно материнським 
підприємством 

Діяльність закордонного 
підприємства фінансується 
в основному за рахунок 
його власних операцій або 
місцевих позик 

Вплив на рух коштів 
материнського підпри-
ємства

Діяльність закордонного 
підприємства прямо впливає 
на рух грошових коштів 
материнського підприємства

Рух грошових коштів 
материнського підпри-
ємства відокремлений від 
повсякденної діяльності 
закордонного підприємства 
і не зазнає прямого впливу 
діяльності останнього

Критерії визначення функціональної валюти за Стандартами 
фінансового обліку США узагальнено в табл. 3.13.

При застосуванні критеріїв, відображених у таблиці для мате-
ринського і окремого дочірнього підприємства, таких як українське 
материнське підприємство і дочірнє підприємство в Росії, мають 
місце три ситуації:

функціональною валютою дочірнього підприємства  ▪
є українсь ка гривня;
функціональною валютою є російські рублі; ▪
функціональною валютою є інша валюта, наприклад, ли- ▪
товський літ.

По відношенню до вибору поміж першими двома альтерна-
тивами, надмірними ситуаціями є ті, що посилаються до аналізу 
ситуацій Ревзена. Для української гривні бути функціональною 
валютою означає те, що очікуванням є, що дочірнє підприємство 
є провідником для материнського підприємства. В цьому випадку 
реалізована продукція вироблена в Україні, і ціна продажу визна-
чається світовою конкуренцією.

У майбутньому, оскільки вся продукція, що реалізується до-
чірнім підприємством, надходить від материнського підприємства, 
має місце значна торгівля між двома підприємствами, включаючи 
грошові кошти, передані від дочірнього підприємства материн-
ському.

Для російського рубля бути функціональною валютою означає 
те, що має місце очікування, що діяльність у Росії не залежить від 
материнського підприємства. Продукція, вироблена в Росії, й ціни 
продажу залежать від місцевої валюти. Регулярними операціями 
між двома підприємствами є лише щорічні дивіденди.

 Закінчення табл. 3.12
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Проте між цими двома сценаріями мають місце багато інших, 
якщо визначення функціональної валюти незрозуміле. Наприклад, 
продукція, яка реалізується, може вимагати деяких українських 
матеріалів, але виготовляється в Росії, використовуючи деякі місцеві 
матеріали. Мають місце потім операції між двома підприємствами, 
але дочірнє підприємство може бути самодостатнім у межах фінан-
сування. В цих випадках грошові кошти генеруються в Росії, проте 
передбачаються в Україні та Росії. При визначенні функціональної 
валюти менеджмент потребуватиме застосування судження. Осно-
вою для прийняття правильного рішення є, відповідно до Ревзена 
(Revsine), розуміння, що процес переведення складний для вико-
нання в терміни підготовки звітності, обґрунтування економічної 
сутності події та операцій.

По відношенню до ситуації, коли інша валюта, така як литовський 
літ є функціональною, матиме місце, якщо українське материнське 
підприємство заснує дочірнє підприємство в Росії, яке імпортує 
матеріали із Литви і, виробляється потім в Росії й продається готова 
продукція в Литві.

Це можливо для материнського підприємства, яке володіє 
значною кількістю іноземних дочірніх підприємств, якщо іноземні 
дочірні підприємства незалежні.

Переведення у функціональну валюту
У ситуації, коли визначено, що російські рублі є функціональ-

ною валютою для російського дочірнього підприємства, фінансові 
звіти дочірнього підприємства, підготовлені в рублях, є автоматично 
підготовленими у функціональній валюті. Якщо російське дочірнє 
підприємство використовує українську гривню як свою функці-
ональну валюту, необхідно перевести звіти дочірніх підприємств 
у Росії з російських рублів в українську гривню.

Процес переведення однієї валюти в іншу подається в парагра-
фах 21 та 23 МСБО 23 «Вплив змін валютних курсів». У параграфі 21 
зазначено, що операцію в іноземній валюті слід відображати після 
первісного визнання у функціональній валюті, застосовуючи до 
суми в іноземній валюті курс обміну «спот» між функціональною 
валютою та іноземною валютою на дату операції [118, с.1125].

Операція в іноземній валюті (Foreign Currency Transaction) – 
це операція, сума якої позначена в іноземній валюті або яка потре-
бує розрахунків в іноземній валюті.
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Зокрема, операції в іноземних валютах існують, коли підпри-
ємство:

купує або реалізує товари (продукцію, роботи, послуги),  ▪
ціни на які позначені в іноземній валюті;
надає або отримує позику, за якою сума, що підлягає отри- ▪
манню або сплаті, позначена в іноземній валюті;
стає стороною невиконаного валютного контракту; ▪
іншим чином купує або реалізує активи чи приймає або  ▪
погашає зобов’язання, позначені в іноземній валюті.

Облік операцій в іноземній валюті включає чотири основних 
аспекти:

первісне відображення операції (виникнення заборго ваності); ▪
відображення статей в іноземній валюті в балансі на звітну  ▪
дату;
визнання курсових різниць; ▪
відображення розрахунків в іноземній валюті на дату пога- ▪
шення заборгованості, що виникла.

Коли підприємство здійснює операцію в іноземній валюті, воно 
первісно відображує її в обліку у функціональній валюті через пере-
рахунок відповідної суми іноземної валюти за допомогою спот-курсу 
на дату операції.

Звідси, при переведенні доходи і витрати відображаються 
в звіті про фінансові результати, теоретично кожна стаття дохо-
ду і витрат повинна бути переведена за спот-курсом між функ-
ціональною валютою й іноземною валютою на дату здійснення 
операції.

Проте, приводячи чисельні приклади переведення, відобра-
жені в звіті про фінансові результати, в параграфі 22 МСБО 21 
вказується на використання середнього курсу. Може бути викорис-
таний курс, який наближений до дійсного курсу на дату операції. 
Наприклад, середній курс протягом тижня або місяця може ви-
користовуватися для всіх операцій у межах цих періодів. Подовже-
ність, до якої середнє значення може застосовуватися, залежить від 
подовженості, до якої має місце коливання валютного курсу поза 
період і рівномірність, з якою операції здійснені впродовж пері-
оду. Наприклад, якщо операції здійснені рівномірно впродовж 
фінансового року – без сезонного впливу, наприклад, і має місце 
навіть зміна валютного курсу за цей рік, може бути використаний 
середній річний валютний курс.
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Але застосування середнього валютного курсу не прийняте у ви-
падках суттєвого коливання валютного курсу протягом періоду.

Наслідком операцій в іноземних валютах є наявність у балансі 
статей в іноземних валютах та виникнення курсових різниць. Статті 
балансу в іноземній валюті перераховуються у функціональну валю-
ту звітності підприємства залежно від того, чи ця стаття монетарна 
чи немонетарна.

Монетарними статтями (Monetary Items) є утримувані оди-
ниці валюти і активи та зобов’язання, які мають бути отримані або 
сплачені у фіксованій (визначеній) кількості одиниць валюти. Важ-
ливою рисою монетарної статті є право отримати (або зобов’язання 
сплатити) фіксовану або визначену кількість одиниць валюти.

Прикладом є зобов’язання щодо виплат працівникам та 
забезпечення, які підлягають погашенню коштами, а також ди-
віденди коштами, які визнано зобов’язанням. Аналогічно контр-
акт на отри мання (або передачу) змінної кількості інструментів 
власного капіталу підприємства або змінної суми активів, у якій 
справедлива вартість буде отримана (або передана), дорівнює 
фіксованій (або визначеній) кількості одиниць валюті, є монетар-
ною статею. 

Відповідно характерною рисою немонетарних статей (Non- 
Monetary Items) є відсутність права отримати (або зобов’язання 
передати) фіксовану, або визначену, кількість одиниць валюти. 
Прикладом є авансові платежі за товари та послуги, нематеріальні 
активи, запаси, основні засоби, забезпечення, що будуть погашені 
немонетарними активами.

Монетарні статті в іноземній валюті перераховують у функціо-
нальну валюту підприємства із застосуванням курсу закриття. Не-
монетарні статті звичайно перераховують за історичним валютним 
курсом, крім немонетарних статей в іноземній валюті, що були 
переоцінені за справедливою вартістю.

Правило перерахунку немонетарних статей, що відображені 
за справедливою вартістю, стосується тільки статей, які визначено 
в іноземній валюті та переоцінено в іноземній валюті. Тому це пра-
вило не можна застосовувати, наприклад, до активів, придбаних 
в іноземній валюті, перерахованих за історичною собівартістю у 
валюту звітності, а пізніше переоцінених у валюті звітності. Такі ак-
тиви при відображенні в балансі завжди перераховують за курсом 
на дату їхнього придбання.
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Основні принципи методу переведення з використанням функ-
ціональної валюти при звітуванні про операції в іноземній валюті 
подані в табл. 3.14.

Застосування правил переведення операцій в іноземній валюті 
призведе до появи курсових різниць. Курсові різниці виникають, 
в основному, від переведення монетарних статей операцій в іно-
земній валюті за валютним курсом у той же самий спосіб, як для 
монетарних статей в іноземній валюті підприємства. Оскільки 
немонетарні статті переводяться з використанням історичного кур-
су, що є однаковим з року в рік, курсові різниці не виникають по 
відношенню до немонетарних статей. У майбутньому статті в звіті 
про фінансові результати, такі як дохід від реалізації, собівартість 
реалізованої продукції і витрати, приводять до виникнення моне-
тарних статей, таких як грошові кошти, дебіторська й кредиторська 
заборгованість.

Звідси, курсові різниці впродовж періоду можуть бути пояс-
нені через перевірку змін у монетарних статтях упродовж звітного 
періоду.

Таблиця 3. 14.  Переведення операцій в іноземній валюті з використан-
ням функціональної валюти при звітуванні

Елементи Принципи переведення у функціональну валюту

Баланс

Активи Класифікуються на монетарні та немонетарні 

Монетарні активи Валютний курс на дату балансу 

Немонетарні активи, що 
відображені за історичною 
собівартістю 

Валютний курс на дату визнання 

Немонетарні активи, що 
відображені за справедли-
вою вартістю 

Валютний курс на момент визначення справедливої вартості 

Зобов’язання Класифікуються на монетарні і немонетарні 

Монетарні зобов’язання Валютний курс на дату балансу 

Немонетарні зобов’язання, 
що відображені за 
історичною вартістю 

Валютний курс на дату визнання 

Немонетарні зобов’язання, 
що відображені за 
справедливою вартістю 

Валютний курс на момент визначення справедливої вартості 
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Елементи Принципи переведення у функціональну валюту

Капітал

Інші резерви Якщо є в наявності на дату придбання, резерви переводять-
ся за курсом, що існує на дату придбання. Якщо резерви 
виникли після придбання і в результаті внутрішніх переве-
день, використовується курс на дату, коли переведені суми 
були первісно визнані в капіталі. Якщо резерви виникли 
після придбання і не виникли внаслідок внутрішнього 
переведення, використовується курс на дату, коли резерви 
були вперше визнані у звітах

Нерозподілені прибутки Якщо є в наявності на дату придбання, переводяться за 
валютним курсом на дату придбання. Будь-які сплачені 
дивіденди за рахунок прибутку до придбання переводяться 
за цим самим курсом. Прибутки після придбання є перене-
сеними майбутніми залишками із переведеного звіту про 
фінансові результати за попередній період

Звіт про фінансові результати

Доходи та витрати В основному переводяться за валютним курсом на дату 
здійснення операції. Для статей, які пов’язані з немонетар-
ними статтями, такі як амортизація, курс використовується 
той, що й для переведення пов’язаних немонетарних статей

Звіт про власний капітал

Дивіденди сплачені Валютний курс на дату платежу 

Дивіденди оголошенні Валютний курс на дату оголошення 

Переведення з/до резервів Якщо здійснено внутрішнє переведення, то застосовується 
курс, який існував, коли суми були переведені при первісно-
му визнанні в капіталі

Курсова різниця виникає, коли оцінка монетарної статті на пев-
ну дату здійснюється з використанням валютного курсу, відмінного 
від курсу, що був використаний на дату попередньої оцінки. 

Отже, курсова різниця (Exchange Difference) – це різниця, яка 
виникає в результаті переведення даної кількості одиниць однієї 
валюти в іншу валюту за різними валютними курсами. Виходячи з 
цього, курсова різниця може бути розрахована за формулою

 Рк = См (Кt – Кt-1), (3.76)

де Рк – курсова різниця;
См – сума монетарної статті в іноземній валюті;
Кt – валютний курс на дату оцінки монетарної статті;
Кt-1 – валютний курс на дату попередньої оцінки монетарної 

статті.
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Сума та частота виникнення курсових різниць за операцією 
в іноземній валюті залежить від коливання валютного курсу та пе-
ріоду часу між датою здійснення операції та датою розрахунку за 
цією операцією. 

Облік курсових різниць пояснюється в параграфі 28 МСБО 21 
«Вплив змін валютних курсів»: «Курсові різниці, що виникають 
при розрахунках за монетарними статтями або при переведенні 
монетарних статей за курсами, котрі відрізняються від тих, за якими 
вони переводяться при первісному визнанні протягом періоду або 
в попередніх фінансових звітах, визнаються в прибутку або збитку 
в тому періоді, в якому вони виникають, за винятком курсових різ-
ниць, що виникають за монетарною статею, яка становить частину 
чистих інвестицій суб’єкта господарювання, що звітує, в закордонну 
господарську одиницю» [118, с. 1126–1127].

Як зазначено в параграфі 34 МСБО 21, застосування базових 
принципів методу переведення означає, що якщо підприємство 
веде свої облікові книги та реєстри в іншій валюті, ніж функціональ-
на валюта, то всі суми переводяться у функціональну валюту.

Переведення у валюту подання
Підприємство може подавати свої фінансові звіти в будь-якій 

валюті (або валютах). Валюта подання фінансової звітності підпри-
ємства може відрізнятися від його функціональної валюти. На-
приклад, функціональна валюта зарубіжних дочірніх підприємств 
звичайно відрізняється від функціональної валюти материнського 
підприємства. Це потребує переведення функціональної валюти 
дочірніх підприємств у валюту подання, щоб можна було подати 
консолідовані фінансові звіти.

Розглянемо українське підприємство, яке має два дочірніх під-
приємства – одне в Литві та одне в Росії, і функціональною валютою 
для кожного з цих дочірніх підприємств є російські рублі. Україн-
ське материнське підприємство готуватиме комплект консолідова-
них фінансових звітів для групи. У якій валюті буде підготовлена 
консолідована фінансова звітність?

Теоретично будь-яка валюта може бути валютою подання. Це 
може бути українська гривна, якщо менеджмент побачить її як ва-
люту, в якій користувачі воліють читати фінансові звіти. У цьому ви-
падку фінансові звіти двох дочірніх підприємств будуть підготовлені 

Таблиця 3. 14. Закінчення
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в російських рублях, які є функціональною валютою для них обох, 
а потім переведені в українську гривню і консолідовані зі звітами 
материнського підприємства.

Можливо, що валютою подання будуть російські рублі, на-
приклад, якщо більшість акціонерів материнського підприємства 
є резидентами Росії. У цьому випадку звіти материнського під-
приємства будуть переведені з української гривні в російські рублі 
і консолідуватимуться зі звітами дочірніх підприємств, які подано в 
їх функціональній валюті.

Звідси, при підготовці фінансових звітів материнського і до-
чірнього підприємств у релевантній функціональній валюті валюта 
подання обирається і всі звіти, ще не визнані в цій валюті, перево-
дяться у валюту подання.

Порядок здійснення процедур переведення функціональної 
валюти у валюту подання наведено в табл. 3.15.

Порядок переведення функціональної валюти у валюту подання 
залежить від того, чи є функціональна валюта валютою гіперінфля-
ційної економіки.

Фінансові звіти підприємства, функціональна валюта якого не є 
валютою гіперінфляційної економіки, слід переводити в іншу валю-
ту подання із застосуванням таких процедур:

1)  переведення активів і зобов’язань здійснюється за курсом 
закриття на відповідну дату балансу;

Таблиця 3.15.  Переведення елементів фінансових звітності у валюту 
подання

Елементи Принципи переведення у валюту подання

Баланс

Активи Усі активи, поточні й непоточні, монетарні й немонетарні, пе ре-
водяться за валютним поточним курсом на звітну дату. За цим 
курсом перераховуються всі контрактиви, такі як накопичений 
знос і резерв сумнівного боргу

Зобов’язання Усі зобов’язання переводяться за тим самим курсом, що й активи, 
поточним валютним курсом на звітну дату

Капітал При виборі відповідного валютного курсу важливі два фактори :
1)  капітал, що існує на дату придбання або інвестування, відрізня-

ється від капіталу після придбання;
2)  зміни в інших резервах і нерозподіленому прибутку, спричинені 

переведенням в межах або внутрішньо до капіталу, трактуються 
інакше, ніж інші резерви
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Елементи Принципи переведення у валюту подання

Статутний капітал Якщо є в наявності на дату придбання або інвестування, то 
капітал переводиться за курсом, що існує на дату придбання або 
інвестування. Якщо капітал виник як результат переведення з 
інших рахунків капіталу, таких як дивіденди акціями, обирається 
курс на дату, коли передані суми були первісно визнані в капіталі. 
Якщо капітал виник від переведення з резервів, таких як основний 
резерв через випущені акції, має місце переведення за поточним 
курсом на дату, коли передані суми були первісно визнані в 
капіталі

Інші резерви Якщо є в наявності на дату придбання, то переводяться за поточ-
ним валютним курсом на дату придбання. Якщо резерви виникли 
після придбання і створені шляхом внутрішнього переведення в 
межах капіталу, то вони переводяться за курсом, що існує, на дату, 
коли резерв, до переведення був первісно визнаний у обліку. Якщо 
резерви виникли після придбання і не є результатом внутрішнього 
переміщення (переоцінка активу), то використовується курс, що 
був поточним на дату, коли резерв визнавався в обліку

Нерозподілені 
прибутки

Якщо є в наявності на дату придбання, то переводяться за 
поточним валютним курсом на дату придбання. Будь-які дивіденди 
з прибутку після придбання переводяться за цим самим курсом. 
Прибутки після придбання є перенесеними залишками з пере-
веденого звіту про фінансові результати за попередній період

Звіт про фінансові результати

Дохід та витрати Переводяться за поточним курсом на дату операції. Для статей, 
таких як дохід від реалізації та собівартість реалізації, які мають 
місце на регулярній основі впродовж періоду, з практичних причин 
може бути застосований середній або звичайний (стандартний) 
курс, що наближений до релевантного. Його застосування 
вимагатиме розгляд суттєвості. По відношенню до статей, таких 
як амортизація, які розподіляються на періоди, навіть якщо 
можуть бути визнані на кінець періоду лише в обліку на кінець 
року (оскільки вони відображають події, що мали місце впродовж 
періоду), може бути використаний середній курс 

Звіт про власний капітал

Дивіденди сплачені Переводяться за поточним курсом, коли дивіденди сплачені 

Дивіденди оголо-
шенні 

Переводяться за поточним курсом, коли дивіденди оголошенні, як 
правило, за курсом на кінець року

Переведення з/до 
резервів 

Якщо має місце переведення внутрішнє до капіталу і створені 
резерви, то використовується курс для переведення при первісно-
му визнанні в капіталі 

2)  дохід і витрати мають бути переведені за валютним курсом 
на дату здійснення операцій. При цьому в практичних цілях 
для переведення статей доходів і витрат часто використо-
вують курс, що наближається до валютних курсів на дату 

Закінчення табл. 3.15
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операцій, зокрема середній курс. Проте за умов значного 
коливання валютних курсів використання середнього курсу 
за певний період не прийнятне;

3)  усі курсові різниці, що виникають у результаті переведення, 
слід визнавати як окремий компонент власного капіталу.

Така курсова різниця є наслідком:
а) застосування різних курсів для перерахунку статей доходів 

і витрат (історичний курс) та статей активів і зобов’язань (курс за-
криття);

б) різниці в оцінці чистих інвестицій на початок звітного пе-
ріоду, перерахованих за курсами на кінець попереднього звітного 
періоду та поточного звітного періоду.

Статті фінансових звітів, складених у валюті гіперінфляційної 
економіки, слід спочатку скоригувати згідно з МСБО 29 «Фінансова 
звітність в умовах гіперінфляції», а після цього переводити в іншу 
валюту подання із застосуванням до всіх сум (активів, зобов’язань, 
власного капіталу, доходу і витрат, включаючи зіставну інформа-
цію) курсу закриття на дату останнього балансу. Винятком з цього 
правила є ситуація, коли суми було переведено у валюту негіперін-
фляційної економіки. У такому випадку зіставними будуть суми, які 
було подано як суми поточного року у фінансових звітах доречного 
попереднього року (тобто їх не коригують на наступні зміни в рівні 
ціни або на наступні зміни у валютних курсах). 

Процедуру переведення звітності у валюті гіперінфляційної 
економіки подано на рис. 3.3.

ФІНАНСОВА ЗВІТНІСТЬ У ФУНКЦІОНАЛЬНІЙ ВАЛЮТІ

Коригування відповідно до МСБО 29 «Фінансова звітність в умовах гіперінфляції»

Скоригована фінансова звітність у функціональній валюті

Переведення статей звітності за МСБО 21

Фінансова звітність у валюті подання

Рис. 3.3.  Переведення фінансових звітів у функціональній валюті 
гіперінфляційної економіки [37]
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Якщо економіка перестає бути гіперінфляційною й підприєм-
ство припиняє застосування МСБО 29 для перерахунку фінансових 
звітів, тоді суми, визначені в одиниці виміру на дату припинення 
використання МСБО 29, слід розглядати як історичну собівартість 
для переведення у валюту подання.

Підхід МСБО 21 до переведення фінансової звітності в іншу ва-
люту подання узагальнено в табл. 3.16.

Включення статей фінансових звітів закордонного дочірнього 
підприємства до консолідованої фінансової звітності здійснюється 
із застосуванням розглянутих вище процедур переведення валюти 
та консолідації, встановлених МСБО 27 «Консолідовані та окремі 
фінансові звіти».

Винятком є лише курсові різниці, пов’язані з внутрішньогрупо-
вими монетарними статтями. Такі курсові різниці не можна вилу-
чати з відповідної суми, яка є наслідком інших внутрішньогрупових 
сальдо, оскільки внаслідок перерахунку монетарних статей в інозем-
ній валюті у материнського підприємства виникли курсові різниці, 
які були відображені в складі доходів, витрат або (у випадку, коли 
внутрішньогрупове сальдо становить частину чистих інвестицій 
у дочірнє підприємство) в складі власного капіталу.

Таблиця 3.16.  Переведення елементів фінансової звітності підпри-
ємства в іншу валюту подання [37]

Елементи звітності Курс, що застосовується для перерахунку функціональної 

валюти, яка

не є валютою гіперінфляційної 

економіки

є валютою гіперінфляційної 

економіки

Активи та 

зобов’язання 

Курс закриття Курс закриття

Власний капітал 
(крім нерозподіленого 
прибутку)

Історичний курс Курс закриття

Доходи та витрати Історичний курс. У разі не-
значного коливання валютних 
курсів та рівномірного 
здійснення операцій може бути 
застосований середній курс 

Курс закриття

Дивіденди Історичний курс (курс на дату 
оголошення дивідендів) 

Курс закриття
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Якщо закордонне дочірнє підприємство повністю не належить 
материнському підприємству, тоді частину курсових різниць, які 
виникли при перерахунку фінансових звітів дочірнього підприєм-
ства в процесі консолідації, відносять до частки меншості та відобра-
жають у її складі в консолідованому балансі.

Коли фінансові звіти закордонного підприємства складено 
на дату іншу, ніж дата звітності материнського підприємства, то за-
кордонне дочірнє підприємство часто складає додаткові звіти на ту 
саму дату, що й материнське підприємство (пар. 45 МСБО 27).

Якщо такий підхід не застосовано, МСБО 27 дозволяє викорис-
товувати іншу звітну дату за умови, що різниця не перевищує три 
місяці та було зроблено відповідні коригування з урахуванням зна-
чних операцій або інших подій, що виникли між звітними датами. 
У цьому випадку активи та зобов’язання переводяться за валютним 
курсом на дату балансу зарубіжного підприємства. 

У разі значних змін у валютних курсах до дати балансу мате-
ринського підприємства здійснюють відповідні коригування згідно 
з МСБО 27 «Консолідовані та окремі фінансові звіти». Аналогічний 
підхід використовують при застосуванні методу участі в капіталі та 
пропорційної консолідації, згідно з МСБО 28 «Інвестиції в асоційова-
ні підприємства» та МСБО 31 «Частки у спільних підприємствах». 

Гудвіл і коригування справедливої вартості активів і зобов’язань 
до їх балансової вартості, що виникають внаслідок придбання за-
кордонного підприємства, розглядаються як активи та зобов’язання 
закордонного підприємства і підлягають переведенню у функціо-
нальну валюту з використанням курсу закриття (пар. 47 МСБО 27).

Слід зазначити, що підходи до переведення статей фінансових 
звітів, складених в іноземній валюті за МСФЗ, відповідають мето-
дам, загальновизнаним у міжнародній практиці. У міжнародній 
практиці відомі, щонайменше, чотири різні методи (рекомендовані 
процедури) переведення звітів іноземного дочірнього підприємства 
з метою складання фінансових звітів:

метод поточних/ непоточних статей ▪
метод монетарних/ немонетарних статей ▪
метод поточного курсу ▪
часовий метод. ▪

Розглянемо сутність та характеристики кожного з методів. 
Метод поточних/ непоточних статей (Current – Nonсurrent 

Method) вперше був рекомендований Американським інститутом 
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сертифікованих публічних бухгалтерів (American Institute of Certified 
Public Accountants, AICPA) у 1931 р. Ці рекомендації були об’єднанні 
в офіційне оголошення в 1939 р., яке формувало основу більшості 
поточних оголошень AICPA [214; 216].

У 1970-х роках минулого століття велика кількість компаній до-
тримувались цього методу, за яким поточні активи і зобов’язання 
переводилися за валютним курсом, який діяв на дату балансу (по-
точний курс), а непоточні активи і зобов’язання переводилися за 
валютним курсом, що діяв, коли активи і зобов’язання були при-
дбані або відображені в обліку дочірнього підприємства (історич-
ний курс). Довгострокові зобов’язання проте, могли бути переведені 
з використанням будь-якого з двох курсів. 

Метод монетарних/немонетарних статей (Monetary – Non-
monetary Method) вперше було запроваджено в 1950 р. й оприлюд-
нено Національною асоціацією бухгалтерів (National Association of 
Accountants, NAA) в 1960 р. [244].

За цим методом (іноді його називають фінансово-фізичним ме-
тодом) монетарні активи й зобов’язання переводилися за поточним 
курсом, в той час як немонетарні активи й зобов’язання переводи-
лися за історичний курсом. Монетарні активи і зобов’язання визна-
чені як такі, що представлені контрактним правом отримувати або 
сплачувати визначене число одиниць іноземної валюти. Немонетар-
ні активи і зобов’язання визначені як такі, що могли оцінюватися 
в межах одиниць іноземної валюти. Витончені «гіпотези ліквіднос-
ті» формували теоретичну та концептуальну основу для методу 
монетарних/немонетарних статей за системою історичної вартості 
оцінки [251, 441–456].

Рада Інституту дипломованих бухгалтерів Англії та Уельсу 
і Комітет з Досліджень та Публікацій Інституту дипломованих бух-
галтерів Шотландії в 1968 р. рекомендували іншу методику пере-
ведення фінансових звітів в іноземній валюті – метод поточного 
курсу (Британський) (Current Method). За цим методом, усі активи 
і зобов’язання переводяться за поточним курсом, якщо іноземна 
валюта більш стабільна, ніж валюта національна [208, p. 206–209; 
209, р. 415–423]. Проте історичний курс, може бути найкращим у ви-
падку, коли іноземна валюта має історію несталості по відношенню 
до фунтів стерлінгів. 

Шотландська група також запропонувала всі активи і зобов’я-
зання переводити за поточним курсом, якщо:
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використовується індекс рівня ціни ( ▪ prise-level), 
іноземне дочірнє підприємство здійснює діяльність у країнах,  ▪
де інфляція більша, ніж в національній економіці.

Шотландська група зазначала, що «валютний курс буде довго 
терміново діяти поряд із інфляцією». Отже, шотландська група 
підтвердила, що використання власне історичного курсу або вико-
ристання поточного курсу поєднується з обліком рівня цін і буде ви-
кликати теж саме переведення, якщо девальвація іноземних грошей 
стане необхідною як наслідок інфляції [210, p. 207].

Британський метод не рекомендувався для використання муль-
тинаціональними корпораціями, розміщеними в США, відповідно 
до поточного оголошення керівництва по консолідації в США. Фі-
нансові звіти іноземного дочірнього підприємства не слід було знову 
записувати для змін рівня цін в іноземній економіці до консолідації; 
вони могли знову відображатися для змін рівня ціни лише після 
переведення з використанням індексу цін в США [241].

Часовий метод (The Temporal Method) був рекомендований 
у 1972 р. за результатами дослідження AICPA Леонарда Лоренсена 
(Leonard Lorensen) [241]. Цей метод ґрунтується на твердженні, що 
переведення лише просто змінює одиницю виміру, а не що вимі-
рюється, згідно з загальноприйнятими принципами обліку (GAAP). 
За цим методом, гроші, які підлягають до отримання й до сплати, 
вимірюються за сумами, обіцяними до переведення за іноземним ва-
лютним курсом на дату балансу. Інші активи і зобов’язання, оцінені 
за грошовими цінами, слід перевести в іноземну валюту на дату, на 
яку грошові ціни відносяться. Коли відома дата, на яку грошові ціни 
активів і зобов’язань визначені, валютний курс слід використовувати 
для активів і зобов’язань за сутністю.

У табл. 3.17 наведено курси, які рекомендовані відповідно до 
чотирьох методів для статей балансу. Як видно з таблиці, чотири 
методи приводять до різних результатів. Так, ринкові цінні папери 
переводяться за поточним курсом (П) за всіма методами при відо-
браженні за справедливою (ринковою) ціною. Проте якщо відобра-
жаються за собівартістю, то часовий метод передбачає історичний 
валютний курс (І), в той час як інші методи не застосовують цього 
курсу за даною позицією. Запаси представляють іншу спірну стат-
тю. За поточним – непоточним методом і методом поточного курсу 
вони переводяться за поточним курсом. Відповідно до часового 
методу, якщо відображаються:
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а) за собівартістю, то запаси переводяться за історичним кур-
сом, або

б) за чистою вартістю реалізації або відновленою вартістю, то 
запаси переводяться за поточним курсом.

Деякі автори зазначають, що запаси, призначені для продажу 
на місцевому ринку, повинні перевірятися на гнучкість ціни, і лише 
ті запаси, ціни яких негнучкі, слід розглядати. Крістофер Б. Корт 
(Christopher B. Korth) припускає, що запаси слід перевіряти на основі 
джерела імпортування чи місцевого виробництва, для визначення 
подання [221, p. 47–52].

Підходи до витрат майбутніх періодів подібні до запасів, і вони 
переводяться за всіма методами виключно, як запаси, відображені 
за собівартістю. Проте визнання цих різниць не так поширені, як 
обговорення визнання запасів.

Необоротні активи переводяться за історичним курсом за трьо-
ма методами. Лише за методом поточного курсу вони переводяться 
за поточним курсом, оскільки зміна валютного курсу передбачувана 
щодо інфляції.

Таблиця 3.17.  Рекомендовані курси переведення для статей Балансу 
іноземного дочірнього підприємства

Стаття Метод 

поточних-

непоточних 

статей

Метод 

монетарних-

немонетарних 

статей

Метод 

поточного 

курсу

Часовий 

метод

Грошові кошти П П П П

Ринкові цінні папери:

за собівартістю  ▫ П П П І

за нижчою ринковою або  ▫
відновленою вартістю

П П П П

Дебіторська заборгованість П П П П

Витрати майбутніх періодів П І П І

Запаси:

за собівартістю  ▫ П І П І

за нижчою ринковою або  ▫
чистою вартістю реалізації 

П І П П

Необоротні активи І І П І
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Поточні зобов’язання П П П П

Відстрочені податкові 
зобов’язання 

П І П І

Довгострокові зобов’язання П П П П

Інвестиції власників П І І І

Це означає, що якщо загальний облік рівня цін використаний 
для відображення фінансових звітів іноземного дочірнього підпри-
ємства до переведення, він приводитиме до того самого результа-
ту при переведенні як і при використанні історичного курсу без 
загального обліку рівня цін. Проте це буде справедливим, якщо 
зміни в курсах обміну зберігатимуться в ступені з курсом інфляції 
за весь час. 

Довгострокові зобов’язання можуть переводитися за поточним 
або історичним курсом відповідно до методу поточних–непоточних 
статей. За всіма іншими методами пропонується використання 
поточного курсу для переведення довгострокових зобов’язань 
в іноземній валюті. Інвестиції власників (статутний капітал) пере-
водиться за історичним курсом за всіма методами, крім методу 
поточних–непоточних статей. Проте, привілейовані акції, оголоше-
ні за визначеною сумою в межах іноземної валюти переводяться за 
поточним курсом, оскільки мають монетарну сутність відповідно до 
часового методу. 

Найбільшого поширення сьогодні набули метод поточного 
курсу та часовий метод. Так, Г. Мюллер, Х. Гернон та Г. Міік зазна-
чають, що «в соответствии со стандартом США 52 иностранные 
дочерние компании подразделяются на две группы: а) полностью 
самостоятельные; б) являющиеся составной частью материнской 
компании.

Компания, относящаяся к первой группе, использует в сво-
ей деятельности национальную валюту. Баланс такой компании 
пересчитывается в доллары по курсу, действовавшему на конец 
отчетного года, а отчет о финансовых результатах – по среднегодово-
му курсу. В этом случае балансовое уравнение не нарушается, и, кро-
ме того, остаются неизмененными аналитические коэффициенты, 
рассчитанные по исходной и пересчитанной отчетности. Этот метод 
носит название «модифицированный метод текущего обменного 
курса» (modified current rate method).

Закінчення табл. 3.17
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Компания, относящаяся ко второй группе, использует доллар, 
как основную функциональную валюту. Для таких компаний стан-
дартом 52 предписано использовать методику, основывающуюся 
на первоначальных обменных курсах валют (temporal method of 
translation). 

Как же обстоит дело с решением этой проблемы в других станах? 
МСБУ 21 в основном повторяет рассмотренные идеи. Аналогическая 
ситуация и в национальных учетных стандартах Канады и Велико-
британии. В других странах стандарты предоставляют корпорациям 
большую свободу действия в этой области» [121, с. 75–78].

Отже, в основі МСБО 21 запропонована методологія часового 
методу та методу поточного курсу.

Разом з тим, Сьома Директива ЄС від 13 червня 1983 р. про 
консолідовані звіти (83/349/ЄЕС) не містить правил, які регулюють 
порядок переведення статей звітності складеної в іноземній валюті. 
Відповідно, різні практики застосовуються в країнах Європи. У Ве-
ликій Британії та Нідерландах немає закону, проте методи переве-
дення є об’єктом стандартів обліку. В Німеччині та Франції відсутнє 
офіційне керівництво з переведення фінансових звітів, складених 
в іноземній валюті. 

Так, у Великій Британії часовий метод коротко розглядається 
в Положенні про стандартну практику обліку (SSAP) 20 (Statement 
of Standard Accounting Practice), який є стандартом, що слід застосо-
вувати при консолідації фінансових звітів, складених в іноземній 
валюті. Це Положення не описує в деталях методології часового 
методу. В ньому лише зазначено, що «механізми цього методу 
ідентичні тим, що використовуються при підготовці звітів окремої 
компанії». 

Взаємовідносини між більшістю материнських підприємств та 
їх іноземними дочірніми підприємствами не є лише повністю за-
лежними. У 1992 р. в дослідженні про публічні компанії, наприклад, 
було зазначено лише дві компанії, які використовують часовий ме-
тод [219].

Дочірнє підприємство буде готувати власні фінансові звіти у ва-
люті, відмінній від валюти подання групи, у випадку, коли його функ-
ціональна валюта буде іншою, ніж групи. Функціональною валютою 
підприємства є валюта, в якій підприємство здійснює діяльність. У 
Положенні про стандартну практику обліку (SSAP) 20 зазначено, 
що «метод чистої інвестиції (поточний метод) визнає, що інвестиція 
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компанії є чистою ціною (вартістю) її іноземного підприємства ніж, 
прямою інвестицією в окремі активи і зобов’язання цього підпри-
ємства... Іноземне підприємство буде, зазвичай, мати чисті поточні 
активи й необоротні активи, які можуть бути фінансовані частково 
в запозиченій локальній валюті. В їх щоденних операціях іноземне 
підприємство не залежить від валюти звітності компанії інвестора. 
Компанія-інвестор може передбачати надходження дивідендів, 
проте чиста інвестиція залишатиметься, поки бізнес ліквідний або 
інвестиція буде реалізована».

Слід зазначити, що не існує окремих положень у загально-
прийнятих принципах бухгалтерського обліку Великої Британії 
(UK GAAP), як і в національних стандартах інших країн–учасниць 
ЄС, за якими валюта є функціональною валютою звітної одиниці 
і керівництво суттєво відрізняється від Стандарту фінансового об-
ліку США (US SFAS) 52 «Переведення в іноземній валюті» (Foreign 
Currency Translation).

У SFAS 52 викладено «значні економічні фактори», які слід 
розглядати окремо або разом, коли визначається функціональна 
валюта. 

У випадку існування значної кількості операцій між дочірнім 
підприємством і його материнським підприємством – при високому 
рівні внутрішньогрупових продаж і витрат, де капітал авансований 
материнським підприємством переважно в його власній валюті, – 
дочірнє підприємство більше залежить від «примх» курсу обміну 
материнського підприємства і економічного середовища материн-
ського підприємства, ніж від власного (наприклад, підприємство 
з виробництва джинсів може закуповувати всю тканину в США, 
а американське дочірнє підприємство продаватиме всю продукцію 
в доларах США для певних підприємств, що входять до складу гру-
пи). Для дочірнього підприємства як суб’єкта, що здійснює діяль-
ність у валюті свого материнського підприємства, ця валюта буде 
функціональною валютою і валютою подання. У цьому випадку не 
виникає питання вибору іноземної валюти для складання консолі-
дованих фінансових звітів, крім доларів США, нібито материнське 
підприємство власне здійснює операції дочірнього підприємства 
і що вони переведені в окрему компанію і потім консолідовані в зві-
ти групи звичайним способом.

В окремих юрисдикціях, особливо в континентальній Європі, 
валюта звітності підприємства буде продиктована релевантними 
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податковими правилами, прийнятими авторитетними джерелами, 
отже, питання прийняття однієї функціональної валюти як валюти 
звітності підприємства може бути не дозволено.

Методологія консолідації фінансових звітів з використанням 
валютних курсів за часовим методом, за яким функціональною 

валютою є валюта материнського підприємства
Як зазначалося, при заснуванні (або придбанні) іноземного до-

чірнього підприємства материнське підприємство розглядає дочір-
нє підприємство як повністю незалежне або може розглядати його, 
як складову частину своєї власної діяльності. Коли іноземне дочірнє 
підприємство, наприклад, лише купує в материнського підпри-
ємства у валюті останнього, або коли материнське підприємство за-
безпечує, в основному, власним фінансуванням, то іноземне дочірнє 
підприємство більше залежить від коливань валюти материнського 
підприємства, ніж від власної валюти.

Якщо операції в іноземній валюті є складовою частиною ді-
яльності материнського підприємства, коливання валюти материн-
ського підприємства має безпосередній і значний вплив на грошові 
потоки і результат дочірнього підприємства. Ці операції і залишки 
мають місце, нібито вони були здійснені материнським підпри-
ємством. Вони повинні також бути переведені, нібито вони були 
здійснені материнським підприємством для відображення взаємо-
відносин материнське-дочірнє підприємство. 

При використанні часового методу повинні бути дотримані такі 
критерії:

Усі операції повинні бути переведені (у валюту звітності ма- ▪
теринського підприємства) за курсом обміну, встановленим 
на дату операції, або середнім курсом за період, якщо немає 
суттєвої різниці.
Ці операції пов’язані з монетарними (наприклад, грошові  ▪
кошти, дебітори і кредитори) та немонетарними (наприклад, 
основні засоби) залишками на кінець періоду. Немонетарні 
залишки слід переводити за курсом, використаним для 
первісної операції, в той час як залишки монетарних статей 
повинні бути переведені за курсом обміну, встановленим на 
кінець періоду (курс-закриття).
Якщо операція розпочата або здійснено її хеджування  ▪
за ставками контракту або форвардними ставками, то ці 
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контракти або форвардні ставки можуть бути використані 
для переведення цих операцій і залишків, до яких вони при-
водять. У реаліях сучасного бізнесу, було б краще, щоб звітна 
одиниця використовувала контракт або форвардні ставки 
або інші похідні інструменти, коли розпочато операції в 
іноземній валюті. Будь-які прибутки або збитки, які виника-
ють від переведення цих залишків і від різних курсів обміну 
на дату операції і дату платежу, слід відображати в звіті про 
фінансові результати як частину прибутку або збитку від 
операційної діяльності.

Дочірні дочірніх підприємств повинні бути переведенні і консо-
лідовані на рівні дочірніх підприємств. Звіти груп дочірніх підпри-
ємств слід потім використати при консолідації.

Консолідація статей фінансових звітів іноземних дочірніх під-
приємств потребує запровадження методики переведення статей 
фінансових звітів, складених у іноземній валюті за умови, що функці-
ональною валютою є валюта материнського підприємства (часовий 
метод). На наш погляд, для складання консолідованих фінансових 
звітів необхідно фінансові звіти іноземного дочірнього підприєм-
ства перевести у валюту подання материнського підприємства та 
здійснити регулюючі записи за такими кроками.

Крок 1.  Переведення балансу іноземного дочірнього підпри-
ємства на звітну дату та дату балансу за попередній 
звітний період.

Крок 2.  Переведення звіту про фінансові результати інозем-
ного дочірнього підприємства за звітний період.

Крок 3.  Складання регулюючих записів для консолідації.
Крок 4.  Підготовка консолідованих фінансових звітів.

Методологія консолідації з використанням валютних курсів 
за методом поточного курсу (чистої інвестиції), за яким 
функціональною валютою є місцева іноземна валюта

У контексті придбання більшість материнських підприємств 
придбавають значну частину статутного капіталу дочірнього під-
приємства і здійснення деякого ступеня контролю, призначаючи 
директорів до ради. Проте контроль здійснюється в той час, як до-
чірнє підприємство є локально автономним у зароблянні власних 
коштів, опануванні власних ринків і, головне, веденні своїх власних 
справ. У цьому випадку інтерес материнського підприємства по-
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лягає не в окремих операціях і залишках дочірнього підприємства, 
а в результатах (добрих чи поганих) їх чистої інвестиції в дочірнє 
підприємство. Результати дочірнього підприємства також більше 
залежать від умов і обставин їх локальної економіки та їхньої ло-
кальної валюти, ніж материнського підприємства.

У порядку відображення дійсності цих взаємовідносин, підхід 
чистої інвестиції до переведення і консолідації таких дочірніх під-
приємств полягає в такому:

усі статті в балансі дочірнього підприємства переводять  ▪
у валюту звітності материнського підприємства за курсом 
закриття;
статті звіту про фінансові результати дочірнього під- ▪
приємства переводять у валюту звітності материнського 
підприємства за:

курсом закриття або 
середнім курсом обміну за рік. 

Обраний метод повинен застосовуватися послідовно із року 
в рік і розкриватись у примітках до фінансових звітів (зміна у ви-
користанні валютних курсів є зміною облікової політики).

Існують теоретичні аргументи на користь використання одного 
з двох валютних курсів. Використання курсу закриття визнає інвес-
тицію як інвестицію в чисту вартість свого іноземного підприємства 
швидше, ніж в їх окремі активи і зобов’язання, які є метою викорис-
тання методу чистої інвестиції в першу чергу. Проте використання 
середнього курсу відображає прибутки і збитки, грошові потоки, 
нараховані для групи більш точно як вони виникають впродовж об-
лікового періоду.

Якщо використовують метод поточного курсу (чистої інвести-
ції), курсові різниці можуть виникати, коли:

курс закриття відрізняється від того, який установлений на  ▪
попередню дату балансу. Чисті активи на початок року, які 
було переведено за встановленим валютним курсом на цю 
дату, переводиться за встановленим курсом на кінець року;
якщо для переведення звіту про фінансові результати  ▪
використовується середній курс, то курсова різниця вини-
катиме, коли баланс було переведено за курсом закриття.

Ця курсова різниця (прибуток чи збиток) не матиме впливу 
на прибутковість групи, проте може впливати на вартість чистої 
інвестиції групи в дочірнє підприємство. Курсова різниця, таким 



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

326

чином, буде записана як зміна резервів у складі власного капіталу, 
а не в поточному звіті про фінансові результати. 

На наш погляд, для складання консолідованих фінансових звітів 
групи при використанні методу поточного курсу необхідно здій-
снити переведення фінансових звітів іноземного дочірнього підпри-
ємства у валюту подання материнського підприємства та здійснити 
регулюючі записи за такими кроками. 

Крок 1.  Переведення балансу іноземного дочірнього підпри-
ємства на звітну дату та дату балансу за попередній 
звітний період.

Крок 2.  Переведення звіту про фінансові результати інозем-
ного дочірнього підприємства за звітний період.

Крок 3.  Складання регулюючих записів для консолідації.
Крок 4.  Підготовка консолідованих фінансових звітів.
Приклади консолідації фінансових звітів групи з використан-

ням валютних курсів за часовим метедом і методом поточного курсу 
наведені в Додатку 6.

Іноземна валюта і консолідований звіт 
про рух грошових коштів

Процес консолідації звіту про рух грошових коштів з використан-
ням валютних курсів (якщо частина бізнесу звітної одиниці – в цьому 
випадку материнського підприємства – є іноземне підприємство), пе-
редбачає що грошовий потік цієї одиниці буде включатися у звіт про 
рух грошових коштів на основі використання для переведення резуль-
татів цієї діяльності звіту про фінансові результати звітної одиниці.

Такий підхід приводить до ускладнень, які залежать від мето-
ду консолідації з використанням валютних курсів за прийнятим 
методом. Ми бачили, що використання часового методу, операції 
і залишки дочірнього підприємства переводяться у валюту ма-
теринського підприємства, нібито операції здійснено власне ма-
теринським підприємством. Підхід, таким чином, ідентичний як 
в окремому підприємстві й не призводить до ускладнень, особливо 
при процесі консолідації. Ускладнення виникають, коли використо-
вується метод поточного курсу (чистої інвестиції) для консолідації.

Звичайно, іноземна валюта дочірнього підприємства консолідується 
з використанням методу поточного курсу. Здійснюючи це, звіт про фінан-
сові результати може бути переведений з використанням курсу закриття 
або середнього курсу. Коли попередній метод використано, консолідова-
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ний звіт про рух грошових коштів може бути підготовлений у звичайний 
спосіб, порівнюючи баланси на початок і кінець періоду. Якщо звіт про 
фінансові результати і баланс переведено за однаковим курсом (закриття), 
отже, використовується баланс, і автоматично включаються статті звіту 
про фінансові результати в консолідований звіт про рух грошових коштів 
за курсом, за яким вони були переведені.

Якщо середній курс використовується для переведення звіту про 
фінансові результати, порівняння балансу на початок і кінець буде 
порушувати вимоги, якщо баланс було переведено за курсом на 
початок/кінець, а звіт про фінансові результати за середнім курсом. 
Одним із варіантів вирішення цієї проблеми є: підготовка звіту про 
рух грошових коштів для кожного окремого дочірнього підприєм-
ства, потім переведення у валюту звітності материнського підпри-
ємства за середнім курсом, а потім консолідація їх у звіт про рух 
грошових коштів, виключаючи всі внутрішньогрупові статті. Інший 
підхід передбачає використання курсу закриття замість переведен-
ня звіту про фінансові результати і потім порівняння балансу. Це, 
безперечно, порушення принципу послідовності, за якими середній 
або курс закриття застосовуються послідовно від періоду до періоду. 
Зміну і причини цього, слід розкривати як зміни облікової політики 
в рік, у який ці зміни курсу мали місце.

3.4.  Методика складання консолідованих звітів в умовах 
диверсифікації діяльності

Практика формування об’єднання підприємств в Україні, 
до складу якого входять материнське підприємство та його дочірні 
підприємства, свідчить, що їхня діяльність здійснюється в різних 
галузях господарства. Як правило, до складу холдингу входять про-
мислові, торговельні підприємства та банки.

Щоб зменшити ризик, зайняти кращі позиції на ринку, за-
робляти більші прибутки шляхом розширення асортименту про-
дукції й товарів, збільшити кількість потенційних покупців, група 
диверсифікує свою діяльність.

Термін «диверсифікація» походить від латинських слів diver sus – 
різний і facere – робити і означає «проникнення спеціалізованих 
фірм (промислових, транспортних, будівельних) до інших галузей 
виробництва, сфери послуг та ін. У процесі диверсифікації виника-
ють багатогалузеві комплекси».
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За Річардом Кохом, диверсифікація – це «процесс превращения 
фирмы в группу компаний, занимающихся выпуском различных 
продуктов и оперирующих на различных рынках. Побудительным 
мотивом для диверсификации обычно является желание (или 
фи нан совые возможности) компании расшириться за пределы 
грани существующих рынков и/или желание уменьшить деловые 
и коммерческие риски за счет дополнительных «ног», новых опор, 
повышающих устойчивость фирмы» [98, с. 84].

У фінансовому словнику, складеному Загороднім А.Г., Возню-
ком Г.Л. та Смовженко Т.С., диверсифікація визначається як розши-
рення номенклатури (асортименту) товарів і послуг, що їх виробляє 
(надає) підприємство з метою зменшення ризику можливих втрат 
капіталу та зниження доходів [57, с. 118].

При складанні консолідованих фінансових звітів материнського під-
приємства та його дочірніх підприємств, як єдиної економічної одиниці, 
діяльність якої диверсифікована, виникають ряд невирішених проблем. 

По-перше, законодавчі документи з бухгалтерського обліку та 
фінансової звітності, насамперед П(с)БО 20 «Консолідована фінансо-
ва звітність», не регулюють порядку складання консолідованих звітів 
за таких умов.

По-друге, відсутні будь-які рекомендації та методики щодо під-
готовки консолідованих фінансових звітів групи в умовах диверси-
фікації діяльності.

По-третє, МСФЗ, а саме – МСБО 27 «Консолідовані і окремі 
фінансові звіти», вимагає консолідацію дочірнього підприємства, 
якщо його господарська діяльність відрізняється від інших підпри-
ємств групи. Проте особливості складання таких консолідованих 
фінансових звітів у МСБО 27 не розглядаються. 

Відповідно до статті 1 Закону України від 16 липня 1999 року 
№ 996 – XIV «Про бухгалтерський облік та фінансову звітність 
в Україні», національне положення (стандарт) бухгалтерського облі-
ку – це нормативно-правовий акт, що визначає принципи та методи 
ведення бухгалтерського обліку і складання фінансової звітності, 
які не суперечать міжнародним стандартам. Це означає, що при 
складанні консолідованих фінансових звітів групи підприємства 
з диверсифікованими видами діяльності слід консолідувати. 

Принципові відмінності в порядку ведення бухгалтерського 
обліку і складання фінансової звітності суб’єктів господарської 
діяльності мають банки та фінансово-кредитні установи. Форми 
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фінансової звітності банків і порядок їх заповнення встановлює На-
ціональний банк України за погодженням з Державним комітетом 
статистики України. Форми фінансової звітності суб’єктів господа-
рювання й порядок їх заповнення встановлює Міністерство фінансів 
України за погодженням з Державним комітетом статистки України 
та визначенні в Положеннях (стандартах) бухгалтерського обліку.

При складанні консолідованої фінансової звітності, зокрема кон-
солідованої групи, до складу якої входить материнський банк, треба 
виходити із законодавчих вимог Національного банку України.

Склад і порядок складання консолідованої фінансової звітності 
банку та загальні вимоги до розкриття інформації щодо складання 
консолідованої фінансової звітності визначає Інструкція про консо-
лідацію фінансової звітності банків України, затверджена Постано-
вою Правління Національного банку України від 5 жовтня 2001 р. 
№ 422 з наступними змінами.

Консолідована фінансова звітність банків складається згідно 
із Законами України «Про банки і банківську діяльність» та «Про 
бухгалтерський облік та фінансову звітність в Україні», вимогами 
національних положень (стандартів) бухгалтерського обліку 20 
«Консолідована фінансова звітність», 12 «Фінансові інвестиції», 19 
«Об’єднання підприємств», 21 «Вплив змін валютних курсів», а також 
нормативно-правових актів Національного банку України, облікової 
політики банку та міжнародних стандартів фінансової звітності.

Консолідована фінансова звітність – це фінансова звітність, що 
відображає фінансовий стан, результати діяльності та рух грошових 
коштів банку – юридичної особи та його учасників консолідованої 
групи як єдиної економічної одиниці.

Консолідована група – це окрема економічна одиниця, неюридич-
на особа, яка є сукупністю юридичних осіб, уключаючи головну банків-
ську установу (материнський банк з урахуванням філій, представництв, 
відділень на території України і за кордоном) та учасників групи (до-
чірні небанківські установи, дочірні банки та асоційовані компанії).

Консолідована фінансова звітність містить показники річної 
фінансової звітності материнського банку, учасників банківської 
холдингової групи, учасників центрального кооперативного банку, 
дочірніх компаній, асоційованих компаній. 

Консолідована фінансова звітність банку включає (Додаток 7):
консолідований баланс; ▪
консолідований звіт про фінансові результати; ▪
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консолідований звіт про власний капітал; ▪
консолідований звіт про рух грошових коштів; ▪
примітки до консолідованих фінансових звітів. ▪

Окремо до консолідованої фінансової звітності додаються кон-
солідовані позабалансові вимоги та зобов’язання (Додаток 7).

Під час проведення консолідації фінансову звітність материн-
ського банку та дочірніх компаній складають у звичайному порядку, 
а потім консолідують.

Не включаються до консолідації показники фінансової звітності 
дочірнього банку, якщо: 

а) контроль тимчасовий, оскільки придбана дочірня компанія 
утримується з метою її подальшого продажу протягом 12 місяців 
з дати придбання;

б) дочірня компанія здійснює свою діяльність в умовах, які 
обмежують її здатність передавати кошти материнському банку. 
Активи таких дочірніх компаній відображаються як фінансові 
інвестиції в портфелі банку на продаж. При цьому материнський 
банк зобов’язаний вживати всіх можливих заходів щодо отримання 
даних від усіх дочірніх компаній.

При складанні консолідованої фінансової звітності, фінансова 
звітність материнського банку та його дочірніх компаній складаєть-
ся за той самий звітний період і на ту саму дату, що й баланс. Проте 
допускається складання фінансової звітності учасниками групи на 
різні звітні дати, але в будь-якому разі інтервал між датами звітності 
не повинен перевищувати три місяці.

Якщо фінансова звітність, що використовується для консоліда-
ції, була складена на різні звітні дати, то потрібно здійснювати регу-
люючі записи згідно з впливом суттєвих операцій або інших подій, 
що відбуваються між цими датами та датою фінансової звітності 
материнського банку.

Консолідована фінансова звітність складається з урахуванням 
фінансової звітності дочірніх компаній банку з використанням єдиної 
облікової політики для подібних операцій та інших подій за схожих 
обставин. Якщо при складанні консолідованої фінансової звітності 
неможливо застосувати єдину облікову політику, то про це зазна-
чається в примітках до консолідованої фінансової звітності. Виняток 
становлять небанківські установи, облікові політики яких, виходячи 
з їх економічної діяльності, відрізняються від облікової політики мате-
ринського банку в частині операцій, не подібних до операцій банку.
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Уся інформація щодо консолідованої фінансової звітності має 
бути підготовлена та надана материнському банку учасниками кон-
солідованої групи до 20 лютого року, наступного за звітним. Фінан-
сові звіти мають бути скориговані з огляду на будь-яку подію після 
дати балансу, включаючи виправлення суттєвих помилок. Материн-
ський банк самостійно встановлює строки подання фінансових звітів 
для учасників консолідованої групи. 

Пакет консолідованих фінансових звітів групи за попередній фі-
нансовий рік є основою в процесі консолідації фінансової звітності 
в наступні звітні періоди. 

Річна консолідована фінансова звітність подається електронною 
поштою (файл В7 «Консолідовані баланс та фінансові результати») 
материнськими банками Національному банку через його терито-
ріальні управління до 15 квітня року, наступного за звітним. Терито-
ріальні управління Національного банку, які здійснюють контроль 
за своєчасністю і повнотою поданої звітності, установлюють мате-
ринським банкам строк подання річної консолідованої фінансової 
звітності самостійно.

Материнські банки подають річну консолідовану фінансову звіт-
ність на паперових носіях разом з аудиторським висновком відповід-
ним територіальним управлінням Національного банку у встановлені 
ними строки, але не пізніше 15 травня року, наступного за звітним.

Консолідована фінансова звітність материнського банку та його 
дочірніх компаній складається методом повної консолідації шляхом 
упорядкованого додавання показників фінансової звітності дочірніх 
компаній банку до аналогічних показників фінансової звітності ма-
теринського банку.

Під час підготовки консолідованих звітів індивідуальні та уніфіко-
вані звіти материнського банку та дочірніх компаній спочатку поста-
тейно об’єднуються шляхом додавання показників ідентичних статей 
активів, зобов’язань і позабалансових статей, щоб розкрити суми сут-
тєвих ризиків, а потім формуються в попередні консолідовані звіти (до 
внесення регулюючих записів, що пов’язані з консолідацією), а саме:

активи, зобов’язання та капітал консолідованих установ  ▪
повністю включаються в консолідований баланс;
доходи та витрати консолідованих установ повністю вклю- ▪
чаються в консолідований звіт про фінансові результати. 

Індивідуальні звіти – це звіти одного учасника консолідації (чле-
на групи), що складені відповідно до вимог нормативно-правових 
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актів Національного банку, чинного законодавства України, які ре-
гулюють бухгалтерський облік та звітність в Україні.

Уніфіковані звіти містять індивідуальну інформацію учасників 
консолідації, що використовується материнським банком у процесі 
складання консолідованої фінансової звітності.

Визначення за периметром консолідації 

Коригування звітів учасників консолідації (перерахунок статей звітів учасників у гривні 
для зіставлення)

Стандартизація форматів звітів

Поєднання (упорядковане додавання) статей фінансових звітів

Виключення з активів материнського банку балансової вартості фінансових інвестицій 
банку в кожну дочірню компанію, а з пасиву кожної дочірньої компанії – відповідну частину 

капіталу материнського банку

Виключення з усіх показників розрахункових операцій материнської та дочірньої компанії 
суми внутрішньогрупових операцій та внутрішньогрупового сальдо

Виключення суми нереалізованих прибутків та збитків від внутрішньогрупових операцій 
(крім збитків, які не можуть бути відшкодовані)

Визначення гудвілу при консолідації та частки меншості

Розподіл прибутків (збитків) учасників консолідації між часткою меншості та часткою 
групи

Проведення коригування інвестицій відповідно до методу участі в капіталі

Підготовка консолідованих звітів

Аудит консолідованих звітів

Підготовка приміток до консолідованих звітів

Рис. 3.4. Процес повної консолідації

У разі придбання дочірніх компаній протягом звітного періоду 
в консолідовану фінансову звітність включається лише частина до-
ходів та витрат, накопичених з дати придбання, якою є дата, на яку 
контроль за чистими активами і діяльністю установи, що купується, 
переходить до покупця, тобто материнського банку.

Процес повної консолідації здійснюється за схемою (рис. 3.4).
Периметр консолідації – це рівень контролю групи в капіталі 

кожного учасника, що розраховується як сума величин:
а) частка голосів у капіталі учасника, що є у власності материн-

ського банку, в загальній кількості голосів;
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б) частка голосів у капіталі учасника, що є у власності інших 
учасників, у загальній кількості голосів.

На основі периметру консолідації материнський банк вибирає 
метод консолідації, відповідно до якого звітність учасника включа-
ється до консолідованої звітності. Слід зазначити, що материнський 
банк може застосовувати до дочірньої компанії метод участі в капі-
талі за умови, коли група здійснює ефективний контроль тільки над 
певними аспектами діяльності дочірнього підприємства. 

Периметр консолідації подано в табл. 3.20.
Якщо володіння акціями в дочірній компанії банку зменшуєть-

ся з відповідною зміною статусу дочірньої компанії, то застосування 
методу повної консолідації припиняється з дати змін інвестицій, 
виходячи з того, визнають учасника як асоційовану компанію (за-
стосовується метод участі в капіталі), чи визнають інвестиції за со-
бівартістю (у портфелі на продаж).

Коригування звітів учасників групи здійснюється тоді, коли до 
складу групи входять дочірні компанії, які здійснюють свою діяль-
ність за межами України.

Статті фінансових звітів господарських одиниць за межами 
України мають перераховувати за гривневим еквівалентом:

а) монетарні та немонетарні статті перераховуються за офіцій-
ним валютним курсом на дату балансу;

б) статті доходів, витрат перераховуються за офіційним валютним 
курсом на дату операцій, крім звітності дочірніх банків, філій, представ-
ництв, які складені у валютні країни з гіперінфляційною економікою.

Для перерахунку доходів, витрат і руху грошових коштів кожно-
го місяця може застосовуватися середньозважений валютний курс 
за відповідний місяць.

Таблиця 3.20. Периметр консолідації

Рівень контролю Частка 

вкладень, %

Визначення Метод 

консолідації

Контроль >50 Можна довести, що таке володіння є 
контролем 

Повна 
консолідація 

Контроль а) < 50 а) група здійснює ефективний контроль 
лише над певними аспектами діяльності 
асоційованої компанії;

а) метод 
участі 
в капіталі;
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Рівень контролю Частка 

вкладень, %

Визначення Метод 

консолідації

б) 20–50

в) <20

б, в) є, якщо материнський банк прямо 
або опосередковано (через третіх осіб) 
має:
1)  частку управлінських голосів у ком-

панії, що перевищує 50% завдяки 
угодам з іншими інвесторами;

2)  право керувати фінансовою та 
виробничою політикою підприємства 
згідно із установчими документами;

3)  право призначати або звільняти 
більшість членів ради директорів 
або аналогічного керуючого органу 
компанії;

4)  право визначального голосу в раді 
директорів або аналогічному 
керівному органі компанії

б) повна 
консолідація;
в) повна 
консолідація 

Суттєвий вплив а) 20–50 а) можна довести, що таке володіння є 
суттєвим впливом;

метод участі 
в капіталі

б) <20 б) наявність суттєвого прямо або 
опосередковано (через третіх осіб) 
впливу, якщо виконуються щонайменше 
дві з таких умов:
1)  інвестор (банк) має представників 

у раді директорів чи аналогічному 
керуючому органі компанії;

2)  інвестор (банк) бере участь у визна-
ченні стратегії і операцій компанії;

3)  здійснюється обмін керуючим 
персоналом між інвестором (банком) 
та компанією;

4)  інвестор (банк) надає суттєву 
технічну інформацію

Інвестиція а) >50% а) можна довести, що:
1)  фінансові інвестиції придбані 

та утримуються виключно для 
продажу протягом 12 місяців з дати 
придбання;

2)  асоційована або дочірня компанія 
здійснює діяльність в умовах, які 
обмежують її здатність передавати 
кошти інвесторові протягом періоду, 
що перевищує 12 місяців

Інвестиція 
відо-
бражається 
в обліку за 
собівартістю 
(у портфелі 
на продаж)

Курсові різниці, що виникають під час перерахунку показників 
фінансової звітності, тобто різниця між підсумком перерахованих 
у валюту звітності показників статей активу та пасиву балансу гос-
подарських одиниць, які розташовані за межами України, у валюту 

Продовження табл. 3.20
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України, відображаються в консолідованому балансі в рядку «На-
копичена курсова різниця». При цьому від’ємна курсова різниця 
зазначається в дужках і вираховується при визначенні підсумку роз-
ділу «Власний капітал» балансу.

Якщо дочірній банк, розташований за межами України, по-
вністю не належить материнському банку, то тоді частина курсових 
різниць, які виникли при перерахунку фінансових звітів дочірнього 
банку в процесі консолідації, належить до частки меншості та відо-
бражається в її складі в консолідованому балансі.

У разі вибуття господарської одиниці за межами України нако-
пичена сума курсових різниць, пов’язана з перерахунком фінансових 
звітів цієї господарської одиниці, визначається як доходи або витра-
ти того періоду, в якому були відображені фінансові результати від 
вибуття. У разі часткового вибуття господарської одиниці (реалізації 
або вилучення частини інвестиції в дочірній банк, що розташований 
за межами України) лише пропорційна частка відповідної суми 
накопичених курсових різниць уключається до складу доходів або 
витрат.

Після перерахунку статей фінансові звіти дочірніх банків, до-
чірніх небанківських установ, розташованих за межами України, 
включаються до консолідованих фінансових звітів за тією самою 
схемою, що й місцеві дочірні підприємства. 

Після визначення периметра консолідації фінансової звітності 
банку визначається склад учасників консолідованої групи, фінансові 
звіти яких підлягають консолідації. Відомості про всіх учасників групи 
незалежно від того, чи включається до складу консолідованої звітності 
звітність цих учасників, чи не включається, узгоджуються в таблиці 
складу учасників консолідованої групи за звітний період (табл. 3.21).

Група має зазначати всі особливості щодо діяльності та обліку 
учасників консолідованої групи і в разі потреби створювати додат-
кові примітки. У примітках мають описуватися всі ситуації, коли 
частка контролю не дорівнює частці участі в капіталі учасника, з від-
повідним розкриттям часток прямого та опосередкованого володін-
ня, а також представити перелік учасників цих вкладень.

В окремій примітці надається детальна інформація про при-
дбання та продаж вкладень протягом звітного періоду, включа-
ючи придбані активи та зобов’язання, величину гудвілу, активів 
та зобов’язань у день продажу; при цьому потрібно зазначити суму 
прибутку від реалізації.
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Материнський банк складає спочатку консолідований звіт про 
фінансові результати та консолідований баланс. Консолідований звіт 
про рух грошових коштів і консолідований звіт про власний капітал 
складаються на основі консолідованого балансу та консолідованого 
звіту про фінансові результати. Під час обліку інвестицій у дочірні 
компанії або асоційовані компанії за методом участі в капіталі чи 
за собівартістю консолідований звіт про рух грошових коштів об-
межується тільки рухом грошових коштів між материнським бан-
ком та об’єктами інвестування, наприклад, дивіденди та кредити.

Для складання консолідованого балансу та консолідованого звіту 
про фінансові результати групи використовується Робоча таблиця.

Звітні дані небанківських дочірніх компаній з метою приведен-
ня їх у відповідність до консолідованого балансу та консолідованого 
звіту про фінансові результати групують за допомогою типових 
перехідних таблиць.

Для узгодження статей балансу підприємства до консолідовано-
го балансу групи використовується Типова перехідна таблиця №1 
(табл. 3.22).

Узгодження статей звіту про фінансові результати до консолідо-
ваного звіту здійснюється відповідно до Типової перехідної таблиці 
№ 2 (табл.3.23).

Таблиця 3.23.  Типова перехідна таблиця № 1 за статтями балансу 
підприємства до консолідованого балансу

Найменування статті 

балансу підприємства

Код рядка 

балансу 

підприємства

Номер статті 

консолідова-

ного балансу

Найменування статті 

консолідованого балансу

Актив 

І. Необоротні активи 

Нематеріальні активи 010, 011, 012 9 Основні засоби та немате-
ріальні активи 

Незавершене будівництво 020 9 Основні засоби та немате-
ріальні активи 

Основні засоби 030, 031, 032 9 Основні засоби та немате-
ріальні активи 

Довгострокові фінансові 
інвестиції 

040 7 Інвестиції в асоційовані 
компанії

Інші фінансові інвестиції 045 11.А Активи небанківських 
установ 



Розділ 3. Методичні основи консолідації фінансових звітів

339

Найменування статті 

балансу підприємства

Код рядка 

балансу 

підприємства

Номер статті 

консолідова-

ного балансу

Найменування статті 

консолідованого балансу

Довгострокова дебіторська 
заборгованість 

050 5 Кредити та заборгованість 

Відстрочені податкові 
активи 

060 11.А Активи небанківських 
установ 

Інші необоротні активи 070 9 Основні засоби та немате-
ріальні активи 

ІІ. Оборотні активи 

Запаси 100, 110, 120, 
130, 140

11.А Активи небанківських 
установ 

Векселі, одержані 150 6 Інвестиційні цінні папери 

Дебіторська заборгованість 
за товари, роботи, послуги 

160, 161, 162 11.А Активи небанківських 
установ 

Дебіторська заборгованість 
за розрахунками 

170, 180, 190, 
200

11.А Активи небанківських 
установ 

Інша поточна дебіторська 
заборгованість 

210 11.А Активи небанківських 
установ 

Поточні фінансові інвестиції 220 4 Цінні папери на продаж 

Грошові кошти та їх 
еквіваленти 

230, 240 3
1

Кошти в інших банках
Грошові кошти та залишки 
в НБУ

Інші оборотні активи 250 11.А Активи небанківських 
установ 

ІІІ.  Витрати майбутніх 
періодів 

270 11.А Активи небанківських 
установ 

Пасив 

І. Власний капітал 

Статутний капітал 300 21 Статутний капітал 

Пайовий капітал 310 21 Статутний капітал 

Додатковий вкладений 
капітал 

320 26 Резерви та інші фонди 

Інший додатковий капітал 330 26 Резерви та інші фонди 

Резервний капітал 340 26 Резерви та інші фонди 

Нерозподілений прибуток 
(непокритий збиток)

350 28

29

Нерозподілений при-
буток (непокритий збиток) 
минулих років
Прибуток/збиток за звітний 
рік

Продовження табл. 3.22
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Найменування статті 

балансу підприємства

Код рядка 

балансу 

підприємства

Номер статті 

консолідова-

ного балансу

Найменування статті 

консолідованого балансу

Неоплачений капітал 360 21 Статутний капітал 

Вилучений капітал 370 21 Статутний капітал 

ІІ.  Забезпечення наступних 
витрат і платежів

Забезпечення витрат 
персоналу

400 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Інші забезпечення 410 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Цільове фінансування 420 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

ІІІ.  Довгострокові 
зобов’язання

Довгострокові кредити 
банків

440 13 Кошти банків 

Інші довгострокові 
фінансові зобов’язання 

450 14 Кошти клієнтів 

Відстрочені податкові 
зобов’язання 

460 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Інші довгострокові 
зобов’язання 

470 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

IV. Поточні зобов’язання 

Короткострокові кредити 
банків 

500 13 Кошти банків 

Поточна заборгованість 
за довгостроковими 
зобов’язаннями 

510 13
14

Кошти банків 
Кошти клієнтів

Векселі, видані 520 16 Боргові цінні папери 

Кредиторська заборгова-
ність за товари, роботи, 
послуги

530 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Поточні зобов’язання за 
розрахунками 

540, 550, 560, 
570, 580, 590, 

600

18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Інші поточні зобов’язання 610 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

V.  Доходи майбутніх 
періодів 

630 18.А Зобов’язання небанківських 
установ 

Закінчення табл. 3.22 
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Таблиця 3.23.  Типова перехідна таблиця № 2 за статтями звіту про фі-
нансові результати підприємства до консолідованого 
звіту про фінансові результати

Звіт про фінансові результати підприємства Консолідований звіт про фінансові 

результати

Стаття Код рядка Рядок Найменування статті

Дохід (виручка) від реалізації 
продукції (товарів, робіт, 
послуги)

010

Податок на додану вартість 015

Акцизний збір 020

Інші вирахування з доходу 030

Чистий дохід (виручка) від 
реалізації продукції (товарів, 
робіт, послуг)

035

Собівартість реалізованої про-
дукції (товарів, робіт, послуг)

040

Валовий:

прибуток 050

збиток 055

Інші операційні доходи 060

Адміністративні витрати 070

Витрати на збут 080

Інші операційні витрати 090

Фінансові результати від 
операційної діяльності:

8 Фінансові результати від опера-
ційної діяльності небанківських 
установ 

прибуток 100

збиток 105

Дохід від участі в капіталі 110 6.1 Прибуток від інвестицій в 
асоційовані та дочірні компанії та 
інших інвестицій

Інші фінансові доходи 120 6 Прибуток від інвестицій в 
асоційовані та дочірні компанії та 
інших інвестицій

Інші доходи 130 7 Інший дохід 

Фінансові витрати 140 1.2 Процентні витрати 
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Звіт про фінансові результати підприємства Консолідований звіт про фінансові 

результати

Стаття Код рядка Рядок Найменування статті

Втрати від участі в капіталі 150 6.1 Прибуток від інвестицій в 
асоційовані та дочірні компанії та 
інших інвестицій

Інші витрати 160 7 Інший дохід 

Фінансові результати від звичай-
ної діяльності до оподаткування:

прибуток 170

збиток 175

Податок на прибуток від 
звичайної діяльності

180 14 Податок на прибуток 

Фінансові результати від 
звичайної діяльності:

прибуток 190

збиток 195

Надзвичайні: 16 Непередбачені доходи/витрати 

доходи 200

витрати 205

Податки з надзвичайного 
прибутку

210 16 Непередбачені доходи/витрати 

Чистий:

прибуток 220

збиток 225

Приведення у відповідність позабалансових рахунків Плану 
рахунків бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань і гос-
подарських операцій підприємств до позабалансових груп рахунків 
Плану рахунків бухгалтерського обліку комерційних банків України 
здійснюються за Типовою перехідною таблицею № 3 (табл. 3.24).

Після занесення до Робочих таблиць для складання консолідо-
ваних балансу та звіту про фінансові результати показників фінан-
сових звітів учасників групи, материнський банк визначає і здійснює 
регулюючі записи.

Ці записи вносяться лише в Робочі таблиці для складання консо-
лідованих звітів і не відображаються в облікових реєстрах учасників 
консолідованої групи. Здійснення потрібних коригувань досягається 

Закінчення табл. 3.23 
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через механізм технічних рахунків консолідації в Журналі регулю-
ючих записів (табл. 3.25). У разі потреби материнський банк може 
доповнити журнал іншими статтями.

Таблиця 3.24.  Типова перехідна таблиця № 3 позабалансових рахунків 
бухгалтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань 
і господарських операцій підприємств і організацій до 
позабалансових рахунків та груп Плану рахунків бухгал-
терського обліку комерційних банків України

План рахунків бухгалтерсько-

го обліку активів, капіталу, 

зобов’язань і господарських 

операцій підприємств 

і організацій

План рахунків бухгалтерського обліку банків України

Код Найменування поза-

балансового рахунку

Рахунок 

група

Найменування 

рахунків та груп

Статті позабалансових 

вимог та зобов’язань

01 Орендовані необорот-
ні активи 

9840 Основні засоби та 
нематеріальні активи, 
що прийняті в опера-
тивний лізинг 

Операції за основними 
засобами 

02 Активи на відповідаль-
ному зберіганні 

978

9703

Активні рахунки дові-
рчого управління 
Інші активи на збері-
ганні 

Активні рахунки дові-
рчого управління 
Цінні папери та інші 
активи клієнтів на 
зберіганні 

03 Контракті 
зобов’язання

920 Валюта та банківські 
метали, які куплені, але 
не отримані

Валюта та банківські 
метали, які куплені, але 
не отримані

921 Валюта та банківські 
метали, які продані, 
але не відіслані

Валюта та банківські 
метали, які продані, 
але не відіслані

935 Активи до отримання Активи до отримання

936 Активи до відсилання Активи до відсилання

04 Непередбачені активи 
й зобов’язання

Інші активи небанків-
ських установ

Інші зобов’язання 
небанківських установ

05 Гарантії та забез-
печення, надані

951 Надана застава Надана застава

902 Гарантії, надані 
клієнтам

Гарантії, надані 
клієнтам

9091 Сумнівні гарантії, що 
надані клієнтам

Сумнівні гарантії та 
поручительства
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План рахунків бухгалтерсько-

го обліку активів, капіталу, 

зобов’язань і господарських 

операцій підприємств 

і організацій

План рахунків бухгалтерського обліку банків України

Код Найменування поза-

балансового рахунку

Рахунок 

група

Найменування 

рахунків та груп

Статті позабалансових 

вимог та зобов’язань

06 Гарантії та забез-
печення, отримані

950 Отримана застава Отримана застава

903 Гарантії, що отримані 
від клієнтів

Гарантії, що отримані 
від клієнтів

07 Списані активи 9618 Списана у збиток 
заборгованість клієнтів 
за іншими активами

Борги, списані у збиток

Таблиця 3.25. Журнал регулюючих записів 
№ 

з/п

Дата регулюю-

чого запису 

Зміст операції Назва статей 

фінансових звітів, за 

якими здійснюються 

регулюючі записи 

Дебет Кредит 

1 2 3 4 5 6

1

2

...

У Журналі регулюючих записів відображаються коригування, 
розраховані в картках консолідації за кожним окремим учасником 
групи, відображені в журналах обліку внутрішньогрупових опера-
цій та інших допоміжних документах, що збільшують або зменшу-
ють статті консолідованого балансу та консолідованого звіту про 
фінансові результати.

У Журналі регулюючих записів мають бути зареєстровані такі 
записи:

виключення вартості акцій (часток) учасників групи, що  ▪
відображена в балансі материнського банку та/або інших 
учасників групи, звітність яких уключається за методом 
повної консолідації;
виключення вартості акцій (часток) учасників групи, що  ▪
відображена в балансі материнського банку та/або інших 
учасників групи, звітність яких уключається за методом 
участі в капіталі;

Закінчення табл. 3.24
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виключення вартості акцій (часток) учасників групи, розра- ▪
хованих за методом участі в капіталі;
включення в актив консолідованого балансу сум гудвілів,  ▪
розрахованих у картках консолідації;
зменшення/збільшення прибутку групи на суму амортизації  ▪
гудвілу;
виключення внутрішньогрупових прибутків (збитків); ▪
виключення внутрішньогрупових вимог/зобов’язань; ▪
виключення внутрішньогрупових залишків; ▪
залік фінансових інвестицій до дочірніх компаній; ▪
розрахунок частки меншості. ▪

Суми фінансових інвестицій у дочірні компанії коригуються 
шляхом здійснення регулюючих записів щодо виключення вартості 
фінансових інвестицій в консолідовані установи та вартості чистих 
активів цих дочірніх компаній, відображення гудвілу, що виникає 
на дату першої консолідації.

Материнський банк реєструє всі зміни у вартості фінансових 
інвестицій дочірніх компаній групи, чистих активів, відсотків групи 
та частки меншості в цих чистих активах. Зміни аналізуються з ме-
тою визначення змін у вартості ціни придбання та тих, що пов’язані 
з коливаннями офіційного валютного курсу.

При виключенні балансової вартості фінансових інвестицій ма-
теринського банку визначається вартісна різниця, тобто різниця між 
вартістю придбання чистих активів (капіталу) дочірньої компанії та 
балансовою вартістю цих активів на дату придбання. Перекласифі-
кація цієї вартісної різниці означає її розподіл на:

гудвіл; ▪
дооцінку (уцінку) балансової вартості активів до їх  ▪
справедливої вартості;

Відповідно до Інструкції про консолідацію фінансової звітності 
банків України, затвердженої Постановою Правління Національно-
го банку України від 5 жовтня 2001 р. № 422 з наступними змінами, 
гудвіл – це різниця між вартістю придбання та часткою материн-
ського банку в справедливій вартості придбаних чистих активів на 
дату придбання. Гудвіл розраховується на дату придбання групою 
акцій (часток) консолідованого учасника та є різницею між вартістю 
акцій (часток), яка відображена в індивідуальних фінансових звітах 
учасників групи, та сумою чистих активів (статутний капітал, резер-
ви, нерозподілений прибуток та інші показники власного капіталу) 
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консолідованого учасника, помноженою на частку контролю групи 
в статутному капіталі учасника.

Вартість гудвілу або негативного гудвілу, що виникає при кон-
солідації фінансової звітності материнського банку і фінансової 
звітності дочірніх компаній банку, зазначається в консолідованому 
балансі окремою статею (рядком) «Гудвіл при консолідації». Вар-
тість негативного гудвілу вказується в дужках і вираховується при 
визначенні підсумку «Актив» консолідованого балансу. Облік по-
зитивного та негативного гудвілу ведеться за кожним учасником 
окремо.

Надалі показник гудвілу може перераховуватись у разі:
збільшення частки статутного капіталу учасника, що нале- ▪
жить групі;
збільшення частки статутного капіталу учасника, що нале- ▪
жить частці меншості;
придбання акцій (часток) учасника групи в третіх осіб; ▪
часткового або повного продажу акцій (часток) учасника  ▪
групи третім особам;
продажу акцій (часток) учасника групи іншим учасникам  ▪
групи.

У цих випадках на величину придбаних (проданих) акцій 
(часток) учасника групи окремо розраховується сума гудвілу та під-
сумовується з попереднім значенням, змінюючи його. При цьому 
здійснюється перерахунок величини амортизації гудвілу від знову 
створеного залишку.

Позитивний гудвіл підлягає щомісячній амортизації шляхом 
систематичного і рівномірного розподілу на витрати протягом стро-
ку, корисного його використання. Період амортизації позитивного 
гудвілу не повинен перевищувати 20 років.

Якщо придбання групою акцій (часток) учасника здійснюється 
шляхом поетапних покупок, то для визначення суми гудвілу при 
первісному складанні консолідованої звітності підрахунок слід про-
водити з часу першої купівлі акцій (часток), якщо вони купувалися 
з метою інвестування.

Гудвіл, який виникає щодо акцій (часток) материнського банку, 
що є у власності учасників групи, не розраховується.

Гудвіл розраховується на час придбання материнським банком 
акцій (часток) учасника групи. Якщо материнський банк придбав 
акції (частки) учасників групи до складання першої консолідованої 
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фінансової звітності, то гудвіл розраховується не на час придбання 
чистих активів, а на час складання материнським банком першої 
консолідованої звітності. Надалі за умови придбання учасником 
консолідації акцій (часток) інших установ зазначена сума гудвілу 
розраховується на час придбання цих чистих активів.

Материнський банк для складання консолідованої фінансової 
звітності визначає частку меншості в капіталі та фінансових резуль-
татах дочірніх компаній.

Якщо група не володіє всіма акціями статутного капіталу до-
чірньої установи, то материнський банк у своїх робочих записах 
відкриває технічний рахунок для відображення частки меншості 
в статутному капіталі, резервах і нерозподіленому прибутку до-
чірньої компанії. У консолідованому балансі та звіті про фінансові 
результати частка в чистих активах учасника групи, звітність якого 
включається за методом повної консолідації, та не належить мате-
ринському банку зазначається окремою статею (рядком) «частка 
меншості».

Частка меншості в прибутках консолідованих дочірніх компа-
ній, що були накопичені протягом звітного періоду, визначається 
та коригується за доходами групи, щоб визначити чистий прибуток 
групи.

Частка меншості визначається як:
частки меншості в накопичених від дати придбання резер- ▪
вах, нерозподіленому прибутку (збитку) та інших показни-
ках власного капіталу консолідованої групи;
частки меншості в сумі збільшення (зменшення) статутного  ▪
капіталу, що є результатом випуску або реалізації акцій, які 
до цього належали установам групи;
дивіденди, що отримані часткою меншості; ▪
частки меншості в чистих активах нових компаній, які вклю- ▪
чаються для консолідації.

Якщо частка меншості в збитках дочірньої компанії перевищує 
частку меншості в капіталі дочірньої компанії, то на суму такого 
перевищення і величину подальших збитків, яка належить до част-
ки меншості, зменшується частка материнського банку у власному 
капіталі групи, за винятком тієї частки, щодо якої меншість має 
зобов’язання і здатна покрити збитки. Якщо згодом у фінансовій 
звітності дочірньої компанії відображено прибуток, то вся сума 
такого прибутку розподіляється на частку материнського банку 
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до покриття збитків меншості, сума яких відшкодована раніше за 
рахунок частки материнського банку.

Для подання в консолідованих звітах інформації про взаємо-
відносини групи з третіми особами потрібно виключити внутріш-
ньогрупові залишки та операції. Внутрішньогрупові операції поді-
ляються на такі, що:

не впливають на чисті активи групи та чисті результати її  ▪
діяльності (взаємні розрахунки);
впливають на чисті активи та чисті результати діяльності  ▪
групи, а саме: внутрішньогрупова торгівля основними за-
собами, дивіденди, нараховані та сплачені всередині групи, 
внутрішньогрупові резерви.

Операції з продажу основних засобів між учасниками групи або 
материнським банком виключаються з консолідованої фінансової 
звітності. При реалізації основних засобів усередині групи прибуток 
або збиток від продажу має бути виключений з консолідованого ба-
лансу та консолідованого звіту про фінансові результати, а вартість 
основних засобів приведена до вартості, що відображена в звіті учас-
ника групи – продавця (первісна балансова вартість з вирахуванням 
амортизаційних відрахувань).

Після придбання основних засобів учасник групи амортизує 
придбані основні засоби, виходячи з вартості придбання, що відо-
бражена в його звітності. До консолідованої фінансової звітності 
вносяться регулюючі записи після перерахунку амортизації основ-
них засобів за їх первісною вартістю.

Якщо основні засоби, що були реалізовані одним учасником 
групи іншому учаснику, продаються третім особам, то всі регулюю-
чі записи, які належать до основних засобів, мають бути анульовані 
та віднесені на доходи або витрати групи як реалізація основних за-
собів третім особам.

Зазначений порядок та регулюючі записи застосовуються до 
основних засобів, які відображені в звітності учасників-покупців 
з метою приведення їх до первісної вартості.

Дивіденди, що отримані від компаній групи протягом звітного 
періоду, виключаються з доходів.

Дивіденди, що підлягають сплаті материнському банку чи іншим 
дочірнім компаніям, мають бути виключені в процесі консолідації. Диві-
денди, що сплачені протягом звітного періоду, аналізують та виключають 
з нерозподіленого прибутку в разі сплати дивідендів іншим учасникам 
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групи або зменшують частку меншості, якщо вони були сплачені тертім 
особам. Частка меншості акціонерів у дивідендах відображається в консо-
лідованому балансі окремо від зобов’язань та власного капіталу.

У процесі складання консолідованого балансу важливо обчис-
лити нерозподілений прибуток групи. Величина нерозподіленого 
прибутку групи відображається в консолідованому балансі після 
здійснення всіх регулюючих записів, потрібних при консолідації. У 
консолідованому звіті про фінансові результати складаються в одне 
ціле фінансові результати материнського банку та дочірніх компа-
ній за рік, для розкриття об’єднаної позиції. При цьому:

складаються подібні дохідні статті; ▪
складаються подібні статті витрат; ▪
розраховуються показники консолідованого чистого про- ▪
центного доходу, чисті гонорари та комісійний дохід, 
операційний дохід, прибуток від операцій, прибуток 
до оподаткування та чистий прибуток за період;
виключаються внутрішньогрупові доходи та витрати,  ▪
нереалізовані прибутки та збитки для представлення фі нан-
сових результатів від зовнішньоторгової діяльності;
виключаються суми дивідендів, виплачених усередині групи. ▪

Для визначення внутрішньогрупових статей доходів та витрат 
застосовуються картки, які є складовою пакета консолідації.

Відстрочені податкові активи та зобов’язання відображаються 
в консолідованій фінансовій звітності згідно з П(с)БО 17 «Податок 
на прибуток».

За умови, коли частка вкладень в об’єкт інвестування складає 
 менше 50%, і група здійснює ефективний контроль тільки над певни-
ми аспектами діяльності дочірнього підприємства, то для складання 
консолідованої звітності застосовують метод участі в капіталі.

Відповідно до Інструкції про консолідацію фінансової звітності 
банків України від 5 жовтня 2001 р. № 422 з наступними змінами, 
процедура складання консолідованої звітності за методом участі 
в капіталі полягає в заміні вартості акцій (часток) консолідованого 
учасника, відображеній у балансі материнського банку та/або інших 
учасників, на вартісну оцінку частки участі групи в чистих активах 
консолідованого учасника. За методом участі в капіталі інвестиції 
в асоційовану компанію спочатку відображаються за собівартістю, 
а потім у консолідованих звітах балансова вартість інвестицій збіль-
шується або зменшується для відображення частки групи в при-
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бутках або збитках чи будь-яких інших змін у капіталі асоційованої 
компанії, що відбулися після дати придбання.

Потрібно здійснити регулюючі записи з метою відображення змін 
у вартості інвестицій в асоційовані компанії, якщо збільшується вели-
чина власного капіталу асоційованої компанії за рахунок додаткових 
випусків акцій чи переоцінки цінних паперів, будівель та обладнання.

Якщо материнський банк та/або інший учасник групи облікову-
ють інвестиції в асоційовані компанії, виходячи з методу участі в ка-
піталі, та дані асоційованих компаній попередньо були включені до 
річних фінансових звітів учасників у порядку, що повністю збігається 
з порядком, визначеним Інструкцією для методу участі в капіталі, то 
будь-які регулюючі записи при складанні консолідованої фінансової 
звітності щодо асоційованих компаній не потрібні.

Розрахунок та відображення гудвілу за методом участі в капіталі 
здійснюється так само, як і за методом повної консолідації.

Частка групи в прибутках або збитках асоційованих компаній 
має бути скоригована на суму амортизації гудвілу.

Частка меншості за методом участі в капіталі не розраховується.
Нереалізовані прибутки та збитки від внутрішньогрупових 

операцій між материнським банком та асоційованими компанія-
ми (прямими чи опосередкованими) мають виключатися в межах 
частки участі групи в статутному капіталі асоційованої компанії 
з відповідним коригуванням суми нерозподіленого прибутку групи. 
Нереалізовані збитки не можуть бути виключені, якщо витрати не 
можуть бути відшкодовані. 

У разі продажу дочірньої компанії консолідована фінансова 
звітність має містити:

накопичені результати дочірньої компанії банку на дату  ▪
продажу;
прибуток чи збиток від продажу дочірньої компанії банку,  ▪
що становить різницю між отриманою ціною та сумою част-
ки материнського банку в чистих активах дочірньої компанії, 
включаючи величину гудвілу або негативного гудвілу на день 
придбання дочірньої компанії материнського банку.

На наш погляд, щодо складання консолідованої фінансової 
звітності групи з диверсифікованими видами діяльності дочірніх 
підприємств, можливі такі підходи:

1)  складання комплекту консолідованих фінансових звітів, по-
казники яких включають усі види діяльності учасників групи.
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2)  переведення статей фінансових звітів дочірнього підприєм-
ства, діяльність якого відмінна від діяльності інших учасників 
групи, у статті фінансових звітів материнського підприєм-
ства та наступна консолідація узгоджених фінансових звітів 
учасників групи.

Зупинимося на розгляді кожного із запропонованих підходів.
Складання єдиного комплекту консолідованих фінансових звітів 

групи, до складу якої входять дочірні підприємства з різними ви-
дами діяльності, передбачає, насамперед, поєднання статей форми 
фінансової звітності суб’єктів господарювання та банків. Такий під-
хід не суперечить вимогам Міжнародних стандартів фінансової звіт-
ності, оскільки МСБО 1 «Подання фінансових звітів» застосовується 
при поданні фінансових звітів загального призначення підприємств 
всіх типів, у т.ч. банків, інших фінансових установ, та поширюються 
на фінансові звіти окремого підприємства і консолідовані фінансові 
звіти. При застосуванні цього підходу подання статей у консолідова-
них фінансових звітах можна здійснювати так:

а) розгорнуто, шляхом включення додаткових суттєвих статей;
б) згорнуто, з детальним розкриттям статей у примітках до 

консолідованих фінансових звітів.
Консолідований баланс групи, до складу якої входять суб’єкти 

підприємницької діяльності та банки, в складі активів буде містити 
такі додаткові статті: Кошти та залишки в НБУ; Казначейські та інші 
цінні папери, що рефінансуються НБУ, та цінні папери, емітовані 
НБУ; Кошти в інших банках; Цінні папери на продаж; Кредити та 
заборгованість клієнтів; Інвестиційні цінні папери.

До складу зобов’язань консолідованого балансу будуть включені 
такі статті: Кошти банків; Кошти клієнтів; Інші депозити.

При згорнутому поданні в консолідованому балансі будуть подані під-
сумкові суми зазначених статей, а в примітках – їх розгорнуте подання.

Переваги застосування такого підходу полягають у такому: пов-
не розкриття інформації у консолідованій фінансовій звітності про 
фінансовий стан, результати діяльності групи, до складу якої вхо-
дять дочірні підприємства з диверсифікованими видами діяльності 
у відповідних формах консолідованих фінансових звітів.

До обмежень можна віднести те, що такий підхід можна викорис-
товувати при застосуванні МСФЗ, оскільки національні П(с)БО перед-
бачають подання визначених форм консолідованих фінансових звітів.
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При застосуванні підходу, відповідно до якого статті фінансових 
звітів дочірнього банку переводяться в статті фінансових звітів суб’єктів 
підприємницької діяльності, для переведення статей фінансових звітів 
можна використати типові перехідні таблиці, передбачені Інструкцією 
про консолідацію фінансової звітності банків України, зокрема:

статті балансу переводити відповідно до Типової перехідної  ▪
таблиці № 1 за статтями балансу підприємства до кон со лі-
дованого балансу (табл. 3.22);
статті звіту про фінансові результати відповідно до Типової  ▪
перехідної таблиці № 2 за статтями звіту про фінансові 
результати підприємства до консолідованого звіту про 
фінансові результати (табл. 3.23);
позабалансові рахунки відповідно до Типової перехідної  ▪
таблиці № 3 позабалансових рахунків Плану рахунків бух-
галтерського обліку активів, капіталу, зобов’язань і госпо-
дарських операцій підприємств і організацій до позабалан-
сових груп рахунків Плану рахунків бухгалтерського обліку 
комерційних банків України (табл. 3.24).

Переваги застосування такого підходу:
використання загальноприйнятих форматів форм консо лі- ▪
до ваної фінансової звітності відповідно до П(с)БО;
дотримання вимог щодо подання інформації у консо лідованій  ▪
фінансовій звітності, окреслених національними П(с)БО.

Недоліки:
у випадку невідповідності національних П(с)БО поло- ▪
женням МСФЗ необхідні додаткові витрати на підготовку 
консолідованої фінансової звітності згідно МСФЗ;
трудомісткість процесу переведення статей фінансових звітів.  ▪

При підготовці консолідованої фінансової звітності групи, 
до складу якої входять дочірні підприємства з диверсифікованими 
видами діяльності, відповідно до вимог національних положень 
(стандартів) бухгалтерського обліку, необхідно внести зміни до Ін-
струкції про консолідацію фінансової звітності банків України від 5 
жовтня 2001 р. № 422, а саме:

1.  При застосуванні методу участі в капіталі гудвіл включається 
до балансової вартості інвестиції, а не виділяється окремим 
рядком подібно методу повної консолідації.
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2.  Передбачити оцінку інвестицій у дочірні компанії, показни-
ки фінансових звітів яких не включаються до консолідованої 
фінансової звітності.

3.  Переглянути послідовність процесу повної консолідації 
в частині :
усунення «Поєднання (упорядкованого додавання) статей  ▪
фінансових звітів» після «Стандартизації форматів звітів», 
оскільки проміжні підсумки не надають достовірної інформа-
ції через включення результатів внутрішньогрупових операцій 
та відсутності необхідності їх розрахунку. На наш погляд, цей 
етап слід здійснювати після етапу «Проведення коригування 
інвестицій відповідно до методу участі в капіталі»;
етап «Виключення з усіх показників розрахункових операцій  ▪
материнського та дочірніх компаній суми внутрішньо-
групових операцій та внутрішньогрупового сальдо» та етап 
«Виключення суми нереалізованих прибутків та збитків від 
внутрішньогрупових операцій (крім збитків, які не можуть 
бути відшкодовані)» слід здійснювати до етапу «Виклю-
чення з активів материнського банку балансової вартості 
фінансових інвестицій банку в кожну дочірню компанію, 
а з пасиву кожної дочірньої компанії – відповідну части-
ну капіталу материнського банку». Підставою для такої 
пропозиції є те, що відповідно до П(с)БО інвестиції у дочірні 
компанії оцінюються за методом участі в капіталі. У свою 
чергу, внутрішньогрупові операцій впливають на визначен-
ня прибутку від інвестицій за цим методом; 
етап «Визначення гудвілу при консолідації та частки  ▪
меншості» здійснюється при виключенні з активів материн-
ського банку балансової вартості фінансових інвестицій бан-
ку в кожну дочірню компанію ( в процесі перекласифікації 
вартісної різниці). Таким чином, етап «Визначення гудвілу 
при консолідації та частки меншості» слід здійснювати піс-
ля етапу «Виключення з активів материнського банку балан-
сової вартості фінансових інвестицій банку в кожну дочірню 
компанію, а з пасиву кожної дочірньої компанії – відповідну 
частину капіталу материнського банку».

4.  Передбачити підготовку консолідованої фінансової звітності 
на дату отримання контролю з метою розрахунку гудвілу, 
частки меншості.



 

Розділ 4

ОЦІНЮВАННЯ ВАРТОСТІ ТА АНАЛІЗ 
ДІЯЛЬНОСТІ МАТЕРИНСЬКОГО ТА ЙОГО 
ДОЧІРНІХ ПІДПРИЄМСТВ НА ОСНОВІ 
КОНСОЛІДОВАНОЇ ФІНАНСОВОЇ ЗВІТНОСТІ

4.1.  Методи фінансового аналізу консолідованої фінансової 
звітності

Прибуткова діяльність материнського підприємства та його 
дочірніх підприємств як єдиної економічної одиниці залежить від 
оцінки реальності досягнень поставлених цілей шляхом періодич-
ного огляду її господарських операцій. Розуміння минулої діяльнос-
ті групи є якісною основою для складання та оцінювання прогнозів 
на майбутнє.

Основним джерелом надання інформації для аналізу є консолі-
дована фінансова звітність групи. Консолідована фінансова звітність 
надає для аналізу більше інформації, ніж окрема фінансова звітність 
материнського та дочірніх підприємств.

Аналіз консолідованої фінансової звітності – це виявлення 
взаємозв’язку та взаємозалежності різноманітних показників діяль-
ності групи, включених у консолідовану фінансову звітність. Основою 
методу такого аналізу є отримання невеликої кількості ключових 
параметрів, які дають об’єктивну і точну картину фінансового стану, 
фінансових результатів і грошових потоків материнського підпри-
ємства та його дочірніх підприємств як єдиної групи.

Питанням аналізу фінансової звітності присвячені досліджен-
ня багатьох зарубіжних та вітчизняних вчених. Серед зарубіжних 
економістів слід відмітити Д. Фостера (G. Foster), Д. Холмса (G. 
Holmes) та А. Сьюгдена (A. Sugden), Б. Ріса (B. Rees), Д. Самюельса 
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(D. Samuels), Д. Александера (D. Alexander), Л. А. Бернстайна, Е. Хол-
ферта, С. І. Пучкову, Г. В. Савицьку, С. І. Баканова, О. Д. Шеремета, 
Т. В. Крилову, Д. О. Панкова, Л. І. Кравченко, В. В. Ковальова та ін.

Багато видань та публікацій присвячено економічному аналізу 
українськими дослідниками та вченими. Серед них д.е.н. М. Г. Чу-
маченко, Л. О. Примостка, к.е.н. І. М. Пароcій-Вергуненко, В. І. Іва-
щенко, В. М. Івахненко, д.е.н. Ф. Ф. Бутинець.

Проте об’єктом розгляду є, як правило, суб’єкт господарської 
діяльності – підприємство. Питання фінансового аналізу діяльності 
об’єднання підприємств, до складу якого входять материнське та 
дочірні підприємства, залишаються поза увагою вчених.

Кількість публікацій, присвячених безпосередньо консолідова-
ним фінансовим звітом, обмежена. Серед авторів, які досліджують 
проблеми фінансового аналізу об’єднань, можна виділити Г. Уманців 
[170]. Нею розглянуті окремі питання аналізу, а саме – досліджується 
аналіз інвестиційної привабливості потенційних дочірніх підпри-
ємств та ефективності здійснення їх придбання, аналіз ефективності 
діяльності дочірніх підприємств та загального фінансового стану хол-
дингу шляхом застосування коефіцієнтів. Окремі статті присвячені 
методам статистичного аналізу консолідованої фінансової звітності. 
Зокрема, І. В. Головко провів дослідження щодо узагальнення, сис-
тематизації та адаптації до П(с)БО наявного теоретичного та прак-
тичного матеріалу з метою створення методологічного апарату, який 
би слугував для подальшого аналізу конкретних розрахунків. Так, він 
зазначає, що на сьогодні не існує єдиної методології та універсаль-
ного інструментарію аналізу показників консолідованої фінансової 
звітності [40, с. 55]. Об’єктом дослідження І. В. Головко була обрана 
методика на основі коефіцієнтів оборотності й рентабельності активів 
по кожному підприємству й у цілому за сукупністю підприємств.

Питання щодо застосування інших напрямів та моделей фінан-
сового аналізу, на жаль, не розглядаються.

Аналіз публікацій зарубіжних вчених та аналіз оприлюднених 
консолідованих фінансових звітів свідчить, що, подібно до окремого 
підприємства, найпоширенішими напрямами аналізу консолідова-
ної фінансової звітності є:

горизонтальний аналіз; ▪
вертикальний (структурний) аналіз; ▪
аналіз трендів; ▪
аналіз коефіцієнтів. ▪
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Горизонтальний аналіз передбачає зіставлення показників кон-
солідованої звітності за кілька років та виявлення абсолютних або 
відносних відхилень (від базового періоду або від запланованих зна-
чень). Різновидом горизонтального аналізу є аналіз трендів.

Аналіз трендів – це порівняння кожної позиції консолідованої 
звітності з попередніми періодами і визначення тренду, тобто осно-
вної тенденції динаміки показника, очищеної від випадкових впли-
вів та індивідуальних особливостей окремих періодів.

Вертикальний (структурний) аналіз здійснюють, щоб виявити 
окремі статті консолідованої звітності в загальному підсумковому 
показнику (його приймають за 100%) та зіставити їх за ряд років.

Аналіз фінансових коефіцієнтів передбачає розрахунок співвідно-
шень між різними статтями різних форм консолідованої звітності, 
щоб визначити взаємозв’язки відповідних показників.

Сутність основних видів аналізу консолідованої фінансової звіт-
ності показано на рис. 4.1.

Вибір методів аналізу консолідованої фінансової звітності, зокре-
ма відповідних коефіцієнтів, залежить від суб’єкта аналізу та його 
мети. Суб’єктами аналізу є користувачі консолідованої фінансової 
звітності, які мають прямий або непрямий інтерес до діяльності ма-
теринського підприємства та його дочірніх підприємств як єдиної 
економічної одиниці (табл. 4.1).

Серед наведених суб’єктів аналізу найбільше впливові:
керівники (менеджмент); ▪
власники материнського підприємства; ▪
кредитори. ▪

Інтерес керівництва материнського підприємства до фінан-
сового стану об’єднання підприємств, його рентабельності та 
перспектив стосується всіх сфер діяльності. На відміну від інших 
зацікавлених груп, менеджмент має необмежений доступ до да-
них фінансового й управлінського обліку, що дозволяє здійснюва-
ти оперативний аналіз тенденцій та показників діяльності. Такий 
перманентний оперативний аналіз ґрунтується на систематично-
му спостереженні за істотними взаємозв’язками і своєчасним ви-
явленням проблемних ділянок, що з’являються в результаті змін. 
Постійне спостереження за розміром і амплітудою змін у цих 
взаємозв’язках дає ключ до розуміння важливих змін у фінансових 
та інших умовах функціонування групи. Виявлення змін і своєчас-
на реакція на несприятливі тенденції є сутністю контролю.
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  2005 2004 2005

Рис. 4.1.  Ілюстрація основних видів аналізу консолідованої фінансової 
звітності [38]

Таблиця 4.1.  Користувачі консолідованої фінансової звітності [38]

Користувачі 

інформації

Внесок користувачів Вимоги компенсації Мета фінансового 

аналізу

Власники Власний капітал Зростання вартості 
бізнесу

Оцінювання впливу 
динаміки фінансово-
го стану на вартість 
бізнесу

Кредитори Позиковий капітал Проценти Ліквідність (плато-
спроможність)

Керівники (мене-
джери)

Знання справи та 
вміння керувати

Оплата праці та 
частка прибутку

Усі сторони діяльнос-
ті групи 

Робітники Знання, праця, 
досвід роботи

Заробітна плата та 
премії, соціальні 
умови

Фінансові результати 

Постачальники Постачання продукції Договірна ціна Фінансовий стан 

Покупці (клієнти) Збут продукції Договірна ціна Фінансовий стан 

Податкові органи Послуги суспільства: 
житлові масиви, 
парки та інше

Сплата податків 
повною мірою та 
у визначений термін

Фінансові результати 
підприємств групи

Горизонтальний аналіз

Аналіз трендів

1000

100

%

60 55 50

30

6 7 8

33 35

10

60 55 50

12 15

100

10% 13% 16%

100 100

% %

1100

110

1375

137,5

Вертикальний аналіз

Аналіз коефіцієнтів 
або співвідношень
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Першорядне завдання менеджменту материнського під-
приємства полягає в здійсненні контролю над тим, як виглядає 
материнське та його дочірні підприємства з погляду найбільш 
важливих кредиторів та інвесторів.

Власників бізнесу більше турбує віддача на вкладений ними 
капітал як у довгостроковій перспективі, так і на поточний мо-
мент. Головним завданням для них є збільшення вартості бізне-
су, величина прибутку та його розподіл, а також зміна вартості 
акцій, що складається на ринку цінних паперів. Тому інвестори, 
які є учасниками власного капіталу підприємств групи, мають 
найбільш гостру потребу в інформації серед усіх зацікавлених 
груп.

Кредиторів більше цікавить ліквідність підприємства групи 
і характер руху його коштів, що впливає на здатність підприємств 
групи сплачувати відсотки за кредитами і своєчасно повертати 
основну суму боргу. Також їх можуть цікавити такі показники, як 
фінансовий важіль, чисті активи і можливість їх продажу для по-
гашення боргу у випадку фінансових проблем.

Основною рисою усіх видів надання кредиту є фіксована вина-
города, одержувана кредитором. Якщо підприємство несе збитки 
або потрапляє в несприятливі обставини, може виникнути ризик 
неповернення боргу. Ця нестабільна природа співвідношення ри-
зику і винагороди для кредитора впливає на спосіб, за допомогою 
якого він аналізує можливості надання кредиту. Тому кредитори 
більш консервативні у своїх поглядах та підходах і покладаються на 
аналіз фінансової звітності навіть більше, ніж інвестори, оскільки 
постійний аналіз дає можливість позичальникові контролювати 
потоки коштів.

Методика аналізу консолідованої звітності, використовувана 
кредиторами, а також критерії оцінки варіюють залежно від тер-
міну, забезпечення і цілей, на які спрямовується позика.

У випадку надання короткострокової позики кредитора ціка-
вить переважно поточне фінансове становище, ліквідність поточ-
них активів і рівень їх оборотності.

Оцінювання довгострокових позик, що включає оцінювання об-
лігацій, потребує набагато більше детальних показників і аналізу, 
зокрема прогноз грошових потоків, оцінювання довгострокової при-
бутковості групи як важливе джерело гарантій, здатності покривати 
постійні витрати, пов’язані із заборгованістю.
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Основні показники фінансового стану материнського та його 
дочірніх підприємств з урахуванням інтересів розглянутих груп 
користувачів узагальнено в табл. 4.2.

Таблиця 4.2.  Основні показники фінансового стану материнського 
підприємства та його дочірніх підприємств, як єдиної 
економічної одиниці

Менеджмент Власники бізнесу Кредитори

Аналіз операційної 
діяльності

Показники прибутковості 
інвестицій

Коефіцієнти
ліквідності

Валовий прибуток
Прибуток до сплати про-
центів і податку на прибуток
Чистий операційний 
прибуток
Собівартість продукції
Аналіз маржинального 
доходу від видів діяльності
Величина операційного 
важеля
Порівняння з конкурентами

Прибутковість перманент-
ного капіталу
Прибутковість власного 
капіталу
Прибуток на акцію
Грошовий потік на акцію
Приріст ринкової вартості 
акцій

Коефіцієнт загальної 
ліквідності
Коефіцієнт швидкої 
ліквідності
Величина запасів та інших 
ліквідних активів

Управління 
ресурсами

Розподіл
прибутку

Показники фінансового 
важеля

Оборотність активів
Управління оборотним 
капіталом

оборотність запасів ▫
структура коротко- ▫
строкової дебіторської 
заборгованості
структура коротко- ▫
строкової кредиторської 
заборгованості

Дивідендна прибутковість 
акцій
Частка прибутку, що 
спрямовується на виплату 
дивідендів і на реінвесту-
вання
Покриття дивідендів
Відношення дивідендів до 
величини активів

Відношення суми позико-
вих коштів до активів
Відношення суми по-
зикових коштів до величини 
капіталізації
Відношення суми по-
зикових коштів до власного 
капіталу

Прибутковість
бізнесу

Показники групи з погляду 
фондового ринку

Обслуговування
боргу

Прибутковість активів
Економічна додана вартість
Прибутковість інвестицій на 
основі грошового потоку 
Вільний грошовий потік

Співвідношення ціна/при-
бутковість акцій
Співвідношення ринкової 
і балансової вартості 
компанії
Ринкова вартість групи

Коефіцієнт кратності 
покриття процентів
Покриття основної суми 
боргу
Покриття загальної 
величини боргового тягаря

З таблиці видно, що для оцінювання бізнесу найважливим 
є аналіз фінансових коефіцієнтів.
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Як зазначають К. Ферріс та Б. Пешеро Петі, «Аналитики могут 
использовать коэффициенты для трендового анализа (trend analysis), 
т.е. исследования изменений финансового положения во времени 
или для перекрестного анализа (cross-section analysis), при котором 
сравниваются потенциальные объекты.

В дополнение к сравнению коэффициентов во времени для 
отдельно взятой компании или сравнению нескольких компаний 
зачастую рекомендуется сопоставить финансовые данные компа-
нии со значением отраслевых индексов, которые разрабатываются 
информационно-аналитическими рейтинговыми агенствами (наибо-
лее известные из них «Standart & Poor’s», «Moody’s Investor Service», 
«Value Line», Dan & Bradstreet», «Financial Times»). 

Эти информационные агенства предлагают отраслевую статис-
тику, которая позволяет сделать сравнительный анализ финансовых 
данных отдельной компании со средними показателями отрасли в 
целом. Сравнительный анализ позволяет сопоставить деятельность 
приобретаемой компании с деятельностью определенной группы 
сравнимых компаний» [181, с. 27–28].

Отже, аналіз коефіцієнтів дозволяє легко порівнювати різні 
групи підприємств як, наприклад, ті, що працюють в одній галузі 
чи мають подібні розміри, а також стандартизує фінансові данні, 
що допомагає знизити вплив таких факторів, як абсолютний 
розмір.

При фінансовому аналізі з метою оцінювання та визначення 
ефективності роботи менеджменту найважливіші такі коефіцієнти:

коефіцієнти прибутковості; ▪
коефіцієнти фінансової залежності (платоспроможності); ▪
коефіцієнти ліквідності; ▪
коефіцієнти ділової активності (ефективності використання  ▪
активів).

Коефіцієнти прибутковості дозволяють групі вимірювати при-
буток відносно обсягу продаж. Метою об’єднання є отримання 
прибутку. Материнське підприємство, націлене на заробляння при-
бутку, інвестує певний капітал, щоб отримати право на очікуваний 
майбутній потік прибутку. Коефіцієнти прибутковості дають змогу 
материнському підприємству оцінити прибутковість групи як єди-
ної економічної одиниці порівняно з прибутковістю конкурентів та 
інших підприємств.

До коефіцієнтів прибутковості відносять:
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Коефіцієнт валового 
прибутку

=
(Дохід від реалізації – Собівартість реалізації)

або (4.1)
Дохід від реалізації

Коефіцієнт валового 
прибутку

=
Валовий прибуток

Дохід від реалізації

Коефіцієнт операцій-
ного прибутку

=

Прибуток від операційної діяльності
(Earnings Before Interest and Taxes, ЕВІТ) (4.2)

Дохід від реалізації

Доходність продаж 
(Прибутковість 

на основі чистого 
прибутку)

=

Прибуток після оподаткування

(4.3)
Дохід від реалізації

Коефіцієнт прибутку 
до сплати процентів, 
податків і амортиза-

ції, EBITDA

=

Прибуток до сплати процентів, податків 
і амортизації 

(Earnings Before Interest, Tax, Amortization and 
Depreciation, EBITDA)

(4.4)

Дохід від реалізації

Коефіцієнт валового прибутку показує у відсотковому виразі, 
скільки доходу від реалізації залишається після обліку витрат, 
пов’язаних з виробництвом (реалізацією) продукції, товарів, на-
дання послуг. Він відображає сутність ефективності з позиції цін 
та витрат.

Коефіцієнт операційного прибутку вимірює, скільки залиша-
ється в розпорядженні групи до обліку фінансових і податкових 
зобов’язань. Він показує здатність групи генерувати прибуток не-
залежно від певного джерела фінансування, з якого було отримано 
капітал, або змін у податковому законодавстві.

Коефіцієнт доходності продаж показує прибутковість групи 
після оподаткування. Цей коефіцієнт вказує на здатність менедже-
рів успішно управляти підприємством, відшкодовуючи витрати 
на собівартість продукції (товарів, послуг), адміністративні витра-
ти та витрати на збут, амортизацію, фінансові витрати. Він також 
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вказує на те, чи вдалося менеджерам залишити для власників 
прибуток, який компенсував би ризик інвестування їх капіталу. 

Коефіцієнт EBITDA показує прибутковість групи до сплати 
процентів, податків і амортизації.

Слід окремо зазначити, що не існує якогось стандартного 
значення чистої прибутковості. В різних галузях показники дуже 
відрізняються, при цьому чиста прибутковість вважається по-
казником прибутковості групи. Чиста прибутковість у розмірі 1% 
може вважатися прийнятною для підприємств з великим оборо-
том, наприклад, роздрібні продовольчі магазини, в той час, як для 
ювелірного магазину чиста прибутковість у розмірі 1% може бути 
низькою.

Під час аналізу коефіцієнтів прибутковості слід розглядати іс-
торичні тенденції зміни цих коефіцієнтів. Тенденція до зростання 
вважається ознакою фінансової сили, а тенденція до зниження, як 
правило, означає слабкість.

Окремо слід зупинитися на коефіцієнтах прибутковості інвес-
тованого капіталу (Return On Invested Capital, ROIC) та прибутко-
вості власного капіталу (Return On Equity, ROE).

Прибутковість 
інвестованого 

капіталу
=

Прибуток після оподаткування
(4.5)

Середня вартість активів

Коефіцієнт прибутковості інвестованого капіталу інколи на-
зивають коефіцієнтом прибутковості сукупних активів. Цей коефі-
цієнт вимірює, наскільки ефективно менеджмент може генерувати 
чистий прибуток, використовуючи активи, які є в розпорядженні 
групи. 

Цей коефіцієнт має ряд недоліків. Перш за все, він розрахову-
ється на підставі балансової вартості. Якщо активи відображають 
у Балансі не за реальною вартістю, то цей коефіцієнт може мати 
невисоку аналітичну цінність. Отже, коефіцієнт прибутковості ін-
вестованого капіталу може слугувати приблизним орієнтиром при-
бутковості, яку приносять активи. Якщо ринкова вартість активів 
перевищує балансову вартість, прибутковість інвестованого капіталу 
може завищувати ефективність роботи менеджерів.

Прибутковість власного капіталу показує, який прибуток за-
робляють власники.
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Коефіцієнт при-
бутковості власного 

капіталу
=

Чистий прибуток

(4.6)
Власний капітал або середнє значення 

власного капіталу

Часто при розрахунку цього коефіцієнта в знаменнику розрахо-
вують середнє значення власного капіталу, припускаючи, що при-
буток від звичайної діяльності постійно поповнює власний капітал 
впродовж звітного періоду. Оскільки власний капітал, як і сукупні 
активи, є балансовим показником, він не може точно відображати 
вартість власного капіталу впродовж звітного періоду. Компенсу-
вати цей недолік може середнє значення на основі щоквартальних 
даних. Слід зазначити, що великий прибуток на власний капітал 
не означає, що власники отримують великий прибуток на свої ін-
вестиції. Ця проблема посилюється при значних розбіжностях між 
ринковою вартістю власного капіталу і його балансовою вартістю. 
Вирішити цю проблему можна шляхом реконструкції коефіцієнта 
прибутковості власного капіталу шляхом внесення ринкової вартос-
ті власного капіталу у знаменник формули. 

Коефіцієнти фінансової залежності, або боргу, зазначають розмір 
фінансового важеля, який використовується групою. Фінансовий 
важіль (financial leverage) – це відношення залучених коштів, які ви-
користовуються підприємством, до його власного капіталу.

Успішне використання залучених коштів збільшує доходи влас-
ників материнського підприємства,оскільки прибуток, зароблений 
за допомогою цих коштів, у розмірі, що перевищує сплачені про-
центи, належить власникам і, отже, збільшує власний капітал.

З позиції позикодавця, навіть коли доходи підприємства мен-
ші за проценти по заборгованості, зазначені в договорі проценти 
і основна сума позики повинні бути повернені. Власники повинні 
задовольнити ці вимоги, що призведе до зменшення власного капі-
талу. Позитивні та негативні наслідки важеля збільшуються зі збіль-
шенням частки боргу в структурі консолідованого Балансу.

До коефіцієнтів платоспроможності відносять:

Коефіцієнт борго-
вого навантаження 
(Debt ratio, Debt to 

assets)

=

Загальна сума боргових зобов’язань

(4.7)
Загальна сума активів
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Коефіцієнт 
співвідношення 

заборгованості та 
власного капіталу 

(Debt to Equity)

=

Загальна сума заборгованості

(4.8)
Власний капітал 

Окремим різновидом цієї формули є:

Коефіцієнт співвід-
ношення залученого 
та власного капіталу

=
Довгострокові зобов'язання 

(4.9)
Власний капітал 

Довгостроковий 
фінансовий важіль

=
Довгострокові зобов'язання

(4.10)
Довгострокові зобов'язання + Власний капітал 

Коефіцієнт боргового навантаження показує частку залучених 
коштів у загальній сумі вимог на активи групи зі сторони кредиторів 
і власників. Зовсім не обов’язково, що цей показник оцінює реальну 
здатність групи покривати свої борги, оскільки зазначена в Балансі 
вартість активів не відображає ні їхньої ринкової, ні ліквідаційної 
вартості. Наприклад, коефіцієнт боргового навантаження в розмірі 
0,70 означає, що група профінансувала 70% своїх активів, використо-
вуючи залучений капітал.

Коефіцієнт співвідношення заборгованості власного капіталу 
показує відносну частку вимог кредиторів до вимог власників. Так, 
відношення заборгованості до власного капіталу в розмірі 0,63 по-
казує, що борг групи становить 63% від її власного капіталу.

При об’єднанні необхідно розраховувати коефіцієнти фінансо-
вої залежності на підставі сумарного боргу, який використовується 
для фінансування групи. Ці підсумкові рівні боргових зобов'язань 
порівнюються з галузевими нормами і стандартами з метою визна-
чення, як співвідноситься об’єднана група підприємств з іншими 
підприємствами даної галузі.

Коли після об’єднання планується погасити пов’язані з об’єд-
нанням боргові зобов'язання продажем активів, коефіцієнти фінан-
сової залежності повинні прогнозуватися на кілька років уперед, 
щоб визначити вплив погашення боргу.

Довгостроковий фінансовий важіль характеризує залежність 
групи від довгострокових зобов'язань. Як правило, підприємства, 
з нижчим відношенням боргу до зобов'язань і капіталу розгля-
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даються як ті, що мають кращий кредитний ризик, оскільки існує 
великий буфер із власного капіталу, який захищає кредиторів.

В доповнення до коефіцієнтів фінансового важеля часто вико-
ристовується коефіцієнт покриття процентів та коефіцієнт покрит-
тя фіксованих платежів:

Коефіцієнт покриття 
процентів

=
Операційний прибуток (ЕВІТ)

(4.11)
Витрати на проценти

Коефіцієнт покриття 
фіксованих платежів

=

Операційний прибуток (ЕВІТ)

(4.12)
Витрати на проценти + Орендні платежі + 

Дивіденди за привілейованими акціями до 
оподаткування + Виплати у фонд погашення 

облігацій до оподаткування

Коефіцієнт покриття процентів показує, наскільки може змен-
шитись операційний прибуток, щоб група при цьому була в змозі 
виконувати свої боргові зобов'язання.

Цей коефіцієнт припускає, що доходи від основної діяльності 
можна вважати головним джерелом фінансування обслуговування 
боргових зобов'язань і що суттєва зміна цього відношення може 
свідчити про виникнення труднощів. Щоб визначити, чи вистачить 
прибутку для майбутніх боргових виплат, розраховують коефіцієнт 
покриття процентів до і після об’єднання. Коефіцієнт покриття фік-
сованих платежів показує ризик у випадку, коли група неспромож-
на виконувати фіксовані платежі, що може привести до процедури 
зовнішнього управління. 

Коефіцієнти ліквідності вимірюють здатність групи погашати 
поточні зобов'язання в міру настання терміну їх виконання. Осно-
вними коефіцієнтами ліквідності є:

Коефіцієнт загальної 
(поточної) ліквідності 

(Current Ratio)
=

Оборотні активи
(4.13)

Поточні зобов'язання 

Коефіцієнт швидкої 
ліквідності (Quick 

Ratio Acid Test)
=

Оборотні активи – Запаси 
(4.14)

Поточні зобов'язання 
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Коефіцієнт абсолют-
ної ліквідності 

=
Грошові кошти та їхні еквіваленти

(4.15)
Поточні зобов'язання 

Коефіцієнт загальної ліквідності показує ступінь захищеності 
кредиторів, які надають короткострокові позики групі для фінансу-
вання її поточних операцій. Цей коефіцієнт оцінює ліквідні активи 
групи, які можна швидко обернути в готівкові кошти, передбачаю-
чи, що в такий спосіб кредитор може відшкодувати свої збитки при 
невиконанні угоди.

Коефіцієнт загальної ліквідності вимірює здатність групи ви-
конувати свої поточні зобов'язання, використовуючи активи, які 
можна обернути в грошові кошти впродовж звітного періоду.

Передбачається, чим вищий коефіцієнт, тим надійніший стан 
кредитора. З іншого боку, занадто високий коефіцієнт може свід-
чити про «повільний» процес управління. Він може свідчити про 
великий залишок грошових коштів, рівень запасів, який став над-
лишковим порівняно з потребами групи, про неправильну кредитну 
політику, результатом якої стало непомірне зростання дебіторської 
заборгованості. В той же час, буває, група не повністю використовує 
свої можливості по отриманню позик.

Коефіцієнт швидкої ліквідності оцінює ймовірність погашення 
поточних зобов'язань, виходячи з припущення, що запаси не мають 
ніякої цінності, оскільки вони можуть виявитися не такими ліквід-
ними, як деякі інші поточні активи.

Чим більш ліквідна група, тим вищий її коефіцієнт загальної 
і швидкої ліквідності. Чим вища ліквідність групи, тим нижча ймо-
вірність її технічної неплатоспроможності, як свідчення того, що 
вона не зможе виконувати свої поточні зобов'язання в строк.

Недоліки коефіцієнтів ліквідності полягають у тому, що вони 
вимірюють по суті статичне положення і оцінюють групу так, ніби-
то вона припинить свою діяльність. Коефіцієнти не відображають 
стану групи в динаміці.

Коефіцієнти ділової активності відображають швидкість, з якою 
різні статті конвертуються в грошові кошти. Ці коефіцієнти є важ-
ливим доповненням коефіцієнтів ліквідності, оскільки останні не на-
дають інформації про склад різних активів групи та не показують, 
який рівень капіталу необхідний для підтримання напрацьованого 
обсягу основної діяльності.
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До коефіцієнтів ділової активності відносять:

Середній період 
погашення дебітор-
ської заборгованості

=
Середня дебіторська заборгованість 

(4.16)
Чистий дохід від реалізації продукції / 365 

Середній період 
погашення креди-

торської заборгова-
ності

=

Середня заборгованість постачальників

(4.17)
Собівартість реалізованої продукції / 365 

Середня тривалість 
одного обороту 

запасів
=

Середня вартість запасів
(4.18)

Собівартість реалізованої продукції / 365

Середній період погашення дебіторської заборгованості показує 
кількість днів, упродовж яких рахунок залишається несплаченим. 
Наприклад, якщо середній період погашення становить 45 днів, то 
групі необхідно в середньому 45 днів, щоб утримати дебіторську за-
боргованість. 

Як і всі фінансові коефіцієнти, коефіцієнти ділової активності 
мають значення тільки у співвідношенні з політикою групи по утри-
манню дебіторської заборгованості. Якщо, відповідно до облікової 
політики, дебітори повинні розраховуватись упродовж 30 днів, 
а середній період погашення дебіторської заборгованості становить 
45 днів, то цей коефіцієнт є негативним показником. 

Варто провести більш поглиблений аналіз, щоб визначити, чи 
не була дострокова оплата результатом знижок у відношенні до-
строкового платежу, що означає зменшення прибутковості групи.

Середній період погашення кредиторської заборгованості по-
казує кількість днів, упродовж яких не сплачується рахунок поста-
чальників. Оптимальне управління кредиторською заборгованістю 
означає, що всі платежі кредиторам здійснюються у визначений 
термін.

Коефіцієнт середньої тривалості одного обороту запасів пока-
зує, як швидко група продає свою продукцію (товари) та яка серед-
ня тривалість одного обороту запасів упродовж року.

Коефіцієнт оборотності запасів показує, скільки разів оберта-
ються запаси впродовж року та як швидко вони перетворюються на 
грошові кошти, що впливає на платоспроможність групи.
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Адекватність цього коефіцієнту сильно залежить від галузевих 
норм. Так, для групи, до складу якої входять роздрібні торгівельні під-
приємства, нормальним може бути коефіцієнт 30, а для авіабудівель-
ного об’єднання підприємств достатнім буде значення 1. Звичайно 
мова йде про об’єднання підприємств без диверсифікації діяльності. 
Велика оборотність запасів, як правило, є хорошою ознакою, проте 
так буває не завжди. Наприклад, велика швидкість обороту запасів 
може бути результатом дефіциту або пов’язана з кредитною політи-
кою групи, за якою підприємство понижує норму прибутку. Фактич-
но «роздає товари задарма», щоб прискорить оборотність запасів.

Коефіцієнт 
оборотності 

запасів(Inventory 
Turnover Ratio)

=
Собівартість реалізованої продукції

(4.19)
Середня вартість запасів

Коефіцієнт обо-
ротності основних 
засобів (фондовід-
дача) (Fixed Asset 

Turnover)

=

Чистий дохід від реалізації продукції

(4.20)
Середня балансова вартість основних засобів

Коефіцієнт оборот-
ності активів (Assets 

Turnover)
=

Чистий дохід від реалізації продукції
(4.21)

Загальна сума активів 

Коефіцієнт оборотності основних засобів (фондовіддача) є 
показником ефективності їх використання. Цей коефіцієнт відо-
бражає ступінь, у якому група використовує свої основні засоби 
для реалізації продукції. Іншими словами, показник фондовіддачі 
дає відповідь на запитання, скільки доходу приносить групі кожна 
гривня, інвестована в основні засоби.

На коефіцієнт фондовіддачі основних засобів чинять вплив ряд 
факторів. По-перше, цей коефіцієнт ґрунтується на історичній вартос-
ті активів. Підприємства, які придбали свої активи нещодавно, можуть 
мати нижчу оборотність основних засобів, оскільки грошова вартість 
їх основних засобів вища. Чим вищі темпи інфляції після придбання 
основних засобів, тим більш недостовірним буде цей коефіцієнт.

Іншими факторами, які впливають на оборотність основних за-
собів, є амортизаційна політика групи і використання орендованих 
активів.
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Коефіцієнт оборотності активів показує, наскільки ефективно 
група використовує свої активи. Наприклад, коефіцієнт оборотності 
активів у розмірі 1,50 означає, що група обертає свої активи 1,5 разу 
на рік.

Продовжений час здійснюються дослідження в пошуках все-
охоплюючої моделі для проведення фінансового аналізу. Однією 
з найбільш вдалих методик, яка зараз застосовується, на наш погляд, 
є модель Дюпона (DuPont Model). Вона отримала свою назву від імені 
компанії, де була розроблена. В цій моделі поєднуються два осно-
вних аспекти фінансового аналізу – прибутковості та ефективності 
ділової активності.

В основу моделі Дюпона покладено метод Дюпона, який дозво-
ляє розкласти прибутковість власного капіталу на складові:

Прибутковість 
власного 
капіталу

=

Чистий 
прибуток

×

Продаж

×

Активи

(4.22)
Продаж Активи

Власний 
капітал

або
Прибутковість 

власного 
капіталу

=
При-

бутковість 
продажу

× Оборотність 
активів

× Фінансовий 
важіль (4.23)

Відповідно до пропозицій, які лежать в основі цієї моделі, кое-
фіцієнт прибутковості активів є основним показником при вимірю-
ванні ефективності роботи менеджменту групи. Важливою перева-
гою моделі Дюпона є те, що вона враховує важливий взаємозв’язок 
між прибутковістю та ефективністю управління активами та оцінює 
прибутковість інвестицій, здійснених в активи групи. 

Коефіцієнт прибутковості активів (ROA) має позитивну залеж-
ність від таких умов:

збільшення прибутковості від кожного конкретного продажу; ▪
збільшення обсягу продаж групи; ▪
певного співвідношення прибутковості і збільшення обороту. ▪

Проте ця модель не враховує, яким чином фінансуються 
інвестиції в активи за рахунок залученого та власного капіталу. 
Взаємозв’язок між коефіцієнтами прибутковості та ділової актив-
ності за адаптованою моделлю Дюпона подано на рис. 4.2.
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Щоб усунути обмеження, модель Дюпона була модифікована 
до розширеної версії, відомої як модель ROE, або модель прибутко-
вості власного капіталу (рис. 4.3).

Перевага цієї моделі полягає в інтегруванні п’яти елементів ана-
лізу (прибутковості, ефективності використання активів, ліквідності, 
платоспроможності й прибутковості власного капіталу) та побудові 
на основі концепції, відповідно до якої головна роль менеджменту по-
лягає в збільшенні достатку власників материнського підприємства. 

Модель ROE враховує ефективність операційних, інвестиційних 
та фінансових рішень та є прикладом декомпозиційного аналізу 
(decomposition analysis), процесу розкладання ROE на додаткові 
складові, який дає можливість визначити фактори, що впливають 
на ROE більш детально.

Модель ROE виділяє три основні фактори, які впливають 
на прибутковість власного капіталу, а саме: відносну прибутковість 
кожного продажу; кількість продаж при даному рівні інвестицій 
в операційні активи; ступінь використання фінансового важеля. 
Кожний з цих компонентів може бути розкладений на складові 
з метою аналізу. 

Наведені та охарактеризовані прийоми фінансового аналізу 
консолідованих фінансових звітів розглянемо на прикладі групи.

Для проведення аналізу було обрано консолідовані фінансові 
звіти українського виробника кондитерської продукції – групу «3Х». 

Консолідований Баланс та консолідований Звіт про фінансові 
результати групи «3Х» за період 2000–2004 роки подано в табл. 4.3 
та 4.4. Результати аналізу прибутковості, платоспроможності, 
ліквідності та використання активів групи «3Х» узагальнено 
в табл. 4.5–4.8.

Таблиця 4.3. Консолідований Баланс групи «3Х», тис. грн

Стаття 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

АКТИВИ 

Необоротні активи 86711 117548 130612 194147 246554

Основні засоби 

(балансова вартість) 83 249 113887 127135 169462 229904

Гудвіл (1351) (758) (1562) 1468 821

Інвестиції 150 150 217 217 246
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Стаття 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Довгострокові позики та інші 
необоротні активи 

4663 4269 4822 15 504 13 009

Відстрочені податкові активи 7 496 2 574

Оборотні активи 83 727 104650 121952 201722 221087

Запаси 37 464 49 101 53 304 83 136 93 680

Дебіторська заборгованість 34 038 41 310 49 734 93 334 102141

Дебіторська заборгованість 
податкових органів

11 300 11 695 14 609 18 661 17 135

Грошові кошти та їх еквіваленти 925 2544 4305 6591 8131

Всього активів 170438 222198 252564 395869 467641

КАПІТАЛ І ЗОБОВ'ЯЗАННЯ 

Капітал 106364 130470 157457 188738 240381

Статутний капітал 37 811 37 811 37 811 37 811 37 811

Додатковий капітал 53 495 53 495 54 208 60 318 77 461

Нерозподілений прибуток 15 058 39 164 65 438 90 609 125109

Частка меншості 10 827 11 124 8 756 23 135 25 771

Довгострокові зобов'язання 11 021 13 653 13 418 4 228 58 400

Процентні кредити та запо-
зичення

11 021 13 653 13 418 4 228 58 400

Поточні зобов'язання 42 226 66 951 72 933 179768 143089

Процентні кредити та запо-
зичення

10 870 26 749 30 721 68 113 52 371

Кредиторська заборгованість 28 394 36 680 38 042 95 429 86 343

Заборгованість за дивідендами 10 665

Податки до сплати 2962 3522 2986 4947 2594

Поточна заборгованість перед 
бюджетом

1184 614 1781

Усього капітал і зобов'язання 170438 222198 252564 395869 467641

Придбання кондитерської фабрики збіглося із суттєвою реорга-
нізацією всіх бізнес-процесів у компанії, пов’язаної з впровадженням 
системи прямої дистрибуції. Це призвело до суттєвого збільшення 
чисельності працівників дирекції з продаж, збільшення витрат на 
просування продукції. Витрати на рекламу та маркетинг у 2004 році 
склали 1,5 % від загального доходу від реалізації.

Закінчення табл. 4.3
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Таблиця 4.4.  Консолідований Звіт про фінансові результати групи «3Х», 
 тис. грн

Стаття 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Дохід від основної діяльності 367 223 410 644 455 620 660 905 863 217

Темп зростання, % 112 111 145 131

Собівартість реалізованої 
продукції

(293134) (324990) (347416) (526554) (670240)

Валовий прибуток 74 089 85 654 108 204 134 351 192 977

Витрати на збут (22 560) (25 689) (33 289) (48 757) (72 325)

Адміністративні витрати (19 538) (22 728) (29 432) (40 896) (54 046)

Інші операційні витрати (1929) (120) (4435) (5060) (5026)

Інші операційні доходи 1160 1353

Інші податки (4400) (3000)

Витрати за сумнівними боргами (727) (1718) (1486) 22 (806)

Дохід від визнання негативного 
гудвіла

307 1067

Амортизація гудвіла 254

Збитки від зміни дійсної вартос-
ті фінансових інструментів

(3065) 107 (1675) 2117

Операційна курсова різниця (81) (381) (205)

Результат від придбання частки 
в дочірніх підприємствах 

7500

Витрати на застарілі запаси (4217) 1944 (1642)

Операційні витрати (47 994) (54 660) (71 512) (87 303) (131933)

Прибуток від основної 

діяльності 

26 095 30 994 36 692 47 048 61 044

Витрати на виплату процентів (5138) (5234) (3945) (7731) (12 598)

Збиток від курсових різниць (328) (429) (1405) (504)

Інші неопераційні витрати (3814) (6620) (5261)

Прибуток до оподаткування 20 629 25 760 28 504 31 292 42 681

Податок на прибуток (660) (1455) (2681) (2711) (7644)

Прибуток після оподатку-

вання 

19 969 24 305 25 823 28 581 35 037

Частка меншості 1 477 (175) 451 (3225) (537)

Чистий прибуток без частки 

третіх сторін

21 446 24 130 26 274 25 356 34 500
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Таблиця 4.5. Показники прибутковості компанії «3Х»

Показник 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Коефіцієнт валового прибутку, 
%

20,2 20,9 23,7 20,3 22,4

Зміна чистого прибутку, % – 21,7 6,2 10,7 22,6

Коефіцієнт операційного 
прибутку, %

7,1 7,5 8,1 7,1 7,1

Коефіцієнт чистого прибутку, % 5,4 5,9 5,7 4,3 4,3

Прибуток до сплати процентів, 
податків і амортизації, ЕВІТDА, 
тис. грн

36 100 44 038 51 776 60 312 88 730

Коефіцієнт ЕВІТDА, % 9,8 10,7 11,4 9,1 10,3

Коефіцієнт прибутковості 
власного капіталу, ROE, %

17,0 17,2 15,5 13,4 13,2

Дивіденди, тис. грн 10 665

% до чистого прибутку 37,3

Із даних табл. 4.5 видно, що на фінансовий стан компанії «3Х» 
суттєво вплинуло придбання в 2003 р. кондитерської фабрики та зна-
чне збільшення витрат в цей період на збут продукції, пов’язане 
з побудовою прямої дистрибуції. Компанія «3Х» збільшила обсяг 
продаж у 2003 р. порівняно з попереднім періодом на 45% саме 
внаслідок придбання кондитерської фабрики. В момент придбання 
кондитерська фабрика виробляла близько 550 най ме нувань продук-
ції масового сегмента з низьким рівнем валового прибутку. В проце-
сі консолідації з компанією «3Х» це вплинуло на загальне зниження 
відносних показників валового операційного і чистого прибутку, 
прибутковості власного капіталу.

Коефіцієнт прибутковості також зменшився до 13,2 у 2004 р. 
Говорячи про порівняння ROE з іншими підприємствами галузі, 
слід зазначити, що досить складно достовірно оцінити рівень 
цього показника для кондитерських підприємств у країні, про-
те в середньому він коливається від 13 до 18%. Для підприємств 
харчової промисловості європейських держав цей показник ста-
новить 18–20%.

Збільшення інвестицій в необоротні та оборотні активи призве-
ло до змін у структурі власного та позикового капіталу.



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

376

Таблиця 4.6. Аналіз платоспроможності компанії «3Х»

Коефіцієнт, % 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Співвідношення заборгованості 
та власного капіталу

45,5 56,9 52,0 86,8 75,7

Боргове навантаження 31,3 36,3 34,2 46,5 43,1

Довгостроковий фінансовий 
важіль

8,6 8,8 7,5 1,9 18,0

Покриття процентів 5,08 5,92 9,3 6,09 4,85

Компанія «3Х» активно залучає кредитні ресурси, про що свід-
чить коефіцієнт довгострокового фінансового важеля. За 2004 рік він 
становив 18%, а в 2000 році – лише 8,6%.

Таблиця 4.7. Аналіз ліквідності компанії «3Х»

Коефіцієнт 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Коефіцієнт загальної ліквідності 1,98 1,56 1,67 1,12 1,55

Коефіцієнт швидкої ліквідності 1,09 0,83 0,94 0,66 0,89

Коефіцієнт абсолютної 
ліквідності

0,02 0,04 0,06 0,04 0,06

Коефіцієнт загальної ліквідності за всі роки аналізу перевищує 
значення 1,0. Це свідчить про спроможність групи «3Х» розрахову-
ватися за своїми короткостроковими боргами.

Таблиця 4.8. Аналіз ефективності використання активів групи «3Х»

Коефіцієнт 2000 р. 2001 р. 2002 р. 2003 р. 2004 р.

Середній період погашення 
дебіторської заборгованості, дні

34 37 40 52 43

Середній період погашення 
кредиторської заборгованості, дні 

35 41 40 66 47

Середня тривалість одного 
обороту запасів, дні

47 55 56 58 51

Коефіцієнт оборотності осно-
вних засобів (фондовіддача)

5,1 3,64 3,65 3,97 3,96

Коефіцієнт оборотності активів 2,15 1,85 1,80 1,67 1,85



    Розділ 4. Оцінювання вартості та аналіз діяльності материнського та його дочірніх підприємств

377

Придбання кондитерської фабрики призвело до погіршення 
показників, які характеризують ефективність управління ресур-
сами – оборотності оборотних активів у 2004 році, уповільнення 
середнього періоду погашення дебіторської заборгованості – 43 дні, 
кредиторської заборгованості – 47 днів, тривалості одного обороту 
запасів – 51 день.

Проте, останніми роками спостерігаються очевидні позитивні 
тенденції щодо покращення цих показників. Це пов’язано з успіш-
ним процесом інтеграції, який характеризується оптимізацією асор-
тименту, переходом на випуск і продаж продукції «3Х» з високим 
рівнем доданої вартості, переходом до оптимальних логічних схем.

Останніми роками компанія «3Х» активно інвестувала в при-
дбання нових ліній та технологій. Значні вкладення в основні засоби 
знизили коефіцієнт оборотності порівняно з 2000 роком (3,96 до 5,1).

Узагальнюючи викладене вище, слід зазначити, що традиційні 
напрями фінансового аналізу консолідованих фінансових звітів, 
а саме: горизонтальний аналіз, аналіз трендів, вертикальний (струк-
турний) аналіз та аналіз коефіцієнтів або співвідношень з врахуван-
ням інформаційних потреб користувачів і, насамперед, власників, 
мають певні вади і обмеження. Такі обмеженні зумовлені:

1)  використанням консолідованих фінансових звітів, як осно-
вного джерела для аналізу;

2)  правилами підготовки консолідованих фінансових звітів, 
окреслених у Положеннях (стандартах) бухгалтерського об-
ліку;

3)  традиційно визначеними правилами та порядком застосу-
вання напрямів фінансового аналізу.

Зазвичай, консолідована фінансова звітність забезпечує най-
більш повне та значне уявлення фінансового стану і результатів 
діяльності групи.

Проте їй властиві певні обмеження: 
1.  Консолідована фінансова звітність не відображає обмежень 
на використання грошових коштів окремими підприємства-
ми. Вона не фіксує між корпоративних потоків грошових 
коштів або обмеження на такі потоки. Отже, вуалюється 
залежність між ліквідністю активів і зобов'язаннями, які 
необхідно виконувати.

2.  Підприємства – учасники групи, які мають поганий фінан-
совий стан, можуть бути об’єднані з тими підприємствами, 
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фінансовий стан яких задовільний. Таким чином, вуалюється 
необхідна інформація для аналізу, оскільки активи одного 
з учасників групи не можуть використовуватися для пога-
шення зобов'язань інших.

3.  Зобов'язання, які відображені в консолідованій звітності, в ці-
лому не забезпечені всіма активами підприємства. Кредито-
ри, незалежно від того, забезпечені їхні вимоги, чи ні, мають 
у випадку неплатоспроможності боржника право регресу 
лише на активи, які належать боржникові. Якщо, з іншого 
боку, материнське підприємство гарантує зобов'язання до-
чірнього підприємства, то кредитор може скористатися 
гарантією як додатковим забезпеченням.

4.  Масштаб міжкорпоративних операцій невідомий, якщо не 
подається консолідована фінансова звітність. За останньою, як 
правило, можна виявити зміни, пов’язані з консолідацією.

5.  Отримання інформації про суму консолідованого нерозпо-
діленого прибутку, яка спрямована на виплату дивідендів, 
може бути ускладненим (якщо така інформація не надана 
окремо).

6.  Структура частки меншості в консолідованому капіталі (на-
приклад, розподіл між простими та привілейованими акці-
ями) не може бути визначена, оскільки частка меншості відо-
бражається в консолідованому балансі загальною сумою. 

7.  Консолідація фінансових звітів дочірніх підприємств, ді-
яльність яких відрізняється від діяльності учасників групи 
(наприклад, страхова та фінансова діяльність), супроводжу-
ється певними проблемами, окресленими специфікою відо-
браження цих операцій у фінансових звітах.

8.  Консолідація підприємств, які мають різний фінансовий 
стан, може викривити значення багатьох коефіцієнтів та 
взаємозв’язки. Наприклад, вартість оборотних активів до-
чірнього підприємства, яке здійснює фінансову діяльність, 
може бути недостатньою, щоб покрити поточні зобов'язання 
материнського підприємства. Активи та зобов'язання окре-
мих господарських одиниць – не взаємозамінні. До того ж 
консолідована звітність вносить неясність у питання пріори-
тетності претензій різних кредиторів.

Слід зазначити, що традиційно використовувані показники 
ефективності діяльності, коефіцієнти, такі як:
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прибуток на акцію ( ▪ EPS, Earnings per Share);
прибутковість власного капіталу ( ▪ ROE, Return on Equity);
прибутковість активів ( ▪ ROA, Return on Assets);
прибутковість інвестованого капіталу ( ▪ ROIC, Return on In ves-
ted Capital) 

мають ряд особливостей, які не дозволяють їм коректно відобража-
ти діяльність материнського підприємства, та його дочірніх підпри-
ємств, як єдиної економічної одиниці.

Для такого ствердження існують об’єктивні причини, сутність 
яких можна звести до такого:

1)  усі перелічені коефіцієнти розраховуються на підставі бух-
галтерського прибутку, а не грошового потоку, в той час як 
інвестори (користувачі консолідованих фінансових звітів) 
головну увагу приділяють останньому показнику; 

2)  у коефіцієнтах не враховані витрати на використовуваний 
капітал (як залучений, так і власний), хоча різниця між при-
бутковістю капіталу і його вартістю показує здатність групи 
створювати вартість для власників;

3)  обліковий прибуток, який лежить в основі розрахунку тра-
диційних показників, не достовірно відображає результати 
діяльності групи підприємств. Наприклад, відповідно до 
Положень (стандартів) бухгалтерського обліку), МСФЗ та 
стандартів фінансової звітності різних країн, витрати на 
дослідження та розробки, за невеликим винятком, на етапі 
дослідження відносяться на витрати того періоду, в якому 
вони були понесені. Проте з економічної точки зору вони є 
основою для отримання економічних вигод у майбутньому, 
і отже, повинні бути капіталізовані і списані впродовж того 
періоду, коли підприємство отримає вигоди. Подібним 
чином здійснюється списання витрат на рекламу та марке-
тингові дослідження, що приводить до зниження облікового 
прибутку, хоча ці витрати чинять довгостроковий вплив на 
вартість підприємства і тому повинні бути капіталізовані;

4)  побудова системи бонусних виплат менеджерам на підставі 
традиційних коефіцієнтів сприяє можливості маніпулюван-
ня ними. 

Наприклад, керівник може досягнути збільшення прибутковос-
ті власного капіталу (ROE) шляхом викупу акцій. Такі дії не призве-
дуть до створення вартості, але підвищать розмір компенсаційних 
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виплат. Показник прибутку на акцію (EPS) можна підвищити, збіль-
шивши розмір інвестицій у підприємство. У цьому випадку при-
буток зросте, навіть якщо прибутковість інвестицій буде більшою 
за нуль. Проте якщо прибутковість інвестицій менша від вартості 
капіталу, такі інвестиції зменшать вартість підприємства.

На нашу думку, материнському підприємству та його дочірнім 
підприємствам як єдиної економічної одиниці не варто повністю 
відмовлятися від використання показників прибутковості інвести-
цій і капіталу. Але вони не повинні бути основою для оцінювання 
діяльності групи і для побудови системи винагород менеджменту.

У цілому для проведення більш об’єктивного аналізу діяльності 
материнського підприємства та його дочірніх підприємств як єдиної 
економічної одиниці та усунення зазначених негативних наслідків 
необхідно перейти до нових концепцій аналізу. 

На наш погляд, в умовах сьогодення розуміння консолідованих 
фінансових звітів материнської (холдингової) компанії та її дочірніх 
підприємств як єдиної економічної одиниці повинно формуватися 
на підставі різних моделей оцінювання вартості групи.

Оцінювання вартості групи є одним із основних аспектів фінан-
сового аналізу. Мета та завдвння оцінювання полягають у тому, щоб 
визначити дійсну вартість активів, які будуть спричиняти грошові 
потоки в майбутньому. 

Якщо традиційні напрями аналізу ґрунтувалися на минулих 
операціях господарської діяльності, то останніми роками з’явилися 
нові удосконалені підходи, які застосовуються для оцінювання 
вартості активів. Сучасні методи оцінювання виникли в результаті 
розвитку «нової економіки» і появи віртуальних груп, що не мали 
історії доходів та грошових потоків. 

Ці методи можна використати для оцінювання вартості групи 
щоб визначити ефективність діяльності менеджменту та збільшення 
вартості активів.

4.2.  Концептуальні основи моделі оцінювання вартості групи

Підготовка і оприлюднення консолідованих фінансових звітів 
в основному пов’язані із забезпеченням інформацією користувачів 
з погляду на фінансовий стан, результати діяльності та фінансову 
адаптованість материнського підприємства та його дочірніх підпри-
ємств як єдиної економічної одиниці – групи.
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Прийняття рішень користувачами ґрунтується на аналізі кон-
солідованої фінансової звітності. У зв’язку з цим консолідована 
фінансова звітність повинна надавати користувачам можливість 
порівнювати:

консолідовані фінансові звіти групи за різні періоди; ▪
консолідовані фінансові звіти різних груп. ▪

Передумовою порівняння консолідованих фінансових звітів є на-
ведення відповідної інформації попереднього періоду та розкриття 
інформації про облікову політику юридичної особи та її дочірніх 
підприємств як єдиної економічної одиниці та зміни облікової по-
літики.

Законом України «Про бухгалтерський облік та фінансову звіт-
ність в Україні» облікова політика визначається як сукупність прин-
ципів, методів і процедур, що використовуються підприємством 
для складання та подання фінансової звітності.

Оскільки консолідована фінансова звітність групи складається 
материнським підприємством на основі фінансових звітів мате-
ринського та його дочірніх підприємств з використанням єдиної 
облікової політики, питання встановлення облікової політики 
належать до компетенції ради директорів (чи іншого керівного ор-
гану) материнського підприємства. Повноваження материнського 
підприємства встановлювати облікову політику реалізується через 
визначення в розпорядчому документі переліку методів оціню-
вання, обліку і процедур, щодо яких передбачено кілька варіантів 
законодавчою базою. Розпорядчий документ про облікову по-
літику материнського підприємства та його дочірніх підприємств 
складається виконавчим органом управління материнським під-
приємством – радою директорів, правлінням чи іншим керівним 
органом.

Перелік принципів, методів і процедур, які використовуються 
материнським підприємством і його дочірніми підприємствами 
в процесі підготовки фінансових звітів до консолідації, наведено 
в табл. 4.9.

Розпорядчий документ про облікову політику може бути при-
йнятий як базисний на час діяльності кожного підприємства, яке 
входить до складу групи. Облікова політика та її можливі зміни роз-
криваються в Примітках до фінансової звітності в описовій формі 
або прикладанням копій розпорядчого документу про встановлення 
облікової політики.
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Таблиця 4.9.  Складові облікової політики материнського підприєм-
ства та його дочірніх підприємств

Об’єкт обліку Елементи облікової політики

Необоротні активи Методи амортизації;
Вартісні ознаки предметів, які входять до складу мало-
цінних необоротних матеріальних активів;
Переоцінювання необоротних активів;
Періодичність зарахування сум дооцінювання необоротних 
активів до нерозподіленого прибутку

Запаси Методи оцінки вибуття запасів;
Періодичність визначення середньозваженої собівартості 
запасів;
Порядок обліку і розподілу транспортно-заготівельних 
витрат;
Окремий субрахунок обліку транспортно-заготівельних 
витрат;
Перелік і склад змінних і постійних загальновиробничих 
витрат, база їх розподілу;
Перелік і склад статей калькулювання виробничої собівар-
тості продукції (робіт, послуг)

Дебіторська заборгованість Метод обчислення резерву сумнівних боргів

Забезпечення Перелік створених забезпечень майбутніх витрат, платежів

Фінансові інструменти Дата визначення придбаних в результаті систематичних 
операцій фінансових активів;
База розподілу витрат за операціями з інструментами 
власного капіталу

Дохід Порядок оцінювання ступеня завершеності операцій з 
надання послуг;
Порядок визначення ступеня завершеності робіт за 
будівельним контрактом

Витрати Клас 8 та/або 9 Плану рахунків бухгалтерського обліку

Витрати на податки Періодичність відображення відстрочених активів і від-
строчених податкових зобов’язань

Сегменти Види сегментів, пріоритетний вид сегмента, засади 
ціноутворення у внутрішньогосподарських рахунках

Окремі об’єкти обліку Поріг суттєвості 

Відокремлені підрозділи Окремий баланс

Примітки до фінансових звітів Зазначення неможливості застосування єдиної облікової 
політики за окремими об’єктами
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Об’єкт обліку Елементи облікової політики

Внутрішньогрупові операції Характер і зміст операції;
Окремі субрахунки обліку;
Обороти за об’єктами і суб’єктами;
Залишок на субрахунках;
Нереалізовані прибутки та збитки 

Привілейовані акції Держателі привілейованих акцій;
Дивіденди, пов’язані з кумулятивними привілейованими 
акціями, які утримуються за межами підприємства

Таким чином, застосування єдиної облікової політики материнським 
підприємством і його дочірніми підприємствами є передумовою:

складання та відповідно оприлюднення консолідованої  ▪
фінансової звітності ; 
порівняння консолідованих фінансових звітів групи за різні  ▪
періоди;
порівняння консолідованих фінансових звітів групи з  ▪
фінансовими (консолідованими) звітами інших підприємств 
(груп) галузі.

З точки зору порівняння консолідованих фінансових звітів 
різних груп слід зазначити, що всі звіти підготовлені відповідно з 
обліковими політиками, які на практиці можуть суттєво відрізняти-
ся від однієї групи до іншої, та послідовно впливати на показники 
фінансової звітності.

Коли облікові політики розкриті, тоді стає можливим порівняти 
одну групу з іншою, здійснити коригування показників фінансової 
звітності з метою приведення звітів на одну порівняльну основу.

Щоб порівняти консолідовані фінансові звіти різних груп 
у При мітках до консолідованих фінансових звітів, підготовлених ма-
теринським підприємством, необхідно розкрити інформацію про 
облікову політику таких об’єктів обліку:

метод обліку об’єднання підприємств; ▪
порядок визначення гудвілу та його облік; ▪
порядок визначення негативного гудвілу та його облік; ▪
порядок обліку майбутніх реорганізаційних витрат та ви- ▪
трат, пов’язаних з об’єднанням;
оцінку строку корисного використання гудвілу, який  ▪
виникає при об’єднанні;
порядок визначення частки меншості в чистих іденти фі- ▪
кованих активах об’єкта придбання;

Закінчення табл. 4.9
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методи переведення статей фінансових звітів дочірніх  ▪
підприємств, складених в іноземній валюті.

Облікова політика визначається на основі Положень (стандар-
тів) бухгалтерського обліку та інших нормативно-правових актів 
з бухгалтерського обліку та фінансової звітності.

Положення (стандарти) обліку обмежують можливі облікові 
вибори для підготовки фінансових звітів, зокрема консолідованих 
фінансових звітів. Лише такі Положення (стандарти) бухгалтерсько-
го обліку визначають відображення в обліку і звітності придбання 
часток у капіталі інших підприємств та порядок складання консолі-
дованої фінансової звітності: П(с)БО 12 «Фінансові інвестиції», П(с)
БО 19 «Об’єднання підприємств», П(с)БО 20 «Консолідована фінан-
сова звітність».

Окремі положення визначають форми консолідованих фінансо-
вих звітів: П(с)БО 2 «Баланс», П(с)БО 3 «Звіт про фінансові резуль-
тати», П(с)БО 4 «Звіт про рух грошових коштів», П(с)БО 5 «Звіт про 
власний капітал». Інші Положення (стандарти) бухгалтерського 
обліку, крім П(с)БО 25 «Фінансовий звіт суб’єкта малого підпри-
ємництва», визначають облікові підходи при відображенні окремих 
об’єктів в обліку та звітності та формують облікову політику групи. 

Аналіз положень діючих П(с)БО свідчить, що в Положеннях 
(стандартах) бухгалтерського обліку, не враховано ряд елементів 
облікової політики, важливих для користувача консолідованих фі-
нансових звітів. Серед них:

майбутні наміри та майбутні витрати, пов’язані з реорга ні- ▪
за цією та об’єднанням підприємств;
оцінювання строку корисного використання гудвілу, який  ▪
виникає при придбанні;
методи переведення фінансових звітів дочірніх підприємств,  ▪
складених в іноземній валюті;

Ці елементи облікової політики, порядок їх відображення в кон-
солідованій фінансовій звітності є об’єктами окремого розгляду.

Майбутні наміри та майбутні витрати, пов’язані з реорга-
нізацією та об’єднанням підприємств. Відповідно до параграфу 
42 МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу», при розподілі вартості об’єднання 
бізнесу покупець окремо визнає лише ті ідентифіковані активи, 
зобов’язання та непередбачені зобов’язання об’єкта придбання, 
які існували на дату придбання і які відповідають критеріям визна-
ння. Отже:
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a) при розподілі вартості об’єднання бізнесу покупець повинен 
визнавати зобов’язання із припинення чи скорочення діяльності 
об’єкта придбання, тільки якщо на дату придбання об’єкт при-
дбання має існуючі зобов’язання з реструктуризації, визнані згідно 
з МСБО 37 «Забезпечення, непередбачені зобов’язання та неперед-
бачені активи»;

б) при розподілі вартості об’єднання бізнесу покупець не пови-
нен визнавати зобов’язання стосовно майбутніх збитків або інших 
витрат, які, як очікується, понесуть внаслідок об’єднання бізнесу.

Наприклад, покупець вирішує закрити завод придбаного 
підприємства як частину операцій об’єднання бізнесу. Витрати, 
пов’язані з цим закриттям, не включаються до вартості об’єднання.

План реструктуризації об’єкту придбання, виконання яко-
го залежить від того, чи буде він придбаний при об’єднанні 
бізнесу, не є існуючим зобов’язанням об’єкта придбання без-
посередньо перед об’єднанням бізнесу. Воно також не є непе-
редбаченим зобов’язанням об’єкта придбання безпосередньо 
перед об’єднанням бізнесу, оскільки не являє собою ймовірного 
зобов’язання, що виникає в результаті минулої події, існування 
якої буде підтверджено лише настанням чи ненастанням однієї 
чи кількох невизначених майбутніх події, які не контролюються 
об’єктом придбання повною мірою. Таким чином, покупець не 
повинен визнавати зобов’язання за такими планами з реструк-
туризації при розподілі вартості об’єднання бізнесу.

Незважаючи на те, що такий порядок обліку приводить до 
об’єктивної оцінки справедливої вартості, він не дозволяє визнавати 
витрати, які прямо пов’язані з придбанням. Такі витрати є реле-
вантними при розгляді майбутніх перспектив групи, в міру того як 
вони скорочуватимуть майбутні звітні прибутки й грошові потоки. 
Оскільки положення МСФЗ 3 «Об’єднання бізнесу» не дозволяють 
визнавати такі витрати під час оцінювання справедливої вартості, 
в річній звітності такі витрати можуть відображатися інакше: на 
суму витрат може бути створене забезпечення після придбання. 
Увагу слід приділити розкриттю такого забезпечення, включаючи 
характер оцінки забезпечення і період, упродовж якого очікується 
оприлюднення результатів у звіті про фінансові результати.

У випадку, коли забезпечення не відповідає критеріям визнання, 
визначені для таких забезпечень (коли понесення витрат не прийня-
то і/ або результат не можна оцінити), вони можуть розкриватися 
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в Примітках до фінансових звітів і/або як складова огляду операцій-
ної й фінансової діяльності.

В усіх випадках такі витрати, якщо вони суттєві, є доречними по-
казниками майбутніх дій і грошових потоків і, непрямо, майбутніх 
цілей керівництва з погляду на придбані підприємства. Попередні 
показники допомагають спланувати прогноз майбутніх грошових 
потоків, корисних для оцінювання групи і в майбутньому при роз-
робленні стратегії менеджментом. Це сприятиме розвитку погляду 
на майбутні грошові потоки, корисні під час оцінювання групи. 

Оцінювання строку корисного використання гудвілу, який 
виникає при придбанні. П(с)БО вимагає здійснити капіталізацію 
придбаного гудвілу в консолідованому балансі. Капіталізований 
гудвіл слід амортизувати впродовж строку його корисного ви-
користання. Строк корисного використання гудвілу оцінюється 
керівництвом материнського підприємства, тому він різниться 
між групами. Стандарт також вимагає, щоб тест на знецінювання 
здійснювався на кінець року. Якщо гудвіл на кінець року не відпо-
відає ознакам активу, то він списується з включенням залишкової 
вартості до витрат.

Амортизація гудвілу – це не грошова стаття, тому вона не впли-
ває на майбутні грошові потоки прямо. Відмінності в очікуваному 
строку корисного використання придбаного гудвілу чинять вплив 
на прибуток, який періодично відображається в звіті про фінансові 
результати.

Але теоретично амортизація гудвілу повинна приводити до 
збільшення прибутку, генерованого цим гудвілом. Тому, в теорії, 
якщо відсутня практика, період амортизації, оцінений для гудвілу, 
повинен показувати погляд керівництва на сприяння гудвілу дочір-
нього підприємства прибутковості групи (до того, як він був заміне-
ний внутрішньо генерованим гудвілом, який не визнається). Крім 
того, більш практичне (і отже, більш значне в дійсності) списання 
гудвілу в результаті перевірки на знецінення вказує, що очікування 
менеджменту щодо сприяння придбаного дочірнього підприємства 
було переглянуто. 

Причини для такого списання слід розглянути. Причини для 
списання гудвілу можуть приводити до перевірки оцінки внеску до-
чірнього підприємства до грошових потоків групи.

Методи переведення фінансових звітів дочірніх підпри-
ємств, складених в іноземній валюті. Звіти дочірніх підприємств, 
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складених в іноземній валюті, можуть бути переведені у валюту ма-
теринського підприємства. Для цього використовують два методи 
переведення:

1)  часовий (за ним, переводять операції і залишки дочірнього 
підприємства так, ніби вони є власне продовженням діяль-
ності материнського підприємства);

2)  чистої інвестиції / Поточного курсу (за ним статті балансу 
дочірнього підприємства переводять за курсом закриття, 
а статті звіту про фінансові результати – за середнім курсом 
або курсом закриття).

Прийнятий метод має відношення до аналізу фінансової звіт-
ності групи. По-перше, він показує характер відносин між мате-
ринським і дочірнім підприємствами. Якщо використано часовий 
метод, то дочірнє підприємство більш залежне від валюти материн-
ського підприємства, ніж від власної: дочірнє підприємство може, 
наприклад, виробляти або розподіляти продукцію виключно для 
материнського підприємства.

Висновком таких відносин є те, що дії дочірнього підприємства, 
його стратегія і побудова витрат може просто бути продовженням 
відповідних чинників материнського підприємства. Внаслідок цьо-
го відображення ставки процента і ризиків, пов’язаних з обміном 
дочірнього підприємства, будуть подібними до материнського під-
приємства.

Подібне не має місце, коли використовується метод чистої 
інвестиції / поточного курсу. В цьому випадку порядок розкриття 
ризиків, пов’язаних з курсом обміну в дочірнього підприємства, від-
різняється від материнського підприємства.

По-друге, курсові різниці, які виникають при переведенні за дво-
ма методами, трактуються по-різному. Причини для неоднакового 
трактування курсових різниць залежать від відмінностей у відноси-
нах між материнським і дочірнім підприємствами. Оскільки різний 
підхід обґрунтований, то немає необхідності для коригувань пере-
ведення двох, властивих відмінним взаємовідносинам, складових.

Проте гірше, що ці відмінності існують, і існують причини для 
них.

Відповідно до методу чистої інвестиції / поточного курсу, курс 
обміну для переведення звіту про фінансові результати (середній 
курс або курс закриття) обирається менеджментом (обраний курс 
повинен бути застосований послідовно). Використання різних курсів 
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обміну для переведення звіту про фінансові результати буде приво-
дити до різного значення прибутку в звіті про фінансові результати 
і до різних витрат від зміни курсу в звіті про власний капітал. Коли 
порівнюється прибутковість двох або більше груп, коригування 
до відображення цих неузгодженостей може бути цінним, коли 
різниці є значними. Проте оприлюднені фінансові звіти не надають 
значної інформації для таких коригувань, що мають певну кількість. 
Користувачі фінансових звітів будуть повідомлені щодо питань, які 
виникають від таких різниць при методах переведення.

Таким чином, облікова політика є оприлюдненням облікового 
вибору принципів, методів і процедур радою директорів материн-
ського підприємства, які застосовуються для підготовки фінансових 
звітів для консолідації. Важливість її застосування та оприлюднення 
визначають такі чинники:

1.  Оприлюднені дані (і потенційні, створені завдяки ефек-
тивності окремого підприємства) знаходяться під впливом 
облікових політик, обраних менеджментом материнського 
підприємства. З метою розуміння ефективності та можли-
востей материнського та його дочірніх підприємств як єдиної 
економічної одиниці важливо розуміти облікові політики, 
якими керуються для підготовки фінансових звітів з метою її 
консолідації.

2.  Облікові політики можуть бути неоднаковими між підпри-
ємствами, що готують консолідовані фінансові звіти. По-
рівняння показників окремих груп потребує узгоджувальної 
основи для порівняння. Для цього необхідно розуміти 
відмінності в облікових політиках і їх вплив на показники 
фінансових звітів підприємств, що складають і подають кон-
солідовані фінансові звіти.

Здійснення фінансового аналізу спрямовано на побудову розу-
міння групи, яке формуватиме основу для фінансових рішень (зо-
крема, рішень про запозичення та інвестицій), що стосуються групи 
підприємств. Обидва ці типи рішень сфокусовані на грошових 
потоках материнського підприємства та його дочірніх підприємств. 
Оскільки користувачів цікавить поточний стан і майбутні перспек-
тиви групи, фінансовий аналіз, таким чином, включає формування 
свідомості про поточну стабільність та слабкі сторони групи, мож-
ливості та спроможності виявляти їх та обирати доступну стратегію 
для управління ними.
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Розуміння об’єкта аналізу – материнського підприємства та його 
дочірніх підприємств як єдиної економічної одиниці слід форму-
вати, на наш погляд, з використанням різних моделей оцінювання 
вартості.

Категорія «вартість» означає виражену в грошах цінність будь-
чого або величини витрат на будь-що [57, с. 63].

Розглядаючи зміст та сутність такої економічної категорії, як 
«вартість підприємства», слід зазначити, що вартість товару асоцію-
ється, звичайно, з його корисністю та виступає як міра цієї кориснос-
ті, а тому підприємство як товар має відповідати потребі в отриманні 
доходів. У випадку, якщо підприємство не приносить дохід власнику, 
то воно втрачає для власника свою корисність, а тому підлягає прода-
жу. Проте якщо знаходяться інші способи використання такого під-
приємства, тоді воно стає інвестиційно привабливим, а мірою такої 
привабливості стає вартість. Саме вартість, з одного боку відображає 
обсяг ресурсів, затрачених на досягнення певного рівня корисності 
підприємства, а з іншого – є категорією обміну з точки зору здатнос-
ті підприємства обмінюватися (на фінансові інструменти при його 
приватизації, на грошові кошти у випадку придбання підприємства 
як цілісного майнового комплексу) [185, с. 48].

Традиційно загальну вартість підприємства як діючої еконо-
мічної одиниці визначали, коли розглядалася можливість його 
придбання, продажу або реорганізації. Проте нині оцінювання вар-
тості бізнесу набуває нового значення, оскільки надає можливість 
менеджменту та власникам визначити зміни вартості в часі, і отже, 
оцінити ефективність діючого материнського та всіх його дочірніх 
підприємств як єдиної економічної одиниці.

На думку ряду економістів, вартість підприємства є «... найкра-
щою мірою із відомих мір вимірювання результатів діяльності...» 
[97, с. 565; 261]. В той же час і власники, і менеджери зацікавлені 
в підвищенні вартості групи. Управління, спрямоване на створення 
економічної вартості, так зване «управління, що базується на вартос-
ті» (Value based management) широко використовується в міжнародній 
практиці.

К. Ферріс та Б. Пешеро Петі зазначають, що економічна вартість 
(economic value) відноситься до вартості чистих (після оподаткування) 
грошових потоків, які отримають власники (акціонери) протягом 
передбачуваного терміну існування підприємства. Економічна вар-
тість ґрунтується на прогнозах майбутніх грошових потоків.
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Крім економічної вартості, К. Ферріс та Б. Пешеро Петі розрізня-
ють ще такі види вартості підприємства: балансову вартість (book value); 
розподільну вартість (break-up value); ліквідаційну вартість (liquidation 
value); ринкову вартість (market value). Зміст та характеристику кожної 
з наведених вартостей узагальнено в табл. 4.10. [181, с.  90].

Таблиця 4.10.  Види оцінки вартості підприємства та їх характеристики

Вид вартості Характеристика

Балансова вартість Вартість підприємства відповідно до даних бухгалтерського 
обліку (загальні активи – загальні зобов'язання). Тобто це 
залишкова вартість підприємства, активи якого можна про-
дати за їх обліковою ціною, а отримані доходи використати 
на погашення зобов'язань за обліковою ціною

Розподільна вартість Вартість реалізації активів підприємства при їхньому 
розподілі на складові частини та продаж цих частин в умовах 
ринку. Ця оцінка можлива для оцінки підприємств, які скла-
даються з кількох окремих бізнес-підрозділів або сегментів

Ліквідаційна вартість Вартість підприємства, за якою воно може бути реалізова-
но у випадку банкрутства

Ринкова вартість Вартість підприємства, яка утворюється на організованому 
ринку цінних паперів

Щодо виділення саме таких видів вартості підприємства в еко-
номічному світі не існує одностайної думки. Так, в «Енциклопедії 
бізнесмена, економіста, менеджера» за редакцією Р. Дяківа, наведе-
но визначення балансової вартості підприємства, яка визначається 
як «його чисті активи, власний капітал, тобто як різниця між сукуп-
ними активами і сукупними зобов'язаннями (боргами)» та ринкової 
вартості як «поточної вартості товарів, послуг, у т.ч. біржових това-
рів, фондових цінностей і валюти, що визначається на основі аналізу 
кон’юнктури, попиту і пропозиції в кожний конкретний момент 
на ринку» [55, с. 59, 514].

А. Г. Загородній, Г. Л. Вознюк, Т. С. Смовженко виділяють та на-
дають пояснення таких видів вартості підприємства: балансова; 
ринкова; ліквідаційна. Так, балансова вартість – «це вартість активів 
підприємства, зменшена на суму боргових зобов'язань». Ринкова 
вартість – «вартість товарів, послуг, цінних паперів, валюти, що 
формується в процесі вільного продажу на ринку». Ліквідаційна 
вартість – «вартість активів підприємства як цілісного майнового 
комплексу в разі його ліквідації» [57, с. 65–66].
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А. М. Азріліян визначає [23, с. 455–460]:
балансову вартість підприємства як «чистые активы, сово- ▪
купные активы компании за вычетом совокупных обяза-
тельств; собственный капитал»;
вартість примусового продажу як «денежную сумму, кото- ▪
рая реально может быть получена от продажи собственно-
сти в сроки, слишком короткие для проведения адекватного 
маркетинга в соответствии с определением рыночной стои-
мости»;
ринкову вартість підприємства, як «рыночную стоимость  ▪
собственного капитала, обязательств фирмы, стоимостная 
оценка «места на рынке» и так называемого «гудвилла»;
облікову вартість, як «сумму, по которой активы отражают- ▪
ся в балансе в данный момент времени».

Аналіз наведених джерел свідчить, що у вітчизняній практиці 
такі види вартості, як економічна та розподільна ще не набули зна-
чного поширення.

В основі визначення вартості групи лежать різні економічні 
підходи. Так, І. О. Ніконова, Р. М. Шамгунов зазначають, що «тради-
ционно при оценке рыночной стоимости любого актива и бизнеса 
используют три подхода: затратный, сравнительный и доходный. 
Результаты расчетов, взвешенные разными методами, позволяют 
получить интегральную оценку стоимости бизнеса» [125, с. 52].

Суть «затратного» підходу полягає в поелементному оцінюванні 
ринкової вартості активів і зобов'язань і зумовлений розбіжностями 
результатів балансового й ринкового оцінювання складових активів 
і пасивів підприємства. При цьому І. О. Ніконова та Р. М. Шамгунов 
зазначають, що під час оцінювання діючого підприємства застосову-
ють метод чистих активів, при рішенні про ліквідацію чи придбання 
підприємства – метод ліквідаційної вартості. У межах затратного під-
ходу вони виділяють також «ряд вспомогательных, специфических 
методов оценки, позволяющие определить рыночную стоимость всех 
составляющих активов адекватными методами и обязательств. 

Рыночная стоимость собственного капитала при затратном 
подходе (метод чистых активов) будет определяться как разность 
между рыночной стоимостью активов и рыночной стоимостью об-
язательств» [125, с. 52–54].

Сутність методу «сравнительного подхода (метод сделок, метод 
рынка капитала, метод отраслевых коэффициентов) состоит в выборе 
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объекта -аналога, сборе данных о его стоимости и корректировке ее 
с помощью системы коэффициентов, отражающих различия меж-
ду оцениваемым объектом и объектом-аналогом.

Данный подход основан на прогнозировании денежных пото-
ков в перспективе и их приведении к настоящему (или будущему) 
моменту времени. Основными методами, используемыми при 
доходном подходе являются дисконтирования денежных потоков, 
DCF (Discounted Cash Flow), метод капитализации, метод добавлен-
ной экономической стоимости (EVA) и другие» [125, с. 55–58].

Такої самої точки зору щодо підходів до оцінювання вартості 
активів та бізнесу дотримуються Д. Р. Хікс, В. І. Венедиктова, Р. Кох, 
І. І. Мазур та В. Д. Шапіро [185, с. 48; 25, с. 174]. 

Ричард Кох зазначає, що існують два принципово відмінних 
методи оцінювання вартості компанії: метод ринкового оцінюван-
ня, який застосовується на фондовій біржі, та оцінювання реальної 
економічної або внутрішньої вартості компанії, що широко розпо-
всюджена при покупці компанії. Ринкове оцінювання ґрунтується 
на ймовірності зростання (зниження) майбутніх доходів порівняно з 
їхнім поточним рівнем. Методи внутрішнього оцінювання базують-
ся або на оцінюванні чистих активів, або (звичайно) на моделюванні 
дисконтованого чистого потоку. Кожний із цих методів має свої не-
доліки, але застосування адекватного методу у відповідній ситуації 
дає змогу зробити правильний вибір [98, с.193]. 

І. І. Мазур та В. Д. Шапіро зазначають, що при оцінюванні вар-
тості підприємства як єдиного майнового та виробничого комплексу 
можуть застосовуватися такі методи [108, с. 358–359]:

вартості чистих активів; ▪
ринкових порівнянь; ▪
дохідний. ▪

Надаючи характеристику методу вартості чистих активів, слід 
сказати, що він дає можливість визначити вартість підприємства як 
суму цін реалізації (або відновлення) активів підприємства за вира-
хування суми зобов'язань. При цьому виходять із того, що ринкова 
вартість підприємства (і відповідно – його акцій) визначається на-
самперед тим, наскільки велика майнова цінність його активів.

Тому при застосуванні цього методу основну увагу приділено 
поелементному розрахунку вартості власних активів підприємства 
на дату оцінювання. Цей метод потребує великої аналітичної робо-
ти зі звітними документами підприємства. 
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Метод ринкових порівнянь є загальним способом визначення 
оціночної вартості підприємства, часток у капіталі підприємств 
і цінних паперів, випущених підприємством. Цей метод ґрунтуєть-
ся на порівнянні об’єкта з аналогічними підприємствами: частками 
в капіталі та цінними паперами, які були реалізовані на фондовому 
ринку.

В основі методу лежить припущення, що вартість підприємства 
прямо залежить від масштабів її діяльності. Масштаб діяльнос-
ті, в свою чергу, задається обсягом продаж, чистим прибутком, 
операційним прибутком, виробничими активами підприємства, 
кількістю клієнтів/покупців тощо. Показник масштабу діяльності 
прямо визначає здатність підприємства генерувати грошові потоки 
в майбутньому.

Для точності оцінювання обираються підприємства з однієї 
галузі, що й підприємство, яке оцінюється. Допускається обрання 
підприємства, подібного до оцінюваного, за такими інвестиційними 
характеристиками з підприємством, що оцінюється як продукція, 
ринки збуту, темпи зростання, залежність від циклічних коливань 
ринка та ін.

Бажано для порівняння обирати не одне, а кілька підприємств. 
При застосуванні цього методу статті фінансових звітів коригуються, 
якщо існують розбіжності в облікових політиках підприємств, які 
порівнюються.

Порядок застосування методу ринкових порівнянь узагальнено 
у табл. 4.11.

За доходним підходом можна застосувати метод:
капіталізації доходу (прибутку) або  ▪
дисконтування майбутніх доходів (прибутків). ▪

При використанні методу капіталізації репрезентивна сума 
доходу за один тимчасовий проміжок перераховується у вартість 
підприємства за допомогою коефіцієнта капіталізації.

Метод дисконтування майбутніх доходів ґрунтується на оці-
нюванні доходів у майбутньому для кожного з кількох часових 
проміжків. Очікувані доходи розраховуються із врахуванням 
ретроспективних показників про діяльність підприємства, його 
частку на відповідному ринку, перспектив розвитку галузі в ці-
лому і безпосередніх конкурентів, а також загальноекономічних 
показників.
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Таблиця 4.11. Характеристика методів оцінки підприємства

Метод Сутність методу Примітки

Метод чистих 
активів

Для визначення вартості чистих активів 
необхідно здійснити:
1. Аналіз статей розділу останнього 
балансу підприємства «Необоротні 
активи» і визначити окремо поточну 
ринкову вартість таких активів, як 
земельної ділянки, будівель і споруд, 
машин і устаткування, нематеріальних 
активів. Для всіх активів, окрім землі, 
визначається залишкова вартість.
2. Переоцінку і коригування вартості 
оборотних активів.
3. Розрахунок суми скоригованих 
активів.
4. Аналіз і коригування заборгованості 
підприємств;
5. Розрахунок вартості чистих активів 
підприємства, як різниці між скоригова-
ними активами і заборгованості

Вартість гудвілу враховують 
у розрахованій вартості чистих 
активів

Метод 
ринкових 
порівнянь

Визначення вартості підприємства 
здійснюється на основі застосування 
до нього оціночних коефіцієнтів-
мультиплікаторів, розрахованих за 
даними про співставленні підприємства 
і які є відношенням фактичної ціни 
продажу підприємства і одного з її 
фінансових показників. Найчастіше 
застосовують мультиплікатор (ринкова 
вартість / прибуток акціонерів на акцію), 
який характеризує думку учасників фон-
дового ринку про перспективи зростання 
підприємства і рівня його ризику.
Серед інших показників застосовують:

прибуток до виплати процентів  ▫
за кредитами і податків;
прибуток до виплати податків плюс  ▫
амортизація;
прибуток; ▫
грошовий потік; ▫
дохід від реалізації. ▫

Для різних галузей бізнесу існують 
та застосовуються свої специфічні 
коефіцієнти. Наприклад, у підприємствах 
зв’язку – коефіцієнтні відношення 
вартості підприємства до числа абонен-
тів; в нафтогазовій галузі – відношення 
вартості підприємства до підтверджених 
резервів

Різні мультиплікатори, 
приводять до кількох значень 
поточної вартості підприємства. 
Кінцеве оцінювання розрахо-
вується як середнє значення 
розрахованих показників. Якщо 
підприємство-аналог було 
нещодавно придбане, та його 
акції не котуються на фондових 
біржах, то для оцінювання 
його вартості застосовується 
метод прецедентних угод із 
врахуванням гудвілу та синергії 
в окремих угодах
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При перерахунку прогнозних доходів у вартість підприємства 
враховуються передбачувані темпи зростання, час і періодичність 
отримання доходів, відносний ризик недоотримання цих доходів, а 
також вартість грошей у часі. 

При визначенні коефіцієнта капіталізації і ставки дисконту 
застосовуються такі показники як середньоринкові ставки за креди-
тами, ставки доходу за без ризиковим вкладенням, очікувані інвесто-
рами ставки доходу за альтернативними інвестиціями. 

Заключне оцінювання вартості підприємства може бути як одна 
величина, так і діапазон вартостей.

Пріоритетність методу чистих активів серед інших методів оці-
нювання вартості підприємств виділяє С. Д. Супрун, зазначаючи, що 
«... Метод скоректованих чистих активів має багато переваг, проте 
коригування активів та зобов'язань передбачає наявність найбільш 
широкої інформаційної бази (безпосередньо про діяльність по-
тенційного об’єкта інвестування, про ринок нерухомості, товарний 
ринок), доступ до якої найчастіше обмежений, тому, на нашу думку, 
є достатнім розрахунок балансової вартості чистих активів підпри-
ємства як мінімального рівня його ціни. У такому випадку наявність 
чистих активів підприємства буде свідчити, що підприємство може 
розглядатись як один із варіантів інвестування коштів. Найбільш 
доцільними та об’єктивними є методи на основі майнового підходу 
(метод чистих активів та метод ліквідаційної вартості)та які залежать 
від цілей здійснення оцінки вартості підприємства: інвестування 
коштів на розвиток підприємства, страхування майна або санація 
чи реорганізація підприємства тощо» [165, с. 489–493].

Існує підхід до оцінювання вартості підприємства, запропо-
нований Дофіном Б. Коллассом, який розглядає підприємство 
з точки зору двох концепцій його функціонування: 1) статичної, 
коли підприємство розглядається як цілісний майновий комплекс, 
а його ринкова вартість визначається як сума вартостей складових 
елементів, таких як майна, ринкової репутації, якості управління; 
2) динамічної, коли підприємство являє собою певну комплексну 
інвестицію, а його привабливість визначається вартістю доходів, які 
отримуються внаслідок використання майна підприємства [73].

У вітчизняній українській науці проблемам оцінювання вартості 
підприємства присвячені праці І. А. Бланка. Так, він виділяє чотири 
підходи, на яких ґрунтуються методи оцінювання вартості підпри-
ємства, а саме: метод балансової вартості, що ґрунтується на основі 
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бухгалтерського балансу підприємства; методи оцінювання вартості 
заміщення, де в основі ціни лежить вартість затрат, які необхідні для 
відтворення всіх аналогічних активів, що формують майновий склад 
підприємства; метод ринкового оцінювання (аналоговий метод); 
оцінювання за капіталізацією прибутку, в основі якого – дисконту-
вання майбутнього прибутку підприємства [15].

Ферріс К. та Пешеро Петі Б., виходячи з фундаментальних основ 
оцінки вартості, зазначають: «… Финансовые аналитики историчес-
ки базировались на двух проверенных временем подходах к оценке:

1. Анализ коэффициентов доходности.
2. Дисконтирование денежных потоков.
В 1990-х годах возникли альтернативные модели оценки, час-

тично в результате появления «новой экономики», частично – из-за 
того, что аналитики начали искать пути улучшения и расширения 
традиционных методов» [181, с. 90].

Проведений аналіз концептуальних основ свідчить, що існує три 
підходи до визначення вартості підприємства: затратний; ринкових 
порівнянь та доходний. Оскільки затратний підхід застосовується 
як правило при придбанні підприємства, та розглядався в розділі 2, 
зупинимось на аналізі та можливості застосування інших підходів, а 
саме – традиційних моделей оцінювання – методів аналізу коефіці-
єнтів прибутковості та дисконтування грошових потоків.

4.3. Оцінювання вартості групи традиційними моделями

Одним із найбільш загальноприйнятих коефіцієнтів, які засто-
совуються для оцінювання вартості групи є коефіцієнт відношення 
ціни до прибутку (Price to Earnings, P/E). Цей коефіцієнт викорис-
товується для оцінювання вартості групи в основному тому, що він 
дозволяє оцінити прибутковість групи і сьогодні, і на перспективу 
та не вимагає складання прогнозів (проформи), і отже, дозволяє за-
ощадити час.

Найбільшого поширення для оцінювання вартості набув показ-
ник співвідношення ринкової ціни простої акції до отриманого на 
неї прибутку за останній звітний період:

Коефіцієнт ціни до 
прибутку (Р/Е)

=
Ринкова вартість простої акції

(4.24),
Прибуток на просту акцію
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де прибуток на просту акцію розраховується так:

Прибуток на просту 
акцію

=

Прибуток, що відноситься до акціонерів 
простих акцій за період

(4.25)
Середньозважена кількість простих акцій, 

випущених впродовж періоду

Коефіцієнт ціни до прибутку (Р/Е) показує, скільки інвестор 
готовий платити за прибуток, який отримує група. Наприклад, 
при значенні Р/Е = 5, розуміють, що підприємство продається за 
ціною, яка перевищує його прибуток у п’ять разів, а отже, інвестор 
готовий платити 5 грошових одиниць за кожну грошову одиницю 
прибутку. Підприємства, які мають перспективу значного зрос-
тання доходів у майбутньому, звичайно, мають більш високий 
коефіцієнт Р/Е, оскільки їх інвестори будуть отримувати більший 
дохід у формі дивідендів. Оскільки прибутковість групи залежить 
від структури капіталу, необхідно враховувати вплив капіталу 
і зростання цін на акції.

Коефіцієнт прибутковості, як правило, можна розрахувати на 
підставі ряду показників прибутків. Проте найчастіше цей коефіці-
єнт розраховують на основі таких видів прибутку:

прибутку, отриманого після сплати податків – Р/ЕАТ  ▪
(Earnings after taxes, EAT);
прибутку, отриманого до сплати податків і процентів за по- ▪
зиками – Р/ЕВІТ (Earnings Before Interest and Taxes, ЕВІТ).

ЕВІТ часто називають операційним прибутком, оскільки він 
розраховується за таким алгоритмом:

ЕВІТ =
Дохід від реалізації 

нетто (Net Sales)
–

Операційні витрати 
(Operating Expenses) (4.26)

прибутку до вирахування процентів, податків і амортизації –  ▪
Р/EBITDA (Earnings Before Interest, Tax, Amortization and 
Depreciation, EBITDA):

EBITDA = EBIT +
Амортизація 

(Depreciation, Amortization) (4.27)

Незалежно від того, який коефіцієнт буде використовуватися 
для визначення вартості групи, необхідно враховувати те, що:



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

398

прибуток групи, визначається в результаті постійної  ▪
операційної діяльності (прибуток від надзвичайних подій, 
одноразові списання і виплати тощо виключаються);
коефіцієнти прибутковості розраховують для різних  ▪
періодів;
коефіцієнти є лише відносними прийомами вимірювання  ▪
вартості, значення яких змінюються від однієї галузі до іншої. 

Звідси, коефіцієнт прибутковості порівнюється із середньою 
величиною коефіцієнта певної галузі. Таким чином, можна оцінити 
відносні результати роботи окремого материнського підприємства і 
його дочірніх підприємств як єдиної економічної одиниці.

Визначення коефіцієнтів прибутковості для різних періодів 
ґрунтується на основі:

коефіцієнта стеження ( ▪ Тrailing multiple), який розраховується 
як відношення показників за звітний період:

Остання ціна закриття акції (Closing Market Price, CMP)
(4.28)

Прибуток на одну акцію (Earnings per Share, EPS)

форвардного коефіцієнта: ▪

Остання ціна закриття акції (CMP)

(4.29)
Прогнозований прибуток на одну акцію 

(Forward Earnings Per Share, FEPS)

У міжнародній практиці прогнозований прибуток на одну ак-
цію друкується у спеціальних виданнях, як наприклад: «Institutional 
Brokers Estimate Systems», «First Call», «Thomson Financial», «Zacks 
Investment Research».

У значення форвардних коефіцієнтів інколи вносять поправки для 
того, щоб надати певну позитивну (негативну) інформацію щодо май-
бутнього розвитку групи, яка може вплинути на зміну ціни акцій.

Результати дослідження, проведені М. Кім (Kim) та Д. Р. Ріттер 
(Ritter) у 1990 році, показали, що майбутні коефіцієнти прибут-
ковості (Р/Е) надають точнішу оцінку вартості, ніж поточні [242, 
p. 409–437].

У той же час інші аналітики Д. Лу (Liu), Д. Ніссім (D. Nissim) та 
Д. Томас (Thomas) у 2001 році оприлюднили результати своїх дослі-
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джень, у яких вони зазначили, що коефіцієнти прибутковості (Р/Е) 
привабливіші для прогнозів, ніж коефіцієнти, які ґрунтуються на 
даних чистих грошових потоків та продаж [237].

Незалежно від наданих оцінок, на наш погляд, коефіцієнт при-
бутковості є одним із базових методів оцінювання вартості групи, 
який може бути застосований і застосовується в практиці вітчизня-
них підприємств для здійснення фінансового аналізу.

Для розрахунку коефіцієнта прибутковості можна застосувати ме-
тодику, сутність якої полягає в послідовному виконанні таких кроків:

Крок 1.  Визначення групи об’єднань підприємств, окремого 
підприємства, які порівнюються з оцінюваною групою 
за спектрами продукції (товарів, послуг), що випуска-
ється та ризиками.

Крок 2.  Розрахунок середнього коефіцієнта Р/Е для групи віді-
браних підприємств.

Крок 3.  Визначення очікуваної вартості акцій оцінюваної групи 
підприємств, шляхом добутку середнього коефіцієнта 
Р/Е порівнюваної групи на EPS оцінюваного об’єкта.

Враховуючи важливість значення коефіцієнта прибутковості (Р/Е), 
вибраного для дослідження вартості, спеціалісти роблять аналіз чутли-
вості, щоб оцінити вплив змін коефіцієнта та результат оцінювання.

Слід зазначити, що коефіцієнти Р/Е, Р/ЕВІТ, P/EBITDA вико-
ристовуються лише тоді, коли група має позитивний обліковий 
прибуток. Проте не всі групи отримують такий прибуток, зокрема 
ті, що з’явилися нещодавно. Для таких груп використовуються інші 
коефіцієнти, з яких найчастіше застосовується коефіцієнт «Ціна 
акцій до доходу від реалізації» (P/S або P/Sales або Price/Revenue).

Цей коефіцієнт можна використовувати для групи підприємств, 
які знаходяться на ранній стадії розвитку, коли зростання їх частки 
на ринку та збільшення продаж є гарними індикаторами майбут-
ньої прибутковості.

Як приклад застосування цього коефіцієнта можна навести 
впровадження мережі Internet. Коли Internet стали використовувати 
як засіб посередництва в торгівлі, аналітики, що працюють у сек-
торі високих технологій, потребували методики оцінювання різних 
WEB-порталів і підприємств електронної комерції, які не мали 
історії доходів і грошових потоків. Для таких компаній аналітики 
повинні були використовувати спеціальні методи оцінювання їхньої 
майбутньої прибутковості, як правило, пов’язані з відвідувачами 
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цих web-сторінок. З’явилися такі способи оцінки, як дохід на один 
огляд (Revenue per eyeball) та дохід на одну оглянуту сторінку (Revenues 
per page view) [181, с. 21].

Застосуємо оціночні коефіцієнти – мультиплікатори при-
бутковості для визначення можливої вартості реального діючого 
об’єднання підприємств – групи «3Х». 

Для визначення вартості групи «3Х» розглядались аналогічні 
кондитерські підприємства, акції яких котуються на різних фондових 
ринках: «Ulker Gida Ve Ticaret» (Туреччина), «Gloetta Fazer» (Швеція), 
«Orion Corp» (Словаччина), «Kent Gida Maddeleri Sanayi» (Туреч-
чина), «Pan Malaysia Corporation» (Малайзія), «Zaklady Przemyslu 
Cukiernicz» (Польща), «Appolo Food Holdings» (Малайзія), «Mieszko» 
(Польща), «Jurtzenk» (Польща), «Красный Октябрь»(Росія).

Для порівняння було обрано такі коефіцієнти:
Р/Е – відношення вартості власного капіталу до чистого при- ▪
бутку останнього року (СV/NI);
CV/EBITDA – відношення вартості групи до прибутку до ви- ▪
плати процентів, податків і амортизації;
CV/Sales – відношення вартості групи до доходу від  ▪
реалізації.

Для аналізу обрано період 2003–2005 рр. В результаті аналізу 
визначено, що для аналогічних підприємств коефіцієнт відношення 
вартості групи до доходу від реалізації (CV/Sales) за визначений 
період має значення 1,18–1,22; відношення вартості до прибутку до 
виплати процентів, податків і амортизації (CV/EBITDA) – 5,1–9,8; 
а відношення вартості власного капіталу групи до чистого прибутку 
(СV/NI) – 10,6–19,9. Відповідні показники оцінюваної групи «3Х» на-
ведено в табл. 4.12. 

Розрахунок можливої вартості групи «3Х» методом аналізу кое-
фіцієнтів прибутковості наведено в табл. 4.13.

Вартість групи оцінюється як середнє значення із розрахованих 
вартостей.

Отже, оцінка вартості групи становить, за методом співвідно-
шення коефіцієнтів-мультиплікаторів, 134 млн дол. і залежить від 
різноманітних фінансових інструментів, які використані при залу-
чені капіталу та, безперечно, від того, з якою метою здійснюється 
оцінка.

Використання цієї моделі оцінки передбачає добуток двох скла-
дових: середнього коефіцієнта Р/Е порівнюваної групи підприємств 
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та майбутнього прибутку оцінюваного підприємства (групи). Май-
бутній прибуток групи може підпадати під вплив різних факторів. 
Для розрахунку коефіцієнта прибутковості групи в аналітичних 
цілях прибуток у консолідованому Звіті про фінансові результати 
можна подати, як прибуток діяльності, що припиняється та при-
буток неперервної діяльності:

Таблиця 4.12.  Показники групи «3Х» для розрахунку вартості групи

Показник Рік

2003 2004 2005 (прогноз)

Дохід від реалізації (Sales), млн дол. 123 161 192

Прибуток до виплати процентів, податків, 
амортизації (EBITDA), млн дол.

11,3 16,6 21,3

Чистий прибуток (Net Income), млн дол. 5,3 6,5 8,8

Таблиця 4.13.  Вартість групи «3Х» методом аналізу коефіцієнтів 
прибутковості

Формула розрахунку Значення коефіцієнта Можлива вартість Розрахунок

CV/Sales (2003) 1,22 150 1,22 × 123

CV/Sales (2004) 1,29 208 1,29 × 161

CV/Sales (2005) 1,18 227 1,18 × 192

CV/EBITDA (2003) 9,8 111 9,8 × 11,3

CV/EBITDA (2004) 6,3 105 6,3 × 16,6

CV/EBITDA (2005) 5,1 109 5,1 × 21,3

CV/NI (2003) 19,9 105 19,9 × 5,3

CV/NI (2004) 15,3 99 15,3 × 6,5

CV/NI (2005) 10,6 93
10,6 × 8,8

1207

Разом вартість групи 134 1207 / 9

Дохід від реалізації – неперервна діяльність, включаючи придбання
Дохід від реалізації – припинена діяльність
Операційний прибуток – неперервна діяльність, включаючи придбання
Операційний прибуток – припинена діяльність
Інші статті, що включають:
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• прибуток / збиток від продажу основних засобів
• прибуток / збиток від продажу інвестицій, асоційованих компаній, 
дочірніх підприємств 
• реорганізаційні витрати
Процент, що підлягає сплаті і подібні фінансові витрати
Податки на прибуток

Кожний з наведених елементів прибутку є функцією різних 
динамік групи. Дохід від продажу і прибуток різних елементів 
операцій групи є функцією конкуруючої позиції кожного підпри-
ємства в межах їх галузі, розташування галузі в межах економіки 
в яких підприємство здійснює операції і, нарешті, перспектива для 
господарства або господарств, в межах яких галузь займає позицію. 
Кожний із них може по-різному створювати без чисельні розгляди 
впливової майбутньої прибутковості. З іншого боку, проценти, що 
підлягають сплаті та подібні витрати, наприклад, є функцією рівня 
боргів підприємства і рівня сплачених процентів за цими боргами. 
Вони є під впливом власної фінансової позиції підприємства та еко-
номіки, в якій відбулося запозичення.

До того ж коли визначаються майбутні перспективи групи, кож-
ний з цих елементів відмінний у своєму впливі на майбутні прибутки. 
Реалізовані інвестиції в дочірні та асоційовані підприємства не про-
довжуватимуть сприяти прибуткам (збиткам) групи в майбутньому.

Нещодавно придбані акції або асоційовані підприємства будуть 
включені у Звіт про фінансові результати поточного року від дати 
придбання. В майбутні роки, вони сприятимуть прибуткам за повний 
рік і можуть також збільшити прибутковість майбутньої групи через 
потенційну синергію та інші удосконалення в діях (операціях).

Інші статті, в основному відрізняються за характером операцій-
ного прибутку. Проте вони зазначають можливі зміни в діяльності 
через продаж активів і/або діяльність та через реорганізацію. Ці події 
в цілому самі по собі не очікуються бути включеними в майбутньо-
му в діяльність групи, можуть пояснити майбутню прибутковість і 
діяльність групи.

Фрагмент консолідованого Звіту про фінансові результати кор-
порації А за 2005 рік наведено в табл. 4.14. Корпорація А є групою 
кондитерської галузі.

Корпорація А досягла зростання доходу від реалізації 
на 1141 тис. грн (або 27%) впродовж 2005 року. Зростання опера-
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ційного прибутку було на 135 тис. грн (або 41%). Елемент такого 
зростання, який виник від придбаної діяльності, що продовжується 
може бути розрахований так, як показано в табл. 4.15.

Таблиця 4.14.  Фрагмент консолідованого Звіту про фінансові резуль-
тати корпорації А за 2005 рік

Показник Неперервна діяльність Припинена 

діяльність 

2005

Разом

2005 Придбання 

2005

2005 2004

Дохід від реалізації 3426 887 1052 5365 4224

Собівартість реалізації 2217 656 882 3755 3042

Валовий прибуток 1209 231 170 1610 1182

Операційні витрати 846 170 129 1145 852

Операційний прибуток 363 61 41 465 330

Таблиця 4.15. Вплив придбання на показники прибутку групи
Стаття Операційний прибуток Дохід від продажу

2004 рік 330 4224

Діяльність, що припинена в 2005 році * (41) (1052)

Попередньо оцінений в 2004 році опера-
ційний прибуток і дохід від реалізації від 
неперервної діяльності в 2005 році

289 3172

Операційний прибуток і дохід від реалізації 
від неперервної діяльності в 2005 році

(363) (3426)

Попередньо оцінене зростання операційного 
прибутку і доходу від реалізації від неперерв-
ної діяльності 

74 254

Примітки.

*  Ця попередня оцінка за 2005 рік доходу від реалізації від діяльності, що припиняється 
в 2005 році ґрунтується на наявній інформації. Вона може відрізнятися залежно від дати 
припинення цих операцій у 2005 році.

Зростання доходу від реалізації склало 6 (254 / 4224) та 22% 
(74/330) зростання операційного прибутку.

Дохід від реалізації та прибуток, пов’язані з придбанням, визна-
ні у звіті про фінансові результати, є доходом від реалізації і при-
бутком після придбання. Таким чином, залежно від дати придбання 
та моделі доходу від реалізації впродовж року, внесок придбання 
за повний рік може бути більшим. Дохід від реалізації та прибуток 
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від діяльності, що припиняється, не буде доступний для групи в 
майбутніх періодах.

Придбання впродовж періоду надбання валової маржі 26% [(887-
656)/887] і операційної маржі 76% (61/887) порівнюється з 30% [(5365-
3755)/5364] та 8,7% (465/5364) відповідно для групи як єдиної економічної 
одиниці. Подібно до цього, валова маржа по операціях, що припиняють-
ся, складала 16% [(1052-882)/1052] та операційна маржа 3,8% (41/1052). 

Це означає, що прибутковість придбання є маржинально ниж-
че, ніж існуючі операції, та що діяльність, яка припиняється, має 
відносно нижчу прибутковість.

Оцінка складових та динаміки групи необхідна для розуміння і 
розрахунку потенційних доходів групи й якості цих доходів. Так, оцін-
ка передбачає прийняття до уваги сегментний аналіз групи, який часто 
пояснює окремі елементи групи через розкриття доходу від реалізації 
та прибутків, які виникають від кожного з цих окремих елементів.

Дисконтування грошових потоків
В основі дисконтування грошових потоків лежить концепція 

економічної вартості (Economic Value). Ця концепція пов’язана 
з основною властивістю активу або вимоги до нього – забезпечувати 
надходження грошових коштів до власника. Ці грошові потоки мо-
жуть бути створені отриманими доходами, належними виплатами 
за контрактом, частковою або повною ліквідацією – продажу майна 
за грошові кошти – в деякий момент у майбутньому. Слід зазна-
чити, що концепція економічної вартості по суті є теорією балансу 
інтересів. Вартість будь-якого із активів визначається як розмір 
грошової суми, якою покупець готовий пожертвувати зараз, тобто 
теперішньою вартістю, в обмін на очікувані в майбутньому грошові 
потоки певного характеру. Отже, концепція економічної вартості 
орієнтована на майбутнє. Обґрунтована економічна вартість визна-
чається за допомогою потенційних, майбутніх потоків, включаючи 
надходження від ліквідації самого активу.

Слід зазначити, що розрахунок економічної вартості містить 
ряд практичних складностей. 

Основним питанням, яке постає щоразу при здійсненні інвести-
ції, є скільки коштують сьогодні майбутні грошові потоки від інвес-
тиції. Ця вартість є функцією виключно трьох основних факторів: 
величини (magnitude), тривалості (timing) та ступеня невизначеності 
(degree of uncertainty) майбутніх грошових потоків.
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Величина або розмір грошових потоків вказує на те, скільки 
вони коштують сьогодні, якщо невідомо про тривалість часу. Гро-
шові потоки мають часовий елемент, який означає, що вони будуть 
в наявності сьогодні, ніж очікувати цього моменту в майбутньому. 
Таким чином, попереднє очікування на отримання грошових пото-
ків більш важливе, ніж грошові кошти, наявні на сьогодні.

Проте величина і тривалість часу – це ще не всі складові. 
Оскільки грошові потоки, про які йдеться, є майбутніми грошови-
ми потоками, завжди має місце ризик, що здійсниться не так, як 
планується. Інколи цей ризик незначний, як наприклад, при при-
дбанні облігацій стабільного уряду, а інколи ризик суттєвий, коли 
здійснюється інвестиція в початкову ризиковану справу. Якщо є 
в наявності дві альтернативні інвестиції з деяким очікуванням гро-
шових потоків по величині і розподілу часу, проте одна інвестиція 
менш ризикована, а інша – більш ризикована, якій з них можна 
надати перевагу? Безперечно, тій, що має менший ризик. 

Таким чином, ступінь невизначеності або ризикованість з погля-
ду на майбутній грошовий потік, а не тільки його величина і трива-
лість, визначатиме, скільки необхідно за нього сплатити сьогодні.

Ця проникливість охоплює підхід до оцінювання дисконтуван-
ня грошових потоків (Discounted Cash Flow, DCF). Відповідно до цього 
підходу прогнозується очікування майбутніх грошових потоків, у 
той час, як за «дисконт» обирається або ставка процента, або норма 
прибутковості, які відображають сприймання ризикованості гро-
шових потоків. Ставка дисконту відображає вартість грошей у часі 
(тобто, що інвестори будуть швидше мати гроші сьогодні, ніж завтра 
і повинні таким чином платити за очікування) та премію ризику, 
яка відображає, що додаткова прибутковість інвестора вимагає ком-
пенсацію за ризик, що грошовий потік може не здійснитися. Цей 
підхід узагальнено у формулі:

де

 , (4.30)1
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=
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n –  економічний термін активу або інвестиції (звичайно ви-
ражений у роках);

CF –  (cash flow) очікуваний грошовий потік у період t;
R –  (Rate) ставка дисконту, яка відображає сприймання ризи-

кованості грошових потоків.
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Це рівняння вказує на те, що вартість будь-якого активу дорівнює 
сумі дисконтованих майбутніх грошових потоків, з дисконтування 
вартості кожного грошового потоку за функцією:

1) номінальна вартість;
2) ризик;
3) тривалість – коли очікується отримання грошового потоку.
Ставка дисконту є вартістю капіталу інвестора, яка зазначає 

прибутковість, яку інвестор буде очікувати отримати, якщо грошові 
кошти були інвестовані в активи, капітальні інвестиції, або «порт-
фель» подібного ризику.

Отже, модель дисконтування грошових потоків ґрунтується 
на одній із фундаментальних основ корпоративних фінансів – кон-
цепції економічної вартості, за якою вартість активів сьогодні – це 
теперішня вартість грошових потоків, які будуть отримані від цих 
активів упродовж їх економічного строку використання.

По суті, діючий бізнес групи підприємств представлений 
сукупністю майбутніх грошових потоків. По відношенню до ма-
теринського підприємства і його дочірніх підприємств як єдиної 
економічної одиниці модель дисконтування грошових потоків 
визначає вартість групи сьогодні як суму її майбутніх грошових 
потоків, дисконтованих за визначеною ставкою, що відповідає ри-
зикам групи.

Модель дисконтування грошових потоків групи ґрунтується 
на різновиді концепції економічної вартості – концепції вартості 
безперервної діяльності (Going Concern Value), оскільки безперервна 
діяльність групи, як очікується, буде акумулювати грошові потоки, 
які слід оцінити, щоб визначити вартість групи в цілому.

Одне з перших завдань, яке необхідно вирішити в процесі 
вартості групи, – визначити тривалість прогнозованого періоду. 
Іншими словами, необхідно з’ясувати, на який час у майбутньому 
можна скласти надійний фінансовий прогноз. На визначення такого 
періоду впливатимуть ряд факторів:

стабільність галузі, в якій здійснюється діяльність групи; ▪
стабільність самої групи; ▪
стабільність макроекономічного середовища (інфляція,  ▪
ставки проценту, ставки оподаткування);
досвід менеджменту в складанні прогнозів. ▪

Як зазначають Кеннет Ферріс та Барбара Пешеро Петі: «В боль-
шинстве случаев время прогнозирования составляет от одного 
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до десяти периодов. Иногда прогноз может составляться и на более 
длительный срок – вплоть до 40 периодов» [181, с. 96].

Після визначення кількості періодів прогнозування, вартість 
групи можна розрахувати за формулою:

Вартість 
групи

=

Теперішня вартість 
операційних грошових 
потоків впродовж про-

гнозованого періоду

+

Теперішня вартість 
операційних грошових 

потоків після закінчення 
прогнозованого періоду

(4.31)

Другий компонент формули називають залишковою вартістю 
бізнесу (Continuing Value, Residual Value, Terminal Value, Exit Value). 
Отже, вартість групи можна визначити так:

Вартість 
групи

=

Теперішня вартість 
операційних грошових 

потоків впродовж 
операційного періоду

+
Теперішня вартість 

залишкової вартості (4.32)

Визначення тривалості прогнозного періоду залежатиме від 
складових операційної вартості групи: прогнозу періодичних гро-
шових потоків групи та прогнозу її залишкової вартості: чим три-
валіший буде вибраний період прогнозу, тим менше впливатиме 
залишкова вартість на вартість групи. Якщо операційні грошові 
потоки визначити складно, прогнозований період слід скоротити.

Як свідчить практика, при розрахунку грошових потоків від діяль-
ності групи в майбутньому виділяють прогнозний і постпрогнозний 
період. У прогнозному період потоки розраховуються детально для 
кожного року. В постпрогнозному періоді грошові потоки спрощено 
припускаються однаковими і безкінцевими. Тривалість періоду, як 
правило, приймається рівна 10 рокам для стабільних умов і 5 рокам 
– для нестабільних зовнішніх умов. Усі наступні грошові потоки в 
постпрогнозному періоді замінюють залишковою вартістю бізнесу.

Залежно від цілей оцінювання, операційний грошовий потік може 
бути визначений кількома способами. Щодо групи, то розуміння її 
вартості частково ґрунтується на чистій теперішній вартості (Net Present 
Value, NPV) її майбутніх «вільних грошових потоків» (Free Cash Flows). 

Логіка моделі «вільних грошових потоків» проста: оскільки ін-
вестиція пов'язана з грошовим капіталом, то її вартість ґрунтується 
на сумі майбутніх грошових потоків, які будуть нараховані інвесто-
ру. Вільний грошовий потік може розглядатись як сума грошового 
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потоку, яка залишається від операційної діяльності підприємства 
після здійснення очікуваних інвестицій. Він є від цього залишковим 
грошовим потоком (Residual Cash Flow), і підприємства зможуть 
потім повернути грошові кошти до «постачальників» капіталу. 
Іншими словами, вільний грошовий потік робить це можливим 
для компаній – сплатити проценти, погасити основну суму боргу, 
сплатити дивіденди та викупити акції. 

Існують різноманітні шляхи, за якими компанії групи поверта-
ють гроші до «постачальників» капіталу, і таким чином, очікуван-
ня таких грошових потоків буде основним визначенням вартості 
об’еднання підприємств від ринкової перспективи капіталу.

Існують різні інтерпретації складових «вільних грошових по-
токів». Одне з таких пояснень формулює, що вільні грошові потоки 
включають грошові надходження після сплати: податків групи, 
зміни робочого капіталу і капітальних витрат.

У процесі оцінки цей показник може бути розрахований на під-
ставі даних, отриманих в результаті складання фінансового прогнозу 
за формулою [181, с. 98; 218, с. 302]:

Вільні 
грошові 
потоки 
(FCF)

=

Прибуток 
до сплати 
процентів, 

податків 
і амор-
тизації 

(EBITDA)

–
Сплачені 
податки

–
Зміна 

робочого 
капіталу

–
Капітальні 

витрати (4.33)

Девід Янг (David Young) та Стефан Оберні (Stephen O’Byrne) зазна-
чають, що «вільний грошовий потік за будь-який період розрахову-
ють так:

Прибуток до сплати процентів, податків і амортизації (EBITDA, Earnings Before Interest 
Taxes, Depreciation and Amortization)

— Амортизація (Depreciation and Amortization)

— Податки на прибуток (Taxes)

= Чистий операційний прибуток після сплати податків (NOPAT, Net Operating Profit After Tax)

+ Амортизація (Depreciation and Amortization)

— Капітальні витрати (Capital expenditures)

— Зміна робочого капіталу (Net Change in Working Capital)

= Вільний грошовий потік (Free Cash Flow)
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Хоча амортизація не є грошовими потоками, вона вирахову-
ється від показника EBITDA, оскільки впливає на корпоративні по-
датки (амортизація діє як податковий щит). Після оподаткування 
амортизація додається» [225, p. 24].

Ерік Хелферт для розрахунку вільних грошовий потоків про-
понує переведення минулих та прогнозованих прибутків у «вільні 
грошові потоки». Для цього, на його думку, необхідно здійснити 
такі кроки: 

«Первый шаг: Текущую прибыль компании необходимо про-
гнозировать на достаточно длительный период. Для этой цели 
в качестве текущей прибыли следует взять прибыль до выплаты 
процентов, то есть EBIT × (1 – ставка налога). Любая значительная 
прибыль, не связанная с ведением операционной деятельности 
(такая, как доход от инвестиций) после вычета соответствующих на-
логов должна быть определена и прибавлена к доходам за каждый 
период, так как она – часть стоимости всей компании.

Следующий шаг – перевод текущей прибыли в денежные по-
токи путем корректировки прибыли после уплаты налогов на ве-
личину списанного износа основного капитала и нематериальных 
активов и на сумму отложенных налогов.

Третий шаг – определяют будущие капитальные затраты, 
необходимые для поддержания текущего уровня прибыли и обеспе-
чения планируемых изменений в характере деятельности. Это расходы 
на приобретение земельной собственности, машин и оборудования, 
на проведение программ, связанных с большими издержками, таких 
как, например, научные исследования или конструкторские разра-
ботки, а также издержки на приращение оборотного капитала. 

Последний шаг – установление временного периода анализа 
и нахождение рыночной цены на этот момент. По определению, 
эта цена будет равна сумме дисконтированных стоимостей всех 
будущих денежных потоков с этого момента и до бесконечности. Но 
трудности, возникающие при составлении прогнозов за пределами 
анализа, требуют более простого метода для определения величины 
стоимости на определенный момент.

Обычный путь, позволяющий справиться с этой проблемой, – 
использовать простейший мультипликатор доходов (earnings mul-
tiple), то есть установить стоимость компании через 6 лет, 10 лет или 
любой другой период, на котором желательно прервать процесс 
анализа, как 8-, 10- или 15-кратную величину прибыли после уплаты 
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налогов за этот год. Выбор мультипликатора зависит от природы 
компании и тенденций развития ее отрасли » [183, с. 497–499].

Підхід щодо визначення вільних грошових потоків, запропо-
нований Еріком Хелфертом в загальній формі можна подати так як 
у табл. 4.16:

Таблиця 4.16. Визначення вільних грошових потоків
Елементи грошових потоків Рік 

1
Рік 

2
Рік 

3
Рік 

і
Рік 

j

Поточний прибуток від операційної ді-
яльності (включаючи будь-які суттєві доходи, 
не пов’язані з веденням операційної діяльності 
після сплати податків)

+ + + + +

Списаний знос та інші елементи, що не 
вплинули на грошові потоки

+ + + + +

Капітальні вкладення (включаючи робочий 
капітал)

— — — — —

Залишкова (ліквідаційна) вартість +

Вільні грошові потоки у 
1

у 
2

у 
3

у 
і

у 
j

У розрахунку чистого потоку додаються дивіденди, виплачені 
за привілейованими акціями. Проте в більшості оцінок цей пункт 
відсутній через відсутність відповідних цінних паперів. 

Як бачимо, всі наведені алгоритми розрахунку вільних грошових 
потоків еквівалентні між собою.

Результати наведених моделей розрахунку свідчать про застосу-
вання термінів «вільні грошові потоки» та «чисті грошові потоки». 
У цьому контексті слід зазначити, що наведені моделі є розрахунком 
чистого грошового потоку. Чистий грошовий потік є сумою, яку 
можна вилучити із бізнесу без шкоди для майбутньої діяльності, 
оскільки були враховані всі внутрішні потреби групи. Ось чому чис-
тий грошовий потік часто називають вільним грошовим потоком.

При визначенні вільних грошових потоків, окремо слід зупини-
тися на визначенні складового елементу – капітальних витрат. Мо-
жуть бути використані різні способи визначення цього показника. 
Як правило, альтернативний спосіб оцінювання базується на дійсній 
чи прогнозованій чистій вартості інвестицій у власність, будівлі, спо-
руди, устаткування впродовж операційного періоду. Цей показник 
може бути розрахований так: 

1.  На основі середніх значень капітальних витрат за кілька пе-
ріодів, розрахованих на основі історичних фактичних даних і 
проформи (бюджету) звіту про рух грошових коштів.
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2.  На основі передбачуваних чистих капітальних витрат (су-
марні капітальні витрати мінус виплати за позиками), зна-
чення яких отримані з проформи (бюджету) звіту про рух 
грошових коштів.

Вільний грошовий потік є залишком грошових потоків і тим 
капіталом, який знаходиться в розпорядженні групи і який можна 
використати для виконання зобов'язань перед тими, хто надав групі 
капітал на довгостроковий період (тобто на виплату процентів, ди-
відендів і погашення боргу, викупу власних акцій).

Чиста теперішня вартість (NPV) таких грошових потоків може 
бути отримана дисконтуванням цих грошових потоків з використан-
ням оціненої середньозваженої вартості капіталу (Weighted Average 
Cost of Capital (WACC)) всіх джерел фінансування групи. Звідси:

WACC = [Cd (1 – t) D/V] + [Cp P/V] + [Ce E/V], (4.34)
де, Cd – вартість зобов'язань; 
t – ставка податку;
Cp – вартість привілейованих акцій;
Ce – вартість простих акцій;
D – ринкова вартість зобов'язань;
P – ринкова вартість привілейованих акцій;
E – ринкова вартість капіталу (простих акцій);
V = D + P + E.
Вартість капіталу для будь-якої інвестиції чи то проекту, під-

розділу підприємства або в цілому підприємства, групи є норма 
прибутковості, яку «провайдери» капіталу очікуватимуть отри-
мати, якби капітал було інвестовано в інший об’єкт, ніж проект, 
актив або підприємство з подібним ризиком. Іншими словами, 
вартість капіталу (cost of capital) – це можливі витрати (opportunity 
cost).

Не вдаючись до технічних деталей розрахунку вартості капіталу, 
слід відмітити два важливих моменти:

вартість капіталу ґрунтується на очікуваній, а не на  ▪
історичній прибутковості;
вартість капіталу є можливими витратами, ніж відобра- ▪
жена прибутковість, яку інвестори очікують від інших 
інвестицій з подібним ризиком.

Елементи ризику є вирішальними для розуміння вартості капі-
талу та її розрахунку. Всі інвестори мають обережне ставлення до 
ризику, віддаючи перевагу меншому ризику перед більшим. 
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Оскільки відмінні форми фінансування несуть різні ризики для 
інвестора, вони повинні також нести різні витрати для групи. Як було 
вже зазначено, інвестори вимагають вищої прибутковості для при-
дбаних акцій іншого підприємства, ніж вони запозичують, оскільки 
перший є ризикованішим. Таким чином, вартість капіталу підпри-
ємства залежить не лише від вартості боргу і фінансування капіталу, 
а також від того, скільки припадає на кожний із них у його структурі 
капіталу. Цей взаємозв’язок об’єднаний у показнику – середньозва-
жена вартість капіталу (Weighted-Average Cost of Cаpital, WACC).

Середньозважена вартість боргу і капіталу ґрунтується на рин ковій 
вартості, а не обліковій вартості, оскільки необхідно знати, скільки він 
буде коштувати підприємству для створення капіталу сьогодні, і які 
витрати виникають від ринкової вартості, а не облікової. Деякі підпри-
ємства ігнорують розрахунок середньозваженої вартості на підставі як 
ринкової, так і облікової вартості, використовуючи цільову середньо-
зважену величину. Сутність такого підходу полягає в тому, що навіть 
якщо поточна структура капіталу підприємства відхиляється від за-
планованої, яка завжди надана, майбутнє рішення про фінансування 
буде приводити кінцеву структуру капіталу до планової.

Собівартість боргу береться в розрахунок до оподаткування за 
ставкою податку на прибуток, яку підприємство сплачує своїм по-
зичальникам. Якщо підприємство має окремі джерела фінансування 
боргу, кожний за різними нормами, то вартість боргу використана 
при розрахунку WACC формується за середньозваженою. Ставка 
корпоративного податку є важливою з метою розрахунку WACC, 
оскільки процентні платежі розраховуються після податку.

Виключно важливим питанням є відношення до вартості капіталу. 
На спрощеному рівні, вартість капіталу є прибутковість, яку інвесто-
ри потребують для здійснення інвестицій до капіталу підприємства. 
Проблема полягає в тому, що не можливо відразу дотриматися ви-
мог прибутковості. У випадку фінансування боргу, контракт вимагає 
дотримання термінів повернення боргу, включаючи ставку процента. 
Проте не існує подібної аналогії щодо фінансування капіталу.

З цієї точки зору, вибір, залишений для менеджерів, є спробою 
зменшити вимоги інвестора шляхом дотримання ринкової вартості 
капіталу. Ці зусилля вимагають моделі, за якими ризиковані акти-
ви, такі як частка в іншому підприємстві, оцінюються через ринкову 
вартість капіталу. Найбільш популярною для цього є модель оціню-
вання капітального активу (Capital Assets Pricing Model, CAPM).
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Ця модель була винайдена незалежно професором Стенфорд-
ського університету Вільямом Шарпе (William Sharpe) і професором 
Гарвардського університету Джоном Лінтнером (John Lintner), у роз-
виток попередніх вкладень у теорію фінансів Джеймсом Тобіном 
(James Tobin) та Гаррі Марковітцем (Harry Markowitz). Хоча модель 
була об’єктом облікового підходу, її можна подати так:

Ce = rf + β (rm – rf),  (4.35)
де Ce – вартість капіталу (простих акцій);

rf – ставка прибутковості за без ризиковими інвестиціями;
β – ризик групи відносно цього ринку;
rm – ринкова ставка прибутковості.
Зміст цієї формули полягає в такому: вартість капіталу (очіку-

вана прибутковість на ризикований актив) дорівнює сумі прибутко-
вості за безризиковими активами та премії за ризик (ринкова ставка 
прибутковості, яка відображає ціну, сплачену через ринкові акції 
всіма інвесторами в інструменти капіталу, скориговану на β, фактор 
ризику підприємства).

Модель оцінювання капітального активу (САМР) є моделлю 
очікування. На жаль, менеджмент не в змозі дотримуватись очіку-
вань; він може лише оцінювати або зменшувати їх залежно від того, 
як поводять себе інвестори ринкових акцій. Крім того, визначення 
відповідного безризикового активу, премії ринкового ризику, роз-
рахунок β фактора ризику підприємства вимагає судження і тлума-
чення, які можуть приводити до різних висновків.

Ряд економістів зазначають, що кращою практикою буде зна-
чення β в межах 3% справедливої вартості капіталу. Якщо, напри-
клад, підприємство фінансовано на одну третю боргами, а дві третіх 
за рахунок капіталу (звичайна пропорція), то це означає, що статис-
тична помилка оцінки середньозваженої вартості капіталу (WACC) 
буде 2%. Це особливо має окреме важливе пояснення:

Вартість капіталу перевищує нуль, і економічна додана  ▪
вартість (EVA) з найкращою оцінкою середньозваженої вар-
тості капіталу (WACC) є набагато кращою оцінкою резуль-
та тів діяльності, ніж прибутковість без вартості капіталу.
Найкраща оцінка середньозваженої вартості капіталу  ▪
(WACC) повинна бути змінена помірно і лише тоді, коли 
очевидно зазначена суттєва зміна, тобто 1% або більше.
Правдивий вплив стратегії оснований на змінах у вартості  ▪
капіталу, тобто зміни структури капіталу можуть бути 
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передбачені з великою точністю, і отже, підприємства 
повинні бути обачливими за таких обставин.

На основі моделі оцінювання капітального активу (САРМ) і пре-
мії ринкового ризику 5%, середньозважена вартість капіталу (WACC) 
для більшості публічних торгових кампаній в США складали між 8 
та 11%. Для секторів з особливо високим ризиком, такі як Internet 
акції (Internet stocks), WACC може бути вище ніж 11%, оскільки ви-
щий операційний ризик, вищий ринковий ризик [225, p. 166].

Модель визначення ціни капітального (необоротного) активу 
(Capital Asset Pricing Model, CAPM) може бути використана для роз-
рахунку вартості капіталу.

Вартість групи на цій основі буде:

NPV =
NCF

t1
+

NCF
t2

+
NCF

t3
+

NCF
tn , (4.36)

(1+WACC)1 (1+WACC)2 (1+WACC)3 (1+WACC)n

де NCF – чистий грошовий потік за період (t).

Рис.4.5.  Теперішня вартість грошових потоків групи та структура 
капіталу

Ерік Хелферт зазначає, що «когда сумму ежегодных поступле-
ний и ликвидационной стоимости дисконтируют по приемлемой 
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ставке доходности (обычно это средневзвешенная стоимость капи-
тала), полученная в результате чистая настоящая стоимость и есть 
довольно правдоподобное приблизительное значение стоимости 
всей компании. Качество результата, конечно же, зависит от качества 
применяемых для его получения оценок. Для того чтобы получить 
весь спектр правдоподобных результатов, следует использовать 
оценку чувствительности» [183, с. 500].

Результат, який отримуємо дисконтуючи вільний грошовий 
потік і залишкову (ліквідаційну) вартість бізнесу, є наближеною 
ринковою вартістю капіталізації групи. В цьому контексті важ-
ливо показати взаємозв’язок теперішньої вартості капіталізації 
групи зі структурою капіталу. На рис. 4.5 показано, що загальна 
вартість групи складається з робочого (оборотного) капіталу, 
основного капіталу та інших активів, які фінансуються шляхом 
«комбінації» довгострокової заборгованості та власного капіталу. 
Аналіз на основі дисконтованої вартості дозволяє виразити цю 
облікову величину в сучасних економічних термінах – теперішня 
вартість капіталізації групи може бути вища або нижча за балан-
сову вартість групи.

Взаємозв’язок структури капіталу групи та теперішньої вартості 
з позиції кредиторів та акціонерів можна подати у вигляді рівняння:

Вартість групи (GV) =
Теперішня вартість грошових 

надходжень (NPV) (4.37)

або

Вартість капіталу 
(EV)

+
Довгострокові 

зобов'язання (D)
=

Теперішня вартість 
грошових надхо-

джень (NPV)
(4.38)

звідси
Вартість капіталу 

(EV)
=

Теперішня вартість 
грошових надхо-

джень (NPV)
–

Довгострокові 
зобов'язання (D) (4.39)

або

Вартість 
простих акцій 

(E)
+

Вартість при-
вілейованих 

акцій (P)
=

Теперішня вар-
тість грошових 

надходжень 
(NPV)

–

Довго-
строкові 

зобов'язання 
(D)

(4.40)
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і отже,

Вартість 
простих акцій 

(E)
=

Теперішня вар-
тість грошових 

надходжень 
(NPV)

–

Довго-
строкові 

зобов'язання 
(Д)

–

Ринкова 
вартість при-
вілейованих 

акцій (Р)

(4.41)

Очевидно, що для того, щоб отримати величину ринкової вар-
тості власного капіталу акціонерів, необхідно із отриманої теперіш-
ньої вартості, яка була еквівалентною загальній ринковій вартості 
групи, вирахувати довгострокову заборгованість. 

Придбання і продаж дочірніх, асоційованих підприємств і інвес-
тицій групою впливає як на очікувані вільні грошові потоки групи 
(змінюючи можливість генерування грошей), так і WACC (потенцій-
но змінюючи спільне фінансування групи і ризик пов’язаної групи).

Цей вплив можна показати через складові формули:

Вартість групи (GV) =
Вартість капіталу 

(EV)
—

Чисті борги (Net Debt, 
ND), (4.42)

де чисті борги – величина чистого залученого капіталу.

Чисті борги 
(ND)

=
Фінансова 

заборгованість 
(Fin Debt)

—
Грошові 

кошти (Сash)
—

Фінансові 
інвестиції 

(Fin Inv)
(4.43)

Звідси формула розрахунку вартості капіталу групи буде така, 
як показано на рис. 4.6:

Рис. 4.6.  Розрахунок вартості капіталу групи дисконтуванням грошових 
потоків за можливою вартістю капіталу

Вартість бізнесу, подібно до вартості капітального проекту, 
є функцією очікування у майбутньому грошового потоку, з дис-
контуванням за можливою вартістю капіталу. 
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Має місце одна важлива відмінність при розгляді оцінки на 
рівні бізнесу (групи). Будь-яке перевищення грошових потоків, 
якими група підприємств вже володіє, повинно додаватися до те-
перішньої вартості майбутніх грошових потоків (операційний за-
лишок грошових коштів не включається у цьому випадку, оскільки 
він уже включений до робочого капіталу й відображений в оцінці 
грошового потоку).

Іншими словами, оцінюється здатність підприємства генерува-
ти майбутні вільні грошові потоки, ігноруючи грошові потоки, які 
підприємство вже згенерувало. Потім ці грошові кошти додаються 
до отриманої вартості підприємства.

Отже, для застосування моделі дисконтування грошових потоків 
при визначенні вартості групи необхідно здійснити такі кроки:

Крок 1.  Визначити тривалість прогнозованого періоду майбут-
ніх вільних грошових потоків групи.

Крок 2.  Визначити структуру капіталу групи та середньозваже-
ну вартість капіталу.

Крок 3. Визначити залишкову вартість групи.
Крок 4.  Визначити вільні грошові потоки групи за прогнозова-

ний період.
Крок 5.  Дисконтувати вільні грошові потоки, включаючи за-

лишкову вартість за ставкою середньозваженої вартості 
капіталу по роках.

Застосуємо метод дисконтованих грошових потоків для визна-
чення вартості групи «3Х».

На першому кроці розрахуємо тривалість прогнозованого пе-
ріоду. Хоча вона є важливим показником, проте він впливає не на 
вартість групи, а лише на розподіл цієї вартості між власне прогно-
зованим періодом та наступними роками. 

На наш погляд, окреслений прогнозний період повинен бути 
достатньо продовженим для того, щоб до його завершення бізнес 
досягнув усталеного стану. Це важливо тому, що всі оцінки залиш-
кової вартості (Residual Value, RV) ґрунтуються на таких підставах:

група отримує постійну норму прибутку, підтримує  ▪
постійне обертання капіталу, а отже, забезпечує постійну 
прибутковість інвестицій;
показники групи зростають постійними темпами, і щорічно  ▪
група інвестує в бізнес однакову частку свого валового гро-
шового потоку;
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прибутковість нових інвестицій групи постійна. ▪
Отже, для оцінювання вартості групи «3Х» обираємо прогноз-

ний період 5 років (2005–2009) для розрахунку чистих грошових по-
токів. За даними аналізу складені проформи – прогнозний баланс 
та прогнозний звіт про фінансові результати, розраховані фінансові 
коефіцієнти (табл. 4.17–4.19).

Складання постатейного прогнозу проформ фінансових звітів – 
(балансу та звіту про фінансові результати) було здійснено на під-
ставі таких критеріїв:

зниження темпів зростання кондитерської промисловості  ▪
в Україні, яке зумовлене останніми тенденціями темпів зро-
стання, а також тим, що останніми роками в пострадянсь-
ких країнах активно розвиваються галузі, які виробляють 
продукти – замінники кондитерських виробів;
планове зростання валового прибутку відповідає маркетин- ▪
говій стратегії групи, яка активно працює над збільшенням 
продажу продукції з високою доданою вартістю;
при розрахунку адміністративних і збутових витрат визна- ▪
чають рівень умовно-постійних та умовно-змінних витрат. 
Умовно-змінні витрати зростають пропорційно зростанню 
продаж;
ставка податку на прибуток становить 25%; ▪
виплата дивідендів у прогнозованому періоді не передбача- ▪
лася;
у прогнозованому періоді передбачені постійні інвестиції  ▪
в оновлення устаткування, норма амортизації прийнята на 
рівні 2004 року;
на підставі аналізу минулих років і тенденцій розвитку  ▪
групи «3Х» обертання дебіторської заборгованості на рівні 
2004 року – 43 дні, обертання запасів – 50 днів, обертання 
кредиторської заборгованості – 40 днів;
рівень довгострокової кредиторської заборгованості прий- ▪
нято на рівні 2004 року, крім 2009 року, в якому передбачено 
існуючий рівень поточних кредитів банків;
рівень процентних платежів для обслуговування залучених  ▪
коштів прийнято на рівні останнього року – 11,3%.

Із аналізу базових умов видно, що темпи зростання продаж при 
збільшенні рівня валового прибутку і доходності продаж, знижують 
показники прибутковості капіталу, обертання активів та основних 
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засобів. У групи утворюється зайва ліквідність і зменшення показ-
ника фінансового важеля.

Таблиця 4.17.  Проформа балансу ЗАТ «3Х» на 2005–2009 р. тис. грн

Стаття
Рік

2005 2006 2007 2008 2009

АКТИВИ 

Необоротні активи 263807 309057 363057 418057 473057

Основні засоби (оціночна балансова 
вартість)

246985 290811 343811 398811 453811

Довгострокові інвестиції 246 246 246 246 246

Довгострокова дебіторська заборгованість 
(позики) та інші необоротні активи 

16 576 18 000 19 000 19 000 19 000

Оборотні активи 244099 269173 291974 318602 334741

Запаси 103644 114805 125274 137392 143640

Дебіторська заборгованість 115324 127233 139014 151616 160219

Заборгованість податкових органів 17 000 17 000 17 000 17 000 17 000

Грошові кошти та їх еквіваленти 8 131 10 135 10 686 12 594 13 882

Всього активів 507906 578230 655031 736659 807798

КАПІТАЛ І ЗОБОВ'ЯЗАННЯ 

Власний капітал 310437 371425 439468 513394 595273

Статутний капітал 37 811 37 811 37 811 37 811 37 811

Додатково сплачений капітал 103232 103232 103232 103232 103232

Нерозподілений прибуток 169394 230382 298425 372351 454230

Довгострокові зобов'язання 58 400 58 400 58 400 58 400 40 000

Процентні позики та кредити 58 400 58 400 58 400 58 400 40 000

Поточні зобов'язання 139069 148405 157163 164865 172525

Процентні кредити 52 371 52 371 52 371 52 371 52 371

Кредиторська заборгованість 82 915 91 844 100219 107585 114911

Заборгованість за дивідендами 0 0 0 0 0

Розрахунки з бюджетом 3783 4190 4573 4909 5243

Всього капітал і зобов'язання 507906 578230 655031 736659 807798
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Таблиця 4.18.  Проформа звіту про фінансові результати групи «3Х» 
на 2005 – 2009 рр., тис. грн

Стаття
Рік

2005 2006 2007 2008 2009

Дохід від основної діяльності 970 000 1080000 1180000 1270000 1 360 000

Темпи зростання, % 1,12 1,11 1,09 1,08 1,07

Собівартість реалізованої продукції (756600) (838080) (914500) (988710) (1048560)

Валовий прибуток 213 400 241 920 265 500 288 290 311 440

Витрати на збут (76 691) (82 189) (94 177) (108007) (121 037)

Адміністративні витрати (54 715) (55 403) (57 030) (58 593) (59 157)

Інші операційні витрати (5088) (5152) (5210) (5263) (5315)

Операційні витрати (136494) (142744) (156917) (171863) (186 509)

Прибуток від основної діяльності 76 906 99 176 108 583 116 427 124 931

Витрати на сплату процентів (12 598) (12 598) (12 598) (12 598) (10 500)

Збитки від курсових різниць — — — — —

Інші не операційні витрати (5261) (5261) (5261) (5261) (5261)

Прибуток до оподаткування 59 047 81 137 90 724 98 568 109 171

Податок на прибуток (14 762) (20 329) (22 681) (24 642) (27 293)

Прибуток після оподаткування 44 285 60 988 68 043 73 926 81 879

Наступний крок – визначення структури капіталу групи «3Х». 
Виходячи з того, що в складі акціонерів присутній фінансовий інвес-
тор, пропонується поділити структуру капіталу на три частини:

1) власний капітал засновників групи;
2) власний капітал фінансового інвестора;
3) залучений капітал.
Оскільки протягом прогнозного періоду передбачається по-

стійний рівень залучених кредитних ресурсів, структура капіталу за 
роками прогнозованого періоду буде змінюватись (табл. 4.20).

Видно з табл. 4.20, що:
вартість залученого капіталу в прогнозованому періоді ста- ▪
новить 8,5%;
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Таблиця 4.19.  Розрахунок прогнозних коефіцієнтів групи «3Х» на 
період 2005–2009 рр.

Коефіцієнт
Рік

2005 2006 2007 2008 2009

Коефіцієнти прибутковості

Коефіцієнт валового прибутку, % 22,0 22,4 22,5 22,7 22,9

Зміна чистого прибутку, % 26,40 37,71 11,57 8,65 10,76

Доходніcть продаж, % 4,57 5,65 5,77 5,82 6,02

EBITDA, тис. грн. 107383 126344 140572 154246 168801

    % 11,07 11,70 11,91 12,15 12,41

Прибутковість капіталу, ROI, % 14,27 16,42 15,48 14,40 13,75

Коефіцієнти платоспроможності (фінансової залежності)

Відношення залучених коштів і власного 
капіталу, %

63,6 55,7 49,1 42,5 35,7

Відношення залучених коштів до суми 
активів, %

38,88 35,77 32,91 29,83 26,31

Коефіцієнт покриття фінансових витрат 6,10 7,87 8,62 9,24 11,90

Коефіцієнт поточної ліквідності 1,76 1,81 1,86 1,90 1,94

Коефіцієнти ефективності використання активів 

Період погашення дебіторської заборгова-
ності, дні

43 43 43 43 43

Період погашення кредиторської заборго-
ваності, дні

40 40 40 40 40

Період обертання запасів, дні 50 50 50 50 50

Обертання основних засобів 3,93 3,71 3,43 3,18 3,00

Загальне обертання активів 1,91 1,87 1,80 1,74 1,68

вартість капіталу засновників групи визначається, як  ▪
співвідношення чистого прибутку до власного капіталу;
вартість капіталу фінансового інвестора становить 25%,  ▪
оскільки відповідно до його корпоративної політики, цей 
рівень прийнято як мінімальний рівень прибутковості вкла-
дених інвестицій.

Наступний крок – визначення залишкової вартості (Residual 
Value) очікуваного грошового потоку групи за показниками визна-
ченого прогнозного періоду. 
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Таблиця 4.20.  Розрахунок прогнозованої середньозваженої вартості 
капіталу (WACC) групи «3Х» на період 2005–2009 рр.

Показник
Рік

2004 2005 2006 2007 2008 2009

Структура капіталу на (тис грн.):

Залучені кошти, 110771 110771 110771 110771 110 771 92 371

Капітал власників, 199614 232828 278569 329601 385 046 446 455

Капітал фінансового інвестора, 66 538 77 609 92 856 109867 128 348 148 818

Усього капіталу 376923 421208 482196 550239 624 165 687 644

Частка залучених коштів, % 29 26 23 20 18 13

Частка власного капіталу, % 53 55 58 60 62 65

Частка капіталу фінансового 
інвестора, %

18 19 19 20 20 22

Незважена вартість капіталу, (%)

Вартість залученого капіталу (після 
податкового щита)

8,50 8,50 8,50 8,50 8,50 8,50

Вартість власного капіталу 
засновників 

13,20 14,30 16,40 15,50 14,40 13,80

Вартість капіталу фінансового 
інвестора

25,00 25,00 25,00 25,00 25,00 25,00

Середньозважена вартість 
капіталу, WACC

13,90 14,70 16,30 16,00 15,50 15,50

На практиці використовуються різні способи розрахунку залиш-
кової вартості. Метод зростаючого вільного грошового потоку (FCF, 
Growth Method) ґрунтується на припущенні, що вільний грошовий 
потік групи зростатиме щороку постійними темпами впродовж без 
кінцевого періоду, тому залишкова вартість визначається так:

Залишкова 
вартість

=
FCF 

T+1
=

FCF 
T
 (1+g)

, (4.44)
(WACC – g) (WACC – g)

де FCF T+1 – нормальний вільний грошовий потік у перший рік пост-
прогнозного періоду;

WACC – середньозважена вартість капіталу;
g – очікувані темпи зростання вільного грошового потоку в без-

строковій перспективі.
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Швидкість темпів зростання можна розрахувати з використан-
ням проформи або екстраполяції за даними зростання попередніх 
періодів. При цьому необхідно враховувати, що більшість аналітиків 
вважають можливість постійного зростання нереальною.

Для групи «3Х» використано підхід, відповідно до якого в пост-
прогнозному періоді група працюватиме без змін у робочому капіталі 
і не буде додатково вкладень у капітальні інвестиції. У цьому випадку 
замість показника вільного грошового потоку використовується по-
казник EBITDA – прибуток до податків, процентів та амортизації. 

Тоді формула визначення залишкової вартості буде такою:

Залишкова вартість =
EBITDA

(4.45)
WACC

Для групи «3Х» залишкова вартість становить:

168 801
= 507 267 тис. грн

0,1554

Цей метод отримав назву метод коефіцієнта виходу (Exit Multiple 
Method).

Наступний крок – визначення грошових потоків групи за про-
гнозований період.

Для розрахунку грошових потоків за прогнозований період 
необхідно за прогнозованими роками:

оцінити прибуток до виплати процентів і податків (EBIT); ▪
вирахувати податок на прибуток; ▪
врахувати амортизацію; ▪
розрахувати і вирахувати приріст вартості робочого (обо- ▪
ротного) капіталу;
розрахувати і вирахувати приріст необоротних активів. ▪

Розрахунок грошових потоків групи наведено в табл. 4.20.
Останній крок – дисконтування грошових потоків і залишкової 

вартості за ставкою середньозваженої вартості капіталу.
Розрахунок вартості групи «3Х» методом дисконтування грошо-

вих потоків наведено в табл. 4.21. За даними таблиці, вартість групи 
«3Х» станом на кінець 2005 року становить: 

CV = 414 459 тис. грн, або 82 млн дол. (при курсі закриття 
5,05 грн/USD).
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Чистий борг групи «3Х» на цю дату становить:
ND = 58 400 + 52 371 – 8 131 = 102 640 тис. грн.
Вартість акціонерного капіталу групи становить: 
EV = 414 459 – 102 640 = 311 819 тис. грн, або 62 млн дол.

Таблиця 4.21.  Розрахунок вартості групи «3Х» методом дисконтованих 
грошових потоків

Показник
Рік

2005 2006 2007 2008 2009

Дохід від реалізації 970000 1080000 1180000 1270000 1360000

EBITDA 107383 126 344 140 572 154 246 168 800

Амортизація (3 477) (27 168) (31 989) (37 819) (43 869)

ЕВІТ – прибуток до процентів і податків 76 906 99 176 108 583 116 427 124 931

Податок на прибуток (ЕВІТ ставка) (19227) (24 794) (27 146) (29 107) (31 233)

NOPAT* 57 679 74 382 81 437 87 320 93 698

Амортизація 30 477 27 168 31 989 37 819 43 869

Зміна оборотного капіталу (24201) (14 784) (13 492) (12 108) (12 100)

Грошовий потік від операційної 

діяльності 
63 955 86 766 99 934 113 031 125 468

Інвестиції (17253) (45 250) (54 000) (55 000) (55 000)

Чистий грошовий потік 46 702 41 516 45 934 58 031 70 468

Залишкова вартість (Residual value) 507 267

Грошовий потік до дисконтування 46 702 41 516 45 934 58 031 577 735

WACC 0,1389 0,1473 0,1626 0,1598 0,1554

Чиста теперішня вартість (NPV) 414459

NOPAT* – чистий прибуток від основної діяльності за вирахуванням скоригованих податків.

Для групи підприємств з диверсифікованими видами діяльності 
модель дисконтованих грошових потоків можна застосувати так:

визначити грошові потоки для кожного диверсифікованого  ▪
підприємства або групи таких підприємств (підприємниць-
кої одиниці) і
дисконтувати грошові потоки за ставкою, що еквівалентна  ▪
вартості капіталу для всієї групи, або, якщо напрями діяль-
ності суттєво відрізняються за характеристиками ризику 
і винагороди, можна використати різні ставки дисконтуван-
ня, які відображали б ці відмінності.
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У міжнародній практиці значного поширення набула концепція, 
відповідно до якої визначають вартість окремих підприємств, а потім 
консолідують отримані результати, щоб визначити повну вартість 
групи. Такий підхід називається методом розбиття (Break-up Method), 
або методом підсумку результатів учасників (Sum-of-the-parts Methоd). 

Якщо в складі групи є іноземні дочірні підприємства, то модель 
дисконтування грошових потоків при визначенні вартості групи за-
стосовуються так.

1.  У випадку відсутності валютного контролю на переміщення 
капіталів:

а) дисконтування вільних грошових потоків у місцевій валюті 
із застосуванням локальної ставки;

б) переведення теперішньої вартості оцінки бізнесу за поточ-
ним курсом у валюту материнського підприємства.

2. За наявності валютного контролю та передбачуваних ризиків 
введення такого контролю:

а) перерахунок усіх грошових потоків за прогнозним форвард-
ним «спот-курсом» у валюту материнського підприємства;

б) дисконтування вільних грошових потоків за ставкою материн-
ського підприємства, яка відображає темп інфляції і систематичний 
ризик для іноземного дочірнього підприємства [8, с. 172–174].

Таким чином , модель дисконтованих грошових потоків є одним 
із основних інструментів оцінювання вартості групи. Ця модель має 
переваги і недоліки. Привабливість моделі оцінюється тим, що вона 
дозволяє дослідити невизначеність і ризики вартості групи, не змі-
нюється щодня та для всіх компаній представляє їхню теоретичну 
справедливу вартість. 

Як недолік можна відмітити, що очікувані майбутні грошові по-
токи можуть виявитися нереальними.

4.4.  Оцінювання вартості групи методом економічної доданої 
вартості

Традиційно вартість визначалась як сума дисконтованих гро-
шових потоків. Проте зрозуміло, що якщо система оцінювання 
результатів ґрунтується на дисконтованому грошовому потоці, то 
вона спирається на прогноз, а не на фактичні результати діяльності. 
Ідентифікатором вартості, яка створюється групою у певний звітний 
період, є економічна додана вартість (Economic Value Added, EVA), 
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яка ґрунтується на фактичних показниках. «EVA – фінансовий по-
казник для оцінювання ефективності діяльності, який найповніше, 
порвняно з іншими показниками, відображає значення дійсного 
економічного прибутку підприємства» [253].

Метод економічної доданої вартості є порівняно новим інстру-
ментом, який використовується для вимірювання результатів діяль-
ності та оцінювання вартості групи підприємств. 

У дослідженнях, проведених і оприлюднених компанією «Stern 
Stewart», зазначається: «Економічна додана вартість – це єдиний по-
казник, який використовується для того, щоб відстежити повністю 
весь процес створення вартості бізнесу. Економічна додана вар-
тість – це не стратегія, а спосіб, за допомогою якого ми вимірюємо 
результати. Існує велика кількість факторів вартості, якими необхід-
но управляти. Але існує лише один показник, за допомогою якого 
можна продемонструвати досягнутий успіх.

Організації потрібен єдиний всеохоплюючий показник, який 
дозволяє оцінити результати діяльності підприємства і допома-
гає менеджерам збалансувати протиріччя, які виникають у стра-
тегічних цілях. Таким показникам є економічна додана вартість» 
[254; 255; 256].

Концепція EVA була розроблена в США в 1980-х роках компанією 
«Stern Stewart & Co», проте методика, яка лежить в її основі, не нова. В 
основі EVA лежить концепція економічного прибутку (residual,economic 
income), виникнення якої пов’язане з економістом А. Маршаллом. У 
1890-х роках він висунув припущення, що компанія створює вартість 
для акціонерів тільки в випадку, якщо вона отримує економічний 
прибуток. При цьому він підкреслював, що при розрахунку вартості, 
яку створює компанія в будь-який період, тому необхідно враховува-
ти не лише операційні витрати, а й витрати на залучення капіталу.

При застосуванні методу економічної доданої вартості вартість гру-
пи еквівалентна сумі розміру інвестованого капіталу і приросту (спадан-
ня), який дорівнює теперішній вартості щорічної економічної доданої 
вартості, яка розраховується впродовж прогнозованого періоду.

Рахунок вартості групи можна записати так:

Вартість
групи (GV)

=
Інвестований 

капітал (IC)
+

Теперішня вартість 
прогнозованої 

економічної доданої 
вартості (PVEVA)

(4.46)
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Якщо в кожний період група заробляє рівно стільки, скільки 
становить вартість її середньозваженого капіталу, то дисконтована 
вартість її вільного грошового потоку повинна збігатися з величи-
ною інвестованого капіталу. 

Вартість групи буде більшою або меншою за її інвестований 
капітал лише настільки, наскільки група заробляє більше чи менше 
своїх середньозважених витрат на капітал. Премія або дисконт до 
інвестованого капіталу повинна дорівнювати теперішній вартості 
майбутньої економічної доданої вартості групи.

«Те, що залишається від його (власника або управляючого) при-
бутків після вирахування відсотка на капітал за поточною ставкою, 
можна назвати його підприємницьким управлінським прибутком» 
[212, p. 142].

На підставі цього методу значення створеної економічної до-
даної вартості (економічного прибутку) розраховуються за такою 
формулою [181 с. 150]:

Економічна 
додана вартість 

(економічний 
прибуток) (EVA)

=

Обліковий 
чистий прибуток 
від операційної 

діяльності 
(NOPAT)

–
Вартість капіталу

(WACС) (4.47)

Виникнення цього підходу пов’язано з тим, що традиційний об-
ліковий спосіб вимірювання прибутковості недосконалий. При роз-
рахунку облікового прибутку компанії вартість залученого капіталу 
(процентні платежі) вираховуються із доходу, і при цьому еквівалентне 
значення вартості залучення власного капіталу ніяк не враховується.

В офіційній термінології управлінського обліку зазначено: 
«Економічна додана вартість – це показник, за допомогою якого 
вимірюють прибуток компанії. При цьому традиційні фінансові 
звіти переводяться у EVA – звіти шляхом виправлення можливих 
викривлень в операційній діяльності підприємства, які викликані 
правилами бухгалтерського обліку, і шляхом коригування опера-
ційного прибутку на весь використаний капітал» [257].

Основним принципом, який лежить в основі EVA, є припу-
щення, що обліковий прибуток необхідний, але недостатній для 
створення додаткової вартості. Щоб отримати додаткову вартість, 
необхідно мати економічний прибуток, який безпосередньо впли-
ватиме на підвищення ціни акцій.
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Позитивне значення EVA показує, що група заробила прибут-
ковість на свої активи, яка перевищує собівартість боргу і капіталу, 
таким чином збільшуючи ринкову вартість акцій. 

Група, яка має від’ємне значення економічного прибутку, зни-
жує вартість акціонерного (власного) капіталу, що призводить до 
зниження ціни її акцій. 

Розраховувати економічний прибуток можна так:

Дохід від реалізації – нетто (Net sales)
Операційні витрати (Operating expenses) 
Операційний прибуток  (Operating profit, or earnings before interest and tax, EBIT) 
Податки на прибуток (Taxes)
Прибуток після оподаткування  (Net operating profit after tax, NOPAT)
Витрати на капітал (Capital charges, CC)
(Інвестований капітал × Вартість капіталу 
Invested capital, IC × Cost of capital, CofC)
Економічна додана вартість (EVA)

Як було зазначено, економічна додана вартість (EVA) дорівнює 
прибутку після оподаткування (NOPAT), зменшеному на витрати на 
капітал (CC). 

Витрати на капітал еквівалентні інвестованому капіталу компанії 
(Invested Capital), який також інколи називають капіталом (capital), або 
обслуговуючим капіталом (capital employed), помноженим на серед-
ньозважену вартість капіталу (Weighted-Average Cost of Capital, WACC). 
Середньозважена вартість капіталу (WACC) еквівалентна сумі со-
бівартості кожного компоненту капіталу – короткострокового боргу, 
довгострокового боргу та акціонерного капіталу, – зваженого для їх 
відносної пропорції, ринкової вартості в структурі капіталу компанії.

Інвестований капітал – це сума всього фінансування компанії, 
не враховуючи короткострокові безпроцентні зобов’язання, такі як 
кредиторська заборгованість за товари (роботи, послуги), нарахова-
на заробітна плата і нараховані податки. Отже, інвестований капітал 
дорівнює сумі акціонерного капіталу, всіх боргів, на які нарахову-
ються процент (короткострокові та довгострокові), й інші довгостро-
кові зобов’язання. На рис.4.7 за даними балансу показано, як капітал 
визначає економічно додану вартість (EVA). Баланс з лівого боку 
рисунка – це звичайний баланс. З правої сторони бачимо баланс 
економічно доданої вартості, в якому короткострокові безпроцентні 
зобов’язання вирахувані з поточних операційних активів – запасів, 
дебіторської заборгованості й витрат майбутнього періоду. Лівий 

−

−

−

=

=

=
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бік цього балансу відображає «чисті активи»; «інвестований капітал» 
виникає з правого боку.

Рис. 4.7. Порівняння звичайного формату балансу і EVA балансу

Ми вираховуємо короткострокові безпроцентні зобов’язання 
з інших оборотних активів (тобто всіх оборотних активів, за винят-
ком грошових коштів), із інвестованого капіталу. Хоча наближено 
всі зобов’язання є деякою мірою процентними, виявлені компонен-
ти процента таких рахунків, як кредиторська заборгованість, рідко 
потребують уваги. До того ж повна собівартість продукції або по-
слуг, придбаних у постачальників, включаючи будь-який компонент 
процента, відображаються або у собівартості реалізованої продук-
ції, або у витратах на збут, загальних і адміністративних витратах. 
Таким чином, компанія відображає, хоч і непрямо, ці витрати на 
проценти.
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Економічна додана вартість (EVA) є позитивною, поки при-
бутковість, яка виникає внаслідок використання «чистих активів» 
(що є сумою грошових коштів, робочого капіталу і необоротних ак-
тивів в контексті визначення економічної доданої вартості) переви-
щує вартість інвестованого капіталу. Прибутковість чистих активів 
(return on net assets, RONA) розраховується так:

RONA =
NOPAT

(4.48)
Чисті активи

EVA = (RONA – WACC) × Інвестований капітал. (4.49)

Коли прибутковість чистих активів перевищує середньозважену вар-
тість капіталу, економічна додана вартість буде позитивною, а коли при-
бутковість чистих активів менша за середньозважену вартість капіталу, 
економічна додана вартість набуватиме негативного значення, оскільки:

Аналізуючи наведену формулу, можна констатувати, що 
економічна додана вартість (EVA) збільшується, і, отже вартість 
створюється в будь-який час, коли група може досягнути будь-яку 
з наведених умов [225, p. 68] :

1.  Збільшення прибутку на існуючий капітал. Якщо при-
бутковість чистих активів (RONA) збільшується в той час як 
середньозважена вартість капіталу й інвестований капітал зали-
шаться незмінними, економічна додана вартість (EVA) зросте.

2.  Зростання прибутковості. Коли очікується, що інвестиція при-
зведе до заробляння прибутку при перевищенні середньозваженої 
вартості капіталу (WACC), вартість формуватиметься. Навіть якщо 
стратегія зростання є очікуваною для скорочення прибутковості 
чистих активів (RONA), вартість є створеною поки прибуток (RONA) 
перевищуватиме середньозважену вартість капіталу (WACC).

3.  Позбавлення діяльностей, що руйнують вартість. Інвесто-
ваний капітал зменшиться, коли бізнес або підрозділ прода-
ється або закривається. Якщо зменшення капіталу більше ніж 
компенсація через впровадження розриву (spread) між прибут-
ковістю чистих активів (RONA) і середньозваженою вартістю 
капіталу (WACC), економічна додана вартість зростає. 

4.  Продовження періоду, впродовж якого очікується, що 
прибутковість чистих активів (RONA) перевищить се-
редньозважену вартість капіталу (WACC). 
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5.  Скорочення витрат на обслуговування капіталу (cost of 
capital).

При розрахунку економічної доданої вартості (EVA) було врахо-
вано робочий капітал (Working Capital Requirement, WCR) групи. Чисті 
активи, які, як передбачалося, становлять грошові кошти, робочий 
капітал і необоротні активи, є інвестицією, для якої капітал групи 
забезпечує очікувану прибутковість, яку менеджери повинні органі-
зувати. Надамо деякі пояснення категорії «робочий капітал».

Розглянемо типове виробниче підприємство. Як видно на 
рис. 4.8, операційний цикл починається з придбання матеріалу, 
частин і компонентів, що використовуються для вироблення про-
дукції. Ці матеріали доставляються від постачальників на завод, де в 
процесі виробництва виготовляється кінцевий продукт.

Час, який затрачено від придбання матеріалів до кінцевої про-
дукції, є періодом виробництва (manufacturing period), або «часовим 
циклом» (cycle time). Продукція, яка потребує періоду продажу (sales 
period) кількох днів або тижнів після завершення процесу виробництва 
повинна бути потім реалізована. До того як продукція буде проданою, 
вона залишається в межах підприємства як запаси в деяких формах – 
матеріали, незавершене виробництво або готова продукція.

Таким чином, сума періоду виробництва і періоду продажу екві-
валентна періоду запасів (inventory period). Проте операційний цикл з 
продажем продукції не закінчується. Більшість підприємств надає 
кредити своїм покупцям. Період дебіторської заборгованості (receivables 
period) зазначає тривалість часу, який необхідний для підприємства, 
щоб утримати грошові кошти від покупців після здійснення продажу. 
Тривалість операційного циклу (operating cycle) підприємства є сумою 
періоду запасів і періоду дебіторської заборгованості (рис 4.8). Це на-
зивається циклом, тому що частина грошових коштів, отримана від 
покупців, використовується для платежу постачальникам і придбання 
матеріалів, які обертаються в процесі для його повторення.

Ключовим місцем для зазначення цього циклу є те, що він вима-
гає інвестицію. Найбільш явним проявленням цієї інвестиції є суми 
підприємства, які пов’язані із запасами та дебіторською заборгова-
ністю. Проте можуть мати місце інші типи інвестицій. Наприклад, 
підприємству необхідна додаткова площа для запасів готової про-
дукції, оскільки поточний ринок зростає. Підприємство купує цю 
додаткову можливість шляхом оренди складу. Коли буде підписано 
договір оренди, підприємство передасть орендареві платіжне дору-
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чення на суму, наприклад, 150 000 гр. од., отримуючи ексклюзивне 
право використовувати приміщення складу в наступні 12 місяців.

Бухгалтер відобразить цю операцію як витрати майбутніх пе-
ріодів, які класифікуються як оборотні активи. Ці сплачені наперед 
витрати, зрозуміло, відносяться до операційного циклу і представ-
ляють майбутню інвестицію, яку здійснить підприємство.

Рис. 4.8 . Операційний цикл

Підприємства можуть також мати інші статті робочого капіта-
лу, такі як дебіторська заборгованість, яка пов’язана з розрахунками. 
Нарешті, підприємства можуть потребувати затвердження окремої 
суми грошових коштів для підтримання їх щоденних операцій. Цей 
тип інвестицій можна назвати операційними грошовими коштами 
(operating cash), на відміну від більш передбаченого залишку або над-
лишку грошових коштів.

Таким чином, загальну інвестицію в операційний цикл підпри-
ємства можна розглядати як:

Запаси +
Дебіторська
заборгова-

ність
+

Витрати 
майбутніх

періодів та інші
оборотні активи

+
Операційні

грошові
кошти

(4.50)

Ця сума представляє не власну інвестицію підприємства в цикл, 
а швидше, загальну інвестицію, здійснену підприємством та іншими 
особами – постачальниками, службовцями, державою для початку. 
Розмір, до якого інші учасники інвестують в операційний цикл під-
приємства, є сумою, яку саме підприємство здійснити не може.

Коли постачальники надають кредит підприємству, вони фак-
тично інвестують його операційний цикл. Те ж саме можна сказати 
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про службовців, коли вони не отримують заробітної плати за вже 
виконану роботу, про державні органи в формі власне не сплачених 
податків і про покупців, коли вони здійснюють передоплату.

Можна оцінити чисту інвестицію підприємства (і його власни-
ків) в операційний цикл, вираховуючи суми кредиторської заборго-
ваності перед постачальниками, нараховані витрати (які включають 
розрахунки по заробітній платі і нараховані податки) і авансові 
платежі від загальної суми інвестиції в операційний цикл. Ця чиста 
інвестиція є робочим капіталом, який розраховується так:

 (4.51)

Вимірювання економічної доданої вартості (EVA) примушує 
менеджмент до генерування прибутковості цієї інвестиції, тільки 
яка здійснена в надлишок грошових коштів і необоротні активи.

Для одного періоду економічна додана вартість підприємства 
може бути розрахована так:

 
(4.52)EVA

t
 = IC

t-1
 × (ROIC

t
 – WACC

t
),

де, IC (Invested Capital) – інвестований капітал;
ROIC (Return on Invested Capital) – прибутковість інвестованого 

капіталу; 
WACC (Weighted average cost of capital) – середньозважена вартість 

капіталу.

Показник прибутковості інвестованого капіталу (ROIC) береться 
на початок періоду і розраховується так:

 (4.53)

де NOPAT (Net operating profit after tax) – операційний прибуток після 
оподаткування.

Для розрахунку економічної доданої вартості (EVA) використо-
вують показники, які розраховуються на підставі облікових даних, 
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порядок розрахунку яких визначається стандартами (положеннями) 
бухгалтерського обліку. Так, активи, які відображаються в обліку, 
не включають цілого ряду статей ресурсів, які використовуються 
підприємством і приносять йому дохід – «еквіваленти власного капі-
талу» (equity equivalents). До таких ресурсів відносяться витрати на до-
слідження та розробки, навчання персоналу, створення і просування 
торговельної марки, реорганізацію бізнесу. Всі вони є елементами 
капіталу, проте не визнаються активами у відповідності зі стандар-
тами бухгалтерського обліку. З точки зору оцінки вартості бізнесу, 
оцінки ефективності діяльності, визначення цілей підприємства та 
інформаційного обміну з акціонерами та інвесторами, їх необхідно 
враховувати при визначенні реально використаного капіталу.

При визначенні економічної доданої вартості (EVA) такі ресурси 
враховують у складі капіталу підприємства за допомогою облікових 
коригувань. Використання еквівалентів власного капіталу дозволяє 
відображати повну вартість підприємства через показник економіч-
ної доданої вартості (EVA).

Проте прибуток повинен відповідати активам, внаслідок яких 
він генерується. Тому передбачаються також облікові коригування, 
які відносяться до змін у прибутку підприємства, спричинених «не-
врахованим» капіталом за певний період.

Внаслідок коригувань капіталу і прибутку підприємства по-
казник прибутковості інвестованого капіталу (ROIC) при визначенні 
економічно доданої вартості (EVA) може суттєво відрізнятися від 
аналогічного облікового показника.

Отже, необхідно розрізняти значення капіталу і прибутку, отри-
мані безпосередньо на підставі даних фінансових звітів підприєм-
ства і ті, які використовуються при розрахунку економічно доданої 
вартості (EVA).

До основних облікових коригувань, які здійснюються при визна-
ченні економічної доданої вартості (EVA), відносять:

1.  Облік «вдалих спроб» (Successful Efforts Accounting).
2.  Витрати на дослідження та розробки (Research and 

Development).
3. Відстрочені податки (Deferred Tax).
4.  Забезпечення гарантій і сумнівних боргів (Provisions for 

Warranties and Bad Debts).
5. Гудвіл (Goodwill).
6. Операційну оренду (Operating Leases).
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7. Витрати на реструктуризацію (Restructuring Charges).
8.  Облік витрат на обслуговування капіталу (Accounting for the 

Capital Charge).
Коригування обліку «вдалих спроб». Облік «вдалих спроб» 

ґрунтується на припущенні, що до балансу включаються лише ті 
інвестиції, які є успішними. «Неуспішні спроби» будуть спису-
ватися. Логіка цього підходу полягає в тому, що активи повинні 
приводити до отримання майбутньої вартості підприємством. 
Виходячи з цього, капіталізувати слід лише ті витрати, які можна 
прямо зіставити з майбутніми вигодами для підприємства. Ви-
никає проблема визначення зв’язку між понесеними витратами і 
майбутніми доходами.

Прикладом найкращого застосування цього підходу є підпри-
ємства газо- і нафтовидобувної галузі, які витрачають значні кошти 
на розвідку корисних копалин.

Згідно зі стандартами бухгалтерського обліку, такі підприємства 
відносять витрати на буріння «сухих» свердловин, що не містять газу 
(нафти), на витрати періоду на підставі того, що такі свердловини не 
принесуть вигоди підприємству в майбутньому. Проте існує інша 
думка, відповідно до якої вважають, що не можна знайти газ (на-
фту), не пробуривши певну кількість «пустих» свердловин.

Отже, витрати на буріння «пустих» свердловин є такими ж інвес-
тиціями, як і на буріння газо-, нафтоносних свердловин. Відповідно 
до цього підходу пропонується капіталізувати витрати на буріння 
всіх свердловин. Це відповідає підходу визначення економічної до-
даної вартості (EVA) для аналізу інвестиційного капіталу.

Таке коригування слід застосовувати підприємствам, які не 
отримали вигоди або будь-яких переваг від значних інвестицій. 
Крім видобувних підприємств, таке коригування можуть робити 
підприємства, які здійснюють масштабну модернізацію, в процесі 
якої списують основні засоби, які не генерують доходу.

Коригування витрат на дослідження та розробку. Останнім 
часом значення інтелектуального капіталу для ефективної роботи 
підприємства значно підвищилося. Хоча не завжди легко визна-
чити, що означає інтелектуальний капітал, йдеться про зростання 
значення в деяких підприємствах такого виду інвестицій, які важ-
ливіші, ніж інвестиції у фізичні активи (такі як споруди й машини). 
Інвестиції в навички будування, нові технології, бренди можуть ство-
рювати дійсний економічний актив, проте традиційно бухгалтер на 
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етапі дослідження і при невиконанні певних умов на етапі розробки 
відносить їх на операційні витрати, в той час як операційний мене-
джер може розглядати такі витрати як інвестиції.

Отже, оскільки витрати на дослідження та розробки по суті 
є інвестиціями в розвиток бізнесу, то вони повинні капіталізуватися. 
Про необхідність капіталізації витрат на дослідження і розробки 
свідчить те, що менеджмент може не виділяти кошти на такі цілі, 
оскільки такі витрати погіршують фінансові результати підприєм-
ства в поточному періоді; при цьому вигоди від вкладень вплинуть 
на результати лише в майбутньому.

Основна суть коригування полягає в капіталізації будь-яких 
витрат, від яких не очікуються вигоди в поточному періоді, але про-
гнозуються доходи у майбутньому.

Відповідно, витрати на дослідження і розробки додаються до 
капіталу підприємства та величини операційного прибутку після ви-
рахування податків (NOPAT). Капіталізовані витрати на дослідження 
та розробки, як правило, списують рівномірно впродовж періоду 
корисного використання активу, отриманого в результаті цих робіт.

Таке коригування можуть застосовувати підприємства, які ви-
трачають значні кошти на дослідження та розробку, зокрема, фар-
мацевтичні та високотехнологічні.

Коригування відстрочених податків. Необхідність цього 
коригування викликана розбіжностями в розрахунку прибутку в 
бухгалтерському обліку і з метою оподаткування.

У зв’язку з цим у підприємства виникають тимчасові різниці, 
які призводять до виникнення відстрочених податкових зобов’язань 
і відстрочених податкових активів.

Найпоширенішою причиною виникнення відстрочених по-
даткових зобов’язань є різні методи нарахування амортизації, тобто 
з метою оподаткування підприємство використовує податкову 
амортизацію, а в бухгалтерському обліку застосовують, наприклад, 
прямолінійну амортизацію. Таким чином, у підприємства виникає 
зобов’язання по сплаті податків у майбутньому, оскільки в поточно-
му періоді було зараховано менше податків, ніж при використанні 
прямолінійної амортизації.

Прикладом виникнення відстрочених податкових активів може 
бути створення забезпечень на виконання гарантійних зобов’язань. 
Такі витрати не скорочують оподаткованої бази поточного періоду, 
оскільки вони будуть списані лише після використання забезпечення.
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Проблема полягає в тому, що, відповідно до стандартів бухгал-
терського обліку, відстрочені податкові зобов’язання відобража-
ються в обліку без урахування зміни вартості грошей у часі, тобто 
не дисконтуються.

Для усунення похибок у фінансових звітах необхідно дисконту-
вати відстрочені податкові зобов’язання (поточні зобов’язання по 
оплаті податків у майбутньому) та скоригувати величину операцій-
ного прибутку після податків (NOPAT) шляхом додавання (вираху-
вання) чистого приросту (скорочення) за звітний період суми чистих 
зобов’язань по сплаті податків, яка еквівалентна різниці відкладених 
податкових зобов’язань і активів.

Таке коригування варто застосовувати у підприємствах з ве-
ликими сумами відкладених податкових активів і відкладених 
податкових зобов’язань. Це можуть бути підприємства, які мають 
значні забезпечення гарантійних зобов’язань, або підприємства, які 
втягнуті в судові процеси з непередбачуваним результатом.

Коригування забезпечень гарантій і сумнівних боргів. Прин-
цип нарахування бухгалтерського обліку потребує, щоб підприєм-
ства нараховували забезпечення витрат, понесення яких очікується 
в майбутньому внаслідок подій або рішень, що будуть прийняті. 
Сумнівна заборгованість, реструктуризація, гарантійні зобов’язання 
є прикладами найбільш звичайних статей підприємства, за якими 
створюються забезпечення (резерви) і які за суттю є елементами 
капіталу, оскільки будуть використовуватися в майбутньому.

Отже, витрати на створення таких забезпечень повинні капі-
талізуватися. Крім того, наявність забезпечень (резервів) збільшує 
різницю між бухгалтерським прибутком і грошовими потоками, 
а також слугує зручним «інструментом» маніпулювання фінансо-
вою звітністю підприємства.

Відповідно до концепції економічно доданої вартості (EVA) ко-
ригування полягає в такому:

сума, на яку збільшується забезпечення, додається до чисто- ▪
го прибутку (NOPAT), а сума, на яку зменшується забезпе-
чення (резерв), вираховується від цього показника;
величина створюваного забезпечення (резерву) включається  ▪
до інвестованого капіталу (ІС).

Величину забезпечення (резерву), яка додається (віднімається) 
до чистого операційного прибутку (NOPAT), необхідно скоригувати 
на податок на прибуток.
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Таке коригування варто застосовувати на підприємствах тих 
галузей, де можливі суттєві виплати за гарантійними та іншими 
зобов’язаннями.

Коригування гудвілу. Гудвіл виникає щоразу, коли під-
приємство-покупець купує інші підприємства за ціною, яка 
пере вищує справедливу вартість усіх ідентифікованих активів, за 
вирахуванням зобов’язань. Порядок обліку гудвілу неоднаковий 
у різних країнах: деякі країни дозволяють негайно списувати гудвіл 
за рахунок резервів. Більшість країн, у тому числі й Україна, вимага-
ють капіталізацію з наступною амортизацією гудвілу.

Більшість прибічників концепції економічної доданої вартості 
вважають, що обидва ці підходи помилкові. Негайне списання 
гудвілу на резерви не знаходить відображення у звіті про фінансові 
результати та підриває зв’язок між вільними операційними грошо-
вими потоками та вільними фінансовими грошовими потоками, які 
є основою аналізу вартості капіталу. Теперішня вартість майбутніх 
грошових потоків від операційної перспективи (тобто операційні 
грошові потоки за вирахуванням інвестиції, або альтернативна, 
NOPAT-∆ІC) повинна бути еквівалентна теперішній вартості май-
бутніх грошових потоків від фінансової перспективи (тобто відсоток 
і основний платіж, сплачені для забезпечення фінансування боргу, 
плюс дивіденди та акції, викуплені в акціонерів).

Якщо купується бізнес за справедливою вартістю на кінець 
року, визнається різниця між ціною придбання і балансовим (у ви-
падку відсутності цінових змін – тобто інвестованим) капіталом, як 
гудвіл. Якщо гудвіл списується в рік придбання, прямо за рахунок 
капіталу, то він не потрапить до звіту про фінансові результати, 
розрахунок операційного грошового потоку (NOPAT-∆ІC) не за-
безпечуватиме правильної вартості для бізнесу. Якщо гудвіл спи-
сати в рік придбання за рахунок чистого прибутку від операційної 
діяльності (NOPAT), то як результат отримуємо правильний 
розрахунок грошового потоку і правильну вартість бізнесу, проте 
має місце недостовірна оцінка річних результатів діяльності. Якщо 
пряме списання гудвілу за рахунок капіталу не здійснювати, зміни 
в капіталі будуть еквівалентні чистому прибутку плюс чиста ком-
пенсація капіталу від акціонерів (тобто нова компенсація капіталу 
мінус дивіденди та викуплені акції). Фінансову звітність, складену 
за такими правилами, називають обліком чистого надлишку (clean 
surplus accounting).
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Списання гудвілу за обліком чистого надлишку не змінює аналіз 
вартості, але в перший рік застосування призведе до неправильної 
оцінки результатів діяльності.

При капіталізації з наступною амортизацією гудвілу такий під-
хід не відображатиме економічної дійсності, якщо розраховувати 
економічно додану вартість після придбання. Купуючи підпри-
ємство за справедливою вартістю, тобто, теперішньою вартістю 
майбутніх грошових потоків, економічна додана вартість зменшува-
тиметься. Зниження економічної доданої вартості (EVA) говорить, 
що придбання руйнує статок акціонерів. Проте такий погляд 
неправильний, оскільки сплачується не більше, ніж справедлива 
вартість підприємства, що купується, яка ґрунтується на прогнозах 
грошових потоків. При придбанні за справедливою вартістю, що 
застосована на підставі прогнозу, і потім наступна реалізація за про-
гнозною вартістю призведе до нульового значення EVA.

Деякі прибічники концепції економічно доданої вартості (EVA) 
доводять, що сутність проблеми полягає в тому, що амортизація 
гудвілу – це не грошові витрати, і вони виступають за додавання 
амортизації гудвілу до інвестованого капіталу.

Амортизація гудвілу – це не грошові витрати, проте те саме 
можна сказати про амортизацію основних засобів та амортизацію 
витрат на дослідження й розробку в разі визнання нематеріального 
активу. Питання полягає ось у чому:

1)  чи є гудвіл витратним активом, який потребує відшкодуван-
ня через безперечні амортизаційні витрати;

2)  чи є гудвіл невитратним активом, але таким, що не підлягає 
амортизації;

3)  чи є гудвіл оціненим активом, який потребує визнання з не-
гативними амортизаційними витратами.

Враховуючи те, що гудвіл виникає у зв’язку з виплатою премії 
до ринкової вартості акцій (капіталу), виплаченої акціонерами під-
приємства, які здійснюють придбання, акціонерам підприємства, 
що купується, гудвіл можна розглядати як додаткові інвестиції, 
необхідні для отримання контролю над бізнесом.

Відповідно до концепції економічної доданої вартості (EVA), до 
інвестованого капіталу необхідно додати загальну вартість гудвілу 
до накопиченого зносу і не вираховувати амортизацію із чистого 
операційного прибутку (NOPAT), оскільки на відміну від інших дов-
гострокових активів, гудвіл не підлягає зносу та заміщенню.
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Щодо інших активів амортизація відображає їх фізичний знос, 
і для стабільного функціонування підприємства їх необхідно періо-
дично замінювати.

Таке коригування можливе на підприємствах, які придбали біз-
нес, або інше підприємство та при консолідації фінансових звітів.

Коригування операційної оренди. Відображення операцій-
ної оренди в бухгалтерській звітності призводить до викривленого 
подання інформації про діяльність підприємства. Орендні платежі 
відносяться на витрати, в той час як пов’язаний актив і борги не відо-
бражаються в балансі підприємства. Такий порядок обліку зменшує 
інвестований капітал, оскільки операційна оренда є в дійсності бор-
гом. Чистий операційний прибуток (NOPAT) також зменшується, 
оскільки частина орендних платежів включає припущені витрати 
на проценти по оренді, які слід класифікувати як витрати на про-
центи і не включати до операційного прибутку.

Коригування для визначення економічної доданої вартості 
(EVA) здійснюються шляхом додавання до інвестованого капіталу 
теперішньої вартості майбутніх орендних платежів на дату балансу, 
дисконтуючи за ставкою запозичення. Використання економічної до-
даної вартості для витрат на проценти полягає в розрахунку шляхом 
множення капіталізованої вартості оренди на ставку запозичення. Ця 
сума збільшує чистий операційний прибуток (NOPAT). Основний 
принцип коригування полягає в капіталізації будь-яких операційних 
витрат, які в дійсності є «прихованими» фінансовими витратами. 

Коригування витрат на реструктуризацію. Проведення ре-
структуризації є необхідною умовою успішного розвитку бізнесу. 
Проте вигоди від неї, як правило, проявляються через деякий час і 
виражаються в зростанні вартості підприємства. Оскільки всі витра-
ти, які підвищують цю вартість, є еквівалентами власного капіталу, 
то їх слід додавати до суми капіталу, розрахованої за правилами 
бухгалтерського обліку.

Коригування полягає у збільшенні суми чистого операційного 
прибутку (NOPAT) та інвестованого капіталу (JC) на суму витрат на 
реструктуризацію.

Звичайно, таке коригування слід здійснювати на підприємствах, 
які зробили суттєві вкладення в реструктуризацію.

Коригування обліку витрат на обслуговування капіталу. 
Важливою сферою дослідження є облік витрат на обслуговування 
капіталу. Більшість досліджень економічної доданої вартості (EVA) 
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і ринкової доданої вартості (market value added, MVA) свідчать про те, 
що більшість підприємств мають позитивний показник ринкової 
доданої вартості (MVA) ніж позитивний показник економічної до-
даної вартості (EVA).

Основна залежність того, що ринкова вартість підприємства є ек-
вівалентною до теперішньої вартості його дисконтованих майбутніх 
грошових потоків за ставкою середньозваженого капіталу (WACC), 
є справедливою тільки в разі, якщо WACC є середньозваженими 
ринковими витратами капіталу і витратами боргу. Проте невдале за-
стосування середньозваженої ринкової вартості веде до того, що вища 
ринкова вартість, в результаті якої зростає ринкова додана вартість 
(MVA), приводить до зростання середньозваженої вартості капіталу 
(WACC) і, отже, зниження економічної доданої вартості (EVA).

Середньозважена вартість капіталу (WACC) збільшується, 
як тільки зростає вартість капіталу, оскільки держателі акцій під-
приємства вимагають підвищити прибутковість грошової одиниці 
на збільшену ринкову вартість капіталу. Складним питанням для 
обліку економічної доданої вартості є таке: чи вся ця додаткова при-
бутковість повинна розглядатись у поточному періоді понесення 
витрат; чи витрати на обслуговування капіталу, які відносяться до 
майбутнього зростання вартості, будуть витратами економічної до-
даної вартості звітного періоду, чи будуть капіталізовані і розподі-
лені в наступних періодах, коли очікується реалізація впровадження 
економічної доданої вартості, яка відображається на майбутньому 
зростанні вартості. Відповідь на це питання матиме значний вплив 
на розрахунок економічної доданої вартості (EVA), особливо у під-
приємств із великим майбутнім зростанням складових вартості.

Узагальнення коригувань і їхній вплив на показники інвестовано-
го капіталу та чистий операційний прибуток наведено в табл. 4.22.

Доцільність коригувань та їхній склад – найскладніші проблеми 
впровадження концепції економічної доданої вартості (EVA). Проте 
застосування облікових коригувань повинно оцінюватись на підставі 
таких критеріїв:

складність і трудомісткість проведення; ▪
ступінь впливу на значення показника; ▪
точності визначення вартості підприємства; ▪
значення для прийняття рішень керівництвом під приємст ва. ▪

Як свідчить практика, підприємство, яке використовує концеп-
цію економічної доданої вартості (EVA), як правило, проводить не-
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значну кількість (не більше десяти) коригувань. Актуальною пробле-
мою кожного підприємства залишається вибір дійсно необхідних 
коригувань. При цьому основна мета полягає не в більш точному 
розрахунку економічної доданої вартості (EVA), а в побудові ефек-
тивної системи управління, яка стимулює менеджерів збільшувати 
вартість бізнесу [132, с. 15–19].

Таблиця 4.22.  Вплив облікових коригувань на складові економічної 
доданої вартості (EVA)

Інвестований капітал (ІC) Прибуток до виплати відсотків (NOPAT)

Активи (підсумок) Операційний прибуток після 

вирахування податків

Коригування Коригування 

Мінус:
Кредиторська заборгованість, на яку не 
нараховуються проценти

Мінус:
Витрати по операційній оренді 

Плюс:
Поточна вартість активу операційної оренди

Плюс:

Резерв сумнівного боргу Відрахування на створення резерву 
сумнівного боргу

Забезпечення зобов’язань Відрахування на створення забезпечення 
зобов’язань

Накопичена амортизація гудвілу Амортизація гудвілу

Чисті витрати на дослідження та розробки, 
капіталізовані і амортизовані

Нарахування чистих витрат на дослідження 
та розробки

Накопичені неопераційні збитки (прибутки) 
після вирахування податків

Неопераційні збитки (прибутки) після 
вирахування податків 

Розрахунок економічної доданої вартості (EVA) складається 
з таких кроків:

Крок 1.  Розрахунок для кожного року інвестованого капіталу 
(ІC) і операційного прибутку після вирахування по-
датків (NOPAT).

Крок 2.  Розрахунок прибутковості інвестованого капіталу 
(ROIC) та розриву (спреду) між прибутковістю ін-
вестованого капіталу та середньозваженою вартістю 
капіталу (ROIC – WACC).

Крок 3.  Розрахунок економічної доданої вартості підприєм-
ства (EVA).
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Розглянемо порядок визначення економічної доданої вартості 
(EVA) на підставі даних консолідованих фінансових звітів, складених 
за МСФЗ, групи «3Х». Розрахунок економічної доданої вартості гру-
пи «3Х» наведено в табл. 4.23.

Таблиця 4.23.  Вартість компанії «3Х» методом економічної доданої 
вартості

Показник 2005 2006 2007 2008 2009

Дохід від реалізації, тис. грн 970 000 1 080 000 1 180 000 1 270 000 1 360 000

Прибуток до вирахування процентів, 
податків і амортизації – EBITDA, тис. 
грн

107 383 126 344 140 572 154 246 168 801

Амортизація, тис. грн (30 477) (27 168) (31 989)  (37 819) (43 869)

Прибуток до процентів та податків – 
EBIT, тис. грн

76 906 99 176 108 583 116 427 124 931

Податок на прибуток у грошових 
коштах, тис. грн

(19226) (24 794) (27 146) (29 107) (31 233)

Прибуток після оподаткування, 
NOPAT, тис. грн

57 680 74 382 81 437 87 320 93 698

Інвестований капітал, тис. грн
Оборотні активи

244 099 269 173 291 974 313 691 334 740

Безпроцентні поточні зобов’язання (86698) (96 035) (104 792) (112 493) (120 153)

Основні засоби 263 807 309 057 363 057 418 057 473 057

Інвестований капітал в основну 
діяльність

421 208 482 195 550 239 619 255 687 644

ROIC, % 13,69 15,42 14,80 14,10 13,63

WACC, % 13,89 14,73 16,26 15,98 15,54

Розрив (спред), % - 0,20  0,69 - 1,46 - 1,88 - 1,91

Економічна додана вартість (EVA), 
тис. грн

- 842 3327 - 8033 - 11642 - 13134

Приведена вартість прогнозованого 
сукупного економічного прибутку, 
тис. грн. (ставка дисконту WACC 
=13,89, n=5)

- 16 139

Вартість групи 

(ІC + PVEVA), тис. грн
405 069 

Із наведених даних видно, що прибутковість інвестованого капі-
талу відстає за величиною від середньозваженої вартості капіталу, 
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а додаткове зростання інвестованого капіталу фактично зводить 
нанівець вартість компанії. Цю інформацію, використану для роз-
рахунку економічної доданої вартості (EVA), можна застосувати 
для уточнення прогнозів і вибору інших методів розвитку компанії 
в періоді, що прогнозується.

Проаналізувавши наведені дані групи «3Х» робимо висновок, 
що для «нарощування» своєї вартості в прогнозованому періоді 
групі підприємців слід вирішити такі завдання:

1)  підняти рівень прибутку, який вона отримує від наявного капі-
талу (тобто збільшити прибутковість інвестованого капіталу);

2)  збільшити рентабельність нових інвестицій;
3)  збільшити темпи зростання, але до тих пір, поки рентабель-
ність нових інвестицій перевищує середньозважену вартість 
капіталу;

4)  зменшити витрати на капітал.
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Додатки

Додаток 1 

Таблиця 1.  Горизонтальний формат консолідованого балансу

Активи

А. Несплачений підписний капітал Х

В. Витрати на створення Х

С. Основні активи

I. Нематеріальні активи
 1. Витрати на дослідження та розробку
 2.  Концесії, патенти, ліцензії, торгові марки і подібні 

права  та активи
 3. Гудвіл
 4. Авансові платежі

Х
Х
Х
Х

Х

II. Матеріальні активи
 1. Земля та будівлі
 2. Машини та устаткування
 3.  Інші прилади та оснащення, інструменти та облад-

нання
 4. Авансові платежі та незавершене будівництво

Х
Х
Х
Х

Х

III. Фінансові активи
 1. Частки в компаніях Груп
 2. Позики компаніям Групи
 3. Частки участі у капіталі
 4.  Позики підприємствам, з якими компанія зв’язана 

шляхом участі у капіталі
 5. Інвестиції, утримувані як основні активи
 6. Інші позики
 7. Власні акції

Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х

Х

Х
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Активи

D. Поточні активи

I. Запаси
 1. Сировина та витратні матеріали
 2. Незавершене виробництво
 3. Готова продукція і товари
 4. Авансові платежі

Х
Х
Х
Х

Х

II. Дебіторська заборгованість
 1. Торгівельна дебіторська заборгованість
 2. Дебіторська заборгованість компаній Групи
 3.  Дебіторська заборгованість підприємств з якими 

компанія зв’язана через участь в капіталі
 4. Інша дебіторська заборгованість
 5. Підписний капітал, оголошений не сплачений
 6. Передплати і нарахований дохід

Х
Х
Х

Х
Х
Х

Х

III. Інвестиції
 1. Частки в компаніях Групи
 2. Власні акції
 3. Інші інвестиції

Х
Х
Х

Х

IV. Кошти в банку та в касі Х

Х

Е. Передплати та нарахований дохід Х

F. Збиток за фінансовий рік Х

Х

Пасиви

А. Капітал і резерви
 I. Підписний капітал Х

 II. Рахунок премії по акціям Х

 III. Резерв переоцінки Х

 IV. Резерви

 1. Обов’язкові резерви
 2. Резерв акцій
 3. Резерви передбачені в статуті
 4. Інші резерви

Х
Х
Х

Х

  V.  Прибуток або збиток минулих періодів Х

  VI. Прибуток або збиток за звітний період Х

В. Забезпечення
 1. Забезпечення пенсійних та подібних зобов'язань
 2. Забезпечення податків
 3. Інші забезпечення

Х
Х
Х

Х

Продовження табл. 1 
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Активи

С. Кредиторська заборгованість
 1. Забезпечені позики
 2. Заборгованість кредитним установам 
 3. Отримані авансові платежі
 4. Торгівельна кредиторська заборгованість.
 5. Векселі видані
 6. Кредиторська заборгованість компаніям Групи
 7.  Кредиторська заборгованість підприємствам із 

якими компанія зв’язана участю в капіталі
 8. Інша кредиторська заборгованість
 9. Нараховані витрати та доходи майбутніх періодів

Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х
Х

Х

D. Нараховані витрати та доходи майбутніх періодів Х

Е. Прибуток за фінансовий рік Х

X

Таблиця 2. Вертикальний формат консолідованого балансу

А. Несплачений підписний капітал Х

В. Витрати на створення Х

С. Основні активи

I. Нематеріальні активи
 1. Витрати на  дослідження та розробку
 2.  Концесії, патенти, ліцензії, торгові марки і подібні 

права та активи
 3. Гудвіл
 4. Авансові платежі

Х
Х

Х
Х

Х

II. Матеріальні активи
 1. Земля та будівлі
 2. Машини та устаткування
 3.  Інші прилади та оснащення, інструменти та об-

ладнання

Х
Х
Х

 4. Авансові платежі та незавершене будівництво Х

Х

III. Фінансові активи
 1. Частки у компаніях Групи
 2. Позики компаніям Групи
 3. Участь у капіталі
 4.  Позики підприємствам, з якими компанія зв’язана 

шляхом участі у капіталі
 5. Інвестиції утримувані як основні активи
 6. Інші позики

Х
Х
Х
Х

Х
Х

Закінчення табл. 1 
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 7. Власні акції Х

Х

Х

D. Поточні активи

I. Запаси
 1. Сировина та витратні матеріали
 2. Незавершене виробництво

Х
Х

 3. Готова продукція та товари Х

 4. Авансові платежі Х

Х

II. Дебіторська заборгованість
 1. Торговельна дебіторська заборгованість
 2. Дебіторська заборгованість компаній Групи
 3.  Дебіторська заборгованість підприємств, з якими 

компанія зв’язана через участь в капіталі
 4. Інша дебіторська заборгованість
 5. Підписний капітал, оголошений, але ще не сплачений
 6. Витрати майбутніх періодів та нарахований дохід

Х
Х
Х

Х
Х
Х

Х

III. Інвестиції
 1. Частки в компаніях Групи
 2. Власні акції
 3. Інші інвестиції

Х
Х
Х

Х

IV. Кошти у банку та в касі Х

Е. Передплати та нарахований дохід Х

Х

F. Кредиторська заборгованість: суми, які мають бути 
сплачені протягом одного року
 1. Забезпечені позики.
 2. Заборгованість кредитним установам
 3. Отримані авансові платежі

(Х)
(Х)
(Х)

4. Торгівельна кредиторська заборгованість
 5. Векселя видані
 6. Кредиторська заборгованість компаніям групи
 7.  Кредиторська заборгованість підприємств із якими 

компанія зв’язана участю в капіталі
 8. Інша кредиторська заборгованість

(Х)
(Х)
(Х)
(Х)
(Х)

 9. Нараховані витрати і доходи майбутніх періодів (Х)

(Х)

G. Чисті поточні активи/ зобов'язання Х

Продовження табл. 2 
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Н. Разом активи за мінусом поточних зобов'язань

 І.  Кредиторська заборгованість: суми, які мають бути 
сплачені терміном більше, ніж один рік

 1. Забезпечені позики
 2. Заборгованість кредитним установам
 3. Отримані авансові платежі
 4. Торгівельна кредиторська заборгованість
 5. Векселі видані
 6. Кредиторська заборгованість компаніям групи
 7.  Кредиторська заборгованість підприємств із якими 

компанія зв’язана участю в капіталі
 8. Інша кредиторська заборгованість
 9. Нараховані витрати і доходи майбутніх періодів

(Х)
(Х)
(Х)
(Х)
(Х)
(Х)
(Х)

(Х)
(Х)

(Х)

J. Забезпечення
 1. Забезпечення пенсійних та подібних зобов'язань
 2. Забезпечення податків
 3. Інші забезпечення

(Х)
(Х)
(Х) (Х)

К. Нараховані витрати і доходи майбутніх періодів (Х)

(Х)

L. Капітал та резерви

І. Підписний капітал (Х)

ІІ. Рахунок премії по акціях (Х)

ІІІ. Резерв переоцінки (Х)

IV. Резерви
 1. Обов’язковий резерв
 2. Резерв власних акцій
 3. Резерви передбачені у статуті
 4. Інші резерви

Х
Х
Х
Х

Х

V. Прибуток або збиток минулих періодів Х

VI. Прибуток або збиток за звітний період Х

Х

Закінчення табл. 2
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Таблиця 3.  Горизонтальний формат консолідованого звіту про при-
бутки та збитки (на основі елементів витрат)

А. Витрати
1. Скорочення запасів готової 
продукції та  незавершеного 
виробництва
2. (а)  сировина та витратні 

матеріали
 (b) інші зовнішні витрати
3. Витрати на персонал:
 (с) заробітна плата
 (b)  витрати на соціальне 

забезпечення
4. (а)  Коригування вартості 

витрат на створення мате-
ріальних і нематеріальних 
основних активів

 (b) коригування вартості 
поточних активів
5. Інші операційні витрати
6. Коригування вартості фінансо-
вих активів та інвестицій
7. Проценти, що підлягають 
сплаті та подібні витрати
8. Податок на прибуток (збиток) 
від звичайної діяльності
9. Прибуток або збиток від 
звичайної діяльності після 
оподаткування
10. Надзвичайні витрати
11. Податок на надзвичайний 
прибуток (збиток)
12. Інші податки, відображено 
у вищевказаних статтях
13. Прибуток або збиток 
за фінансовий рік

Х
Х

Х
Х
Х

Х

Х

X

Х

Х

Х

Х

Х

Х

Х

Х
Х

Х

Х

В. Доходи
1. Чистий оборот
2. Збільшення запасів готової  
продукції та незавершеного 
виробництва
3. Роботи виконані для власних 
потреб і капіталізовані
4. Інший операційний дохід
5. Дохід від участі у капіталі
6. Дохід від інших інвестицій 
та позик
7. Інші проценти отримані та поді-
бний дохід
8. Прибуток (збиток) від 
звичайної діяльності після 
оподаткування
9. Надзвичайний дохід
10. Прибуток або збиток за фінан-
совий рік 

Х
 
Х

Х

Х
Х
Х

Х

Х

Х
Х

Таблиця 4.  Вертикальний формат консолідованого звіт про прибутки 
та збитки  (на основі елементів витрат)

1. Чистий оборот X

2. Зміни у запасах готової продукції та незавершеного виробництва (Х)

3. Роботи виконані для власних потреб і капіталізовані Х

4. Інший операційний дохід Х

5. (а) Сировина та витратні матеріали
 (b) Інші зовнішні витрати

(Х)
(Х)

Х
(Х)



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

468

6. Витрати на персонал:
 (а) Зарплата
 (b) витрати на соціальне забезпечення

(Х)
(Х)

(Х)

7. (а)  Коригування вартості витрат на створення, а також матеріальних 
і нематеріальних основних активів

 (b) коригування вартості поточних активів

(Х)

(Х) (Х)

8. Інші операційні витрати (Х)

9. Дохід від участі у капіталі Х

10. Дохід від інших інвестицій та позик Х

11. Інший процент, що підлягає отриманню та подібний дохід Х

12. Коригування вартості фінансових активів та інвестицій, відображених у 
складі поточних активів

(Х)

13. Процент, що підлягає сплаті та подібні витрати (Х)

14. Податок на прибуток (збиток) від звичайної діяльності (Х)

15. Прибуток або збиток від звичайної діяльності після оподаткування Х

16. Надзвичайний дохід Х

17. Надзвичайні витрати (Х)

18. Надзвичайний прибуток або збиток Х

19. Податок на надзвичайний прибуток (збиток) (Х)

20. Інші податки, не відображені у вищенаведених статтях (Х)

21. Прибуток або збиток Х

Таблиця 5.  Вертикальний формат консолідованого звіту про прибут-
ки та збитки (на основі функцій витрат)

1. Чистий оборот Х

2. Собівартість продажу (Х)

3. Валовий прибуток або збиток

4. Витрати на збут (Х)

5. Адміністративні витрати (Х)

6. Інший операційний дохід Х

7. Дохід від участі в капіталі Х

8. Дохід від інших інвестицій та позик Х

9. Інший процент, що підлягає отриманню і подібний дохід Х

10. Коригування вартості фінансових активів та інвестицій (Х)

Закінчення табл. 4 
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11. Процент, що підлягає сплаті та подібні витрати (Х)

12. Податок на прибуток (збиток) від звичайної діяльності (Х)

13. Прибуток або збиток від звичайної діяльності після оподаткування Х

14. Надзвичайний дохід Х

15. Надзвичайні витрати (Х)

16. Надзвичайний прибуток або збиток Х

17. Податок на надзвичайний прибуток (збиток) (Х)

18. Інші податки, не відображені у вищевказаних статтях (Х)

19. Прибуток або збиток за фінансовий рік Х

Таблиця 6.  Горизонтальний формат консолідованого звіту про при-
бутки та збитки (на основі функцій витрат)

А. Витрати В. Доходи

1. Собівартість продажу Х 1. Чистий оборот Х

2. Витрати на збут Х 2. Інший операційний дохід Х

3. Адміністративні витрати Х 3. Дохід від участі у капіталі Х

4. Коригування вартості фінансових 
активів та інвестицій

Х 4. Дохід від інших інвестицій та позик Х

5.  Процент, що підлягає сплаті 
та подібні витрати

Х 5.  Інший процент, що підлягає отри-
манню та подібний дохід, окремо 
зазначаючи той, що надходить від 
компаній групи

Х

6.  Податок на прибуток (збиток) від 
звичайної діяльності

Х 6.  Прибуток або збиток від звичайної 
діяльності після оподаткування

Х

7.  Прибуток або збиток від звичайної 
діяльності після оподаткування

Х 7. Надзвичайний дохід Х

8. Надзвичайні витрати Х 8.  Прибуток або збиток за фінансо-
вий рік

Х

9.  Податок на надзвичайний при-
буток (збиток)

Х

10.  Інші податки, не відображені 
у вищевказаних статтях

Х

11.  Прибуток або збиток за фінансо-
вий рік

Х

Закінчення табл. 5



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

470

Додаток 2

Таблиця 1.  Консолідований звіт про зміни у власному капіталі 
за МСБО1

Відноситься до акціонерів 

материнського підприємства
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Залишок на 31 грудня 20-0 р. Х Х (Х) Х Х Х Х

Зміни в обліковій політиці (Х) (Х) (Х) (Х)

Перерахований залишок Х Х (Х) Х Х Х Х

Зміни у власному капіталі за 20-1 р.

Прибуток від переоцінки нерухо-
мості

Х Х Х Х

Інвестиції, доступні для продажу:

Прибутки/(збитки) від переоцінки, 
віднесені до власного капіталу (Х) (Х) (Х)

Перенесено до прибутку або збитку 
від реалізації (Х) (Х) (Х)

Хеджування грошових потоків:

Прибутки/(збитки), направлені 
у власний капітал Х Х Х Х

Перенесено до прибутку або збитку 
за період Х Х Х Х

Перенесено до первісної балансової 
вартості об’єктів хеджування (Х) (Х) (Х)

Курсові різниці від переведення 
операцій в іноземній валюті (Х) (Х) (Х) (Х)

Податок на статті, віднесені прямо 
до власного капіталу або перенесені 
з нього (Х) Х (Х) (Х) (Х)

Чистий прибуток, визнаний прямо 
у власному капіталі Х (Х) Х Х Х

Прибуток за період Х Х Х Х

Усього: визнаний дохід та ви-

трати за період Х (Х) Х Х Х Х

Дивіденди (Х) (Х) (Х) (Х)

Випуск акціонерного капіталу Х Х Х

Випущені опціони на акції Х Х Х
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Відноситься до акціонерів 

материнського підприємства
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Залишок на 31 грудня 20-1 р., 

перенесений на наступний період Х Х (Х) Х Х Х Х

Залишок на 31 грудня 20-1 р., 

перенесений з попереднього 

періоду

Х Х (Х) Х Х Х Х

Зміни у власному капіталі за 20-2 

р.

Збиток від переоцінки нерухомості (Х) (Х) (Х) (Х)

Інвестиції, доступні для продажу:

Прибутки/(збитки) від переоцінки, 
віднесені до власного капіталу (Х) (Х) (Х)

Перенесено до прибутку або збитку 
від реалізації Х Х Х

Хеджування грошових потоків:

Прибутки/(збитки), віднесені до 
власного капіталу Х Х Х Х

Перенесено до прибутку або збитку 
за період (Х) (Х) (Х) (Х)

Перенесено до первісної балансової 
вартості об’єктів хеджування (Х) (Х) (Х)

Курсові різниці від переведення 
фінансових звітів закордонних 
господарських одиниць (Х) (Х) (Х) (Х)

Податки на статті, віднесені до 
власного капіталу або переведені з 
нього

Х Х Х Х Х

Чистий прибуток, визнаний прямо 
у власному капіталі (Х) (Х) (Х) (Х) (Х)

Прибуток за період Х Х Х Х

Усього: визнаний дохід та ви-

трати за період (Х) (Х) Х Х Х Х Х

Дивіденди (Х) (Х) (Х) (Х)

Випуск акціонерного капіталу Х Х Х

Залишок на 31 грудня 20-2 р. Х Х (Х) Х Х Х Х

Закінчення табл. 1 



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

472

Таблиця 2.  Консолідований звіт про визнаний дохід та витрати 
за МСБО 1

20-2 р. 20-1 р.

Прибуток / (збиток) від переоцінки нерухомості (Х) Х

Інвестиції, доступні для продажу:

 прибутки / (збитки) від переоцінки, віднесені до власного капіталу (Х) (Х)

 перенесено до прибутку або збитку від реалізації Х (Х)

Хеджування грошових потоків:

 прибутки / (збитки), віднесені до власного капіталу Х Х

 перенесено до прибутку або збитку за період (Х) Х

 перенесено до первісної балансової вартості об’єктів хеджування (Х) (Х)

Курсові різниці від переведення фінансових звітів закордонних 
господарських одиниць (Х) (Х)

Податки на статті, віднесені прямо до власного капіталу або пере-
ведені з нього Х (Х)

Чистий прибуток, визнаний прямо у власному капіталі (Х) Х

Прибуток за період Х Х

Усього: визнаний дохід та витрати за період Х Х

Розподіляється на:

 акціонерів материнського підприємства Х Х

 частки меншості Х Х

Х Х

Вплив змін в обліковій політиці:

 на акціонерів материнського підприємства (Х)

 на частку меншості (Х)

(Х)
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Додаток  3

Облікові підходи до поетапного об’єднання бізнесу
Положення МСФЗ 3 «Об'єднання бізнесу» визначають такі об-

лікові підходи для відображення інвестицій в об'єкт інвестування 
і складання консолідованих  фінансових звітів у разі поетапного 
об'єднання бізнесу:

кожна суттєва обмінна операція повинна відображуватися  
покупцем окремо на дату кожної операції;

інвестиції покупця в об'єкт інвестування до придбання контр- 
олю мають відображуватися за собівартістю, справедливою вартіс-
тю або за методом участі в капіталі (залежно від виду і характеру 
інвестиції);

будь-які коригування справедливої вартості ідентифікованих  
активів, зобов'язань і непередбачених зобов'язань об'єкта, що при-
дбаються, на дату кожної обмінної операції й справедливої вартості 
ідентифікованих активів, зобов'язань і непередбачених зобов'язань, 
що придбаються, які відносять до попередньої частки участі покупця 
в капіталі об'єкта інвестування, враховують як переоцінку;

незалежно від того, яким методом враховувалася первинна  
інвестиція в об'єкт інвестування (за собівартістю, методом участі в 
капіталі, справедливою вартістю), оцінювання інвестиції в об'єкт 
інвестування в разі об'єднання бізнесу є сукупністю собівартості пер-
винної участі в капіталі і собівартості подальшої участі в капіталі;

у разі об'єднання бізнесу на дату кожної обмінної операції  
визначають гудвіл (негативний гудвіл) порівнянням собівартості 
окремих інвестицій з часткою покупця в справедливій вартості 
придбаних ідентифікованих активів, зобов'язань і непередбачених 
зобов'язань;

під час здійснення коригувальних записів зміни справедливої  
вартості попередньої участі в капіталі повинні бути сторнованими 
(так, щоб балансова вартість цієї частки участі була записана за 
собівартістю), а зміни в нерозподіленому прибутку об'єкта інвесту-
вання та інших статтях капіталу після кожної операції обміну мають 
бути включені до консолідованих фінансових звітів після об'єднання 
тією мірою, якою вони пов'язані з попередніми частками участі в 
капіталі;
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у консолідованих фінансових звітах, складених безпосередньо  
після придбання інвестором додаткової участі в капіталі об'єкта ін-
вестування й отримання контролю над нею повинні бути застосовані 
такі самі методи обліку інвестиції в об'єкт інвестування, що були 
використані до отримання контролю;

частку меншості у вартісній оцінці розраховують як відсоток  
частки меншості, помножений на справедливу вартість ідентифі-
кованих активів, зобов'язань і непередбачених зобов'язань на дату 
отримання контролю.

Приклад 1. Корпорація А 1 січня 2005 р. придбала 20% участі 
в капіталі об'єкта інвестування Б (підприємство з надання послуг) 
за 7 000 000 грн. На цю дату справедлива вартість ідентифікованих 
активів підприємства Б становила 24 000 000 грн, балансова вартість 
цих активів – 20 000 000 грн. Зобов'язання на цю дату становили 
4 000 000 грн. Інформація про справедливу вартість ідентифікованих 
активів об'єкта інвестування на 1 січня 2005 р. подана у табл. 3.1:

Таблиця 3.1. Баланс підприємства Б на 1 січня 2005 р.

Стаття
Вартість, тис. грн..

балансова справедлива

Основні засоби 
Грошові кошти і дебітори

12 000 
8 000 

16 000 
8 000 

Усього активи 20 000 24 000 
Кредиторська заборгованість
Випущений капітал:
1 000 000 простих акцій
Нерозподілений прибуток

4 000 

10 000 
6 000 

20 000 

4 000 

Упродовж 2005 р. підприємство Б відобразило в звіті про фінан-
сові результати прибуток у розмірі 12 000 тис. грн, дивіденди за цей 
період не виплачували. Слід зазначити, що справедлива вартість 
основних засобів підприємства Б збільшилася на 6 000  і становила 22 
000 тис. грн. Однак сума, визнана об'єктом інвестування щодо осно-
вних засобів, залишилася незмінною і становила 12 000 тис. грн.

Інформація про справедливу вартість ідентифікованих активів 
об'єкта інвестування на 31 грудня 2005 р. представлена в табл.2:
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Таблиця.2. Баланс підприємства Б на 31 грудня 2005 р.

Стаття Вартість, тис. грн..

балансова справедлива

Основні засоби 
Грошові кошти і дебітори

12 000 
32 000 

22 000 
32 000 

Усього активи 44 000 54 000 
Кредиторська заборгованість
Випущений капітал:
1 000 000 простих акцій
Нерозподілений прибуток

16 000 

10 000 
18 000 
28 000 

16 000 

1 січня 2006 р. корпорація А придбала додатково 60 % участі в 
капіталі об’єкта інвестування, сплативши 44 000 тис. грн., і отримала 
контроль. До отримання контролю інвестор не мав суттєвого впливу 
на об’єкт інвестування і враховував свою первинну 20% інвестицію 
за справедливою вартістю. Ринкова вартість простих акцій підпри-
ємства Б на 31 грудня 2005 р. становила 60 грн за акцію.

За період з 1 січня 2005 р. по 1 січня 2006 р. випущений капітал 
корпорації А становив 60 000 тис. грн, нерозподілений прибуток – 
5 000 тис. грн.., грошові кошти – 53 000 тис. грн. 

1.  Облік первісної інвестиції до отримання контролю. Первісну 
20% інвестицію в підприємство Б оцінено в 7 000 тис. грн. Проте рин-
кова вартість 1 000 000 простих акцій об’єкта інвестування на 31 грудня 
2005 р. становила 60 грн. за акцію. Тому балансову вартість первісної 
20% інвестиції у фінансових звітах інвестора на 31 грудня 2005 р. оцінено 
в сумі 12 000 тис. грн.. (200 000шт. × 60 грн.). Різниця 5 000 тис. грн.. між 
балансовою оцінкою інвестиції на дату балансу і первісною оцінкою ви-
знається в звіті про фінансові результати за звітний період.

Бухгалтерські записи, тис. грн.:
а) на дату придбання 20% участі в капіталі:
Дебет «Інвестиція в підприємство Б»  7000
Кредит «Грошові кошти»    7000
б) на дату балансу 31 грудня 2005 р. переоцінка інвестиції:
Дебет «Інвестиція в підприємство Б»  5000
Кредит «Дохід від переоцінки інвестиції»  5000.
Баланс корпорації А на 31 грудня 2005 р. до придбання додатко-

вих 60% участі в капіталі подано в табл.3:
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Таблиця 3. Баланс корпорації А на 31 грудня 2005 р.

Стаття Сума, тис. грн.

Грошові кошти
Інвестиції в підприємство Б

53 000 
12 000 
65 000 

Випущений капітал
Нерозподілений прибуток

60 000 
5 000 

65 000 

2. Облік об’єднання бізнесу. Коли об'єднання бізнесу включає 
більше від однієї обмінної операції, вартість об'єднання є сукупною 
вартістю окремих операцій, де вартість кожної окремої операції 
визначено на дату кожної обмінної операції (тобто  на дату, на яку 
кожна індивідуальна інвестиція визнається у фінансових звітах 
покупця). Це означає, що вартість об'єд нання бізнесу є сукупною 
величиною вартості пер вісної 20% частки участі (7 000 тис. грн.) і 
вартості подальших 60% частки участі (44 000 тис. грн.), незалежно 
від того факту, що балансову оцінку первісної 20% інвестиції було 
змінено.

Кожна операція має бути відображена в обліку окремо з ме-
тою визначення гудвілу по цій операції. На дату кожної обмінної 
операції використаємо інформацію про собівартість і справедливу 
вартість чистих активів об'єкта інвестування:

на 1 січня 2005 р. – дату придбання 20% частки участі в капіталі  
підприємства Б балансова вартість чистих активів об'єкта інвесту-
вання становила 16 000 тис. грн. (20 000 – 4000), справедлива вартість 
чистих активів – 20 000 тис. грн. (24 000 – 4000);

на 1 січня 2006 р. – дату придбання додаткових 60% частки  
участі в капіталі підприємства Б балансова вартість чистих активів 
об'єкта інвестування становила 28 000 тис. грн (44 000 – 16 000), спра-
ведлива вартість чистих активів – 38 000 тис. грн (54 000 – 16 000).

У розглянутому прикладі інвестор визнає такі суми гудвілу в 
консолідованому звіті:

а)  для 20% частки участі собівартістю 7000 тис. грн.. гудвіл становитиме 
3000 тис. грн [7000 – 20% × 20 000 / 100%];

б) для 60% частки участі собівартістю 44 000 тис. грн.. гудвіл станови-
тиме 3000 тис. грн [44 000 – 60% × 38 000 / 100%].
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3. Коригувальні записи для складання Робочої таблиці:
1. Визнання ідентифікованих активів об'єкта інвестування за 

справедливою вартістю на дату придбання контролю, тис. грн:

Дебет «Основні засоби»     10 000
Кредит «Інший додатковий капітал/
Переоцінка необоротних активів»  (22 000 – 12 000) 10 000

2. Відображення первісної 20% інвестиції в об’єкт інвестування 
за собівартістю, тис. грн:

Дебет «Нерозподілений прибуток» 5000
Кредит «Інвестиція в підприємство Б» (12 000 – 7000) 5000
3. Визнання гудвілу за первісної 20% інвестицією в об’єкт інвес-

тування і виключення інвестиції:
Дебет «Випущений капітал» (20% х10 000 / 100%) 2000
Дебет «Нерозподілений прибуток» (20% х 6000 / 100%) 1200
Дебет «Інший додатковий капітал/
Переоцінка необоротних активів» [20% х (16 000 – 12 000) / 100%]

800

Дебет «Гудвіл» 3000
Кредит «Інвестиція в підприємство Б» 7000.
4. Визнання гудвілу в разі подальшої 60% інвестиції в об’єкт 

інвестування і виключення інвестиції:
Дебет «Випущений капітал» (60% х 10 000 / 100%)  6000
Дебет «Нерозподілений прибуток» (60% х 18 000 / 100%)  10 

800
Дебет «Інший додатковий капітал /
Переоцінка необоротних активів» [60% (22 000 – 12 000) / 100%] 6000
Дебет «Гудвіл» 21 200
Кредит «Інвестиція в підприємство Б» 44 000

5. Визнання частки меншості на дату отримання контролю:
Дебет «Випущений капітал»     (20% х 10 000/100%) 2000
Дебет «Нерозподілений прибуток»  (20% х 18 000/100%) 3600
Дебет «Інший додатковий капітал/
Переоцінка необоротних активів»  [20% (22 000 – 12 000) / 100%]

2000

Кредит «Частка меншості» 7600
Частка меншості, %: 100 – (20 + 60) = 20;
тис. грн: (20% х 38 000 / 100%) = 7600.
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4. Робоча таблиця для складання консолідованих звітів 
інвестора після придбання додаткових 60% участі в капіталі об'єкта 
інвестування на 1 січня 2006 р. матиме такий вигляд(табл.4):

Таблиця 4  Робоча таблиця для складання консолідованих фінансо-
вих звітів

Стаття
Корпора-

ція А

Підпри-

ємство Б

Коригування Консо-

лідована 

сума

Дебет Кредит

Гудвіл – – 3) 3000
4) 21 200

24 200

Основні засоби – 12 000 1) 10 000 22 000
Інвестиція в об’єкт 
інвестування підпри-
ємства Б

56 000 – 2) 5000
3) 7000

4) 44 000

–

Грошові кошти і дебітор-
ська заборгованість

9000 32 000 41 000

Разом активи 65 000 44 000 87 200
Кредиторська заборго-
ваність

– 16 000 16 000

Випущений капітал 60 000 10 000 3) 2000
4) 6000
5) 2000

60 000

Інший додатковий 
капітал/Переоцінка 
необоротних активів

– – 3) 800
4) 6000
5) 2000

1) 10 000 1200

Нерозподілений 
прибуток

5000 18 000 2) 5000
3) 1200

4) 10 800
5) 3600

2400

Частка меншості – – 5) 7600 7600
Разом зобов’язання і 
власний капітал

65 000 44 000 87 200

Під час підготовки Робочої таблиці для консолідованих фінансових 
звітів у разі поетапного об'єднання бізнесу слід звернути увагу на таке:

1. Ідентифіковані чисті активи підприємства Б відображено за 
їх повною справедливою вартістю на дату отримання контролю 
інвестором. Це означає, що 20% частку меншості в підприємстві Б 
також відображено виходячи зі справедливої вартості ідентифіко-
ваних чистих активів об'єкта інвестування.

2. Гудвіл визнається на дату придбання частки в капіталі об'єкта 
інвестування в сумі, розрахованій по кожній обмінній операції окремо 
з використанням інформації про собівартість і справедливу вартість 
інвестиції на дату кожної обмінної операції.



Додатки

479

3. Консолідована сума за статтею «Випущений капітал» 60 000 
тис. грн.. включає випущений капітал інвестора.

4. Консолідована сума за статтею «Інший додатковий капітал / 
Переоцінка необоротних активів» становить 1200 тис. грн. Ця сума 
відображує частину збільшення справедливої вартості ідентифікова-
них активів об'єкта інвестування після придбання первісної частки в 
розмірі 20%, що відносять до цієї частки первісної 20% інвестиції [20% 
(22 000 –  16 000) / 100%].

5. Консолідована сума нерозподіленого прибутку становить 
2400 тис. грн. Ця сума відображує зміни в нерозподіленому прибутку 
інвестора після придбання первісної частки 20%, що визначені цими 
20% участі [20% (18 000 – 6000) / 100%].

Продовження Додатка 3

Складання консолідованих фінансових звітів при зво-
ротному придбанні

Консолідовані фінансові звіти при зворотному придбанні мають 
бути підготовлені від імені юридичного материнського підприєм-
ства, але описані в примітках як фінансова звітність юридичного до-
чірнього підприємства, що купується (тобто покупця для облікових 
цілей). Оскільки такі консолідовані фінансові звіти є «продовжен-
ням» фінансових звітів юридичного дочірнього підприємства, то в 
цих консолідованих фінансових звітах:

активи і зобов’язання юридичного дочірнього підприєм- 
ства будуть визнані й оцінені за їхньою балансовою вартістю до 
об’єднання;

 нерозподілений прибуток і залишки інших статей капіталу  
будуть визнані як нерозподілений прибуток і залишки інших статей 
капіталу юридичного дочірнього підприємства до об’єднання бізнесу;

сума, визнана як випущені інструменти капіталу, буде визначена  
додаванням до випущеного капіталу юридичного дочірнього підпри-
ємства безпосередньо до об’єднання бізнесу вартості об’єднання. Однак 
структура капіталу, подана в консолідованих фінансових звітах (тобто 
кількість і тип випущених інструментів капіталу), відображуватиме 
структуру капіталу юридичного материнського підприємства, вклю-



В.М. Костюченко. Консолідована фінансова звітність: Міжнародний досвід та практика України

480

чаючи інструменти капіталу, випущені юридичним материнським 
підприємством для здійснення об’єднання;

 порівняльна інформація, представлена в консолідованих  
фінансових звітах, буде інформацією юридичного дочірнього під-
приємства.

Облік зворотного придбання здійснюється тільки в консолідова-
них фінансових звітах. Отже, в окремих фінансових звітах юридич-
ного материнського підприємства інвестиція в юридичне дочірнє 
під приємство враховується відповідно до порядку обліку інвестицій 
в окремих фінансових звітах інвестора. 

Консолідовані фінансові звіти, підготовлені при зворотному при-
дбанні, повинні відображувати справедливу вартість активів, зобов’язань 
і непередбачених зобов’язань юридичного материнського підприємства 
(тобто підприємства, що придбається для облікових цілей). 

Порядок складання консолідованої звітності при зворотному 
придбанні розглянемо на прикладі.

Приклад 2. Підприємство «Ю», що випустило інструменти 
капіталу і є материнським підприємством, було придбане при зво-
ротному придбанні дочірнім підприємством «П» 30 червня 2004 р. 
(Для спрощення розрахунків будь-який податок на прибуток не вра-
ховується). Баланси обох підприємств безпосередньо до об’єднання 
бізнесу в умовах зворотного придбання подано в табл.5.

Таблиця 5  Баланси материнського та дочірнього підприємств на 
дату придбання

Показник
Материнське підпри-

ємство «Ю»

Дочірнє підпри-

ємство «П»

Активи
Непоточні активи 2600 6000
Поточні активи 1000 1400
Усього активи 3600 7400
Власний капітал і зобов’язання
Випущений капітал:
100 простих акцій 600           -
60 простих акцій            - 1200
Нерозподілений прибуток 1600 2800
Усього власний капітал 2200 4000
Непоточні зобов’язання 800 2200
Поточні зобов’язання 600 1200
Усього зобов’язання 1400 3400
Усього власний капітал і зобов’язання 3600 7400



Додатки

481

Додаткова інформація:
а) на 30 червня 2004 р., підприємство «Ю» випустило 150 про-

стих акцій в обмін на всі 60 простих акцій підприємства «П». Всі 
акціонери підприємства «П» обміняли свої акції;

б) на 30 червня 2004 р. справедлива вартість кожної простої акції 
підприємства «П» становила 80 гр. од. Ринкова ціна простої акції під-
приємства «Ю» на цю дату становила  24 гр.од.;

в) на 30 червня 2004 р. справедлива вартість ідентифікованих 
активів і зобов’язань підприємства «Ю» відповідала їхній балансовій 
вартості за винятком непоточних активів. Справедлива вартість не-
поточних активів підприємства «Ю» становить 3000 гр.од. 

На підставі вихідної інформації здійснюють такі розрахунки.
1. Вартість об’єднання
Для розрахунку вартості об’єднання при зворотному придбанні 

необхідно розрахувати кількість акцій підприємства, що придбаєть-
ся, тобто номінального покупця: 

Акції підприємства «Ю», випущені для придбання капіталу підприємства «П» 150
Акції підприємства «Ю», що перебувають в обігу за період, що передує операції 
зворотного придбання 100
Усього акцій підприємства «Ю», що перебувають в обігу після операції зворотно-
го придбання 250
Частка володіння капіталом підприємства «П» (150/250) 60 %
Кількість акцій підприємства «П», що перебувають в обігу до операції зворотного придбання 60
Кількість акцій підприємства «П», що мають бути випущені, якщо 60% від під-
сумку залишається в акціонерів підприємства «П» 40

Якщо підприємство «П» випустить 40 своїх акцій для здійснення 
придбання акцій підприємства «Ю», вартість об’єднання становитиме 

80 гр.од. · 40 шт = 3200 гр.од.
2. Оцінка гудвілу
Гудвіл визначають як перевищення вартості об’єднання біз-

несу над справедливою вартістю чистих ідентифікованих активів і 
зобов’язань. Отже, гудвіл розраховують так, гр.од.:

Вартість об’єднання бізнесу 3200
Справедлива вартість ідентифікованих 
чистих активів і зобов’язань:
непоточні активи 3000
поточні активи 1000
непоточні зобов’язання (800)
поточні зобов’язання (600)
Усього справедлива вартість ідентифікованих чистих активів (2600)
Гудвіл 600
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3. Консолідований баланс підприємства «Ю» на 30 червня 2004 р.

Стаття Сума, гр. од.

Активи
Непоточні активи (6000 + 3000) 9000
Гудвіл 600
Поточні активи (1400 + 1000) 2400
Усього активи 12 000
Власний капітал і зобов’язання
Випущений капітал:
250 простих акцій (1200 + 3200)1 4400
Нерозподілений прибуток 2800
Усього капітал 7200
Непоточні зобов’язання (2200 + 800) 3000
Поточні зобов’язання (1200 + 600) 1800
Усього зобов’язання 4800
Усього власний капітал і зобов’язання 12 000

4. Частка меншості 
Припустимо, що з 60 простих акцій тільки 56 акцій підприєм-

ства «П» було запропоновано в обмін.
Оскільки підприємство «Ю» випустило 21/2 акцій в обмін на кож-

ну просту акцію підприємства «П», підприємство «Ю» випустило 
лише 140 (21/2 · 56) з 150 акцій. У результаті акціонери підприємства 
«П» володіють 58,3 % випущених акцій об’єд на ного підприємства 
(тобто 140 акцій з 240 випущених).

Вартість об’єднання бізнесу розраховують виходячи з припу-
щення, що об’єднання здійснюється у формі випуску додаткових 
простих акцій підприємством «П» для акціонерів підприємства 
«Ю» в обмін на їхні прості акції в цьому підприємстві. При розра-
хунку кількості акцій, що були випущені підприємством «П», частка 
меншості ігнорується. Більшість акціонерів володіють 56 простими 
акціями підприємства «П».

Для представлення 58,3% частки капіталу підприємство «П» 
випустило додатково 40 акцій. Більшість акціонерів при цьому 
володіють 56 з 96 випущених акцій підприємства «П» і, отже, 58,3% 
об’єднаного підприємства.

У результаті вартість об’єднання бізнесу становить 3200 гр.од. 
(тобто 40 акцій справедливою вартістю 80 гр.од. кожна). Вартість 
об’єднання не зміниться, оскільки деякі акціонери підприємства 
«П» не беруть участі в обміні.

Частка меншості представлена 4 простими акціями з 60 акцій 
підприємства «П», які не було обміняні на акції підприємства «Ю». 

* Відповідно до МСФЗ 3 сума, визнана як випущені інструменти капіталу, в консолідованій 
фінансовій звітності визначається додаванням випущеного капіталу юридичним дочірнім 
підприємством до об’єднання бізнесу.  Однак структура капіталу, наведена у фінансовій 
звітності (тобто кількість і тип випущених інструментів капіталу), повинна відображувати 
структуру капіталу юридичного материнського підприємства, включаючи інструменти 
капіталу, випущені цим підприємством для здійснення об’єднання.
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Таким чином, частка меншості становить 6,7 % і відображує порівня-
ну частку меншості в балансовій вартості чистих активів юридичного 
дочірнього підприємства до об’єднання. У консолідованому балансі 
частку меншості розраховують як добуток частки меншості 6,7% і 
балансової вартості чистих активів підприємства «П» 4000 гр.од.

Консолідований баланс при зворотному придбанні з відобра-
женням частки меншості подано в табл.6.

Таблиця 6. Консолідований баланс на 30 червня 2004 р.
Стаття Сума, гр. од.

Активи
Непоточні активи (6000 + 3000) 9000
Гудвіл 600
Поточні активи (1400 + 1000) 2400
Усього активи 12 000
Власний капітал і зобов’язання
Випущений капітал:
240 простих акцій (1120 + 3200) 4320
Нерозподілений прибуток (2800 х 93,3 %) 2612
Частка меншості 268

7200
Непоточні зобов’язання (2200 + 800) 3000
Поточні зобов’язання (1200 + 600) 1800

4800
Усього власний капітал і зобов’язання 12 000

Прибуток на акцію 
При зворотному придбанні порядок розрахунку прибутку на 

акцію, показника консолідованого звіту про фінансові результати 
або приміток  зміниться.

Структура капіталу, подана в консолідованих фінансових звітах, 
підготовлених при зворотному придбанні, відображує структуру 
капіталу юридичного материнського підприємства, включаючи 
ін стру менти капіталу, випущені юридичним материнським підпри-
ємством для здійснення об’єднання бізнесу. 

Для розрахунку середньозваженої кількості простих акцій, що 
перебувають в обігу протягом періоду, у якому зворотне придбання 
мало місце, не обхідно, щоб:

кількість простих акцій, що перебувають в обігу від початку  
звітного періоду до дати прид бання, вважалася кількістю простих 
акцій, випущених юридичним материнським підприємством для 
власників юридичного дочірнього підпри ємства, 
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кількість простих акцій, що перебувають в обігу від дати при- 
дбання до кінця звітного періоду, була дійсною кількістю простих 
акцій юридичного материнського підприємства в обігу впродовж 
цього періоду.

Показник «Прибуток на акцію» для кожного порівнюваного 
періоду до дати придбання  при зворотному  придбанні розрахову-
ватиметься за формулою:

    Прибуток (збиток) юридичного
   дочірнього підприємства

Прибуток на акцію =  
    Кількість простих акцій, випущених 
   юридичним материнським підприємством
   при зворотному придбанні

Розрахунок передбачає відсутність змін у кількості простих 
акцій, випущених юридичним дочірнім підприємством упродовж 
порівнюваних періодів, а також протягом періоду від початку пе-
ріоду, у якому зворотне придбання мало місце до дати придбання. 
Розрахунок прибутку на акцію коригуватиметься з врахуванням 
змін у кількості простих акцій, випущених юридичним дочірнім 
підприємством протягом цього періоду. 

Припустимо, що прибуток підприємства «П» за 2003 р. становив 
1200 гр.од., а консолідований прибуток за 2004 р. – 1600 гр.од. Змін 
у кількості простих акцій, випущених підприємством «П» протягом 
періоду з 1 січня 2004 р. до дати зворотного придбання (30 червня 
2004 р.), не відбулося.

Прибуток на акцію за 2004 р. розраховують так, гр..од.:

Кількість акцій, що перебувають у обігу за період від 1 січня 2004 

р. до дати придбання (тобто кількість простих акцій, випущених 

підприємством «Ю» при зворотному придбанні) 150
Кількість акцій в обігу від дати придбання до 31 грудня 2004 р. 250
Середньозважена кількість простих акцій в обігу [(150 х 9/12) + (250 х 3/12)] 175
Прибуток на акцію [1600/175] 9,14  

Знову заявлений прибуток на акцію за 2003 р. становив 8,00 гр. 
од. (тобто прибуток підприємства «П» у сумі 1200 гр. од., поділений 
на кількість простих акцій, випущених підприємством «Ю» при 
зворотному придбанні).
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Додаток 4
Приклад складання консолідованих фінансових  звітів 

після придбання за МСФЗ

Підприємство „М” придбало 80% акцій підприємства „Д” 1 
січня 2003 року за 520 000 гр. од. На цю дату капітал  підприємства 
”Д” складали:  статутний капітал   500 000,  резервний капітал 100 
000, нерозподілений прибуток   50 000.

Всі ідентифіковані активи і зобов’язання підприємства „Д”  
враховані за справедливою вартістю на цю дату. Є така фінансова 
інформація  обох компаній на 31 грудня 2007  року:

Показник Підприємство „М” Підприємство ”Д”

Дохід від реалізації 720 000 530 000
Інші доходи 240 000 120 000

960 000 650 000
Собівартість реалізації 610 000 410 000
Інші витрати 230 000 160 000

840 000 570 000
Прибуток до оподаткування 120 000 80 000
Податок на прибуток 40 000 25 000
Прибуток за період 80 000 55 000
Нерозподілений прибуток на 1.01.07 200 000 112 000

280 000 167 000
 Дивіденди сплачені 20 000 -
Дивіденди оголошені 25 000 -
Статутний капітал 600 000 500 000
Резервний капітал 100 000 150 000
Разом капітал 935 000 817 000
Дивіденди до сплати 25 000 -
Інші зобов’язання 25 000 15 000
Разом зобов’язання 50 000 15 000
Разом зобов’язання й капітал 985 000 832 000
Дебіторська заборгованість 80 000 30 000
Запаси 100 000 170 000
Основні засоби 300 000 580 000
Знос (115 000) (88 000)
Інвестиції в підприємство „Д” 516 800 -
Відстрочені податкові активи 53 200 40 000
Інші активи 50 000 100 000
Разом активи 985 000 832 000

Наступні операції мали місце між підприємствами „М” та „Д”:
а)  Впродовж  2007 року, підприємство „Д” реалізувало запаси 

підприємству „М” за 23 000 гр. од., враховуючи прибуток 3000 гр. од. 
Підприємство ”М” реалізувало лише половину запасів.
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б) Впродовж  2007 року, підприємство „М” реалізувало запаси 
підприємству „Д” за 18 000 гр. од., враховуючи прибуток 2000 гр. од. 
Підприємство ”Д” запаси не реалізувало.

в) 1 грудня 2007 року підприємство „Д” сплатило 1000 гр. од. 
підприємству „М” за надані рекламні  послуги.

г) 1 січня 2005 року підприємство „Д” реалізувало устаткування 
підприємству „М” за 150 000 гр. од., враховуючи прибуток 20 000 
гр. од. Підприємство „М” застосовує норму амортизації 10%, метод 
прямолінійної амортизації у відношенні до цього активу.

Підготуємо консолідовані  фінансові звіти підприємства „М” на 
31 грудня 2007 року. Ставка податку на прибуток 30%. 

Аналіз придбання:
- Справедлива вартість чистих активів підприємства “Д” 650 000
(500 000+100 000+50 000)
- Справедлива вартість чистих активів, придбаних “М” 520 000

80% 650000
100

x⎛ ⎞
⎜ ⎟
⎝ ⎠

- Собівартість об’єднання    520 000
- Гудвіл        0
Регулюючі записи на 31 грудня 2007 року.
Відсутні записи оцінки об’єднання бізнесу, оскільки всі активи і 

зобов’язання відображенні за справедливою вартістю.
1. Записи до придбання - виключення частки материнсько-

го підприємства «М» в капіталі дочірнього підприємства «Д»
Дебет “Нерозподілені прибутки”(  1.01.2007 )  40 000
Кредит “Довгострокові фінансові інвестиції”  40 000
(0,80х50 000)
Дебет “Статутний капітал”     400 000
Кредит “Довгострокові фінансові інвестиції”  400 000
(0,80х500 000)
Дебет “Резервний капітал”    80 000
Кредит “Довгострокові фінансові інвестиції”  80 000
(0,08х100 000)
Частка меншості
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2. Частка меншості в капіталі на дату придбання 1 січня 2003 року 
(крок 1).

Капітал підприємства “Д”    20%
Нерозподілений прибуток   50 000  10 000
Статутний капітал    500 000  100 000
Резервний капітал    100 000  20 000
        130 000
Коригувальний запис в графі “Частка меншості”:
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006 )  10 000
Кредит “Частка меншості”    10 000
Дебет “Статутний капітал”    100 000
Кредит “Частка меншості”     100 000
Дебет “Резервний капітал”     20 000
Кредит “Частка меншості”    20 000
3. Частка меншості в капіталі підприємства «Д» з 1 січня 2003 р. 

до 31 грудня 2006 р. (крок 2).
     зміна в капіталі 20%
Резервний капітал    50 000  10 000
(150 000-100 000)
Нерозподілений прибуток  62 000  12 400
(112 000-50 000)
Коригувальний запис:
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  12 400
Кредит “Частка меншості ”    12 400
Дебет “Резервний капітал”    10 000
Кредит “Частка меншості”     10 000
4. Частка меншості в капіталі дочірнього підприємства «Д» 

з 1 січня 2007 року до 31 грудня 2007 року (крок 3)
Прибуток
Прибуток звітного періоду     55 000
Частка меншості – 20%     11 000
Коригувальний запис:
Дебет “Частка меншості в прибутку”   11 000
Кредит “Частка меншості”    11 000
Внутрішньогрупові операції
5. Продаж запасів дочірнього підприємства материнському.
Коригувальні записи:
Дебет “Дохід від реалізації інших оборотних активів” 23 000
Кредит “Собівартість реалізованих виробничих запасів” 21 500
Кредит “Виробничі запаси”    1500
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(Нереалізований прибуток, що залишився в запасах, 
0,50х3000=1500)

Дебет “Відстрочені податкові активи”   450
Кредит “Податок на прибуток”    450
(0,30х1500)
6. Коригування частки меншості: нереалізований прибуток 

в запасах на кінець звітного періоду.
Прибуток від реалізації зароблений дочірнім підприємством. 

Це впливає на частку меншості. Загальний прибуток після опо-
даткування від внутрішньогрупового продажу запасів складає 2100 
гр. од. (3000-900). Проте, так як половина запасів є реалізованою 
зовнішньому підприємству, ця частина вважається реалізованою. 
Коригування частки меншості пов’язане лише з нереалізованим 
прибутком, що залишився в запасах (50% від 2100=1050). 

Таку ж суму можна отримати, використовуючи регулюючий 
запис 5. Операція мала місце в звітному періоді. Отже, частка 
меншості в прибутку звітного періоду знаходиться під впливом вну-
трішньогрупової операції. В регулюючому записі 4 частка меншості 
є визначеною від загального прибутку звітного періоду дочірнього 
підприємства. Так як реалізований прибуток менший за відображе-
ний прибуток, частка меншості в капіталі повинна бути зменшена, 
зокрема частки меншості в прибутку звітного періоду.

Регулюючий запис:
Дебет “Частка меншості”    210
Кредит “Частка меншості в прибутках(збитках)” 210
(0,20х1050)
Запис по дебету показує зменшення загального капіталу, що від-

носиться до частки меншості. Запис по кредиту показує зменшення 
частки меншості в прибутку звітного періоду.

7. Продаж запасів материнським підприємством дочірньому.
Регулюючі записи:
Дебет “Дохід від реалізації інших оборотних активів” 18 000
Кредит “Собівартість реалізованих виробничих запасів” 16 000
Кредит “Виробничі запаси”    2000
Дебет “Відстрочені податкові активи”   600
Кредит “Податок на прибуток”    600
(0,30х2000)
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Так як прибуток від операції зароблений материнським підпри-
ємством і не впливає на капітал дочірнього підприємства, відсутня 
необхідність коригування частки меншості.

8. Платіж за послуги дочірнього підприємства материн-
ському.

Регулюючий запис:
Дебет “Інші доходи”     1000
Кредит “Інші витрати”     1000
Прибуток дочірнього підприємства знаходиться під впливом 

операції через платіж, здійснений материнським підприємством 
дочірньому. Проте, якщо припустити, що реалізація здійснена по 
платежу за послуги для цього типу операцій, тоді відсутній нереа-
лізований прибуток (збиток), що існує у дочірнього підприємства. 
Звідси, відсутня необхідність здійснення коригувань. 

9. Продаж запасів у попередньому періоді дочірнім підпри-
ємством материнському.

Регулюючий запис:
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  2800
Дебет “Податок на прибуток”    1200
Кредит “Собівартість реалізованих виробничих запасів” 4000
10. Коригування частки меншості (нереалізовані прибутки 

в запасах на початок звітного періоду).
Прибуток за цією операцією зароблений дочірнім підприєм-

ством, отже, необхідно здійснити коригування частки м меншості 
в капіталі. Існує два впливи на частку меншості, оскільки операція 
впливає на показники останнього і поточного періодів. По-перше, 
прибуток, зароблений дочірнім підприємством в попередньому 
періоді був нереалізований за останній рік. Коригування необхідне 
для зменшення частки меншості в прибутку попереднього періоду.

Регулюючий запис:
Дебет “Частка меншості”    560
Кредит “Нерозподілені прибутки ”( 1.01.2006)  560
(0,20х2800)
По-друге, по відношенню до поточного періоду, так як запаси 

передані в останньому періоді були реалізовані в звітному періоді 
зовнішньому підприємству, прибуток попередньо відображений 
дочірнім підприємством стає реалізованим у поточному періоді. 
Оскільки, прибуток є реалізованим до частки меншості в звітному 
періоді, але відображений дочірнім підприємством за останній 
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період, частка меншості в прибутку звітного періоду потребує 
збільшення.

Регулюючий запис:
Дебет “Частка меншості в прибутку(збитку)”  560
Кредит “Частка меншості”    560
(0,20х2800)
Ці два записи можуть бути об’єднанні:
Дебет “Частка меншості в прибутку(збитку)”  560
Кредит “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  560
Цей запис не впливає на загальну частку меншості в капіталі. Він 

просто зменшує частку меншості в капіталі, відображену за останній 
період і збільшує частку меншості в прибутку звітного періоду. Це 
відображає факт, що дочірнє підприємство відображає прибуток в по-
передньому періоді, тоді як група визнає прибуток у звітному періоді.

Регулюючий запис: 
Дебет “Частка меншості в прибутках (збитках)” 280
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  280
Кредит “Частка меншості”    560
(0,20х1400)
11. Продаж активу, що амортизується в попередньому пері-

оді дочірнім підприємством материнському.
Продаж має місце на початку попереднього періоду.
Коригувальний запис:
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  14 000
Дебет “Відстрочені податкові активи”      6 000
Кредит “Основні засоби”     20 000
12 Коригування частки меншості( нереалізований прибуток 

в активі, що амортизується в попередньому періоді).
Оскільки, дочірнє підприємство відображає прибуток по цій 

операції, це впливає на частку меншості. Так як операція здійснена 
в попередньому періоді, залишок нерозподіленого прибутку дочір-
нього підприємства на 1.01.2007 р. містить нереалізований прибуток 
після оподаткування в сумі 

14 000 гр. од. Частка меншості в прибутку за останній період по-
винна бути зменшена на 2800 гр. од. (0,20 х14 000).

Регулюючий запис:
Дебет “Частка меншості”    2800
Кредит “Нерозподілені прибутки”(  1.01.2006)  2800
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Регулюючий запис, пов’язаний з продажем активу і коригуван-
ням частки меншості здійснюється кожного року впродовж строку 
корисного використання. 

12. Амортизація реалізованого необоротного активу.
Записи в колонці коригувань робочої таблиці відображають амор-

тизацію переданого активу впродовж дворічного періоду на прямолі-
нійній основі, до 10-річного строку корисного використання:

Дебет “Знос основних засобів”    4000
Кредит “Амортизація основних засобів”   2000
Кредит “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  2000
13. Амортизація (0,10х20000) за два роки
Дебет “Нерозподілені прибутки”( 1.01.2006)  600
Дебет “Податок на прибуток”    600
Кредит “Відстрочені податкові активи”   1200
14. Коригування частки меншості ( реалізація прибутку 

через амортизацію).
Зробимо припущення по відношенню до нереалізованого прибутку 
14 000 гр. од., що реалізація буде мати місце впродовж строку 

корисного використання активу, як вигод активу, що амортизується 
спожиті групою. Прибуток є реалізований пропорційно витратам 
на амортизацію по активу. 

За кожний із 10 років, наступних передачі активу, група реалізує 
додатковий прибуток 1400 гр. од. Це збільшує частку меншості в 
прибутку на 280 гр. од. за рік, і навпаки, скорочує частку меншості 
в прибутку, що відноситься до прибутку від продажу, показаного в 
записі 12. Так як  прибуток стає реалізованим впродовж часу, частка 
меншості в капіталі збільшиться. 

Поєднання записів 12 та 14 покаже вплив на частку меншості в 
нерозподіленому прибутку (залишок на початок) відносно періоду:

Частка меншості в нерозподіленому прибутку (1.01.07 р.) 2800-280
Частка меншості в нереалізованому прибутку (1.01.08 р.) 2800-(2х280)
Частка меншості в нерозподіленому прибутку (1.01.09 р.) 2800-(3х280)
Частка меншості в нерозподіленому прибутку (1.01.15 р.) 2800-(9х280)
За період, який закінчиться 31 грудня 2014 року, прибуток стане повністю 

реалізованим, так як актив буде повністю амортизовано. За 2014 р. відсутні 
коригування по відношенню до переданого активу, що амортизується.
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Консолідований звіт про фінансові результати за 2007 рік

Показник Сума
Дохід:
Продаж 1209000
Інші 359000
Разом дохід 1568000
Витрати:
Собівартість продажу 982500
Інші 387000
Разом витрати 1369500
Прибуток до оподаткування 198500
Податок на прибуток 64550
Прибуток за період 139950
Відноситься до:
Материнського підприємства 122880
Частки меншості 11070

Консолідований  звіт про зміни в капіталі за 2007 рік

Показник Консолідація „М”
1 2 3
Прибуток за період 139950 122880
Загальний визнаний прибуток
Відноситься до:
Власників капіталу материнського підприємства 122880
Частки меншості 11070

139950
Нерозподілений прибуток на 1 січня 2007 р. 259400 239520
Прибуток за період 133950 122880
Дивіденди сплачені (20000) (20000)
Дивіденди оголошені (25000) (25000)
Нерозподілений прибуток на 31 грудня 2007 р. 348350 317400
Резервний капітал на 1 січня 2007 170000 140000
Резервний капітал на 31 грудня 2007 170000 140000
Статутний капітал на 1 січня 2007 р. 700000 600000
Статутний капітал на 31 грудня 2007 р. 700000 600000

Консолідований баланс на 31 грудня 2007 року

Показник Сума

КАПІТАЛ І ЗОБОВЯЗАННЯ

Капітал, який відноситься до власників материнського 

підприємства

Статутний капітал 600000
Резервний капітал 140000
Нерозподілений прибуток 317400

1057400
Частка меншості 160950
Разом капітал 1218350
Зобов’язання
Поточні зобов’язання – дивіденди до сплати 25000
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Непоточні зобов’язання 40000
Разом зобов’язання 65000
Разом капітал і зобов’язання 1283350
АКТИВИ
Непоточні активи
Основні засоби 860000
Накопичений знос (199000)
Відстрочені податкові активи 99050
Інші активи 146800

906850
Поточні активи
Дебіторська заборгованість 110000
Запаси 266500

364500
Разом активи 1283350
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Додаток 5
Порядок складання консолідованого звіту про рух грошових 
коштів
Приклад 1. Є така інформація з консолідованих фінансових звітів 

групи «М», тис. гр. од.: 
Консолідований баланс на 31 грудня 2005 року

Стаття При-

мітка

2005 

р.

2004 

р.

АКТИВИ

Необоротні активи

Основні засоби (1) 1575 1470
Довгострокові фінансові інвестиції: які обліковуються за 
методом участі в капіталі 

(2) 210 150

Разом 1785 1620
Оборотні активи
Запаси 1644 1245
Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги (9) 840 1125
Грошові кошти та їх еквіваленти   75    180
Разом 2559 2550
БАЛАНС 4344 4170
ВЛАСНИЙ КАПІТАЛ 
Власний капітал, що відноситься до акціонерів материнсько-
го підприємства
Статутний капітал (5) 900 750
Нерозподілений прибуток 1722 1226
Разом 2622 1976
Частка меншості (7) 696 751
Усього: власний капітал 3318 2727
Довгострокові зобов’язання 375 308
Поточні зобов’язання
Короткострокові кредити банків (3) 195 645
Кредиторська заборгованість за товари, роботи, послуги 90 72
Поточні зобов’язання за розрахунками:
  з бюджетом 140 168
  з оплати праці та страхування 60 48
Інші поточні зобов’язання (8) 166 202
Разом 651 1135
БАЛАНС 4344 4170

Консолідований звіт про фінансові результати за 2005 рік

Стаття Примітка 2005 р. 2004 р.

Дохід від продажу 23447 25035
Собівартість продажу (18879) (19753)
Валовий прибуток 4568 5282
Витрати на збут (995) (1143)
Адміністративні витрати (2322) (2667)
Фінансові результати від операційної діяльності: прибуток
Дохід від участі в капіталі 39 9
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Фінансові витрати (74) (110)
Інші витрати 
(збитки від продажу основних засобів) (140) -
Прибуток до сплати податків 1076 1371
Витрати з податку на прибуток (6) (345) (172)
Прибуток за період 731 1199
Частка меншості (7) (50) (86)
Чистий прибуток 681 1113
Витяг із консолідованого звіту про власний капітал за 2005 рік
Нерозподілений прибуток на початок періоду 1226 725
Чистий прибуток за період 496 501
Дивіденди сплачені (185) (612)
Нерозподілений прибуток на кінець періоду 1722 1226

На підставі аналітичних даних , виписки банку та додаткової 
інформації, яка наведена нижче підготуємо консолідований звіт про 
рух грошових коштів за звітний період (поточний рік) із необхідним 
розкриттям інформації для групи. 

Додаткова інформація, тис. гр. од.
1. Зміни у складі основних засобів за рік:

Залишок на початок 1470
Придбання (за собівартістю) 396
Вибуття (157)
Амортизація (134)
Залишок на кінець 1575

Всі придбання і продаж були здійснені за грошові кошти.
2. Зміни у складі інвестицій в асоційовані підприємства, які об-

ліковуються методом участі в капіталі:

Залишок на початок 150
Дохід від участі в капіталі 39
Дивіденди, отримані від асоційованих підприємств (15)
Придбання   36 
Залишок на кінець 210

Всі додаткові інвестиції в капітал підприємств було здійснено за 
гроші.

(3) Банківські позики та овердрафт

2005 р. 2004 р.

Банківські овердрафти, повернені на запит  45 645
Банківські позики, термін погашення 29.02.2006 150

195
   -

645
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(4) Довгострокові зобов’язання 2005 р. 2004 р.
Банківські позики
термін погашення 29.02.2006
термін погашення 31.12.2007
термін погашення 31.12.2008

-
158
217
375

150
158

308

(5) Акції випущені материнським підприємством були частиною 
компенсації в оплату акцій підприємства «Д» ( див. 10 ).

(6) Податки на прибуток включають корпоративний податок.
(7) Частка меншості складає 20% в капіталі дочірнього підпри-

ємства. Впродовж року до 31.12.2005, дочірнє підприємство сплати-
ло дивіденди на суму 525 000 гр. од. Отже, зміни у частці меншості 
такі:  

Залишок на початок 751
Прибуток за рік 50
Дивіденди, сплачені  частці меншості (525000 х 0,20) (105)
Залишок на кінець 696

(8) Інші поточні зобов’язання:
2005 р. 2004 р.

Розрахунки з іншими кредиторами 164 192
Інші кредитори 2 7
Нараховані відсотки - 3
Разом 166 202

(9) Дебіторами в 2005 р. і 2004 р. виключно були дебітори за 
реалізовану продукцію. Дебіторам не надавались знижки і були від-
сутні сумнівні борги впродовж року.

(10) 21 квітня 2005 року материнське підприємство придбало всі 
акції підприємства «Д». Компенсація за придбання складала 1,5 млн. 
гр. од., в т.ч. на суму 150 тис. гр. од. оплата акціями і 1350 тис. гр. од. 
грошовими коштами. На 21 квітня 2005 року справедлива вартість 
активів і зобов’язань підприємства «Д» складала, тис. гр. од:

Запаси 309
Дебіторська заборгованість 305
Грошові кошти та їх еквіваленти 951

1565
Кредиторська заборгованість 65  
Чисті активи 1500
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За період з 21 квітня 2005 року до 31 грудня 2005 р., грошові 
надходження (всі надходження від операційної діяльності)  підпри-
ємства «Д» складали 615 тис. гр. од.

(11) 31 березня 2005 року материнське підприємство реалізувало 100% 
акцій дочірнього підприємства «А» вартістю 300 тис. гр. од. за грошові кошти. 
Баланс підприємства «А» на 31 березня 2005 року складав, тис. гр. од.:

Запаси 105
Дебіторська заборгованість 240
Грошові кошти та їх еквіваленти 135
Разом 480

Власний капітал :
Статутний капітал 75
Нерозподілений прибуток 225
Поточні зобов’язання (всі кредитори) 180  
Разом 480

Підприємство «А» не мало фінансового результату за 3 місяці 
до 31 березня  2005 року. Грошові кошти від операційної діяльності 
підприємства «А» складали 15 тис. гр. од.

На підставі наведеної інформації консолідований звіт про рух гро-
шових коштів групи «М» буде такий як показано у табл.. 1. Пояснення 
наведенні після консолідованого звіту про рух грошових коштів.

Таблиця 1.Консолідований звіт про рух грошових коштів за 2005 р.

Стаття Код

За звітний період
Робочі

записи
Надхо-

дження

Видаток

1 2 3 4 5

I. Рух коштів у результаті операційної діяльності 
Прибуток (збиток) до сплати податку 010

1076
Коригування на:
      Амортизацію необоротних активів 020 134
      Збиток (прибуток) від не операційної ді-
яльності

050
101

Витрати на сплату відсотків 060 74
Прибуток (збиток) від операційної діяльності до 
зміни в чистих поточних активах 070
Зменшення (збільшення): 
      поточних активів

080
155 (а)

      витрат майбутніх періодів      
Збільшення (зменшення) :
      поточних зобов’язань      

100
112 (а)

      доходів майбутніх періодів
Грошові кошти від операційної діяльності 120
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Сплачені:
      відсотки 130 77 (б)
      податки на прибуток 140 373 (в)
Чистий рух коштів від операційної діяльності 170 1202
II. Рух коштів у результаті інвестиційної діяльності
Реалізація:
       фінансових інвестицій 180
       необоротних активів 190 18 (г)
       майнових комплексів 200
       дочірніх підприємств 201 165 (ѓ)
Отримані:
       відсотки 210
       дивіденди 220 15
Інші надходження 230
Придбання:
       фінансових інвестицій 240 36
       необоротних активів 250 396
       майнових комплексів 260
       дочірніх підприємств 399 (д)
Інші платежі 270
Чистий рух грошових коштів від інвестиційної 
діяльності 300 633
III. Рух коштів у результаті фінансової діяльності
Надходження власного капіталу 310
Отримані позики 320 217
Інші надходження 330
Погашення позик 340
Сплачені дивіденди:
Частці меншості
Материнським підприємством 

350
105
186

(ж)

Інші платежі 360
Чистий рух коштів від фінансової діяльності 390 74
Чистий рух коштів за звітний період 400 495
Залишок коштів на початок року ( в т.ч. овер-
драфт)

410  (465)

Вплив зміни валютних курсів на залишок коштів 420 -
Залишок коштів на кінець року (в т.ч. овердрафт) 430 30

Аналіз чистого грошового потоку
Показник На 01.01.2005

Грошові надхо-

дження (видатки)

На

31.12.2005

Грошові кошти в банку, касі 180 (105) 75
Овердрафт (645) 600 (45)
Збільшення в грошових коштах (465) 495 30

Робочі записи
Основним питанням при складанні консолідованого звіту про рух 

грошових коштів групи є з’ясування чистого впливу операції на грошові 
потоки групи. При розгляді цього питання, обліковим правилом є таке:
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Залишок на     Вплив звіту про     Залишок на кінець
початок із балансу +  фінансові результати  

– 
         із балансу

= 
Вплив грошових потоків

а) Грошові потоки від операційної діяльності звичайно роз-
раховуються непрямо коригуванням прибутку до сплати податку 
на статті, які не пов’язані з грошовими коштами. До таких статей 
відносяться:

зміна поточних активів  
зміна поточної заборгованості 
амортизація 
збиток (прибуток) від неопераційної діяльності 

Зміни в статтях поточних активів і поточних зобов’язань можуть 
бути розраховані шляхом порівняння сум на початок і кінець із балансу. 
Проте,  при складанні консолідованих фінансових звітів, ці статті можуть 
бути також змінені в результаті включення до консолідованих фінансових 
звітів дебіторської заборгованості, запасів, тощо дочірніх підприємств, 
придбаних впродовж періоду і виключення дебіторської заборгованості, 
кредиторської заборгованості проданих дочірніх підприємств.

Наприклад,  дебіторська  заборгованість  в  балансі   зменшилась  
на 285 000 гр. од. Це призводить до збільшення грошових потоків від 
дебіторів на 285 000 гр. од. (материнське підприємство має менше 
дебіторської заборгованості на кінець періоду ніж на початок). Проте, 
придбання дочірнього підприємства впродовж звітного періоду при-
вело до збільшення дебіторської  заборгованості на 305 тис. гр. од., в 
той час як продаж дочірнього підприємства призвів до зменшення 
дебіторської заборгованості на 240 тис. гр. од. Чисте збільшення дебі-
торської заборгованості складає 350 тис гр. од. З  метою консолідації 
зміна у складі активів і зобов’язань відображається у такий спосіб:

Дебіторська 

заборгованість

Запаси Кредиторська 

заборгованість*

Залишок на початок 1125 1245 (319)
Придбання (+) 305 309 (65)
Продаж (-) 240 105 (180)
Залишок на кінець (-) 840 1644 (316)
(Зменшення) /Збільшення 350 (195) (112)

* Інша ніж нарахування за такими статтями як корпоративний 
податок на прибуток і відсоток.



Додатки

501

Узгодження прибутку до сплати податків і чистих грошових 
надходжень від операційної діяльності

Прибуток до сплати податків 1076
Витрати на амортизацію 134
Витрати на сплату процентів 74
Збиток від продажу основних засобів 140
Частина прибутку асоційованих підприємств (39)
Збільшення запасів (195)
Зменшення дебіторської заборгованості 350
Збільшення кредиторської заборгованості 112
Сплачені відсотки (77)
Сплачені податки на прибуток (373)

1202

Залишок 
на по-
чаток із 
балансу

Звіт про 
фінансові 
результа-

ти

Зали-
шок на 
кінець із 
балансу

Рух 
гро-
шових 
коштів

б) Сплачені проценти
Проценти, що полягають  3 74 – 77
       сплаті

Витрати на проценти  за рік  складають 74 тис. гр. од. На кінець 
року проценти, що підлягають сплаті були відсутні, на початок року 
вони складали 3 тис. гр. од. Впродовж  року було зазначено,  що 
група сплатила проценти в сумі 77 тис. гр. од. (3 000 +  7 400)

в) Корпоративний податок
на прибуток сплачений 
Корпоративний податок
до сплати 168  140
Витрати по 
корпоративному податку  –  345    – –     
Разом 168 345 140 373
г) Виручка від продажу основних засобів, тис. гр. од.:
Чиста балансова вартість  157
Збитки від продажу 
основних засобів (140)
Виручка від продажу 
основних засобів 17
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 ѓ) Продаж дочірнього підприємства –чисті грошові надходжен-
ня тис. гр. од.:

Грошова компенсація 300
Грошові кошти на рахунку у банку
реалізованого підприємства (135)
Чистий грошовий потік
від продажу 165
д)  Придбання дочірнього підприємства – чисті грошові видатки, 

тис. гр. од.:
Грошова компенсація (1350)
Грошові кошти на рахунку
у банку придбаного підприємства 951 
Чистий грошовий видаток 399
ж) Підприємство «С» сплатило дивіденди в сумі 525 тис. гр. 

од., із яких  20% або 105 тис. гр. од. було сплачено частці меншості. 
Дивіденди в сумі 186 тис. гр. од. були сплачені материнським під-
приємством.

з) Придбання дочірнього підприємства, тис. гр. од.:

Придбані чисті активи:

Запаси 309
Дебіторська заборгованість 305
Грошові кошти 951
Кредиторська заборгованість   65
Разом 1500
Передані:
Акції 150
Грошові кошти 1350

1500
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Додаток 6
Приклад консолідації фінансових звітів групи з 
використанням валютних курсів за часовим методом
 Корпорація “А” придбала 80% капіталу підприємства “У” 1 

січня 2004 року, коли статутний капітал і нерозподілений прибуток 
“У” становили 10 000тис. руб. Відповідно. Собівартість інвестиції 
становила 8 000тис.грн. Корпорація “А” контролює склад ради 
директорів підприємства “У” і, таким чином, підприємство “У” є 
дочірнім підприємством “А”.

Корпорація “А” забезпечує все фінансування “У” і більшість 
продаж “У” складає продукція підприємства “А”. Корпорація “А” 
розглядає “У” як складову частину своїх власних операцій і готує 
консолідовані фінансові звіти на 31 грудня 2005 року.

В 2004 році підприємство “У” не купувало ні продавало основні 
засоби. Впродовж 2005 року, проте, підприємство “У” придбало 
основні засоби вартістю 4110 тис. руб. Витрати на амортизацію за рік 
склали 3410 тис. руб., із яких 410 тис. руб. Відносяться до 2005 року. 

Є така інформація про валютні курси:
Валютні курси, пов’язані з придбанням основних засобів:
Придбанні до 1 січня 2005 року:  RUR5,80 = UAH1. 
Придбанні впродовж року дj 31 грудня 2005 року: RUR 1,70 =  

UAH 1.
Валютний курс на дату придбання: RUR 6,00 = UAH 1. 
Валютний курс на початок року: RUR 5,79 = UAH 1. 
Середній валютний курс за 2005рік: RUR 5,77 = UAH 1. 
Валютний курс на кінець року: RUR 5,75 = UAH 1. 

Статті фінансових звітів підприємств “У” та “А” за 2005 рік :

Стаття “А” (UAH) “У” (RUR)

Дохід від реалізації 59523 16214
Операційні витрати (36117)
Операційний прибуток 23406 6100
Дохід від участі в капіталі 785 -
Прибуток до оподаткування 24181 6100
Податок на прибуток (6045) 509
Прибуток після податків 18136 5591
Дивіденди сплачені 3000 1125
Дивіденди оголошенні 3000 625
Нерозподілений прибуток за період 12136 3841
Нерозподілений прибуток на 1.01.2005 83365 11149
Нерозподілений прибуток на 31.12.2005 95501 15040
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Баланс на 31 грудня 2005 року
Стаття “А” (UAH) “У” (RUR)

Необоротні активи
Основні засоби:
Залишкова вартість 142550 20415
Первісна вартість 174300 26020
Знос 31750 5605
Інвестиція в “У” 8800 --
Разом 151350 20415
Оборотні активи 
Запаси 9397 2610
Дебіторська заборгованість 8192 2912
Нараховані доходи (дивіденди) 87 --
Грошові кошти 45071 2629
 Разом 62747 8151

214097 28566
Власний капітал
Статутний капітал 100000 10000
Нерозподілений прибуток 95501 15040
Разом 195501 25040
Довгострокові зобов’язання 
Довгострокова позика банку 6000 --
Поточні зобов’язання:
Розрахунки з кредиторами 5492 2901
За розрахунками 4104 --
Розрахунки з учасниками 3000 625
 Разом 12596 3526
Всього 214097 28566

Підготуємо консолідований баланс і звіт про фінансові резуль-
тати корпорації “А” і його дочірнього підприємства “У” за 2005 рік.

Переведення фінансових звітів іноземного дочірнього підприємства у ва-
люту подання материнського підприємства здійснимо за такими кроками:

Крок 1 Переведення балансу іноземного дочірнього підприємства “У” на 31.12.2004 
р. та 31.12.2005 р.

Крок 2 Переведення звіту про фінансові результати іноземного дочірнього підпри-
ємства за 2005 р.

Крок 3 Складання регулюючих записів для консолідації 
Крок 4 Підготовка консолідованих фінансових звітів 

Курси обміну використані при часовому методу є такими, що 
слід використовувати окремому підприємству нібито воно здійсни-
ло власні операції.
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1. Переведення балансу підприємства “У” на 31.12.2004 р. з RUR в UAH:

Статті RUR

Основні засоби (до 2005 р.)RUR 21910-2195 19715
Поточні активи 1484

21199
Статутний капітал 10000
Нерозподілений прибуток 11199

21199

Використовуючи часовий метод, кожний елемент чистих активів 
на початок року переведено за різними валютними курсами.

RUR Валютний курс UAH

Основні засоби (до 2005 р.) 19715 5,80 3399
Оборотні активи 1484 5,75 258

21199 3657
Статутний капітал 10000 6,00 1667
Нерозподілений прибуток 11199 залишок 1990

21199 3657

Переведення балансу підприємства “У” на 31.12.2005 р. з RUR в UAH:
Баланс

Статті RUR Валютний курс UAH
Основні засоби 
Первісна вартість (до 2005 р.) 21910 5,80 3778
Первісна вартість 
(придбання впродовж 2005 р.) 4110 5,70 721

26020 4499
Знос (до 2005) 5195 5,80 896
Знос (придбання впродовж 2005 р.) 410 5,70 72

5605 968
Основні засоби – 
залишкова вартість 20415 3531
Оборотні активи: 
Запаси 2610 5,75 454
Дебіторська заборгованість 2912 5,75 506
Грошові кошти 2629 5,75 457

8151 1417
28566 4948

Власний капітал 
Статутний капітал 10000 6,00 1667
Нерозподілений прибуток 15040 залишок 2667

25040 4334
Поточні зобов’язання 
Кредиторська заборгованість  2901 5,75 505
Нараховані дивіденди 625 5,75 109

3526 614
28566 4948
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2. Переведення звіту про фінансові результати підприємства “У” 
з RUR в UKR за 2005 рік.

Звіт про фінансові результати 

Статті RUR Валютний 

курс

UAH

Дохід від реалізації 16214 5,77 2810
Прибуток до амортизації (6100+3410) 9510 5,77 1648
Знос до 2005 р. (3000) 5,80 (517)
Амортизація впродовж 2005 р. (410) 5,70 (72)
Операційний прибуток 6100 1059
Податок на прибуток (509) 5,77 (88)
Прибуток після оподаткування 5591 971
Дивіденди сплачені (1125) 5,77 (195)
Дивіденди оголошенні (625) 5,75 (109)
Нерозподілений прибуток за рік 3846 667

3. Робочі записи для консолідації.
При консолідації буде виникати курсова різниця. Частка в ка-

піталі (в UAH) на 31.12.2004 р. не буде еквівалентна частці в капіталі 
на кінець періоду зменшеної на нерозподілений прибуток за рік. 
Причинами цього, математично, є наступні:

первісна частка в капіталі переведена за валютним курсом на  
початок;

звіт про фінансові результати (і, отже, сума нерозподіленого  
прибутку) за рік переведена за середнім курсом за рік;

активи і зобов’язання в балансі були переведені за змішаним  
історичним курсом і курсом на кінець року.

Таким чином, зміна нерозподіленого прибутку в балансі не буде 
еквівалентною змінам у переведених статтях звіту про фінансові 
результати. Різницею є прибуток або збиток від переведення, який 
визнається в звіті про фінансові результати.

UAH

Частка в капіталі на 31.12.2004 р. 3657
Частка в капіталі на 31.12.2005 4334
Збільшення за рік 677
Нерозподілений прибуток за рік 667
Прибуток від переведення 10

За часовим методом баланс і звіт  про фінансові результати пере-
водяться так нібито материнське підприємство власне саме  здійснює 
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цю операцію, прибуток або збиток, який виникає від переведення 
операції за курсом переведення (або середнім курсом) і залишки на 
дату балансу відображаються у звіті про фінансові результати нібито 
у окремого підприємства. В даному прикладі, таким чином, при-
буток від обміну визнається в консолідованому звіті про фінансові 
результати в сумі UKR 526.

Наступним кроком є потреба в бухгалтерських записах для робочої 
таблиці для консолідації підприємств “А” і “У” за часовим методом (ці 
записи складаються виключно з метою консолідації і не відображають-
ся в обліку ні материнського, ні дочірнього підприємства).

А) Виключення дивідендів сплачених і оголошених підприєм-
ством “У”.

UAH

Дебет Частка меншості ( UAH   195х0,20) 39
Дебет Частка меншості (UAH  109х0,20) 22
Кредит  Нерозподілені прибутки (Дивіденди сплачені) 39
Кредит Нерозподілені прибутки (Дивіденди оголошенні) 22

б) Виокремлення частки групи в чистих активах підприємства 
«У» на дату придбання:

- статутному капіталі “У” (RUR10000/6)х0,8)):

UAH

Дебет Статутний капітал 1333
Кредит Інвестиція в “У” 1333

- нерозподіленому прибутку 
(частка групи (80%)) від нерозподіленого прибутку “У” на дату 

придбання (RUR10000) переведені за курсом обміну на дату при-
дбання (RUR6= UAH 1).

UAH

Дебет Нерозподілені прибутки (RUR10000х0,8)/6) 1333
Кредит Інвестиції в “У” 1333

- виокремлення гудвілу (переведення нерозподіленого залишку 
від інвестиції в “У” до гудвілу)

UAH

Дебет Гудвіл 5334
Кредит Інвестиції в “У” 5334
8000-0,8х(10000+10000)/6
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Очікуваний строк корисного використання гудвілу 20 років
в) Виключення частки групи в прибутках підприємства “У” на 

початок 2005 року 

UAH

Дебет Нерозподілений прибуток RUR 1990х0,8-10000х0,8/6 258
Кредит Інвестиції в “У” 258

г) Виокремлення частки материнського підприємства (80%) з 
прибутку “У” за 2005 р., який консолідовано в звіті про фінансові 
результати (80% х (прибуток “У”, UAH)).

UAH

Дебет Дохід від участі в капіталі (UAH (971+10) х 0,8) 785
Кредит Інвестиції в “У” 785

д) регулюючий запис на виокремлення частки материнського 
підприємства (80%) в дивідендах “У” за 2005 р. 

UAH

Дебет Інвестиції в “У” 243
Кредит Нерозподілені прибутки (Дивіденди отримані) 156
Кредит  Нерозподілений прибуток (Дивіденди до отримання) 87

е) Виокремлення частки меншості (20%) з прибутку “У” за 2005 р., 
який консолідовано в звіті про фінансові результати (20% х (прибуток 
“У” в UAH + прибуток від обміну, що виникає при консолідації)).

UAH

Дебет Частка меншості в фінансових результатах (звіт про 
фінансові результати) (UKR (971+10) х 0,2)

196

Кредит Частка меншості (баланс) 196

Виокремлення частки меншості з нерозподіленого прибутку на початок:

UAH

Дебет Нерозподілений прибуток (UKR 1990х 0,2) 398
Кредит Частка меншості (баланс) 398

є) Визнання частки меншості в статутному капіталі “У” ( RUR 10000/6х0,2)

* Накопичений знос на початок = накопичений знос на кінець (RUR 5605) мінус витрати 
на амортизацію за рік (RUR 3410).
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UAH

Дебет Статутний капітал 334
Кредит Частка меншості (баланс) 334

ж) Виключення дивідендів до сплати материнському підпри-
ємству “А” підприємством “У” нарахованим у балансі. Частина 
дивідендів частці  меншості до сплати залишаються нарахованими, 
так як вони  підлягають сплаті за межі групи.

UAH

Дебет Розрахунки з учасниками (Дивіденди до сплати) “У” 109
Кредит  Розрахунки за нарахованими доходами (Дивіденди 

до отримання) «А»
87

Кредит Дивіденди до сплати частці меншості 22

з) Нарахування амортизації гудвілу

UAH 
Дебет Нерозподілені прибутки 267
Дебет Адміністративні витрати 267
Кредит  Амортизація гудвілу 534

4. Консолідація
Робоча таблиця 
Консолідований звіт про фінансові результати за 2005 рік

Стаття “А” “У” Коригування Консолідо вана 

сума, UAH(UAH) (UAH) Дебет Кредит

Дохід від реалізації 59523 2810 62333
Операційні витрати (36117) (1751) з)267 (38135)
Операційний прибуток 23406 1059 24198
Прибуток від переведення 10 10
Дохід від участі в капіталі 785 - г) 785 -
Прибуток до оподаткування 24191 1069 24208
Податок на прибуток (6045) (88) (6133)
Прибуток після податку 18146 981 18075
Частка меншості е) 196 (196)
Дивіденди сплачені (3000) (195) а) 39

д) 156
(3000)

Дивіденди оголошенні (3000) (109) а) 22
д) 87

(3000)

Нерозподілений прибуток
за звітний період  

12146 677 11879

Залишок на 1.01.2005 р. 83355 1990 б)1333
в)258 
е)398
з)267

83089

Залишок 31.12.2005 р. 95501 2667 94968
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Робоча таблиця для консолідованого балансу на 31.12.2005 р.

Стаття “А” “У” Коригування  Консолі до вана 

сума, UAH(UAH) (UAH) Дебет Кредит

Основні засоби 
Первісна вартість 174300 4499 178799
Знос (31750) (968) (32718)
Залишкова вартість 142550 3531 146081
Інвестиції в “У” 8800 д)243 б) 5334

б)1333
б) 1333
в)258
г)785

-

Гудвіл б)5334 з)534 4800
151350 3531 150881

Оборотні активи
Запаси 9397 454 9851
Дебіторська заборгованість 8192 506 8698
Розрахунки за нарахованими 
доходами

87 - ж) 87 -

Грошові кошти 45071 457 45528
62747 1417 64077

214097 4948 214958
Власний капітал 
Статутний капітал 100000 1667 б) 

1333
є) 334

100000

Нерозподілений прибуток 95501 2667 94968
195501 4334 194968

Частка меншості а) 39
а) 22

є)334
е) 196
е)398

867

Довгострокова позика 6000 - 6000
Поточні зобов’язання 
Розрахунки з постачальниками 5492 505 5997
За розрахунками 4104 - 4104
Дивіденди до сплати 3000 109 ж) 109 3000
Дивіденди до сплати частці 
меншості

ж) 22 22

Разом 12596 614 13123
Всього 214097 4948 214958

Н.3
Приклад консолідації фінансових звітів групи з використанням 

валютних курсів за методом поточного курс
Обставини, валютні курси і статті фінансових звітів ідентич-

ні тим, що наведені в  прикладі, який ілюстрував застосування 
часового методу за виключенням того, що підприємство “У” є 
автономним, незалежним від корпорації “А”, заробляє власні 
кошти і здійснює закупки локально від постачальників (третіх 
сторін). Отже, більш прийнятний для використання метод 
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поточного курсу (чистої інвестиції), ніж часовий метод для 
консолідації “У”.

Для складання консолідованих звітів групи слід здійснити такі кроки:

Крок 1 Переведення балансу іноземного дочірнього підприємства “У” на 31.12.2004 
р. та 31.12.2005 р.

Крок 2 Переведення звіту про фінансові результати “У” за  2005 р.
Крок 3 Складання регулюючих записів для робочої таблиці 
Крок 4 Підготовка консолідованих фінансових звітів 

1. Переведення балансу підприємства “У” на 31.12.2004 р. з рос. 
руб. в укр.. грн..:

Баланс на початок року включає:

Статті RUR

Необоротні активи  (до 2005 р.) RUR (21910-  2195)1* 19715
Оборотні  активи 1484

21199
Статутний капітал 10000
Нерозподілений прибуток 11199

21199

За методом поточного курсу кожний елемент чистих активів на 
початок року переведено за валютним курсом на 31.12.2004 р.:

RUR Валютний курс UAH

Необоротні активи (до 2005 р.)
(21910-2195)

19715 5,79 3405

Оборотні  активи 1484 5,79 256
21199 3661

Статутний капітал 10000 6,00 1667
Нерозподілений прибуток 11199 залишок 1994

21199 3661

Баланс 31.12.2005 р.

Статті RUR Валютний 

курс

UAH

Основні засоби 
Первісна вартість 26020 5,75 4525
Знос 5605 5,75 975
Залишкова вартість 20415 3550
Оборотні активи: 
Запаси 2610 5,75 454
Дебіторська заборгованість 2912 5,75 506
Грошові кошти 2629 5,75 457
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8151
28566

1417
4967

Власний капітал 
Статутний капітал 10000 6,00 1667
Нерозподілений прибуток 15040 залишок 2686

25040 4353
Поточні зобов’язання 
Кредиторська заборгованість  2901 5,75 505
Нараховані дивіденди 625 5,75 109

3526
28566

614
4967

2. Переведення звіту про фінансові результати.

Статті RUR Валютний 

курс

UAH

Дохід від продажу 16214 5, 77 2810
Прибуток до оподаткування 6100 5, 77 1057
Податок на прибуток 509 5, 77 88
Прибуток після оподаткування 5591 969
Дивіденди сплачені (1125) 5, 77 195
Дивіденди оголошенні (625) 5, 75 109
Нерозподілений прибуток 3841 665

3. Робоча таблиця для складання консолідованих запитів.
Розрахунок курсової різниці.  Курсова різниця при використанні методу 

поточного курсу (чистої інвестиції) виникає тому, що резерви були знову 
переведені за курсом закриття, в той час як резерви на початок були кон-
солідовані за курсом на початок і зміна в резервах, що консолідувалися за 
одним із двох валютних курсів – за середнім курсом (як в цьому прикладі) 
або за курсом закриття (якщо зміна в резервах переведення за курсом 
закриття, курсова різниця виникає лише від різниці між резервами на по-
чаток, переведеними за курсом на початок і резервами на початок звітного 
періоду, переведеними за курсом закриття).

RUR UAH

Частка участі на початок 21199
Валютний курс на початок  5,79 3661
Валютний курс закриття 5,75 3687

26
Зміна частки участі (до оголошених дивідендів, так як оголоше-
ні дивіденди переведені за курсом закриття) RUR(5591-1125) 4466
Середній валютний курс  5,77 774
Курс закриття 5,75 778

   4
Прибуток від переведення   30



Додатки

513

Як зазначалось вище, цей прибуток від обміну не відображається прямо 
на рахунок  “Фінансові результати”, а є змінами в капіталі, які повинні показу-
вати узгодження змін у власному капіталі в звіті про власний капітал.

4. Консолідація.
Наступним кроком є бухгалтерські записи, необхідні в робочій 

таблиці для консолідації “А” і “У” за методом поточного курсу 
(чистої інвестиції) (вони не відображаються в облікових книгах ні 
материнського, ні дочірнього підприємств, вони необхідні лише з 
метою складання консолідованих фінансових звітів).

а) Виключення дивідендів, сплачених і оголошених підприємством “У”.

UAH

Дебет Частка меншості ( UKR   195х0,20) 39
Дебет Частка меншості (UKR  109х0,20) 22
Кредит  Нерозподілені прибутки (Дивіденди сплачені) 39
Кредит Нерозподілені прибутки (Дивіденди оголошенні) 22

б) Виокремлення частки групи в чистих активах підприємства 
«У» на дату придбання.

- статутному капіталі “У” (RUR10000/6)х0,8)):

UAH

Дебет Статутний капітал 1333
Кредит Інвестиція в “У” 1333

- нерозподіленому прибутку 
(частка групи (80%)) від нерозподіленого прибутку “У” на дату 

придбання (RUR10000) переведені за курсом обміну на дату при-
дбання (RUR6= UAH 1).

UAH

Дебет Нерозподілені прибутки (RUR10000х0,8)/6) 1333
Кредит Інвестиції в “У” 1333

- виокремлення гудвілу (переведення нерозподіленого залишку 
від інвестиції в “У” до гудвілу)

UAH

Дебет Гудвіл 5334
Кредит Інвестиції в “У” 5334
8000-0,8х(10000+10000)/6
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Очікуваний строк корисного використання гудвілу 20 років
в) Виключення частки групи в прибутках на підприємства “У” 

на початок 2005 року 

UAH

Дебет Нерозподілений прибуток 1994х0,8-RUR10000х0,8/6 262
Кредит Інвестиції в “У” 262

г) Виокремлення частки материнського підприємства (80%) з 
прибутку “У” за 2005 р., який консолідовано в звіті про фінансові 
результати (80% х (прибуток “У”, UAH)).

UAH

Дебет Дохід від участі в капіталі (UKR 969х 0,8) 775
Кредит Інвестиції в “У” 775

д) регулюючий запис на виокремлення частки материнського 
підприємства (80%) в дивідендах “У” за 2005 р. 

UAH

Дебет Інвестиції в “У” 243
Кредит Нерозподілені прибутки (Дивіденди отримані) 156
Кредит  Нерозподілений прибуток (Дивіденди до отримання) 87

е) Виокремлення частки меншості (20%) з прибутку “У” за 2005 
р., який консолідовано в звіті про фінансові результати (20% х (при-
буток “У”, UAH)).

UAH

Дебет Частка меншості в фінансових результатах (звіт про 
фінансові результати) 
(UKR 969х 0,2)

194

Кредит Частка меншості (баланс) 194

Виокремлення частки меншості з нерозподіленого прибутку на початок:

UAH

Дебет Нерозподілений прибуток (UKR 1994х 0,2) 399
Кредит Частка меншості (баланс) 399

Виокремлення частки меншості в прибутку від переведення, 
який виникає при консолідації.
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UAH

Дебет Резерви від переведення  (UKR 30х 0,2) 6
Кредит Частка меншості (баланс) 6

є) Визнання частки меншості в статутному капіталі “У” ( RUR 
10000/6х0,2)

UAH

Дебет Статутний капітал 334
Кредит Частка меншості (баланс) 334

ж) Виключення дивідендів до сплати материнському підпри-
ємству “А” підприємством “У” нарахованим у балансі. Частина 
дивідендів частці  меншості до сплати залишаються нарахованими, 
так як вони  підлягають сплаті за межі групи.

UAH

Дебет Розрахунки з учасниками (Дивіденди до сплати) “У” 109
Кредит  Розрахунки за нарахованими доходами (Дивіденди 

до отримання) «А»
87

Кредит Дивіденди до сплати частці меншості 22

з) Нарахування амортизації гудвілу

UAH

Дебет Нерозподілені прибутки 267
Дебет Адміністративні витрати 267
Кредит  Амортизація гудвілу 534

Робоча таблиця для консолідації звіту про фінансові результати за 
2005 рік (тис. грн.)

Стаття “А” “У” Коригування Консолідо-

вана сума, 

UAH

(UAH) (UAH) Дебет Кредит

Дохід від продажу  59523 2810 62333
Операційні витрати (36117) (1753) з)267 (38137)
Операційний прибуток 23406 1057 24196
Дохід від участі в капіталі 775 - г) 775 -
Прибуток до оподаткування 24181 1057 24196
Податок на прибуток (6045) (88) (6133)
Прибуток після податку 18136 969 18063
Частка меншості е) 194 (194)
Дивіденди сплачені (3000) 195 а) 39

д) 156
(3000)
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Дивіденди оголошенні (3000) (109) а) 22
д) 87

(3000)

Нерозподілений прибуток за 
звітний період

12136 665 11869

Залишок на 1.01.2005 р. 83359 1994 б)1333
в)262
е)399
з)267

83092

Залишок 31.12.2005 р. 95495 2686 94961

Робоча таблиця для складання консолідованого балансу на 31.12.2005 р.

Стаття “А” “У” Коригування Консолідо-

вана сума, 

UAH

(UAH) (UAH) Дебет Кредит

Основні засоби 

Первісна вартість 174300 4525 178825

Знос 31750 975 (32725)
Залишкова вартість 142550 3550 146100

Інвестиції в “У”
8794 д)243 б) 5334

б)1333
б) 1333
в)262
г)775

-

Гудвіл - - б)5334 з)534 4800
151344 3550 150900

Оборотні активи
Запаси 9397 454 9851
Дебіторська заборгованість 8192 506 8698
Розрахунки за нарахованими до-
ходами (Дивіденди до отримання)

87 ж) 87 -

Грошові кошти 45071 457 45531
62747 1417 64080

214091 4967 214980
Власний капітал 
Статутний капітал 100000 1667 б) 1333

є) 334
100000

Нерозподілений прибуток 95495 2686 94961
Резерви від переведення - е) 6 302** 24

195495 4353
Частка меншості а) 39

   а) 22
є)334
е) 194
е)399
е) 6

872

195495 4353 195857
Довгострокова заборгованість 
Довгострокові кредити 6000 - 6000
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Поточні зобов’язання 
Заборгованість постачальникам  5492 505 5997
За розрахунками 4104 4104
Розрахунки з учасниками 3000 109 ж) 109 3000

Розрахунки з учасниками 
частка меншості

- ж) 22 22

12596 614 13123
214091 4967 214980
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Додаток 7
Консолідована фінансова звітність банку
(Інструкція про консолідацію фінансової звітності банків України, 
затверджена Постановою Правління Національного банку України 
від 5 жовтня 2001 року № 4223 наступними змінами)

Таблиця 1. Консолідований баланс за 200х р.

Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

Активи 

1 Грошові кошти та залишки в НБУ Х Х

2 Казначейські та інші цінні папери, що рефі-
нансуються Національним банком України, 
та цінні папери, емітовані Національним 
банком України

Х Х

3 Кошти в інших банках Х Х

4 Цінні папери на продаж Х Х

5 Кредити та заборгованість клієнтів Х Х

6 Інвестиційні цінні папери Х Х

7 Інвестиції в асоційовані компанії Х Х

8 Гудвіл при консолідації Х Х

9 Основні засоби та нематеріальні активи Х Х

10 Нараховані доходи до отримання Х Х

11 Інші активи Х Х

11.А у тому числі активи небанківських установ Х Х

12 Усього активів ХХХ ХХХ

Зобов’язання 

13 Кошти банків Х Х

14 Кошти клієнтів Х Х

15 Інші депозити Х Х

16 Боргові цінні папери Х Х

17 Нараховані витрати до сплати Х Х

18 Інші зобов’язання Х Х

18.А у тому числі зобов’язання небанківських 
установ 

Х Х

19 Усього зобов’язань ХХ ХХ
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Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

20 Частка меншості Х Х

Власний капітал 

21 Статутний капітал Х Х

22 Капіталізовані дивіденди Х Х

23 Акції, викуплені в акціонерів Х Х

24 Емісійні різниці Х Х

25 Накопичені курсові різниці Х Х

26 Резерви та інші фонди Х Х

27 Результати переоцінки Х Х

28 Нерозподілений прибуток (непокритий 
збиток) минулих років 

Х Х

29 Прибуток/збиток за звітний рік Х Х

30 Усього власного капіталу ХХ ХХ

31 Усього пасивів ХХХ ХХХ

Таблиця 2.  Консолідований звіт про фінансові результати

Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

1 Чистий процентний дохід ХХ ХХ

1.1 Процентний дохід Х Х

1.2 Процентні витрати (Х) (Х)

2 Чистий комісійний дохід ХХ ХХ

2.1 Комісійний дохід Х Х

2.2 Комісійні витрати (Х) (Х)

3 Дохід у вигляді дивідендів Х Х

4 Чистий торговельний дохід Х Х

5 Прибуток/збиток від інвестиційних цінних 
паперів 

Х Х

6 Прибуток від інвестицій в асоційовані та 
дочірні компанії та інших інвестицій

Х Х

6.1 у тому числі частка прибутку від інвестицій в 
асоційовані компанії

Х Х

7 Інший дохід Х Х

Закінчення табл. 1
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Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

8 Фінансові результати від операційної 
діяльності небанківських установ 

Х Х

9 Операційний дохід Х Х

10 Збиток від інвестицій в асоційовані та дочірні 
компанії та інших інвестицій 

(Х) (Х)

10.1 у тому числі збиток від інвестицій в асоційо-
вані компанії 

(Х) (Х)

11 Загальні адміністративні витрати (Х) (Х)

12 Витрати на персонал (Х) (Х)

13 Інші витрати (Х) (Х)

14 Прибуток від операцій Х Х

15 Чисті витрати на формування резервів (Х) (Х)

16 Прибуток до оподаткування Х Х

17 Витрати на податок на прибуток (Х) (Х)

18 Прибуток після оподаткування Х Х

19 Непередбачені доходи/витрати Х Х

20 Частка меншості (Х) (Х)

21 Прибуток/збиток консолідованої групи Х Х

Таблиця 3. Консолідований звіт про власний капітал
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1 Залишок на 1 січня 
звітного року Х (Х) Х Х Х Х Х Х Х Х

2 Скоригований зали-
шок на початок року Х Х Х Х Х Х Х Х Х Х

2.1 Коригування:
Зміна облікової 
політики

Х Х Х Х Х Х Х Х Х Х

Закінчення табл. 2
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2.2 Виправлення 
помилок (Х) (Х) (Х) (Х) (Х) (Х) (Х) (Х) (Х) (Х)

3 Переоцінка оборот-
них активів Х Х

4 Сума результатів 
переоцінки необорот-
них активів, у разі їх 
вибуття

Х (Х) Х

5 Переоцінка інвестицій 
асоційованих та 
дочірніх компаній

Х Х Х

6 Накопичені курсові 
різниці 

Х Х

7 Чистий прибуток 
звітного року Х

8 Розподіл прибутку до 
загальних резервів       Х (Х)

9 Розподіл прибутку до 
резервних фондів (Х)    Х

10 Розподіл прибутку до 
інших фондів банку (Х)    Х

11 Дивіденди, що спла-
чені в звітному році (Х)

12 Дивіденди, що 
капіталізовані в 
звітному році 

Х  (Х) Х

13 Сплата до раніше 
зареєстрованого 
статутного капіталу

  (Х) (Х)

14 Внески за акціями 
нового випуску    Х

15 Викуплені власні акції Х Х

16 Продаж раніше 
ви куплених власних 
акцій 

(Х) (Х)

Продовження табл. 3
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17 Анульовані раніше 
викуплені акції  (Х)

18 Залишок за станом на 
кінець дня 31 грудня 
звітного року 

 
 Х (Х)   Х   Х   Х    Х   Х   Х   Х   Х

Таблиця 4.  Консолідований звіт про рух грошових коштів за 200__ р. 
(тис. грн) (непрямий метод)

Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

І. Операційна діяльність

1 Чистий прибуток (збиток) поточного періоду Х Х

Поправки чистого прибутку

2 Нараховані витрати Х Х

3 Нараховані доходи Х Х

4 Амортизація необоротних активів Х Х

5 Резерви під сумнівні борги, знецінення 
активів 

Х Х

6 Торговельний результат Х Х

7 Нарахований та відстрочений податок Х Х

8 Прибуток (збиток) від продажу інвестицій Х Х

9 Прибуток від вкладень в асоційовані компанії Х Х

10 Амортизація дисконту і премії цінних паперів Х Х

11 Інший рух коштів, які не є грошовими Х Х

12 Чистий грошовий прибуток від поточних 

операцій банку 

ХХ ХХ

13 Зменшення (збільшення) коштів, які 
розміщенні в інших банках, кредитів та 
передоплат іншим банкам 

Х Х

Закінчення табл. 3
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Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

14 Зменшення (збільшення) кредитів, які надані 
клієнтам 

Х Х

15 Зменшення (збільшення) інших активів Х Х

16 Збільшення (зменшення) коштів, які 
отримані від Національного банку України

Х Х

17 Збільшення (зменшення) коштів інших банків Х Х

18 Збільшення (зменшення) поточних та 
депозитних рахунків

Х Х

19 Збільшення (зменшення) інших зобов’язань Х Х

20 Реалізація (придбання) цінних паперів у 
портфелі банку на продаж 

Х Х

21 Чисте збільшення (зменшення) активів 

та зобов’язань від операційної діяльності

ХХ ХХ

22 Чистий приплив (відплив) грошових 

коштів від операційної діяльності

ХХ ХХ

ІІ. Інвестиційна діяльність

23 Реалізація (придбання) інвестиційних 
паперів

Х Х

24 Зменшення (збільшення) вкладень в 
асоційовані компанії

Х Х

25 Зменшення (збільшення) вкладень в дочірні 
установи

Х Х

26 Зменшення (збільшення) основних засобів 
та нематеріальних активів 

Х Х

27 Чистий відплив грошових коштів від 

інвестиційної діяльності 

ХХ ХХ

ІІІ. Фінансова діяльність

28 Збільшення (зменшення) цінних паперів 
власного боргу

Х Х

29 Збільшення (зменшення) субординованих 
зобов’язань 

Х Х

30 Збільшення (зменшення) сплаченого 
акціонерного капіталу 

Х Х

31 Дивіденди, що сплачені протягом звітного 
періоду 

Х Х

31.А У тому числі:
дивіденди, що сплачені акціонерам компанії Х Х

Продовження табл. 4
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Закінчення табл. 4
Рядок Найменування статті Звітний рік Попередній рік

31.Б дивіденди, що сплачені власникам частки 
меншості 

Х Х

32 Чистий приплив грошових коштів від 

фінансової діяльності 

ХХ ХХ

33 Чисте збільшення (зменшення) грошових 

коштів та їх еквівалентність 

ХХ ХХ

34 Різниці в результаті переведення коштів 

у різних валютах

ХХ ХХ

35 Грошові кошти та їх еквіваленти на 

початок року

Х Х

36 Грошові кошти та їх еквіваленти на кінець 

року

Х Х

«_______» ___________________ 200__ р.  Керівник 
___________________________________ Головний бухгалтер 
(прізвище виконавця, телефон)
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